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UvoD

Postovani Citaoci, knjiga koja je pred vama nastala je iz Zelje autora da
se prikazu najznacajniji savremeni trendovi u medunarodnoj trgovini. Autori
su opisali tokove svetske trgovine pojedinim grupama proizvoda - robama,
uslugama i proizvodima intelektualne svojine. Za svaku od ovih grupa autori
su poku$ali da medunarodne trgovinske tokove dezagregiraju na podgrupe
proizvoda buduéi da od vrste i prirode proizvoda zavisi i kako se on moze
prodavati u inostranstvu i na koji nagin.

Autori su tokom svog istrazivanja otkrili tendencije savremene
medunarodne trgovine, kao Sto je promena predmetne strukture
medunarodne trgovine, jaCanje uloge transnacionalnih kompanija kao
nosilaca medunarodne trgovine ali i nastanak novog teorijskog okvira za
analizu medunarodne trgovine. Da bi knjiga bila savremena i aktuelna, jedan
njen deo je posvecen i kretanju medunarodne trgovine u uslovima svetske
ekonomske krize.

Svi autori su dali podjednaki doprinos stvaranju ove knjige, piSuci o
pojedinim segmentima medunarodne trgovine za koje se posebno
interesuju. Uredivanje svih tih rukopisa je uradio Predrag Bijeli¢.

Veliku zahvalnost dugujemo Institutu za medunarodnu politiku i privredu
koji je prihvatio da bude izdavaC ove knjige i koji nam je bio baza za
istrazivanja tokom svih ovih godina, buduci da su autori u nekom periodu
svog zivota i nau¢nog rada bili, ili jo§ uvek jesu zaposleni u ovoj instituciji.
Autori su takode angazovani na petogodiSnjem nau¢nom projektu koiji
Institut radi za Ministarstvo nauke i tehnologije Republike Srbije. U sklopu
tog projekta, a zahvaljujuéi i dodatnoj finansijskoj podrsci ovog Ministarstva,
knjiga je objavljena kao deo izdavackog opusa Instituta.

Autori bi Zeleli da istaknu da su otvoreni za sve sugestije i primedbe, jer
iako su preduzeli sve da greSaka ne bude one su uvek moguce. Veliku
zahvalnost dugujemo i nasim recenzentima, Prof. dr Mladenu Kovacevicu,
Prof. dr Jeleni Kozomari i Prof. dr Blagoju Babiéu, koji su najviSe uradili da se
sve potencijaine greSke otklone i €ije sugestije su ucinile ovu monografiju
kvalitetnijom. Za sve greske koje su eventualno preostale, odgovorni su autori.

Autori
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POJAM MEDUNARODNE TRGOVINE






Medunarodna trgovina je privredna aktivnost koja je neraskidivo vezana
za njenog najznacajnijeg subjekta — drzavu. Nastanak prvih drzava oznacava
i nastanak medunarodne trgovine u svetu. U plemenskom stupnju
organizacije ljudskog drustva pojava razmene proizvoda je bila sporadi¢na,
neartikulisana i veoma male vrednosti. DrZzava kao formirana i organizovana
zajednica je morala najpre nastati da bi se mogla povuci granica izmedu
trgovine unutar te zajednice i trgovine van te zajednice — spoljne trgovine.

Na podrucju Bliskog istoka, u plodnoj ravnici Mesopotamije izmedu reka
Tigra i Eufrata, nastaju i prve ljudske drzavne tvorevine. Ali i tada trebao je
pro¢i odredeni period u razvitku ljudskog drustva kako bi se shvatilo da
trgovina ima prioritet nad ratovima u snabdevanju proizvodima, jer ratovi
uniStavaju bazu za snabdevanje proizvodima i sirovinama na dugi rok, kroz
proces unidtenja i razaranja koji prati ratove. | ta prvobitna medunarodna
trgovina bila je veoma sporadi¢na, odvijala se neplanirano, bila je izrazito
malog obima i zasnivala se na malom broju proizvoda.

Dugo je trebalo da medunarodna trziSta postanu organizovana i da se
trgovina obavlja na tacno odredenom mestu u unapred poznato vreme.
NajceSce se roba razmenjivala na sajmovima koji su bili organizovani u
velikim urbanim centrima, najéeS¢e u vreme velikih praznika vezanih za
razliCite religijske obrede. Koliko je trgovina blagorodna vlastodrsci su rano
otkrili pa su pokuSali u svoj grad da privuku $to viSe trgovaca davajuci im niz
povlastica u trgovini, kao Sto su nizZi porezi i zastitu za rad.

U ljudskoj istoriji dugo su kao oblik drzavnog uredenja dominirale
apsolutne monarhije, pa se drzava poistovecivala sa samim viadarom. Sva
trgovina koja se odvijala izmedu zemalja bila je pod viaséu i nadzorom vladara
tih zemalja. Samo je vladar mogao da se bavi spoljnom trgovinom. Ona se po
pravilu obavljala radi nabavke proizvoda iz inostranstva za potrebe vladara i
uzeg kruga plemstva. Oni ljudi koji su hteli u to vreme da se spoljnom
trgovinom morali su za to da dobiju specijalno odobrenje monarha. Tako su
se u Evropi pojavile brojne kompanije koje su poveljama vladara imale
monopole u trgovini sa odredenim podru¢jima u svetu. One su za ovu
privilegiju vladaru placale odredene dazbine, a ujedno su ta podrucja sa
kojima su trgovale pripremale za politiCku kolonizaciju.
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U tom periodu mi razlikujemo subjekte koji se prakticno bave spoljnom
trgovinom, njeni nosioci, kao Sto su bili individualni trgovci, sa jedne strane, i
drZzavu oliCenu u monarhu, koja je glavni subjekt medunarodne trgovine, i koja
se bavi regulisanjem medunarodne trgovinske aktivnosti. Vladar u tom
periodu pocinje da prikuplja poreze koji se iskljuivo zasnivaju na pravu
obavljanja medunarodne trgovine, i nazivaju se carinama, jer je to taksa koja
pripada caru kao apsoluthom gospodaru. Prvobitha namena ovih
instrumenata je bila da napuni drzavnu kasu (tzv. budzZetska funkcija).

Medunarodna trgovina je nastala iz potrebe drzava da se uze specijalizuju
i proizvode odredena dobra u ve¢im koli¢inama, sa velikim viskovima, koja su
posle razmenijivali za viSkove proizvoda iz drugih drZzava a koja se kod njih
nisu proizvodila. Proizvodna specijalizacija je klju€ ubrzanog razvoja, sto je
kasnije otkrio i Adam Smit i opisao u svom legendarnom delu ,Bogatstvo
naroda”.

U srednjem veku dominantna organizovana trzista gde se obavljala
razmena robe su bili medunarodni sajmovi. Trgovci iz brojnih zemalja se
nalaze u odredenim danima, Cesto danima religijskih praznika, kako bi
razmenili svoje proizvode. Ova trgovina je bila znacajna za gradove-drzavice
u srednjem veku pa su oni nastojali da je stimuliSu raznim merama, Cesto
snizenjem poreza za trgovce.

Ali sa velikim geografskim otkri¢cima u 16. veku naglo se Siri prostor za
medunarodnu trgovinu, pojavljuje se sve veci broj proizvoda koji dolaze iz
udaljenih krajeva. Kapital individualnih trgovaca je nedovoljan za finansiranje
ovakve poslovne aktivnosti, pa se individualni trgovci udruzuju u ortakluke i
sve vece kompanije koje ¢e od sada dominirati medunarodnom trgovinom.
Sajmovi su bili suviSe retko organizovani za ovakav obim medunarodne
razmene pa se medunarodne aukcije sve viSe probijaju kao dominantne
trziSne institucije.

Ali zna¢ajan porast obima medunarodne trgovine ¢e dodi tek sa pojavom
industrijske revolucije, u 18. veku, jer sa pojavom industrijskih proizvoda, koji
su usled vece produktivnosti proizvodnje usled primene maSina postali
znacajno jevtiniji, ve¢ i zbog pojave nove klase potroSaa — industrijskih
radnika, koji zbog rasta zarada sebi mogu da priuste Siri spektar proizvoda,
pa i one nabavljene iz inostranstva, proizvode koji su do tada bili rezervisani
isklju€ivo za veoma bogate staleZe. Ali industrijski proizvodi nece postati
dominantni proizvodi u medunarodnoj trgovini sve do polovine 20. veka, jer je
politika evropskih drZzava nalagala razvoj domace industrije, kako bi zemlja
postala razvijena i konkurentna u svetskim razmerama. Razmenijivale su se
uglavnom sirovine koje su se lokalno preradivale u finalne proizvode, koji su
se uglavnom lokalno i prodavali.
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Savremena medunarodna trgovina

Dogadaiji koji su imali pogubni uticaj na medunarodnu trgovinu su sigurno
svetski ratovi, Prvi i Drugi svetski rat, ali je i period izmedu ova dva velika
sukoba bio obeleZzen rastom protekcionizma u medunarodnom trgovinskom
sistemu, $to je i delimi¢no i dovelo do Velike svetske ekonomske krize 1929.
do 1933. godine. To je bio period uspostavljanja ,startnih pozicija” za razvijene
zemlje u svetu za buducu aktivnost na svetskom trZistu i izraz Zelje za
svetskom dominacijom drzava.

Zbog ovih katastrofi u prvoj polovini 20. veka zemlje su bile odlu¢ne da
liberalizuju medunarodnu trgovinu posle Drugog svetskog rata. Ovu
regulativu su oni ostvarili na multilateralnom nivou, usvajanjem Opsteg
sporazuma o carinama i trgovini (GATT). Pre toga se medunarodna trgovina
isklju€ivo regulisala na bilateralnom nivou, a od pocetka 20. veka i na
regionalnom nivou. Na osnovama GATT-a organizovano je osam rundi
multilateralnih trgovinskih pregovora na kojima je znalajno liberalizovan
medunarodni trgovinski rezim, u oblasti carina, Sto je uticalo da se
medunarodna trgovina u ovom periodu znacajno razvija.

Ni period druge polovine 20. veka nije bio bez svojih Sokova, kao §to su
naftne krize i sli¢no, ali one nisu uticale na znacajniji pad medunarodne
trgovine. U ovom periodu najznacajniji nosioci medunarodne trgovine postaju
transnacionalne kompanije, koje kontroliSu oko 2/3 medunarodnih trgovinskih
tokova. U ovom periodu registrujemo i znac¢ajno budenje regionalizma u
regulisanju medunarodne trgovine, ali je mali broj regionalnih ekonomskih
integracija postigao proklamovane cilieve u smislu ostvarenog nivoa
integracije. Bitno je istaci da se sve viSe tehnologija koristi u svim sferama
poslovanja. Ali socijalisticke zemlje, koje su pripadale tzv. Istoénom bloku,
nisu u potpunosti bile integrisane u svetski ekonomski sistem. Do njihove
integracije u svetske ekonomske tokove doci ce tek posle 1990. godine kada
je doSlo do pada socijalistiCkog sistema drzavne uprave.

1. Definisanje medunarodne trgovine

Medunarodnu trgovinu uvek definiSemo sa aspekta privredne aktivnosti
koja podrazumeva prelazak nacionalnih granica, pa je njena osnovna
karakteristika transnacionalnost. U proSlosti je ovo definisanje bilo sasvim
jasno i nedvosmisleno jer se uglavnom radilo o trgovini koja se obavlja izmedu
dve zemlje i to robom koja je proizvedena u jednoj zemlji, a prodaje se drugoj
zemlji. To je za posledicu imalo kretanje robe preko nacionalnih granica. Kako
roba ima materijalnu supstancu ona se ta¢no registrovala na granici. Trgovci
su jasno bili rezidenti ali i ,drzavljani” razli¢itih zemalja. Zbog toga u brojnoj
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literaturi nailazimo na definicije medunarodne trgovine kao trgovina robom
koja se obavlja van granica jedne zemlje.

U proslom veku zabeleZili smo sve veci znaCaj usluga, kao nove vrste
proizvoda u medunarodnoj trgovini, koje su unele i potrebu za jo$ preciznijim
definisanjem medunarodne trgovine. Usluge nemaju materijalnu supstancu
pa se teze registruju na granici. Cesto izvrSioci usluga koji odlaze u drugu
zemlju ne Zele da prijave ovu aktivnost iz poreskih i carinskih razloga. Zbog
toga se podaci o izvrdenju usluga u inostranstvu generiSu na osnovu
pla¢anja koja stignu u zemlju vezanih za izvrSenje usluga u inostranstvu. Ali
ne stignu placanja za izvrSene usluge uvek u domicilnu zemlju, pa je
statistika medunarodne trgovine usluga gotovo uvek potcenjena. Zbog toga
danas medunarodnu trgovinu mozemo definisati kao medunarodno kretanje
robe i usluga.

Krajem 20. veka sve znacajniji postaju i proizvodi koji nastaju umnim
radom Coveka, Ciju intelektualnu svojinu predstavljaju. Sli¢ni su uslugama, jer
nemaju materijalnu supstancu, ali se usluge uglavnom izvrSavaju fiziCkim
radom Goveka.! Zbog toga potpuna definicija medunarodne trgovine mora da
ukljuCuje sve proizvode u razmeni, pa kazemo da je to trgovinska aktivnost
koja se obavlja preko granica i podrazumeva razmenu roba, usluga i
proizvoda intelektualne svojine.

Sve vise je slu€aj da se osim proizvoda u medunarodnoj trgovini sve viSe
razmenijuju i faktori proizvodnje — rad i kapital. Samo pre jednog veka ovo nije
bilo u potpunosti moguce (ne uklju€ujuéi zajmovno kretanje kapitala).

Ali Cesto se medunarodna trgovina faktorima vezuje za pojedine
proizvode u medunarodnoj trgovini, pa se kretanje radne snage registruje kao
medunarodna trgovina uslugama, jer su ljudi izvrSioci usluga. Svetska
trgovinska organizacija kao jedan od Cetiri naCina izvrSenja medunarodnih
usluga navodi i prisustvo fizickih lica (eng. Presence of natural persons) kao
nacin izvrSenja usluga u inostranstvu (izvoz usluga), kao i potroSnju u
inostranstvu (eng. Consumption abroad) kao nacin koriS¢enja usluga u
inostranstvu (uvoz usluga).

Ali usluge mogu biti izvrSavane u inostranstvu preko kretanja privatnog
kapitala. Ako preduzece iz jedne zemlje plasira stranu direktnu investiciju u
drugu zemlju, i tamo otvori filijalu, preko ove filijale mati¢no preduzece moze
prodavati svoju robu i vrsiti indirektan izvoz. Ovaj indirektan izvoz moze biti u
obliku prodaje robe na trzistu zemlje domacina i izvoz robe od strane filijale u
trece zemlje. Svetska trgovinska organizacija ovaj vid izvrSenja medunarodnih

1 1zuzetak su konsultantske usluge, obrazovne usluge i sliéno koje imaju zna&ajnu komponentu
umnog rada izvrsioca.
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usluga naziva trgovinsko prisustvo (eng. Commercial presence). Zbog toga
mozemo reéi da je medunarodna trgovina svako kretanje robe, usluga i
proizvoda intelektualne svojine izmedu rezidenata razli¢itih nacionalnih
privreda u svetu.

Ali treba imati u vidu da je i pojam rezidenta u jednoj nacionalnoj privredi
relativan, jer se strana filijala jednog mati¢nog preduzec¢a smatra rezidentom
zemlje domacina te filijale. Ali novi okvir koji se primenjuje u analizi
medunarodne trgovine posmatra poslovanje mati¢nih kompanija
sveobuhvatno i prodaje filijala obuhvata kao izvoz njihove mati¢ne kompanije.
Na ovaj nacin dobijaju se preciznije informacije o medunarodnoj trgovini koja
je pod velikim uticajem transnacionalnih kompanija, §to nam omogucava
iznodenje pravilnijih zaklju¢aka i poboljSava vodenje spoljnotrgovinske
politke. Za ovaj novi okvir analize u medunarodnoj trgovini razvijen je
poseban vid statistike medunarodne trgovine, poznatiji kao statistika trgovine
stranih filijala (Foreign Affiliates Trade Statistics — FATS), o kojoj ¢e biti reci u
posebnom delu ove knjige.

Jedna od znacajnih pojava u savremenoj medunarodnoj trgovini je jaCanje
regionalne ekonomske integracije koje podrazumevaju stvaranje trgovinskih
blokova u odredenom regionu. Smisao ovih trgovinskih integracija je da se
spoljnotrgovinski tokovi koji se obavljaju unutar integracije ucine
preferencijalnim u odnosu na tokove sa zemljama izvan integracije. To se
moZze posti¢i samo ublazavanjem ili ukidanjem prepreka u trgovini unutar
integracije a nikako postavljanjem VviSih restrikcija u trgovini sa tre¢im
zemljama. Sada se medunarodna trgovina, u slu€aju regionalnih integracija,
raslojava na medunarodnu trgovinu izmedu c¢lanica integracije, tzv.
intraregionalnu trgovinu, i medunarodnu trgovinu izmedu zemalja integracije i
trecih drzava, tzv. ekstraregionalnu trgovinu. Kada je regionalna ekonomska
integracija na visokom stupnju integracije, Sto oznafava postojanje
jedinstvene spoljnotrgovinske politike te integracije, onda ta integracija
postaje sve vise jedinstvena privreda i jedan subjekt medunarodne trgovine.
U tim uslovima samo spoljna trgovina te integracije spada u medunarodnu
trgovinu, tzv. interregionalna trgovina.

Kada govorimo o definiciji pojma medunarodne trgovine ne mozemo da
ne spomenemo pojam koji se €esto poistoveéuje sa pojmom medunarodne
trgovine, a to je spoljna trgovina. Ali dok medunarodna trgovina predstavija
globalnu trgovinsku aktivnost posmatranu uvek sa makro nivoa i ukljuuje
totalitet trgovinskih veza u svetu, spoljna trgovina uvek za ugao posmatranja
ima jednu odredenu zemlju. Tako govorimo o spoljnoj trgovini odredene
zemlje, njenom izvozu i uvozu i sli€no. Zbog toga spoljnu trgovinu mozemo
definisati kao trgovinsku aktivnost izmedu jedne zemlje i svih drugih zemalja
sveta, trgovinu koju rezidenti te zemlje vrSe sa rezidentima drugih zemalja.
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2. Predmeti trgovine u medunarodnom poslovanju

Kada govorimo o medunarodnoj trgovini obi¢no sve proizvode u
medunarodnoj trgovini delimo u dve velike grupe — robu i usluge. Za robu
(eng. goods) je karakteristi€éno da ima materijalnu supstancu, pa samim tim i
neki oblik, pa se lako moze prepoznati, transportovati, skladistiti i podvrgavati
ostalim radnjama u medunarodnom poslovanju. Roba je dugo bila
dominantan i jedini proizvod u medunarodnoj trgovini buduci da je uslugama
nije bilo moguce trgovati zbog njihove prirode (non-tradebles).

Nekoliko vekova medunarodna trgovina je uglavhom podrazumevala
razmenu nekoliko proizvoda, i to su bili za€ini. To su proizvodi sa malom
tezinom a visoke vrednosti, ¢iju cenu nisu znacajno opterecivali transportni
troSkovi koji su bili znacajni u vreme kada je transport bio skup i komplikovan.
Kako je doslo do revolucije u pogledu transporta robe tako se povecao i broj
proizvoda koji su se globalno razmenjivali. Dugo su poljoprivredni proizvodi
bili glavni proizvodi u razmeni i to u periodu kada su se javljali njihovi viSkovi,
zbog povoljnih klimatskih prilika. Tek u modernije doba, sa pojavom razvoja
industrije u pojedinim zemljama, i druge sirovine poc€inju da se javljaju kao
predmeti medunarodne trgovine.

Roba se uglavnom deli u dve velike grupe proizvoda — primarne proizvode
i industrijske proizvode. Obe ove grupe imaju slicnost da imaju materijalnu
supstancu ali je nivo dodavanja vrednosti, odnosno prerade, mnogo nizi kod
primarnih proizvoda nego kod industrijskih proizvoda. Industrijski proizvodi se
pojavijuju tek krajem 18. veka sa razvojem prvih industrija u zemljama
Evrope, ali ¢e biti neophodno da proteknu dva veka da ova vrsta proizvoda
postanu dominantni proizvodi u medunarodnoj trgovini. Industrijski proizvodi
po svojoj pojavi nisu znacajnije ucestvovali u medunarodnoj trgovini, bududi
da su se dosta troSili u zemlji proizvodnje i da je poslovna filozofija kompanija
podrazumevala uvoz sirovina radi lokalne proizvodnje industrijskih proizvoda.
Ali kako se vremenom povecavao broj drzava u kojima se razvija industrija i
kako znacajni nosioci medunarodne trgovine postaju transnacionalne
kompanije dolazi do pojave sve veceg broja proizvoda u medunarodnoj
trgovini i oni sredinom 20. veka postaju dominantni u medunarodnoj trgovini.

Karakteristika vidljivosti robe odnosno prepoznavanja posebno je bitna za
carinsku sluzbu na granici kako bi naplatila dazbine propisane zakonom i
podvrgla robu procedurama ispitivanja. Kod usluga (eng. services), koje
nemaju materijalnu supstancu, registrovanje na carini je otezano pa se
medunarodna trgovina uslugama Cesto oznaCava i nevidljivom trgovinom
(eng. invisible trade). Usluge su neraskidivo vezane za njihovog izvrSioca pa
ih je teSko izvoziti bez kretanja njihovih izvrSilaca u inostranstvo. Ali usluge
vezane za unapredenje robe se ¢esto mogu obavljati kretanjem robe.
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U 20. veku su usluge postale glavni kreator drustvenog proizvoda veéine
zemalja u svetu. Medutim, njihovo u€edc¢e u svetskoj trgovini nikada nije
preslo nivo od 20%. Problem u izvozu usluga je u njihovoj prirodi da su
neraskidivo vezana za izvrSioca, da se ne mogu skladistiti i slicno. Takode,
statisticki mnoge usluge se pripisuju izvozu robe jer predstavljaju potpornu
aktivnost u izvozu robe, kao $to je transport, skladistenje, osiguranje robe i
sli€no. Problem je Sto ne postoje direktni izvori statistike usluga, jer se one ne
registruju na carini ve¢ podatke i izvozu usluga dobijamo prateéi informacije o
pla¢anjima iz inostranstva za usluge. Ali mnoge usluge se plate izvrSiocu u
inostranstvu, a on ih ne prijavljuje kao izvrSene u zemlji domicila.

Jo$ uvek veliki broj usluga nije moguce izvoziti, ali se ovo vremenom
menja sa sve veéim razvojem medunarodne proizvodnje i sve veéom
upotrebom savremene elektronske tehnologije u globalnom poslovanju.
TipiCan primer su bankarske usluge vodenja raCuna, koje su pre bile
dostupna, ako ih koristite u zemlje gde banka ima sediSte, dok su danas te
usluge putem interneta dostupne u citavom svetu.

U 20. veku se javlja i nova vrsta proizvoda u medunarodnoj trgovinini, a to
su proizvodi koji sadrze intelektualnu svojinu, pa ih nazivano proizvodi
intelektualne svojine ili proizvodi ljudskog duha (eng. Intellectual Property
Rights Products — IPRs). Ovi proizvodi su sliéni uslugama, jer nemaju
materijalnu supstancu, ali ne nestaju kao usluge fizickim radom Coveka vec
prvenstveno njegovim duhovnim delanjem. U proizvode intelektualne svojine
ubrajamo knjige, filimove, muzi¢ke kompozicije, kompjuterske programe
(software) i druge proizvode. Ovi proizvodi se najéeS¢e realizuju kao prava
kreatora intelektualne svojine koje on prenosi drugim licima davanjem licence,
odnosno dozvole, da njegovu intelektualnu svojinu moZze Koristiti u poslovanju.
Za koriScenje tude intelektualne svojine, po licenci, placaju se tantijeme (eng.
royalties) i naknade za licence (eng. fees). Po ovim plac¢anjima koja se obave
u inostranstvu se procenjuje izvoz proizvoda intelektualne svojine.

U narednoj tabeli su prikazani savremeni svetski tokovi proizvodnje,
izvoza i uvoza svih vrsta proizvoda — robe, usluga i proizvoda intelektualne
svojine. MozZzemo primetiti da je period posle 1990. godine obelezen
znacajnim privrednim rastom, mereno porastom drustvenog proizvoda, ali jos
dinamicnijim rastom medunarodne trgovine, mereno kretanjem svetskog
izvoza i uvoza. Ono sto je obelezZilo period posle 1990. godine je Sirenje
aktivnosti transnacionalnih kompanija i na privrede koje su bile pre u sastavu
bivSeg Isto¢nog, socijalistickog, bloka. Od ove godine medunarodna trgovina
ima potpuni globalni karakter. To se odslikava u brzom rastu svetskog izvoza
u narednim godinama posle 1990. godine. Za samo pet godina, 1995. godine,
ostvareno je povecanje svetskog izvoza robe i usluga od skoro 50%. Prema
poslednjim raspolozivim statistickim podacima iz 2007. godine svetski izvoz
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robe i usluga je dostigao nivo od 17 hiljada milijardi USD, $to je nivo od 400%
u odnosu na svetski izvoz u 1990. godini koji smo izabrali kao bazu. Ako
posmatramo odvojeno robu i usluge, vide¢emo da su usluge do 2007. godine
ostvarile malo veéi rast u odnosu na 1990. godinu, jer je njihova stopa rasta
iznosila 319%, dok je stopa rasta za robu, u istom periodu iznosila 306%.

Tabela 1: Tokovi svetskog izvoza, uvoza, proizvodnje i naknada za licence
u odabranim godinama 1990-2007. godine (milijarde USD)

1990 1995 2000 2002 2003 2005 2007
Svetska
proizvodnja 27.684,2| 31.315,0| 31.720,0| 34.557,0| 45.135,2| 52.850,4
Svetski izvoz 4.222,3| 6264,8| 7.920,7| 8.0251| 9.487,5| 12.846,0| 17.258,0
Roba 3.438,0| 5.072,0| 6.4450| 6.4550| 7.691,0/ 10.431,0| 13.968,0
Usluge 784,3 1.192,8| 1.4757 1.570,1 1.796,5 2.415,01 3.290,0
Svetski uvoz 4.354,1 6.409,1 8.157,9| 8.238,5| 9.560,4 13.128,0| 17.329,0
Roba 3.538,0| 5.209,0| 6.697,0/ 6.693,0/ 7.778,0| 10.783,0| 14.244,0
Usluge 816,1| 1.200,1| 1.460,9| 1.5455| 1.7824 2.345,0/ 3.085,0
Tatijeme i licencne
naknade 29 41 66 72 77 91 163

Izvor: za svetsku proizvodnju — World Bank "World Development Indicators” Washington, vise
godista; za svetski izvoz i uvoz — World Trade Organization "International Trade Statistics”
Geneva, viSe godista; za tantijeme i naknade od licenci — UNCTAD "World Investment Report”
Geneva, viSe godista.

Moramo napomenuti da je krajem 20. veka zabelezen i zna¢ajan porast
medunarodne trgovine proizvodima intelektualne svojine. Svetski izvoz
proizvoda intelektualne svojine se prati na osnovu medunarodnih pla¢anja
koja se vrSe za promet ovih proizvoda, a to su tantijeme i licencne naknade.
Ovaj izvoz je sa nivoa od 29 milijardi USD, koliko je iznosio 1990. godine,
narastao na iznos od 163 milijarde USD. Ovo je zna€ajan rast i iznosi 462%
u posmatranom periodu, $to je znaCajno vece i od rasta usluga i robe u
posmatranom periodu. Ali medunarodni trgovinski tokovi proizvoda
intelektualne svojine su po obimu i dalje simboli¢ni u odnosu i na usluge, a
pogotovo na robu u medunarodnoj trgovini.

Ako u tabeli pogledamo podatke za 2007. godinu videcemo da je roba jos
uvek dominanta vrsta proizvoda u medunarodnoj trgovini, buduéi da na
medunarodni robni izvoz te godine otpada 80% od ukupne vrednosti svetskog
izvoza. Usluge u 2007. godini u€estvuju oko 19% u vrednosti svetskog izvoza,
dok proizvodi intelektualne svojine u¢estvuju samo sa 1% u svetskom uvozu.
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Slika 1: Struktura svetskog izvoza po vrstama proizvoda, 2007

Industrijski

PRIOIZVODI IS proizvodi
1% 56%

USLUGE
()
19% Primarni
proizvodi
24%

Izvor: U grafickom predstavljanju kori§éeni podaci Svetske trgovinske organizacije.

Detaljniji pogled na strukturu proizvoda medunarodne trgovine nam
otkriva da su u grupi roba najmasovniji industrijski proizvodi na koje otpada
56% od ukupnog svetskog izvoza posmatrane 2007. godine, pa su oni i
dominantni pojedinacni proizvodi uopste. Na primarne proizvode u 2007.
godini je otpadalo samo 24% od svetskog izvoza te godine.

Sve ove nabrojane grupe proizvoda ukljuCuju veoma heterogene
proizvode. Nacini na koje se roba prodaje, transportuje, skladisti i carini u
medunarodnom poslovanju u velikom meri zavise od prirode te robe. Svaki
proizvod je specifiCan na svoj nacin pa nam je u medunarodnoj trgovini
potrebna detaljnija klasifikacija proizvoda koji su ukljuCeni u medunarodnu
razmenu. Danas se u upotrebi nalaze brojne medunarodne klasifikacije
proizvoda, koje veoma detaljno raclanjuju navedene grupe proizvoda do
pojedinaénog proizvoda. Ali dve najznacajnije klasifikacije koje se primenjuju
u analizi medunarodne trgovine su:

1. Standardna medunarodna trgovinska klasifikacija (eng. Standard

International Trade Classification — SITC);

2. Harmonizovani sistem za opis i obelezavanje robe (eng. Harmonized
Commodity Description and Coding System).

Standardna medunarodna trgovinska klasifikacija je usvojena od strane
Ujedinjenih nacija jo§ 1960. godine i danas je na snazi njena treca revizija
(zato je skraceno obelezavamo SITC rev.3). Prva revizija ove klasifikacije se
primenjuje od 1960. godine, dok ova treca revizija, koja je danas na snazi,
primenjuje se za medunarodnu trgovinsku statistiku od 1988. godine. U ovu
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klasifikaciju su unete manje izmene i ta Cetvrta revizija je usvojena 2006.
godine, ali se jo§ uvek ne primenjuje u statistici Ujedinjenih nacija.

Njena osnovna namena je da sluzi u statistiCke svrhe, radi prikupljanja
podataka o medunarodnoj trgovini na jednostavan i jedinstven nacin u celom
svetu. Na taj nacin sve zemlje u svetu koriste ovu klasifikaciju kada dostavljaju
svoje podatke o spoljnoj trgovini UN. Ona sve proizvode u medunarodnoj
trgovini deli u 10 grupa (od 0 do 9).2 U ovih deset grupa ona klasifikuje 4.346
proizvoda, u trecoj reviziji.

Harmonizovani sistem za opis i obeleZzavanje robe (skraéeno
Harmonizovani sistem ili HS) je ustanovljen 1988. godine medunarodnom
konvencijom donetom pod okriliem Svetske carinske organizacije (WCO).
Ova klasifikacija je revidirana 1996. godine i od tada je uskladena sa tre¢om
revizijom Standardne medunarodne trgovinske klasifikacije.

Osnovna namena ove klasifikacije je da se koristi u carinske svrhe, kao
klasifikacija proizvoda koju konsultuju carinski organi prilikom carinjenja robe,
i koja je osnova za izradu carinske tarife drzava ¢lanica WCO. Sva roba koja
ucestvuje u medunarodnoj trgovini je klasifikovana u jednu od 21 sekcije, a
svaki individualni proizvod je oznacen sa Sifrom od 6 cifri. U ovoj klasifikaciji
se nalazi 6.873 proizvoda, odnosno 98% sve robe koja se danas u
medunarodnoj trgovini razmenijuje.

U sledecoj tabeli su date uporedo obe razmatrane klasifikacije. Mozemo
primetiti da su sliCne, jer sve proizvode klasifikuju od onih sa manjom
novododatom vrednoS¢u ka proizvodima sa sve veéom novododatom
vredno$¢u, odnosno proizvodi su klasifikovani tako da raste stepen njihove
finalizacije. Ali kod Standardne medunarodne trgovinske klasifikacije je bolje
izrazena podela proizvoda na primarne i industrijske proizvode nego $to je to
slu€aj kod Harmonizovanog sistema, $to je i za oCekivati jer prva klasifikacija
ima prvenstveno statistiCku i analiticku namenu. Ali harmonizovani sistem
prepoznaje za jednu trec€inu veéi broj proizvoda, $to je posebno znacajno u
proceduri carinjenja kada se mora primeniti odgovaraju¢a carinska stopa na
odgovarajuéi proizvod kojim se trguje.

2 Vige u: Predrag Bjeli¢ ,Medunarodna trgovina” Centar za izdavacke delatnost Ekonomskog
fakulteta, Beograd, 2008, str. 167-169.
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Tabela 2: Klasifikacije robe u medunarodnoj trgovini

Standardna medunarodna trgovinska
klasifikacija (SITC Rev. 3)

Harmonizovani sistem (HS)

grupa vrsta robe sekcija vrsta robe
e Zive Zivotinje i proizvodi
[s2]
-_g 0 Hrana i Zive Zivotinje | od Zivotinje
R 1 Pi¢a i duvan Il Povrce
g_ 2 Sirovine, bez nafte I} Zivotinjske i biline masti i ulja
= . L ) Prehrambeni proizvodi — pica,
E 3 Mineralna goriva i maziva v alkoholna pic¢a i duvan
= Zivotinjska i biljna ulja, . .
a 4 masti i vosak v Minerali
- 5 Hemijski proizvodi \ Hemijski proizvodi
] -
9 Proizvedena dobra
N 6 klasifikovana po VIl Plastika i guma
g_ materijalu
g - Masine i transportna .
9
° 7 sredstva Vil KoZe i krzna
=
@ Ostala proizvedena
-E 8 dobra X Drvo
= Ostala neklasifikovana .
9 dobra (zlato, naoruzanje) X Drvena pulpa i celuloza
Xl Tekstil
Xl Obuca, kape, kisobrani
Xl Kamen, gips, cement, azbest

i keramicki proizvodi

Biseri,drago i poludrago
\% kamenje, plemeniti metali,
nakit i kovani novac

Bazni metali (gvozde,

XV Celik, bakar, nikl, aluminijum,
olovo, cink)
XVI Masine i elektro oprema
XVII Vozila, avioni i brodovi
Opticki, fotografski, merni
XV i medicinski instumenti, satovi

i muzicki instumenti

XIX Naoruzanje i vojna oprema

Razni industrijski proizvodi

XX (namestaj, igracke)

XXI Umetnic¢ka dobra

Izvor: Predrag Bjeli¢, ,Medunarodna trgovina”, Centar za izdavacku delatnost Ekonomskog

fakulteta, Beograd, 2008, str. 168.

3 U primarne proizvode se ubraja i podgrupa 68.
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Ali buduc¢i da se statistiCki podaci o spoljnoj trgovini prikupljaju bazi¢no od
strane carinskih organa, evidentiranjem faktura robe u izvozu i uvozu, pa su ti
sirovi podaci klasifikovani po Harmonizovanom sistemu. Kada ih Zelimo
statisticki obraditi i poslati takve informacije relevantnim medunarodnim
ekonomskim organizacijama mi te podatke iz klasifikacije po Harmonizovanom
sistemu moramo prevesti u podatke klasifikovane po SITC rev. 3 klasifikaciji.
To se radi putem odredenih obrazaca (tabela za konverziju) koje koriste
nacionalni statisti¢ki zavodi. Ovo je danas znac¢ajno olakdano, jer je SITC rev.
3 klasifikacija od 1988. godine u potpunosti uskladena sa drugom izmenom
Harmonizovanog sistema.

Kao &to ste primetili obe ove klasifikacije klasifikuju samo robu u
medunarodnoj trgovini, dok su usluge izostavljene. lako je roba i danas
najznacajniji proizvod u medunarodnoj trgovini mi moramo detaljnije
klasifikovati i usluge, jer one postaju sve znacajnije u medunarodnoj razmeni.
Usluge su predmet velikog broja raznih klasifikacija. Nas posebno interesuju
tzv. medunarodne usluge, a to su usluge kojima se medunarodno trguje.
Svaka medunarodna organizacija koja se bavi tematikom medunarodne
trgovine uslugama ima svoju klasifikaciju medunarodnih usluga. Sve ove
klasifikacije bice predstavljene u onom delu ove knjige koji se specifi€no bavi
medunarodnom trgovinom uslugama.

Buduc¢i da u ovoj knjizi planiramo da detaljnije opiSemo medunarodnu
trgovinu pojedinim grupama proizvoda mi ¢emo uglavnom Koristiti klasifikaciju
grupa proizvoda po Standardnoj medunarodnoj trgovinskoj klasifikaciji —
revizija 3. Po njoj su robe klasifikovane u dve osnovne grupe — primarne i
industrijske proizvode. Zbog toga ¢emo o svakoj od ovih grupa dati uvod i
objasnjenje kako se one detaljnije mogu klasifikovati.
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PRIMARNIM PROIZVODIMA






Primami proizvodi (eng. Primary Products) su proizvodi sa manjim
sadrzajem novododate vrednosti koja im se dodaje u procesu proizvodnje.
Oni ne predstavljaju finalne proizvode nego im se dodaje minimum vrednosti,
onoliko koliko je potrebno da bi se stavili na raspolaganje preduzeéima koja
¢e ih Koristiti kao inpute u njihovoj daljoj proizvodnji. U Standardnoj
medunarodnoj trgovinskoj klasifikaciji, revizija 3, primarni proizvodi su svi
proizvodi klasifikovani u grupama 0, 1, 2, 3, 4 i podgrupa 68.

Primarni proizvodi su bili dominantni proizvodi u medunarodnoj razmeni,
sve od pojave same medunarodne trgovine, pa do Sezdesetih godina 20.
veka kada njihov primat preuzimaju industrijski proizvodi. | posle Drugog
svetskog rata primarni proizvodi su jo§ uvek imali dominantno ucesce u
medunarodnoj trgovini, a industrijski proizvodi preuzimaju primat tek
Sezdesetih godina 20. veka. Glavni razlog za ovu promenu u proizvodnoj
strukturi medunarodne trgovine je promena poslovne filozofije
transnacionalnih kompanija koje su sa uvoza sirovine u mati¢ne zemlje presle
na preradu sirovina tamo gde se nalaze i onda sa svojim filijalama
razmenjivale poluproizvode, kao delove i sklopove.

Primarni proizvodi se dele u dve velike grupe:
1. poljoprivredni proizvodi;
2. proizvodi rudarstva.

Poljoprivredni proizvodi su zaista bili prvi proizvodi kojima se
medunarodno trgovalo. U dalekoj proslosti kada se zbog prirodnog obilja,
klime ili izmena u tehnologiji uzgoja biljaka i stoke pojavio znacajan viSak
hrane, drzave su pocele da trguju ovim viskovima. Ali buduc¢i da je u pocetku
trgovina bila malog obima i zadovoljavala potrebe visih slojeva glavni proizvod
vekovima bili su retki a egzoticni proizvodi, kao $to su zacini. Sve do velikih
geografskih otkrica, kada se i Amerika ukljucila u globalnu trgovinu, glavni
proizvod u trgovini Azije i Evrope bio je biber.

U poljoprivredne proizvode uklju€ujemo hranu, koja u znac¢ajnoj meri sadrZi
skup preradenih proizvoda, ali i poljoprivredne sirovine. Hrana predstavija
sirovine koje su preradene u prehrambenoj industriji, pa ih ¢esto nazivamo i
prehrambenim proizvodima. Ovi proizvode se €esto klasifikuju i kao industrijski
proizvodi, ali buduci da su produkt lake industrije i da su zavisni od poljoprivrednih
sirovina kao inputa mi ih klasifikujemo u poljoprivredne proizvode.
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Proizvodi rudarstva ukljuCuju sve sirovine koje se dobijaju ekstrakcijom iz
prirodnih leZista, i dele se u dve velike grupe:

a. rude i metali

b. goriva

Rude i metali ¢ine grupu u koju ubrajamo kako rude koje se dobijaju iz
prirodnih leZista i koriste se za dobijanje metala tako i same metale koje se
dobijaju preradivanjem tih metalnih ruda. Metali su izuzetno vazne sirovine za
razvoj svih oblika savremene industrije. Metali se dele na gvozde i €elik i na
obojene metale. Gvozde i Celik se statistiCki obuhvataju u industrijski sektor,
jer su osnovne sirovine za razvoj velikog broja industrijskih sektora. U obojene
metale klasifikujemo pet najznacajnijih industrijskih metala, kao $to su bakar,
nikl, aluminijum, olovo i cink, ali i druge metale.

Goriva su najznacajnije sirovine za razvoj sektora energetike u kome je
osnovni proizvod energija, pa se ove sirovine nazivaju i energentima. Energija
je input bez koga se ne moze organizovati bilo koja industrijska proizvodnja,
a ni druge usluzne delatnosti. Goriva su znacajno povecéala svoj udeo u
svetskom izvozu ne samo zbog veceg koli¢inskog koris¢enja ve¢ i posebno
posle sedamdesetih godina 20. veka kada je doslo do skoka cena u okviru
naftnih kriza. Nekada je glavni energent bio ugalj, a danas je to nafta koja ima
niz prednosti u pogledu transporta i koris¢enja. Ali sva ova goriva spadaju u
grupu fosilnih goriva Cije korid¢enje (sagorevanje) izaziva veliki broj Stetnih
posledica po Zivotnu sredinu. Zbog toga se kao novi zna&ajni energent javlja
prirodni gas koji nema toliko Stetne posledice po nase Zivotno okruZenje.

Primarni proizvodi danas ucestvuju sa oko 25% u ukupnom svetskom
izvozu. lako se njihovo uceS¢e u nekim periodima povecava, kao $to je bilo
2006. godine kada su ostvarili u¢eSce od skoro 28%, njihov udeo u svetskom
uvozu prve decenije 21. veka se kre¢e uglavnom oko 23%.

Tabela 1: Udeo grupa primarnih proizvoda u svetskom robnom izvozu
u odabranim godinama (procenti)

Grupa proizvoda 1995 2000 2006 2007
Prehrambeni proizvodi 8,9 6,7 6,2 7,0
Poljoprivredne sirovine 2,7 1,9 1,5 2,0
Rude i metali 4,5 4,0 5,5 4,0
Goriva 7.4 10,5 14,5 10,0
PRIMARNI PROIZVODI 23,5 23,1 27,7 23,0

Izvor: UNCTAD “Handbook of Statistics”, Geneva, 2007, p.72 i World Bank “World
Development Indicators”, Washington, 2008, p. 217.
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NajznaCajnija grupa proizvoda u okviru strukture primarnih proizvoda su
goriva, koja sada ucestvuju sa preko 10% u svetskom izvozu robe. Ona su
prestigla poCetkom 21. veka prehrambene proizvode (hranu) koja je do tada bila
najznacajnija grupa primarnih proizvoda u svetskom robnom izvozu. Ovaj rast
znaCaja goriva se moZe objasniti sve veéim potrebama za energentima u
privredama u razvoju i velikim rastom cena ovih proizvoda, posebno 2006. godine.
Vidimo da je u toj godini kada je zabeleZen nagli rast cena energenata, posebno
nafte, ova grupa proizvoda zabeleZila u¢eSce od €ak oko 15% u svetskom robnom
izvozu. Rude i metali danas ostvaruju gotovo stabilno u¢eS¢e od oko 5% u
svetskom robnom izvozu, dok poljoprivredne sirovine imaju uc¢esce od 2%.

Ako pogledamo uceSée pojedinih grupa proizvoda koji ¢ine primarne
proizvode u duZzem vremenskom periodu vide¢emo da se taj njihov udeo, od
kada su izgubili dominaciju u svetskom izvozu Sezdesetih godina 20. veka,
drasticno smanjuje. Vidimo na narednom grafikonu da su goriva imala
najznacajniji udeo od 1963. godine, prve posmatrane godine, pa sve do 2008.
godine, u odnosu na druge grupe posmatranih primarnih proizvoda. Za goriva
je ucesce u svetskom robnom izvozu dosta variralo Sto svedoci o varijabilnosti
njihovih cena pre nego o varijacijama u njihovom koli€¢inskom izvozu. Rude i
metali i prehrambeni proizvodi su imali zna€ajan i ujednacen pad uceSc¢a u
posmatranom periodu.

Slika 1: Kretanje uce8ca pojedinacnih grupa primarnih proizvoda
u periodu 1963-2008 (procenti)
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Rude i metali

Poljoprivredni proizvodi
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Napomena: Nominalna u¢ed¢a za pojedinatne grupe primarnih proizvoda su prikazana
individualno i ne predstavljaju kumulativno u¢esce svih grupa.

Izvor: World Bank “Global Economic Prospects 2009” Washington, 2009, Box figure 1.2c, p. 32.
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Ako na poslednjim dostupnim podacima pogledamo predmetnu strukturu
primarnih proizvoda vide¢emo, Sto se i moglo pretpostaviti, da su goriva
najznacajnija grupa proizvoda u svetskom izvozu primarnih proizvoda, jer
2007. godine ucestvuju sa 44% u tom izvozu. Na drugom mestu, pa svom
znacaju u svetskom izvozu primarnih proizvoda, je hrana sa uce$¢em od
30%. U strukturi primarnih proizvoda slede rude i metali, koji su prema
podacima iz 2007. godine ostvarili u¢ed¢e od 17%, i na kraju poljoprivredne
sirovine sa u¢ed¢em od 9% svetskog izvoza primarnih proizvoda. To znaci da
je na proizvode rudarstva otpadalo 61% svetskog izvoza primarnih proizvoda
2007. godine, a na poljoprivredne proizvode, ostatak, 39% od svetskog izvoza
primarnih proizvoda.

Slika 2: Struktura primarnih proizvoda po podgrupama proizvoda,
2007 (procenti)

Hrana
30%

Gorivo
44%

Poljoprivredne
~  sirovine
9%

Rude i metali
17%

Izvor: Graficki predstavljeni podaci Svetske trgovinske organizacije.

Glavni izvoznici primarnih proizvoda su i zemlje u razvoju i razvijene
zemlje. lako je opste raSireno shvatanje da su zemlje u razvoju veliki izvoznici
primarnih proizvoda, nekada €ak razvijene zemlje izvoze primarne proizvode
u ve¢em apsolutnom iznosu. Ali ono §to je znacajno je da primarni proizvodi
nemaju znacajno ucesce u izvozu razvijenih zemalja kao $to to imaju u izvozu
vecine zemalja u razvoju. U svetskim razmerama primarni proizvodi ostvaruju
ucedce od 23%, prema podacima iz 2007. godine, ali za razvijene zemlje ovaj
procenat je 20% dok je u zemljama u razvoju (srednje razvijene zemlje) udeo
primarnih proizvoda u istoj godini ¢ak 35%.
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Tabela 2: Struktura izvoza primarnih proizvoda 1995. i 2007. (procenti)

Poljoprivredne

Zemija Hrana sirovine Goriva Rude i metali
1995 | 2007 1995 2007 1995 2007 1995 2007
SVET 9 7 3 2 6 10 3 4
Zemlje visokog 8 6 2 2 6 8 3 4
SAD 1 8 4 2 2 3 4
Velika Britanija 8 5 1 1 6 10 3 3
Francuska 14 1" 1 1 2 3 3
Nemacka 5 4 1 1 1 2 3 3
Zemlje srednjeg 14| 9 3 2 11 18 5 6
Brazil 29 26 5 4 10 12
Kina 8 3 2 0 4 2 2
Rusija 2 2 3 3 43 61 10 8
Indija 19 9 1 2 2 16 4 8
Indonezija 11 15 7 6 25 26 6 "
Turska 20 8 1 0 3 3
Albanija 1" 5 9 3 3 12 14
Bosna i Hercegovina - 5 - 8 - - 18
Hrvatska 11 10 5 4 8 13 2 5
Makedonija 18 4 5 1 0 5 18 5
Srbija 28 19 4 2 2 3 15 10
Zemlje niskog 20| 14 4 3 36 44 3 2
Sudan 44 6 46 2 0 90 0 0

Izvor: World Bank “World Development Indicators”, Washington, 2008, p. 217.

Kod razvijenih zemalja moZzemo primetiti da je znac¢ajno u¢escée hrane u
strukturi njihovog izvoza, i viSe nego §to bi se oekivalo u odnosu na njihov
stepen razvijenosti. Ovo je rezultat raznih protekcionistickih mera u
spoljnotrgovinskoj politici ovih zemalja kojima one nastoje zastititi svoju
poljoprivredu. Neke od razvijenih privreda imaju znacajno u¢esce goriva, one
koje su bogate ovim sirovinama, dok je uceScCe ostalih grupa primarnih
proizvoda ispod svetskog proseka.

Zemlje u razvoju imaju znacajnije ucesce primarnih proizvoda u svom
izvozu, kao Sto smo videli 1/3 od ukupnog njihovog izvoza 2007. godine.
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Znacajno je ucescée goriva, pa zatim hrane, a u€edce ruda i metala u izvozu
je iznad svetskog proseka. Naravno izvozna struktura se znac€ajno razlikuje
po svakoj pojedinanoj privredi. Ima zemlja koje su znacajni izvoznici
energenata, po strukturi svog izvoza, kao zemlje persijskog zaliva, Rusija i
Indonezija, ali ima i zemalja znacCajnih izvoznica hrane, kao Brazil i neke druge
juznoameriCke zemlje. Znalajni izvoznici ruda i metala, po uc¢eSc¢u ovih
proizvoda u strukturi izvoza, mogu se naci u nasem regionu, kao Sto su Bosna
i Hercegovina i Albanija. Zemlje koje su u veoma loSem poloZaju u svetskoj
privredi od UN se nazivaju najmanje razvijene zemlje, i u njihovom izvozu
primarni proizvodi u proseku ucestvuju sa 63%.

Zbog velikog ucedc¢a primarnih proizvoda u izvozu zemalja u razvoju,
svaka nepovoljna varijacija u cenama ovih proizvoda nepovoljno se odslikava
na devizni priliv i drustveni proizvod zemalja u razvoju. Opsta tendencija kod
cena svih primarnih proizvoda, sem goriva, je opadajuci trend u Citavom 20.
veku. Postoje neki izuzeci kada su cene primarnih proizvoda, sem
energenata, rasle i to u toku Prvog svetskog rata, u periodu obnove posle
Drugog svetskog rata, u periodu naftnih Sokova i na poCetku 21. veka sve do
pojave svetske ekonomske krize iz 2008. godine.

Slika 3: Kretanje realnih cena primarnih proizvoda, sem goriva, u 20. veku
(Indeks, period 1977-79 = 100)
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Izvor: World Bank “Global Economic Prospects 2009” Washington, 2009, figure 2.1, p. 55.

Buduéi da primarni proizvodi imaju znacajan udeo u izvozu zemalja u
razvoju, a pri tom vecina njih izvozi neenergente, ovaj dugorocni pad cena je
uticao na pogorSanje pozicije zemalja u razvoju u svetskoj privredi i
pogorSanje odnosa razmene na Stetu ovih zemalja. Bilo je raznih pokuSaja da
se ovaj opadajuci trend preokrene, ali to nije uspelo tokom 20. veka, o ¢emu
Ce biti re¢i u nastavku ovog rada.
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Ohrabruje tendencija rasta cena primarnih proizvoda poCetkom 21. veka
Sto se duguje dinamiCnom privrednom razvoju zemalja sa privredama u
usponu, posebno kao $to su Brazil, Rusija, Indija i Kina (tzv. BRIC zemlje),
zbog Cije sve vece traznje za primarnim proizvodima rastu njihove cene na
svetskim trzistima. Ali medunarodna trgovina primarnim proizvodima, kao
sirovinama za dalju proizvodnju, je pretrpela zna¢ajan pad sa pojavom
svetske finansijske krize 2008. godine, $to se i odrazilo u padu cena primarnih
proizvoda na svetskim robnim berzama. Predvidanja vecéina ekonomista su
da kako svetska privreda bude izlazila iz krize tako ¢e i cene primarnih
proizvoda nastaviti da rastu.

Zbog sve vece traznje za sirovinama u svetu raste konkurencija izmedu
razvijenih zemalja i zemalja sa privredama u usponu. Ovo izaziva razne
sporove i utrkivanja ko ¢e sebi obezbediti sirovine za odrzavanje buduceg
privrednog razvoja.! Zbog toga mnoge zemlje pribegavaju merama kojima
nastoje otezati izvoz sirovina i time obezbediti svojim preduzecima povoljnije
sirovine i bolju konkurentsku poziciju. Primeri ovakvih mera su izvozne carine
na energente u Rusiji ili izvozne carine i kvote koje je Kina uvela na izvoz
Zutog fosfora, boksita, kamenog uglja, magnezijuma i drugih sirovina.2

Mi ¢emo se u nastavku osvrnuti na medunarodnu trgovinu pojedinim
grupama proizvoda koje Cine primarne proizvode, kao $to je razmatranje
medunarodne trgovine poljoprivrednim proizvodima, medunarodne trgovine
rudama i metalima i medunarodne trgovine gorivima.

1. Medunarodna trgovina poljoprivrednim proizvodima

1.1. Definisanje i klasifikacija poljoprivrednih proizvoda

Poljoprivredni proizvodi se mogu posmatrati sa aspekta podele roba na
primarne proizvode i industrijske proizvode, kao vazan deo kategorije
primarnih proizvoda. Primarni proizvodi nastaju eksploatacijom prirodnih
resursa, a ukoliko se i pristupi njihovoj doradi, to se ¢ini samo radi
omogucéavanja pristupa primarnih proizvoda svetskom trZistu. Radi se o
proizvodima sa malom novododatom vrednoS¢u Kkoji se nazivaju i

10 ovoj temi detaljnije pogledajte u: Predrag Bijeli¢, ,Bezbednost privrednog razvoja u
globalizovanom svetu”, u: Prof. dr Miroslav Hadzi¢ (urednik), ,Ekonomija i bezbednost”,
Centar za civilno-vojne odnose i Beogradska Skola za studije bezbednosti, 2009, str. 37-48.

2 European Commission, Directorate-General for Trade “EU requests WTO panel on Chinese
export restrictions on raw materials” Press release, Brussels, 4 November 2009, Internet,
http://trade.ec.europa.eu/doclib/press/index.cfm?id=481.
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proizvodima niZe faze prerade.3 Primarni proizvodi se sastoje od dve grupe,
a to su: poljoprivredni proizvodi i proizvodi rudarstva.

Poljoprivredni proizvodi su svrstani u dve kategorije. Prva kategorija je
Hrana, odnosno Prehrambeni proizvodi namenjeni ljudskoj ishrani (Food,
Foodstuffs), a druga kategorija su Poljoprivredne sirovine (Agricultural Raw
Materials). Neke grupe Prehrambenih proizvoda su zapravo industrijski
proizvodi, iako su klasifikovani kao primarni proizvodi, a to su proizvodi koji
sluze ljudskoj ishrani, zato $to su zna€ajno vezani za poljoprivredne sirovine i
podlegli su nizem stepenu industrijske obrade.4

Prema Reviziji broj 3, Standardne medunarodne trgovinske klasifikacije —
SMTK (Standard International Trade Classification — SITC), poljoprivredni
proizvodi, kao vazZan deo primarnih proizvoda, obuhvacéeni su u sekciji
0,1,2,4, a bez divizije 27 i 28.

Slika 4: Podela poljoprivrednih proizvoda prema SMTK

Poljoprivredni proizvodi (SMTK — sekcije 0,1,2,4 minus divizije 27 i 28)
Hrana (SMTK sekcije 0,1,4 i divizija 22) od kojih:
0 — Hrana i Zive Zivotinje
1 — Pi¢a i duvan
22 — Semeno ulje i uljarice
4 — Zivotinjska i biljna ulja i masti i vosak

Poljoprivredne sirovine (SMTK divizije 21, 23, 24, 25, 26, 29)
21 — Sirova koza i krzna
23 — Prirodni kau€uk
24 — Pluta i drvo
25 — Celulozno drvo i drvena pulpa
26 — Tekstilna vlakna i druge sirovine (a da nije u pitanju preda ili tkanina)
29 — Sirovi materijali biljnog ili Zivotinjskog porekla, do sada neobuhvacéeni

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, 2007, p. 157.

Proizvode iz kategorije Hrana, karakteriSe specificnost da su jednim
delom ovi proizvodi prosli industrijsku obradu, pa bi onda trebalo da postanu

3 Prema: Predrag Bieli¢, Medunarodna trgovina, Centar za izdavacku delatnost Ekonomskog
fakulteta u Beogradu, Beograd, 2008, str. 169.

4 Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, CID Ekonomskog fakulteta, Beograd, 2008, str.
170-171.
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industrijski proizvodi, ali s obzirom da se radi 0 najnizem moguéem stepenu
prerade koji je neophodan da bi proizvod stigao na trziSte i zadrZao
neophodne sastojke, onda se ovi proizvodi klasifikuju kao primarni proizvodi.
Divizije 27 i 28 nalaze se u grupi Goriva i proizvodi rudarstva, a divizija 22
predstavlja proizvod koji se koristi kao hrana.

1.2. Istorijski razvoj medunarodne trgovine primarnim
poljoprivrednim proizvodima

Poceci razvoja medunarodne trgovine vezani su za istorijski period nastanka
drzava kao institucija, iako postoje sporadi¢ni podaci da se i u Starom veku
trgovalo izmedu gradova-drzava. Prvi pisani dokumenti koji se odnose na oblast
medunarodne trgovine, govore o postojanju trgovine izmedu zemalja
Mediterana. U to vreme su postojale gradovi-drzave u Staroj Gr¢koj i one su
trgovale medusobno, a i sa ostalim mediteranskim zemljama, poput Egipta.
Egipat je ,izvozio” pSenicu, a gréki gradovi su za razmenu nudili masline i
maslinovo ulje. | Rimska imperija je ,uvozila“ pSenicu iz severne Afrike. Pored
africkih zemalja i neke od azijskin zemalja su imale Sta da ponude — svila,
proizvodi od svile, porcelan, pamucéne tkanine—stizali su u Evropu iz Kine. Iz
Indije su stizale pamucne tkanine, a iz jugoistone Azije — zacini.

Sve do XV veka, odnosno do otkrivanja Novog sveta, navedeni proizvodi
su Cinili strukturu medunarodne trgovine, a sa geografskim otkri¢ima, dolazi i
do promene interesovanja tadasnjih trgovaca. Naime, troSkovi prevoza u to
vreme bili su veoma visoki i kao takvi delovali su kao ograniavajuci faktor
razvoja medunarodne trgovine. Trgovci su se prilagodili ovom ogranienju i za
razmenu birali robu za koju se prilikom prodaje mogla dobiti visoka nov€ana
nagrada, a da joj volumen i teZina budu mali, dakle na ceni je bila roba koja se
mogla dobro unovciti na evropskom trzZistu, a da je bilo moguée na jedan brod
utovariti veliku kolicinu te robe, kao i da roba zauzima $to manje prostora. To
su bili odlu€ujuci faktori formiranja strukture svetske trgovine u periodu koji je
nastupio nakon velikih pomorskih otkri¢a. | dalje je osnovni predmet trgovine
bila grupa poljoprivrednih proizvoda, odnosno proizvodi poljoprivrednog
porekla. Prvenstveno se trgovalo zacinima, narocito je biber bio na ceni, ali i
svila. Zainteresovanost za proizvode poljoprivrednog porekla uslovila je
povecanije poljoprivredne proizvodnije, a da bi se ostvarilo navedeno povecanje
ukazala se potreba za radnom snagom, pa se pocelo i sa trgovinom robovima.
Pored toga, uvek je postojalo interesovanje za plemenite metale, upravo zbog
njihovog svojstva lake zamenijivosti za ostale vrste robe.

Kina je za vreme vladavine dinastije Ming postala vodeci izvoznik ¢aja.
Vekovima, sve do poletka XIX veka najzastupljeniji proizvod u strukturi
medunarodne trgovine bio je biber iz zemalja jugoistocne Azije. Tokom XV i
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XVI veka biberom su najviSe trgovale prvo Venecija, a zatim i Portugalija.
Razvoj medunarodne trgovine u Srednjem veku uslovio je i promenu
proizvodne strukture u nekim regionima. Tako je obezbedivanjem sigurnog
plasmana Secera, Venecija motivisala nastanak plantazne proizvodnje Secera
na ostrvima Kirit i Kipar, a zatim je Portugalija preuzela usavrSene metode
proizvodnje Secera i primenila ih na Maderi i u Brazilu.

U XVIII veku primat u trgovini preuzimaju engleske i holandske kompanije
koje najviSe trguju €ajem i kafom, za kojima se povecalo interesovanje. Prvo
je dolazilo do uvoza ovih proizvoda u Englesku i Holandiju, a onda je
realizovan reeksport u ostale evropske zemlje, Sto je svakako bitno za dalji
istorijski razvoj realizacije spoljnotrgovinskog posla. 1z Novog sveta, dakle sa
ameri¢kog kontinenta uglavnom je stizalo srebro, ali i Secer i duvan.®

Tabela 3: Najznacajniji proizvodi u medunarodnoj trgovini
u periodu 1513-1780. god.

Portugalija, u procentima od kolic¢ine

1513-19 1608-10
Biber 80,0 69,0
Ostali zacini 18,4 10,93
Tekstil 0,2 7,8
Indigo 0,0 7,7
Ostali proizvodi 1,4 4,6
Holandske kompanije, u procentima od vrednosti

1619-21 1778-80
Biber 56,4 11,0
Ostali zaCini 17,6 24,4
Tekstil i sirova svila 16,1 32,7
Kafa i Caj 0,0 22,9
Ostali proizvodi 9,9 9,0
Engleske kompanije (u gradovima: Bombaj, Kalkuta, Madras), u % od vrednosti

1668-70 1758-60
Biber 25,3 4.4
Tekstil 56,6 53,5
Sirova svila 0,6 12,3
Caj 0,03 25,3
Ostali proizvodi 17,5 4.5

Izvor: Angus Maddison, L économie mondiale — une perspective millénaire, OCDE, Paris,
2001, p. 89.

5 Angus Maddison, L'économie mondiale — une perspective millénaire, OCDE, Paris, 2001, p. 59.
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Period industrijske revolucije prvenstveno u Engleskoj tokom XIX veka,
obeleZen je porastom traznje za sirovinama i reprodukcionim materijalom, koji
su prvenstveno poljoprivrednog porekla. Radi se o potrebama za duvanom,
Secerom i pamukom, koji su predstavijali bitne sirovine u daljoj preradi,
odnosno u industriji. Industrijska revolucija je dovela do proizvodnje koja je
nadmasila potrebe domaceg trzista, Sto je rezultiralo porastom izvoza,
odnosno doslo je do dinami¢nog razvoja spoljnotrgovinskih tokova. Tokom
XIX veka razvija se trgovina Evrope sa oba americka kontinenta.
Zapadnoevropska industrija ima sirovinsku bazu na plantazama Centralne i
Juzne Amerike. Na razvoj trgovine proizvodima poljoprivrednog porekla, kao
i ostalih, uticao je svakako razvoj industrijske proizvodnje, ali i pojava parne
masine koja je doprinela snizavanju transportnih troSkova, koji su vekovima
pre tog predstavljali ograniCavajuci faktor razvoja medunarodne trgovine.
Zatim, zna€ajan momenat u odvijanju medunarodne trgovine poljoprivrednim
proizvodima predstavlja i osnivanje prvih robnih berzi na kojima su osnovni
predmeti trgovanja bili upravo primarni proizvodi, a medu njima svakako
poljoprivredni proizvodi. Organizovane su i aukcijske prodaje: sirove vune,
Caja, sirove koZe, krzna, drveta. Sto se tiCe strukture medunarodne robne
trgovine tokom XIX i poCetkom XX veka, dominiralo je u¢e8c¢e primarnih
proizvoda.

U periodu izmedu dva svetska rata, u strukturi spoljne trgovine razvijenih
zemalja, odnosno u strukturi izvoza doSlo je do porasta udela industrijskih
proizvoda u odnosu na primarne, a Sto se tiCe uvoza i dalje ostaju dominantni
primarni proizvodi, dakle sirovine.

Tabela 4: Udeo robnih grupa u periodu izmedu dva svetska rata

Primarni proizvodi Primarni .
Godina H Reprodukcioni materijali | proizvodi Ir;)drgiszt\l,'g(sjli(l tl:;g\'/)irr!nz
rana Poljoprivreda| Minerali | (ukupno)
1913 27,0 22,7 14,0 63,7 36,3 100,0
1927 24,3 21,5 15,8 61,6 38,4 100,0
1937 23,0 21,0 19,5 63,5 36,5 100,0

Izvor: A.G. Kenwood and Lougheed, The growth of the international economy 1820-2000,
Routledge, Taylor and Francis Group, fourth edition, London and New York, 1999, p. 217.

U periodu izmedu dva svetska rata udeo primarnih proizvoda, ili
reprodukcionih materijala u strukturi medunarodne trgovine, nije se
znacajnije menjao, ali je u strukturi same kategorije primarnih proizvoda
dolazilo do sledec¢ih promena — udeo poljoprivrednih proizvoda, hrane i
ostalih reprodukcionih materijala je postepeno smanjivan, a udeo minerala je
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uvecavan. Sto se tiée poljoprivrednih proizvoda, pored smanjenja uée$éa u
medunarodnoj trgovini, doslo je i do stagniranja u trgovanju ne-tropskim
proizvodima, kao $to su zitarice, jer su evropske zemlje uspevale same da
proizvode koliko im je potrebno, postujuci princip samodovoljnosti. Doslo je
do porasta u trgovanju tropskim vrstama: kakaom, kafom, bananama i
citrusima. Sto se ostalih poljoprivrednih proizvoda ti¢e, evidentiran je porast
u trgovanju buterom i mesom, a smanjenje trgovanja reprodukcionim
poljoprivrednim materijalima, kao $to su: pamuk, svila, koza. lako postoje
promene u strukturi medunarodne trgovine primarnim proizvodima u periodu
izmedu dva svetska rata, odnos primarnih i industrijskih proizvoda u pogledu
obima trgovanja, gotovo da je ostao identi¢an na kraju perioda u odnosu na
sam pocetak. Uce8c¢e primarnih proizvoda u svetskom izvozu 1913. godine
iznosilo je 63,7%, a krajem perioda, odnosno 1937. godine — 63,5%.
UcCeS¢e industrijskih proizvoda iznosilo je 1913. godine 36,3%, a 1937.
godine 36,5%.°

Nakon Drugog svetskog rata dolazi do porasta robne trgovine, ali je
struktura te trgovine pretrpela velike izmene. Naime, ovo je period u kom
se belezZi izrazito veliki pad u¢eséa primarnih proizvoda u strukturi svetskog
robnog izvoza i to od 57% koliko je njihovo u¢eSée iznosilo 1950. godine,
na samo 22% pedeset godina kasnije, dakle, 2000. godine.” Mnogo je
uzroka uslovilo ovako veliki i nagli pad ueS¢a primarnih proizvoda:

* Rast industrije se odvijao brZe od rasta proizvodnje primarnih proizvoda;

* Dok su sa jedne strane, cene primarnih proizvoda na svetskom trzidtu
naglo opadale, sa druge strane cene industrijskih proizvoda su dinami¢no
rasle;

* Industrijski razvoj je omogucio da je jedan deo prirodnih sirovina mogao
biti zamenjen supstitutima, ali vestackim;

* Dolazilo je do hiperprodukcije nekih retkih i dragocenih primarnih
proizvoda, zato $to su neke razvijene zemlje uoCavale strategijski znacaj
proizvodnje nekih poljoprivrednih proizvoda, pa su Sirile njihovu
proizvodnju po mnogim kontinentima;

* lako su za neke grupe primarnih proizvoda dugo godina bili na snazi
Medunarodni robni sporazumi, njihovi efekti su bili samo sporadiCni i
trenutni. Potpisnice Sporazuma, najceSée se nisu dugo pridrzavale
potpisanog, ve¢ su veoma brzo pribegavale jo§ vecoj proizvodnji i time
naruSavale sklad ponude i traznje;

6 A. G. Kenwood and Lougheed, The growth of the international economy 1820-2000,
Routledge, Taylor and Francis Group, fourth edition, London and New York, 1999, p. 217.

7 Mladen Kovagevié¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2003, str. 63.

34



Savremena medunarodna trgovina

U periodu od 1953-95. godine, moZzemo reci da je ,medunarodna
trgovina predvodila ekonomski rast‘.® Gotovo da je u svim decenijama druge
polovine dvadesetog veka rast obima izvoza prevazilazio rast obima
proizvodnje. Jedini izuzetak jeste period od 1980-89. godine, kada je
poljoprivredna proizvodnja nadmasila trgovinu poljoprivrednim proizvodima
na medunarodnom nivou. Pod medunarodnom robnom trgovinom se
podrazumeva, u ovoj analizi, medunarodna trgovina primarnim i industrijskim
proizvodima.

Tabela 5: Svetska dinamika rasta robnog izvoza i proizvodnje
u periodu 1953-95. godina (porast obima u procentima)

0 " Rudarstvo Industrijski
_ Poljoprivreda (Mining) proizvodi Ukupno
Period
Trgov. | Proizv. | Trgov. | Proizv. | Trgov. | Proizv. | Trgov. | Proizv.

1953-63 65 29 * * 126 86 94 68
1963-79 96 47 101 99 282 149 200 120
1980-89 16 28 13 21 71 21 48 25
1990-95 25 8 25 10 37 5 34 8

Izvor: A.G. Kenwood and Lougheed, The growth of the international economy 1820-2000,
Routledge, Taylor and Francis Group, fourth edition, London and New York, 1999, p. 300.

Na osnovu podataka prethodne tabele uoavamo da su sve tri navedene
grupe ostvarivale dinami€an rast kako proizvodnje, tako i izvoza, ali je taj rast
u slucaju poljoprivrede najsporiji. Industrijska proizvodnja, a naroc€ito izvoz
industrijskih proizvoda, ostvarivali su znatno brzi rast od izvoza poljoprivrednih
proizvoda. Najsporiji rast je evidentiran kod poljoprivredne proizvodnje.
Dinamika rasta izvoza bilo koje od ovih grupa, bila je odredena dinamikom
rasta proizvodnje. Dakle, ako je proizvodnja neke od grupa proizvoda,
poljoprivrednih ili industrijskih, brzo rasla, izvoz te grupe proizvoda je rastao
jos brze.

8 A. G. Kenwood and Lougheed, The growth of the international economy 1820-2000,
Routledge, Taylor and Francis Group, fourth edition, London and New York, 1999, p. 299.
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1.3. Proizvodnja i spoljnotrgovinska razmena primarnih i poljoprivrednih
proizvoda — uporedna analiza

Dominacija primarnih proizvoda, a naroCito poljoprivrednih primarnih
proizvoda, u strukturi izvoza mnogih zemalja, u drugoj polovini XX veka,
doprinosila je padu njihovog u¢e$¢a u medunarodnoj trgovini. Cene primarnih
proizvoda belezile su stalni pad, a pored toga vecina zemalja izvoznica
primarnih proizvoda zaostajala je u privrednom razvoju. U¢e3Ce u izvozu na
svetskom nivou povecavale su one zemlje kojima primarni proizvodi nisu bili
dominantni u izvoznoj strukturi. BrZi rast izvoza se vezuje za trgovinu
industrijskim proizvodima i sve viSe zastuplienim komercijalnim uslugama.

Tokom XX veka dolazi do najveCe promene u strukturi medunarodne
trgovine, s obzirom da su do njegove druge polovine najznacajniju ulogu u
strukturi imali upravo poljoprivredni proizvodi. Medunarodna trgovina
poljoprivrednim proizvodima je vekovima bila generator svetske trgovine, a
i privrednog razvoja. Mnoge danas razvijene zemlje, koje su bile kolonije
velikih sila, prve velike promene u pogledu privrednog razvoja, ostvarile su
zahvaljujucéi izvozu poljoprivrednih proizvoda.

Zacetak promene strukture u medunarodnoj trgovini mozemo pronaci u
periodu industrijske revolucije, kada su primarni proizvodi poceli da
predstavljaju samo prvi uslov za obavljanje proizvodnje. Zapravo, dolazi do
velike potraznje za sirovinama i reprodukcionim materijalom, kao $to su
duvan, Secer i pamuk, koji se dalje preraduju u tekstilnoj i prehrambenoj
industriji. Postojanje ovih sirovina, razvijena trgovina ovim proizvodima,
bila je osnovni pokretaC i uslov daljeg razvoja industrije. Industrijskoj
masineriji zapadnoevropskih zemalja odgovarao je razvoj trgovine sa oba
ameriCka kontinenta, koja su u prvo vreme predstavljala sirovinsku bazu.
Tokom XIX i po¢etkom XX veka, u strukturi svetske trgovine, dominirali su
primarni proizvodi i dalje, ali je ubrzani razvoj industrije nagovestavao
buduéu dominaciju preradenih, odnosno industrijskih proizvoda. Sa
regionalnog aspekta, Evropa ostvaruje dominantno u€esS¢e u odvijanju
medunarodne trgovine, sve do 1900. godine, kada dolazi do smanjenja
uce8c¢a Evrope, koja u periodu od 1877—-1900. godine najviSe trguje sa
Rusijom i to 66,9%, zatim sa Azijiom — 12,9% i Severnom Amerikom sa
9,5%.9 Pogetkom XX veka pad u¢esca Evrope i Rusije zamenjen je rastom
u¢e8ca SAD, Kanade i Latinske Amerike.

U periodu izmedu dva svetska rata trgovina primarnim proizvodima
omogucuje porast u¢ed¢a samo nerazvijenim zemljama, koje su najcesce
bile izvoznice primarnih proizvoda, pa se njihov udeo u medunarodnoj

9 Mladen Kovadevi¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2003, str. 20.
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trgovini primarnim proizvodima poveéao sa 36%, koliko je iznosio 1913.
godine, na preko 50% — 1937. godine.

Tabela 6: Regionalna struktura svetske trgovine primarnim proizvodima
u periodu od 1913-1937. godine (%)

Region 1913 1928 1937
Uvoz lzvoz Uvoz lzvoz Uvoz lzvoz
Vel. Britanija i Irska 19,0 6,2 19,9 4,8 22,9 4,8
Severna i isto¢na Evropa| 43,1 25,2 34,2 14,5 33,7 15,6
Ostatak Evrope 12,3 14,7 10,5 16,0 8,5 13,7
SAD i Kanada 11,3 17,3 16,7 20,0 15,8 15,5
Narazvijene zemlje 14,3 36,6 18,7 44,7 19,1 50,4
Svet 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Izvor: A.G. Kenwood and Lougheed, The growth of the international economy 1820-2000,
Routledge, Taylor and Francis Group, fourth edition, London and New York, 1999, p. 215.

Podaci prethodne tabele ukazuju na Cinjenicu da je u robnoj strukturi
spoljne trgovine razvijenih zemalja, prvenstveno evropskih, dominiralo u¢esce
industrijskih proizvoda, kada je u pitanju izvoz, ali je visoko u¢esée primarnih
proizvoda, kada je u pitanju uvoz. Primarni proizvodi su ostali dominantni u
izvoznoj strukturi nerazvijenih zemalja, ali su ostvarivali i visoko uceSce i u
izvoznoj strukturi SAD i Kanade. Izmedu dva svetska rata, kada je u pitanju
struktura svetske trgovine, uo€ava se, na osnovu podataka iz tabele broj 4, da
je visoko ucedce primarnih proizvoda i to sa preko 60% i da se ono nije
znacajnije menjalo tokom navedenog perioda. Dolazilo je samo do promene
uceS¢a u strukturi medunarodne trgovine primarnim proizvodima i to tako da
je smanjen udeo trgovine hranom i reprodukcionim poljoprivrednim
materijalom, a doSlo je do porasta u¢eS¢a minerala. Medunarodna trgovina
hranom je pored odredenog smanjenja uceS¢a u medunarodnoj trgovini
primarnim proizvodima, imala i odredene promene u strukturi. Naime, doslo
je do porasta trgovanja tropskim proizvodima, kao i do smanjenja trgovanja
ne-tropskim vrstama, kao $to su na primer, Zitarice, prvenstveno zato $to je
Evropa, razvijajuci koncept samodovoljnosti, uspela da proizvede potrebnu
koli¢inu zitarica. U istom periodu, kada je pitanju trgovina mle¢nim
proizvodima, doSlo je do porasta medunarodne trgovine buterom, Ciju je
Cetvrtinu na svetskom nivou, ostvarivao Novi Zeland, pa je usled povecanja
trgovine buterom, doSlo i do povecanja trgovine mle¢nim proizvodima na
svetskom nivou. Tokom dvadesetih godina doslo je i do porasta trgovanja
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mesom. Sto se ti¢e poljoprivrednih reprodukcionih materijala, do$lo je do
smanjenja udela pamuka, svile i koZe, upravo zato $to su ih zamenili rajon i
guma od prirodnog kauCuka. Samo je vuna odrzala ucedce u svetskoj
trgovini, a razlog tome bi mogao biti nedostatak supstituta. Na osnovu
podataka iz tabele broj 4, zakljuCujemo da u periodu izmedu dva svetska rata
nije doSlo do bitnije promene u€esdca primarnih i industrijskih proizvoda u
medunarodnoj trgovini, dakle, primarni proizvodi su na po¢etku ovog perioda
uCestvovali u medunarodnoj trgovini sa oko 63%, Sto je ostalo gotovo
nepromenjeno na kraju perioda, a u¢esce industrijskih proizvoda je bilo oko
36% i na pocetku, kao i na kraju perioda izmedu dva svetska rata.

Druga polovina XX veka donosi rast robne trgovine na svetskom nivou, ali i
znacajne promene u njenoj strukturi. Nakon oporavka od posledica Drugog
svetskog rata, razvoj industrijskog sektora prati povec¢anje medunarodne
trgovine industrijskim proizvodima. Za razliku od industrijskih proizvoda,
primarni proizvodi od 1950. godine, pa do kraja veka beleZe kontinuiran pad
ucedca u strukturi svetskog robnog izvoza. Taj pad uceséa je o€igledan ako se
uporedi u¢eScée primarnih proizvoda u svetskom robnom izvozu od 57% koliko
je iznosilo 1950. godine i samo 22% koliko je iznosilo 2000. godine. 10 Podaci iz
naredne tabele ukazuju upravo na postojanje kontinuiranog pada ucesca. Ako
bismo primarne proizvode podelili u grupu proizvoda namenjenih ishrani i grupu
proizvoda koji se koriste kao reprodukcioni materijali, onda se uoava da su
proizvodi namenjeni ishrani imali izraZeniji pad uce$¢a u svetskom robnom
izvozu, iako su i reprodukcioni materijali takode imali pad u€esca.

Tabela 7: UeS¢e primarnih i industrijskih proizvoda u svetskom robnom
izvozu, u periodu od 1937-1995. godine (u %)

Primarni proizvodi . Uk
Godina Hrana |Reprodukcioni Uku ",‘fr';'.sztjgﬁ'," izl\J/'c))in
materijali pno

1937 23 40 63 37 100
1950 23 34 57 43 100
1960 20 25 45 55 100
1973 15 23 38 62 100
1980 11 32 43 55 100
1985 11 26 37 63 100
1990 10 18 28 73 100
1995 9 17 26 74 100

Izvor: A. G. Kenwood and Lougheed, The growth of the international economy 1820-2000,
Routledge, Taylor and Francis Group, fourth edition, London and New York, 1999, p. 303.

10 Miaden Kovadevié, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2003, str. 63.
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U periodu druge polovine XX veka primarni proizvodi, namenjeni kako
ishrani, tako i repromaterijali, imali su kontinuiran pad cena na svetskom
trziStu, sa samo povremenim oporavkom cena, koji je naj¢eS¢e izazivan
odredenim nestabilnostima, odnosno nestaSicama.

Tabela 8: Kretanje indeksa cena poljoprivrednih proizvoda (1990=100)

1970 1980 1990 1995 2000 2001

Poljoprivreda 163 175 100 112 90 83

lzvor: World Bank, Primary commodity prices, World Development Indicators 2001,
Washington, 2001, p. 343.

Razlog ovako velikih promena cena primarnih proizvoda i smanjenja
njihovog ucedca u svetskom izvozu, mozemo pronaci u visokim stopama
rasta industrijske proizvodnje i to daleko viSim stopama rasta u odnosu na
poljoprivrednu proizvodnju. 11

Tabela 9: 1zvozne cene primarnih proizvoda (1990-2000),
procentualna promena u odnosu na prethodnu godinu

1995 1996 1997 1998 1999 2000 | 1990-94 | 1995-00
Hrana, pice
i duvan 5,8 6,2 -2,9 -12,8 -16,1 -4.1 0,6 -4,0
Hrana 8,1 12,2 -10,9 -12,5 -15,3 -0,8 -0,8 -3,2
Zito 17,3 19,8 -23,1 -15,5 -12,4 -2,8 -1,3 -2,8
Psenica 18,2 17,0 -22,9 211 -11,1 1,7 -1,6 -3,0
Kukuruz 14,6 33,3 -28,8 -13,2 -11,2 -2,3 -0,6 -1,3
Pirina¢ 19,0 5,4 -10,6 1,0 -18,4 -18,2 -1,8 -3,6
Biljna ulja 7,6 10,8 0,2 -10,3 -23,6 -2,4 0,6 -3,0
Meso -17,0 -0,7 3,9 -10,4 5,1 4,2 -0,9 -2,5
Govedina -18,2 -6,5 4,0 -7,0 6,2 5,6 -1,6 -2,5
Secer 9,4 -6,7 -5,5 -14,9 -18,1 11,0 1,0 -4,2
Kafa 2,2 -24.4 38,2 -22,0 -22.2 -22,2 16,2 -8,4
Kakao 2,6 1,6 11,2 3,5 -32,3 -20,3 3,0 -5,6
Polj. sirovine 4,5 -3,5 -7,9 171 2,9 1,6 4.4 -3,3
Svi primarni
proizvodi 8,1 2,5 -3,7 -18,4 1,0 14,9 1,2 0,7

Izvor: OECD, Agricultural Policies in OECD Countries — monitoring and evaluation, Paris,
2002, p. 68.

11 World Bank, Primary commodity prices, World Development Indicators 2001, Washington,
2001, pp. 342-3.
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Drugu polovinu XX veka karakteriSe rast obima proizvodnje i primarnih i
industrijskih proizvoda, ali i rast izvoza i primarnih i industrijskih proizvoda.
Ipak, koliko god da je ovo jedna uzlazna linija, taj rast nije bio istog intenziteta
u svim decenijama posleratnog perioda, a i dinamika rasta nije bila ista za sve
grupe proizvoda. Naime, u slu€aju industrije, fizi€ki obim proizvodnije je bio 10
puta veci na kraju ovog pedesetogodiSnjeg perioda, u odnosu na pocetak, a
obim poljoprivredne proizvodnije je bio samo 3,3 puta veci na kraju u odnosu
na pocetak perioda. Proizvodnja primarnih, a naroCito poljoprivrednih
proizvoda imala je najsporiji rast, sto je direktno uslovljavalo i spor rast izvoza,
kao i u€edca poljoprivrednih proizvoda u strukturi svetske trgovine. U skladu
sa sporijim rastom proizvodnje primarnih proizvoda i izvoz primarnih
proizvoda, a narocito poljoprivrednih, ostvarivao je sporiji rast u odnosu na
rast izvoza industrijskih proizvoda. Tako je fiziCki obim izvoza poljoprivrednih
proizvoda na kraju perioda bio samo 5,9 puta veéi u odnosu na 1950. godinu,
a fiziéki obim izvoza industrijskih proizvoda ¢ak 42 puta veci.12

Prvih godina XXI veka raste vrednost izvoza poljoprivrednih proizvoda,
slicno kao i ostalih izvoznih kategorija, ali uéeS¢e izvoza poljoprivrednih
proizvoda u strukturi robnog izvoza karakteride stalno opadanje. U periodu od
1999. godine, zakljuéno sa 2007. godinom, vrednost izvoza poljoprivrednih
proizvoda se viSe nego udvostrucila i to od 544 milijarde dolara koliko je iznosio
izvoz poljoprivrednih proizvoda 1999. godine, na ¢ak 1128 milijardi dolara u
2007. godini. Naravno, jedan od uzroka jeste i porast cena poljoprivrednih
proizvoda na svetskom trzidtu, koji je primetan ve¢ od 2004. godine. U istom
periodu, uce&ce poljoprivrednih proizvoda u robnom izvozu smanjeno je sa
9,9% koliko je iznosilo 1999. godine, na 8,3% u 2007. godini, tako da se
posleratni trend pada u€esc¢a poljoprivrednih proizvoda i dalje nastavlja.

Tabela 10: Vrednost i u¢edce svetskog izvoza poljoprivrednih proizvoda
u ukupnom robnom izvozu (u milijardama dolara i procentima)

Godina Vrednost UcesSce
1999 544 9,9
2001 547 9,1
2003 674 9,2
2005 852 8,4
2006 945 8,0
2007 1128 8,3

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

12 Miaden Kovadevi¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2003, str. 85.
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Slinost sa izvozom poljoprivrednih proizvoda, moze se pronaci i u
podacima koji se odnose na izvoz tekstila i odeée, gde je takode u
celokupnom posleratnom periodu prisutno stalno smanjenje uces¢a, dok su
hemijski proizvodi ili sa stabilnim u¢eSéem u istom periodu, ili usled poveéanja
izvoza farmaceutskih proizvoda, ostvaruju rast uced¢a u strukturi
medunarodne robne trgovine.

Tabela 11: Svetski robni izvoz po osnovnim grupama, 2006. i 2007. godine
(u milijardama dolara i procentima)

Poljopriv- Goriva
redni i proizvodi Industrijski proizvodi
proizvodi rudarstva
s Hem. | Oprema
Ukupno | Ukupno | Goriva | Ukupno G_\{ozge proiz- | za kanc. Auto. Tekstil | Odeca
i Celik : | Ind.
vodi | i telek.
Vrednost
2006. 945 2277 | 1771 8257 374 1248 1451 | 1016 219 31
Ucesce
2006. 8,0 19,3 15,0 70,1 3,2 10,6 12,3 8,6 1,9 2,6
Vrednost
2007. 1128 2659 | 2038 9500 474 1483 1514 | 1183 238 345
Ucesce
2007. 8,3 19,5 15,0 69,8 3,56 (10,9 11,1 8,7 1,7 2,5

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008 and 2007, Geneva, 2007,
2008, p. 43.

Poljoprivredni proizvodi poslednjih nekoliko godina ostvaruju visoke stope
rasta vrednosti izvoza, a prosecCna stopa rasta za period 2000-07. godine
iznosila je 13% (tabela broj 12). Ipak, postoje i petogodisnji periodi u kojima je
dolazilo i do pada, kao $to je period 1980-1985. godine i nesto skorije 1995-
2000. godine. Godisnje procentualne promene svetske trgovine poljoprivrednim
proizvodima krajem devedesetih, odnosno 1997, 1998. i 1999. godine bile su
negativne, a na to ukazuju podaci iz tabele broj 12. Sa izuzetkom Australije i
Novog Zelanda, svi regioni sveta osetili su pad izvoza poljoprivrednih proizvoda,
a najveéi pad su imale zemlje Latinske Amerike i Afrike. Tek je pocetak
dvadesetprvog veka doneo stabilizovanje, odnosno rast vrednosti izvoza
poljoprivrednih proizvoda, koji se nastavlja iz godine u godinu.
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Tabela 12: GodiSnja procentualna promena svetske trgovine
poljoprivrednim proizvodima

Godine i periodi Poljoprivredni proizvodi
1980-85 -2
1985-90 9
1990-95 7
1995-00 -1

2001 0
2002 6
2003 16
2005 8
2006 1
2007 19
2000-07 13

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

Regionalna struktura svetske trgovine bila je sli¢na proizvodnoj strukturi,
odnosno, oni regioni koji su ostvarivali visoke stope rasta privrednog razvoja,
ostvarivali su i visoko u¢esce u svetskoj trgovini. Trebalo je dosta vremena da
se Evropa oporavi od ratnih razaranja i vrati visoko uCed¢e u svetskoj
proizvodniji i trgovini. Tokom prvih deset posleratnih godina prednost koju je
imala oCuvana ameri¢ka privreda, rezultirala je visokim uc¢e$¢em u svetskom
izvozu, za razliku od evropskih zemalja. Pored SAD i Kanade, sli¢nu poziciju
su imale i zemlje Latinske Amerike i Afrike. Ove zemlje ve¢ od pedesetih pa
nadalje, beleZe kontinuiran pad u€e$¢a u svetskoj trgovini, koji je posledica
oporavka Evrope i Japana od ratnih razaranja, ali i zaostajanja u privrednom
razvoju, koje je najve¢im delom uzrokovano visokim uceSéem primarnih
proizvoda u izvoznoj strukturi ovih zemalja, Cije su cene beleZile stalni pad.

Udeo evropskih zemalja u svetskom izvozu poljoprivrednih proizvoda raste,
nakon decenijskog oporavka od posledica rata, a udeo SAD opada za po
nekoliko procentnih poena svakih desetak godina. Ipak, bez obzira na ove
promene Evropska unija i SAD ostaju najvedi svetski izvoznici i uvoznici, a i Kina
takode predstavlja velikog i izvoznika i uvoznika. Veliki svetski izvoznici koji u isto
vreme nisu klasifikovani kao i veliki uvoznici su: Brazil, Australija, Tajland,
Argentina, Indonezija, Novi Zeland i Cile. Podaci tabele nam ukazuju da svoje
uceSce u svetskom izvozu poljoprivrednih proizvoda ujednacenim intenzitetom
povecavaju: Kina, Tajland, Argentina, Indonezija, Ruska Federacija, Meksiko,
Indija i Cile. Kontinuiran pad uées¢a ostvaruju SAD i Australija.
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Tabela 13: Najvazniji izvoznici poljoprivrednih proizvoda
u periodu 1980-2007. godina

Vrednost
(u mird. UcesSce u svetskom izvozu(u %)
dolara)

2007 1980 1990 2000 2007
Evropska unija (27) 487,74 - - 41,7 43,3
EU27 izvoz 108,66 - - 10,1 9,6
SAD 113,51 17,0 14,3 12,9 10,1
Kanada 48,67 5,0 5,4 6,3 4,3
Brazil 48,22 3,4 2,4 2,8 43
Kina 38,85 1,5 2,4 3,0 34
Argentina 28,81 1,9 1,8 2,2 2,6
Tajland 24,96 1,2 1,9 2,2 2,2
Ruska Federacija a 23,52 - - 1,4 2,1
Indonezija 23,43 1,6 1,0 1,4 2,1
Australija 22,35 3,3 2,9 3,0 2,0
Malezija 20,51 2,0 1,8 1,4 1,8
Novi Zeland 16,04 1,3 1,4 1,4 1,4
Indija 16,02 1,0 0,8 1,1 1,4
Meksiko 15,59 0,8 0,8 1,6 1,4
Cile 13,63 0,4 0,7 1,2 1,2
Ukupno (15) 941,87 - - 83,4 83,5

Napomena: a) ukljuCujuci predvidanja Sekretarijata;
Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 51.

lako beleze stalni pad u€es¢a, SAD ostvaruju rast godisnjih procentualnih
stopa rasta izvoza, doduse taj rast je definisan jednocifrenim stopama rasta,
za razliku od drugih zemalja, poput Ruske Federacije, koja ostvaruje
dvocifrene stope rasta, koje u odredenim periodima prelaze i stopu od 20%.
Takode, moZzemo primetiti da tako visoke stope rasta uceS¢a ostvaruju
uglavnom zemlje u razvoju, za razliku od razvijenih zemalja.
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Tabela 14: GodiSnja procentualna promena — izvoz

Godisnja procentualna promena
2000-06 2004 2005 2006

Evropska unija (25) 10 14 7 9
- lzvoz zemalja izvan

EU(25) 9 11 8 13
SAD 4 4 4 12
Kanada 4 19 3 7
Brazil 17 27 14 13
Kina 12 9 19 13
Australija 5 35 -4 5
Tajland 10 13 4 21
Argentina 10 13 12 11
Indonezija 15 27 16 30
Ruska Federacija 14 13 20 16
Malezija 12 14 2 16
Meksiko 8 13 13 17
Indija 14 8 26 34
Novi Zeland 10 24 7 2
Cile 10 22 11 14

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, 2007, p. 51.

Kao $to su najveci svetski izvoznici poljoprivrednih proizvoda, Evropska
unija i SAD su i najvedi svetski uvoznici. S obzirom na to da je Evropska unija
izvezla poljoprivrednih proizvoda, 2006. godine, u vrednosti od 405,25
milijardi dolara, a uvezla u vrednosti od 433,66 milijardi dolara, kao i da su
SAD izvezle u vrednosti od 92,66 milijardi dolara i uvezle iste godine u
vrednosti od 103,65 milijardi dolara, mozemo reéi da se radi o zemljama koje
viSe uvoze nego $to izvoze poljoprivredne proizvode. Dok u¢eSée Evropske
unije u uvozu poljoprivrednih proizvoda raste, u¢eSée SAD lagano opada, a
udedce u uvozu smanjuju i Japan, Kanada, Koreja, Hong Kong, Svajcarska.
Ruska Federacija, kao §to ostvaruje porast u¢eSéa u izvozu poljoprivrednih
proizvoda, tako ostvaruje i porast u¢e$c¢a u uvozu ovih proizvoda i takode se
moze rec¢i da viSe uvozi nego $to izvozi s obzirom na to da je vrednost
izvezenih poljoprivrednih proizvoda u 2006. godini bila 17,06 milijardi dolara,
a vrednost uvoza iste godine 23,38 milijardi dolara. Lista vodecih svetskih
uvoznika poljoprivrednih proizvoda se razlikuje od liste vodecih svetskih
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izvoznika, jer se kao veliki uvoznici pojavljuju i neke od zemalja koje u isto
vreme nisu vodeci izvoznici, a to su: Japan, Koreja, Hong Kong, Tajpej,
Svajcarska, Ujedinjeni Arapski Emirati, Saudijska Arabija. Narocito je vazan
podatak da je Japan ucestvovao 2000. godine u svetskom uvozu
poljoprivrednih proizvoda sa €ak 10,4%, a 2006. godine, iako je doSlo do
smanjenja japanskog uces¢a, jo uvek se sa 6,6% moze smatrati znacajnim
svetskim uvoznikom poljoprivrednih proizvoda.

Tabela 15: Najvazniji uvoznici poljoprivrednih proizvoda
u periodu 1980-2007. godina

« xrlm‘;fa‘ra) Uge&ée u svetskom izvozu (u %)
2007 1980 1990 2000 2007

Evropska unija (27) 528,54 - - 42,3 44 4

-izvan EU (27) 149,46 - - 13,2 12,5
SAD 109,40 8,7 9,0 11,5 9,2
Japan 68,86 9,6 11,5 10,4 5,8
Kina 65,24 2,1 1,8 3,3 55
Kanada b 27,34 1,8 2,0 25 23
Ruska Federacija a,b 26,88 - - 1,5 2,3
Republika Koreja 21,94 1,5 2,2 2,1 1,8
Meksiko b 21,90 1,2 1,2 1,8 1,8
Hong Kong 13,43 1,2 1,9 2,0 11

- zadrzan uvoz 8,60 1,0 1,0 1.1 0,7
Saud. Arabija 12,45 1,5 0,8 0,9 1,0
Ujed. Arap. Emirati a 11,29 0,3 0,4 0,6 0,9
Tajpej 10,78 1,1 1,4 1,3 0,9
Malezija 10,61 0,5 0,5 0,8 0,9
Indonezija 10,46 0,6 0,5 1,0 0,9
Svajcarska 10,37 1,2 1,3 0,9 0,9
Ukupno (15) 944,68 - - 82,1 79,3

Napomena: a) ukljucujuci predvidanja Sekretarijata; b) Uvoz se vrednuje prema klauzululi FOB;
Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 51.

Razvijene zemlje, poput SAD, Evropske unije, Kanade i Svajcarske
ostvaruju uravnotezene stope rasta uvoza, dakle nema iznenadnih velikih
skokova, niti pada traznje za uvoznim proizvodima. Za razliku od ovih
zemalja, azijske zemlje poput Japana, Kine i Tajpeja poslednjih godina
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pokazuju veoma smanjeno interesovanje za uvoznim proizvodima, $to je
evidentno u slu¢aju Kine, koja je imala stopu rasta uvoza 2004. godine od ¢ak
39%, da bi ta stopa veé naredne 2005. godine iznosila 7%, kao u slu€aju
Japana koji je dvocifrenu stopu rasta uvoza 2004. godine od 12% zamenio sa
0% koliko je ova stopa iznosila samo dve godine kasnije, dakle 2006. godine.
Ujednaceno visoke dvocifrene stope rasta uvoza, za sada ostvaruje samo
Ruska Federacija, dok se u slu¢aju nekih arapskih zemalja visoke dvocifrene
stope rasta vrlo brzo zamenjuju ¢ak padom traZnje za uvoznim proizvodima,
kao u slu€aju Saudijske Arabije koja je 2005. godine ostvarila stopu rasta
uvoza od ¢ak 31%, da bi veé naredne, 2006, godine doslo do smanjenja
traZnje za uvoznim proizvodima, u odnosu na prethodnu godinu.

Tabela 16: GodiSnja procentualna promena — uvoz

Godisnja procentualna promena

2000-06 2004 2005 2006
Evropska unija (25) 9 14 6 8
- Uvoz iz zemalja izvan EU(25) 8 13 5 9
SAD 7 14 9 8
Japan 1 12 1 0
Kina 18 39 7 14
Kanada 8 8 11 12
Ruska Federacija 17 13 23 22
Koreja 6 11 5 11
Meksiko 9 11 7 12
Hong Kong 0 3 -1 7
Tajpej 3 13 5 2
Svajcarska 8 9 4 7
Ujedinjeni Arapski Emirati - 31 17 -
Saudijska Arabija 7 12 31 -6
Malezija 11 37 3 17
Indija 12 7 7 7

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, 2007, p. 51.

Vodedi izvoznici i uvoznici poljoprivrednih proizvoda u svetu, navedenih
petnaest zemalja u oba slu€aja, obavljaju medunarodnu trgovinu
poljoprivrednim proizvodima i u€estvuju u trgovini i to sa 83,5% u izvozu, a
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79,3% u uvozu poljoprivrednih proizvoda i kao tako dominantni svakako imaju
posebnu vrstu uticaja u procesu donoSenja vaznih odluka koje se odnose na
medunarodnu trgovinu poljoprivrednim proizvodima.

1.4. Porast cena poljoprivrednih proizvoda

Krajem prosloga veka realne cene poljoprivrednih proizvoda nalazile su
se na najnizem istorijskom nivou. Sli€ha tendencija je postojala u prvim
godinama XXI veka, da bi od 2004. godine otpoCeo primetan rast cena
primarnih proizvoda.

Iznenadujudéi je kontinuirani rast cena poljoprivrednih proizvoda namenjenih
ishrani, upravo zato Sto je to kategorija sa najmanjim rastom proizvodnije,
narocito u posleratnom periodu, kao i da je to kategorija sa najve¢im padom
cena u odnosu na preostale primarne proizvode. Od 2004. godine registrovan
je rast cena hrane na svetskom trzidtu, ali je iznenadujuce da je taj rast
kontinuiran u protekle Cetiri godine, dakle ne radi se samo o trenutnom rastu
cena koji je izazvan nekim turbulencijama na trzistu. Dakle, rast cena hrane na
svetskom trZiStu se nastavija i tokom 2008. godine, zapravo, ¢ak se i ubrzava.
Tako na primer, izvozna cena pSenice sa trzista SAD se uvecalaito sa 375 USD
po toni, koliko je iznosila u januaru 2008. godine, na ¢ak 440 USD po toni, samo
nakon dva meseca. Zatim, cena tajlandskog pirin¢a je porasla sa nivoa od 365
USD po toni, na 562 USD po toni. U periodu od februara 2005. godine, do
februara 2008. godine, svetska cena pSenice je uvecana za 181%, a u istom
periodu doslo je do rasta cena hrane za 83%.13

Na osnovu podataka naredne tabele moZzemo uociti da se rast cena
poljoprivrednih proizvoda odrazio na porast medunarodne trgovine
poljoprivrednih proizvoda, odnosno da se stopa rasta medunarodne trgovine
poljoprivrednim proizvodima znatno uvecala od 2005. godine, Sto se
podudara sa podatkom da je 2004. godine doSlo do porasta cena
poljoprivrednih proizvoda na medunarodnom trziStu. Stopa rasta svetskog
izvoza poljoprivrednih proizvoda bila je 4% u 2004. godini, da bi samo godinu
dana kasnije iznosila ¢ak 6%. Porast cena ovih proizvoda svakako da je
doneo povecanje prihoda zemljama neto-proizvodacima poljoprivrednih
proizvoda, ali je u isto vreme do8lo do usporavanja rasta proizvodnje
poljoprivrednih proizvoda, tako da su zemlje proizvodaci sa malim
povecanjem proizvodnje poljoprivrednih proizvoda uspevali da ostvare
znacajno povecanje vrednosti svog izvoza poljoprivrednih proizvoda.

13 World Bank, Rising food prices: Policy options and World Bank response, Internet,
siteresources.worldbank.org/NEWS/Resources/risingfoodprices_backgroundnote_apr08.p
df (27. 01. 2009), p. 1.
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Tabela 17: Rast obima svetskog robnog izvoza i proizvodnje
u periodu od 2000-2006. godine (godiSnja procentualna promena)

2000-2006 2004 2005 2006
Svetski robni izvoz 55 9,5 6,5 8,0
- Poljoprivredni proizvodi 4,0 4,0 6,0 6,0
- Goriva i proizvodi rudarstva 3,0 6,0 3,5 3,0
- Industrijski proizvodi 6,0 11,0 7,5 10,0
Svetska robna proizvodnja 2,5 5,0 3,5 3,0
- Poljoprivreda 2,0 5,0 1,5 1,0
- Rudarstvo 1,5 4.5 1,5 1,0
- Industrija 3,0 5,5 4,0 3,5
Svetski Drustveni proizvod 3,0 4.0 3,5 3,5

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, 2007, p. 7.

Vise je faktora uticalo na promenu kretanja cena hrane na svetskom
trziStu. Jedan od glavnih uzroka rasta cena je povecanje proizvodnje bio-
goriva (bio-fuels). Razlog povecanja proizvodnje i upotrebe bio-goriva jesu
prvenstveno visoke cene nafte, kao i nepredvidivost njihovog rasta, zatim
pokusaj da se obezbedi dovoljno potrebnih izvora energije, kao i ubrzanje
klimatskih promena. Sve je to uticalo na vlade mnogih zemalja da uti¢u na
poveéanje proizvodnje i upotrebe bio-goriva. One su odredile odredene
standarde, odnosno cilieve koje u ovom pogledu treba da ispune. Tako na
primer, EU ima za cilj da se 5,75% motornog goriva Koristi iz grupe bio-goriva
do 2010. godine. A SAD imaju zadatak da se do 2012. godine potroSi 28.4
milijarde litara bio-goriva za transport. Brazil je odredio da do kraja 2008.
godine u ukupnim zalihama dizela bude bar 2% biodizela, a 5% da bude do
kraja 2013. godine. 14

Porast proizvodnje bio-goriva uslovio je porast traznje za sirovinama koje
se koriste u proizvodnje bio-goriva, a to su: pSenica, soja, kukuruzno i palmino
ulje, a uvecana je i traznja za obradivim zemljistem na kom bi se mogle
uzgajati ove kulture. Evidentirani rast cena Zitarica na svetskom trzistu
podudara se sa porastom njihove proizvodnje u periodu od 2004-2007.

14 World Bank, Rising food prices: Policy options and World Bank response, Internet:
siteresources.worldbank.org/NEWS/Resources/risingfoodprices_backgroundnote_apr08.p
df (27. 01. 2009), p. 1.
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godine. U istom periodu, celokupan porast proizvodnje kukuruza u SAD bio je
namenjen proizvodnji bio-goriva, a postoje¢e zalihe su utroSene za druge
namene. Prema misljenju stru€njaka Svetske banke, pad proizvodnje Zitarica
u Evropskoj uniji i Ukrajini tokom 2006. i 2007. godine, uglavhom je
nadoknaden dobrim rodom u drugim krajevima sveta, kao i povecanjem
izvoza upravo iz tih zemalja, tako da ovaj faktor nije bitnije uticao na
povecanje cena. Smatra se da je povecanje cena energije i dubriva samo u
malom procentu, oko 15%, doprinelo povecéanju troskova proizvodnje hrane,
a samim tim i cena hrane na svetskom trzZistu.

Dugogodisnji rast cena hrane na svetskom trZiStu ne moze se smatrati
trenutnom pojavom, s obzirom da je prisutan ve¢ viSe od pet godina. Prema
misljenju stru€njaka Svetske banke, cene hrane na svetskom trZistu ¢e ostati
visoke i tokom 2009. godine, a zatim ¢e postepeno opadati sve do nivoa koji
odredi odnos ponude i traznje. Smatra se da ¢Ce do kraja 2015. godine nivo
cena hrane odgovarati nivou cena hrane iz 2004. godine, ili ¢e biti samo
neznatno vise.

Tabela 18: Indeks predvidenih realnih cena Zitarica, realne cene, 2004=100

2007 2008 2009 2010 2015
Kukuruz 141 179 186 176 155
PSenica 157 219 211 204 157
Pirinac 132 201 207 213 192
Soja 121 156 150 144 127
Sojino ulje 138 170 162 153 119
Secer 135 169 180 190 185

Izvor: World Bank, Rising food prices: Policy options and World Bank response, Internet:
siteresources.worldbank.org/NEWS/Resources/risingfoodprices_backgroundnote_apr08.pdf
(27. 01. 2009), p. 2.

Od 2004. godine postoji stalno prisutan rast cena hrane, prisutan vise od
pet godina, Sto svakako predstavlja presedan u posleratnom periodu, a
naroCito u poslednjih tridesetak godina. Ako se predvida da ¢e do
uravnotezenja cena hrane doéi do 2015. godine, onda mozemo zakljuciti da
Ce rast cena predstavljati ne samo slucajnost, vec jednu srednjero¢nu pojavu,
Cija ¢e dugotrajnost obeleziti odvijanje medunarodne trgovine primarnim
proizvodima, ali i ostalim vrstama robe.

Smatra se da ¢ée ovakav rast cena pogodovati i poboljSati odnose
razmene zemalja koje obiluju resursima, a najvece posledice u pogledu
odnosa razmene Ce osetiti najsiromas$nije zemlje poput: Lesotoa, Eritreje i
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Gambije. Ipak, distribucija koristi bi¢e razliCita za odredene kategorije
stanovniStva €ak i u zemljama u kojima dolazi do poboljSanja odnosa
razmene. Tako ¢e Cak i u ovim zemljama siromasno stanovnistvo iz urbanih
sredina snositi posledice rasta cena hrane. Analize ukazuju da ¢e ¢ak Sest od
osam zemalja imati povecCanje siromasStva izazvano upravo ovim rastom
cena. To povecanje ¢e iznositi 3% u periodu od 2005-07. godine. Indonezija
je zemlja u kojoj preko tri Cetvrtine siromasnih predstavija kupce pirin¢a i
oCekuje se da ¢e porast cena pirin€a za 10% izazvati porast broja siromasnih
i to za 2 miliona stanovnika, Sto predstavlja 1% njihovog ukupnog broja
stanovnika. Zabrinjavaju¢a je Cinjenica da ¢e porast siromastva izazvan
porastom cena hrane, u zemljama €iji je to stalni problem, kao $to je na primer
Jemen, ponistiti sve napore koji su u€injeni u desetogodidnjem periodu da se
smaniji siromastvo.15

Porast cena hrane upucuje na organizovanje i preduzimanje odredenih
intervencija, koje se mogu grupisati na sledeci nacin. Prva grupa predstavlja
mere davanja direktne pomoci (cash-transfers) pogodenim, najsiromasnijim
grupama. Dobra strana ove grupe mera jeste da se pomaZze najugrozenijima
bez uvodenja osnova za poremecaje u odvijanju trgovine na medunarodnom
nivou, dakle ne motiviSu se proizvodaci hrane da je proizvode u jo$ vecim
koli¢inama, a i ne utiCe se na smanjenje prihoda siromasnih neto proizvodaca
hrane. Negativna strana ove vrste pomodéi jesu poreska opterecenja, kao i
nemogucnost primene ovih metoda na ujednacen nacin u razvojno razli€itim
grupama zemalja, s obzirom na to da postoje zemlje niskog dohotka sa
slabim administrativnim moguénostima. Druga grupa mera, odnosi se na
smanjenje carina, poreza i ostalih placanja, kako bi se u vremenima velikih
porasta cena hrane, smanjile cene uvezene hrane. S obzirom da se carine
uvode kao mera ohrabrenja domace proizvodnje, kao i povec¢anja prihoda,
ukoliko dode do smanjenja carina, to ¢e uzrokovati samo olakSavajucu
okolnost za potroSaCe, ali ¢ée izazvati dodatna fiskalna opterecenja.
Smanjenje prihoda od carina uz povecanje dodatne socijalne pomoci
ugrozenima moglo bi zahteva smanjenje izdataka za kategorije nizeg
prioriteta. Efekte ove grupe mera pratili su strucnjaci Svetske banke i
registrovano je da su 24 zemlje od 58 posmatranih zemalja smanijile carine i
porez, a preostale, poput Filipina, zadrZale su visoke carine kako bi zastitile
domace proizvodace, iako su zadrzane visoke carine uticale na potro3ace,
odnosno na vecinu koju €ini siromasno stanovniStvo. Tre¢a grupa mera
podrazumeva da se povecane cene Zitarica i prihodi za njihove proizvodace

15 Prema: World Bank, Rising food prices: Policy options and World Bank response, Internet:
siteresources.worldbank.org/NEWS/Resources/risingfoodprices_backgroundnote_apr08.p
df (27. 01. 2009), p. 2.
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iskoriste kao doprinos razvoju poljoprivredne proizvodnje, koja bi posle
mnogo decenija mogla da postane faktor srednjoro¢nog razvoja. Visoke cene
Zitarica mogu da motiviSu vliade zemalja, privatni sektor i ostale investitore da
uloze sredstva u razvoj poljoprivrede. Ovakav pristup ve¢ je imao i Brazil, kao
i Malezija i Tajland, a to su sve zemlje veliki proizvodaci poljoprivrednih
proizvoda, tako da je doslo do povecéanja poljoprivredne proizvodnje i porasta
trgovine ovim proizvodima. Zahvaljujuci porastu prihoda, ove zemlje su ulozile
sredstva u istraZivanje i proSirenje kapaciteta koje bi pratilo povecanje
poljoprivredne proizvodnje.16

Dugoro€nije gledano, da li ¢e se rast cena hrane nastaviti i kako ¢e se
odraziti na celokupnu svetsku privredu, umnogome ¢e zavisiti upravo od
raspodele sredstava koja Ce steCi neto-prodavci hrane i od toga na koji nacin
¢e ova sredstva biti investirana.

1.5. Pregovori o poljoprivredi i uloga Svetske trgovinske organizacije

Pitanje poljoprivrede bilo je okosnica mnogih pregovora vodenih u
celokupnom posleratnom periodu. Bilo je zna¢ajno, kako u prvim godinama
nakon zavrSetka rata, zbog obezbedivanja zadovoljenja osnovnih potreba za
hranom, tako i u vreme primene Opsteg sporazuma o medunarodnoj trgovini
i carinama (General Agreement on Tariffs and Trade — GATT). Neke od rundi
pregovora pod okriliem GATT-a ostale su upamcene upravo po pregovorima
o poljoprivredi. Nakon osnivanja Svetske trgovinske organizacije — STO
(World Trade Organization — WTO), poljoprivreda joS viSe zaokuplja paznju
pregovaraCa s obzirom na to da su rezultati rada nekoliko Ministarskih
konferencija STO dovedeni u pitanje upravo usled nemoguénosti da se
donesu opste prihvatljive odluke iz oblasti poljoprivrede.

Od stupanja na snagu GATT-a, odnosno od januara 1948. godine,
napravijeni su pokusaji da se reguliSe odvijanje medunarodne trgovine
uopsteno. Oblast poljoprivrede, odnosno medunarodne trgovine poljoprivrednim
proizvodima bila je u domenu veoma uopstenih pravila, pa je usled takve
neodredenosti ostajalo dosta prostora nacionalnim politkama da koriste takvu
slobodu i da je prilagodavaju svojim potrebama. Pravila koja su postojala bila su
veoma uopstena, a i u sluaju njihovog nepostovanja nisu se primenjivale
odgovarajuce sankcije. Od nastanka GATT-a tokom prvih rundi pregovora
uglavnom je bilo reCi o industrijskom sektoru. Poljoprivreda je pomenuta samo u
dva ¢lana. U Clanu 11 — Opste ukidanje kvantitativnih ograni¢enja, kojim je
odredena zabrana izvoznih i uvoznih restrikcija i u Clanu 16. Medutim, upravo

16 |pid., str. 3-6.
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kada se radi o poljoprivrednim proizvodima, Clanom 11 su oni izuzeti od ukidanja
kvantitativnih ograni¢enja, pa se tako ova ograni¢enja mogu primeniti u
sluCajevima nestaSice hrane, ili ukoliko vlada donese odluku da se pruzi
cenovna podrska programima domace proizvodnje i prodaje. Drugi Clan u kom
se pominje poljoprivreda je Clan 16 koji se odnosi na domen subvencija,
direktnih i indirektnih, odnosno vlade zemalja ¢e prestati da odobravaju direktne
i indirektne subvencije na izvoz ma kog proizvoda, sem baznih. Ali, dogovoreno
je da ¢e vlade zemalja samo ,nastojati da izbegavaju“ odobravanje izvoznih
subvencija za bazne proizvode. Odobravani su razliciti izuzeci ¢ak i od ovo malo
definisanih pravila, $to je doprinelo rastu protekcionizma u oblasti poljoprivrede.
Jedan od takvih izuzetaka jeste odobravanje specijalnog statusa poljoprivredne
politike SAD, tzv. “waiver* iz 1955. godine, kojim je SAD omogucéeno da koriste
sve mere i instrumente koji nisu u skladu sa odredbama GATT-a, a nalaze se u
wZakonu o prilagodavaniju poljoprivrede SAD*. Ovim je dozvoljeno da SAD mogu
primeniti dazbine i kvote na uvoz poljoprivrednih proizvoda, ukoliko uvoz
odredenog poljoprivrednog proizvoda moZe da ugrozi domacu proizvodnju.
Dogovoreno izuzete je trebalo da bude na snazi samo privremeno, a
obnavljano je punih 40 godina. Dva najveca ucesnika u medunarodnoj trgovini
poljoprivrednim proizvodima, SAD i Evropska unija sa svojom Zajednickom
poljopriviednom politikom, postali su nosioci protekcionizma u oblasti
medunarodne trgovine poljoprivrednim proizvodima.!?

Za gotovo pola veka, koliko je GATT bio na snazi, odrzano je osam rundi
pregovora. Tokom nekoliko prvih rundi pregovora, nije bilo mnogo reci o
odvijanju medunarodne trgovine poljoprivrednim proizvodima. Naime, u prvih
pet rundi pregovora uglavhom se pregovaralo o shizenju carina u
medusobnoj trgovini potpisnica GATT-a, tako da su postignuti rezultati vezani
upravo za pitanje carina i to carina vezanih za industrijski sektor. Tek je peta
runda pregovora i to Dilon runda (1960-1961) na svetlo iznela sukob SAD i
EZ koji se odnosi upravo na sektor poljoprivrede, tako da je ovim prvi put
poljoprivreda posmatrana kao poseban sektor. Naime, uoceno je da ce
stvaranje Zajednicke poljoprivredne politike (Common Agricultural Policy —
CAP), uticati na povecanje protekcionizma i povecavanje carina i ostalih
spoljnotrgovinskih barijera, naro€ito u domenu trgovine poljoprivrednim
proizvodima. Evropska zajednica trazila je joS vremena potrebnog za
konsolidaciju CAP-a, a SAD je bio cilj ulazak na proSireno evropsko trziste.
Nakon zavrSetka ove runde pregovora, nastavljeno je sa bilateralnim
pregovorima. Tokom Kenedi runde pregovora (1964-1967), kada su u pitanju
poljoprivredni proizvodi, pregovaralo se o necarinskim barijerama, kao i o

17 Prema: Ivana Popovi¢ Petrovi¢, Medunarodna trgovina poljoprivrednim proizvodima, Institut
za medunarodnu politiku i privredu, Beograd, 2006. str. 139-143.
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efektima razli€itih poljoprivrednih politika na odvijanje medunarodne trgovine
poljoprivrednim proizvodima. Znacajno je i to da je EZ i ovom prilikom odbila
moguénost razmatranja CAP-a, na ¢emu su insistirale SAD, kao i celokupna
medunarodna zajednica. Tek je u pregovorima Tokijske runde (1973-1979),
poljoprivredi dato posebno mesto i to tako $to je stvorena pregovaracka grupa
za poljoprivredu. Evropska zajednica je insistirala na dogovoru o stabilizaciji
cena i podeli trziSta, a pored toga izbegavala je razgovore o efektima CAP-a
na odvijanje medunarodne trgovine. Na drugoj strani SAD su insistirale na
formiranju uslova za bolji pristup trzistima i uputile kritike CAP-u. Snizene su
carine za industrijske proizvode, vodeni su pregovori u oblasti necarinskih
barijera i doneto je devet sistemskih sporazuma koji su nazvani ,Codes" ili
Kodeksi. Pet sporazuma je preuzeto u Sporazum o osnivanju STO i
pretvoreni su u multilateralne sporazume i to su Sporazumi o: subvencijama,
tehni¢kim preprekama medunarodnoj trgovini, uvoznim dozvolama, carinskoj
vrednosti i antidampingu. Preostala Cetiri sporazuma vaze kao plurilateralni
sporazumi i to su sporazumi o: govedem mesu, mlecnim proizvodima,
vladinim nabavkama i civilnim vazduhoplovima. ZakljuCak mnogih autora koji
se odnosi na ovu rundu pregovora jeste da navedeni sporazumi nisu doneli
reSenja koja bi omogucavala liberalizaciju medunarodne trgovine
poljoprivrednim proizvodima, kao i da dalja primena dampinga oteZava
situaciju zemalja koje zavise od izvoza poljoprivrednih proizvoda.8

UCestale recesije tokom 70-ih i 80-ih, odnosno ekonomske promene u
tom periodu, ugrozavale su kredibilitet GATT-a najviSe zato Sto je sve
uCestalija primena necarinskih barijera pretila da ponisti rezultate svih
dotadasnjih rundi pregovora koji su se upravo odnosile na postignuto
snizavanje carina. Narocito je oblast poljoprivrede bila pogodna za primenu
mnogih specifiénih mera i to upravo zato $to je predstavljala strateSku granu
svake privrede. Odnos SAD i EZ je postao veoma komplikovan upravo zbog
oblasti poljoprivrede, jer je svaka od ove dve strane koristila izolovanost
poljoprivrede od regulative GATT-a i davala je prioritet domacoj
poljoprivrednoj politici. Usled takve situacije doSlo se do zakljucka da je
potrebno sazvati novu rundu pregovora, $to je i ucinjeno 1986. godine. U
Punta del Este u Urugvaju otpocCela je sa radom osma runda pregovora
nazvana Urugvajska runda. Pregovori su trajali vise godina i zapadali u velike
krize. Jedno od glavnih pitanja koja su bila teSko reSiva bilo je pitanje
poljoprivrede. Naime, primenom subvencionisti¢ke poljoprivredne politike EZ
je uspela ne samo da zaustavi uvoz nekih poljoprivrednih kultura iz SAD, ve¢
je toliko povecala domacéu proizvodnju da je bila u moguénosti da te iste

18 Ljubisa Adamovi¢, Integracija i dezintegracija svetske privrede, Ekonomski fakultet, Beograd,
1991, str. 92.
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poljoprivredne kulture izveze na treca trzista, sto je dovelo do sukoba sa SAD.
Medutim i SAD su primenjivale subvencionistiCku politiku, tako da su 1991.
godine subvencije za oblast poljoprivrede iznosile 80,8 milijardi dolara, dok je
EZ izdvajala ¢ak 141,8 milijardi dolara.’® Tek nakon potpisivanja Sporazuma
o poljoprivredi (Blair House) u Vasingtonu, izmedu SAD i EZ omoguceno je
okoncanje veoma duge i neizvesne runde pregovora.20

Pregovori su okoncani potpisivanjem Finalnog akta 15.04.1994. godine u
Marakes$u. Najvazniji rezultat pregovora jeste Sporazum o osnivanju Svetske
trgovinske organizacije koja je poCela sa radom 1. januara 1995. godine.
Finalni akt se sastoji od: Sporazuma sa pripadaju¢im aneksima, Ministarske
deklaracije i jo§ 25 razli¢itih odluka. U okviru Aneksa 1A — Multilateralni
sporazumi o trgovini robom, nalazi se Sporazum o poljoprivredi.2’

Rezultat Urugvajske runde pregovora, pored osnivanja STO jeste i
nastavak rada na liberalizaciji medunarodne trgovine robom i uslugama, a
posebno mesto je dato upravo liberalizaciji medunarodne trgovine
poljoprivrednim proizvodima. To je znaCajna razlika u odnosu na sve
prethodno odrzane runde pregovora, u kojima su, bar kada je u pitanju oblast
poljoprivrede, postizani samo marginalni rezultati.

Sporazumom o poljoprivredi odreden je dugoroCan cilj, a to je:
Luspostavljanje pravednog i trziSno orijentisanog sistema trgovine
poljoprivrednim proizvodima“.22 Predvidene reforme u oblasti poljoprivrede
trebalo je da otpo&nu pregovorima o preuzimanju obaveza u vezi
subvencionisanja i zastite na granici, a pored toga, oCekivalo se da ¢e se
situacija popraviti i nakon primene operativno efikasnijih pravila GATT-a. Sto
se subvencija ti€e, planirano je zna€ajno, progresivno smanjenje subvencija i
zastite u poljoprivredi u dogovorenim rokovima, a kao rezultat toga oCekivano
je smanjenje ograni¢enja i samim tim poremecaja na svetskom trZistu
poljoprivrednih proizvoda. Potpisnice Sporazuma o poljoprivredi preuzimaju
obavezu da odobravaju koncesije i omogucée pristup trzistu, kao i da ce
smanjivati domace, odnosno indirektne subvencije, kao i izvozne.

Pristup trziStu je pitanje regulisano ¢lanom 4 Sporazuma o poljoprivredi,
kojim su predvidene konsolidacija i sniZzavanje carina, kao i tarifikacija,

19 Dzemal Hatibovié, ,Novi momenti u trgovinskom ratu izmedu SAD i EU*, u: Medunarodni
problemi, Institut za medunarodnu politiku i privredu, 4/1994, Beograd, 1994, str. 646.

20 Ger J. Lanjouw, International Trade Institutions, Longman, London, 1995, p. 16.

21 Videti u: Tomislav Popovié (ur.), Rezultati Urugvajske runde multilateralnih trgovinskih
pregovora — prevod, Institut ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 37-66.

22 Tomislav Popovi¢ (ur.), Rezultati Urugvajske runde multilateralnih trgovinskih pregovora —
prevod, Institut ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 37.
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odnosno proces pretvaranja necarinskih barijera u carine. Veliki je broj mera
koje su koriS¢ene upravo u medunarodnoj trgovini poljoprivrednim
proizvodima, a koje podlezu procesu tarifikacije: uvozni kontigenti, prelevmani,
sezonske uvozne restrikcije, minimalne uvozne cene, diskrecione uvozne
dozvole, necarinske mere koje su sprovodila drzavna spoljnotrgovinska
preduzeca, samoograniCenje izvoza. Do tada preko 30% poljoprivrednih
proizvoda bilo je predmet necarinskih barijera, uglavnom kvota ili uvoznih
restrikcija. Nakon tarifikacije, novodobijene carine se unose u ,listu koncesija“
koje ugovara svaka Clanica. Dogovoreno je da snizavanje ovako dobijenih
carina za kategoriju razvijenih zemalja treba da se sprovede u roku od 6 godina
i u proseku za 36%, a za ZUR je dogovoreno da treba da izvrSe smanjenje u
proseku za 24% i dat im je neSto duZi rok od 10 godina, dok je kategoriji
najmanije razvijenih zemalja omogucéeno da ne moraju da ih snizavaju.23

Pitanje subvencija Sporazum o poljoprivredi posmatra kao pitanje dve
vrste subvencija: indirektne i izvozne. Indirektne ili domace su subvencije koje
se odnose na podrSku u nacionalnim okvirima u oblasti poljoprivrede. Iz
obaveze smanjenja domacih subvencija izuzete su samo mere tzv. ,zelene
kutije“ (green box),24 zato $to se radi o merama koje imaju samo minimalni
uticaj na odvijanje medunarodne trgovine poljoprivrednim proizvodima. Sve
ostale subvencije podlezu smanjenju u odnosu na bazni period (1986-88).
Izvozne subvencije su grupa subvencija koje su zavisne od izvoznih rezultata.
Za razliku od industrijskih proizvoda za koje su izvozne subvencije
zabranjene, izvozne subvencije za poljoprivredne proizvode trebalo je samo

23 Radmila Milivojevi¢, ,Prikaz Sporazuma Finalnog akta Urugvajske runde o poljoprivredi i
Sporazuma o sanitarnim i fitosanitarnim merama“, u: Tomislav Popovi¢ (ur,), Jugoslavija i
Svetska trgovinska organizacija — uslovi i mogucnosti ukljucivanja u svetski trgovinski
sistem, Institut ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 85.

24 U Sporazumu o poljoprivredi razlikuju se tri, odnosno Cetiri vrste mera podrdke i one se
klasifikuju u ,kutije“ (box) u zavisnosti od efekata koje proizvode u pogledu odvijanja
trgovinskih tokova. Boje kutije odgovaraju bojama semafora, a i poruke su slicne. Naime,
zeleno-oznacava primenu dozvoljenih mera, crveno-zabranjenih, a Zuto ili boja Cilibara
oznacava da je potrebno usporiti, odnosno da je nuzno smanjenje. Pored ove tri boje postoji
i plava kutija (blue box) u kojoj se nalaze mere koje su u vezi sa programima Koji
ograni¢avaju proizvodnju. U kutiji boje Eilibara ,amber box, nalaze se sve mere domace
podrske koje negativno utiCu na odvijanje trgovinskih tokova, a to su mere podrske
proizvodackim cenama (price support), ili subvencije direktno vezane za obim proizvodnje.
Tokom pregovora o poljoprivredi dogovoreno je da ukupna vrednost ovih mera mora biti
smanjena. Da bi se neka mera nasla u zelenoj kutiji (green box), €ija je primena dozvoljena,
neophodno je dokazati da ta mera ne utiCe negativno na proces odvijanja trgovinskih
tokova, ili je njen uticaj samo minimalan. ViSe pogledati u: Ivana Popovi¢ Petrovic,
Medunarodna trgovina poljoprivrednim proizvodima, Institut za medunarodnu politiku i
privredu, Beograd, 2006. str. 184-190.
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smanijivati tokom perioda sprovodenja Sporazuma. To su dakle subvencije
koje se vezuju za postignute rezultate u izvozu, a finansiraju se ili iz budzeta,
ili posebnom odlukom vlasti.

Stavljanje sektora poljoprivrede u okvire medunarodne regulative
rezultiralo je podeljenim utiscima. Razlog za nezadovoljstvo imale su i Zemlje
u tranziciji i ZUR, jer je bilo jasno da ¢e ocCekivane koristi od primene
Sporazuma biti manje od troSkova. | dalije su postojale moguénosti za
manipulaciju, naro€ito u procesu tarifikacije, jer je zemljama omoguéeno da
same izraCunavaju carinske ekvivalente za necarinske barijere i da tako
dobiju nerealno visoke tarifikovane carine, ali su Sporazumom bar znacajno
smanjene manipulacije u domenu necarinskih barijera i subvencija.

Sporazum o poljoprivredi je samo jedan od vaznih sporazuma za Ciju je
primenu i funkcionisanje odgovornost preuzela STO. Pored toga, STO
predstavlja organizovan forum za pregovore, prezentira mehanizme trgovinske
politike i saraduje sa Svetskom bankom i Medunarodnim monetarnim fondom.
Za medunarodnu trgovinu poljoprivrednim proizvodima od vaznosti je rad
vrhovnog organa STO, a to su Ministarske konferencije koje se odrzavaju u
proseku svake druge godine. Do sada je odrzano sedam Ministarskih
konferencija i tokom odrzavanja svih sedam, regulisanje medunarodne
trgovine poljoprivrednim proizvodima predstavijalo je jednu od najvaznijih
tema, naro€ito kada je zbog nenalaZenja pravih dogovora upravo u ovoj
oblasti, rezultat konferencije i usvajanje Ministarske deklaracije bilo dovedeno
u pitanje. Ve¢ tokom prve Ministarske konferencije odrzane u Singapuru (9. 12-
13. 12. 1996) ¢lanice se pozivaju na pregovore o oblastima koje su do tada ili
bile nepredvidene GATT-om, ili se veoma malo pregovaralo, 5to se svakako
decenijama odrazavalo negativno na odvijanje trgovinskih tokova. Naravno,
poljoprivreda se nalazi na prvom mestu, a slede usluge i spoljnotrgovinski
aspekti prava intelektualne svojine. Tokom odrzavanja druge i trece
Ministarske konferencije dodatno su pooStreni odnosi izmedu Razvijenih
zemalja i ZUR koje su velike izvoznice primarnih proizvoda. 1z tog razloga bilo
je jasno da ¢e naredna, Cetvrta konferencija biti posvec¢ena upravo problemima
ZUR. Cetvrta Ministarska konferencija je odrzana u periodu 9. 11-13. 11. 2001.
godine u Dohi (Katar), a glavni motiv je bio pokuSaj da se dokaze da STO ne
postoji samo da bi Stitila interese bogatih zemalja, ve¢ da ¢e se razviti i plan
aktivhosti ZUR, tzv. Doha Development Agenda. Nakon Dohe za ZUR je
obezbeden poseban tretman, odnosno ovoj kategoriji zemalja odobreni su
posebno duzi vremenski periodi za primenu sporazuma i za preuzimanje
obaveza. Naredna Ministarska konferencija odrzana u Kankunu (Meksiko) u
periodu 10. 09-14. 09. 2003. godine, pokazala je da se teSko dolazi do
prihvatljivin reSenja, kako za Razvijene, tako i za ZUR, a da je najveci stepen
neslaganja upravo vezan za rad radne grupe za poljoprivredu, €iji su rezultati
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ocenjeni kao nedovoljno ambiciozni, a za druge su opet bili previSe ambiciozni.
Usledio je period krize pregovora i mnogo se ocekivalo od naredne, Seste
Ministarske konferencije, koja je odrzana u Hong Kongu u periodu 13-18. 12.
2005. godine. Najveci izazov i ove Konferencije bila je oblast poljoprivrede, a
neslaganje ZUR i Razvijenih zemalja po ovom pitanju najvece. Dati su predlozi
vazni za poljoprivredu, a odnose se na pitanje domace podrske, izvoznih
subvencija i carina. Odlu¢eno je da se stepen domace podrske smanjuje, kao
i da se tezi potpunom ukidanju domace podrske, a smanjenje e se sprovoditi
tako da ¢e se na vrhu liste pronaci Clanica koja primenjuje najveci stepen
domacde podrSke, a na drugom i treCem mestu naredne dve, koje ¢e
predstavljati srednju grupu, a sve ostale Clanice ¢e se pronaci u poslednjoj
grupi. Na prvom mestu je Evropska unija, na drugom i tre¢em SAD i Japan, a
u poslednjoj grupi su sve ostale zemlje. Kada su u pitanju izvozne subvencije
za poljoprivredne proizvode, odlu¢eno je da se do kraja 2013. godine potpuno
ukinu svi oblici izvoznih subvencija, a da se ukidanje sprovodi progresivno, po
fazama. Smanjenje carina je predvideno tako $to bi se formirale Cetiri grupe za
smanjenje carina, a u okviru tih grupa bilo bi izvrSeno linearno smanjenje.

Paralelno sa odrzavanjem Ministarskih konferencija, vodeni su posebni
pregovori o poljoprivredi i to u tri faze koje su trajale od 2000. godine sve do
marta 2003. godine. Sadrzaj pregovora je odreden Clanom 20 Sporazuma o
poljoprivredi, u kom se definiSu rokovi za otpocinjanje pregovora o
poljoprivredi i u kom se kaze: ,Uzimajuci na znanje da je dugorocni cilj
znacajnog postepenog smanjivanja podrSke i zaStite, Sto ¢e rezultirati u
fundamentalnoj reformi, trajan proces, €lanice su saglasne da se pregovori za
nastavak procesa iniciraju godinu dana pre isteka perioda sprovodenja
programa reforme...“.2% S obzirom na to da je Sporazum o poljoprivredi stupio
na snagu 1. 01. 1995. godine, kao jedan od dodatih sporazuma GATT-u iz
1994. godine i da je za njegovu primenu odreden period od 6 godina (1995-
2000) za Razvilene zemlje, a za ZUR 10 godina, tokom 2000. godine je
isticao taj period i prema Clanu 20 Sporazuma, trebalo je inicirati nastavak
pregovora, $to je i u€injeno. Prva faza pregovora odrzana u periodu 2000-
2001. godine, ostace upamcena po velikom broju predloga, ¢ak 45 iz 126
zemalja, dakle po velikom broju cilieva i zadataka Cije reSavanje nije bilo
konkretizovano. Jedino oc€igledno nakon ove faze pregovora bilo je to da
postoji veliko neslaganje izmedu dve uticajne grupe zemalja, od kojih je na
jednoj strani EU koju podrzavaju Japan i Koreja, a koje se zalazu za
prosirenje domena pregovaranja i na elemente poljoprivredne politike koji nisu
isklju€ivo povezani sa trgovinom, a na drugoj strani su ¢lanice koje smatraju

25 Citat iz: Tomislav Popovi¢ (ur.), Rezultati Urugvajske runde multilateralnih trgovinskih
pregovora — prevod, Institut ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 52.
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da se iskljucivo treba baviti primenom Sporazuma o poljoprivredi. Pored ovog
neslaganja, postojalo je razmimoilaZzenje stavova izmedu ¢lanica koje su
smatrale da je osnova kvalitetnijeg multilateralnog trgovinskog sistema
nastavljanje sa procesom liberalizacije i ¢lanica na drugoj strani koje su
smatrale da se nastavak procesa liberalizacije ne mozZe uspedno nastaviti
ukoliko se ne uzme u obzir specificnost sektora poljoprivrede. Naravno,
ovakav stav je odgovarao Evropskoj uniji, koja ga je i zastupala.26 Pregovori
tokom druge faze koji su trajali od marta 2001. godine do februara 2002.
godine, vodeni su detaljnije, po temama, tako da su pregovara¢i mogli da
razvijaju specificne predloge. Pokazalo se da je na taj nacin jo$ teZe pronaci
kompromise izmedu dve definisane razli€ite grupacije iz prethodne faze, tako
da se i zakljucci druge faze pregovora mogu smatrati neformalnim. Treca faza
pregovora koja je trajala od marta 2002. godine do marta 2003. godine i koja
je nazvana Modaliteti (Modalities), trebalo je da definiSe konkretne, numericki
date cilieve, kako bi se realizovali ciljevi definisani u Ministarskoj deklaraciji iz
Dohe, a to su ciljevi koji se odnose na pobolj$anje pristupa trzistu, smanjenje
domace podrske koja negativno deluje na odvijanje trgovinskih tokova i na
smanjenje izvoznih subvencija do njihovog potpunog ukidanja. Bilo je
planirano da se pregovori okon€aju do 31. marta 2003. godine i da tada
definisani numericki ciljevi postanu priprema za petu Ministarsku konferenciju
u Kankunu. Nakon Kankuna, postalo je jasno da su ¢lanice pregovaraci ostale
pri svojim stavovima i da se oni nisu znacajnije promenili u odnosu na njihove
stavove sa prve Ministarske konferencije.

Veé godinama EU pristupa pitanju poljoprivrede sa aspekta smanjenja
njenog ucesca u stvaranju BDP. To je o€igledno nakon donoSenja nekoliko
programa reformi ZajedniCke poljoprivredne politike. Uglavnhom su zemlje
Unije uspele da to uceS¢e svedu na 2-5%, najeSce primenom mera za
ograni¢avanje proizvodnje. Te mere su uglavnom bile bazirane na uvodeniju
dodatnih placanja onim poljoprivrednim proizvodacima koji bi se odlucili da
prekinu proizvodnju na svojim gazdinstvima. Pre ove mere, razvijene zemlje
su intenzivno koristile podrdku trZiSnim cenama, ili placanja zasnovana na
ostvarenom ucinku, ali se pokazalo da ove mere negativno utiCu na
medunarodnu trgovinu poljoprivrednim proizvodima. Sli¢an pristup oekuje se
i od ostalih zemalja koje tek $to su postale ¢lanice EU, ili pak pretenduju da
to budu, kao na primer Srbija. Od pocetka devedesetih, zemlje u tranziciji su
se nasle u situaciji da, radi brzeg regulisanja Clanstva u EU, moraju u kratkom
roku da smanje u¢esce poljoprivrede, ocigledan je primer Poljske i CeSke na
osnovu podataka iz naredne tabele.

26 lvana Popovi¢ Petrovi¢, Medunarodna trgovina poljoprivrednim proizvodima, Institut za
medunarodnu politiku i privredu, Beograd, 2006, str. 176.
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Tabela 19: UCe&ce poljoprivrede u bruto nacionalnom dohotku (u %)

1990 1996 2000 2001 2002
Vel. Britanija 1,1 0,9 1,0 0,9 0,7
Nemacka 1,1 0,8 1,2 1,2 0,8
Belgija 2,1 1,1 1,3 1,3 1,0
EU 15 1,8 1,7 1,7 1,7 1,6
Svedska 0,7 0,5 1,9 1,9 0,6
Austrija 3,3 1,0 2,1 2,1 1,2
Danska 42 2,5 2,6 2,7 1,8
Francuska 3,7 2,0 2,8 2,9 2,1
Italija 3,4 2,7 2,8 2,8 2,3
Irska 6,1 4.1 3,2 3,0 2,0
Slovenija 5,0 3,9 34 3,2 2,1
Spanija 53 3,5 3,5 3,6 3,4
Poljska 10,5 55 3,5 3,7 2,5
Ceska 6,3 3,0 3,9 3,7 1,2
Madarska 14,5 6,9 43 43 3,1
Srbija 10,4 20,1 21,5 22,8 18,0

lzvor: Eurostat, Republic Bureau for statistics-Serbia, preuzeto iz: ,Poljoprivreda Srbije ka
evropskim integracijama*“, Ministarstvo poljoprivrede, Sumarstva i vodoprivrede, Beograd,
novembar 2004.

EU smanjuje ucesce poljoprivrede u stvaranju BDP, zemlje Centralne i
Isto¢ne Evrope, kao i balkanske zemlje, otpocele su procese pregovaranja
radi priklju¢enja Evropskoj uniji, a poljoprivreda je veoma znacajan segment
tih pregovora. U ovim zemljama do ulaska u proces tranzicije, poljoprivreda
je, sliéno kao i u Srbiji, predstavljala osnovnu privrednu granu, zapravo,
privrednu granu koja je u najvecoj meri doprinosila rastu Bruto domacéeg
proizvoda. Dok je taj doprinos u zemljama OECD u protekloj deceniji iznosio
u proseku 2%, u zemljama u tranziciji to u¢esce je bilo dvocifreno i moze se
smatrati veoma visokim. Visoko ucesce je 2001. godine belezila Rumunija sa
13,4%, kao i Bugarska sa 12,1%, a Srbija ¢ak 24%, a poslednjih desetak
godina primecuje se njegovo naglo smanjenje.2’ Sli¢no kao i veéina zemalja
koje su prosle kroz proces tranzicije i Srbija je postepeno smanijivala u¢escée
poljoprivrede u stvaranju BDP. To uceS¢e se delimi¢no smanjivalo usled

27 OECD, Agricultural Policies in Transition Economies — Trends in policies and support,
2002, p. 16.
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primene poljoprivredne politike, a drugim delom je do smanjenja doslo zato
8to je u isto vreme povecano uceSce sektora usluga. Tako je 2002. godine,
poljoprivreda u€estvovala sa 24% u stvaranju BDP, a usluge sa 40%, da bi
nakon pet godina, dakle, 2007. godine, poljoprivreda ucestvovala sa svega
13%, a sektor usluga sa ¢ak 63%.28

Kada se analiziraju perspektive poljoprivrede Srbije, prvo se pomisli na
¢injenicu da je u pitanju zemlja sa povoljnom klimom, visokim procentom
kvalitetnog zemljiSta i dosta o€uvanom Zivotnom sredinom. Poljoprivredna
povrsina po stanovniku je 0,65 hektara, Sto se smatra povoljnim, oko 84,4%
od ukupne obradive povrSine se nalazi u privathom vlasniStvu, a
navodnjavanje zemljiSta koje je pogodno za navodnjavanje postoji u samo 2%
sluCajeva. Na prvi pogled, to je dovoljno potrebnih uslova za povecanje
uceSéa Srbije na medunarodnom trzistu. Za sada, to u¢eS¢e ne odgovara
potencijalima. Naime, postoji nekoliko velikih ograni¢enja u slu€aju
poljoprivrede Srbije. Prvenstveno su u pitanju usitnjenost poseda i veoma
nepovoljna starosna struktura radne snage na poljoprivrednim gazdinstvima.
Sitni proizvodaci nisu u moguénosti da u svakom momentu pruze
odgovaraju¢u ponudu u smislu kvantiteta, ukoliko ve¢ nemaju ugovoren,
siguran plasman na medunarodnom trzistu. U pogledu kvaliteta, Cesto je
problem vezan za nestandardizovanu proizvodnju, koja se zahteva na
medunarodnom trziStu. Jedino reSenje bilo bi objedinjavanje proizvodnje, jer
samo takva, moze pruziti sigurnost inostranom kupcu. Suo€eni sa udruzenim
proizvodadima na medunarodnom {trzistu, srpski poljoprivrednici nemaju
konkurentsku prednost.

Smanjenje broja stanovnika u ruralnim sredinama i smanjenje radno
sposobnog stanovnistva nije samo karakteristika srpske poljoprivrede, ve¢ se
radi o opstoj pojavi. Ona je prisutna i u Evropskoj uniji, gde se nakon godina
smanjenja ucesca poljoprivrede u stvaranju BDP, a kako bi se zaustavilo
napustanje sela, sve vise pominje primena koncepta ruralnog razvoja. Ovaj
koncept, pored agrarnog koncepta, obuhvata i podsticanje gotovo svih
delatnosti, kako osnovnih, tako i pratecih, koje se mogu primenjivati na selu,
a to su razvoj: turizma, Sumarstva, lova i ribolova u turistiCke svrhe, zanatstva,
podizanje sitnih industrijskih pogona, trgovine, kulture, zdravstva. Za razliku
od zemalja EU, u Srbiji se malo toga primenjuje kako bi se zaustavilo, ili bar
usporilo smanjenje radno sposobnog stanovnistva na selu usled brze, stihijne
deagrarizacije. Procene su da ée za petnaestak godina svako Cetvrto selo
potpuno nestati.

28 “Serbia Country Breaf 2007", Internet, www.worldbank.org.yu/wbsite/external/countries/
ecaext/serbiaextn/o,,page.html, 10. 10. 2008.
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Nesto noviji podaci STO govore da je ucedce srpskih poljoprivrednih
proizvoda u uvozu poljoprivrednih proizvoda EU (25) zadrzano na nivou iz
2003. godine, odnosno da je taj udeo i 2007. godine iznosio 0,2%. Vrednost
uvoza EU poljoprivrednih proizvoda iz Srbije bila je 854 miliona USD tokom
2007. godine, a iste godine je ukupan srpski izvoz poljoprivrednih proizvoda
ostvario vrednost od 1 822 miliona USD, $to je znatno viSe u odnosu na
prethodnu 2006. godinu, kada je ta vrednost bila 1 372 miliona USD. Udeo
izvoza poljoprivrednih proizvoda u ukupnom izvozu Srbije 2007. godine bio je
20,7%, Sto govori u prilog visokog znaCaja poljoprivrednih proizvoda u
strukturi srpskog izvoza, za razliku od svetskog proseka od oko 8%.29

Tabela 20: 1zvoz poljoprivrednih proizvoda Srbije u periodu 2000-2007.

Vrednost u mil. USD pHﬂeﬁ,E,Ygﬁ,aizp\?cl,jiu

2000 2005 2006 2007 2000 2007

Svet ukupno 553 051 | 849007 | 943 676 |1 127 667 8,8 8,3
Srbija - - 1372 1822 - 20,7
Srbija i Crna Gora 389 1020 - - 22,6 20,1

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, 2007, p. 52.

Struktura izvoza Srbije nije raznovrsna. Naime, blizu 40% izvoznih
proizvoda Cine samo Cetiri naredna proizvoda: maline, Secer, kukuruz i
pSenica. Secer se izvozio i zahvaljuju¢i odobrenim preferencijalima. | u
sluaju glavnih srpskih izvoznih proizvoda, poput p$enice i kukuruza, s
obzirom da su u pitanju male koli¢ine, nema znacajnijeg uticaja na formiranje
svetske cene ovih proizvoda. Proizvodnja i izvoz maline, koja je glavni srpski
izvozni proizvod, poslednjih godina je zainteresovala jo$ neke zemlje koje
imaju sliénu klimu, a i jeftinu radnu snagu, pa se moze oc€ekivati da potisnu
srpski izvoz maline na svetskom trziStu. Problem srpskog izvoza
poljoprivrednih proizvoda nalazi se i u skromnoj zastupljenosti preradenih
proizvoda, odnosno, proizvoda visih faza prerade.

Postoje dva nacina realizovanja konkurentske prednosti, a u srpskoj
poljoprivredi postoje obe, razliite grupe proizvodaca poljoprivrednih
proizvoda. U prvoj grupi se nalaze proizvodaci koji imaju odredenu trziSnu
snagu, odnosno na plasman njihovih proizvoda ne moze bitnije uticati
konkurencija, najcesce se radi o retkim proizvodima, ili o skupu moguénosti
da se ponuda diferencira. U srpskoj poljoprivrednoj proizvodnji se ovi
proizvodi pojavljuju kao sve zastupljeniji organski proizvodi, ili pak retka vina

29 World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, 2008, p. 52.
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sa geografskim poreklom, zatim radi se o podrucju gde se razlikuje veliki broj
vrsta prSuta, itd. U drugoj grupi proizvodaca nalaze se oni proizvodaci sa
proizvodima koji dominiraju u strukturi poljoprivredne proizvodnje i u zemlji i u
inostranstvu, ali se, upravo iz tog razloga, na inostranim trZistima suocavaju
sa jakom i brojnom konkurencijom, pa stoga, ne mogu znacajnije uticati na
formiranje cena na svetskom trziStu. NajceS¢e su to proizvodi poput: Zzita,
mleka, krompira.30 U oba sluaja nije nimalo lako ostvariti konkurentsku
prednost i znagajnije povecati ucedce na svetskom trzistu. Mogucénost bi se
mogla pronadi i u jo§ uvek povoljnoj ekoloskoj oceni nekih poljoprivrednih
proizvoda i njihove proizvodnije, kao i u unapredenju organske proizvodnje, od
koje se mnoga seoska domacinstva joS uvek nisu mnogo udaljila, Sto bi
predstavljalo dobru bazu za razvoj upravo organske proizvodnje.

2. Medunarodna trgovina rudama i metalima

2.1. Pojam ruda i metala u medunarodnoj trgovini

U grupu primarnih proizvoda spadaju i proizvodi rudarstva (eng. mining
products). Ova grupa proizvoda je veoma heterogena i ubraja sve proizvode
koji se dobijaju rudarskim iskopavanjima. Cesto se za ovu grupu proizvoda
koristi i naziv mineralne sirovine odnosno minerali. Kada govorimo uopsteno
o mineralnim sirovinama (eng. mineral resources) njih obi¢no definiSemo kao
sirovine koje sadrze znac€ajnu koncentraciju minerala i koji sluze zadovoljenju
sadasnjih i buducih potreba drustva za ove sirovine. Rude se klasifikuju kao
mineralne sirovine koje se ekonomski i tehnoloSki mogu iskopavati i na druge
nacine dobijati iz prirode.

Proizvodi rudarstva Cine i najznacajniju grupu tzv. prirodnih sirovina
(natural resauces) kao inputi koji se dobijaju direktno iz prirode, uz jo$
poljoprivredne sirovine. Ove prirodne sirovine imaju neke karakteristike koje
ih razlikuju od drugih proizvoda u medunarodnoj trgovini, i to:

* nepokretljivost (immobility), buduéi da su rude koncentrisane na
odredenim geografskim lokacijama i bez iskopavanja i prerade nisu
mobilne;

* rente (rents), jer vrednost iskopanih ruda znacajno nadmasuje troskove
njihove proizvodnje;

30 Zorka Vujatovié Zakié, ,Integralni marketing kao instrument usmeravanja funkcionisanja
agrobiznisa®“, u zborniku radova: Marketing u agrobiznisu, Jugoslovensko udruzenje za
marketing, Privredne vesti ,Europublic, Beograd, 1996, str. 23.
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« troSenje (depleatability), jer vecina ruda spada u kategoriju neobnovljivih
prirodnih izvora;

« otkrivanje i razvoj (discovery and development) jer se podrazumeva
dugoroéni odnos kompanije koja se bavi dobijanjem prirodnih sirovina i
zemlje gde se te sirovine prirodno nalaze.31
Proizvode rudarstva naj¢ec¢e delimo u tri osnovne grupe proizvoda:

1. rude i drugi minerali, uklju€uju proizvode klasifikovane u divizijama 27 i 28
Standardne medunarodne trgovine klasifikacije (revizija 3);

2. goriva, ukljuCuju proizvode klasifikovane u odseku 3 Standardne
medunarodne trgovine klasifikacije (revizija 3);
3. obojeni metali, ukljuCuju proizvode klasifikovane u diviziama 68
Standardne medunarodne trgovine klasifikacije (revizija 3).32
Struénjaci Konferencije UN o trgovini i razvoju (UNCTAD) proizvode
rudarstva, odnosno minerale (eng. minerals), definiSu kao proizvode
ekstraktivnih industrija koje podrazumevaju eksploataciju neobnovljivih
prirodnih resursa.

Slika 5: Klasifikacija minerala

MINERALI
Em?rgets.kl Metalni minerali Nemetalni minerali
minerali
. | Dragoceni Osnovni Gradevinski | Industrijski Drago
Fero-Metali . . . ) ) ; ;
metali metali minerali minerali kamenje
aluminjum, cigle kaolin
) kobalt, bakar, 9 o S dijamanti
ugalj, gas, . gradevinski | fosfati, so, )
gvozdena |zlato, platina, olovo, i drugo
nafta . kamen, sumpor,
) " ruda, srebro magnezijum, P drago
i uranijum . . cement, silicijum, :
molibden, nikl,| . kamenje
) gips, pesak pesak
cink
KRAJNJA UPOTREBA
Industrija
elektricitet, | gradevinar- nakit, proizvodnja, keramike, .
o . . . ) » ) nakit i
hemikalije, stvo, industrija, gradevinar- | gradevinar- |hemijska ind.,| . -
) o . industrijska
plastika, masinograd- | monetarne stvo, stvo metalurgija, otreba
goriva nja i slicno rezerve inZinjering Celik, goriva, P
prerada vode

Izvor: UNCTAD "World Investment Report 2007: Transnational Corporations, Extractive
Industries and Development” Geneva, 2007, box figure 111.1.1, p. 84.

31 Paul Collier and Anthony J. Venables, International rules for trade in natural resources,
World Trade Organization Staff Working Paper ERSD-2010-06, January 2010, pp. 3-7.

32 Predrag Bjeli¢, ,Medunarodna trgovina” Ekonomski fakultet, Beograd, 2008, str. 171.
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Po ovoj klasifikaciji minerali se dele u tri velike grupe:
1. energetski minerali (eng. Energy minerals);

2. metalni minerali (eng. Metalic minerals);

3. nemetalni minerali (eng. Non-metalic minerals).

Sa aspekta razvoja industrije najznacajnija grupe sirovina su svakako
metalni minerali. 1z ovih ruda dobijamo bazi¢ne metale koji su inputi za
savremenu industrijsku proizvodnju. Na metalne minerale otpada oko 25%
svetslég proizvodnje proizvoda rudarstva, ako isklju€imo proizvodnju nafte i
gasa.

U energetske minerale ubrajamo sve proizvode rudarstva koji se po
iskopavanju koriste u sektoru energetike radi dobijanja energije za industriju i
Zivot stanovnika. Nemetalni minerali ukljuCuju sve nemetalne prirodne
sirovine koje se koriste u gradevinarstvu i industriji, kao $to su gradevinski
materijali, industrijski minerali, ali i drago kamenje, od kojih su najznacajniji
dijamanti.

Posmatrano sa aspekta ekonomske nauke nas zanimaju samo
mineralne sirovine koje se mogu eksploatisati i koje nazivamo rudama. Prvi
proizvod koji se mozZe prodavati na medunarodnom trZistu a koji nastaje
vadenjem ruda iz prirodnog okruzZenja i ¢iS¢enjem od nepotrebnih primesa
naziva se koncentrat (concentrate).34 Buduéi da su nam metali, koji se
takode dobijaju iz ruda, posebno znacajni u savremenoj industrijskoj
proizvodnju njih posebno istiCemo u grupi proizvoda rudarstva. Znacajne
sirovine koje se dobijaju iskopavanjima, a koji su osnova za dobijanje
energije i njenu primenu i proizvodnji su goriva, ali buduéi da se oni ne
dobijaju iz ruda kao metali, i buduéi da su veoma znacajni za savremenu
proizvodnju i razvoj posebnog sektora, sektora energetike, njih prouavamo
izdvojeno. Zbog toga u ovom segmentu rada opisujemo samo medunarodnu
trgovinu rudama i metalima.

2.2. Znacaj ruda i metala u medunarodnoj trgovini

Procenjuje se da se u svetu danas iskopava i trguje sa oko 80 razli€itih
minerala. Najznacajniji od njih u medunarodnoj trgovini su €elik i ugalj, Cija je
vrednost medunarodne trgovine prema podacima iz 2000. godine bila iznad

33 Prema: UNCTAD "World Investment Report 2007: Transnational Corporations, Extractive
Industries and Development” Geneva, 2007, p. 84.

34 Graham A. Davis, Trade in Mineral Resources, World Trade Organization Staff Working
Paper ERSD-2010-01, January 2010, p. 2.
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100 milijardi USD. Od obojenih metala u medunarodnoj trgovini najznacajniji
su aluminijum i bakar. Obratite paznju da postoje neki minerali Cija je
proizvodnja ogromna, kao $to su to fosfati, ali da su oni gotovo beznacajni u
medunarodnoj trgovini, kada se uporede sa prodajom ostalih minerala.

Tabela 21: Proizvodnja, cene i trgovina najznacajnijim mineralima, 2000

Mineral Proizvodnja(tona) Cena(USD/tona) [Trgovina(milioni USD)
Celik 762.612 300 228.784
Ugal; 3.400.000 40 136.000
Aluminijum 24.461 1.458 35.664
Bakar 14.676 1.813 26.608
Zlato 2.574 8.677.877 22.337
Cink 8.922 1.155 10.305
Nikl 1.107 8.642 9.566
Fosfati 141.589 40 5.664
Molibden 543 5.732 3.114
Platina 0,162 16.920.304 2.734
Olovo 3.038 454 1.379
Titanium 6.580 222 1.461

Izvor: International Institute for Environment and Development "Breaking New Ground — The
Report of the Mining, Minerals and Sustainable Development Project” Earthscan Publications
Ltd, London, 2002, p. 36.

Takode, ono $to je fascinantno je da se cene minerala na svetskom trzistu
veoma razlikuju. Imate minerale kao ugalj i fosfate €ija je cena 2000. godine
bila 40 USD za tonu, dok na drugoj strani imate plemenite metale, kao platinu
i zlato, Cije cene su bile izrazene u desetinama miliona dolara za tonu. O
kretanju cena ruda i metala pisa¢emo u nastavku ovoga rada.

Sa aspekta medunarodne trgovine proizvodi rudarstva (minerali) se dele
u tri velike grupe:

— proizvodi rudarstva kojima se globalno trguje, buduci da imaju veliku
vrednost i da se retko nalaze na zemlji, i u njih ubrajamo zlato, dijamante,
bakar i aluminijum ali i naftu i gas;

— proizvodi rudarstva kojima se trguje na regionalnom nivou, kao Sto su
ugalj, kamen pes€ar i Celik;
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— proizvodi rudarstva kojima se trguje na lokalnom nivou, koji imaju malu
vrednost po jedinici teZine, kao $to su pesak, kamen i $ljunak.35

U zavisnosti od ponude i traznje, specificne tezine i retkosti pojedini
minerali se razmenjuju na globalnoj osnovi i veoma su znaCajni za
medunarodnu trgovinu. Drugi proizvodi rudarstva sa niskom vredno$cu i koji
se mogu naci u vecini zemalja sveta razmenjuju se na regionalnom i lokalnom
nivou, Sto takode predstavlja segment medunarodne trgovine, ali manje
znacajan segment.

Analizirajmo sada konkretne statisticke podatke o medunarodnoj trgovini
proizvodima rudarstva. PoCe¢emo od kontinentalne strukture svetskog izvoza
proizvoda rudarstva, prikazane na sledeéem grafikonu, i to prema podacima
iz dve godine — 1997. i 2007. godine. Vidimo da je Evropa najznacajniji
kontinent sveta u pogledu izvoza ove vrste proizvoda. lako u¢esce Evrope
blago opada, posmatrano prema podacima za 2007. u odnosu na podatke iz
1997. godine, ovaj region jo$ uvek zadrzava svoju prvu poziciju u svetskom
izvozu ruda, metala i goriva. Posle Evrope drugi po znacaju je region Bliskog
istoka, koji je prepoznatljiv po svetskom izvozu goriva, posebno nafte. Na
trecem mestu je Azija kao kontinent koji uCestvuje sa stabilnih 15% u
svetskom izvozu proizvoda rudarstva.

Slika 6: UeSc¢e regiona u svetskom izvozu proizvoda rudarstva
1997 i 2007. godine

1997 EEvropa 2007

9% 24% mBliski istok 13% 22%,

10% -

OAzija

! 1%

OLatinska

Amerika
m Severna o

Amerika 10%

O Afrika

10%

1% 21% o 21%
mZUT 8%

15% 15%

Izvor: Grafi¢ki predstavljeno od strane autora na osnovu podataka Svetske trgovinske
organizacije, publikacija "International Trade Statistics” iz 1998. godine i 2008. godine.

35 International Institute for Environment and Development "Breaking New Ground — The
Report of the Mining, Minerals and Sustainable Development Project” Earthscan
Publications Ltd, London, 2002, p. 35.
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Latinska Amerika je u posmatranoj desetogodidnjici zabeleZila pad u¢esc¢a
u svetskom izvozu proizvoda rudarstva, dok je ucCeSce ostalih geografskih
regiona manije ili viSe stabilno. Jedino su zemlje u tranziciji, iako se njihov broj
2007. znacajno smanjio (podaci za ovu godinu ukljuuju samo Zajednicu
nezavisnih drzava), povecale svoje uceS¢e u svetskom izvozu proizvoda
rudarstva, i to znacajno.

Ako pogledamo malo detaljnije podatke o proizvodniji rudarskih proizvoda
u svetu, koji su prikazani graficki na narednoj slici, kako po zemlji porekla tako
i strukturu proizvodnje po pojedinaénim metalima predstavljene krugovima sa
oznacenom strukturom, moZzemo zapaziti da postoje zemlje van Evrope koje
su daleko znacajniji proizvodaci rudarskih proizvoda. Veliina kruga
reprezentuje relativno i veliinu proizvodnje odredene zemlje. Ali treba imati u
vidu da je Evropa veliki industrijski region i da se mnogo rudarskih proizvoda
dobijenih u Evropi trosi na njenom tlu. Cak $ta vie Evropa je osim domaée
proizvodnje i veliki uvoznik proizvoda rudarstva. Prema podacima Eurostata
ona uvozi oko 80% bazi¢nih industrijskih sirovina, prvenstveno osnovnih
metala.36 Podaci zvaniéne statistike spoljne trgovine daju opre¢ne podatke o
izvozu pojedinih proizvoda, jer ne uzimaju u obzir poslovanje transnacionalnih
kompanija i njihovih filijala u potpunosti, a ove organizacije su najznacajniji
nosioci medunarodne trgovine od kraja 20. veka. (Slika 7)

Medunarodna trgovina rudama i metalima se sastoji iz trgovine dvema
odvojenim grupama proizvoda:

1. rudama i mineralima, i
2. obojenim metalima.

U prvu grupu ubrajamo najznacajnije rude metala i kamen, dok u drugu
grupu ubrajamo obojene metale nastale preradom tih ruda, koji su osnova
savremene proizvodnje. U ovu grupu ne ubrajamo sive metale, gvozde i Celik,
jer su oni osnova razvoja industrije i zbog lako¢e obuhvatanja svrstavaju se u
grupu industrijskih proizvoda.

Ako posmatramo svetsku trgovinu rudama i metalima vide¢emo da se u
poslednjoj posmatranoj deceniji, poCetkom 21. veka, ova trgovina znac¢ajno
razvija. Sa nivoa od oko 185 milijardu USD svetskog izvoza ruda i obojenih
metala koliko je zabelezeno 2000. godine, svetski izvoz se za sedam godina
viSe nego duplirao i 2007. je dostignut nivo svetskog izvoza ruda i obojenih
metala od oko 620 milijardi USD.

36 Navedeno prema: Predrag Bjeli¢, ,Bezbednost privrednog razvoja u globalizovanom svetu”,
u: Prof. dr Miroslav Hadzi¢ (urednik), ,Ekonomija i bezbednost’, Centar za civilno-vojne
odnose i Beogradska Skola za studije bezbednosti, 2009, str. 38.
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Slika 7: Rudarska proizvodnja u svetu 2006. godine

Izvor: Podaci Raw Materials Group, 2007; Prema: Magnus Ericsson Presentation on UN ECA
Second ISG Meeting, Addis Ababa, May 2008.

Napomena: Krug predstavlja ukupnu proizvodnju rudarskih proizvoda sa strukturom, gde je
prikazano zlato, bakar, gvozdena ruda, nikl, olovo, cink i ostalo.

Tabela 22: Svetski izvoz ruda i obojenih metala
u periodu 1997-2007. godine (milijarde USD)

1997 2000 2005 2006 2007
Rude i minerali 63,51 63,85 149,92 204,89 257,80
Obojeni metali 104,18 122,10 200,91 310,18 362,31
UKUPNO 167,69 185,95 350,83 515,07 620,11

Izvor: World Trade Organization "International Trade Statistics 2008”, Geneva, p. 196; World
Trade Organization “International Trade Statistics 2002”, Geneva, p. 186; World Trade
Organization "International Trade Statistics 2000”, Geneva, p. 178.

Svetska trgovina obojenim metalima je u svim posmatranim godinama
znacajnija od svetske trgovine rudama i mineralima, buduéi da je 1997.
godine njeno ucesce oko 62% u ukupno zabeleZzenom svetskom izvozu ruda
i obojenih metala te godine zadrzano i do 2007. godine kada je zabelezeno
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uteSée od 58%, Sto predstavlja neznatno smanjenje u odnosu na 1997.
godinu. Dominacija obojenih metala u svetskom izvozu ruda i obojenih metala
nam govori o teznji da se izvoze proizvodi viSseg stepena finalizacije, $to
obojeni metali predstavljaju u odnosu na rude i minerale, iz kojih i poti¢u.

Veoma znacajno pitanje je koliko svetski izvoz ruda i obojenih minerala
u€estvuje u ukupnom svetskom robnom izvozu, da li je ova grupa proizvoda
znacajna u globalnoj trgovini. Na ovo pitanje mozemo dati odgovor ako
izraCunamo uceSce svetskog izvoza ruda i obojenih metala u ukupnom
svetskom robnom izvozu. Na osnovu podataka Svetske trgovinske
organizacije izraCunali smo pomenute koeficijente koji su prezentovani u
narednom grafikonu.

Slika 8: UCeS¢ée svetskog izvoza ruda i obojenih metala
u ukupnom svetskom izvozu u odabranim godinama (procenti)
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51
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Izvor: Autorova izraCunavanja na osnovu podataka iz World Trade Organization ”International
Trade Statistics”, Geneva, vise godina.

Na grafikonu primecujemo da je u¢eSée svetskog izvoza ruda i obojenih
metala u ukupnom svetskom robnom izvozu prosecno oko 3%, u duzem
vremenskom periodu, ali da 2007. godine dolazi do naglog skoka ovog
ucedca na oko 6%. Ovaj skok je izazvan tendencijom sve dinami¢nijeg izvoza
ruda i obojenih metala posle 2000. godine, zbog rasta industrije u privredama
u usponu. Ovaj rast je nastavlien i u 2007. godini, iako je te godine
zabelezena tendencija smanjena ukupnog svetskog robnog izvoza, Sto
takode doprinosi rastu uceSca svetskog izvoza ruda i obojenih metala u
ukupnom svetskom robnom izvozu te godine.

Tendencija koja je zabeleZena kod opste grupe rude i obojenih metala,
naglog rasta izvoza ovih proizvoda posle 2000. godine, prisutna je i u
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pojedinim podgrupama, kako kod ruda i minerala tako i u podgrupi obojenih
metala. Tako je svetski izvoz ruda i minerala sa 63 milijarde USD za deset
godina narastao na 257 milijardi USD koliko je zabeleZzeno 2007. godine, $to
predstavlja trostruko povecanje u posmatranoj deceniji. | kod svetskog izvoza
obojenih metala doslo je do zna¢ajnog povecéanja u posmatranoj deceniji, sa
oko 104 milijarde USD 1997. godine na oko 362 milijarde USD 2007. godine,
Sto predstavlja povecanje od 2,5 puta za deceniju.

Ako posmatramo kontinentalnu strukturu svetskog izvoza obe grupe
proizvoda koje €ine rude i obojene metale mozemo zapaziti da je najznacajniji
izvoznik obe grupe proizvoda, prema podacima iz 2007. godine, Evropa koja
je daleko ispred svih ostalih regiona sveta. Znac€ajni izvoznici ruda su i Azija i
Latinska Amerika, dok su znacajni izvoznici obojenih metala Azija i Severna
Amerika. U uvozu ruda u svetu se, prema podacima iz 2007. godine, isticu
Azija pa zatim Evropa. U uvozu obojenih metala u svetu 2007. godine
znacajni subjekti su bili Evropa, Azija pa Severna Amerika, tri najznacajnija
industrijska regiona sveta.

Tabela 23: Kontinentalna struktura izvoza ruda i izvoza obojenih metala
u 2007. godini (milijarde USD)

REGION Rude Obojeni metali
lzvoz Uvoz lzvoz Uvoz
Evropa 67,41 99,32 145,46 175,98
Azija 66,05 121,70 77,05 104,49
Latinska Amerika 50,69 5,04 36,40 7,05
Severna Amerika 41,87 19,56 43,74 57,67
ostalo (ZND, Afrika i Bliski Istok) 31,78 11,37 59,66 15,32
SVET 257,80 256,99 362,31 360,51

Izvor: World Trade Organization ”International Trade Statistics 2008”, Geneva, pp. 196-201.

U nastavku rada ¢emo detaljnije pogledati trgovinu pojedinacnim grupama
proizvoda koje ulaze u sastav ruda i metala — rude i drugi minerali, i obojeni metali.

2.3. Rude i drugi minerali

Pod rude i druge minerale (eng. ores and other minerals) konkretno ubrajamo:

— prirodna dubriva i sirove minerale, koji su klasifikovani u diviziji 27
Standardne medunarodne trgovine klasifikacije — revizija 3, i

— metalne rude i metalni otpad, koji su klasifikovani u diviziji 28 Standardne
medunarodne trgovine klasifikacije — revizija 3.
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Videli smo da rude i minerali beleze znac¢ajan rast proizvodnje i svetskog
izvoza pocetkom 21. veka, ali da pogledamo sada geografsku strukturu
svetskog izvoza ruda i minerala po pojedina¢nim nacionalnim privredama
izvoznicima rangiranih prema podacima Medunarodnog trgovinskog centra
(International Trade Center—ITC) o izvozu 2006. godine. Najznacajniji svetski
izvoznik ruda i minerala 2006. godine je bila Australija, koja dominira izvozom
ove vrste proizvoda od 2000. godine kada je prestigla SAD, koje su do tada
bile najznacajniji svetski izvoznik. Cile i Brazil su u poslednjoj deceniji
znacajno povecali proizvodnju ruda i minerala tako da u 2006. godini
zauzimaju trece i Cetvrto mesto, respektivno, na svetskoj rang listi izvoznika
ovih roba. Od razvijenijih zemalja znac€ajni izvoznici su Kanada, Nemacka i
Holandija. U poslednje vreme sve veéi broj zemalja u razvoju izvoze rude, i to
su u prvom redu Indonezija, Peru i Indija.

Tabela 24: NajznacCajnije zemlje izvoznice ruda i minerala (SITC 27+28),
u hiljladama USD

Rang Zemlja 1995 2000 2005 2006
1 | Australija 6.446.072 7.999.130 17.629.101 24.297.895
2 | SAD 7.171.579 6.146.344 13.102.683 18.903.315
3 | Cile 2.564.226 2.945.017 9.627.622 14.968.942
4 | Brazil 2.929.329 3.817.098 9.213.650 11.706.330
5 |Kanada 4.581.022 3.807.202 7.330.288 10.077.259
6 | Nemacka 3.872.548 3.171.424 6.833.446 9.874.415
7 | Holandija 1.926.199 1.468.592 5.123.085 6.990.660
8 | Indonezija 2.000.507 2.063.120 4.640.335 6.564.474
9 |Peru 879.650 789.052 3.862.296 6.353.866

10 | Indija 977.337 883.257 5.608.945 6.331.083
Srbija
i Crna Gora 8.264 21.268 52.799 115.404

Izvor: International Trade Center, Internet, www.intracen.org.

Srbija, koja je u posmatranoj deceniji bila u drzavnoj zajednici sa Crnom
Gorom, je imala beznacajan izvoz ruda u globalnim razmerama 1995. godine,
iako je Socijalisticka Jugoslavija bila zna€ajan svetski izvoznik ruda. Srbija i
Crna Gora su u periodu od 1995. godine do 2006. godine znacajno povecale
izvoz ruda, tako da je on 2006. godine dostigao iznos od 115 miliona USD, §to
je joS uvek mali iznos u globalnim razmerama.

U sirova dubriva i sirove minerale (eng. Crude fertilizers and crude
minerals; fra. Engrais bruts et minéraux bruts) se ubrajaju proizvodi kao
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prirodna dubriva, kamen, pesak, Sljunak, sumpor i prirodni abrazivi. U sirove
minerale ovde ne ubrajamo ugalj, naftu i drago kamenje. Svakako najznacajniji
proizvod u ovoj grupi proizvoda su prirodna dubriva, koja se u Standardnoj
medunarodnoj klasifikaciji nalaze u grupi 272. Zanimljivo je pogledati ko su
najznacajniji izvoznici ove vrste proizvoda, $to je prikazano u narednoj tabeli.
Tradicionalno najveci izvoznici ove vrste proizvoda su Maroko i Jordan, koji su
i uspeli do danas da zadrze dominaciju u svetskom izvozu prirodnih dubriva.

Tabela 25: Najznacajniji izvoznici prirodnih dubriva (SITC 272),
vrednost izvoza u hilladama USD

Rang | Zemlja 2001 2002 2003 2004 2005
1 |Maroko 373.287 364.032 362.863 420.969 513.017
2 |Jordan 322.866 328.902 332.372 399.400 444.497
3 | Rusija 116.725 115.053 121.991 128.476 175.075
4 |Kina 168.751 130.129 140.443 143.627 140.259
5 | Holandija 18.370 27.610 38.431 48.139 57.692

Izvor: International Trade Center, Internet, www.intracen.org.

U metalne rude (eng. Metalliferous ores; fra. Minerais métalliferes)
ubrajamo gvozdenu rudu i koncentrate, gvozdeni otpad, ali i sve rude
obojenih metala, kako pet najznacajnijih — nikla, aluminijuma, olova, cinka i
kalaja, tako i ostalih, manje znacajnih za industriju obojenih metala, ukljucujuci
i rude i koncentrate uranijuma i torijjuma. Od svih ovih ruda sigurno su
najznacajnije u svetskoj industrijskoj proizvodnji bakarna ruda i ruda
aluminijuma, iz kojih se dobijaju dva zna€ajna obojena metala.

. Najznacajniji i dominirajuci izvoznici bakarne rude i koncentrata u svetu su
Cile i Indonezija, a tek u skorije vreme im se priblizavaju Australija, Peru i
Kanada, kao $to moZemo videti iz priloZzene tabele. Nekada je i Jugoslavija

bila znacajni svetski izvoznik ove rude.

Tabela 26: Najznacajniji izvoznici bakarne rude i koncentrata (SITC 283),
vrednost izvoza u hilladama USD

Rang| Zemlja 2001 2002 2003 2004 2005
1 | Cile 2.162.792 | 1.734.776 | 2.410.361 | 4.965.157 | 6.067.837
2 |Indonezija 1.705.586 | 1.757.511 | 1.862.791 | 1.803.668 | 3.310.996
3 | Australija 541.985 531.618 756.137 | 1.009.276 | 1.862.910
4 |Peru 218.859 425.388 421.976 | 1.098.690 | 1.411.060
5 |Kanada 329.008 267.377 369.510 537.972 953.091

Izvor: International Trade Center, Internet, www.intracen.org.
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Kada govorimo o najznacajnijim zemljama svetskim izvoznicima rude
aluminijuma i koncentrata onda tu potpuno dominira Australija, a tek onda
mozemo nabrojati Jamajku, Brazil, SAD i Indiju. Kao $to vidimo kod vecine
ruda najznacajniji izvoznici su velike zemlje po teritoriji, bilo da su to zemlje u
razvoju bilo razvijene zemlje.

Tabela 27: Najznacajniji izvoznici rude aluminijuma i koncentrata
(SITC 285), vrednost izvoza u hiljadama USD

Rang|Zemlja 2001 2002 2003 2004 2005
1 | Australija 2.239.576 | 2.011.186 | 2.342.495 | 2.989.652 | 3.553.636
2 |Jamajka 736.349 709.455 779.011 879.731
3 |Brazil 296.941 262.180 441.819 606.833 792.871
4 |SAD 402.489 330.505 344.106 418.331 723.300
5 |Indija 60.068 222.378 207.711 304.807 471.142

Izvor: International Trade Center, Internet, www.intracen.org.

Od ovih ruda, industrijskom preradom (rafinacijom), dobijamo osnovne
metale kao sirovine za brojne industrije. Oni se klasifikuju u posebnu grupu
proizvoda.

2.4. Obojeni metali

Obojeni metali (eng. Non-ferrous metals; fra. Métaux non ferreux) Cine
grupu gde spadaju svi metali koji se zna¢ajno koriste u svetskoj proizvodniji,
sem gvozda i Celika koji su izdvojeni u posebnu grupu, tzv. crnih metala. U
Standardnoj medunarodnoj trgovinskoj klasifikaciji, revizija 3, obojeni metali
Cine klasu 68. Konkretno u najznacajnije obojene metale, gledano sa aspekta
upotrebe u savremenim industrijskim tehnoloSkim postupcima, ubrajamo:

1. Bakar (eng. Copper; fra. Cuivre) — SMTK grupa 682;
2. Nikl (eng. Nickel, fra. Nickel) - SMTK grupa 683;
3. Aluminijum (eng. Aluminium; fra. Aluminium) — SMTK grupa 684;
4. Olovo (eng. Lead; fra. Plomb) — SMTK grupa 685;
5. Cink (eng. Zinc; fra. Zinc) — SMTK grupa 686;
6. Kalaj (eng. Tin; fra. Etain) — SMTK grupa 687.
Osim ovih Sest osnovnih metala u klasu 68 ubrajamo i srebro i platinu

(grupa 681) kao i druge manje koris¢ene obojene metale (grupa 689). Ovi
metali se dobijaju iz ruda industrijskom rafinacijom, a vecéina ruda ovih
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obojenih metala klasifikovana je u diviziji 28 Standardne medunarodne
trgovinske klasifikacije. U tom smislu ovi metali su proizvodi vise faze prerade
u odnosu na rude i koncentrate ovih metala, i spremni su da se koriste kao
inputi mnogih industrija. Cesto se kaze da cela svetska privreda i industrijsko
drustvo pociva na upotrebi Celika i pet bazi¢nih obojenih metala, kao osnovnih
inputa industrije, i nafte kao osnovnog energenata.

Pogledajmo sada koje su to nacionalne privrede glavna izvorita svetske
ponude obojenih metala.3” Na osnovu podataka prikazanih u narednoj tabeli
vidimo da u najznacajnije svetske izvoznike obojenih metala ubrajamo i
razvijene zemlje, na prvom mestu Nemacku, pa zatim Kanadu, SAD, Japan,
Australiju i Veliku Britaniju; ali i zemlje u razvoju, posebno one koje se
dinami¢no razvijaju, kao: Cile, Rusiju, Kinu, ali i Juznu Afriku. Nemacka ve¢
godinama drzi dominantnu poziciju kao veliki izvoznik obojenih metala, dok se
izvoz Cilea drasti¢no povecao u poslednih deset godina. Kanada, Rusija i
SAD su tradicionalno veliki izvoznici obojenih metala, dok se u poslednjoj
deceniji grupi najvecih svetskih izvoznika obojenih metala pridruzila i NR Kina,
drZzava koja se najdinamicnije razvija u svetu i koja izrasta u veliku svetsku
privredu, onakvu kojoj i treba dosta sirovina.

Tabela 28: Najznacajnije zemlje izvoznice obojenih metala (SITC 68),
u hiliadama USD

Rang | Zemlja 1995 2000 2005 2006
1 |Nemacka 9.703.914 10.367.930 18.150.240 26.489.082
2 [Cile 4.928.615 5.164.638 11.726.128 20.683.721
3 |Kanada 8.209.636 8.172.271 12.501.795 18.655.037
4 | Rusija 6.459.264 8.137.057 11.921.638 18.649.340
5 |Kina 1.929.820 3.362.548 10.940.238 18.230.223
6 |SAD 7.514.163 8.271.830 10.914.455 16.894.423
7 | Juzna Afrika 619.948 1.206.883 7.463.060 10.955.384
8 |Japan 4.042.105 4.853.531 6.658.852 9.980.784
9 |Australija 3.775.355 5.040.058 6.482.255 9.396.381

10 | Velika Britanija 4.420.451 4.674.963 7.012.265 8.890.922
Srbija i Crna Gora 218.936 245.516 359.624 610.593

Izvor: International Trade Center, Internet, www.intracen.org.

37 Imajmo u vidu razliku izmedu proizvodnje odredenih ruda i metala i njihovog izvoza. Izvoz
je ono $to se nudi na svetskom trZistu i Sto nije potroSeno u domacoj industriji. Ako je neka
zemlja veliki svetski proizvoda¢ odredene rude to ne mora znaciti da je ona i veliki svetski
izvoznik te rude, odnosno metala koji se od nje dobija, posebno ako ta zemlja ima razvijenu
industriju u kojoj se ta ruda tro8i kao input.
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BivSa Jugoslavija je nekada bila znaCajan izvoznih obojenih metala,
posebno bakra, ali je izvoz ove rude od strane Srbije i Crme Gore, u
posmatranom periodu, vise nego skroman. Moramo primetiti da se u
poslednjoj posmatranoj deceniji belezZi veliki porast izvoza obojenih metala iz
Srbije i Crne Gore.

Od svih ovih obojenih metala najznacajniju ulogu u svetskoj industriji jos
uvek ima bakar, jer na njega otpada oko 28% od ukupne svetske proizvodnje
metala 2006. godine.38 Bakar je metal koji je ljudima bio poznat jos oko 7000
godina pre nove ere.

Slika 9: Najveci svetski proizvodaci bakra (podaci za 2000. godinu)
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Izvor: International Institute for Environment and Development "Breaking New Ground — The
Report of the Mining, Minerals and Sustainable Development Project” Earthscan Publications
Ltd, London, 2002, figure 2.3, p. 37.

Videli smo u prethodnom delu ovog poglavija da su najveci izvoznici
bakarne rude i koncentrata Cile, Indonezija i Australija. Ali ako pogledamo ko
su najveéi proizvodadi rafinisanog bakra onda su to Cile, SAD, Kina i Japan.
Zanimljivo je da Kina uvozi oko 70% bakarne rude koju rafiniSe, dok Japan
uopSte nema nalaziSta bakarne rude na svojoj teritoriji pa je potpuno uvozi
radi rafinacije u bakar.

38 Podaci Raw Materials Group, Stockholm, 2007.
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2.5. Svetsko trziste ruda i metala

Svesko trziSte ruda i metala predstavlja mesto gde se susretu
medunarodna ponuda i medunarodna traznja za ovim robama. Traznja za
odredenim rudama i metalima je funkcija njihovih alternativnih upotreba u
raznim sektorima industrije.

Tabela 29: Alternativne upotrebe najznacajnijih metala u svetu

Metal Industrijska upotreba

Antimon Baterije, antifrikcione legure, lekovi, peSadijsko naoruzanje i municija
Bakar Cevi, elektri¢ni aparati, gradevinarstvo

Galijum poluprovodnici

Germanijum | Poluprovodnici u tranzistorima, elektro uredaiji

Hrom Avionski motori, gasne turbine, escajg, magnetne trake, peci
Indijum LCD ekrani za televizore

Kalaj Sijalice, katodne cevi, cevi za rendgen aparate

Kobalt Hiruski instrumenti, alati za rezanje, busilice,

proteze za ugradnju u organizam, baterije

Litijum Elektricne baterije za automobile

Magnezijum | Baterije, nerdajuci Celik, legure sa aluminijumom za konzerve
Delovi aviona i projektila, katalizator u destilaciji nafte,

Molibden za legiranje jakootpornih Celika
Nikl Industrijska i potroSacka dobra, nerdajuci elik, kovanice, magneti, baterije
Platina Nakit, labaratorijska oprema, otporni termometri, zubarstvo, kompjuteri
Silicijum Strujni tranzistori za integralna kola i kompjuterske Cipove
Srebro Nakit, escajg, kovanice, elektri¢ni konektori i provodnici, za ogledala
Titanijum Jake alojg za §vemir§ke kon§trukcije, vojna upotreba,

automobilska industrija, medicinske proteze
Vanadijum Hiruski instrumenti i alati

Izvor: Jane Korinek and Jeonghoi Kim, Export Restrictions on Strategic Raw Materials and
Their Impact on Trade and Global Supply, OECD Trade Policy Working Paper No. 95, OECD,
Paris, 29-Mar-2010, TAD/TC/WP(2009)27/FINAL, p. 8.

Trend u svetu, stimulisan razvojem zemalja i Zeljom da izvoze proizvode
viSeg stepena finalizacije, uslovio je da zemlje proizvodaci odredenih ruda i
metala sve manje izvoze njih kao sirovine, a viSe izvoze proizvode koji se od
njih dobijaju, a koje ubrajamo u industrijske sirovine. Ovaj trend je pojacan i
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sve vecim razvojem transnacionalnih kompanija koje osnivaju svoje filijale na
mestima gde se sirovine nalaze i tu ih i preraduju. Svi ovi procesi u
savremenoj svetskoj privredi imaju znacajan uticaj na svetsko trzite metala,
Sto se moze pratiti po kretanju svetskih cena ovih sirovina.

Prou€avanje cena ruda i metala nam omogucéava da proniknemo dublje u
njihov poloZaj na svetskom trzistu i na potrebe za njima tokom odredenog
perioda. Opéti trend koji vaZi za cene svih primarih proizvoda je da su one
veoma varijabilne, i znacajno fluktuiraju kako u duzim tako i u kra¢im vremenskim
periodima. Razmotrimo prvo kretanje cena oshovnih obojenih metala, bakra,
aluminijuma i kalaja, tokom 20. veka. Opste je poznato da cene primarnih
proizvoda, izuzimajuéi naftu, imaju opadajuci trend tokom celog 20. veka.39
Sli¢an trend imaju i cene bakra i aluminijuma, $to moZemo opaziti na narednoj
slici gde je uporedno prikazano kretanje cena bakra, aluminijuma i kalaja u
Citavom 20. veku. Sto se tiCe cene kalaja ona je bila relativno stabilna tokom
Citavog 20. veka, uz nagli skok zabeleZzen sedamdesetih godina 20. veka.

39 Vige u: Predrag Bjeli¢, ,Medunarodna trgovina”, Ekonomski fakultet, Beograd, 2008, str.
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Slika 10: Cene najznacajnijih metala u 20. veku
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Izvor: World Bank “Global Commodity Markets” Special Feature: Commodities in the 20th
Century, Washington D.C. January 2000, pp. 18-21.

Ovako nepovoljni trendovi cena za zemlje proizvodace i izvoznike ovih
metala su uslovljeni sve ve¢om ponudom ovih metala, povecavanjem broja i
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koli¢ine izvoza ovih sirovina, dok se za vedinom ovih sirovina vremenom
smanjuje traznja usled uvodenja tehnologija koje manje troSe ove sirovine,
uvodenja vestackih sirovina koje zamenjuju prirodne i sli€nim procesima.

Obojeni metali ostaju joS uvek znac¢ajne sirovine u svetu buduci da se u
odredenom broju zemalja dinamicno razvija industrija, posebno u zemljama
sa privredama u usponu (eng. emerging economies). Posebno je impresivan
rast privrede zemalja kao $to su Kina, Indija, Brazil i Rusija%0 u periodu sa
kraja 20. veka i poCetka 21. veka. Zbog dinami¢nog razvoja velikog broja
privreda u svetu, a usled ograni¢enosti brojnih prirodnih resursa, u svetu se
vodi Zestoka konkurencija od strane tih privreda za osiguranje potrebnih
sirovina za privredni razvoj.4! Ova poja¢ana konkurencija i sve veca potraznja
za sirovinama su uslovili da se trend kretanja cena primarnih proizvoda
preokrene na pocetku 21. veka.

Ono $to je veoma znacajno je da je u proizvodnji najznacajnijih metala
proizvodnja koncentrisana samo u par zemalja sveta. U tabeli vidimo da tri
najveCa proizvodaCa kontroliSu dominantni udeo proizvodnje svih
najznacajnijin metala u svetu. (Tabela 30)

Ovo ima znacajne strateSke implikacije za obezbedenje neophodnih
sirovina u razvijenim privredama i zemljama sa privredama u usponu, $to
moZze imati i Sire politiCke posledice i izazvati nestabilnost u svetu. Sli¢na je
situacij i sa naftom. Svaka zemlja kao nakznacajniji segment svoje
bezbedonosti istiCe obezbedivanje sirovina za privredni razvoj (ekonomska
bezbednost).

Na narednoj slici prikazano je kretanje cena ruda i metala u periodu 1960.
do 2007. godine, i to kako u nominalnom izrazu tako i u realnom izrazu.
Zapazamo da iako nominalna cena ovih proizvoda od 1960. godine raste, u
realnom smislu dolazi do smanjenja cena ruda i minerala i samim tim deviznih
prihoda njihovih izvoznika u realnom izrazu. Ali posle 2000. godine, kada se
nominalne i realne cene ruda i metala izjedna¢avaju, dolazi do preokreta do
tada nepovoljnog trenda i cene ruda i metala, i nominalne i realne, naglo
rastu. Taj rast u tih posmatranih sedam godina posle 2000. godine je veoma
dinamican, bili bi slobodni re¢i eksponencijalan. (Slika 11)

40 Ova grupa zemalja poznata je pod nazivom BRIK zemlie (eng. BRIC countries), $to
predstavlja akronim nastao od prvih slova naziva ovih zemalja.

41 Vise 0 ovome u: Predrag Bieli¢, ,Bezbednost privrednog razvoja u globalizovanom svetu”,
u: Prof. dr Miroslav Hadzi¢ (urednik), ,Ekonomija i bezbednost”, Centar za civilno-vojne
odnose i Beogradska Skola za studije bezbednosti, 2009, str. 37-48.
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Tabela 30: Tri najznacajnija proizvodaca najznacajnijin metala u svetu

metal Prvi proizvodac Drugi proizodac¢ Treéi proizodac Ku.mula-

zemlja % |zemlja % |zemlja % tivno
Galijum Kina 83,0 |Japan 17,0 |- - 100,0
Germanijum | Kina 79,0 |SAD 14,0 | Rusija 7,0 100,0
Vanadijum | Juzna Afrika 38,3 |[Kina 33,3 |Rusija 26,7 98,3
Antimon Kina 91,2 | Bolivija 2,1 |Juzna Afrika| 1,8 95,1
Platina Juzna Afrika 76,6 |Rusija 12,5 | Kanada 3,6 92,7
Paladijum Rusija 42,8 | Juzna Afrika 38,9 | Kanada 6,1 87,8
Kalaj Kina 75,1 |Rusija 5,9 |Kanada 4,7 85,7
Litijum Cile 43,9 | Australija 25,2 |Kina 12,8 81,9
Molibden SAD 28,9 |Kina 28,2 |Cile 21,2 78,4
Indijum Kina 58,1 |Japan 10,6 | Koreja 8,8 77,5
Hrom Juzna Afrika 44,6 | Kazahstan 17,2 | Indija 15,4 77,2
Silicijum Kina 57,9 | Rusija 11,2 | Brazil 47 73,8
Kobalt Kongo 44,6 |Kanada 11,5 | Zambija 10,9 66,9
Magnezijum | Juzna Afrika 21,6 |Kina 20,2 | Australija 15,8 57,8
Titanijum Australija 22,2 | Juzna Afrika 19,3 | Kanada 16,0 57,5
Bakar Cile 35,6 | SAD 8,3 |Peru 7,8 51,7
Nikl Rusija 17,4 | Kanada 15,8 | Indonezija 13,4 46,6

Izvor: Jane Korinek and Jeonghoi Kim, Export Restrictions on Strategic Raw Materials and
Their Impact on Trade and Global Supply, OECD Trade Policy Working Paper No. 95, OECD,
Paris, 29-Mar-2010, TAD/TC/WP(2009)27/FINAL, p. 9.

Slika 11: Kretanje cena ruda i metala u periodu 1960-2007. godine

Izvor: UNCTAD, "Globalisation and Development: Fact and Figures”
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Kada uporedimo kretanje cena metala sa ostalim znacajnim primarnim
proizvodima u medunarodnoj trgovini, energentima (gorivima) i hranom, $to je
i uradeno na sledeco; slici, vidimo da su jedino cene energenata, prvenstveno
nafte i gasa, jedine rasle brze od cena metala u posmatranom periodu. U
jednom periodu, od sredine 2006 do sredine 2007. godine, cene metala su
najbrze rasle i u tom periodu su prestigle i nivo cena energenata. Vecina
autora ovako dinamiCan rast cena metala, ali i energenata, objasSnjava
dinami€nim razvojem zemalja Cije privrede su u velikom usponu, kao Sto su
Kina i Indija, ali i Rusija i Brazil. Dinami¢an privredni rast ovih zemalja, koji se
ogledao najvie u naglom povecanju industrijske proizvodnje, podrazumevao
je sve vedu traznju za sirovinama potrebnim kao inputi za industriju, u prvom
redu osnovnim metalima i gorivima. Ovaj rast traznje za metalima na
svetskom trzistu, na koje nije moglo tako da brzo reaguje ponuda (proizvodaci
i trgovci) rezultirao je naglim rastom cena ovih proizvoda. Rast cena je
dostigao maksimum pocetkom 2008. godine, a taj nivo je predstavljao
trostruko povecanje cene metala u odnosu na baznu 2002. godinu.

Slika 12: Kretanje cena metala, goriva i hrane posle 2002. godine
(Januar 2002 = 100)
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Izvor: World Trade Organization "World Trade Report 2009: Trade Policy Commitments and
Contingency Measures”, Geneva, 2009, p. 4.

Ali usled velike ekonomske krize koja je zapocela u SAD 2008. godine na
hipotekarnom trZidtu nekretnina, a koja se brzo proSirila na druge sektore
privrede SAD doSlo je do naglog usporavanja privrednog rasta. Osim u
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najrazvijenijoj svetskoj privredi SAD, kriza se ubrzo proSirila u nekoliko talasa
i na sve ostale zemlje sveta pa je danas nazivamo svetskom ekonomskom
krizom. Pod udarom ove krize cene metala i ostalih primarnih proizvoda
pocinju vrtoglavo da opadaju i poCetkom 2009. godine vraéaju se na nivo na
kojem su bile pocetkom 2005. godine.

Ovakve znacajne i stihijske fluktuacije cena ruda i metala govore da je
njihovo formiranje prepusteno svetskom trziStu. Svetsko trziSte ruda i metala
kao proizvoda dobijenih iz tih ruda predstavlja mesto gde se svetska ponuda,
olicena u izvozu ovih proizvoda, i svetska traznja, olicena u uvozu ovih
proizvoda susrece. U zavisnosti od kretanja ponude i traznje formiraju se i
cene ruda i metala, koje nazivamo svetskim cenama, jer oslikavaju odnose u
medunarodnoj trgovini. Kada se veci deo svetske kupoprodaje odvija na
jednom odredenom mestu onda kazemo da cene koje se tu ostvare
predstavljaju referentne svetske cene.

Kada govorimo o svetskom trziStu metala moramo imati u vidu da se
najveci deo kupoprodaje metala u svetskoj razmeni obavi preko berzi.
Metali su berzanska roba, jer se lako mogu standardizovati, $to omogucava
njihovo lakSe trgovanje i ne moraju se pojavljivati na mestu trgovine, sto je
imanentno berzanskoj trgovini. Zbog toga su cene koje se postignu na berzi
referentne svetske cene metala i to moramo imati u vidu kada analiziramo
kretanje cena ruda i metala. NajznaCajnije berze u svetu na kojima se
obavlja kupoprodaja metala su Londonska berza metala (London metal
exchange — LME) i NjujorSka robna berza (New York Mercantile Exchange
— NYMEX). Dok se ve¢inom obojenih metala na svetskom nivou trguje na
Londonskoj berzi metala, na Njujorskoj robnoj berzi, u njenoj posebnom
odeljenju za metale (COMEX), se uglavnom trguje zlatom, srebrom,
platinom i bakrom.

@ LONDON METAL EXCHANGE

THEWORLD CENTRE FOR NON-FERROUS METAL TRADING

Glavna berza za trgovinu metalima u svetu je sigurno Londonska berza
metala (eng. London Metal Exchange — LME). Ova berza ima dugu tradiciju,
jer je osnovana jos 1877. godine, pre 130 godina. Trgovina metalima
obavljala se u Londonu jo§ od 1571. godine kada je osnovana Kraljevska
berza na kojoj se trgovalo veliki brojem roba. Kada je obim trgovanja toliko
narastao, tokom 19. veka, trgovina metalima se izdvojila i organizovana je
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posebna berza. U pocetku se trgovalo kalajem i [|nternet
bakrom, jer je tim metalima Velika Britanija | . ,
raspolagala, kako na ostrvu tako i u svojim V|se.o Londonskoj
kolonijama. Kasnije se u trgovanje uvode i olovo |P€Zi Metala na Internet
i cink (1920), aluminijum (1978), nikl (1979) i |adrest:

srebro (1999).42 Od 2005. godine trguje se i |http://www.lme.co.uk
fluCersima za metale, a na berzi je pocela
trgovina metalima na manje ugovore (u manjim OLONDON METALEXCHANGE
koli¢inama. Tokom 2007. godine na berzi se
obavila trgovina sa 93 miliona lotova, &to je vrednosno bilo nesto oko 9,5
biliona USD. Dnevni promet prose¢nog radnog dana je iznosio oko 40
milijardi USD.

Slika 13: Internet stranica Londonske berze metala
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Izvor: Sajt Londonske berze metala, Internet, www.Ime.co.uk

42 | ME, History of the LME, Internet, http://www.Ime.co.uk/who_ourhistory.asp, 10/09/2009.
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Cene metala na Londonskoj berzi se menjaju vise puta dnevno u toku
trgovanja i na kraju radnog dana berze formira se zaklju¢na ena za taj dan
trgovanja. Cene metala se razlikuju u

zavisnosti da li se radi o promtnoj ili: LME Cene 10 Sep 2009
terminskoj trgovini, odnosno da li se roba | ) O IEEH EEEE
placa u gotovini i odmah preuzima, ili je | ik 78948 7.9152 7.8472
isporuka za tri ili Sest meseci. Trgovci i | giovo 9893 0997 9852
kupu_metala moraju dnevno pra_tltl cene i ' yag 5.7885. 85904 6.9360
nastoje se raznim metodama osigurati od | P

preteranih fluktuacija cena metala na berzi. L
Aluminijum 8301 .8421 8859

U tabeli koja je prikazana vidimo pregled | g_,.. SRREG DIRESY  SEEDL
cena najznacajnijih metala formiranih na
londonskoj berzi metala za dan 10.
septembra 2009. godine. Cene su izrazene u americkim dolarima za jednu
tezinsku funtu (LB). Cene se razlikuju u zavisnosti od preuzimanja robe —
odmah, isporuka za tri meseca ili isporuka za Sest meseci.

Izvor: MetalPrices.com

2.6. ZnaCaj medunarodne trgovine rudama i metalima za zemlje u razvoju

Proizvodnja i izvoz ruda i metala u svakoj zemlji zavise od tri faktora:
— prirodne obdarenosti (raspolozivosti) pojedinim sirovinama;
— raspolozivosti adekvatne tehnologije za rudarska iskopavanja sirovina, i
— proizvodnih pogona u kojima se mogu preradivati rude u metale.

Ako je zemlja prirodno obdarena sirovinama i ako su one dostupne, jer
se raspolaze tehnologijom za njihovu ekstrakciju, onda ¢e zemlja biti veliki
proizvodac i izvoznik tih proizvoda. Ali ako zemlja raspolaze i kapacitetima
za preradu tih ruda i metala, onda ¢e ih manje izvoziti u primarnom obliku,
vec Ce se proizvedene rude troSiti u toj zemlji, pa ¢e njen izvoz biti maniji.

Razvijene zemlje su najznacajniji proizvodaci vecine ruda koje rafinisu
u metale, ali ove zemlje su i veliki potroSaci tih metala, jer ih troSe kao
inpute za svoju razvijenu industriju. To znaci da razvijene zemlje manje
izvoze rude i metale, a Cesto dosta uvoze ovih proizvoda kako bi zadovoljili
potrebe svojih industrija. Tako, na primer, preko 40% bakra se proizvede u
razvijenim zemljama, ali se i viSe od toga potrosi u tim zemljama, $to znaci
da razvijene zemlje moraju iz uvoza da pokriju nedostajuce koli€¢ine metala
potrebne za njihove industrije. Ovo vazi za sve ostale metale prikazane u
narednoj tabeli, Sto znaci da vecinu svoje proizvodnje razvijene zemlje
troSe i dodatne koli€ine uvoze, tako da se u medunarodnoj trgovini one
javljaju kao znacajni uvoznici.
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Tabela 31: Proizvodnja i potroSnja najznacajnijin metala
po grupama zemalja (procenti)

Razvij(_ene Afrika Latins_ka Azija Zemlj_e___

zemlje Amerika (bez ZND) u tranziciji
1995 |2005 | 1995 | 2005 |1995 | 2005 | 1995 | 2005 1995 | 2005
Bakar proizvodnja 41 43 6 9 19 21 12 6 22 21
potro$nja 64 46 1 1 5 6 28 42 2 5
Zlato proizodnja 34 28 30 21 12 18 14 23 10 10
potrosnja 37 39 3 4 2 2 56 53 2 2
Nikl proizvodnja 31 30 6 5 12 17 28 26 23 22
potrosnja 52 50 5 3 10 13 10 12 23 22
Zink proizvodnja 45 36 4 4 23 21 22 32 6 7
potrosnja 57 42 2 2 15 8 19 39 7 9
Boksit proizvodnja 39 36 15 10 28 27 12 19 6 8
Alumina proizvodnja 40 48 2 1 28 20 14 19 16 12

Napomena: Proizvodnja alumine (aluminijum oksida) se uzima kao procena potro$nje boksita.

Izvor: UNCTAD, "World Investment Report 2007: Transnational Corporations, Extractive
Industries and Development”, Geneva, 2007, table 1Il.4, p. 87.

Zemlje u razvoju manje su znacajni proizvodaci sirovina od razvijenih
zemalja, ali su znacajni subjekti u medunarodnoj trgovini ruda i metala, jer
vecinu svoje proizvodnje ove zemlje izvoze. Ovo je uzrokovano nedovoljno
razvijenom industrijom u vecini zemalja u razvoju. Ako pogledamo podatke za
Afriku i Latinsku Ameriku vidimo da oni proizvode vie odabranih metala nego
Sto ih troSe. Ali to nije taCno za zemlje u Aziji, posebno one koje se veoma
dinami¢no razvijaju, kao $to su Kina i Indija. Kod ovih zemalja situacija je
sliéna kao kod razvijenih zemalja, jer je kod njih potroSnja posmatranih metala
veca od njihove proizvodnje.

Zemlje u tranziciji, u koje ubrajamo zemlje Zajednice nezavisnih drzava i
zemlja Jugoistocne Evrope, su u procesu tranziciji znacajno smanijile
potroSnju osnovnih metala zbog restruktuiranja njihovih industrija i zna¢ajnog
smanjenja industrijske proizvodnje. Ove zemlje sada kao i veéina zemalja u
razvoju vise proizvodi nego $to troSi ruda i metala, pa samim tih su i znacajniji
u izvozu ovih proizvoda.

Pojedinacno gledano neke razvijene zemlje znacajno izvoze pojedine
metale, i viSe od pojedinacnih zemalja u razvoju. Ali ono §to je bitan faktor u
prou¢avanju medunarodne trgovine je da su zemlje u razvoju viSe zavisne od
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svog izvoza ruda i metala nego $to je to slucaj sa razvijenim zemljama.
Razvijene zemlje imaju predmetno znac€ajno diversifikovani izvoz, Sto znadi
da izvoze veliki broj proizvoda, i od tih proizvoda veliki broj je znatno viSe faze
prerade od ruda i metala, za koje se ostvaruje veci devizni priliv na svetskom
trziStu. Zemlje u razvoju izvoze veéinom proizvode nize faze proizvodnje i broj
proizvoda u njihovom izvozu (stepen proizvodne diversifikacife izvoza) je
mnogo maniji. To Cini devizni priliv, kao zaradu od izvoza proizvoda veoma
nestabilnim i mnogo manjim o priliva koji ostvaruju razvijene zemlje. Zbog
toga su zemlje u razvoju veoma osetliive na sniZzenje i opSte veliku
varijabilnost cena ruda i metala na svetskom trZistu.

Kada zemlja izvozi mali broj proizvoda, i to slicne faze prerade i slicne
grupe proizvoda, onda je velika verovatnoca da za vecinu tih proizvoda cene
imaju isti trend. Kada padaju cene proizvoda padaju za vecinu. Kod zemalja
Ciji je izvoz predmetno viSe diversifikovan, imaju viSe proizvoda koje izvoze i
iz razli¢itih proizvodnih grupa i stepena finalizacije, vecéa je verovatno¢a da ¢e
pad cena jedne vrste proizvoda biti kompenzovan porastom cena drugih
proizvoda koje zemlja izvozi, tako da ¢e devizni priliv koja ta zemlja ostvaruje
biti stabilniji.

Problem kod veéine zemalja u razvoju nije samo §to izvoze sirovine, kao
proizvode nize faze prerade sa nizim cenama, nego $to je broj njihovih
izvoznih proizvoda mali. U proSlosti je bilo zemalja koje su izvozile samo
jedan proizvod. Ova pojava naziva se monokulturalnost u izvozu. U ovom
sluaju poloZaj drZzave koja izvozi samo jedan proizvod je neraskidivo
vezana sa kretanjem cena tog proizvoda na svetskom trzistu. Cesto se u
proSlosti navodio primer Kube koja je dugo posle svetskog rata izvozila
samo Secer.

Danas kada se proucava proizvodna diversifikovanost izvoza pojedinih
zemalja teSko da mozZemo naéi primer zemlje koja izvozi samo jedan
proizvod. Zbog toga kada prouc¢avamo ovu pojavu posmatramo uceSce
prva tri proizvoda koja dominiraju u izvozu jedne zemlje. | taj broj od tri
proizvoda se smatra niskom diversifikovanosti izvoza u pogledu izvoznih
proizvoda.

Prema podacima UNCTAD-a iz COMTRADE baze podataka, prikazanih
u narednoj tabeli gde posmatramo dominaciju ruda i metala u izvozu pojedinih
zemalja, vidimo da ima zemalja kod kojih tri izvozna proizvoda ucestvuju sa
90% u ukupnom izvozu te zemlje. Takav slucaj je Gvineja, nerazvijena africka
zemlja, kod koje u izvozu dominiraju boksit i njegova preradevina alumina,
zlato i dijamanti. Osim Gvineje zemlje sa slabo diversifikovanim izvozom su
Bocvana, Surinam, Zambija i Jamajka, kod kojih tri dominantna proizvoda
ucestvuju sa preko 50% u izvozu navedenih zemalja.
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Tabela 32: Udeo ruda i metala u izvozu pojedinih manje razvijenih zemalja
(petogodisnji prosek 2000-2004. godine)

Zemlja Udeo (%) Vrsta proizvoda
Gvineja 89,8 Boksit, alumina , zlato i dijamanti
Bocvana 87,2 Dijamanti, bakar, nikl
Surinam 70,0 Alumina

Zambija 61,5 Bakar, kobalt
Jamajka 60,8 Alumina, boksit
Niger 46,1 Uranijum i zlato

Cile 45,0 Bakar

Mozambik 42,3 Aluminijum

Papua Nova Gvineja 38,6 Zlato i bakar

Kongo, Republika 34,0 Razni metali

Gana 33,3 Zlato

Kuba 33,2 Nikl

Peru 32,9 Zlato, bakar, cink
Ruanda 32,2 Razni metali
Uzbekistan 30,3 Zlato

Gruzija 24,9 Razni metali

Juzna Afrika 21,7 Platina i zlato
Bolivija 19,1 Cink i zlato
Kazahstan 18,0 Razni metali

Bahrein 16,8 Aluminijum

Izvor: UNCTAD, "World Investment Report 2007: Transnational Corporations, Extractive
Industries and Development” Geneva, 2007, table III.5, p. 87.

| ostale zemlje koje imaju uceS¢e pojedinanog metala oko 30% su
znacajno vezane za kretanje cena tog metala na svetskim berzama. Imajmo
u vidu da su za vecinu metala u 20. veku cene imale trend snizenja. Takve
zemlje su Gana, kod koje dominira zlato, Kuba, sa dominantnim niklom i
Uzbekistan, kod koga je dominantno zlato u izvozu. Problem slabe
diversifikovanosti izvoza posebno je izrazen kod najmanje razvijenih zemalja
(Least Developed Countries — LDC).

Kao $to smo videli veliko u¢esée primarnih proizvoda u izvozu zemalja u

razvoju znali da su te zemlje visoko zavisne od deviznog priliva iz
inostranstva vezanog za prodaju svojih sirovina na svetskom trZistu. Ako

43 Aluminijum oksid.
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znamo da zemlje u razvoju najviSe uvoze industrijske proizvode iz razvijenih
zemalja, onda primenom instrumenata odnosa razmene mozZemo oceniti
poloZaj zemalja u razvoju u svetskoj privredi. Odnosi razmene (eng. terms of
frade) predstavlja odnos cena dobara koje jedna zemlja ili grupa zemalja
izvozi i cena dobara koje ta zemlja odnosno grupa zemalja uvozi. Nepovoljan
trend kod odnosa razmene se javlja kada padaju cene izvoznih dobara, a
rastu cene uvoznih dobara.

Slika 14: Kretanje odnosa razmene zemalja u razvoju 1980-2001
(1990=100)
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Izvor: Podaci iz UN Handbook of Statistics 2002, navedeno prema: Roberta Piermartini, "The
Role of Export Taxes in the Field of Primary Commodities”, WTO Discussion Papers, Paper no.
4, World Trade Organization, 2004, p. 7.

Podaci izloZeni na slici pokazuju da je u poslednje dve decenije 20. veka
doSlo do naglog pogorS§anja odnosa razmene zemalja u razvoju. Ovo zbog
toga jer su cene njihovih izvoznih artikala, primarnih proizvoda, konstantno
padale, a cene proizvoda koje su uvozili, industrijskih proizvoda i nafte,
znacajno rasle. Ovo je zakonitost koja se odnosi na 20. vek. Ali ohrabruje
tendencija blagog poboljSanja odnosa razmene u korist zemalja u razvoju na
poCetku 21 veka, mada Cesto kada dode do porasta cena primarnih
proizvoda, kao sirovina za industriju, ubrzo dolazi i do porasta cena finalnih
proizvoda industrije, koji se iz tih sirovina dobijaju.

Ali u analizi medunarodne trgovine primarnim proizvodima, i posebno
rudama i metalima, ne smemo ispustiti iz vida €injenicu da velika preduzeca
koja globalno posluju, tzv. transnacionalna preduzecéa, su dominantni nosioci
u ovoj trgovini. Zvani¢na statistika beleZi trgovinu dve zemlje kao izvoz jedne
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a uvoz druge, a u vecini sluCajeva ta trgovina izmedu dve zemlje je trgovina
u okviru jedne iste transnacionalne kompanije, izmedu njene dve filijale u te
dve posmatrane zemlje. Zbog toga moramo analizirati i ovaj aspekt
medunarodne trgovine ruda i metala.

2.7. Uloga transnacionalnih kompanija
u medunarodnoj trgovini rudama i metalima

Usled sve dinamicnijeg privrednog razvoja u svetskoj privredi raste i uloga
sektora rudarstva koji proizvodi znacajne bazi¢ne sirovine za razvoj mnogih
industrija. Rudarska proizvodnja u svetu je 1995. godine iznosila oko 60
milijardi USD, da bi se ta proizvodnja 2000. godine povecala na blizu 100
milijardi USD, a 2006. godine prestigla nivo od 300 milijardi USD. Nivo
rudarske proizvodnije je tako bio 3,5 puta veci u 2006. godinu u odnosu na
2000. godinu, a to viSe nego duplo povecéanje u proizvodniji ostvareno je samo
u periodu od Sest godina.

Slika 15: Vrednost svetske rudarske proizvodnje
u periodu 1995-2006. godine

Milijarde USD

sl _ i _ii

1995 2000 2001
Izvor: Raw Materials Data, Stokholm.

Rudarska proizvodnja postaje globalni biznis u koji su uklju¢ene
najznacajnije kompanije iz najmoc¢nijih zemalja. Prema podacima UNCTAD-a

od 25 najznacajnijih kompanija u svetu u oblasti rudarstva metala 15 je iz
razvijenih zemalja, dok je 8 poreklom iz zemalja u razvoju. Najznacajnija
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kompanija, prema podacima iz 2005. godine, bila je australijska kompanija
BHP Billton sa u¢eS¢em od oko 5% u svetskoj proizvodnji metala. Osim
Australije veéina kompanija u proizvodnji metala imaju svoja sedista i u
drugim velikim razvijenim zemljama, Kanadi (Cak 5 kompanija), Velikoj
Britaniji, SAD i Svajcarskoj. Preduze¢a koja imaju sediste u zemljama u
razvoju su iz zemalja sa privredama u usponu, Brazilu i Rusiji, ili zemljama u
kojima se nalazi znaCajna sirovinska baza metala, Cileu, Juznoj Africi,
Meksiku i Bocvani. Ovih 25 najznacajnijih kompanija u rudarstvu metala
kontrolise oko 42% svetske proizvodnje metala u 2005. godini.#4

Analizom podataka o proizvodnji metala od strane pojedinih kompanija iz
2007. godine vidimo da je australijska kompanija BHP Billton pala na 2 mesto,
dok sada svetskom proizvodnjom metala dominira brazilska firma Vale.

Tabela 33: Deset najznacajnijih svetskih kompanija
u oblasti rudarstva, 2007

Rang | Rang Kompanija Zemlja Udeo u svetsﬂmj U(_jeo
2007 | 2006 porekla proizvodniji zbirno
1 1 Vale Brazil 5,2 52
2 3 BHP Billiton Group Australija 46 9,8
3 2 | Anglo American plc V.Britanija 4,3 14,2
4 4 Rio Tinto plc V.Britanija 4,0 18,2
5 6 | Codelco Cile 3,4 21,5
6 5 | Freeport McMoran SAD 3,3 24,9
7 7 Norilsk Nickel Rusija 2,7 27,6
8 8 | Xstrata plc Svajcarska 2,4 30,0
9 9 Barrick Gold Corp Kanada 2,3 32,3
10 10 | Grupo Mexico SA de CV Meksiko 1,6 33,9

Izvor: Raw Materials Data, Stokholm, navedeno prema: Magnus Ericsson "Global Mining: New
Actors!” Nordic Steel and Mining Review, Bergsmannen 2008/03, table 1, p.114.

Osim navedenih kompanija u znacajne bi mogli ubrojiti i Anglo American plc
i Rio Tinto plc. Na rang listi deset najznacajnijih kompanija u proizvodniji metala
u svetu nasli su se i kompanije sa sedistem u Velikoj Britaniji, Cileu, SAD, Rusiji,
Svaijcarskoj, Kanadi i Meksiku. Prvih deset kompanija je kontrolisalo dak 34%
svetske proizvodnje metala. Primetna je tendencija sve veCe koncentracije
kapitala u sektoru proizvodnje metala, Sto je rezultat sve veceg broja fuzija i

44 UNCTAD, "World Investment Report 2007: Transnational Corporations, Extractive Industries
and Development”, Geneva, 2007, table IV. 4, p. 109.
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kupovina (Mergers and Acquisitions) drugih preduzec¢a u okviru ovog sektora.
Tako su tokom 2007. godine zabeleZzena velika preuzimanja od strane
najznacajnijin kompanije u ovom sektoru, kao sto je kupovina Rio Tinta od strane
BHP Billiton, vredna 150 milijardi USD, dok je i sam Rio Tinto kupio firmu Alcan
inc za 38 milijardi USD koja se bavi proizvodnjom alumine.4°

Sve zemlje sa razvijenim privredama u svetu Zele da osiguraju bezbednost
sirovina koje su im neophodne za industrijsku proizvodnju. Budu¢i da ne
raspolaZzu svim sirovinama na svojoj teritoriji veéinu moraju da uvoze.46
Obezbedivanje sirovina u inostranstvu se moze osigurati i osnivanjem filijala
domacih kompanija u inostranstvu koje kontroliSu iskopavanje i preradu
potrebnih sirovina. Razvijene zemlje su ovaj recept dugo primenijivale, a i zemlje
sa privredama u usponu pocinju da primenjuju ovaj recept.

Tako Kina pocinje sa ekspanzijom svojih investicija u inostranstvo, i to
posebno u sektoru proizvodnje metala. U periodu od poslednjih pet godina
kineska preduze¢a su kupovala preduze¢a u inostranstvu i ulagala
nekoliko desetina milijardi. Ali svakako najznacajnija transakcija je
kupovina britanske kompanije Rio tinto koja se odigrala u dve transakcije,
2008. i 2009. godine, i u koje je kineska firma Chinalco ulozila ukupno oko
35 milijardi USD.47

Kao &to vidimo transnacionalne kompanije imaju znaCajnog uticaja u
proizvodnji metala u svetu. Medutim, njihov uticaj se razlikuje u proizvodnji
pojedinacnim metalima. Podaci prikazani u narednoj tabeli pokazuju nam
ucesce pojedinih metala u ukupnoj svetskoj proizvodniji metala, i jo§ znacajnije,
udeo koji transnacionalne kompanije imaju u njihovoj proizvodniji. Vidimo da ove
kompanije imaju zna€ajan uticaj koji ide od u¢eséa u njihovoj proizvodnji od 21%
pa sve do 60%. Transnacionalne kompanije ostvaruju dominantno ucesce,
ucesce preko 50%, u proizvodniji boksita, bakra i zlata. (Tabela 34)

Transnacionalne kompanije svoj uticaj ostvaruju plasiranjem stranih
direktnih investicija u zemljama domacina, ¢ime osnivaju svoje filijale koje se
bave eksploatacijom metalnih sirovina u tim zemljama. Tako na primer, strane
direktne investicije u pojedinim zemljama iskljucivo idu u sektor proizvodnje
metala, kao $to je slu¢aj u Siriji, gde je u¢eS¢e ovog sektora u prilivu stranih

45 1zvor: Magnus Ericsson, "Global Mining: New Actors!” Nordic Steel and Mining Review,
Bergsmannen 2008/03, p. 115.

46 Vige u: Predrag Bijeli¢, ,Bezbednost privrednog razvoja u globalizovanom svetu”, u: Prof. dr
Miroslav Hadzi¢ (urednik), ,Ekonomija i bezbednost’, Centar za civilno-vojne odnose i
Beogradska skola za studije bezbednosti, 2009, str. 37-48.

47 1zvor: The Wall Street Journal Europe "Shopping abroad”, Friday-Sunday, February 13-15,
2009, p. 15.
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Tabela 34: Proizvodnja pojedinih metala i uloga TNK u njihovoj proizvodniji

Metal Uc!eo u u‘I.(upnoj Udeo stranih fiIija.I.a TNK
proizvodnji metala u proizvodnji

Gvozdena ruda 21,9 21

Bakar 18,0 56

Zlato 13,5 50

Nikl 49 36

Cink 3,4 37

Boksit 1,5 60

Ostali metali 36,8

UKUPNO 100,0 -

Izvor: UNCTAD, "World Investment Report 2007: Transnational Corporations, Extractive
Industries and Development” Geneva, 2007, table Il.1, p. 85.

direktnih investicija 2005. godine iznosilo 90%. Osim Sirije sektor proizvodnje
metala dominira po uceS¢u u prilivu investicija i u Papua Novoj Gvineji,
Nigeriji, Boliviji, Bocvani, Omanu i Kazahstanu.48 U vecini ovih zemalja u
razvoju priliv stranog kapitala omogucava iskoriS¢avanje sirovina kojim ove
zemlje raspolazu, a nisu imale dovoljno kapitala za njihovo iskopavanje.
Kapital u ovom slu€aju ne podrazumeva samo finansijska sredstva
neophodna za ova iskopavanja, ve¢ i tehnologiju koja je neophodna za
obavljanje ovih iskopavanja.

Sve vedi priliv stranih direktnih investicija koje plasiraju transnacionalne
kompanije koje su u sektoru proizvodnje metala im omogucava da imaju
znacajan udeo u kontroli proizvodnje metala u pojedinim zemljama. Prema
podacima UNCTAD-a u zemljama kao 5to su Argentina, Gana, Gabon,
Gvineja, Mali, Mongolija, Tanzanija, Zambija i Papua Nova Gvineja strane
transnacionalne kompanije u potpunosti kontroliSu lokalnu proizvodnju
metala, preko svojih filjala u ovim zemljama. Podaci su prikazani na
naredno;j slici.

48 UNCTAD, "World Investment Report 2007: Transnational Corporations, Extractive Industries
and Development”, Geneva, 2007, table 111.1, p. 104.
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Slika 16: Udeo filijala stranih kompanija u proizvodnji metala
u navedenim zemljama, 2006.
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Izvor: UNCTAD "World Investment Report 2007: Transnational Corporations, Extractive
Industries and Development” Geneva, 2007, figure V.4, p.105.
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Dominaciju u proizvodni metala, koja podrazumeva uceSée vece od 50%,
strane filijale transnacionalnih kompanija ostvaruju i u Namibiji, Indoneziji,
Kolumbiji, Peru, Kazahstanu, Juznoj Africi, DR Kongu ali i Cileu, Australiji pa
Cak i SAD-u. Najmanje uc€esce strane transnacionalne kompanije ostvaruju u
Rusiji i Brazilu, gde je njihovo u¢eS¢e u lokalnoj proizvodnji metala 2006.
godine 4% odnosno 12%, respektivno.

2.8. Regulisanje medunarodne trgovine rudama
i metalima i medunarodne robne organizacije

Cene ruda i metala, kao i veéine primarnih proizvoda, su veoma
nestabilne i imaju opadajuéi trend na dugi rok. Ovo ima znacajan uticaj
negativan na prihode proizvodaca, kao i na devizne prihode zemalja iz kojih
ovi proizvodi dolaze. Kao §to smo predstavili cene se formiraju na svetskom
trzistu suceljavanjem svetske ponude i svetske traznje. Zbog te nestabilnosti
i pada cena zemlje proizvodadi i izvoznici pokusali su da uti¢u na formiranje
cena ovih proizvoda. Za ovu vrstu trzidne intervencije zemlje proizvodadi i
izvoznici su koristili razne instrumente.

Jedan od prvih instrumenata regulisanja medunarodne trgovine rudama i
metalima bili su medunarodni ugovori (eng. International Commodity
Agreements). Prvi medunarodni sporazumi o primarnim proizvodima
zaklju€eni su u prvoj polovini 20. veka, a prvi je bio Medunarodni sporazum o
kalaju (eng. International Tin Agreement) zaklju¢en 1931. godine. Njime su
zemlje proizvodaci i zemlje potro3aci prihvatile znacajne restrikcije u
proizvodnji i potrodnji kako bi se cena dovela na odgovarajuci nivo. Posle
ovog sporazuma ubrzo su zaklju€eni i sporazumi o drugim primarnim
proizvodima, ali nije bilo zna€ajnih sporazuma o drugim metalima.

Medunarodne sporazume o primarnim proizvodima zakljucuju zemlje
proizvodadi i izvoznici i zemlje uvoznici primarnih proizvoda i glavni su
mehanizam za povecanje izvoznih zarada proizvodaca. Zemlje u razvoju su
zahtevale stabilizaciju cena primarnih proizvoda na ,pravicnom” nivou kako bi
obezbedile adekvatne prihode. Ovi sporazumi mogu podrazumevati i primenu
instrumenta trziSne intervencije, kako bi se delovalo na cene na
medunarodnom trzistu, i za sporazume sa ovim instrumentima kaze se da
imaju ekonomsku klauzulu (eng. economic clauses). Svi sporazumi zakljuceni
do 1945. godine su uglavnom bili bez instrumenata i nisu bili uspesni u svojoj
nameri da stabilizuju cene primarnih proizvoda, pa je vecina sporazuma
zakljuGenih posle 1945. godine uglavnom imala ovakve instrumente.49

49 Napisano prema: Predrag Bjeli¢, ,Medunarodna trgovina” Ekonomski fakultet, Beograd,
2008, str. 423-432.
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Medunarodni sporazum o kalaju zaklju¢en posle Drugog svetskog rata,
1956. godine, kao instrumenat trzidne intervencije predvidao je amortizujuce
ili tamponske zalihe (eng. buffer stocks). Ovaj instrument podrazumeva
kupovinu kalaja na svetskom trzidtu i odlaganje u zalihe kada mu cena padne
ispod predvidenog minimalnog nivoa, ali takode i prodaju robe iz zaliha kada
cena doti¢ne robe prevazide predvideni maksimalni nivo. Problem sa ovim
instrumentom je Sto su troSkovi skladiStenja odredenih roba visoki i $to su
Cesto minimalne i maksimalne cene loSe odredene u odnosu na ravnoteznu
cenu primarnog proizvoda na svetskom trzistu pa dolazi do sve vecéeg porasta
zaliha. Danas postoji Sest medunarodnih sporazuma o primarnim
proizvodima, ali ni jedan od njih za metale.

Razvijenim zemljama i nije bilo u interesu da medunarodni robni
sporazumi daju efekta, jer im je trziSte garantovalo niske cene sirovina, a
instrumenti trziSne intervencije bi ih samo povecale. Na inicijativu razvijenih
zemalja radi unapredenja proizvodnje, trgovine i potroSnje primarnih
proizvoda osnovane su medunarodne studijske grupe (eng. International
Study Group — ISG) za pojedine primarne proizvode. Ove studijske grupe
predstavljaju medunarodne meduvladine organizacije koje su okupljale i
zemlje proizvodaCe i zemlje potroSaCe primarnih proizvoda, a glavni
zadatak im je bio unapredenje medunarodne saradnje u oblasti trgovine
primarnim proizvodom za koji su nadlezne. Prva ovakva studijska grupa
osnovana je jo§ 1944. godine, a postoje Cetiri ovakve organizacije za
metale, i to:

1. Medunarodna studijska grupa za olovo i cink (eng. International Lead and
Zinc Study Group — ILZSG), osnovana je 1959. godine i njeno sediste je
u Londonu. Ona okuplja 30 zemalja Clanica, ali na njenim godiSnjim
sastancima u€estvuju i predstavnici iz industrije olova i cinka;

2. Medunarodna studijska grupa za nikl (eng. International Nickel Study
Group — INSG) je osnovana 1990. godine, njeno sediste je u Lisabonu u
Portugaliji, a ima 15 zemalja €lanica, ukljuCujuci i Evropske zajednice, a
Nemacka je pridruzeni ¢lan;

3. Medunarodna studijska grupa za bakar (eng. International Copper Study
Group — ICSG) je osnovana 1992. godine i ima 22 zemlje Clanice,
uklju€ujuci i Evropske zajednice. Njeno sediste je u Lisabonu u Portugaliji;

4. Medunarodna studijska grupa za kalaj (International Tin Study Group —
ITSG), osnovana 1947. godine ali se 1956. godine transformisala u
Medunarodni savet za kalaj (International Tin Council — ITC),
medunarodnu robnu organizaciju stvorenu da administrira posleratni
sporazum o kalaju.
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Internet

ViSe o studijskim grupama na sledeéim internet stranama

)

\!{\5 néy International Lead and Zinc Study Group www.ilzsg.org
=
WZSG

I 'iE International Nickel Study Group www.insg.org

International Copper Study Group www.icsg.org

Ali zemlje proizvodadi i izvoznici, posebno posle dekolonizacije, su Zelele
da stvar oko stabilizacije cena primarnih proizvoda na svetskom trzistu
preuzmu u svoje ruke i da ne Cekaju razvijene zemlje kojima stabilizacija cena
na visem nivou nije u interesu. Zbog toga su pocele sa osnivanjem udruZenja
zemalja proizvodaca i izvoznica odredenih primarnih proizvoda (eng.
Association of Producing / Exporting Countries). U oblasti proizvodnje metala
postojala su i postoje sledeéa ovakva udruzenja:

1. Medudrzavni savet zemalja izvoznica bakra (eng. Intergovernmental
Council of the Copper Exporting Countries — CIPEC) osnovan 1967.
godine, ali u meduvremeno rasformiran;

2. Medunarodno udruzZenje za boksit (eng. International Bauxite Association
— IBA) osnovano 1974. godine, ali takode rasformirano;

3. Udruzenje zemalja izvoznica gvozdene rude (eng. Association of Iron Ore
Exporting Countries — AIOEC) je takode prestala da postoji;

4. Udruzenje zemalja proizvodaca kalaja (eng. Association of Tin Producing
Countries — ATPC) osnovano 1983. godine, okupljia sedam zemalja
Clanica (Australija, Bolivija, Indonezija, Malezija, Nigerija, Tajland i DR
Kongo), ali nije imalo puno uspeha u stabilizaciji cena zbog toga Sto u
Clanstvu nisu dve velike zemlje proizvodadi kalaja — Brazil i Kina. Posle
sloma trzista kalaja 1985. godine ¢lanice ATCP napustaju koridcenje
proizvodackih kvota.0

50 David M. Sutphin, Bruce L. Reed and Andrew E. Sabin "Tin — International Strategic
Minerals Inventory Summary Report”, DIANE Publishing Company, 1992, p. 6.
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Ova udruzenja su bila stvorena po ugledu na UdruZenje zemalja izvoznica
nafte (OPEC) ali ni jedno od njih nije imalo uspeha u stabilizaciji cena metala,
onako kako je OPEC bio uspe$an u povecavanju cene nafte na svetskom
trzistu. Zbog toga je vecina UdruZenja zemalja proizvodaca i izvoznika metala
prestalo da postoji ili pokuSava da uti€e na trZiSni mehanizam formiranja
svetskih cena metala. Za razliku od drugih primarnih proizvoda kod metala
nije doslo do stvaranja drugih medunarodnih robnih organizacija.

Na medunarodnom nivou bilo je inicijativa da se zajedniCki reguliSe
medunarodna trgovina vecine primarnih proizvoda i to osnhivanjem ZdruZenog
programa za primarne proizvode (eng. Integrated Programme for
Commodities), na inicijativu zemalja u razvoju. Ovim programom najznacajniji
primarni proizvodi bi zajednicki bili koordinirani na svetskom trzZistu, a ne kao
do tada pojedina¢no. U sklopu ovog programa osnovana je i medunarodna
finansijska organizacija Zajednicki fond za primarne proizvode (eng. Common
Fund for Commodities — CFC). Ona je pocela da funkcionise tek 1989. godine
i cilj joj je bio da finansira konkretne projekte za pojedine primarne proizvode
kako bi se unapredio polozaj zemalja u razvoju kao izvoznika ovih proizvoda.
U oblasti metala bio je jedan ugovor posvecen bakru, jedan ugovor posvecéen
olovu, a pet projekata vezanih za cink, dok za nikl jo$ nije bilo ugovora koji su
finansirani od strane Zajednickog fonda.

3. Medunarodna trgovina energentima

3.1. Definisanje energenata

Primarni proizvodi, u koje spadaju i energenti, su vrsta roba koja nastaje
eksploatacijom prirodnih resursa i u koje se ulaze onoliko rada, odnosno
podvrgavaju se onolikoj obradi, samo koliko je dovoljno da se oni u znacajno
neizmenjenom obliku najlakSe dostave na svetsko trZiSte. Zbog malog
dodavanja vrednosti u njihovoj proizvodnji ove proizvode nazivamo i
proizvodima nize faze prerade ili proizvodima sa malom novododatom
vrednos$c¢u. Svi ovi proizvodi, osim hrane, spadaju u grupu sirovina.

Energetika je privredna grana koja obezbeduje potroSadima dovoljne
koli¢ine odgovarajucih oblika energije. Ti oblici energije se dobijaju iz razli€itin
izvora i koriste se u razliCite svrhe, kao na primer za pokretanje raznih masina,
uredaja i aparata. Razlikujemo viSe oblika energije, i to:

1. mehanicka energija
2. toplotna energija
3. hemijska energija
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4. nuklearna energija
5. svetlosna energija
6. elektriCna energija, itd.

Goriva (fuels) obuhvataju sve sirovine koje sluze kao energenti, kao $to su
ugalj, nafta i gas. Goriva su materijali koji sagorevanjem ili nekim drugim
nacinom svoje promene stvaraju energiju za zagrevanje ili za pokretanje npr.
industrijske proizvodnje.®! Goriva oslobadaju svoju energiju ili kroz hemijsku
reakciju, kao Sto je sagorevanje ili kroz nuklearnu reakciju, kao Sto je
nuklearna fuzija ili nuklearna fisija. Najvaznija osobina goriva koje je korisno
za proizvodnju i posebno za trgovinu je da se ono moZze uskladistiti za buduéu
upotrebu kada se oslobada i u€estvuje u proizvodnji druge robe. Ove sirovine
su osnova energetskog sektora privrede bez koga se ne moze zamisliti razvoj
bilo koje grane industrije ili ¢ak Zivot ljudi na zemlji.

Fosilna goriva su razli¢iti minerali tj. supstance koje se nalaze u prirodi i iz
kojih se direktno ili uz neku reakciju mogu dobiti proizvodi uz oslobadanje
odredene koli¢ine energije. Razlikujemo prirodna i vestacka goriva. Prirodna
dobijamo direktno iz rudnika i mogu se obogacivati raznim postupcima.
Preradivanjem prirodnih goriva dobijaju se vestatka goriva. Prema
agregatnom stanju razlikujemo ¢&vrsta, te€na i gasovita goriva.

Ukoliko koristimo oba kriterijuma mozemo razlikovati:

* prirodno &vrsta goriva — ugalj;

» veStaCka Cvrsta goriva — koks;

* prirodna te€na goriva — zZiva nafta;

» veStacka teCna goriva — benzini, kerozin, petroleum, dizel gorivo, loZ ulje;

* prirodno gasovita goriva — prirodni gas;

» veStacka gasovita goriva — sintezni gas, rafinerijski gas, koksni gas, gas

visoke peci.

Ugalj je prirodno ¢€vrsto gorivo. To je Cvrsta mineralna sirovina koja gori.
Prilikom sagorevanja oslobada se toplotna energija. On relativno lako
oksidiSe (sagoreva) pa je zato u Sirokoj upotrebi.

Nafta je te€na mineralna sirovina. U njen sastav ulaze razli¢iti ugljovodonici.
Preradom nafte dobijaju se teCna goriva na bazi nafte, kao $to su motorni
benzini i razliciti broj maziva. Te€na goriva na bazi nafte su u prednosti u odnosu
na ugalj jer im je transport laksi (cevovodima), jednostavnije je skladistenje,
moguca je potpuna automatizacija loziSta, lak8a je kontrola procesa

51 World Encyclopedia, Oxford University Press, 2005, Internet: http://www.encyclopedia.com/
doc/10142-fuel.html.
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sagorevanja, nema pepela kao i to da sagorevanjem gasoviti proizvodi nemaju
u sebi sumpor-dioksid, ve¢ uglavnhom vodu i ugliendioksid.

Maziva su proizvodi koji treba da smanje trenje izmedu pokretnih delova
masina aparata i uredaja. Polazni element za proizvodnju maziva je mazut.

Prirodni gas je gasovita mineralna sirovina. Po sastavu i eksploataciji je
vrlo sli¢an nafti. Prirodni gas je najkvalitetnije fosilno gorivo. Prednosti gasa su
8to ima najviSu toplotnu mo¢, zatim proces loZenja tj. sagorevanja se potpuno
automatizuje, nije potrebno dovoditi previSe kiseonika za sagorevanije, osim
toga nisu potrebna skladiSta ni unutrasnji transport za korisnika. Postoje tri
vrste prirodnog gasa: suvi gas, mokri gas i korozivni gas.

Glavni nedostatak neobnovljivih izvora energije je taj Sto se sagorevanjem
fosilnih goriva u atmosferu ispustaju velike koliCine ugljendioksida (CO»).
Gledano sa ekoloskog aspekta, to je ujedno i glavni problem koriSéenja
fosilnih goriva. Nuklearne elektrane, nasuprot fosilnim gorivima, ne ispustaju
uglien dioksid, ali nakon upotrebe nuklearno gorivo je izuzetno radioaktivno i
potrebno ga je uskladistiti viSe desetina godina (najradioaktivnije i viSe stotina
godina) u sigurnim betonskim bazenima ili podzemnim bunkerima.

Energetski sektor ima izrazito nepovoljan uticaj na Zivotnu sredinu. Naftna
industrija i elektroprivreda, u kojima dominiraju termoelekirane na fosilna
goriva, spadaju u najveée zagadivace Zivotne sredine. PraktiCno sve delatnosti
u okviru elektroprivrede, tj. proizvodnja uglja, proizvodnja, prenos i distribucija
elektricne energije, na razlicite naCine nepovoljno uti¢u na zZivotnu sredinu. U
emisiji dimnih gasova objekata elektroprivrede, u okolinu se emituju
mnogobrojne Stetne materije. Pored emisija gasova sa efektom staklene
baste, ugliendioksida i azotnih oksida, u atmosferu se ispustaju i druge Stetne
materije, kao to su ugljenmonoksid, sumpor-dioksid i Gestice prasine.52

Zbog svega napred navedenog, energetika je sa jedne strane
nezaobilazna egzistencijalna potreba, a sa druge strane nemilosrdni
zagadivac zivotne sredine. Sa jedne strane, energetika se mora razvijati, a sa
druge strane, treba ograniciti njen negativni uticaj na okolinu. U razli€itim
zemljama, zavisno od ekonomske modi i raspoloZivin ekoloskih prirodnih
resursa, na razli¢ite nacine se mogu pomiriti ova dva oprec¢na cilja.

nepresudnih je solarna energija. Energija sunca nastaje usled razliCitih

termonuklearnih reakcija koje se deSavaju na suncu. Sunéeva energija na
zemlju dospeva u dva oblika: svetlosna energija i toplotna energija.

52 Sanja Jelisavac, ,Dugoroéne tendenciie kretanja na svetskom energetskom trzistu”,
Medunarodni problemi, Vol. LIX, br. 2-3, 2007, str. 323-4.
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Biogas je gas koje se dobija vrenjem razli¢itih organskih supstanci (vrenje
bez prisustva vazduha uz prisustvo mikroorganizama). Biogas moze imati
razliCit sastav, ali najvazniji sastojak je metan (minimum 50%). On se
naj¢esce Koristi u energetici za proizvodnju toplote, obi¢no ha samom mestu
proizvodnje biogasa i u hemijskoj industriji za proizvodnju razli€itih proizvoda.

Geotermalna energija je energija koja se dobija iz unutradnjosti zemlje.
Koristi se u dva vida: izvori toplih voda na povrsini zemlje i izvori vodenih para
na povrsini zemlje.

Elektricna energija je najkvalitetnija energija, posebno sa aspekta finalnog
potrosaca. Njene pogodnosti su mogucnost lakog prenosa (zicom povezan izvor
i potrosac), laka transformacija u ostale oblike energije (toplotnu, mehanicku,
hemijsku i sl.), lako se upotrebljava i nema emisiju Stetnih supstanci (Cist izvor
energije) i za njenu proizvodnju postoji Siroka sirovinska baza. Elektrina energija
se proizvodi u okviru hidroelektrana, termoelektrana i nuklearnih elektrana.

3.2. Klasifikacija energenata

U praksi energija se javlja u tri forme: primarna, transformisana i korisna.
Najsire uzeto, kao izvori primarne energije smatraju se prirodne materije
(ugalj, nafta, prirodni gas i drugo), zatim razni oblici kretanja materije u prirodi
i unutradnja energija, koji se mogu transformisati u neki koristan oblik energije
ili pak neposredno upotrebiti (voda, vetar).53

Svi izvori energije se prema stepenu kori¢enja dele na:
1. konvencionalne izvore energije — nafta, ugalj, uran, prirodni gas, voda;

2. nekonvencionalne izvore energije — drugim re€ima novi izvori energije
kao Sto su vetar, sunce i sli¢no.

Konvencionalni izvori energije se najéeS¢e koriste i predstavljaju bazu
energetike jedne zemlje ili celog regiona.

Prema obnoviljivosti izvore primarne energije mozemo podeliti na:

1. neobnovljive izvore energije — mineralne sirovine i fosilna goriva;

2. obnovljive izvore energije — sunce, vetar, toplota, vasiona i drugo.
UkljuCivanjem ova dva kriterijuma dobijamo Cetiri grupe izvora energije:

1. konvencionalni neobnoviljivi izvori energije — sva fosilna goriva (ugalj,
nafta, prirodni gas);

53 Ekonomska enciklopedija, tom 1, Savremena administracija, Beograd 1994, str. 348.
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2. novi neobnovljivi izvori energije — nuklearna goriva (uran i njegovi
derivati). Neke zemlje ih ubrajaju u konvencionalne jer imaju veliku
primenu, na primer Francuska i Rusija;

3. konvencionalni obnovljivi izvori energije — hidroenergija, energija
biomase, drvo;

4. novi obnovljivi izvori energije — geotermalna energija, energija vetra,
energija plime i oseke, energija talasa, toplotna energija mora i okeana,
solarna energija.

Obnovljivi izvori energije pruzaju nam znatan potencijal za eksploataciju u
buducnosti, sa razvojem tehnologije, stoga je svet trenutno okupiran
eksploatisanjem neobnovljivin izvora energije. Neobnovljivi izvori energije
donose svetu najviSe energije. Poslednjih godina se 85-90% energije dobija
iz tzv. fosilnih goriva (nafta, ugalj, gas), 8% energije potiCe iz nuklearnih
elektrana, a samo 3,3% energije se dobija iz obnovljivih izvora. Zalihe
neobnovljivih izvora energije, zbog nemoguénosti njihovog obnavljanja i sve
vece potrosnje, sa protokom vremena se smanjuju, tako da neki analitiCari i
veruju da ée Covedanstvo ostati ve¢ sledec¢eg veka bez ovih izvora.%4

Ako posmatramo medunarodnu trgovinu razlikujemo nekoliko klasifikacija
od kojih je za nas najznacajnija klasifikacija koju su usvojile Ujedinjene nacije,
koja se naziva Standardna medunarodna trgovinska klasifikacija (Standard
International Trade Classification — SITC). Ova klasifikacija se najviSe koristi
za statistiCke svrhe obuhvatanja svetskih trgovinskih tokova. Trenutno je na
snazi trec¢a revizija SITC klasifikacije, prema kojoj sekciju tri ine goriva (fuels,
SITC section 3).

Prema SITC klasifikaciji sve primarne proizvode delimo na dve velike
grupe, i to:
1. poljoprivredne proizvode;
2. goriva i proizvode rudarstva.

3.3. Istorijat eksploatacije energenata

Energija, kao Sto smo ve¢ spomenuli, postoji u raznim oblicima,
ukljuCujuéi kineti¢ku, potencijalnu, toplotnu, hemijsku, elektricnu i nuklearnu i
moze se pretvarati iz jednog oblika u drugi. Na primer, toplotni motori koji troSe
gorivo pretvaraju hemijsku energiju u toplotnu, akumulatori pretvaraju
hemijsku u elektri¢nu energiju, i sliéno.2® Prva poznata upotreba goriva je bilo

54 Sanja Jelisavac, ,Dugoroéne tendenciie kretanja na svetskom energetskom trzitu”,
Medunarodni problemi, Vol. LIX, br. 2-3, 2007, str. 323.

55 Enciklopedija Britanika, saZeto izdanje, br. 2, 2005, str. 44.
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spaljivanje drveta odnosno grana drveta radi dobijanja toplote jo$ pre dva
miliona godina.56 Najve¢im delom ljudske istorije goriva su se dobijala samo
od biljaka ili zivotinjske masti. Drveni ugalj, derivat drveta, poCeo je da se
prema procenama istoricara koristi oko 6000 godina pre nove ere za topljenje
metala. Kasnije je tokom 18. veka on zamenjen koksom, derivatom uglja, jer
su Sume postajale sve viSe iscrpljene. Briketi drvenog uglja se medutim i dan
danas koriste kao gorivo za pravljenje rostilja.

U pocetku, od industrijske revolucije, ugalj je bio primarni energent za
pokretanje industrijske proizvodnje u sve ve¢em broju zemalja. Zemlje koje su
raspolagale ovim energentom su imale konkurentsku prednost nad drugim
zemljama u razvoju svoje industrije. Medutim ugalj je prvi put upotrebljen kao
gorivo u Kini oko 1000 godina pre nove ere. Sa razvojem parne masine 1979.
godine ugalj postaje sveopste prinvacen kao pogonsko gorivo.

Pocetkom 20. veka, u SAD, a kasnije i Rusiji, otkrivena je komercijalna
pogodnost nafte, kao energenta koji se lakSe eksploatiSe, transportuije i koristi
od uglja, a razvoj naftne industrije je pospesila pojava motora sa unutrasnjim
sagorevanjem, ali ¢e ugalj u svetskoj proizvodnji zadrzati svoj primat sve do
1960. godine. Tada primat glavnog svetskog energenta preuzima nafta koja
se sve vide izvozi u zemlje koje je ne poseduju, a kao glavni izvoznici se
namecu zemlje persijskog zaliva.>’” Sa druge strane, u dvadesetom veku
ugalj se prvenstveno koristi za proizvodnju elektri¢ne i on, prema podacima iz
2005. godine, obezbeduje 40 ukupne svetske proizvodnje elektriCne energije.
(Slika 17)

Medutim, ugalj i nafta su fosilna goriva koja prilikom koris¢enja
sagorevanjem stvaraju emisiju veéeg broja Stetnih gasova, koji zagaduju
Zivotnu sredinu. Zbog sve vece paznje koju ljudi posvecuju oCuvanju zivotne
sredine i ekoloskoj zastiti namece se i veca upotreba gasa kao energenta koji
najmanje zagaduje Zzivotnu sredinu. Zbog toga je 1966. godine gas
uCestvovao sa 25% u proizvodnji primarne energije za industriju u svetu.

Za dana$nje uslove proizvodnje i trgovine gorivima vazno je napomenuti
postojanje  OPEK (Organizacija zemalja izvoznica nafte). OPEK je
multinacionalna organizacija osnovana 1960. godine sa ciliem da koordinira
proizvodnju i izvoz nafte medu svojim ¢lanicama. Iran, Irak, Kuvajt, Saudijska
Arabija i Venecuela bile su prve Clanice. Kasnije su im se pridruzile Katar
(1961), Indonezija i Libija (1962), Abu Dabi (1967, Clanstvo preneto na
Ujedinjene Arapske Emirate 1974), Alzir (1967) i Nigerija (1971). Ekvator

56 Leakey Richard, Origin of Humankind, Basic Books, New York, 1994.

57 Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Centar za izdavadku delatnost Ekonomskog
fakulteta u Beogradu, 2008, str. 172.

102



Savremena medunarodna trgovina

Slika 17: Naftna busSotina u blizini obale u Persijskom zalivu

(1973) i Gabon (1975) nisu viSe ¢lanice OPEK. U okviru ove organizacije
odluke se donose konsenzusom u centrali u Be€u. Posebno znacajna za rad
ove organizacije je 1973. godina kada je OPEK poceo sa serijom povecanja
cena nafte kao odmazda za podrsku koju je zapad davao lzraelu u arapsko-
izraelskom ratu. Tada je prihod zemalja ¢lanica OPEK znatno porastao na
raCun dramatiénog skoka cena nafte u svetu. Od tada se uticaj OPEK
smanijivao pod uticajem raznih faktora, kao $to su unutrasnje razmirice, razvoj
alternativnih izvora energije i eksploatacija naftnih izvora u zemljama koje nisu
Clanice OPEK. Zemlje clanice ove organizacije podmiruju oko dve petine
svetske potrosnje nafte i poseduju oko tri Cetvrtine poznatih svetskih rezervi
tog energenta.
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3.4. Uvoz i izvoz energenata

UcCeS¢e energenata u medunarodnoj robnoj trgovini tokom druge polovine
20. veka je variralo, ali su bili jedini proizvodi iz grupe primarnih proizvoda koji
su beleZili rast svog ucesca. To dokazuje njihov veliki znacaj i ukazuje na
neophodnost njihovog uéescéa u industrijskoj proizvodnji. Osim toga, energenti
su, pored hrane i Celika, uvek spadali u kategoriju strateskih proizvoda.

UceSc¢e goriva u medunarodnoj robnoj trgovini se sa 10,3% u 1955. godini
popelo na ¢ak 17,2%, prema podacima iz 1978. godine, da bi njihovo u¢escée
prema podacima iz 2005. godine iznosilo 13,8% od ukupne svetske robne
trgovine. Ovaj skok u uceS¢u se moze objasniti ne samo poveéanom
potroSnjom energenata u posmatranom periodu, posebno nafte, ve¢ i
znacajnim porastom cena ovog energenta, posebno tokom 1970-ih Sto je
vrednosno posmatrano povecalo njihovo ukupno ucesce.

Tabela 35: Medunarodna trgovina gorivom

1955 1978 1995 2005
Mird USD | % Mird USD % | Mird USD | % Mird USD %
Goriva 10,26 1" 223,6 17,2 349 71 1400 13,8

Izvor: GATT, navedeno prema Nagel Grimwade, International Trade, Routledge, London and
New York, 2001. p. 14 and WTO International Trade Statistics 2006, Geneva, 2006, p. 108.

Tokom 2003. godine traznja za primarnom energijom porasla je za 2,9%.
Ovo je najvedi rast traznje joS od 1988. godine i duplo je veci nego rast od
prethodnih pet godina (pogledati tabelu). Zemlje u razvoju iz Azije, Cije
privrede su u usponu, bile su glavna pokretacka snaga traznje. Samo u Kini
potraznja za energentima je tokom 2003. godine porasla za 14%. Traznja na
severnoameri¢kom trzistu je porasla samo za 0,2% najviSe zbog ostrog pada
u potrosnji prirodnog gasa koji je nastao nakon izrazenog rasta njegove cene.

ProuCavanjem pojedinih energetskih izvora, u 2003. godini vidimo da je
potroSnja uglja najviSe porasla, skoro 7%. Od zemalja najveéih potroSaca
uglja, u Kini je registrovan najveci rast (preko 15%) i ona je uCestvovala sa
31% u ukupnoj svetskoj potrosnji uglja. Traznja za ugljem je skocila i u Rusiji
(7%) i Japanu (5%), gde su neocCekivana gasenja nuklearnih reaktora dovela
do vece potrodnje uglia. U Sjedinjenim Ameri¢kim Drzavama visoke cene
gasa dovele su do pojave da elektrane i industrija predu na potrosnju uglja,
Sto je rezultiralo u skoku za 2,6% iste godine.

Svetska traznja za naftom je porasla za 2,2%, $to je najvec¢a stopa rasta
jo$ od 1996. godine. Kina je zasluzna za skoro trecinu ukupnog rasta u
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svetskoj traznji od 1,7 mb/d (milion barela po danu). Kineski uvoz nafte je
skoCio sa 0,6 mb/d na 2,1 mb/d. Traznja je takode bila velika u Severnoj
Americi i sko€ila je 0,53 mb/d ili 2,2%.

PotroSnja prirodnog gasa je porasla za 2%, sa stabilnim rastom u Aziji,
Africi, Bliskom Istoku i nekim evropskim zemljama, dok je Severna Amerika
imala pad za 3,5%. Nuklearna energija je dozZivela pad od 2%.58

Posmatrajuci izvoz goriva u svetu mozemo primetiti da je u periodu 1980-
85 on imao negativnu stopu rasta. U narednom petogodiSnjem periodu ta
stopa je bila na nuli, medutim pocevsi od 1990. godine imamo rastuce
godisnje procentualne promene u izvozu goriva u svetu. Najvisi skok u izvozu
goriva u svetu desio se 2005. godine kada je ostvaren nivo od 43%, da bi
potom godiSnja stopa izvoza bila i dalie na visokom nivou, ali nikad ne
dostigavsi nivo od 2005. godine.

Tabela 36: 1zvoz goriva u svetu u periodu 1980-2007. godine,
u milijardama USD i procentima

Udeo u svetskoj

Godi$nja procentualna promena Vrednost . .

robnoj trgovini
1980-85 | 1985-90 | 1990-95 | 1995-00 | 2000-07 | 2005 | 2006 2007 2007 2007
Gorivo -5 0 1 12 20 43 23 13 2038 15

Izvor: WTO, International Trade Statistics 2008, str. 43.

Goriva imaju visok udeo u ukupnoj robnoj trgovini, a posebno u trgovini
primarnim proizvodima. Ako pogledamo tabelu 37 videéemo da trgovina
gorivima u svetu Cini viSe od polovine ukupne trgovine primarnim proizvodima
(53,8% u 2007. godini). U tome se moze sagledati veliki zna€aj i uticaj koji
imaju promene na trzistu goriva na celokupnu svetsku trgovinu. Posmatrano
po regijama Srednji istok ima najveéi udeo goriva u trgovini primarnim
proizvodima i posebno u izvozu (94,9% u 2007. godini). Regije kojima izvoz
goriva Cini pretezan deo trgovine primarnim proizvodima su Afrika i Zajednica
Nezavisnih Drzava. Sa druge strane regije kod kojih dominira uvoz goriva u
ukupnoj trgovini primarnim proizvodima i €ini preko polovine te trgovine su
Severna Amerika, Juzna i Centralna Amerika i Azija (63,8%, 59,1%, 58,1%
respektivno u 2007. godini).

58 World Energy Outlook 2004, OECD/International Energy Agency, Paris, France, 2004, p. 64.

105



Predrag Bjeli¢, Sanja Jelisavac-TroSic i lvana Popovic¢-Petrovic¢

Ako u istoj tabeli posmatramo udeo goriva u ukupnoj robnoj trgovini u
svetu vide¢emo da on u 2007. godini iznosi 15%. Ovo je veoma visoka stopa
udela za samo jednu grupu proizvoda u robnoj trgovini. U regionu Srednjeg
Istoka, Afrike i Zajednice Nezavisnih Drzava izvoz goriva Cini ¢ak preko
polovine njihovog ukupnog izvoza robe (73%, 61,3% i 56,7% 2007. godine).
Sa druge strane udeo uvoza goriva posmatrano po regijama je prili€no
pravilno rasporeden.

Tabela 37: Udeo goriva u ukupnoj robnoj trgovini i u trgovini primarnim
proizvodima posmatrano po regijama, 2007, u procentima

Udeo u ukupnoj robnoj trgovini{Udeo u trgovini primarnim proiz.
izvoz uvoz izvoz uvoz
Svet 15,0 15,0 53,8 53,8
Severna Amerika 9,3 15,9 39,5 63,8
Juzna i Centralna Amerika 23,7 16,5 35,8 59,1
Evropa 6,8 12,2 34,9 47,0
Zajednica Nezavisnih Drzava 56,7 8,9 77,6 40,4
Afrika 61,3 13,2 78,8 44,8
Sredniji Istok 73,0 9,1 94,9 42,5
Azija 6,6 19,8 41,4 58,1

Napomena: udeli u izvozu su izvedeni iz podataka Sekretarijata WTO o svetskoj robnoj trgovini
po proizvodima i regionima.
Izvor: WTO, International Trade Statistics 2008, str. 45.

3.5. Predvidanje buducih kretanja na trziStu energenata

Prema predvidanjima Medunarodne agencije za energiju, traznja za
primarnom energijom ¢e se povecati za skoro 60% od 2002. do 2030. godine,
po prose€noj stopi rasta od 1,7% godiSnje. Potraznja ¢e dosti¢i 16,5 milijardi
tona nafte (kada se cela traznja za svim energetskim izvorima izrazi u
ekvivalentu kao traznja za naftom). Radi poredenja, u 2002. godini ukupna
traznja za energetskim izvorima je iznosila 10,3 milijardi tona nafte.
Projektovana stopa rasta je ipak niZza nego $to je bila u protekle tri decenije,
kada je traznja rasla za 2% godisnje.

59 Zajednica Nezavisnih Drzava (Commonwealth of Independent States) formirana je krajem
1991. godine od mnogih republika koje su ¢&inile Sovjetski Savez. Clanice su: Jermenija,
Azerbejdzan, Belorusija, Gruzija, Kazahstan, Kizgistan, Moldavija, Rusija, Tadzikistan,
Turkmenistan, Ukrajina i Uzbekistan. Clanice su se 1993. godine slozile da stvore
ekonomsku uniju koja je dopustala slobodno kretanje robe, usluga, rada i kapitala.
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Fosilna goriva ¢e da nastave sa dominacijom u ukupnom kori§éenju
energije. U povecaniju traznje za primarnom energijom u svetu fosilna goriva
¢e imati 85% udela tokom perioda 2002-2030. godine. Njihov udeo u ukupnoj
traZnji ¢e se povecati sa 80% u 2002. godini na 82% u 2030. godini. Udeo
obnoviljivih energetskih izvora Ce ostati skoro na istom nivou, na oko 14%, dok
Ce traznja za nuklearnom energijom opasti sa 7% na 5%.

Nafta Ce ostati i dalje najtrazeniji izvor energije, iako ¢e njen udeo u ukupnoj
traznji opasti sa 36% u 2002. godini na 35% u 2030. godini. Predvidanja
Medunarodne agencije za energiju govore da ¢e traznja za naftom rasti 1,6%
godisnje, sa 77 mb/d (milion barela po danu) na 90 mb/d u 2010. godini i 121
mb/d u 2030. godini.80 Traznja za gorivom ¢Ge biti najveca u transportnom
sektoru, gde ¢e iznositi dve treCine ukupne traZznje za naftom. Transport ¢e
potroSiti 54% ukupne svetske nafte u 2030. godini u odnosu na 47% sadaili 33%
u 1971. godini. Nafta ée se susresti sa manjom konkurencijom od strane ostalih
goriva koja se koriste u transportu: na putu, vodi i u vazdusnom transportu tokom
pomenutog perioda.b1

Tabela 38: Svetska traznja za primarnom energijom (Mtoe)*

2002-2030
Energija 1971 2002 2010 2020 2030 | (prosecna
godis$nja
stopa rasta)
ugalj 1407 2389 | 2763 3193 3601 1,5%
nafta 2413 3676 | 4308 5074 5766 1,6%
od kojih medunarodni 106 | 146 | 148 152 | 162 0,4%
pomorski bunkeri
gas 892 2190 | 2703 3451 4130 2,3%
nuklearna 29 692 778 776 764 0,4%
hidro 104 224 276 321 365 1,8%
biomasa i otpad 687 1119 1264 1428 1605 1,3%
0d kajih tradicionalna 490 | 763 | 828 888 | 920 0,7%
iomasa
ostala obnovljiva 4 55 101 162 256 57%
ukupno 5536 | 10345 | 12194 14404 | 16487 1,7%

* Mtoe je oznaka koja nam kazuje da je ukupna energija izraZzena u milionima tona nafte.
Na engleskom jeziku: Mtoe — million tonnes of oil equivalent.
Izvor: World Energy Outlook 2004, OECD/International Energy Agency, Paris, France, 2004, p. 59.

60 Na engleskom jeziku: mb/d — million barrels per day.
61 |EA, World Energy Outlook 2004, op. cit., p. 58.
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Primarna traznja za prirodnim gasom ¢e rasti u posmatranom periodu po
stabilnoj stopi od 2,3% godidnje. Do 2030. godine potrodnja gasa ¢e biti oko
90% viSa nego 2005. godine i gas ¢e konacno presti¢i ugalj kao drugi po redu
svetski izvor energije. Udeo gasa u ukupnoj primarnoj traznji energije ¢e se
povecati sa 21% u 2002. godini na 25% u 2030. godini. Sektor elektrine
energije je odgovoran za 60% rasta traznje za prirodnim gasom i udeo ovog
sektora u ukupnoj traznji gasa ¢e porasti sa 36% (2002) na 47% (2030).
Sektor elektricne energije Ce biti glavni pokretaC u svim regionima sveta,
posebno u zemljama u razvoju gde se oCekuje najdinamicniji rast traznje za
elektricnom energijom. Prirodni gas Ce ostati najkonkurentnije gorivo u novim
elektranama u svetu, jer je ono najbolje gorivo za visoko efikasne savremene
gasne turbine.62

Predvida se da ¢e potroSnja uglja Sirom sveta rasti prose¢no 1,5%
godiSnje izmedu 2002 i 2030. godine. Do kraja ovog perioda oekuje se rast
traZnje za ugliem na 7 milijardi tona, $to je oko 50% veca traznja od danasnje.
Ipak, udeo uglja u ukupnoj traznji za primarnom energijom ¢e blago opasti sa
23% na 22%. Kina i Indija, obe sa velikom rezervom uglja, u€estvovace sa
dve trecine od ukupnog porasta svetske potrodnje uglja tokom ovog perioda.
Elektrane ¢e apsorbovati vecinu od pomenutog povecanja traznje, iako ¢e
ugalj i dalje gubiti svoje mesto u odnosu na druge energetske izvore, posebno
u zemljama OECD. Industrija, domacinstva i sektori usluga u ostalim
zemljama ¢e troSiti viSe uglja, ali ni ovaj porast ne¢e nadoknaditi pad potro3nje
u zemljama OECD.

UcCeScCe nuklearne energije ¢e nastaviti ubrzano da opada. Tempo izgradnje
novih nuklearnih reaktora ¢e odgovarati tempu gaSenja starih. Nuklearna
energija ¢e imati poteskoca u trZiSnoj utakmici sa drugim tehnologijama, jer
mnoge zemlje imaju zakonska ograni¢enja za izgradnju novih nuklearnih
elektrana ili politiku postepenog izbacivanja istih iz upotrebe. Kao rezultat,
potroSnja nuklearne energije ¢e dosedi svoj vrhunac oko 2010. godine, a zatim
¢e postepeno opadati. Udeo u ukupnoj traznji za primarnom energijom cée
opadati sa danadnjih 7% na 6% u 2010. godini i na 5% u 2030. godini. Jedino
¢e u nekoliko zemalja Azije ovo uceSce rasti. Kod nuklearne energije postoji
mogucénost greske u ovim projekcijama ukoliko dode do promene stava javnosti
i viada zemalja povodom $tetnosti koriSéenja ovog izvora energije.63

Energija vode ¢e se u budu¢em periodu koristiti sve viSe. Oekivana stopa
rasta hidroenergije je 1,8% godidnje, Sto je neznatno viSe od stope rasta

62 Sanja Jelisavac, ,Dugoroéne tendencije kretanja na svetskom energetskom trzistu”,
Medunarodni problemi, Vol. LIX, br. 2-3, 2007, str. 326.

63 World Energy Outlook 2004, op. cit., p. 61.
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ukupne primarne energije. Medutim udeo hidroelektrana u ukupnoj proizvodniji
elektricne energije ¢e opasti sa 16% u 2002. godini na 13% u 2030. godini.
Rast ¢e se ostvariti u zemljama u razvoju gde joS postoje znacajni
neiskori§¢eni resursi i gde ne postoji protivljenje javnosti novim projektima.

Uloga biomase i otpada, Cija je upotreba koncentrisana u zemljama u
razvoju, ¢e postepeno da se smanjuje. Na svetskom nivou njihov udeo u
traznji za primarnom energijom ¢e pasti sa 11% u 2002. godini na 10% u
2030. godini kada ¢e biti zamenjeni sa modernim gorivima. U apsolutnim
iznosima potrodnja tradicionalne biomase i otpada u zemljama u razvoju ¢e
nastaviti sa rastom.

Ostala obnovljiva energija, geotermalna, solarna, energija vetra, plime i
talasa, Ce rasti brze nego bilo koji primarni vid energije, po prose¢noj stopi od
5,7% godisnje. Ali njihov udeo u svetskoj traznji ¢e i dalje biti mali u 2030.
godini 2%, dok je 2001. godine bio 1%. Elektrane ¢e biti glavni potrosaci tako
da ¢e udeo obnovljive energije u proizvodnji struje porasti sa 1% (2002) na
4% (2030). Najveci porast ¢e naravno biti u zemljama OECD koje vode
politiku podsticanja tehnologija koje troSe obnovljivu energiju.

Tabela 39: Ukupna svetska potroSnja energije (Mtoe)

2002-2030
Energija 1971 2002 2010 2030 (proseéna
godisnja stopa rasta)

ugalj 617 507 516 526 0,2%
nafta 1893 3041 3610 5005 1,8%
gas 604 1150 1336 1758 1,5%
elektricna 377 1139 1436 2263 2,5%
toplotna 68 237 254 294 0,8%
biomasa i otpad 641 999 1101 1290 0,9%
ostala obnovljiva 0 8 13 41 6,2%
ukupno 4200 7075 8267 11176 1,6%

Izvor: World Energy Outlook 2004, OECD/International Energy Agency, Paris, France, 2004, p. 68.

Svetska traznja za primarnom energijom ¢e o€igledno rasti i u buduénosti.
Svetski energetski intenzitet, izrazen kao ukupna potroSnja primarne energije
po jedinici bruto domacéeg proizvoda, ¢e opadati za 1,5% godiSnje tokom
perioda 2002-2030. Energetski intenzitet ¢e opasti u svim regijama sveta, iako
po razli¢itim stopama. ZnacCajne razlike u energetskom intenzitetu izmedu
regiona Ce ostati kao izraz razlika u nivou ekonomske razvijenosti, energetske
i tehnoloSke efikasnosti, ekonomske strukture, cena energenata, klime,
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geografije, kulture i Zivotnog stila. Energetski intenzitet ¢e najostrije opadati kod
zemalja u tranziciji zbog brzog pobolj$anja energetske efikasnosti, kao i brzih
strukturalnih ekonomskih promena od teSke ka lakSoj industriji i uslugama.
Projektovani pad intenziteta je 2,2% godiSnje u tranzicionim ekonomijama. Al
¢e i u 2030. godini dalje biti oko 90% visi nego u OECD. U zemljama u razvoju
energetski intenzitet ¢e padati brze nego ranije, 1,6% godidnje u periodu 2002-
2030. godine dok je odgovarajuci pad u periodu 1971-2002. godine iznosio
0,9%. U OECD energetski intenzitet ¢e pasti za 1,2% godiSnje, malo sporije
nego u proSlosti. Do 2030. godine energetski intenzitet u zemljama u razvoju
¢e biti skoro isto tako nizak kao kod zemalja OECD.64

TraZznja u sektoru energije Ce najviSse zavisiti od tempa kojim ce
energetska efikasnost nastaviti da se poboljSava, posebno u sektoru
transporta. Od 1970. godine napori za o€uvanjem Zivotne sredine i tehnoloski
progres su smanijili traZznju za energijom za 56 procenata, u poredenju sa
scenarijom Medunarodne agencije za energiju iz 2006. godine u kome nije
bilo spomenutih promena. Sa procenama da 75 procenata buduce traznje za
energijom bude od strane transportnog sektora, posebno u zemljama u
razvoju, tempo buduceg rasta raznje za energijom i njegova kompozicija
najviSe ¢e zavisiti od buducih tehnolodkih pomaka na polju automobilske
industrije. Prema tome promene u traznji energenata visoko su zavisne od
tehnoloskog napretka automobilske industrije, ili nedostatka istog. Ukoliko
dode do veceg napretka u automobilskoj efikasnosti sigurno je da Ce to imati
veliki uticaj na smanjenje traznje za energentima.

Slika 18: Vadenje nafte na kopnu

64 Sanja Jelisavac, ,Dugorodne tendencije kretanja na svetskom energetskom trzistu”,
Medunarodni problemi, Vol. LIX, br. 2-3, 2007, str. 328.
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Izgledi za ovakvim poboljSanjima su veliki, ukoliko opSta politka u svetu
nastavi ka oCuvanju Zivotne sredine i podsticanju tehnoloSkog napretka. Vec
postojece tehnologije, kao $to su razni prototipi automobila, hibridni automobili,
elektricni automobili i sli¢no, bi duplirali efikasnost goriva. Ukoliko bi se
uspostavila jaka politika podrSke ka Sirenju ovakvih tehnoloSkih proboja udeo
novih automobila bi do 2050. godine mogao da dostigne ¢ak 90% u razvijenim
ili 75% u zemljama u razvoju. To bi zna€ajno smanijilo traznju za te€nim gorivima.
Takode neke od tehnologija koje su ve¢ danas dostupne kao prototip ili u ranim
fazama komercijalizacije bi mogli da dupliraju efikasnost potro3nje goriva tokom
narednih nekoliko decenija. U 2005. godini bilo je potrebno oko 8 litara goriva da
se prede 100 kilometara puta, do 2050. godine, prema predvidanjima
Medunarodne agencije za energiju bi¢e potrebno manje od 3 litra za istu
kilometrazu. Svetska kriza je takode ucinila svoje i nekada daleka buduc¢nost se
pretvorila u blisku. Automobili sa snaznim motorima koji troSe mnogo su ustupili
mesto malim ekonomi¢nim automobilima sa hibridnim ili potpuno elektri¢nim
pogonom. Taj trend je zapo€eo u visokorazvijenim zemljama pa ¢e u zemlje u
razvoju doci sa odredenim zaka$njenjem.

Prema osnovnom scenariju Medunarodne agencije za energiju traznja za
naftom i njenim derivatima ¢e nastaviti da raste do oko 114 miliona barela
dnevno (mb/d) do 2030. godine, u poredenju sa sadasnjih 87 miliona barela
dnevno. Predvideno je da traznja za energijom raste jo§ brze ako ugalj,
prirodni gas i dr. izvori energije povecavaju svoj udeo u ukupnoj ponudi
energije. Moguénost da se taj scenarijo ne ostvari najviSe zavisi od politike
zastite Zivotne sredine. Proaktivniji stavovi prema emisiji ugljen-dioksida mogli
bi da ubrzaju tempo u kome ¢e alternativni izvori energije postati ekonomski
isplativi i na taj na¢in smanijiti oCekivani rast traznje za fosilnim gorivima i
oslanjanje na proizvodnju elektrine energije u termoelektranama na ugalj.6°

3.6. PoloZaj zemalja u razvoju na polju energije

Energija, kao pokretac svih proizvodnih i pratilac svih drustvenih aktivnosti
ukljuCena je u sve sfere Zivota. Obim i struktura potroSnje energije zavisi od
opsteg stanja ekonomije, posebno proizvodnog i usluznog sektora, ali i od
opSteg nivoa razvijenosti drustva, standarda i navika gradana. Sa druge
strane, zadovoljenje potreba za energijom jedne zemlje ograni¢eno je
raspolozivim energetskim i ekonomskim resursima, ali i ekonomsko-politickim
i energetskim prilikama u blizem i Sirem okruzenju. Sve prisutniji trend
globalizacije utiCe na nacin zivota u svim u zemljama, pa i u Srbiji, tako da su

65 Global Economic Prospects 2009, Commodities at the Crossroads, The World Bank,
Washington DC, 2009, p. 6.
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i u oblasti energetike trenutna situacija, a posebno pravci buduceg
kratkoro€nog i dugoroCnog razvoja sve viSe uslovljeni opsteprihvacenim
svetskim pravilima.

Medunarodna zajednica je u ovoj oblasti tokom poslednjih dvadesetak
godina inicirala i sprovela brojne akcije koje su imale cilj za da u raznim
sektorima podstaknu ucesce i saradnju zemalja €lanica Ujedinjenih nacija na
reSavanju svih problema u kori§¢enju energetskih izvora kao preduslov za
odrzivi razvoj. Kolika je paznja posvecena kvalitetu podataka koji sluze kao
osnova za formiranje koncepcija, politike i operativnih programa na
medunarodnom planu, moze se videti iz informacionih sistema koji su
formirani kao podrSka akcijama na ovom podrucju. Akcije na planu
racionalnog koris¢enja energije su bile ne samo najobimnije i najbolje
organizovane u skandinavskim zemljama, ve¢ su dale i najopipljivije
rezultate.6 Posebna paznja se posvecéuje obrazovanju. U ovom poslu su
najaktivnije razli¢ite agencije Ujedinjenih nacija, a naroCito Organizacija za
obrazovanje i nauku — UNESCO. Brojni medunarodni kursevi i seminari se
organizuju i u regionalnim organizacijama ili institucijama koje igraju ulogu
koordinatora za pojedina razvojna podrucja.

Energija je jedno od prioritetnih pitanja i za Evropsku uniju. Komisija za
energiju ima dva prioritetha podrucja: odrzivi razvoj i privredni preobrazaj u
zemljama Clanicama EU u centralnoj i isto€noj Evropi. U okviru razvojnih
programa Komisije evropskih gradova u toku poslednje dekade doslo je do
znatnih promena u prioritetima istraZivanja i sve veca paznja se poklanja
problemima tzv. pasivnog solara. Razlog za ovo je €injenica da su neke od
solarnih tehnologija dostigle fazu ekonomske isplativosti, kao i da sve viSe
raste uverenje da solarna arhitektura pored ustede energije, moze da
pobolj$a termicki i vizuelni komfor.67

Kod zemalja u razvoju povecanje potrosSnje energije je usko vezano za
rast tzv. modernih sektora privrede, kao sto je industrija, motorizovani
transport i potroSnja urbanih podrucja. Ali potroSnja energije takode je u
meduzavisnosti sa klimatskim promenama, geografskim i ekonomskim
faktorima (npr. relativna cena energije). Potrodnja energije je ubrzano rasla u
zemljama sa niskim i srednjim dohotkom, ali i zemlje sa visokim dohotkom je
jo$ uvek koriste od 5 puta vide kada se gleda potro3nja po glavi stanovnika.68

66 Danica Spasova, Radmilo Pesié, Aca Vuckovié, Dragana Dordevi¢, Nevena Coli¢, Mirjana
Ivanov, Emilijan Mohora, Okvirna strategija Srbije i Crne Gore i akcioni plan reagovanja na
problem emisija gasova sa efektom staklene baste — Predlog za razmatranje, op. cit., str. 24.

67 |bidem, str. 55.

68 Sanja Jelisavac, ,Dugoro¢ne tendencije kretanja na svetskom energetskom trzistu”,
Medunarodni problemi, Vol. LIX, br. 2-3, 2007, str. 329.
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Tabela 40: Proizvodnja i potroSnja energije u svetu
u periodu 1999-2002. godine

ukupna proizvodnja - "
" potrosnja energije
energije
zapaljiva potrosnja energije
podrucje izrazeno u hiljadama | izrazeno u hiljadama | obnovljiva p?dsi;r-‘: po glavi stanovnika
metrickih tona nafte metrickih tona nafte | rasuta energija 2 .
% rasta
% od ukupne

1990 2002 1990 2002| 1990 | 2002 |1990-2002| 1990 | 2002 |1990-2002
Svet 8801246 | 10274551 | 8616766 | 10196821 | 10.8| 106 15]1686| 1699 0.1
sa niskim prihodom 846065| 1145938 | 799880| 1080050| 54.9| 49.4 26| 463| 493 06
sa srednjim prihodom | 4724337 | 5359274 | 3557855| 3969589 | 11.3| 10.8 09| 1372| 1338 02
- donji srednj 3574000| 3956799 | 2968825| 3232254| 126| 12.3 07| 1286 1227 04
- gornji srednji 1147843 | 1400237 | 585444 | 733823| 40| 41 19| 2072| 2232 07
Zflh”;';'g Tsrednim | o567 108 | 6493223 | 4348016| 5080378| 186| 184 12]1020| 990 03
; :s;‘;ccri}?k’\z”a 1208554 | 1712927 | 1145883 | 1652046| 256/ 19.6 31| 721|904 19
- Evropa
. ) 1890149 | 1565055| 1736182| 1272422| 19| 23 27| 3725| 2697 29
i Centralna Azija
: t:tr:gfka Amerika 617206 | 850786 | 458283| 606747| 18.1| 1456 27| 1055 1156 11
- /B\'f'::'a istok i Severna | g7 444 | 1009008| 262130| 4s8221| 14| 10 45| 1107 | 1504 24
- Juzna Azija 392135| 521760| 436500| 647223 | 487| 393 34| 393| 468 15
- Subsaharska Afrika | 489230 | 652199 | 321208  418008| 56.7| 575 22| 693| 667 03
sa visokim prihodom | 3276666 | 3831019 | 4299133 5201115 30| 3.1 17]4859| 5395 10
- Evropa EMU 466852 | 442010| 1050939 | 1192147| 31| 37 12]3583| 3895 0.8

Izvor: World Bank, World Development Indicators 2005, Washington USA, March 2005, p. 156.

Buduéi miks traznje (miks u smislu kombinacije razli€itih izvora energije u
razli¢itim odnosima u ukupnoj traznji) za energijom ¢e najviSe zavisiti od
preoviadujuée politike u svetu. Ukoliko pogledamo tabelu vide¢emo da, pod
pretpostavkom da energetska efikasnost nastavlja svoj napredak po istoj
stopi kao i u proslosti, ukupna traznja za energijom je projektovana da poraste
55% izmedu 2009. godine i 2030. godine, a od tog porasta 80% potic¢u od
zemalja u razvoju. Globalno, slabiji rast populacije i tehnoloske promene
najverovatnije ¢e biti vaZnije od uticaja rastu¢ih dohodaka zemalja u razvoju i
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njihovog uticaja u ukupnoj traznji. Dakle stope rasta traznje za energijom ¢e
se prema ocekivanjima umanijiti tokom vremena, spustajuci se sa proseka od
1,8 procenata tokom prethodnih 15 godina na oko 1,3 procenta u periodu
2015-2030. godine.

Tabela 41: Prema bazi¢nom scenariju predvideno da traznja
Za energijom uspori

Doprinos godiSnjem prose€nom globalnom rastu u traznji za energijom
1990-2005 2005-15 2015-30

Svet 1,4 1,1 0,6
- zemlje sa visokim dohodkom 0,7 0,4 0,3
- zemlje u razvoju 2,2 3,4 2,0
- 1. zemlje sa srednjim dohodkom -0,1 2,4 1,5
- 2. zemlje sa niskim dohodkom 4.1 3,9 2,2
Udeo u ukupnoj traznji za energijom

1970 1990 2005 2015 2030
Ugalj 26,0 25,3 25,3 27,8 28,2
Nafta 44,0 36,7 35,0 32,9 31,5
Gas 16,0 19,1 20,6 21,2 22,3
Nuklearna 1,0 6,0 6,3 5,6 4.8
Hidro 2,0 21 2,2 2,3 23
Biomasa i otpad 11,0 10,3 10,1 9.3 9,1
Druga obnovljiva - 0,4 0,5 1,0 1,7

Izvor: World Bank ENVISAGE model (forecast); IEA (historical data), preuzeto iz Global
Economic Prospects 2009, Commaodities at the Crossroads, The World Bank, Washington DC,
2009, p. 69.

Prema osnovnom scenariju Medunarodne agencije za energiju,
zabrinutost za klimatske promene i Zelja za oCuvanjem Zzivotne sredine ¢e
doprineti umerenom zahladenju traznje za naftom i njenim derivatima prema
gorivima koja prilikom upotrebe emituju manje ugljen-dioksida, kao sto su
prirodni gas, obnovljivi izvori energije, vetar, solarna energija i geotermalna
energija. OCekuje se pad udela nafte i njenih derivata u globalnoj potrosnji
energije , sa traznjom koja sporije raste. Predvida se smanjivanje procenta
rasta traznje, sa 1,7 procenata godisnje u periodu 2005-2015. na 1,1 procenat
u 2015-2030. godine, dostizuéi izmedu 112 i 118 miliona barela dnevno do
2030. godine.
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Jos jedan bitni Cinilac u miksu traznje za energijom je znacaj uglja, koji
trenutno ucestvuje sa viSe od Cetvrtine ukupne potrodnje energije u svetu.
Ugalj se pre svega koristi u zemljama u razvoju (62%), sa Kinom koja sam
ima 40% globalne potroSnje. Bazi¢ni scenarijo predvida da ¢e doéi do blazeg
porasta udela uglja, sa 25,3 procenta koliko je bilo u 2005. godini, na 27,8
procenata u 2015. godini. Medutim, projekcija je pod snaznim uticajem dva
faktora. Prvo, na strani rasta traznje ukoliko nove tehnologije omogucée Cistu
potrodnju uglja bez zagadivanja Zivotne sredine, onda ¢e udeo uglja u
ukupnoj svetskoj potrosnji energije biti znatno visi. Medutim u drugom sluéaju,
ukoliko ne dode do materijalizacije takvih tehnologija, upotreba uglja ¢e
podlec¢i pod sve stroZiju kontrolu i regulativu u oblasti zastite Zivotne sredine,
tako da ¢e kao rezultat izgubiti ekonomsku atraktivnost.

Tabela 42: Traznja za energijom moze dalje opasti
pod uticajem agresivnije politike zastite Zivotne sredine

lzvor energije | Osnovna linija | Ustaljena emisija | Agresivna
(procenat promene u potrosnji energije)
Ugalj 198 -1,5 -22
Nafta 57 10 -29
Gas 96 68 25
Biomasa i otpad 48 144 214

Izvor: IEA 2008a, preuzeto iz Global Economic Prospects 2009, Commodities at the
Crossroads, The World Bank, Washington DC, 2009, p. 69.

U nekoliko simulacija se doslo do rezultata da agresivnija politika zastite
Zivotne sredine i redukcije emisije uglien-dioksida bi dovelo do smanjenja
traznje za ugljom kao energetskim izvorom kao i do smanjenja njegove
potroSnje. Na primer, taksa od 21 USD po toni ugljen-dioksida imala bi uticaj
na smanjenje traznje za energijom za 33 procenata. Zbog visokog sadrzaja
uglien-dioksida, traznja za ugliem bi najviSse opala, a sa druge strane
posledi¢no bi doslo do rasta udela prirodnog gasa i drugih energenata Kkoji
ne emituju Stetne gasove u atmosferu u ukupnoj traznji za energijom
(pogledati tabelu).89

Ukoliko se u narednim godinama uspostavi jo$ agresivniji set politika ka
zastiti ¢ivotne sredine, kao i ka povecanju energetske efikasnosti i smanjenju
emisije ugljen-dioksida ispod nivoa iz 2005. godine, moguce je da ¢e dodi i do
veceg pada u traznji za energijom.

69 Global Economic Prospects 2009, Commodities at the Crossroads, The World Bank,
Washington DC, 2009, p. 69.
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MEDUNARODNA TRGOVINA
INDUSTRIJSKIM PROIZVODIMA






Industrijski proizvodi (eng. Industrial products) predstavljaju proizvode koji
se dobijaju u procesu industrijske proizvodnje. Oni se dobijaju preradom
primarnih proizvoda, koji su sirovine za industrijsku proizvodnju, i koji
dozivljavaju znacajnu transformaciju obradom na masinama i uz uceScée
radne snage. Zbog toga industrijske proizvode nazivamo proizvodima sa
viSom novododatom vrednoScu.

Ovi proizvodi nastaju posle industrijske revolucije, kada su maSine pocele
da se intenzivnije koriste u proizvodnji. Na taj nac¢in doslo je do znacajnog
porasta produktivnosti u proizvodnji dobara, industrijski proizvodi su se
proizvodili u velikim serijama i bili mnogo jevtiniji i pristupacniji Sirim slojevima
stanovnistva. Oni su postali veoma konkurentni i u medunarodnim
razmerama pa su se brzo nasli u medunarodnoj trgovini, ¢im je obim
proizvodnje prevazi$ao domacu traznju za ovim proizvodima.

Ali buduéi da je filozofija proizvodnije u to vreme bila da se uvoze sirovine
koje se preraduju u industrijske proizvode u lokalnim pogonima,
medunarodna trgovina je dugo bila obeleZzena razmenom primarnih
proizvoda. Bilo je potrebno oko dva veka od njihove pojave da industrijski
proizvodi postanu dominantni proizvodi u svetskoj trgovini. Industrijski
proizvodi su preuzeli dominaciju u tokovima medunarodne trgovine, nad
primarnim proizvodima, tokom $ezdesetih godina 20. veka. Kao $to smo videli
industrijski proizvodi danas ucestvuju sa 56% u svetskom izvozu, prema
podacima za 2007. godinu.

Ako pogledamo podatke o spoljnotrgovinskom koeficijentu! za
industrijske proizvode prikazane po grupama zemalja klasifikovanih po
stepenu razvoja, to je izlozeno u narednoj tabeli, videcemo da je prosecna
vrednost ovog koeficijenta za svet u celini oko 51%. Znadi svetski izvoz
industrijskin proizvoda je predstavijao polovinu sve svetske proizvodnje u
2007. godini.

1 Spoljnotrgovinski koeficijent odredene zemlje se dobija ako se u odnos stavi spoljna trgovina
jedne zemlje u posmatranoj godini, kao zbir njenog izvoza i uvoza, sa drustvenim proizvodom
(proizvodnjom) te zemlje u istoj godini.

ViSe o problematici spoljnotrgovinskih koeficijenata u: Predrag Bjeli¢ "Medunarodna trgovina”
Ekonomski fakultet, Beograd, 2008, str.
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Tabela 1: Spoljnotrgovinski koeficijent za medunarodnu trgovinu
industrijskim proizvodima odabranih zemlja sveta, 2007

grupa / zemlja % grupa / zemlja % grupa / zemlja %

\Z/'ies;gll;;) razvijene 49 1 fgﬁiljneje razvijene 55.9 ZN:rjnr‘:}:nje razvijene 49 1
SAD 23,1 |Kina 67,8 Laos 48,4
Japan 30,4 |Indija 30,8 Cad 69,9
Velika Britanija 38,1 |Rusija 448 Etiopija 34,4
Francuska 45,1 | Indonezija 48,6 Zimbabve 122,0
Nemacka 71,9 | Singapur 348,6 Svazilend 176,3

Svet — 51,0

Izvor: World Bank “World Development Indicators 2009”, Washington DC, 2009, table 6.1, pp.
328-330.

Kod razvijenih zemalja je vrednost spoljnotrgovinskog koeficijenta za
industrijske proizvode, u 2007. godini, iznosila oko 49%, ali se ona
individualno po zemljama znaajno razlikovala. Na primer, u Nemackoj
vrednost ovog koeficijenta je iznosila skoro 72%, dok su na drugoj strani
spektra SAD kod kojih je zabeleZena vrednost koeficijenta od samo 23%. Ove
razlike se mogu objasniti nejednakim znacajem industrijskih proizvoda u
uvoznim i izvoznim tokovima posmatranih zemalja, ono Sto bi nazvali
intrasektorskom trgovinom.

Kod zemalja u razvoju ove varijacije su jo§ znacajnije. U grupi srednje
razvijenih zemalja izgleda da industrijski proizvodi imaju joS veci znacaj, jer
prose€an spoljnotrgovinski koeficijent za ove proizvode iznosi oko 56%.
NatproseCna vrednost koeficijenta je zabeleZzena kod Kine, oko 68%, do je
daleko ispod proseka Indija sa vrednoS¢u koeficijenta od oko 31%. Podatak
koji je dat za Singapur, od oko 350%, deluje skoro neverovatno, ali treba imati
u vidu da je tu ukljuéen uvoz i izvoz koji se obavlja po poslovima reeksporta,
koji je znacajno prisutan u privredi ovog grada-luke. | kod najmanje razvijenih
zemalja industrijski proizvodi su znacajni, i prose¢na vrednost njihovog
koeficijenta je jednaka prosecnoj vrednosti spoljnotrgovinskog koeficijenta za
visoko razvijene zemlje. Ali kod ovih zemalja se joS uvek verovatno radi o
vecem udelu industrijskih proizvoda u uvozu.

Industrijski proizvodi su jedinstveno ime za veoma heterogenu grupu
individualnih proizvoda i grupa proizvoda. Buduéi da se industrija kao nacin
proizvodnje deli u veliki broj sektora industrijski proizvodi se obi¢no klasifikuju
u grupe proizvoda prema industrijskim sektorima iz kojih dolaze, tako da
govorimo o hemijskim proizvodima, tekstilnim proizvodima, masinama i
slicno. Prema medunarodnim klasifikacijama, koje smo naveli kada smo
pricali o proizvodima medunarodne trgovine, industrijski proizvodi obuhvataju
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nekoliko grupa odnosno sekcija u tim klasifikacijama. Prema Standardnoj
medunarodnoj trgovinskoj klasifikaciji (tre¢a revizija) u industrijske proizvode
svrstavamo robu iz grupa 5, 6, 7 i 8, ali ne uklju€ujuci diviziju 68 koju smo
klasifikovali u primarne proizvode.2

Obic¢no sve znacajnije publikacije o statistici medunarodne trgovine robom
koriste Standardnu medunarodnu trgovinsku klasifikaciju kada prezentiraju
podatke o industrijskim proizvodima, ali ipak ove proizvode grupiSu u
odredene grupe radi lakSeg obuhvatanja, i to:

1. gvozde i Celik, kao proizvode sive metalurgije koji nastaju preradom
gvozdene rude. UcCeS¢ée ove grupe industrijskih proizvoda prema
poslednjim podacima iz 2007. godine je 3,5% svetskog robnog izvoza;

2. hemijski proizvodi, u koje ubrajamo proizvode hemijske industrije,
ukljuCujuéi i farmaceutske proizvode, koji imaju 2007. godine ucesce u
svetskom robno izvozu oko 11%;

3. ostali poluproizvodi, u koje se ubrajaju proizvode kozarske industrije,
gumeni proizvodi i proizvodi drvnopreradivacke industrije i sli¢no;

4. maSine i transportna sredstva, u koje ubrajamo kancelarijsku i
telekomunikacionu opremu, transportna sredstva (automobili i druga
vozila) i druge masine (industrijske, za proizvodnju struje i sli¢éno). Ovo je
najznacajnija grupa proizvoda u okviru industrijskih dobara pa se Cesto
njene najznacajnije komponente posebno iskazuju;

5. tekstilni proizvodi, koji su znacajno smanijili svoj udeo u svetskoj robnoj
trgovini i koji je 2007. godine iznosio malo ispod 2%;

6. odecéa (konfekcijski proizvodi), koji predstavljaju proizvode koji uglavnom
nastaju preradom tekstila i koju ostvaruju u¢esce od preko 2% u svetskoj
robnoj trgovini, prema podacima iz 2007. godine;

7. ostali industrijski proizvodi, kao $to su ku¢na dobra, merni instrumenti i
sliéno.

Iz priloZene tabele vidimo da se udeo industrijskih proizvodima u svetskoj
robnoj trgovini kre¢e oko 70%, ali primetimo da u posmatrane dve decenije
struktura industrijskih proizvoda ima znacajne varijacije. Primetna je
tendencija smanjenja u¢esc¢a tekstila i odece u svetskom robnom izvozu, dok
hemijski proizvodi povecavaju svoje u¢eSce. Najznacajniji segment u okviru
industrijskin proizvoda je grupa masina i transportnih sredstava, a u okviru
ove grupe kancelarijska i telekomunikaciona oprema beleZi velike varijacije u

2 Neke publikacije iskljuéuju i podgrupu 891 — Naoruzanje i municija, zbog njihove specifi¢nosti,
ali se i tu radi o industrijskim proizvodima.
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svom uceS¢u su svetskom robnom izvozu. Ostale grupe proizvoda imaju
uglavnom stabilno u¢esce u svetskom robnom izvozu.

Tabela 2: Udeo industrijskih proizvoda i pojedinacnih grupa industrijskih
proizvoda u svetskom robnom izvozu, u odabranim godinama (procenti)

1990 2000 2007
INDUSTRIJSKI PROIZVODI 70,2 73,9 69,8
Gvozde i Celik 3.1 2,3 3,5
Hemijski proizvodi 8,7 9,3 10,9
Kancelarijska i telekomunikaciona oprema 8,8 15,2 11,1
Automobili 9,4 9,2 8,7
Tekstil 3.1 2,5 1,7
Odeca 3,2 3,2 2,5

lzvor: WTO “International Trade Statistics”, Geneva za 2000, 2001, 2008.

Industrijski proizvodi se mogu znacajno razlikovati po stepenu njihove
finalizacije, pa mogu biti namenjeni razli€itim potroSnjama. Zbog toga
industrijske proizvode delimo u dve grupe: potroSacka dobra i kapitalna
dobra. PotroSacka dobra su industrijski proizvodi koji su hamenjeni krajnjim
korisnicima, tzv. finalnoj potroSnji, Sto znai da se trajno troSe, a ne
podvrgavaju se daljoj obradi. Ova grupa se Cesto poistoveéuje sa finalnim
dobrima. Kapitalna dobra su industrijski proizvodi namenjeni proizvodnoj
potrodnji, odnosno to su proizvodi koji se koriste prilikom proizvodnje nekih
novih industrijskih proizvoda, kao $to su masine i slicno. Nekada jedan te isti
proizvod moze da bude i kapitalno i potroSacko dobro, u zavisnosti od njegove
namene. Ova grupa industrijskih proizvoda se Cesto poistovecCuje sa
poluproizvodima.

Tri najznacajnija industrijska regiona u svetu su:

1. Isto€na Azija, u koji ubrajamo privrede kao Japan, Kinu, Koreju, Hong
Kong i Tajvan;

2. Zapadna Evropa, gde spadaju Nemacka, Francuska, velika Britanija i
druge evropske zemlje;

3. Severna Amerika, koju ¢ine SAD, Kanada i Meksiko.

Ako pogledamo strukturu izvoza po regionima sveta, videcemo da u
izvozu Azije dominiraju industrijski proizvodi, i ostvaruju u¢esce od preko
80%. Iza Azije je Evropa, a na trecem mestu je Severna Amerika, po u¢escu
industrijskih proizvoda u robnom izvozu. Ovakav rang ovi regioni bi imali ako
posmatramo i njihov udeo u ukupnom svetskom izvozu industrijskih
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proizvoda. Ostali regioni imaju udeo industrijskih proizvoda znatno ispod 50%,
a najloSije je rangirana Afrika sa uCeS¢em od samo 18,8% industrijskih
proizvoda u svom robnom izvozu. Svi regioni beleZze znafajan udeo
industrijskih proizvoda u svom uvozu.

Tabela 3: UCeSce industrijskih proizvoda u trgovini pojedinih regiona u svetu,
2007 (procenti)

lzvoz Uvoz
Azija 81,6 63,7
Evropa 78,6 72,1
Severna Amerika 72,2 72,8
Latinska Amerika 30,9 69,1
Zajednica nezavisnih drzava 251 76,7
Bliski Istok 21,0 75,7
Afrika 18,8 68,0

Izvor; WTO “International Trade Statistics 2008”, Geneva, 2008, Table 11.6, p. 45

Pojedinacno gledano najznacajnije privrede u izvozu industrijskih
proizvoda su upravo privrede iz regiona IstoCne Azije, Evrope i Severne
Amerike. Najznacajniji izvoznik industrijskih proizvoda, prema podacima o
spoljnoj trgovini za 2008. godinu, u svetu je Evropska unija, a njen udeo u
svetskom izvozu industrijskin proizvoda je bio 15%. Evropsku uniju
posmatramo kao jedinstvenog subjekta medunarodne trgovine zbog visokog
stepena ostvarene trgovinske integracije.3 Od ¢lanica Evropske unije
pojedinacno najznacCajnija drzava Clanica po izvozu koji ostvaruje je
Nemacka. (Tabela 4)

3 Ovim podacima je predstavijena samo ekstraregionalna trgovina EU (External EU trade),
trgovina zemalja EU sa tre¢im drzavama, i nije uklju€ena intraregionalna trgovina EU.
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Tabela 4: Privrede glavni izvoznici i uvoznici industrijskih proizvoda, 2008

GLAVNI IZVOZNICI GLAVNI UVOZNICI
Privreda mird USD | Udeo (%) | Privreda mird USD Udeo (%)
Evropska unija 1.566,7 15,0 |SAD 1416,7 13,1
Kina 1.329,6 12,7 | Evropska unija 1287,4 11,9
SAD 962,8 9,2 |Kina 733,4 6,8
Japan 693,2 6,6 | Hong Kong 348,9 3,2
Korea, Rep. 365,0 3,3 | Japan 342,1 3,2
Hong Kong 348,0 3,3 |Kanada 308,4 2,9
Singapur 236,9 2,3 | Rusija 241,8 2,2
Tajvan 222,3 2,1 | Meksiko 239,3 2,2
Kanada 213,6 2,0 |Korea, Rep. 231,8 2,1
Meksiko 212,3 2,0 |Singapur 204,8 1,9

Napomena: Podaci za Evropsku uniju ukljuuju samo medunarodnu trgovinu sa tre¢im
drzavama (spoljna trgovina EU). Podaci o spoljnoj trgovini Hong Konga i Singapura sadrze
veliki udeo reeksporta. Podaci za Kinu uklju€uju i izvoz iz slobodnih proizvodnih zona. Podaci
za spoljnu trgovinu uklju€uju i izvoz iz slobodnih zona. Tajvan uzimamo kao subjekta
medunarodne trgovine ne ulazeci u njegov politicki status, a u WTO se pojavljuje pod
skra¢enim imenom Kineski Tajpej. Hong Kong i Makao su subjekti medunarodne trgovine a
politicki specijalni administrativni regioni NR Kine.

Izvor: WTO "International Trade Statistics 2009”, Geneva, 2009, table 11.31, p. 66.

Prvi put 2008. godine je Kina pretekla SAD kao najznacajniji svetski izvoznik
industrijskih proizvoda, to je i bilo za oCekivati, jer je Kina postala “globalna
fabrika” u kojoj se sve proizvodi, za ceo svet. Ali kada tumacimo ove podatke
moramo imati u vidu da su u ukupan izvoz Kine, kao izvoz sa statistiCkog
podrucja Kine, uklju€eni i podaci o izvozu iz slobodnih proizvodnih zona u Kini.
Udeo izvoza iz slobodnih proizvodnih zona iz Kine u ukupnom izvozu Kine,
prema podacima Svetske trgovinske organizacije za 2007. godinu, je iznosio
¢ak 50%.4 Znaci polovina izvoza Kine je pod kontrolom kompanija, uglavnom
stranih, koje proizvode u slobodnim proizvodnim zonama u Kini pa podatke o
ukupnom izvozu Kine trebamo uzimati sa rezervom. U nastavku knjige
osvetlicemo vise novi koncept analize medunarodne trgovine, koji ¢e nam dati
viSe informacija o ,autohtonom” kineskom izvozu.

SAD su sada na treCem mestu izvoznika industrijskih proizvoda, a razlog
zbog pada na mesto nize je seljenje kapitala iz SAD u Kinu gde americke
kompanije u svojim kineskim filijalama organizuju proizvodnju. Vecina ove
proizvodnje zavrSi na trzistu SAD, jer su SAD najveci svetski uvoznik
industrijskih proizvoda. Japan se sada nalazi na Cetvrtom mestu svetskih
izvoznika industrijskih proizvoda, dok je na petom mestu Republika Koreja.?

4 |zvor: World Trade Organization “International Trade Statistics 2008”, Geneva, 2008, p. 42.
5 JuZna Koreja.
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Vidimo da u prvih pet zemalja ve¢ imamo dve zemlje koje su do skoro bile
klasifikovane kao zemlje u razvoju.

Visoko na listu su pozicionirani Hong Kong i Singapur, na Sestom i
sedmom mestu respektivno, ali kod njih imamo zna&ajan udeo reeksportnih
poslova u izvoznim tokovima. Udeo reeksporta u izvozu Hong Konga, prema
podacima WTO za 2008. godinu, iznosi ¢ak 97,24%, dok je udeo reeksporta
u izvozu Singapura, te iste godine, bio 56,69% od ukupnog izvoza
Singapura. U slu¢aju Hong Konga uglavnom se radi o izvozu iz NR Kine koji
ide preko ovog specijalnog administrativnog regiona zbog viSeg nivoa
preferencija kojim je ova privreda raspolagala u okviru medunarodnog
trgovinskog rezima. Singapur je velika svetska luka u kojoj postoji i slobodna
zona za manipulaciju robom.

Pri dnu liste deset najvecih svetskih izvoznika industrijskih proizvoda, sa
prosecnim u¢eSéem od 2% u svetskom izvozu industrijskih proizvoda, nasli su
se Tajvan, Kanada i Meksiko. Mozemo zakljuditi da ako ve¢ sada uzmemo u
obzir ¢itavo kinesko ekonomsko podrucje, u koje uklju€ujemo NR Kinu, Hong
Kong, Tajvan i Makao, vidimo da je to podrucje vec najznacajnije podrucje po
izvozu industrijskih proizvoda u svetu.

Vecina svetskih izvoznika su i znac€ajni svetski uvoznici industrijskih
proizvoda, samo S$to je njihov raspored malo drugaciji. Na prvom mestu
svetskih uvoznika industrijskih proizvoda se nalaze SAD, na drugom mestu je
Evropska unija sa 27 ¢lanica dok je Kina tek na tre¢em mestu. Jedina zemlja
koja se pojavljuje kao znaCajni svetski uvoznik industrijskih proizvoda (na
sedmom mestu), a nismo je nasli u deset najznacajnijih svetskih izvoznika
industrijskih proizvoda je Rusija, koja je znacajan izvoznik energenata koje
klasifikujemo kao primarne proizvode.

Razvijene zemlje polako ali sigurno gube dominantnu poziciju kao najvedi
svetski izvoznici industrijskih proizvoda, $to nam je potpuno jasno ako
posmatramo najznacajnije izvoznike industrijskih proizvoda kroz poslednje
decenije na kraju 20. veka. Nekada se razvoj odredene privrede merio
stepenom razvijenosti njene industrije, ali su danas neki drugi sektori privrede
postali dominantni u rastu i razvoju jedne privrede, kao $to su usluge,
visokotehnolo3ki proizvodi, proizvodi intelektualne svojine i sli¢no.

Mnogi industrijski pogoni su iz razvijenih zemalja preseljeni u zemlje u
razvoju zbog koriSéenja jevtinijih resursa i manje strogih ekoloskih propisa.
Ovaj proces seljenja industrije iz razvijenih zemalja u zemlje u razvoju
nazivamo deindustrijalizacijom. Glavni subjekti u ovom procesu su
transnacionalne kompanije koje pokuSavaju da optimizuju troSkove svoje
proizvodnje na globalnom nivou. Sirovine se preraduju i koriste u zemljama
gde su najobilniji i najjevtiniji i tu se preraduju u poluproizvode. Kako je kapital
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mobilan transnacionalne kompanije osnivaju svoje filijale Sirom sveta i one
vr$e razmenu tih poluproizvoda. Te poluproizvode zatim preraduju i finalizuju
blizu velikih i propulzivnih trziSta, kakve su razvijene zemlje.

Razvijene zemlje su zadrzale dominaciju u proizvodnji i izvozu
industrijskih proizvoda koji su visoko tehnoloski intenzivni. Jedan od
najznacajnijin faktora proizvodnje danas je postala tehnologija, koja
omogucéava da se svi ostali faktori i resursi mnogo efikasnije iskoriste. U
visokotehnoloSke proizvode ubrajamo sve one proizvode koji imaju visok
udeo istrazivanja i razvoja u strukturi troSkova proizvodnje, kao Sto su
racunarske tehnologije, farmaceutski proizvodi i sli¢no. lako se veéina ovih
tehnoloskih istraZivanja i razvoja novih proizvoda joS uvek obavlja u visoko
razvijenim zemljama, jer su vazan resurs visoko obrazovani kadrovi,
najznacajniji €inioci u tom procesu koji obezbeduju velike finansije za ova
istrazivanja su transnacionalne kompanije.

U izvozu tehnoloSki-intenzivnih proizvoda prednjace SAD, i ovi proizvodi
u strukturi izvoza SAD ucestvuju sa 28% po podacima iz 2007. godine.
Prosek za svet je udeo tehnoloski-intenzivnih proizvoda od 18% u ukupnom
svetskom robnom izvozu, koliko je i prosek za visoko razvijene zemlje. Od
visoko razvijenih zemalja znacajna uceS¢a tehnoloSko-intenzivnih proizvoda
u svom izvozu ostvaruju i Velika Britanija i Francuska, 19% obe, dok
Nemacka ima udeo od 14%. (Tabela 5)

Srednje razvijene zemlje imaju proseCan udeo tehnoloski-intenzivnih
proizvoda u ukupnom izvozu od 19%, $to je i viSe od udela visoko razvijenih
zemalja. Ove podatke treba da prihvatimo sa rezervom buduci da kod vecine
srednje razvijenih zemalja imamo udeo tehnoloski-intenzivnih proizvoda koji
se krece ispod deset, ali je kod Kine zabelezen udeo od 30%, a kod Madarske
je udeo od 25% kao i kod nekih drugih zemalja, kao $to je Irska, gde je
zabelezeno veliko prisustvo filijala stranih kompanija. Ove filijale proizvode
tehnoloski intenzivne proizvode po svojem tehnoloSkom znanju dok se njihov
izvoz statistiCki pripisuje zemlji domacinu. Statistika trgovine stranih filijala
(FATS) omogucice nam drugaciji pogled na ove i sli¢ne stvari, o ¢emu ce biti
prie u nastavku ove knjige.

U zemljama na$eg regiona, sem u Hrvatskoj, zabelezeno je veoma malo
uceSée tehnoloski intenzivnih proizvoda, ispod 5% od ukupnog izvoza. U
Srbiji je ovo ueSce 4%, u Bosni i Hercegovini 3%, a u Makedoniji 1%. Ovo
su izuzetno mala uceSéa za zemlje koje su klasifikovane u srednje razvijene
zemlje i registruju se samo kod najmanije razvijenih zemalja. U predstavljenoj
tabeli vidimo da je i za najmanje razviene zemlje uceS¢e tehnoloski-
intenzivnih proizvoda 7% u ukupnom robnom izvozu.

Jedna od znacajnih tendencija koja je danas prisutna u trgovini
industrijskim proizvodima je pojava intrasektorske trgovine (eng. intra-industry
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Tabela 5: Udeo industrijskih proizvoda i visokotehnolo$ki intenzivnih
proizvoda u robnom izvozu pojedinih zemalja (procenti)

Udeo industrijskih proizvoda Udeo tehnologki-
Teritorija u robnom izvozu intenzivnih proizvoda
1995 2007 u robnom izvozu
SVET 75 69 18
Visoko razvijene zemlje 75 70 18
Austrija 82 75 11
Belgija 71 74 7
Francuska 76 74 19
Grcka 71 68 8
Nemacka 70 67 14
Velika Britanija 80 72 19
SAD 79 70 28
Srednje razvijene zemlje 75 68 19
Albanija 61 65 12
Bosna i Hercegovina - 64 3
Bugarska 48 62 6
Kina 79 68 30
Hrvatska 67 73 9
Madarska 75 76 25
Makedonija 54 62 1
Moldavija 42 64 5
Rusija 44 77 7
Srbija 60 69 4
Najmanje razvijene zemlje 66 62 7
Etiopija 72 77 3
Sudan 59 93 1

Izvor: World Bank “World Development Indicators 2009”, Washington, 2009, table 4.4, pp. 216-
218 and table 5.12, pp. 314-316.

trade) koja podrazumeva razmenu istovrsnih proizvoda, iz istog sektora
privrede, izmedu zemalja. Jedna zemlja, na primer, moze i izvoziti i uvoziti
automobile. Ova situacija je neobjaSnjiva po klasi¢énim teorijama
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medunarodne trgovine, jer se podrazumeva da zemlja proizvodi i izvozi
proizvode u kojima ima apsolutnu ili relativnu prednost, a uvozi proizvode u
kojima nema tu prednost.

Ova pojava je uoCena na primeru razvijenih zemalja, sredinom 20. veka,
kada su vriena ispitivanja na Jedinstvenom trZistu EU. | dalje je primec¢eno da
se intrasektorska trgovina priblizava dominaciji u ukupnoj trgovini, da je blizu
uceS¢u od 50%. Novija istrazivanja, koje je vrSila Organizacija za ekonomsku
saradnju i razvoj (OECD), pokazuju da je intrasektorska trgovina danas
potpuno dominantan oblik vrSenja trgovine kod vecine razvijenih zemalja, ali i
kod dobrog broja zemalja u razvoju. Svih sedam najrazvijenijih drzava sveta,
prikazane na pocCetku naredne tabele, imaju prisustvo intrasektorske trgovine
vece od 50%, sem Japana. Udeo intrasektorske trgovine je najveci kod
Francuske, Kanade i Nemacke.

Tabela 6: Prisustvo intrasektorske trgovine
u odabranim periodima krajem 20. veka

1988-91 1992-95 1996-2000
Nemacka 67,1 72,0 72,0
SAD 63,5 65,3 68,5
Francuska 75,9 77,6 77,5
Velika Britanija 70,1 73,1 73,7
Italija 61,6 64,0 64,7
Japan 37,6 40,8 47,6
Kanada 73,5 747 76,2
Meksiko 62,5 74,4 73,4
Turska 36,7 38,4 40,6
Ceska Republika - 66,3 77,4

Izvor: OECD, OECD Economic Outlook 71, Part VI: Intra-industry and intra-firm trade and the
internationalisation of production, Paris, 2002, p. 161.

Intrasektorska trgovina kao tok savremene medunarodne trgovine
uglavnom je prisutna u trgovini razvijenih zemalja. Ali ima dosta i zemalja u
razvoju koje imaju znacCajne intrasektorske trgovinske tokove, kao $to je na
primer Meksiko u €ijoj trgovini je udeo ovih tokova iznad 70%. Ali dobar deo
zemalja u razvoju joS uvek ima udeo intrasektorske trgovine u ukupnoj
spoljnoj trgovini ispod 50%, kao $to je to na primer Turska. | neke zemlje koje
su do devedesetih godina 20. veka imale centralno-plansku privredu, kao $to

128



Savremena medunarodna trgovina

je u nadoj tabeli primer Ce$ke Republike, su ubrzo posle otvaranja za
medunarodnu trgovinu ostvarile visok udeo intrasektorske trgovine u ukupnoj
spoljnoj trgovini, koji je kod ove zemlje krajem 20. veka bio preko 70%.

Novije teorije medunarodne trgovine pokusavaju da daju razna objasnjenja
za pojavu intrasektorske trgovine, buduci da klasi¢ne teorije to ne mogu, jer
poznaju samo intersektorsku trgovinu. To moZe biti nalin statistiCkog
obuhvatanja podataka, diferencijacija podataka, detaljnost obuhvatanja
podataka u analizi i sli¢no.6 Jedno je sigurno, da se definicija individualnog
proizvoda u medunarodnoj trgovini promenila. Vide nije bitno da li je proizvod
automobil, ve¢ i koje je boje, sa koliko vrata, koje jaCine, kakve marke i sli¢no.
| svetsko trZiSte se prilagodava zahtevima potroSaca Sirom planete.

1. Medunarodna trgovina gvozdem i ¢elikom

1.1. Definisanje i nacini dobijanja gvozda i Celika

Rude i minerali obuhvataju gvozdenu rudu koja se preraduje u gvozde i
Celik, druge rude i minerale, ali i prirodna dubriva i druge sli¢ne proizvode.
Gvozde i Celik su osnovni inputi velikog broja industrijskin grana, pa dobro
organizovana proizvodnja ovih osnovnih metala ima znaCajan uticaj na
celokupni privredni razvoj zemalja.

Gvozde je metal, hemijski element, jedan od prelaznih elemenata, Ciji je
hemijski simbol Fe, a atomski broj 26. Gvozde kao i svi metalni proizvodi ima
veliku gustinu i teSko je. Gvozde je metal koji je najjeftiniji i koji se najvise
koristi u svetu. Ono se koristi kao nezamenljiv konstrukcioni materijal. Na
drugom je mestu po koli€ini u prirodi i na ¢etvrtom po koli¢ini u zemljinoj kori.
Retko se pojavljuje u Cistom stanju, ponekad se javlja u obliku legura (narocito
u meteoritima) i u stotinama minerala i ruda, uklju€uju¢i hematit, magnetit,
limonit i siderit.

Gvozde je kao i svaki metal neotporan na atmosferske uticaje i podlozan
je oksidaciji, pa se zato mora naknadno zastititi od korozije. Zastita gvozda od
korozije predstavlja dodatni troSak i opterecuje cenu gotovih proizvoda. Da bi
se stvorio otporniji materijal metali se medusobno mesaju i stvaraju legure,
zbog toga Sto legiranje poboljSava hemijske osobine. Tako se i legiranjem
gvozda sa hromom i niklom dobija nerdajuéi Celik. Znaci Celik predstavija
leguru gvozda.

6 O teorijskim objasnjenjim intrasektorske trgovine detaljnije u: Predrag Bijeli¢, ,Medunarodna
trgovina”, Centar za izdavacku delatnost Ekonomskog fakulteta, Beograd, 2002, str. 155.
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Gvozde se u prirodi ne nalazi Cisto ve¢ u obliku jedinjenja (rude). 1z
oksidne rude, koja je jedinjenje metala i kiseonika, se raznim postupcima
izdvaja gvozde. Faze dobijanja gvozda su:

1. Obogadivanje — ruda se obogacuje, {j. uklanja se deo jalovine, a kao
rezultat se dobija tzv. obogacena ruda. Na taj nacin u rudarstvu se
magnetnom koncentracijom dobija oko 60% gvozda u rudi.

2. Ekstrakcija — izvlaCenje gvozda iz rude je glavna faza u metalurskoj
preradi. VrSi se u visokim pec¢ima, a uz rudu se dodaje i koks, kao
redukciono sredstvo. Glavni proizvod ekstrakcije je sirovo gvozde, jer u
sebi sadrzi odredenu koli€inu primesa (iz rude ili dodataka) koje snizavaju
kvalitet gvozda pa se ono podvrgava sledecoj fazi obrade.

3. Precid¢avanije (rafinacija) — vrsi se pretapanje sirovog gvozda na vazduhu.

Cisto gvozde koje se dobija nakon ove tri faze obrade je lo$ materijal koji
je podlozan koroziji, pa se sve koli€ine Cistog gvozda legiraju sa metalima i
uglienikom. Najvece koli€ine sirovog gvozda se koriste za proizvodnju Celika,
a manje za proizvodnju livenog gvozda.

Gvozde je feromagnetik na obi¢noj temperaturi i on je jedini metal koji se
moze kaliti (tzv. kaljenje cCelika). Mnogobrojne su njegove upotrebe u
proizvodnji Celika raznih vrsta, kao i kalupa za livenje i kovanog gvozda,
jednom recju gvozdenih metala. Osnova proizvodnje Celika je promena
osobina gvozda koje sadrzi uglienik procesom kaljenja.”

Razlikujemo dve vrste sirovog gvozda:

1. belo sirovo gvozde
2. sivo sirovo gvozde

8to zavisi od vrste hladenja. Ako se sirovo gvozde naglo hladi dobija se

belo sirovo gvozde, a ako se hladi lagano na vazduhu dobija se sivo

sirovo gvozde. U sivom je ugljenik u elementarnom stanju, a u belom je u

vezanom stanju. Sivo sirovo gvozde je namenjeno za proizvodnju livenog

gvozda, a belo za proizvodnju Celika. (Slika 1)

Celik je legura gvozda i uglienika (najvise 1,7%) i eventualno nekih drugih
metala. Posto u sirovom gvozdu ima oko 4-5% uglienika on se mora
eliminisati i svesti na koli€inu do 1,7%. Naravno vrsi se i eliminacija drugih
primesa, pa u zavisnosti od uklanjanja primesa razlikujemo:

i. Konvertorske metode za proizvodnju Celika;
ii. Simens-Martinov postupak;
iii. Elektropostupke za proizvodnju Celika.

7 Enciklopedija Britanika, saZeto izdanje, br. 2, 2005, str. 101.
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Slika 1: Proces proizvodnje gvozda u 19. veku

Konvertorske metode podrazumevaju brzo odvijanje postupaka u
konvertorima tzv. sudovima od 2 do 4 tone u koje se produvava vazduh i tako
dolazi do oksidacije svih primesa. Posto je proces jako buran ne postoji
mogucénost kontrole, ve¢ se ukloni sav ugljenik. Zbog toga se onda posebno
dodaju ugljenik i legiraju¢e materije. U Simens-Martinovom postupku pe¢ ima
veci kapacitet pa se vazduh ne produvava kroz masu gvozda ve¢ po povrsini.
Ovaj proces je duzi i sporiji pa postoji moguénost kontrole i zaustavljanja
procesa kad ugljenik padne na odgovarajuci procenat zastupljenosti. U ovom
postupku moguce je koristiti i staro gvozde kao i kvalitetne rude. Kod
elektropostupaka primese se uklanjaju hemijskim putem. Pe¢ je zatvorena, a
zagrevanje peci se vrsi elektricnom energijom. Na ovaj nacin se dobijaju
najkvalitetnije vrste Celika.

Posto je Celik legura on osim grozda i uglienika sadrzi i neke druge
elemente. Ti drugi elementi se zovu primese ili legirajuci elementi. Primese su
oni sastojci koji su se nezeljeno nasli u Celiku ili poti¢u iz same rude, koksa ili
topitelja odnosno vazduha iz visoke peci. Primese mogu biti Stetne, neutralne
ili one koje pozitivno utiCu na kvalitet Celika. Fosfor i sumpor su posebno
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Stetne primese koje poti€u uglavnom iz rude. Pozitivne primese koje se
dodaju Celiku, hrom, mangan i silicijum, poti€u iz visoke peci. Legirajuci
elementi se namerno dodaju Celiku da bi se dobio Celik odgovarajucih
osobina. NajceSée se dodaje silicijum, koji je jeftin i nemetal je, a znatno
poboljSava mehani¢ke osobine Celika. Osim toga dodaju se hrom i nikl koji
poboljavaju hemijske osobine Celika. Razlikujemo legure sa samo jednim
legiraju¢im elementom, ali i legure sa dva tri ili vi8e legirajucih elemenata. U
svakom sluc€aju kod legura gvozde mora biti zastupljeno sa najmanje 50%.

1.2. Klasifikacija gvoZda i celika

Prema podeli metala gvozde spada u grupu teSkih metala. Grani¢na
vrednost toplienja gvozda je 1150 stepeni celzijusa. Takode prema boji metala
gvozde i Celik, tzv. gvozdeni metali, spadaju u grupu crnih metala.

Postoje tri kriterijuma podele Celika. Prema sastavu svi Celici se dele na:
1. ugljeni¢ne (sadrze samo gvozde i ugljenik, i eventualno primese) ;
2. legirane (sadrze gvozde, uglienik i bar jedan legirajuci element).

Prema stepenu zastupljenosti ugljenika Celici se dele na: nisko ugljeni¢ne
Celike, srednje ugljeni¢ne Celike i visoko ugljeni¢ne Celike. Prema stepenu
zastupljenosti legiranih elemenata Celici se dele na: nisko legirane Celike,
srednje legirane Celike i visoko legirane Celike.

Svi se obi¢no dobijaju Simens-Martinovim postupkom, dok se visoko
legirani Celici dobijaju elektrolizom.

Prema nameni Celike delimo na:
1. konstrukcione (najcesée ugljenicni ili nisko legirani) ;
2. alatne (legirani — srednje i visoko) ;
3. Celike za specijalnu (posebnu) namenu (visoko legirani).

Konstrukcioni ¢elici moraju zadovoljiti odredene mehanicke osobine. Oni
se ugraduju u razliCite konstrukcije, masine i sli¢no. Alatni su, kao $to im samo
ime kaze, namenjeni za izradu alata. Oni moraju ispuniti zahtev za visokom
tvrdo¢om, kao i da se ta tvrdoéa zadrZi i na visokim temperaturama. Celici
posebne namene moraju imati posebne mehanicke, fizicke ili hemijske
osobine. Oni sluze za izradu lezajeva, ventila motora, za cilindre i sli¢no.

Konacno, prema kvalitetu, ¢elike delimo na:
1. Celike obi¢nog kvaliteta
2. kvalitetne Celike
3. visokokvalitetne Celike.
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Celici obiénog kvaliteta nemaju garantovan hemijski sastav, ali je
garantovano da nemaju Stetne primese. Kvalitetni €elici su garantovanog
hemijskog sastava i imaju ispod 0,04% sumpora {j. fosfora. Visoko kvalitetni
Celici su garantovanog hemijskog sastava i imaju ispod 0,025% sumpora,
odnosno fosfora.

Prema Standardnoj medunarodnoj trgovinskoj klasifikaciji, koja se najvise
koristi za statistiCke svrhe obuhvatanja svetskih trgovinskih tokova, gvozde i
Celik spadaju pod industrijske proizvode, sekcija Sest divizija 67 (iron and
steel, SITC division 67).

1.3. Upotreba gvozda i Celika kroz istoriju

Upotreba gvozda u svakodnevnim ljudskim aktivnostima ima dugu istoriju.
Jos$ je drevna Sparta kovala novac od gvozda, kako bi odvratila svoje gradana
od medunarodne trgovine. Sa druge strane u antickom periodu FeniCani kao
najznacajniji trgovci na Mediteranu su, izmedu ostalog iz Spanije uvozili bas
gvozde. U Staroj Gr¢koj osim ratova izmedu gr¢kih drzava-gradova obavljana
je i Ziva trgovine u razdoblju od oko 800. godine pre nove ere. Grci su
raspolagali znacajnom flotom pa su obavljali trgovinu i sa veoma udaljenim
drzavama. Oni su bili znaCajno razvili zanatstvo, posebno grncarstvo i
proizvodnju metalnih proizvoda.

Znacajni tehnoloski pronalasci, kao otkrice parne masine 1763. godine
uslovili su zna¢ajan porast industrijske proizvodnje koji je u literaturi poznat
kao industrijska revolucije. Osnova razvoja industrije u prvoj fazi je bila
proizvodnja uglja i drugih fosilnih goriva, koja su kori8¢ena radi dobijanja
gvozda. Zbog toga je ova industrijska revolucija bila poznata kao revolucija
uglja i Celika. U XIX veku nastala je Zzeleznica kada su postavili parna kola na
gvozdene Sine. Ona je najpre (1821) upotrebljavana samo za preno$enje
uglia, a od 1830. godine poceli su je upotrebljavati i za prenoSenje putnika.
Elektrini telegraf pronaden je u isti mah, izmedu 1833. i 1838. godine, u
Francuskoj, Nemackoj i Engleskoj. Posto je pronaden nacin kako da bude
samo s jednom gvozdenom Zicom, usavrsen je i nacin prenoSenja depesa.

Industrija se mnogo koristila primenom nauke, a narocito mehanike i
hemije. U XIX se veku pojavilo vise novih industrijskih grana, a tesko da bi se
nasla koja bilo vrsta stare industrije, €ija oruda i nacin rada nisu bili obnovljeni
za poslednjih sto godina. Industrija se u isto doba i usavrSavala i Sirila;
umnozavanje stanovnistva i bogatstva i olakSavanje prenosa gonili su na jo$
veCu proizvodnju. Preradivanje gvozda je u ovom periodu napredovalo,
topionice gvozda sa drvetom zamenjene su topionicama s kamenim ugljem.
Zatim su postavljene visoke peci i veliki parni maljevi, koji daju mogucnosti, da
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se tope i izraduju velike koli€ine gvozda i proizvodnja gvozda se popela od 4
miliona tona u 1850. na 20 miliona u 1882. godini. Krajem XIX veka su se i
razvili postupci koji su olakSali proizvodnju €elika, kao Basemerov i Simens-
martinov, kao i proizvodnja struje, pa se zato ovaj period naziva i revolucijom
Celika i elektriciteta (industrijska revolucija).

MoZemo primetiti da je proizvodnja i pre svega trgovina gvozdem i
Celikom imala i veliki politicki uticaj. Prvi poku$aji integracija koji stoje u temelju
danadnje EU datiraju jo$ iz 1951. godine kada je Sest zemalja (Francuska,
Nemacka, Italija, Belgija, Luksemburg i Holandija) stvorilo Evropsku zajednicu
za ugalj i Celik.

Mnogi Evropljiani su smatrali da se zapadnonemacka privreda prebrzo
oporavljala od posledica rata i da se na neki nacin mora kontrolisati. Kako bi
ispunio volju naroda, francuski ministar spoljnih poslova Robert Suman je na
osnovu plana svog sunarodnika, ekonomiste Zana Monea, predlozio
ujedinjenje francuske i zapadnonemacke industrije uglja i Celika i pozvao je i
druge zemlje da se pridruze. Sumanova deklaracija je predstavijena 9. maja
1950. godine i poceli su pregovori o osnivanju Evropske zajednice za ugalj i
Celik, koji su uspeSno zavrSeni. Na osnovu Sumanove deklaracije izraden je
Pariski ugovor, kako je ugovor o Evropskoj zajednici za ugal;j i elik nazivan u
javnosti. Predstavljen je 18. aprila 1951. i njegovim stupanjem na snagu 24.
jula slede¢e godine i to na vremenski period od 50 godina, doslo je do
ujedinjenja industrije uglja i Celika Sest zapadnoevropskih zemalja —
Francuske, Zapadne Nemacke, ltalije, Belgije, Holandije i Luksemburga. Sve
carine u trgovini gvozdem, ugljem i Celikom su ukinute, uvedena je zajedni¢ka
tarifa prema zemljama van Zajednice, a pocela je da se sprovodi i stroza
kontrola proizvodnje i prodaje ovih sirovina. Cak i nakon stvaranja EU
Evropska zajednica za ugalj i Celik i Evroatom su u okviru Evropske unije
nastavili da postoje kao samostalne nadnacionalne organizacije.

Primer da trgovina gvozdem i Celikom i danas predstavlja vazan aspekt u
odnosu izmedu zemalja pokazuje i spor izmedu EU i SAD. Ovaj spor spada
u pitanja koja se odnose na klasi¢ne protekcionistiCcke mere, jer je u pitanju
podizanje ameriCkih carina na uvoz Celika, a zatim odluka da se one vrate na
predasnji nivo pod pritiskom Svetske trgovinske organizacije.

1.4. Izvoz i uvoz gvoZda i Celika

Ako posmatramo duzi vremenski period udeo gvozda i Celika u svetskoj
robnoj trgovini je zna€ajno opao, buduéi da je udeo 1955. godine iznosio
3,7%, dok je 2005. godine on iznosio 1,5%. To ne znadi da se ovi proizvodi
danas manje Kkoriste niti da su manje vazni za svetsku privredu, vec da se ove
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sirovine, pod uticajem transfera privatnog kapitala, sve vise preraduju na
mestu pronalaZenja i rafinacije, pa zato ne dolazi do njegovog izvoza.8

Kada posmatramo period od 1980. godine pa do 2007. godine izvoz
gvozda i Celika je varirao. Na pocCetku posmatranog perioda dolazi do
neznatnog pada u izvozu gvozda i Celika od 2% (1980-85) da bi u narednih
10 godina izvoz gvozda i Celika rastao, odnosno procentualna promena u
izvozu povecala na 9 (1985-90) tj. 8% (1990-95).

Tabela 7: 1zvoz gvozda i Celika u svetu u periodu 1980-2007. godine,
u milijardama USD i procentima

Udeo u
svetskoj
robnoj
trgovini

Godisnja procentualna promena Vrednost

1980-85 | 1985-90 | 1990-95 | 1995-00 | 2000-07 |2005| 2006 {2007 2007 2007

Gvozde

. -2 9 8 -2 22 17 | 18 | 27 474 3,5
i Celik

Izvor: WTO, International Trade Statistics 2008, str. 43.

Kao Sto mozemo videti u tabeli 7 izvoz gvozda i Celika doZiveo je najvedi
rast u periodu od 2000-2007. godine. U tom periodu izvoz je rastao godiSnje
u proseku za 22%. Mozemo zakljuCiti da posle 2000-te godine dolazi do
najveceg rasta u izvozu gvozda i Celika i to posebno u 2007. godini za ¢ak
27% u odnosu na prethodnu godinu. Na taj nacin se vrednost izvoza gvozda
i Celika jo$ popela na 474 milijarde USD u 2007. godini, $to ¢ini 3,5% udela u
svetskoj robnoj trgovini.

Udeo gvozda i Celika u ukupnoj svetskoj robnoj trgovini je 3,5% u 2007.
godini. Ukoliko taj udeo posmatramo prema regijama sveta koje su izvozile,
odnosno regijama sveta koje su uvozile ove materijale, dobi¢emo jo$ bolji uvid
u medunarodnu trgovinu gvozda i Celika.

U posmatranoj godini u izvozu Severne Amerike gvozde i Celik uestvuju
sa 1,5% od ukupnog izvoza robe te regije, dok u ukupnom izvozu industrijskih
proizvoda posmatrane regije u€estvuju sa 2,0%. Ako svet posmatramo po
regijama najveci svetski izvoznik gvozda i Celika je Zajednica nezavisnih
drzava. Medutim Zajednica nezavisnih drzava je ujedno i veliki uvoznik ovih
materijala. Region koji najviSe uvozi gvozde i Celik je Sredniji Istok koji ujedno
ima i ubedljivo najmaniji udeo izvoza u ukupnoj robnoj trgovini.

8 Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Centar za izdavagku delatnost Ekonomskog fakulteta
u Beogradu, 2008, str. 171.
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Tabela 8: Udeo gvozda i €elika u ukupnoj robnoj trgovini i u trgovini
industrijskim proizvodima posmatrano po regijama, 2007, u procentima

Udeo u ukupnoj Udeo u trgovini

robnoj trgovini industrijskim proiz.

izvoz uvoz izvoz uvoz
Svet 3,5 3,5 5,0 5,0
Severna Amerika 1,5 2,2 2,0 3,0
Juzna i Centralna Amerika 3,9 2,8 12,5 4.1
Evropa 4,0 3,9 5,0 55
Zajednica Nezavisnih Drzava 9 8,9 4,3 35,4 5,6
Afrika 2,2 4.4 11,8 6,5
Sredniji Istok 0,6 6,8 2,8 9,0
Azija 3,7 3,2 4,5 5,0

Napomena: udeli u izvozu su izvedeni iz podataka Sekretarijata WTO o svetskoj robnoj trgovini
po proizvodima i regionima.
Izvor: WTO, International Trade Statistics 2008, str. 46.

Ukoliko umesto ukupne robne trgovine posmatramo udeo u trgovini
industrijskim proizvodima na gvozde i Celik otpada 5% udela. Posmatrano po
regijama ne dolazi do nesto vec¢ih promena, Zajednica nezavisnih drzava je i
dalje najveéi izvoznik gvozda i Celika od ukupnog izvoza industrijskih
proizvoda, dok je najveci uvoznik takode Srednji Istok.

Videli smo da je ukupna vrednost izvoza gvozda i Celika u svetu 2007.
godine bila oko 474 milijarde USD. (Tabela 9) Od ukupnog svetskog izvoza
Evropa, posmatrano prema vrednosti izvoza, je izvozila najviSe i to oko 228
milijarde USD, dok je oblast Azije uCestvovala sa oko 140 milijarde USD u
ukupnom svetskom izvozu gvozda i €elika. Samo jedna zemlja Kina je 2007.
godine izvezla gvozda i Celika u vrednosti od 51,5 milijarde USD. Osim Kine
veoma visoke vrednosti izvoza gvozda i Celika ima i Zajednica Nezavisnih
Drzava, u 2007. godini izvoz je iznosio 45,4 milijarde USD.

9 Zajednica Nezavisnih Drzava (Commonwealth of Independent States - CIS) formirana je
krajem 1991. godine od mnogih republika koje su Cinile Sovjetski Savez. Clanice su:
Jermenija, AzerbejdZan, Belorusija, Gruzija, Kazahstan, Kizgistan, Moldavija, Rusija,
Tadzikistan, Turkmenistan, Ukrajina i Uzbekistan. Clanice su se 1993. godine slozile da
stvore ekonomsku uniju koja je dopustala slobodno kretanje robe, usluga, rada i kapitala.
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Tabela 9: 1zvoz gvoZzda i Celika prema destinaciji, posmatrano
po odabranim regijama, u procentima i miljardama USD

Vrednost Udeg u izyozu Udeo u svetskom Godisnja procentualna
regije/drzave izvozu promena

2007 | 2000 | 2007 2000 2007 | 2000-07 2006 2007
Svet 474,21 100,0 | 100,0 | 100,0 100,0 19 18 27
Evropa
Svet 228,2| 100,0 | 100,0 49,9 48,1 18 19 27
Evropa 183,2| 80,0 | 80,3 39,9 38,6 18 21 30
Azija 11,8 4.4 5.2 2,2 2,5 21 -4 24
Severna Amerika 11,1 8,9 4,8 4,5 23 8 14 -2
Sredniji Istok 9,7 2,4 43 1,2 2,1 28 25 22
Afrika 6,5 21 2,8 1,1 1,4 23 24 30
Zajednica Nezavisnih Drzava 3,2 0,8 1,4 0,4 0,7 29 37 29
Juzna i Centralna Amerika 2,2 1,2 1,0 0,6 0,5 14 4 17
Azija
Svet 140,4| 100,0 | 100,0 25,1 29,6 22 27 32
Azija 79,1 68,0 | 56,3 17,0 16,7 18 4 28
Evropa 231 79 | 16,4 2,0 4,9 35 123 62
Severna Amerika 16,7 17,5 11,9 4.4 3,5 15 62 -4
Sredniji Istok 12,6 3,6 9,0 0,9 2,7 39 77 69
Afrika 3,7 1,4 2,7 0,3 0,8 34 43 55
JuzZna i Centralna Amerika 3,0 1,5 2,2 0,4 0,6 28 121 67
Zajednica Nezavisnih Drzava 2,2 0,2 1,6 0,1 0,5 61 54 102
Kina
Svet 51,5| 100,0 | 100,0 3,1 10,9 42 69 58
Azija 20,2| 56,4 | 39,2 1,7 43 35 25 52
Evropa 13,7 13,7 | 26,6 0,4 29 56 173 75
Severna Amerika 75| 239 14,5 0,7 1,6 32 77 1
Sredniji Istok 5,2 3,6 | 101 0,1 1,1 65 194 193
Afrika 1,7 1,1 3.2 0,0 0,4 66 116 85
Juzna i Centralna Amerika 1,7 1,0 3,2 0,0 0,3 69 219 13
Zajednica Nezavisnih Drzava 1,6 0,4 3,2 0,0 0,3 93 91 190
Druge drzave u Aziji
Svet 88,9| 100,0 | 100,0 22,0 18,8 16 14 21
Azija 58,9| 69,6 | 66,2 15,3 12,4 15 0 22
Evropa 9,4 71 10,5 1,6 2,0 23 83 46
Severna Amerika 9,3| 16,6 | 10,4 3,6 2,0 9 53 -7
Sredniji Istok 7.4 3,6 8,3 0,8 1,6 31 57 30
Afrika 2,1 1,4 23 0,3 0,4 25 20 37
Juzna i Centralna Amerika 1,4 1,6 1,6 0,3 0,3 16 80 33
Zajednica Nezavisnih Drzava 0,6 0,2 0,6 0,0 0,1 38 28 9
Zajednica Nezavisnih Drzava
Svet 45,4| 100,0 | 100,0 9,7 9,6 19 10 21
Evropa 17,2| 26,8 | 37,8 2,6 3,6 25 22 26
Zajednica Nezavisnih Drzava 11,5 16,2 | 25,2 1,6 2,4 26 31 41
Sredniji Istok 5,8 83 | 12,8 0,8 1,2 26 -6 64
Azija 52| 31,1 11,5 3,0 11 3 -43 14
Afrika 24 5,9 52 0,6 0,5 17 1 7
Severna Amerika 2,1 8,0 4,7 0,8 0,4 10 92 -42
Juzna i Centralna Amerika 0,9 2,9 1,9 0,3 0,2 12 58 -14

Izvor: WTO, International Trade Statistics 2008, str. 71.
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Kada posmatramo udeo ovih regija u svetskom izvozu dobi¢emo
zanimljive rezultate. U poredenju izmedu 2000. godine i 2007. godine vidimo
da je Evropa zadrzala skoro isti udeo u svetkom izvozu gvozda i Eelika (49,9%
i 48,1% respektivno). Sli¢na je situacija i u Aziji gde je doSlo do manjeg rasta
udela izvoza gvozda i Celika u svetskom izvozu od 2000. godine kada je
iznosio 25,1% do 2007. godine kada je iznosio 29,6%. Sa druge strana Kina
je imala dozivela znaCajan pad u svom udelu izvoza gvozda i Celika u
svetskom izvozu od 3,1% u 2000. godini na 10,9% u 2007. godini.

U prethodno navedenoj tabeli mozemo videti i kako se kretala godiSnja
procentualna promena izvoza gvozda i €elika tokom perioda od 2000-2007.
godine, kao i detaljniji uvid u destinacije izvoza gvozda i Celika.

Tabela 10: Uvoz gvozda i Celika EU (27) i SAD prema poreklu,
2007 godine, u procentima i milionima USD

Evropska unija (27) SAD
Y,f:t- Udeo Godi::j:rz:::gtual- \:'::t- Udeo Godiénlj; c:)nr::;:eantualna
2007 | 2007 200007 2006 | 2007 2007 | 2007 [2000-07] 2006 | 2007
Region Region
Svet 217906/ 100,0 20| 24| 35| Svet 38249 | 100,0 100 30 -3
Evropa 170020| 78,0 18] 21| 30| Azija 13090 | 34,2 141 66 -1
Azija 21311 98 36| 106 102| Evropa 8840 | 23,1 7 17 3
Zajednica Nezavisnih Drzava | 13994| 6,4 26 19 26| Severna Amerika 8467 | 22,1 10 3 8
Juzna i Centralna Amerika 4850 2,2 21 17 38| Juzna i Centralna Amerika 4633 | 12,1 1 5 5
Afrika 4005 1,8 19| 17| 22| Zajednica Nezavisnih Drzava| 2320 | 6,1 8| 81 -37
Severna Amerika 3217|115 20 7 72| Afrika 845| 22 6 60 -31
Sredniji Istok 448| 0,2 14| 53|  -26| Srednji Istok 54 0,1 1 46 -32
Drzava Drzava
EU (27) 160269| 73,6 18] 21| 29|EU(27) 8274 | 216 7 12 7
Kina 11660 54 62| 179| 132| Kanada 5839 | 153 10 8 12
Ruska Federacija 7608 35 24| 14| 28| Kina 5274 | 138 34| 83 13
Ukrajina 4878 2,2 300 25 23| Brazil 2943 7,7 1" 7 -4
Turska 4063| 1,9 27| 46| 54| Meksiko 2628 | 6,9 10 -7 0
Predhodnih 5 188478| 86,5 - - -| Predhodnih 5 24958 | 653
Srbija 886| 04 ..|26435| 35

Izvor: WTO, International Trade Statistics 2008, str. 72.
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Sto se tiée uvoza gvozda i elika interesantno je pogledati kako se on
kretao na primeru Evropske unije i Sjedinjenih Ameri¢kih Drzava. Evropska
unija (27) je tokom 2007. godine uvezla gvozda i Celika u vrednosti od oko 218
milijarde USD. Ubedljivo najveci deo zemlje Evropske unije su uvezle iz same
Evrope (78%), dok je na drugom mestu daleko iza njega region Azije sa
znatno manjim procentom uvoza (9,8%). Ukoliko pogledamo period od 2000.
do 2007. godine EU (27) belezi konstantan rast uvoza gvozda i Celika
posmatrano po vrednosti. Kada uvoz gvozda i Celika u Evropsku uniju
posmatramo prema zemljama porekla vidimo da je 2007. godine najviSe
uvezeno iz same EU (27) i to oko 160 milijarde USD, pa zatim iz Kine (11.660
miliona USD), Ruske Federacije (7.608 miliona USD), Ukrajine (4.878 miliona
USD) i Turske (4.063 miliona USD).

Sa druge strane SAD su 2007. godine uvezle gvozda i elika u vrednosti
od oko 38 milijardi USD. Sjedinjene Americke Drzave su najviSe uvozile sa
Azijskog kontinenta (13.090 miliona USD), a potom iz Evrope (8.840 miliona
USD) i Severne Amerike (8.467 miliona USD) . Prevedeno u procenta to znaci
da su SAD 2007. godine uvozile 34.2% gvozda i Celika iz Azije, 23,1% iz
Evrope, i 22,1% iz Severne Amerike. Kada uvoz gvozda i Celika u Sjedinjene
AmeriCke Drzave posmatramo prema zemljama porekla vidimo da je 2007.
godine najviSe uvezeno iz EU (27) i to 8.2754 miliona USD, pa zatim iz
Kanade 5.839 miliona USD, Kine 5.274 miliona USD, Brazila 2.943 miliona
USD i Meksika 2628 miliona USD. (Tabela 10)

Vodedi izvoznik, a ujedno i uvoznik gvozda i €elika u 2007. godini je
Evropska unija (27) sa 212,37 milijarde USD izvoza i 217,91 milijarde uvoza.
Evropska unija je prema podacima neto uvoznik gvozda i Celika. Posle EU
najveci izvoz u 2007. godini je ostvarila Kina, koja je ujedno i neto izvoznik
gvozda i Celika u vrednosti od oko 27 milijarde USD neto izvoza. Priblizno istu
vrednost neto izvoza ostvario je Japan (oko 26 milijarde USD), Sto svrstava
ove dve zemlje u vodece neto izvoznike gvozda i Celika u 2007. godini.

Sa druge strane Sjedinjene Americke Drzave su sa 15,14 milijarde USD
izvoza i 38,25 miljarde USD uvoza zauzele prvo mesto medu neto
uvoznicama gvozda i Celika sa oko 23 miljarde USD neto uvoza. Ako
pogledamo udeo u svetskom izvozu i uvozu gvozda i Celika vidimo da
Evropska unija vodi daleko ispred svih zemalja sa ukupnim prometom gvozda
i Celika. Tokom 80-ih i 90-ih godina, izuzimaju¢i EU, Japan je ostvarivao
najveci udeo u svetskom izvozu gvozda i Celika (20,1% i 11,8% respektivno),
dok su sa druge strane SAD ostvarile najveci udeo u svetskom uvozu gvozda
i Celika. Od 2000. godine najveéi udeo u svetskom uvozu i izvozu ima
Evropska unija. (Tabela 11)
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Tabela 11: Vodedi izvoznici i uvoznici gvozda i Celika,

u procentima i milijardama USD

Udeo u svetskom

Godisnja procentualna

Vrednost izvozu/uvozu promena

2007 | 1980 [ 1990 | 2000 [ 2007 [ 2000-07 [2005 | 2006 | 2007
Izvoznici
EU (27) 212,37 - -] 4717 448 18] 14 19 27
ekstra-EU (27) izvoz 52,10 - -l 116] 110 18| 28 12 21
Kina@ 51,51 03| 12| 31| 109 42| 39 69 58
Japan 34,40] 20,1 11,8] 104 7.3 13| 18 9 15
Ruska Federacijab 22,34 - - 51 4,7 17 18 6 16
Ukrajina 18,84 - - 36| 40 200 M 17 27
Republika Koreja 18,80 22| 34 4.7 4,0 16| 23 10 19
SAD 1514 | 42| 33| 44| 32 13| 32 11 19
Taipei, Kina 1214 04| 08] 32| 26 15| 14 14 21
Brazil 1011 11| 34| 25| 21 16| 28 4 7
TurskaP 873 00| 14| 13| 18 25| -3 24 21
Indija 822| 01| 02| 09| 17 30| 26 27 25
Juzna Afrika 746 16| 20| 19| 16 15 4 -2 30
Kanada 711 23] 19] 23] 15 12| 20 11 14
Meksiko@ 468 01] 07] 12 1,0 15| 21 1 12
Tajland 384| 01| 01| 06| 08 23 7 12| 108
Prethodnih 15 435,68 - -] 92,3] 919 - - - -
Uvoznici
EU (27) 217,91 - -] 401 438 20 1 24 35
ekstra-EU (27) uvoz 57,64 - -1 73] 116 26| 16 36 52
SAD 3825| 10,1| 95| 123| 77 10 8 30 -3
Kina?@ 2414 27| 25| 62| 49 14| 13| -18 12
Republika Koreja 21,45 1,2 2,9 3,4 4.3 22 23 6 35
Tajland 12,46 06| 24| 18] 25 24| 38| -10 58
TurskaP 1,20 04] 11| 15[ 23 25| 27 21 38
Kanadac 1054 16| 20| 34| 21 10| 25 15 -4
Taipei, Kina 919 14| 25| 30| 18 10 -2 -8 16
Ruska Federacijab c 8,42 - - 1,0 1,7 27 35 40 46
Indija 836| 10| 10| 05| 17 39| 96 27 48
Japan 835 11| 41| 23] 17 13| 30| -10 28
IranP 8,28 o1 1 1o 17 27| 19 9 51
Meksiko@ € 788 22| 10| 25| 16 10 21 24 1
Ujedinjeni Arapski EmiratiP 7,81 0,7 04| 07 1,6 34| 25 52 54
Saudijska Arabija 761 23| 07| 07| 15 33| 53 71 33
Prethodnih 15 401,85 - -| 80,5| 80,8 - - - -

a ukljuduje sve znacajne isporuke kroz zone obrade, P ukljuéuje procene Sekretarijata,
€ uvoz je po vrednosti f.0.b.

Izvor: WTO, International Trade Statistics 2008, p. 73.
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Najveci rast u izvozu gvozda i Celika tokom perioda 2000-2007 imala je
Kina sa prose¢nom godiSnjom procentualnom promenom od 42%. Na strani
uvoza u istom periodu najveci rast u svom uvozu su ostvarile Indija (39%),
Ujedinjeni Arapski Emirati (34%) i Saudijska Arabija (33%).

Svetski izvoz industrijskih proizvoda, u 2007. godini, je procenjen na
9,5 biliona USD, 15 posto viSi nego 2006. godine i u skladu sa poveéanjem
ukupnog robnog izvoza. Udeo industrijskih proizvoda u ukupnom robnom
izvozu je 70%. Medutim, gledano od 2000. godine taj udeo je opao za 5
poena. Tokom 2007. godine gvozde i €elik su od svih industrijskih
proizvoda imali najveci rast izvoza i to od 27 posto, a slede ih tek hemijski
proizvodi i transportna oprema sa 18 posto svaka. Poslednjih godina
gvozde i Celik su bili medu proizvodima sa najbrzom stopom rasta izvoza
Kine, rastuci po godisnjoj stopi od 73 posto od 2002. godine. Kao posledica
takvog trenda Kina je 2007. godine preuzela prvo mesto od Nemacke kao
vodeca zemlja izvoznica gvozda i €elika, dok je 2002. godine zauzimala tek
17 mesto u svetu.

2. Medunarodna trgovina hemijskim proizvodima

2.1. Definisanje i klasifikacija kategorije hemijskih proizvoda

Hemijski proizvodi mogu se posmatrati kao jedna od sedam grupa
industrijskih proizvoda, klasifikovanih prema sektorima u kojima su proizvodi i
nastali. Radi se o sledec¢im grupama:10

1. Gvozde i Celik;
2. Hemijski proizvodi;

3. Ostali poluproizvodi (proizvodi kozarske industrije, gumeni proizvodi i
proizvodi drvnopreradivacke industrije);

4. MasSine i transportna sredstva (pored transportnih sredstava u ovu grupu
se ubrajaju i kancelarijska i telekomunikaciona oprema);

5. Tekstilni proizvodi;
. Konfekcijski proizvodi;

7. Ostali industrijski proizvodi (u ovu grupu se ubrajaju kuéna dobra, merni
instrumenti i sl.).

(o]

10 Klasifikacija izvrsena prema Reviziji 3 Standardne medunarodne trgovinske klasifikacije
(Standard International Trade Classification — SITC).
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Specijalna dobra, poput zlata i naoruzanja i vojne opreme koji imaju
specifiénu ulogu u medunarodnoj trgovini, odvojeno se posmatraju. !’

Prema Standardnoj medunarodnoj trgovinskoj klasifikaciji (Standard
International Trade Classification — SITC) u okviru Industrijskih proizvoda, u
sekciji 5 nalaze se Hemijski proizvodi, od kojih se u divizii 54 nalaze
Farmaceutski proizvodi, a u preostalih osam divizija, nalaze se ostale
kategorije hemijskih proizvoda.

Slika 2: Podela hemijskih proizvoda prema SMTK

Hemijski proizvodi (SMTK — sekcija 5)

Farmaceutski proizvodi (divizija 54)

Ostali hemijski proizvodi ( SMTK divizije 51, 52, 53, 55, 56, 57, 58, 59),
od kojih:

51 — Organskog porekla;

52 — Neorganskog porekla;

53 — Materijal za beljenje, Stavljenje i bojenje;

55 — Esencijalna ulja i parfimisani materijali, preparati za glancanje i CiS¢enje;
56 — Dubriva (osim nepreradenih dubriva iz grupe 272)

57 — Plastika u primarnom obliku;

58 —Plastika u neprimarnom obliku;

59 — Hemijski materijali i proizvodi.

Izvor: World Trade Organization, Interational Trade Statistics 2007, Geneva, 2007, pp. 157-158.

Posebno se istiCe znacaj grupe Farmaceutskih proizvoda, s obzirom na
Cinjenicu da je u protekloj deceniji zabeleZzen porast vrednosti izvoza ove
grupe proizvoda, koji je doprineo stalnom porastu i vrednosti izvoza Hemijskih
proizvoda ukupno i uéeS¢a u strukturi medunarodne robne trgovine. Radi se
o proizvodima Cija je proizvodnja i mogla da se razvije u skorije vreme, s
obzirom na to da se radi o visokotehnolo$ki sofisticiranim proizvodima, sa
visokim troSkovima koje zahteva naucno-istrazivacki rad u ovoj oblasti.

2.2. Istorijski razvoj trgovine hemijskim proizvodima

Osim sporadi¢nog trgovanja hemijskim proizvodima u vekovima do
industrijske revolucije, ova grupa proizvoda nije predstavljala izrazenu

1 Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, CID Ekonomskog fakulteta, Beograd, 2008, str. 179-180.
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kategoriju u izvoznoj strukturi tadasnjih velikih trgovackih sila. Tehnicki
progres do kog je doSlo u XIX veku predstavljao je osnov za dalji razvoj
medunarodne trgovine, koji se najviSe ogledao u povecanju koli¢ina
proizvoda kojima se trgovalo, kao i u povecanju broja artikala, a samim tim i
u povecanju vrednosti izvoza ili uvoza. Inovacije koje su obeleZile industrijsku
revoluciju uglavnom su sve do 1870. godine bile vezane za inovacije u preradi
i proizvodniji tekstila, kao i gvozda, ali se negde od 1870. godine inovatori
preusmeravaju vise ka strogo tehniCkim mogucnostima. Tako je doSlo do
unapredenja u procesu proizvodnje Celika, masina i alatki, proizvoda vezanih
za elektrinu energiju, koja postaje sve zastupljeniji vid energije, ali veliki
koraci su uinjeni i u pogledu proizvodnje hemijskih proizvoda. 12 U periodu od
1870-1913. godine struktura robne trgovine na svetskom nivou, prikazuje se
kroz udeo primarnih proizvoda u odnosu na udeo industrijskih proizvoda.
Interesantno je reci da je udeo primarnih proizvoda u celokupnom periodu,
posmatrano prema petogodidnjim intervalima, bivao gotovo isti i iznosio
izmedu 62% i 64%.13 lako je odnos primarnih i industrijskih proizvoda bivao
nepromenjen, sama struktura izvoza industrijskih proizvoda u tada razvijenim
zemljama, prilicno je varirala. Udeo tekstilne industrije je opadao kako je
rastao udeo proizvodnje metala u najvecoj meri, ali i udeo ostalih industrija,
kao Sto je proizvodnja hemijskih proizvoda, papira i proizvoda od drveta i
stakla. Struktura izvoza razvijenih zemalja menjala se u skladu sa
promenama proizvodne strukture u tim zemljama.

U periodu izmedu dva svetska rata, od 1913. godine, pa do prvih
nagovestaja Drugog svetskog rata 1937. godine, doslo je do blagog porasta
udela hemijskih proizvoda u ukupnoj svetskoj trgovini industrijskim
proizvodima. Takode, doSlo je i do porasta udela metala. Celokupan period
obeleZio je porast proizvodnje i izvoza masina i transportnih sredstava, za
kojima je postojala stalna i rastu¢a traznja. DotadaSnje velike izvoznice
industrijskih proizvoda, kao na primer Britanija, Francuska i Nemacka
smanjuju svoje ucCedCe u svetskom izvozu. Povecava se uceScCe novih
zemalja koje se okrecu industrijalizaciji kao $to je Sovjetski Savez i Japan.
Kao u svim mladim industrijama, tako i u ovim zemljama pocinje se sa
proizvodnjom tekstilnih proizvoda. Za razliku od njih, Britanija i SAD razvijaju
proizvodnju motornih vozila, ku¢nih aparata, ali i hemijskih proizvoda. Ovo je
bio period smanjenja pronalazaka, a povecanja efikasnosti ve¢ postojecih
tehnika proizvodnje.

12 |zvor: A. G. Kenwood and Lougheed, The growth of the international economy 1820-2000,
Routledge, Taylor and Francis Group, fourth edition, London and New York, 1999, p. 10.

13 Ibid., p. 83.
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U drugoj polovini dvadesetog veka, dolazi do znaCajne promene u
strukturi robne trgovine, uz veoma izraZzen rast robne trgovine na svetskom
nivou. Promene se odnose na veliki pad ueS¢a primarnih proizvoda u
strukturi svetskog robnog izvoza i to od 57% koliko je iznosilo 1950. godine,
na samo 22% nakon pola veka, odnosno u 2000. godini.'4 U ovom periodu
nastavila se ve¢ uolena tendencija izmedu dva svetska rata, tako da je
nastavljen rast izvoza masina i transportnih sredstava, smanjen je izvoz
metala, ali je doSlo do porasta izvoza hemijskih proizvoda. Hemijski proizvodi
dele sudbinu industrijskih proizvoda, Sto se ti€e porasta uceS¢a u
medunarodnoj trgovini, u odnosu na smanjenje u¢esc¢a primarnih proizvoda.
Do osamdesetih godina dvadesetog veka rast trgovine hemijskim
proizvodima je bio kontinuiran i udeo hemijskih proizvoda u strukturi svetske
trgovine se kontinuirano povecavao. | tokom devedesetih godina, hemijski
proizvodi zadrZavaju visoko ucesSc¢e, iako u neznatnoj meri smanjeno.

Tabela 12: Struktura svetske trgovine industrijskim proizvodima,
1937-1995. godine (u%)

Godina 1937 1950 1963 1973 1980 1990 1995
Masine i transportna

sredstva 26,5 34,9 51,8 54,2 54,2 50,4 52,2
Tekstil 21,5 19,9 11,4 10,3 8,7 9,2 8,5
Metali 15,3 12,9 9,1 8,2 7,0 4,4 4,1
Hemijski proizvodi 10,6 10,5 11,9 12,0 13,9 12,2 12,8
Ostalo 26,0 21,9 15,8 15,3 16,4 23,8 22,4
Ukupno 100 100 100 100 100 100 100

Izvor: A. G. Kenwood and A. L. Lougheed, The growth of the international economy 1820-2000,
fourth edition, Routledge, Taylor and Francis Group, London and New York, 1999, p. 305.

Savremena industrijalizacija bila je od velikog znacaja za porast trgovine
hemijskim proizvodima u dvadesetom veku. Za razliku od nekih drugih
industrijskih proizvoda, kojima se trgovalo od samih pocetaka
industrijalizacije, kao §to su na primer tekstilni proizvodi i konfekcija, hemijski
proizvodi su svoj procvat doZiveli tek u dvadesetom veku. | za razliku od
tekstilne industrije koja je kroz istorijski razvoj beleZila vrtoglave poraste
uceSc¢a u izvozu, ili pak poraste proizvodnje, proizvodnja i trgovina hemijskim

14 Miaden Kovadevi¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2003, str. 63.
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proizvodima u dvadesetom veku moZe se okarakterisati kao proizvodnja i
trgovina uravnotezenog rasta.

2.3. Proizvodnja hemijskih proizvoda
i spoljnotrgovinska razmena u savremenom periodu

Tokom devedesetih godina i poCetkom dvadesetprvog veka, hemijski
proizvodi su sa uceS¢em od oko 10% u strukturi svetskog robnog izvoza,
mogli gotovo da se, po svojoj zastupljenosti, uporede sa poljoprivrednim
proizvodima, Cije je ucCeSce bilo oko 11%. | dok u slu€aju poljoprivrednih
proizvoda uo€avamo kontinuirani pad u¢es¢a, u slu¢aju hemijskih proizvoda,
radi se o kontinuiranom, stabilnom rastu, od 9,7%, koliko je iznosilo njihovo
uceSée u svetskom robnom izvozu 1995. godine, na 10,9%, u 2003. godini.

Tabela 13: Svetski robni izvoz prema grupama proizvoda u 2003. godini
(u milijardama dolara i procentima)

Vrednost| UcesSce (u %) |Godisnja procentualna promena (u %)
2003 1995 2003 | 1995-00 2001 2002 2003
Sve grupe proizvoda 7294 100 100 5 -4 5 16
Poljoprivredni proizvodi 674 11,7 9,2 -1 0 6 15
-Hrana 543 9,0 7,5 -1 3 6 16
-Reprodukcioni materijali 130 2,7 1,8 -3 -9 4 15
Rudarstvo 960 10,9 13,2 10 -8 -1 21
- Rude i minerali 79 1,2 1,1 1 -4 3 24
- Goriva 754 7,5 10,3 12 -8 0 23
- Neobojeni metali 127 2,1 1,7 3 -9 -3 13
Industrijski proizvodi 5437 741 74,5 5 -4 5 14
- Gvozde i celik 181 3,1 2,5 -2 -7 9 26
- Hemijski proizvodi 794 9,7 10,9 4 3 1 19
- Ostali poluindustrijski pr. 529 7,9 7,2 3 -3 6 14
- Masine i transportna oprema 2894 38,7 39,7 6 -6 3 13
- Prevozna sredstva 724 9,2 9,9 5 -1 10 15
- Oprema za telekomunikacije 933 12,1 12,8 10 -13 1 10
-Ostalo 1237 17,5 17,0 4 -2 2 14
-Tekstil 169 3,0 2,3 0 -5 4 11
- Odeca 226 3,2 3.1 5 -2 4 12
- Ostalo 644 8,6 8,8 5 -2 5 15

Izvor: Podaci Svetske trgovinske organizacije, Internet, www.wto.org, (10. VIII 2004).
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| u narednih nekoliko godina, sve do 2007. godine, u¢eS¢ée hemijskih
proizvoda u svetskom robnom izvozu je nepromenjeno i gotovo da je u svakoj
godini zaklju¢no sa 2007. godinom iznosilo 10,9%.'® Vrednost izvoza
hemijskih proizvoda gotovo da je udvostru¢ena za samo pet godina od 2003.
godine, kada je iznosila 794 milijarde dolara, pa do 2007. godine kada je
iznosila 1483 milijarde dolara.

Tabela 14: Svetski robni izvoz po osnovnim grupama, 2006. i 2007. godine
(u milijardama dolara i procentima )

Industrijski proizvodi

Hemijski Oprema
proizvodi za kanc.

Ukupno U% i telek.

Auto.
Ind.

Gvozde

Ukupno i celik Tekstil | Odeca

Vrednost 2006. | 8257 374 | 1248 | 1511 1451 1016 219 3N

Ucesc¢e 2006. 70,1 3,2 10,6 - 12,3 8,6 1,9 2,6

Vrednost 2007.| 9500 474 | 1483 | 15,61 1514 1183 238 345

Ucesc¢e 2007. 69,8 3,5 10,9 - 11,1 8,7 17 2,5

Izvor: WTO, International Trade Statistics 2008 and 2007, Geneva, 2007, 2008, p. 43.

Vrednost izvoza hemijskih proizvoda je vise nego duplirana u kratkom
periodu od samo sedam godina i to u periodu od 2000-07. godine. Tokom
poslednjih desetak godina, vrednost izvoza hemijskih proizvoda na svetskom
nivou je vise nego udvostru¢ena, ali takode je rasla i vrednost izvoza drugih
robnih kategorija, tako da je uceSce hemijskih proizvoda u izvozu na
svetskom nivou gotovo nepromenjeno. (Tabela 15)

Procentualno izrazene promene u medunarodnoj trgovini hemijskim
proizvodima od osamdesetih godina proslog veka, pa do kraja prve dekade
dvadesetprvog veka, ukazuju na kontinuiran rast izvoza hemijskih proizvoda.
Svake godine je ostvarivana odredena stopa rasta izvoza, koji je samo
povremeno bivao usporen, kao na primer u periodu od 1995-2001. godine
kada su procentualne promene iznosile svega nekoliko procentnih poena.
Posebno je nepovoljno ocenjena 2001. godina, kao godina velikog pada
izvoza gotovo svih robnih kategorija, pa ¢ak i komercijalnih usluga, jedino su

15 WTO, International Trade Statistics 2008, World Trade Organization, 2008, Geneva, p. 43.
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Tabela 15: Vrednost i ueSc¢e svetskog izvoza hemijskih proizvoda
u ukupnom robnom izvozu

(u milijardama dolara i procentima)

Godina Vrednost Ucesce
1999 526 9,6
2000 574 9,3
2001 595 9.9
2003 794 10.9
2005 1104 10.9
2006 1248 10.6
2007 1483 10.9

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

hemijski proizvodi u toj godini zabeleZili porast vrednosti izvoza. Pored toga,
hemijski proizvodi, uz telekomunikacione proizvode, jedini su zabelezZili i
porast u¢esca u svetskoj robnoj trgovini i to u periodu od 1990-2000. godine.
Uzrok tome svakako je dinamian rast izvoza farmaceutskih proizvoda.
Smatra se da su ostale vrste hemijskih proizvoda, poput plastike, proizvoda
organske hemije, ili dubriva, bile pogodene padom cena nafte, pa je i vrednost
izvoza hemijskih proizvoda, posmatranih odvojeno od farmaceutskih
proizvoda, opala u 2001. godini.16

U 2003. godini i 2007. godini uoCava se veoma izrazen rast u trgovini
hemijskim proizvodima na medunarodnom nivou, na koji ukazuju podaci o
stopama rasta od 19% u oba sluc¢aja. Tokom 2003. godine kada je uoCen rast
izvoza hemijskih proizvoda od 19%, a vrednost ostvarenog izvoza iznosila
794 milijarde dolara, trgovina hemijskim proizvodima predstavljala je ¢ak 15
procenata ukupne trgovine robom, a to je tada bilo tri puta veci obim u odnosu
na trgovinu tekstilom. U odnosu na ostale industrijske proizvode, hemijski
proizvodi su u periodu od 2000-03. godine ostvarili najveci rast izvoza, a u
samoj 2003. godini, nasli su se na drugom mestu. Tokom devedesetih
hemijski proizvodi su ostvarili prose¢nu stopu rasta izvoza od 7%, $to je bilo
priblizno jednako stopama rasta ostalih industrijskih proizvoda. U odnosu na
ovaj period, porast stope rasta izvoza u periodu od 2000-03. godine
prevazilazi prosek. Ovako visoke stope rasta izvoza hemijskih proizvoda i u
ovom periodu, mogu se objasniti izraZzenim porastom izvoza samo jedne

16 \WTO, International Trade Statistics 2002, World Trade Organization, Geneva, 2002, p. 3.
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grupe hemijskih proizvoda, a to su farmaceutski proizvodi. Prose¢na stopa
rasta izvoza hemijskih proizvoda u periodu od 2000-07. godine je bila
izuzetno visoka i iznosila je ¢ak 17%.

Tabela 16: Svetska trgovina hemijskim proizvodima
(procentualna promena)

Godine i periodi Procentualna promena
1980-85 1
1985-90 14
1990-95 10
1995-00 4

2001 3
2002 11
2003 19
2005 12
2006 13
2007 19
2000-07 17

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

Sto se izvoznih cena hemijskih proizvoda tiée, moze se zakljugiti da su one
u prethodnih desetak godina bitno varirale, da je njihov najnizi nivo ostvaren u
periodu 1998-2002. godine, ali i da je takvo kretanje cena pratilo i ostale
industrijske proizvode. Od 2002. godine, uo€ava se kontinuiran rast izvoznih
cena ovih proizvoda, ukoliko pratimo tri razvijene privrede poput Nemacke,
SAD i Japana. Bez obzira na ovo variranje izvoznih cena hemijskih proizvoda
u navedenom periodu, ne mogu se uociti posledice po njihovo stabilno ucesce
u medunarodnoj trgovini. Dakle i poCetkom dvadesetprvog veka, hemijski
proizvodi ostvaruju istu dinamiku rasta cena i uce$¢a na medunarodnom
trziStu, kao i svi industrijski proizvodi, posmatrani u celosti. (Tabela 17)

Prema podacima ovih tabela i stopama rasta izvoza hemijskih proizvoda,
koje su poCetkom dvadesetprvog veka bile ¢ak dvocifrene, mozemo zakljuciti
da hemijski proizvodi sve viSe dobijaju na znacaju i da je rast u¢eS¢a u
svetskom izvozu koji su hemijski proizvodi ostvarili tokom dvadesetog veka,
samo najava za dvadesetprvi vek.

Kada je u pitanju regionalna struktura medunarodne trgovine hemijskim
proizvodima, najvece uceSce ostvaruje Evropska unija sa uCeS¢em koje se
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Tabela 17: 1zvozne cene industrijskih
i hemijskih proizvoda Nemacke, SAD i Japana

(2000=100)

\ 1996 \ 1998 \ 2000 \ 2002 \ 2004 \ 2006
Industrijski proizvodi ukupno
-Nemacka 136 118 100 103 136 139
~Japan 112 96 100 87 95 93
-SAD 102 100 100 99 101 106
Hemijski proizvodi
-Nemacka 135 116 100 103 136 148
-Japan 109 87 100 87 114 127
-SAD 102 98 100 95 108 124

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, 2007, p. 229.

kretalo u proseku oko 54% u periodu od 2000-07. godine. Pored Evropske
unije, dvocifreno ucesée u izvozu hemijskih proizvoda na svetskom nivou,
ostvaruju jo§ samo SAD i Japan. Ipak, prvih 15 zemalja najvecih izvoznika
hemijskih proizvoda ucestvovalo je sa 91,7% u ukupnom izvozu hemijskih
proizvoda tokom 2007. godine.

Gotovo ista grupa zemalja predstavlja i najvece uvoznike ovih proizvoda,
ali je u€eSc¢e prvih 15 zemalja najvecih uvoznica hemijskih proizvoda nesto
manije i iznosilo je 85,6% tokom 2007. godine.” Singapur, Saudijska Arabija,
Tajland i Izrael se nalaze medu prvih 15 na listi izvoznica, ali ih nema medu
prvih 15 uvoznica. Takode, neke od zemalja koje se nalaze medu prvih 15
uvoznica, ne nalaze se na listi prvih 15 izvoznica. Radi se o slede¢im
zemljama: Meksiko, Tajpej, Brazil, Turska i Australija. Zanimljivo je pomenuti i
dve zemlje, velike reeksportere, kao §to su Singapur i narocito Hong Kong. U
slu¢aju Hong Konga, gotovo celokupna vrednost izvoza hemijskih proizvoda
zapravo predstavlja posao reeksporta, odnosno od 17,1 milijarde dolara
ostvarenog izvoza hemijskih proizvoda tokom 2007. godine, ¢ak 15,7 milijardi
dolara se odnosi na reeksport. (Tabela 18)

Kako na listi najvecih izvoznica, tako i na listi najvecih uvoznica hemijskih
proizvoda nalaze se: Evropska unija, SAD, Kina, Japan i Svajcarska. Njihovo
uceScée u proteklih dvadesetak godina je gotovo nepromenjeno, sem u slu¢aju
Kine, Cije je uceSc¢e u svetskom izvozu hemijskih proizvoda 1980. godine

17 World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 75.
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Tabela 18: Najveci izvoznici hemijskih proizvoda, 2007. godine
UceSée u svetskom izvozu (u %)

(u r\r:[findocflgra) Ucesce u svetskom izvozu(u %)

2007 1980 1990 2000 2007

Evropska unija (27) 813,1 - - 54,1 54,8
-izvan EU (27) 270,3 - - 18,8 18,2
SAD 1544 14,8 13,3 141 10,4
Japan 65,2 47 53 6,0 4.4
Kina, a 60,3 0,8 1,3 2,1 4.1
Svajcarska 59,3 4,0 47 37 4,0
Koreja 37,5 0,5 0,8 2,4 2,5
Kanada 34,7 2,5 2,2 2,5 2,3
Singapur 33,7 0,5 1,1 1,6 2,3
- domacdi izvoz 26,7 0,2 0,7 1.1 1,8

- reeksport 7,0 0,3 0,4 0,6 0,5
Tajpej 28,1 0,4 0,9 1,6 1,9
Ruska Federacija, b 18,4 - - 1,2 1,2
Hong Kong 17,1 0,5 1,5 1,8 1,2
- domacdi izvoz 1,4 0,1 0,3 0,1 0,1

- reeksport 15,7 0,4 1,2 1,6 1,1
Indija 16,3 0,3 0,4 0,7 1.1
Saud. Arabija 14,3 0,1 0,8 0,7 1,0
Tajland 12,2 0,0 0,2 0,7 0,8
Izrael 10,8 0,6 0,6 0,7 0,7
Ukupno (15) 1359,7 - - 92,4 91,7

a) Uklju€ujuci isporuku u proizvodnim zonama;
b) UkljuCujuéi predvidanja Sekretarijata;
Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 75.

iznosilo svega 0,8%, da bi 2007. godine dostiglo 4,1%. Kina je u istom periodu
postala i velika uvoznica hemijskih proizvoda, pa je ostvarila u¢esée od 7,1%
u 2007. godini, za razliku od samo 2%, sa koliko je uCestvovala u svetskom
uvozu 1980. godine. Prvih 15 najvecih uvoznika duzi niz godina odrzava isti
stepen ucesca u ukupnom uvozu hemijskih proizvoda, koje je 2000. godine
iznosilo 85,6%, a 2007. samo je potvrdeno.18

18 WTO, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 75.
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Tabela 19: Najveci uvoznici hemijskih proizvoda, 2007. godine

Vrednost
(u mird. UceScée u svetskom uvozu (u %)
dolara)

2007 1980 1990 2000 2007

Evropska unija (27) 707.,5 - - 447 46,7
-izvan EU (27) 164 - - 10,7 10,9
SAD 159,4 6,2 7,7 12,5 10,5
Kina, a 107,6 2,0 2,2 5,0 7.1
Japan 45,6 41 5,0 4,3 3,0
Kanada, v 39,0 2,2 2,5 3,3 2,6
Svajcarska 36,1 2,5 2,6 2,2 2,4
Koreja 32,4 1,3 24 2,2 21
Meksiko, a, v 30,3 1,5 1,2 2,5 20
Tajpej 28,7 1,3 23 2,6 1,9
Brazil 23,0 24 1,1 1,6 1,5
Turska, b 22,4 0,8 0,9 1,2 1,5
Hong Kong 21,4 1,1 2,0 2,2 1,4
- zadrzan uvoz 57 0,7 0,9 0,6 0,4
Ruska Federacija, b, v 21,0 - - 0,8 1,4
Indija 21,0 - 1,0 0,8 1,4
Australija, v 16,6 1,2 1,3 1,3 1,1
Ukupno (15) 1296,4 - - 85,6 85,6

a) Uklju€ujuci isporuku u proizvodnim zonama;

b) Ukljucujuéi predvidanja Sekretarijata;

v) Uvoz je vrednovan prema klauzuli f.o.b.;

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 75.

U poslednjih desetak godina, odnosno u periodu od 2000-2007. godine,
doslo je do znacajne promene u strukturi izvoza i uvoza hemijskih proizvoda.
Naime, jedna grupa hemijskih proizvoda, odnosno farmaceutski proizvodi su
ostvarili znacajan i veoma brz porast u¢eS¢a u svetskoj trgovini hemijskim
proizvodima, doprinevsi tako i porastu uées¢a hemijskih proizvoda u svetskoj
robnoj trgovini. U odredenim periodima, kao na primer, 2001. godine,
hemijski proizvodi bi zabeleZili pad izvoza u odnosu na prethodnu godinu, da
nije bilo zna¢ajnog porasta izvoza farmaceutskih proizvoda. Uglavhom sve
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pomenute, velike izvoznice i uvoznice hemijskih proizvoda ostaju velike
uvoznice i izvoznice i farmaceutskih proizvoda, s tim Sto je primeéena
izrazenija uloga Svajcarske u svetskom izvozu farmaceutskih proizvoda, u
odnosu na njenu ulogu u uvozu hemijskih proizvoda. Pored Svajcarske, na
listi 15 najvecih izvoznica nalaze se i Indija i I1zrael, koje su se nale na visoj
stepenici lestvice u odnosu na pozicije koje su ostvarivali kada je u pitanju
izvoz hemijskih proizvoda.

Tabela 20: Najveli izvoznici farmaceutskih proizvoda u 2007. godini

Vrednost Ucesce u svetskom izvozu Godisnja

(u mird. (u %) procentualna
dolara) promena
2007 2000 2007 2000-2007
Evropska unija (27) 2554 65,1 69,3 20
-izvan EU (27) 100,4 28,6 27,2 18
Svajcarska 36,2 9,6 9,8 19
SAD 33,5 12,1 9,1 14
Singapur 6,3 0,9 1,7 30
- domacdi izvoz 5,4 0,5 1,5 38
- reeksport 0,9 0,4 0,3 1"
Kanada 6,2 1,1 1,7 26
Kina, a 6,0 1,6 1,6 19
Indija 4.4 1,1 1,2 21
Izrael 3,5 0,4 1,0 35
Australija 3,3 1,1 0,9 16
Japan 3,2 2,5 0,9 2
Meksiko, a 1,5 0,8 0,4 8
Hong Kong 1,2 0,7 0,3 8
- domadi izvoz 0,2 0,1 0,1 12
- reeksport 1,0 0,6 0,3 7
Brazil 0,8 0,2 0,2 17
Koreja 0,8 0,3 0,2 13
Norveska 0,7 0,2 0,2 16
Ukupno (15) 361,9 97,3 98,2 -

a) Ukljucujuci isporuku u proizvodnim zonama;
Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 76.
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Kada su u pitanju zemlje najvece uvoznice farmaceutskih proizvoda, opet se
potvrduje pravilo da su najvece izvoznice, ujedno i najvece uvoznice, tako da
Evropska unija, SAD, Svajcarska i Kanada i dalje imaju visoke pozicije. Kina
daleko viSe izvozi farmaceutskih proizvoda, nego $to ih uvozi, odnosno u 2007.
godini ostvarila je vrednost izvoza od 6 milijardi USD, a samo 3,9 milijardi USD
uvoza, naravno u ove vrednosti je uklju¢ena i vrednost isporuke putem
slobodnih proizvodnih zona, po kojima je Kina veoma poznata. Zatim,
interesantna je pozicija Turske, koja se nalazi na listi 15 najveéih uvoznika i
hemijskih i farmaceutskih proizvoda, a da u isto vreme nije veliki izvoznik istih.
Ruska Federacija je medu prvih 15 i izvoznika i uvoznika hemijskih, kao i prvih
15 uvoznika farmaceutskih proizvoda. Nema je medu najveéim izvoznicama
farmaceutskih proizvoda.

Tabela 21: Najveci uvoznici farmaceutskih proizvoda u 2007. godini

\gledm';:’ds_t Uéesée u svezskom izvozu G%:ift':jaalr??'
dolara) (u %) promena
2007 2000 2007 2000-2007
Evropska unija (27) 204,1 51,3 55,3 20
-izvan EU (27) 49,1 15,3 13,3 16
SAD 54,0 13,4 14,6 20
Svajcarska 16,7 47 4,5 18
Kanada, b 10,3 34 2,8 15
Japan 9,2 4,3 2,5 10
Ruska Federacija b,v 6,8 1,1 1,8 28
Australija, b 6,6 2.1 1,8 16
Turska, v 41 1,2 1,1 17
Brazil 4,0 1,6 1,1 13
Kina, a 3,9 0,9 1,1 22
Meksiko, a b 3,9 1,3 1,0 15
Rep. Koreja 3.1 0,7 0,9 21
Saud. Arabija 2,2 0,8 0,6 14
Ukrajina 2,0 0,3 0,5 32
Singapur 1,7 0,6 0,5 14
- zadrzan uvoz 0,8 0,2 0,2 17
Ukupno (15) 332,7 87,6 90,2 -

a) Uklju€ujuci isporuku u proizvodnim zonama;

b) Uvoz je vrednovan prema klauzuli f.o.b.;

v) UkljuCujuéi predvidanja Sekretarijata;

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 76.
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Podaci koji se odnose na Hong Kong razli¢ito su tretirani, odnosno podaci
koji se odnose na reeksport, nisu uzeti u obzir prilikom ukupnih izracunavanja,
kako ne bi doSlo do duplog evidentiranja. Ali, u obzir su uzeti podaci koji se
odnose na domaci izvoz (domestic exports) i zadrzani uvoz (retained
imports).19

Kada je u pitanju Srbija, u protekloj deceniji je doSlo do promena kako na
strani izvoza, tako i na strani uvoza. Nakon 1998. godine, koja predstavija
godinu u Kkojoj je realizovana visoka vrednost izvoza hemijskih proizvoda iz
Srbije, nastupile su godine pada vrednosti izvoza, da bi se tek 2003. godine
dostigao nivo koji je ostvaren 1998. godine. Ve¢ od 2004. godine uocen je
dinamicniji porast izvoza hemijskih proizvoda iz Srbije. Tokom navedenih
godina, uceS¢e hemijskih proizvoda u strukturi robne trgovine Srbije je u
proseku bilo oko 10%. Ipak, porast vrednosti izvoza hemijskih proizvoda,
praten je i porastom vrednosti uvoza. Vrednost uvoza, u navedenim
godinama, u proseku je bio tri puta veéi od vrednosti izvoza, a u¢eSée uvoza u
strukturi uvoza Srbije, bilo je vece od 10%, koliko je u proseku ucesce izvoza.

Tabela 23: Srpski izvoz i uvoz hemijskih proizvoda od 1990-2006. godine
(u milionima USD)

Godine
1990 | 1996 | 1998 | 2000 | 2002 | 2004 | 2006
Ukupan izvoz 5453 | 1918 | 2723 | 1558 | 2075 | 3523 | 6428

Izvoz hemijskih proizvoda| 576 183 286 145 168 385 650

Ukupan uvoz 7044 | 3826 | 4475 | 3330 | 5614 |10753 13172

Uvoz hemijskih proizvoda| 816 558 650 523 791 1411 1867

Napomena: Od 1990. godine ukljuen je izvoz, na osnovu dorade, prerade i obrade. Pocev od
1999. godine tabela je bez podataka za Kosovo i Metohiju.

Izvor: Statisticki godisnjak 2007, Republicki Zavod za statistiku, Beograd, 2007, str. 285-6.

Kada su farmaceutski proizvodi u pitanju, u Srbiji se uglavnom proizvodnja
i plasman ovih proizvoda vr$e putem transnacionalnih kompanija, koje su i
donele znacajne direktne investicije, nakon procesa privatizacije, ali i putem
zajednickih ulaganja. Za regulisanje prometa lekovima u Srbiji je nadlezno
Ministarstvo zdravlja i Agencija za lekove i medicinska sredstva, gde se mogu

19 Vige o ovome videti u: World Trade Organization, International Trade Statistics 2007,
Geneva, 2007, p. 164.
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dobiti neophodne dozvole za uvoz i izvoz farmaceutskih proizvoda, $to
predstavlja zastitnu funkciju, s obzirom na €injenicu da ova grupa proizvoda,
znacajno moze uticati na zdravlje stanovnistva.

2.4. Uloga Svetske trgovinske organizacije u multilateralnom
requlisanju medunarodne trgovine hemijskim proizvodima

Medunarodna trgovina hemijskih proizvoda je regulisana sporazumima
Svetske trgovinske organizacije i to prvenstveno Multilateralnim sporazumom
o trgovini robama, jer se vecina ovih proizvoda moze posmatrati sa aspekta
medunarodne robne trgovine. Ipak, specifiCnija pozicija, na medunarodnom
trzistu sve prisutnijin farmaceutskih proizvoda, u pogledu medunarodne
regulative zahteva i primenu Sporazuma o trgovinskim aspektima prava
intelektualne svojine (TRIPS).

Na regionalnom nivou, najznacajnija regulativa koja se odnosi na
farmaceutske proizvode, jeste regulativa o stavljanju lekova u promet, poput
regulative Evropske unije, koja se odnosi na celokupno zajednicko trziste. Prva
Direktiva kojom se reguliSe trgovina farmaceutskim proizvodima u okviru
tadasnje Zajednice, usvojena je jo$ 1965. godine. Zatim je 1975. godine donet
citav niz Direktiva, kojima se omogucuje medusobno priznavanje pojedinacnih
reSenja za stavljanje u promet lekova od strane ostalih zemalja Clanica, ¢ime je
omogucéeno da lekovi budu priznati i dostupni na celokupnoj teritoriji tadasnje
EEZ, a danas EU. Zatim, 1995. godine je osnovana Evropska agencija za
procenu lekova (European Medicines Evaluation Agency — EMEA), koja
predstavlja jo$ jednu vaznu instituciju koja moze odobriti pustanje leka u promet
i predstavlia model centralizovane procedure, za razliku od ve¢ pomenutih
Direktiva, kojima se lekovi stavljaju u promet medusobnim priznavanjem zemalja
Clanica. Naredni vazan korak koji su preduzele zemlje Clanice EU jeste osnivanje
Evropske agencije za lekove (European Medicines Agency), $to se dogodilo
2004. godine, ¢ime je prosirena centralizovana procedura za stavljanje lekova u
promet na Siru grupu lekova.

Sa multilateralnog aspekta, u pogledu regulisanja medunarodne trgovine
hemijskim proizvodima, postoji regulativa STO koja se odnosi na Sporazum o
medunarodnoj trgovini robama, kao i na Sporazum o trgovinskim aspektima
prava intelektualne svojine. Poput ostalih vrsta roba kojima se trgovalo i
hemijski proizvodi su bili obuhvaéeni tokom odvijanja osam rundi pregovora
odrZanih pod okriliem GATT-a, kada je doSlo do zna¢ajnog smanjenja carina
u medunarodnoj trgovini, kao i do znacajnih pokuSaja ukidanja necarinskih
barijera, odnosno do njihovog prevodenja u carine procesom tarifikacije.
Necarinske barijere nisu u potpunosti ukinute ni nakon osnivanja STO, iako
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su bile predmet rada tokom svih odrzanih Ministarskih konferencija STO.
Specificnost proizvodnje i ulaganja u nau¢no-istrazivacki rad koji se odnosi na
proizvodnju farmaceutskih proizvoda, narodito lekova, zahtevao je i primenu
TRIPS-a, kako bi se zastitio patent, radi Cijeg stvaranja je doSlo do veoma
velikin ulaganja, koja je potrebno dugorocno nadoknaditi. Prema ovom
Sporazumu od zemalja ¢lanica STO se zahteva poStovanje prava patenta od
20 godina, a smatra se da je to dovoljan period da strana koja je ulagala,
moze da nadoknadi svoje trodkove. U okviru STO reSavani su i sporovi koji
su nastali upravo u proizvodnji i prodaji lekova.

3. Medunarodna trgovina masinama i opremom

3.1. Definisanje pojmova masine i oprema

Kada se spomenu masine i oprema, svako zna na $ta se misli, medutim
kada ih je potrebno sveobuhvatno definisati tu dolazi do odredenih problema.
Masine i oprema se veoma razli€ito definiSu, a najpre te definicije potiu iz
razlicitog obima sagledavanja ova dva pojma, kao i iz razliCitih nacina
upotrebe masina i opreme.

Sa jedne strane, masinerija ili aparati se definiSu tako da obuhvataju
masine ili ve¢u grupu masina povezanih u odredeni sistem. Ova definicija
podrazumeva da je vecina masina sastavljena iz delova koji su manji od nje i
pravilnom kombinacijom tih delova obezbeduje se da masina ima
svrsishodnu upotrebu, a to je pre svega da obavlja neki aktivnost, da li je to
proizvodnja, prevoz ili nesto sliéno.

Prema jednoj Siroj definiciji masina je svaki uredaj koji koristi energiju da
bi izvrSio odredenu aktivnost. U uobi¢ajenoj upotrebi masine se sastoje od
delova koji obavljaju specificne zadatke.

MasSine se takode definiSu kao proizvodni aparati, kao na primer, masine
u fabrici koje zajedniCkim delovanjem obavljaju odredenu proizvodnju. U
fabrici, veci broj masina je najéeS¢e povezan u tzv. proizvodnu traku i tako
¢ine proizvodni pogon. To se radi da bi se povecala efikasnost proizvodnje,
tako Sto pri proizvodniji finalnog proizvoda on prolazi kroz razliCite faze obrade,
a ako se on obraduje kontinuirano kroz proizvodnu traku svaka masina obavi
svoj deo posla i onda poluproizvod ide trakom do slede¢e masSine i obavlja se
sledeca faza obrade, i tako sve do finalnog proizvoda.

MaSine se ponekad definiSu i pukim nabrajanjem svega S$to one
obuhvataju, kao na primer lokomotive, Stamparska presa, masine za secenje
drveta, Zeleznica, traktori, motorna vozila, vozovi itd.
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Prema jednom ameri¢kom re¢niku masinerija (machinery) su masine fili
delovi magine posmatrani kao grupa.20 Prema istom izvoru masinerija su i
radni elementi pojedinatne masine. MaSinerijom se smatraju sistemi
povezanih elemenata koji funkcioniSu prema zadatom tj. definisanom nacinu.

Prema engleskom re¢niku u inZenjeringu i mehani¢kom inZenjeringu
masinerijom se smatraju masine, delovi masine ili masinski sistemi zbirno,
kao i odredeni masinski sistem ili set masina.2!

Masina je svaki uredaj koji koristi energiju da obavi neki vid aktivnosti. U
uobi€ajenoj upotrebi, masina je uredaj koji ima delove koji obavljaju ili pomazu
u obavljanju nekog tipa posla. Jednostavna masina je uredaj koji transformiSe
smer ili magnitudu sile bez utroSka neke energije. Re¢ masina je izvedena iz
latinske rec¢i machina.

Sa druge strane postoje i razliCite definicije za opremu. Oprema se
definiSe kao orude ili sredstvo koje je neophodno za poduhvat ili za obavljanje
neke usluge.?2 Alatka, Siroko definisana, predstavija predmet koji se koristi
kao interfejs (medusklop) izmedu dva li vise podruCja rada i olakSava
efikasnije obavljanje neke akcije. BaziCne alatke su jednostavne masine, na
primer poluga. Dobar primer je i ¢eki¢ koji deluje kao interfejs izmedu ruke
radnika i eksera koga radnik Zeli da zakuca.

Oprema, posmatrana sa stanoviSta pomorskog saobraéaja, Spedicije i
trgovine, podrazumeva materijalna pomoc¢na sredstva neophodna za se
olak$anje transporta i rukovanje tovarom. Prema ovoj definiciji transportna
oprema nema mogucnost da se pod datim uslovima pokrece sopstvenim
pogonom (npr. kontejner za transport brodom, prikolica, oprema za utovar,
paleta i sli¢no).23

Transportna oprema se sastoji od opreme za pomeranje ljudi i objekata sa
jednog mesta na drugo, izuzimajuci slicnu opremu koja se koristi u
domacinstvima za finalnu potrodnju.24 Oruda koja su relativno jeftina i
kupliena po relativno stabilnoj stopi, kao $to su alati, mogu biti iskljuceni iz
statistickog pracenja trgovine masinama i opremom (machinery and
equipment AN.113).

20 The American Heritage Dictionary of the English Language, Fourth Edition, Published by
Houghton Mifflin Company, 2000.

21 Collins English Dictionary, Complete and Unabridged 6th Edition 2003, William Collins Sons
& Co. Ltd 1979, 1986 HarperCollins Publishers 1991, 1994, 1998, 2000, 2003.

22 |nternet, www.wordnetweb.princeton.edu/perl/webwn, 23/12/2009.
23 Internet, www.shipping.francoudi.com/main/main.asp, 23/12/2009.
24 |nternet, http://stats.oecd.org/glossary/detail.asp?ID=2763, 23/12/2009.
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3.2. Klasifikacija maSina i opreme

Kao Sto smo videli i prema raznim definicijama masina i opreme ovi
pojmovi obuhvataju veoma raznovrsne grupe aparata i proizvoda. Da bi se
stekao uvid u to Sta sve zaista obuhvataju ti pojmovi najbolje ih je sagledati
kroz Standardnu medunarodnu trgovinsku klasifikaciju. Prema Standardnoj
medunarodnoj trgovinskoj klasifikaciji, koja se najvie koristi za statisticke
svrhe obuhvatanja svetskih trgovinskih tokova, masine i transportna oprema
spadaju pod industrijske proizvode, sekcija sedam (machinery and transport
equipment, SITC section 7).

Prema istoj klasifikaciji maSine i transportna oprema se dalje dele u tri grupe:
1. kancelarijska i telekomunikaciona oprema,
2. transportna oprema,
3. druge masine.

Kancelarijska i telekomunikaciona oprema se tako nalazi u SITC diviziji
75, 76 i grupi 776, a to su:
» oprema za obradu elektronskih podataka i kancelarijska oprema (SITC
divizija 75)
» telekomunikaciona oprema (SITC divizija 76)
* integrisana kola i elektronske komponente (SITC grupa 776).

Transportna oprema, prema klasifikaciji, obuhvata sve iz SITC grupe 713,
podgrupe 7783 i diviziie 78 i 79. Prema tome pod transportnom opremom
podrazumevamo:

* drumska vozila (ukljucujuci lebdilice) (SITC 78)
* druga transportna oprema (SITC 79)

Drumska vozila obuhvataju proizvode automobilske industrije (SITC
grupe 781, 782, 783, 784 i podgrupe 7132, 7783) koje dalje delimo na:

» motorna kola i druga motorna vozila namenjena pre svega za transport
ljudi (ne uklju€ujuci vozila javnog prevoza) (SITC 781)

» motorna vozila za transport robe i motorna vozila za specijalne potrebe
(SITC 782)

 drumska motorna vozila, koja nisu drugde klasifikovana (SITC 783)
* delovi i oprema za motorna vozila i traktore (SITC 784)
* vozila sa unutradnjim sagorevanjem i klipom (SITC 7132)

Druga transportna oprema (SITC 79, grupe 713, 785, 786 minus
podgrupa 7132) se dalje deli na:

* druga transportna oprema (SITC 79)
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* vozila sa unutradnjim sagorevanjem i klipom i delovi za njih, koji nisu
drugde pominjani (SITC 713)

» motocikli i bicikli, motorizovani i nemotorizovani (SITC 785)

* prikolice i poluprikolice i druga vozila (bez mehani¢kog pogona) i
specijalno napravljeni i opremljeni transportni kontejneri (SITC 786)

Gore navedena kategorija druge masine (SITC divizije 71, 72, 73, 74, 77
minus podgrupa 7783) se dalje deli na:

» masSine za proizvodnju energije (SITC divizija 71 minus grupa 713)
* ne-elektricne masine (SITC divizije 72, 73, 74)
* elektricne masine (SITC divizija 77 minus grupa 776 i podgrupa 7783)
Masine za proizvodnju energije (SITC divizija 71 minus grupa 713)
obuhvataju:
* masine za proizvodnju energije (generatori) i oprema (SITC divizija 71)
* minus vozila sa unutradnjim sagorevanjem i klipom i delovi za njih, koji
nisu drugde pominjani (SITC 713)
Ne-elektriéne masine (SITC divizije 72, 73, 74) obuhvataju:
* masSine specijalizovane za odredenu industrijsku granu (SITC 72)
* masine za obradu metala (SITC 73)
» opSte industrijske masine i oprema, nigde drugde specificirani, i masinski
delovi koji nigde drugde nisu pominjani (SITC 74)
Elektricne masine (SITC divizija 77 minus grupa 776 i podgrupa 7783)
obuhvataju:

* elektricne masine, aparati i elektri¢ni uredaji koji nisu drugde spomenuti,
i delovi za njih (SITC 77)

* minus termionske, hladne katode ili foto katodne cevi i ventili (SITC 776)

* minus elektricna oprema koja nije drugde navedena za motore i vozila
sa unutrasdnjim sagorevanjem i delovi za njih (SITC 7783)

3.3. Istorifat nastanka i razvoja masina i opreme

Na pocetku ljudske istorije Covek je sve Sto mu je bilo potrebno nalazio u
prirodi. Ali i onda je imao potrebu da napravi tada jo§ veoma prosta oruda,
koja je koristio u razne svrhe. Da bi uspeSno nabavio hranu Covek je u
pocetku koristio veoma proste alatke u vidu kosti ili drvenih koplja da bi lovio
divlja€. Zatim kada je otkrio vatru pocCinje da proizvodi i razne grnCarske
proizvode kako bi mogao da spremi i obradi sirovu hranu. Osim toga kada je
pocela organizovana proizvodnja i sakupljanje plodova, ljudi su poceli razvijati
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i opremu i maSine za obradivanje zemlje, kao i za transport od mesta ulova ili
berbe do mesta gde su Ziveli. Sve se to moze racunati u veoma proste masine
i transportna sredstva i kao prapoceci razvoja mnogo sloZenijih alatki.

Kada su poCetkom 15. veka drzave u Evropi dostigle granice privrednog
razvoja traZile su nacin da se privredna ekspanzija nastavi. Zato su se
tadasnje razvijene zemlje Evrope okrenule pomorskim ekspedicijama u nadi
da ¢e naci nove pomorske puteve za razvoj medunarodne trgovine. Ono $to
je znacajno je da su posle Kolumbove ekspedicije i otkrica usledile nove
ekspedicije koje su dovele do velikih geografskih otkrica. Osnova za ova
putovanja je napredak u tehnologiji izgradnje brodova i rast ekonomskih
interesa za razvoj trgovine izmedu Evrope i ostalih podruja u svetu.

Ovo je posebno znagajno kada se zna da su islamski svet i Kina bili
ekonomski najnaprednija podrucja u svetu, u to doba. Zbog toga se period
velikih geografskih otkriéa uzima za period prve globalizacije u svetskoj privredi.
U periodu do 1800. godine trgovina je rasla po stopi od oko 1,1% prose¢no
godiSnje. TeoretiCari smatraju da je ovaj rast medunarodne trgovine bio izazvan
unapredenjima u tehnologiji, prvenstveno u oblasti transporta i komunikacija.25

Slika 3: Bonsack masina
T,

25 predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Centar za izdavadku delatnost Ekonomskog
fakulteta u Beogradu, 2008, str. 38.
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Znacajni tehnolo3ki pronalasci, kao otkrice parne masine 1763. godine od
strane DZejmsa Vata uslovili su zna€ajan porast industrijske proizvodnje koji
je u literaturi poznat kao industrijska revolucija. Prve industrijske sile sveta bile
su Engleska i Holandija, $to im je omogucilo da jo§ dugo zadrze primat
glavnih trgovackih i pomorskih sila sveta. Osnova razvoja industrije u prvoj
fazi je bila proizvodnja uglja i drugih fosilnih goriva, koja su koris¢ena radi
dobijanja gvozda. Zbog toga je ova industrijska revolucija bila poznata kao
revolucija uglja i Celika. Posle parne masine u Engleskoj su usledili i novi
pronalasci. U to vreme engleska vlada je nizom protekcionisti¢kih mera &titila
svoju privredu.

Industrijska revolucija je uslovila nagli porast proizvodnje industrijskih ali i
poljoprivrednih proizvoda, $to je uslovilo pojavu velikih trZiSnih viSkova
proizvoda i pojeftinjenje samih proizvoda. Za ovaj viSak su se morala pronaci
nova trzista. Ova tehnoloSka otkrica su takode uslovila pojeftinjenje
transportnih trodkova, kako u pomorskom tako i u kopnenom saobracaju, $to
je dodatno uticalo na povecanje svetske trgovine. Zato istiCemo da period
industrijske revolucije predstavlja period druge globalizacije svetske privrede.

Primena parne masine i tehnologije zasnovane na ovoj invenciji uslovila je
znacajno povecanje produktivnosti proizvodnje, sto je znacilo da se za isti
period vremena proizvodi viSe proizvoda $to je uticalo na pad cena industrijskih
proizvoda. Ovo snizenje cena je uticalo da veéina industrijskih proizvoda
postane dostupna Sirokim masama, §to je preko povecanja traznje povratno
uticalo na povecanije proizvodnje. Tako je nastalo potrosacko drustvo.26

Osim pomenutog, primena parne masine je uslovila i revoluciju u
saobracaju. Brodovi koji su koristili tehnologiju parne masine, parobrodi, su
koristili ugalj kao pokretacku snagu, a njega je u to vreme bilo u dovoljnim
koli¢inama kako u Britaniji tako i u Francuskoj i Nemackoj. Parobrodi su bili
brzi od jedrenjaka, ali tek od 1860. godine dolazi do masovnijeg koris¢enja
parobroda na transatlantskim linijama. Parna masSina je upotrebljena i u
Zelezni¢kom transportu tako da tokom 18. veka nastaju i prve medunarodne
pruge izmedu Francuske, Belgije i Nemacke. Ono $to je bitno je da su
transportni troSkovi za prevoz robe u medunarodnoj trgovini znacajno opali
8to je bio dodatni stimulans za povecéanje te trgovine. Nosilac razvoja
industrije zatim postaje elektriCcna energija koja se koristi za pokretanje
industrijskih masina. Prvi generator je proizveden 1860. godine.

Pronalasci novih maSina i transportne opreme, kao $to vidimo, odvijali su
se kroz celu ljudsku istoriju. Mozda se do najviSe novih pronalazaka ipak

26 Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Centar za izdavadku delatnost Ekonomskog
fakulteta u Beogradu, 2008, str. 43.
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dolazilo i najbrze su se razvijali tokom industrijskih revolucija. Tada su
otkriveni i motor sa unutradnjim sagorevanjem, dizel motor, vu€a na elektri¢ni
pogon, Siva¢a mas$ina, pisac¢a masina, sijalica sa spiralnom niti, telefon i drugi.

3.4. Izvoz i uvoz maSina i opreme

MaSine i transportna oprema su proizvodi koji imaju najvece ucesce u
svetskoj robnoj trgovini od svih industrijskih proizvoda, kako 1955. godine
(21%) tako i 2005. godine (oko 38% svetske robne trgovine).

U tabeli koja sledi mozemo videti kako se kretao izvoz kancelarijske i
telekomunikacione opreme i automobilskih proizvoda u periodu 1980-2007.
godine. Najvis8a godidnja procentualna promena u izvozu kancelarijske i
telekomunikacione opreme ostvarena je u periodu 1985-90. godine, znaci
tada je doSlo do znagajnog skoka u trgovini ovom opremom. | naredni
petogodidnji period je imao zapazenu procentualnu promenu od 15%, $to
znaCi da se ovaj deo opreme dobro prodavao na svetskom trzistu.
Automobilski proizvodi su takode u periodu 1985-90. godine ostvarili najvisu
godidnju procentualnu promenu u izvozu, tako da je od celokupnog
posmatranog perioda ovih pet godina najbolje iSao izvoz opreme. Prema
vrednosti izvoza kancelarijska i telekomunikaciona oprema je 2007. godine
ostvarila 1514 milijarde USD, dok su iste godine automobilski proizvodi
ostvarili izvoz u vrednosti od 1183 milijarde USD. Takode ovi proizvodi su
ostvarili zna€ajan udeo u svetskoj robnoj trgovini. Tokom 2007. godine udeo
u svetskoj robnoj trgovini za kancelarijsku i telekomunikacionu opremu je bio
11,1%, dok su automobilski proizvodi ostvarili 8,7%.

Tabela 23: 1zvoz maSina i opreme u svetu u periodu 1980-2007. godine,
u milijardama USD i procentima

Udeo u
o svetskoj
Godisnja procentualna promena Vrednost robnoj
trgovini
1980-85 | 1985-90 | 1990-95 | 1995-00 | 2000-07 | 2005 | 2006 | 2007 | 2007 2007
Kancelarijska i
telekom. oprema 9 18 15 10 8 11 14 4 1514 11,1
Automobilski
proizvodi 5 14 8 5 13 7 1" 16 1183 8,7

Izvor: International Trade Statistics 2008, str. 43.

Da bi detaljnije proucili udeo u svetskoj robnoj trgovini kancelarijske i
telekomunikacione opreme u 2007. godini od 11,1% pogledacemo sledecu
tabelu. Tu mozemo videti da je tom procentu doprinela Azija kao region koji je
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ostvario najvisi i izvoz i uvoz spomenute opreme. Posle Azije visok udeo
kancelarijske i telekomunikacione opreme u 2007. godini ostvarile su Severna
Amerika i Evropa.

Ako udemo u joS dublju analizu zakljuCicemo da je znaCaj kancelarijske i
telekomunikacione opreme jo§ o€igledniji kada se posmatra udeo u trgovini
industrijskin proizvoda. Tokom 2007. godine kancelarijska i telekomunikaciona
oprema je ostvarila 15,9% udela u trgovini industrijskih proizvoda. Ovi podaci
nam potvrduju da su masine i transportna oprema proizvodi koji, od svih
industrijskih proizvoda, imaju najveCe uceSCe u svetskoj robnoj trgovini.
Posmatrajuéi trgovinu kancelarijske i telekomunikacione opreme prema udelu u
izvozu i uvozu industrijskih proizvoda po regijama vidimo da ubedljivo vodi region
Azije, kod koje ova oprema ima veoma visoke procente, te prema tome ova
regija zna€ajan deo svoje trgovine zasniva upravo na pomenutim proizvodima.

Tabela 24: Udeo kancelarijske i telekomunikacione opreme
u ukupnoj robnoj trgovini i u trgovini industrijskim proizvodima
posmatrano po regijama, 2007, u procentima

Udeo u ukupnoj robnoj Udeo u trgovini industrijskim
trgovini proizvodima

izvoz uvoz izvoz uvoz
Svet 11,1 11,1 15,9 15,9
Severna Amerika 11,0 12,7 15,2 17,4
Juzna i Centralna Amerika 1,3 7,7 4,2 1.1
Evropa 7,0 8,8 8,9 12,2
Zajednica Nezavisnih Drzava 0,2 6,2 0,9 8,0
Afrika 0,6 57 3,1 8,4
Sredniji Istok 2,2 71 10,4 9,4
Azija 23,2 16,8 28,4 26,5
- Australija, Japan i Novi Zeland 12,0 1,1 15,6 19,6
- Ostatak Azije 26,6 18,6 31,9 28,3

Izvor: International Trade Statistics 2008, str. 46.

Sa druge strane automobilska industrija takode ostvaruje visoke procente
izvoza i uvoza. Posmatrajuéi referentnu 2007. godinu, vidimo da je udeo
proizvoda automobilske industrije u ukupnoj robnoj trgovini 8,7%, dok je udeo
istih proizvoda u trgovini industrijskih proizvoda ¢ak 12,5%. Zaklju€ujemo da
proizvodi automobilske industrije igraju znacajnu ulogu u medunarodnoj trgovini.
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Kada vidimo kako se odvijala medunarodna trgovina posmatrano po
regijama istiCe se regija Australije, Japana i Novog Zelanda sa 18,5% udela
proizvoda automobilske industrije u ukupnom izvozu robe te regije, dok je
izvoz iznosio veoma visokih 24,2% od ukupnog izvoza industrijskih proizvoda
posmatrane regije. Ovako visokim procentima je najvise doprineo izvoz
Japana kao vodeée drzave te regije. Severna Amerika i Evropa su dva
regiona koja su imala visok uvoz, ali i izvoz proizvoda automobilske industrije,
8to pokazuje da ove visoko razvijene regije imaju znacajan uticaj i udeo u
proizvodniji i trgovini posmatranih proizvoda.

Tabela 25: Udeo proizvoda automobilske industrije
u ukupnoj robnoj trgovini i u trgovini industrijskim proizvodima
posmatrano po regijama, 2007, u procentima

Udeo u ukupnoj Udeo u trgovini

robnoj trgovini industrijskim proizvodima

izvoz uvoz izvoz uvoz
Svet 8,7 8,7 12,5 12,5
Severna Amerika 11,9 12,6 16,4 17,3
Juzna i Centralna Amerika 4,2 9,5 13,8 13,8
Evropa 11,3 9,8 14,4 13,6
Zajednica Nezavisnih Drzava 1,5 12,6 5,9 16,4
Afrika 1,3 9,6 6,7 14,1
Srednji Istok 1,3 10,2 6,2 13,5
Azija 7,0 3,1 8,5 4,8
- Australija, Japan i Novi Zeland 18,5 50 24,2 8,8
- Ostatak Azije 3,5 2,5 4,2 3,8

Napomena: udeli u izvozu su izvedeni iz podataka Sekretarijata WTO o svetskoj robnoj trgovini
po proizvodima i regionima.
Izvor: WTO, International Trade Statistics 2008, str. 46.

Privreda Japana je visoko izvozno zavisna. Trgovinski suficit Japana u
2007. godini je iznosio 10,8 biliona jena prema podacima Ministarstva
finansija te drzave. Posmatrane godine izvoz Japana je bio 83,9 biliona jena,
dok je uvoz iznosio 73,1 biliona jena. Glavni izvozni proizvod Japana 2007.
godine je bila transportna oprema, elektricne masine i ne-elektricne masine.
Sa druge strane iste godine glavni uvozni proizvod su bila mineralna goriva.
lzuzetan sluCaj u svetu je Japan po politici nultih carina u vecini glavnih
nosec¢ih sektora privrede, kao $to su automobili, auto delovi, softver,
kompjuteri, industrijska masinerija i uvoz sirove nafte. Japan je jedina
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industrijska zemlja koja nema carine na uvoz automobila. Na drugoj strani
uvozne takse za poljoprivredne proizvode nastavljaju da se smanjuju prema
preuzetim obavezama iz sporazuma Svetske trgovinske organizacije, sa
primetnim izuzeéem nekih poljoprivrednih proizvoda, npr. pirina.

Posmatrajuci trgovinu masinama i transporthom opremom u periodu
2005-2007 godine mozemo videti koje su bile ostvarene vrednosti u svetu,
kao i u odredenim regijama. Ukupna vrednost trgovine maSinama i
transportnom opremom 2005. godine u svetu je bila 3849,60 milijardi USD,
2006. godine je ostvarena vrednost od 4374,67 milijardi USD, da bi kona¢no
2007. godina dostigla vrednost od 4956,88 milijardi USD. Ovde vidimo uzlazni
trend trgovine masinama i transportnom opremom, jer se svake godine njena
vrednost povecavala.

Ako pogledamo $ta statistiCki podrazumevaju ove cifre i na koji nacin se
doslo do tih cifara mozemo razloziti trgovinu masinama i transportnom
opremom na tri dela: trgovina kancelarijskom i telekomunikacionom
opremom, zatim trgovina transportnom opremom i kona¢no trgovina drugim
masinama. Ni jedan od posmatrana tri dela trgovine nije odneo neko znac¢ajno
preimuc¢stvo, drugim re€ima podjednak je doprinos sva tri segmenta ukupnoj
trgovini masinama i opremom u svetu. Takode, posmatrano pojedinacno
vidimo da je svaka od njih ostvarila uzlazni trend rasta tokom perioda 2005-
2007 godine. Ovo nam potvrduje veliki znagaj trgovine masinama i
transportnom opremom u svetu kao i tendenciju da se taj uticaj povecava.

Tokom 2005. godine vrednosti trgovine kancelarijskom i tele-
komunikacionom opremom, trgovine transportnom opremom i trgovine
drugim masinama su imale skoro izjednaCene vrednosti (1278,45 milijardi
USD; 1291,36 milijardi USD; 1279,79 milijardi USD respektivno), medutim i
pored relativno ujednacenog rasta trgovine na kraju 2007. godine trgovina
transportnom opremom i trgovina drugim ma$inama su postigle vece
vrednosti (1702,77 milijardi USD; 1739,80 milijardi USD) u odnosu na
kancelarijsku i telekomunikacionu opremu (1514,31 milijardi USD).

Dve od tri nabrojane kategorije masina i transportne opreme mogu se
statistiCki joS podeliti na delove, i to: trgovina kancelarijskom i
telekomunikacionom opremom se sastoji od opreme za obradu elektronskih
podataka i kancelarijske opreme, telekomunikacione opreme i integrisanih
kola, dok trgovina transportnom opremom obuhvata proizvode automobilske
industrije i drugu transportnu opremu. U tabeli mozemo posmatrati vrednosti
trgovine ovim nabrojanim proizvodima kako u svetu tako i po pojedinim
regijama. Ovde ¢emo samo ista¢i da su proizvodi automobilske industrije
ostvarili najvecu vrednost trgovine u sve tri posmatrane godine (2005 — 919,57
milijardi USD; 2006 — 1018,62 milijardi USD; 2007 — 1182,87 milijardi USD).
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Od predstavljenih regija obratiéemo paznju na Evropu. Ona je ostvarila
veliki obim trgovine ovim proizvodima u periodu 2005-2007. godine. Ukupna
vrednost trgovine masinama i transportnom opremom 2005. godine u Evropi je
bila 1600,33 milijardi USD, 2006. godine je ostvarena vrednost od 1814,25

Tabela 26: Trgovina masinama i transportnom opremom u periodu
2005-2007 godine posmatrano prema destinaciji u milijardama USD

Desti- Mas. i Kanc. i EDP1 i Telek. Integ. Transp. |Pr.autom.| Druga Druge
nacija |trans. op. | telek. op. | kanc. op. | oprema kola op. ind. trans. op. mas.
Svet @

2005 | 3849,60 | 1278,45 | 467,94 | 465,39 | 34512 | 1291,36 | 919,57 | 371,79 | 1279,79
2006 |4374,67 | 1458,22 | 518,63 | 548,13 | 391,46 | 1444,04 | 1018,62 | 425,43 | 1472,40
2007 | 4956,88 | 1514,31 | 540,47 | 560,37 | 413,47 | 1702,77 | 1182,87 | 519,90 | 1739,80
Severna Amerika
2005 | 897,77 | 274,58 | 116,03 | 116,93 | 41,62 | 35557 | 287,68 | 67,89 | 267,62
2006 | 993,83 | 310,52 | 131,51 | 136,51 42,50 | 383,90 | 310,95 | 72,95 | 299,41
2007 | 1036,69 | 319,29 | 134,38 | 146,72 | 38,19 | 396,35 | 317,30 | 79,06 | 321,05
Juzna i Centralna Amerika
2005 | 106,59 | 26,07 7,72 14,40 3,96 40,58 24,56 16,02 39,94
2006 | 134,45 | 32,30 9,50 18,25 4,56 53,11 31,69 21,41 49,04
2007 | 164,85 | 34,70 11,29 19,34 4,06 68,19 42,85 25,34 61,96
Evropa
2005 | 1600,33 | 464,72 | 202,81 | 190,94 | 70,98 | 616,42 | 450,39 | 166,03 | 519,19
2006 | 1814,25 | 535,86 | 224,76 | 234,21 76,89 | 684,71 | 493,04 | 191,67 | 593,68
2007 | 2069,47 | 524,49 | 230,18 | 214,64 | 79,67 | 832,70 | 585,45 | 247,25 | 712,28
Zajednica Nezavisnih Drzava
2005 | 80,38 17,76 5,68 11,04 1,04 25,34 18,82 6,52 37,28
2006 | 108,60 | 19,52 6,44 12,23 0,85 39,24 31,13 8,10 49,85
2007 | 154,72 | 24,48 7,84 15,72 0,92 60,41 49,92 10,49 69,84
Afrika
2005 | 90,62 15,71 4,66 9,85 1,2 38,8 23,14 15,66 36,10
2006 | 99,28 18,30 5,29 11,54 1,48 38,03 27,98 10,05 42,94
2007 | 121,70 | 20,17 5,85 12,82 1,51 46,87 34,10 12,77 54,66
Srednji Istok
2005 | 131,83 | 31,83 7,27 22,86 1,70 49,28 34,57 14,70 50,72
2006 | 151,03 | 31,83 8,79 21,44 1,60 57,23 38,14 19,09 61,97
2007 | 188,08 | 34,38 10,06 22,93 1,40 68,95 49,21 19,74 84,75
Azija
2005 | 921,72 | 446,67 | 123,57 | 98,56 | 224,55 | 148,91 78,26 70,64 | 326,15
2006 | 1049,12 | 508,63 | 132,14 | 113,01 | 263,49 | 167,95 | 83,63 84,32 | 372,53
2007 | 1192,62 | 554,95 | 140,56 | 126,78 | 287,62 | 207,10 | 101,33 | 105,77 | 430,56

1 EDP- oprema za obradu elektronskih podataka: @ uklju¢uje i destinacije koje nisu pomenute
Izvor: International Trade Statistics 2008, str. 196.
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milijardi USD, a 2007. godine 2069,47 milijardi USD. Sa ovim vrednostima
Evropa je ostvarila znaCajan obim trgovine, a posebno se isti¢e trgovina
proizvodima automobilske industrije koja je i najviSe doprinela ovako visokim
vrednostima. (Tabela 26)

Ako obratimo paznju na slede¢u tabelu mozemo uoditi da je Evropa
ostvarila najveci procenat izvoza masina i transportne opreme u svetu u 2005.
godini, i to 39,44% ukupnog izvoza u svetu. Regija Evrope je te godine izvezla
masina i transportne opreme u vrednosti od preko jednog biliona ameri¢kih
dolara, slede je Azija sa oko 880 milijardi USD i region Severne Amerike i
Kariba sa priblizno 519 milijarde USD. Azija je prema tim podacima ostvarila
znacajnih 34,07% od svetskog izvoza masina i opreme u 2005. godini, a
dobar izvoz su imale i Severna Amerika i Karibi sa 20,09% od svetskog izvoza

Tabela 27: 1zvoz masina i transportne opreme u svetu,
2005. godina, po regijama

Region - poreklo izvoza Rang (\(;:)%dsgsl‘)t) % od sveta Kumt:/loativni
Evropa 1 1017968641 39,44 39,44
Azija 2 879494147 34,07 73,51
Severna Amerika i Karibi 3 518691341 20,09 93,60
Latinska Amerika 4 127174693 4,93 98,53
Srednji Istok 5 19739886 0,76 99,29
Afrika 6 10418583 0,40 99,70
Okeanija 7 7837928 0,30 100,00
Ukupno 2581325219 100,00 100,00

Izvor: Philip M. Parker, Eli Lilly, The World Market for Machinery and Transport Equipment: A
2005 Global Trade Perspective, INSEAD (Singapore & Fontainebleau, France), copyright
2005, www.icongrouponline.com, p. 37.

Udele pojedinih regiona u svetskom izvozu masina i transportne opreme,
2005. godine, i velike razlike izmedu prve tri i ostalih regija, najbolje mozemo
videti u narednom grafikonu. Prva tri regiona prema poreklu izvoza su
ostvarila zajedno 93,60% ukupnog izvoza masina i transportne opreme u
svetu 2005. godine.
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Slika 3: lzvoz masina i transportne opreme u svetu, 2005. godina

O Evropa

O Azija

O Severna Amerika i Karibi
O Latinska Amerika

H Srednji lstok

O Afrika

W Okeanija

Nakon 5to smo videli kako stoje stvari u izvozu masina i opreme u svetu i
po regijama sveta, sada ¢emo imati prilike da vidimo koje su to zemlje
izvoznice koje zauzimaju vodece pozicije prema vrednosti izvoza. Sjedinjene
Americke Drzave su 2005. godine imale najveci izvoz masina i transportne
opreme u vrednosti od preko 404 milijarde ameri¢kih dolara. Druga zemlja po
vrednosti izvoza u svetu je Japan sa oko 314 milijarde USD, a zatim slede
Nemacka, Kina i Francuska.

Ovih pet zemalja su 2005. godine ostvarile preko polovine ukupnog izvoza
masina i opreme u svetu, tacnije 50,31%. Sve ostale zemlje su ostvarile drugu
polovinu izvoza te 2005. godine. Od navedenih pet zemalja prve tri su
ostvarile najvece procentualne udele u svetskom izvozu masina i transportne
opreme, i to SAD 15,68%, Japan 12,18% i Nemacka 11,62%, tako da su
samo ove tri drzave ostvarile skoro 40% ukupnog svetskog izvoza
posmatranih proizvoda i time izvrSile najveci uticaj na trgovinu.
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Tabela 28: I1zvoz masina i transportne opreme u svetu, 2005. godina,
posmatrano po zemljama izvoznicama

Zemlja izvoznica Rang | Vrednost (000 USD) | % od sveta Kumulativni %
SAD 1 404698268 15,68 15,68
Japan 2 314365063 12,18 27,86
Nemacka 3 300007304 11,62 39,48
Kina 4 149663575 5,80 45,28
Francuska 5 130012907 5,04 50,31
Velika Britanija 6 117934249 4,57 54,88
Kanada 7 112147314 4,34 59,23
Meksiko 8 102634586 3,98 63,20
Tajvan 9 97210521 3,77 66,97
Juzna Koreja 10 89099192 3,45 70,42
Italija 1 82849944 3,21 73,63
Malezija 12 73646462 2,85 76,48
Singapur 13 56266676 2,18 78,66
Norveska 14 56093445 2,18 80,84
Belgija 15 47080674 1,82 82,66
Spanija 16 44402837 1,72 84,38
Svedska 17 37953146 1,47 85,85
Tajland 18 31431953 1,22 87,07
Filipini 19 30799886 1,19 88,26
Svajcarska 20 27661125 1,07 89,33
Austrija 21 26001212 1,01 90,34
Irska 22 25515084 0,99 91,33
Hong Kong 23 20640396 0,80 92,13
Madarska 24 19962364 0,77 92,90
Finska 25 19491068 0,76 93,66
Ceska Republika 26 16991221 0,66 94,31
Brazil 27 15919454 0,62 94,93
Danska 28 12303418 0,48 95,41
Poljska 29 12005535 0,47 95,87
Indonezija 30 10304894 0,40 96,27
Portugal 31 9411851 0,36 96,64
Izrael 32 9166195 0,36 96,99
Australija 33 6387781 0,25 97,24
Turska 34 6374500 0,25 97,49
Juzna Afrika 35 6253563 0,24 97,73
Druge 36 58640365 2,27 100,00
Ukupno 2581328028 100,00 100,00

Izvor: Philip M. Parker, Eli Lilly, The World Market for Machinery and Transport Equipment: A
2005 Global Trade Perspective, INSEAD (Singapore & Fontainebleau, France), copyright
2005, www.icongrouponline.com, p. 38.
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Naredne tabele i grafikon daju sazet prikaz svetskog trzista maSina i
transportne opreme na strani uvoza za 2005. godinu. U odnosu na prethodno
analiziranu ukupnu vrednost trgovine i izvoza ovde ¢emo videti koji to regioni
sveta i koje su to konkretne zemlje koje najviSe uvoze masine i transportnu
opremu.

Posmatrano po regijama Evropa je ostvarila najveéi uvoz masina i
transportne opreme od preko jednog biliona americkih dolara u 2005. godini.
Na taj nacin samo Evropa je ostvarila ukupan uvoz od 40,98% od svetskog
uvoza masina i transportne opreme. Ostali regioni sveta uvoze znatno manje
procente. Sledeci region po vrednosti uvoza su Severna Amerika i Karibi, koji
su ostvarili oko 687 milijardi USD ili gledano u procentima 26,64% ukupnog
svetskog uvoza masina i transportne opreme. Veliki uvoznik ovih proizvoda je
i region Azije sa preko 554 milijarde USD, $to je procentualno 21,48% od
svetskog uvoza. Ove tri regije su 2005. godine ostvarile skoro 90% od
ukupnog uvoza masina i transportne opreme u svetu. Vec¢ sledeci regioni su
ostvarili znatno manji uvoz, gledano vrednosno i procentualno.

Tabela 29: Uvoz masina i transportne opreme u svetu,
2005. godina, po regijama

Region - poreklo izvoza | Rang | Vrednost (000 USD) | % od sveta | Kumulativni %
Evropa 1 1057908499 40,98 40,98
Severna Amerika i Karibi 2 687619274 26,64 67,62
Azija 3 554467873 21,48 89,10
Latinska Amerika 4 178877444 6,93 96,03
Sredniji Istok 5 47284237 1,83 97,86
Okeanija 6 36920791 1,43 99,29
Afrika 7 18249910 0,71 100,00
Ukupno 2581328028 100,00 100,00

Izvor: Philip M. Parker, Eli Lilly, The World Market for Machinery and Transport Equipment: A
2005 Global Trade Perspective, INSEAD (Singapore & Fontainebleau, France), copyright
2005, www.icongrouponline.com, p. 39.

Udele pojedinih regiona u svetskom uvozu masina i transportne opreme,
2005. godine, i navedene velike razlike izmedu prve tri i ostalih regija, najbolje
mozemo videti u narednom grafikonu.

170



Savremena medunarodna trgovina

Slika 4: Prikaz uvoza masina i transportne opreme u svetu, 2005. godina

O Evropa
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Nakon analize regiona u svetu koji su najviSe uvezli masina i transportne
opreme tokom 2005. godine, prelazimo na analizu pojedinih zemalja uvoznica
datih proizvoda. Prvo mesto, kao i u slu€aju izvoza zauzimaju Sjedinjene
Americke Drzave sa vrednosti od oko 565 milijardi USD. SAD su same
ostvarile 21,9% od ukupnog svetskog uvoza masina i opreme u 2005. godini.
Kako za tu godinu imamo i podatke o izvozu vidimo da su SAD neto izvoznik
masina i opreme, Sto znaci da i pored visokog uvoza one ostvaruju jo$ vecu
vrednost izvoza tih proizvoda.

Rang druge zemlje u svetu po vrednosti uvoza ima Nemacka sa priblizno
205 milijarde USD. Ako pogledamo izvoz masina i transportne opreme vidimo
da se ispred Nemacke nalazi Japan te da je ova zemlja zauzimala poziciju
kao treCi najveci izvoznik masina i transportne opreme u svetu 2005. godine.
| pored takvog ranga Nemacka je u stvari bila neto izvoznik, jer vrednost
izvoza premasuje vrednost uvoza masina i transportne opreme. Nemacka je
imala viSe nego upola manji uvoz ovih proizvoda nego SAD i time su ostvarile
samo 7,94% ukupnog svetskog uvoza masina i opreme u 2005. godini.
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Tabela 31: Uvoz masina i transportne opreme u svetu, 2005. godina,
posmatrano po zemljama uvoznicama

Zemlja uvoznica Rang |Vrednost (000 USD) Udeo u svetskom uvozu Kumulativno (%)
SAD 1 565304424 21,9 21,9
Nemacka 2 205026094 7,94 29,84
Francuska 3 148533794 5,75 35,6
Velika Britanija 4 146022340 5,66 41,25
Kanada 5 119433841 4,63 45,88
Kina 6 112622343 4,36 50,24
Meksiko 7 109599224 4,25 54,49
Japan 8 105856904 41 58,59
Hong Kong 9 98006175 3,8 62,39
Italija 10 85863297 3,33 65,71
Singapur 1 76855421 2,98 68,69
Holandija 12 70792466 2,74 71,43
Spanija 13 67734197 2,62 74,06
Belgija 14 59137025 2,29 76,35
Juzna Koreja 15 53197903 2,06 78,41
Malezija 16 48292333 1,87 80,28
Tajland 17 29828114 1,16 81,44
Australija 18 29692353 1,15 82,59
Irska 19 29680491 1,15 83,74
Austrija 20 29566126 1,15 84,88
Svajcarska 21 28773298 1,11 86
Brazil 22 27969735 1,08 87,08
Svedska 23 25652062 0,99 88,07
Poljska 24 20106250 0,78 88,85
Madarska 25 19230463 0,74 89,6
Filipini 26 18218780 0,71 90,3
Danska 27 17420890 0,67 90,98
Ceska Republika 28 16873644 0,65 91,63
Norveska 29 15408362 0,6 92,23
Finska 30 15010214 0,58 92,81
Saudijska Arabija 31 14537778 0,56 93,37
Turska 32 13930766 0,54 93,91
Rusija 33 12681992 0,49 94,4
Indonezija 34 9893251 0,38 94,79
Grcka 35 9885799 0,38 95,17
Druge 36 124689879 4,83 100,00
Ukupno 2581328028 100,00 100,00

Izvor: Philip M. Parker, Eli Lilly, The World Market for Machinery and Transport Equipment: A
2005 Global Trade Perspective, INSEAD (Singapore & Fontainebleau, France), copyright
2005, www.icongrouponline.com, p. 41.

172



Savremena medunarodna trgovina

Nakon ove dve zemlje tre¢e mesto po vrednosti uvoza maSina i
transportne opreme u 2005. godini zauzima Francuska sa oko 148 milijardi
USD. Francuska je takode ostvarila skromnih 5,75% svetskog uvoza
posmatranih proizvoda. Ona je na rang listi zemalja izvoznica zauzela peto
mesto i za razliku od prethodne dve pomenute drzave Francuska je bila neto
uvoznik masina i transportne opreme.

Naredne zemlje uvoznice su Velika Britanija i Kanada, koje su obe neto
uvoznice masina i transportne opreme u 2005. godini. Sa druge strane, ako
uporedimo podatke na strani izvoza i uvoza, Japan i Kina su neto izvoznice
masina i transportne opreme.

4. Medunarodna trgovina tekstilnim proizvodima

4.1. Definisanje, klasifikacija i istorijski razvoj
trgovine tekstilnim proizvodima

Prema Standardnoj medunarodnoj trgovinskoj klasifikaciji — SMTK,
Reviziji broj 3, koju koristi i Svetska trgovinska organizacija — STO za
klasifikovanje svih grupa proizvoda, postoje tri osnovne kategorije: Primarni
proizvodi, Industrijski proizvodi i Ostali proizvodi koji ve¢ nisu klasifikovani.
Ove tri kategorije dele se dalje na sekcije, zatim na divizije i grupe. Tekstil i
odeca pripadaju Industrijskim proizvodima, klasifikovani su u diviziama i to:
Tekstil kao SMTK divizija 65, a Ode¢a kao SMTK divizija 84.

Tekstilni proizvodi i ode¢a u medunarodnoj trgovini, pored poljoprivrednih
proizvoda imaju ekonomsku ulogu, ali i istorijsku. Naime, sa razvojem
zanatske proizvodnje u slu€aju tekstila, ili proSirenjem individualne
poljoprivredne proizvodnje u odnosu na porodi¢ne potrebe, doslo je do prvih
oblika trampe, odnosno trgovine. Vekovima su porast proizvodnje ovih
proizvoda i pojava njihovih viskova ubrzavali razvoj trgovine. U Srednjem
veku, stvorene su prave ekonomske imperije, ¢ija je mo¢ zasnovana upravo
na trgovini. Otkrice novih zemalja, u odnosu na dotada poznatu Evropu i
Severnu Afriku, rezultiralo je porastom trgovine sa tako udaljenim krajevima
sveta, gde je postojala proizvodnja upravo ove dve grupe proizvoda. Cak i
kada su otkriveni tajni proizvodni procesi i neki od njih i preneti u Evropu,
trgovina je i dalje nastavila svoj vazni put, koji se samo usmerio ka trgovini
sirovinama.
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Box. 1 — Proizvodnja svilenih odevnih predmeta u Veneciji u Xl veku?”

Za Veneciju Xl veka se moze reci da su najvaznije privredne aktivnosti
bile spoljna trgovina, bankarske usluge i proizvodnja brodova. To je period
kada je Venecija razvijala masovniju proizvodnju dobara koji bi se koristili
na domacem trzistu, ali i izvozili. Najpoznatiji proizvodi tog perioda su
staklo, lusteri, proizvodi za dekoraciju, skulpture od drveta, ali i pravljenje
odevnih predmeta od svile, velura i satena. Naime, velike koli¢ine stalno
uvozene sirove svile sa Istoka motivisale su mnoge evropske drzave da u
dugom roku obezbede supstituciju uvoza sirove svile. Tako su tajne njene
proizvodnje prenete iz Kine u Indiju i Siriju, a odatle u Veneciju, Firencu,
Milano, a zatim u Bolonju i Lion u Francuskoj. Putevima arapskog sveta
tajna je doSla i u Spaniju preko Sirije. Zvani¢na proizvodnja svile u Veneciji
pocela je u Xlll veku, garantovan je visok kvalitet proizvoda, strogo je Cuvan
nacin proizvodnje, od ve¢ tada postojece industrijske Spijunaze. Proizvodi
nastali od svile, velura i satena bili su najboljeg moguceg kvaliteta, a dezeni
su predstavljali meSavinu kreativnosti i orijentalnog uticaja. Odeca se
pravila tako da bude opSivana zlatom, da je nose samo ljudi iz visokih
krugova i koris¢ena je za razli€ite ceremonije. Ipak, ovi proizvodi su ostvarili
visoko ucesce u izvozu Venecije.

Prvi koraci industrijalizacije, nastali u Novom veku, krajem XVIII veka,
odnosili su se upravo na unapredenje procesa proizvodnje tekstila i odece.
Velika Britanija se pokazala veoma uspeSnom i predstavljala glavnu
industrijsku zemlju, koja je i danas simbol razvoja industrije tekstila.
Industrijska revolucija u Engleskoj, a najve¢im delom razvoj tekstilne industrije
u Engleskoj, uticali su na ubrzavanje svetske trgovine i pozicioniranje Velike
Britanije kao najznacajnijeg u€esnika u svetskoj trgovini tog vremena. Naime,
narastajuce potrebe tekstilne industrije uslovile su povec¢anje uvoza sirovina,
naroCito pamuka u Englesku, iz Severne Amerike, gde se proizvodio u velikim
koli¢inama, zahvaljuju¢i povecanju radne snhage, odnosno robova, koji su
pristigli iz Afrike. To je dalje uvecavalo vrednost svetske trgovine koja se
odvijala na relaciji Velika Britanija-Afrika-Severna Amerika. Pocetkom XIX
veka, odnosno 1801. godine izvoz iz Velike Britanije se veoma povecao
zahvaljujuéi izvozu tekstilnih proizvoda, tako da je odnos izvoza i drustvenog
proizvoda ove zemlje uvecan na 15,7% te godine, u odnosu na 8,4% koliko
je iznosio 1700. godine. Industrijska revolucija nastala u Velikoj Britaniji Sirila

27 Angus Maddison, L'économie mondiale — une perspective millénaire, OCDE, Paris, 2001,
pp. 58-9.
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se i u ostale zemlje sveta, najbrze u SAD, tako da je moralo doci i do procvata
trgovine izmedu ovih zemalja, kao i sa ostalim zemljama iz kojih su se dobijale
sirovine. Do kraja XIX veka formirale su se dve grupe zemalja koje su
medusobno trgovale, jedna je grupa zemalja u Cijem izvozu dominiraju
primarni proizvodi, a druga je grupa zemalja koje su ostvarile visok stepen
industrijalizacije, tako da su uvozile primarne proizvode, dalje ih preradivale i
izvozile sve ono $to nije bilo potrebno domadim trzistima.

Box. 2 — Proizvodnja tekstila na bazi pamuka u Velikoj Britaniji u drugoj
polovini XVIII veka i pocetkom XIX veka28

Nekoliko godina nakon 1760. godine industrija tekstila na bazi pamuka
ostvarila je gotovo vrtoglav rast. Do tada veoma velika potraZznja za ode¢om
i tkaninama na bazi pamuka reSavana je uvozom iz Indije i €inila je polovinu
ukupnog uvoza iz Indije. Samo jedan talas inovacija u procesu proizvodnje
u periodu od 1764-1793. godine, omogucio je da se razvije rentabilna
proizvodnja na domacem trzistu. Pamucna vlakna i pamuc¢ne tkanine su
uCestvovale u britanskom izvozu 1774. godine sa 2%, da bi ve¢ 1820.
godine to ucesce bilo 62%, iako je u istom periodu doslo do pada izvoznih
cena ovih proizvoda. Interesantno je i to da nije celokupna tekstilna
industrija ostvarivala rast u¢eSéa u izvozu, ve¢ samo proizvodnja koja se
bazirala na pamuku, dok je u istom periodu opalo u¢esce lanenih proizvoda
sa 49% na svega 12%. | u ostalim evropskim zemljama doSlo je do razvoja
industrije tekstila, ali naravno, neujednacenog. U Francuskoj u istom
periodu, potrosnja tekstilnih proizvoda na bazi pamuka dosezala je jedva
Cetvrtinu iste u Ujedinjenom Kraljevstvu.

U XIX veku, narocito u periodu od 1840-1870. godine, dolazi do razvoja
trgovine, koji je uslovljen ukidanjem trgovinskih ogranienja, sa Cime se
pocelo joS Cetrdesetih godina, a vrhunac se dogodio u Velikoj Britaniji od
1860. godine, tako da XIX vek uopSteno nosi karakteristiku da je tada
izvrSena znacCajna liberalizacija medunarodne trgovine, izvoza i uvoza
kapitala, migracija radne snage, tako da su svi ovi faktori doprineli rastu
medunarodne trgovine. Ovaj rast je neodvojiv od privrednog rasta, do kog je
takode doslo u tom periodu. Rezultat porasta trgovine koja je u periodu 1820-
1889. godine rasla po prosecnoj stopi rasta od 4%, a to se nastavilo i u
narednim decenijama, jeste Cinjenica da je 1913. godine volumen svetske

28 Angus Maddison, L’économie mondiale — une perspective millénaire, OCDE, Paris, 2001,
pp. 102-3.; Lindustrie des textiles de cotton (franc.).

175



Predrag Bjeli¢, Sanja Jelisavac-TroSic i lvana Popovic¢-Petrovic¢

trgovine po jednom stanovniku bio ¢ak 25 puta veéi nego 1800. godine.
Korene ovako izrazenog rasta medunarodne trgovine nalazimo upravo u
industrijskoj revoluciji u Velikoj Britaniji, koja je najvise karakteristicna za
tekstilnu industriju.2®

U periodu od 1876. godine do pocetka Prvog svetskog rata nastavljen je
porast svetske trgovine koji je prevazilazio rast svetske proizvodnje. Evropski
kontinent je i dalje dominirao u uvozu primarnih i izvozu industrijskih
proizvoda, iako je doSlo do velikog porasta uceS¢a Severne Amerike u
svetskoj trgovini.

Period izmedu dva svetska rata, pokazuje dalje smanjenje proizvodnje i
samim tim i izvoza tekstilnih proizvoda iz zemalja koje su bile velike i prve
industrijske sile, kao $to je bila Britanija. U istom periodu statistike pocinju da
prate i razvoj industrije u Rusiji, uoCava se da se najvise paznje u ovoj zemlji
poklanja tekstilnoj industriji, Sto je tipino za prve faze industrijalizacije. Za
razliku od Rusije, ve¢ razvijene industrije Britanije i SAD ostvaruju visok rast
proizvodnje u novim granama industrije, kao &to je proizvodnja automobila,
kucnih aparata i hemijskih proizvoda.30

U periodu nakon zavrSetka Drugog svetskog rata, pa do poCetka dvadeset
prvog veka, u pogledu industrijske proizvodnje, karakteristi¢an je nastavak
ve¢ tokom devetnaestog veka, zapoCetog smanjenja udela proizvoda
tekstilne industrije u medunarodnoj trgovini, u korist inzenjerskih proizvoda.
Jedina razlika, kada je u pitanju medunarodna trgovina tekstilnim
proizvodima, nalazi se u €injenici da je narocito nakon 1970. godine doslo do
primene necarinskih trgovinskih barijera i to od strane industrijski razvijenih
zemalja.3

U ovom periodu, samo trgovina proizvodima metalske industrije beleZi
izrazen pad koji se moze porediti sa smanjenjem medunarodne trgovine
tekstilnim proizvodima. (Tabela 31)

Dolazimo do zaklju¢ka da je procvat industrijske proizvodnje tekstila, koji je
uslovio porast medunarodne trgovine generalno, doziveo svoju kulminaciju i da
je period opadanja uloge i uceS¢a ove grane industrije bio neminovan. Druga
polovina XX veka Kkarakteristicna je upravo po primeni razli€itih
spoljnotrgovinskih ogranicenja, kao rezultat protekcionistickih spoljnotrgovinskih
politika, koja su mozZda i najoCiglednija upravo u medunarodnoj trgovini
tekstilnim proizvodima. Proces deindustrijalizacije nekada najvecih industrijskih

29 prema: M. Kovadevié, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2002, str. 11-23.

30 A. G. Kenwood and Lougheed, The growth of the international economy 1820-2000,
Routledge, Taylor and Francis Group, fourth edition, London and New York, 1999, p. 172.

31 Ibid., p. 304.
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Tabela 31: Struktura svetske trgovine industrijskim proizvodima,
1937-1995. godine (u%)

Godina 1937 1950 | 1963 | 1973 | 1980 | 1990 | 1995
Masine i transportna sredstva 26,5 34,9 51,8 54,2 542 | 50,4 52,2
Tekstil i odeca 21,5 19,9 11,4 10,3 8,7 9,2 8,5

Metali 15,3 12,9 9,1 8,2 7,0 44 4,1

Hemijski proizvodi 10,6 10,5 11,9 12,0 13,9 | 122 | 12,8
Ostalo 26,0 21,9 15,8 15,3 16,4 | 23,8 | 22,4
Ukupno 100 100 100 100 100 100 100

Izvor: A. G. Kenwood and A. L. Lougheed, The growth of the international economy 1820-2000,
fourth edition, Routledge, Taylor and Francis Group, London and New York, 1999. p. 305.

sila i preseljenje industrijskin kapaciteta u ZUR, odnosno u zemlje koje su
obilovale radnom snagom i sirovinama potrebnim za proces proizvodnje,
uslovio je porast proizvodnje prvenstveno namenjene izvozu, upravo u ovim
zemljama, koje su Cesto bile i bive kolonije zemalja velikih industrijskih sila u
prethodnim decenijama. Porast izvoza tekstilnih proizvoda iz ZUR u RZ
usporavan je upravo merama spoljnotrgovinske politike Razvijenih zemalja.
Kao §to je primer razvoja svetske trgovine i proizvodnje u XIX veku pokazao da
je pored inovacija i razvoja proizvodnje, neophodna i liberalizacija medunarodne
trgovine da bi doSlo do porasta vrednosti trgovine, ali i proizvodnje, tako je
primer iz druge polovine XX veka vezan za medunarodnu trgovinu tekstilom
pokazao da su se restriktivne mere spoljnotrgovinske politike odrazile na
smanjenje trgovanja proizvodima tekstiine industrije i odecom, Sto je za
posledicu imalo i smanjenje u¢eS¢a ove grupe proizvoda u strukturi svetske
trgovine poslednjih decenija.

4.2. Proizvodnja i spoljnotrgovinska razmena tekstilnih proizvoda

Evropska unija je, tokom poslednjih nekoliko decenija u kojima je dolazilo
do povecanja uvoza tekstilnih proizvoda i odec¢e i to iz ZUR, razvijala
specifi€an i nedovoljno transparentan sistem zastite od uvoza narocito za
proizvode tekstilne industrije i odece. Upravo Cinjenica da se radi o radno-
intenzivhom sektoru i veoma razvijenim zemljama, gde bi se mogli o¢ekivati
socijalni nemiri, govori u prilog ovakvom pristupu mnogih razvijenih zemalja,
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a medu njima svakako i EU. Pored toga Sto se radi o sektoru gde su
primenjivane visoke carinske stope, specificnost je viSedecenijska primena
bilateralnih sporazuma sa zemljama izvoznicama o ,dobrovoljnom
ograniCenju izvoza®, kao i veliki broj antidamping procesa koje je EU pokretala
u odnosu na uvoz tekstilnih proizvoda iz nekih ZUR. O specificnosti
medunarodne trgovine tekstilom i ode¢om dalje govore i podaci da je
pocCetkom devedesetih Cak 48% uvoza tekstila i odeée u EU bilo pod rezimom
kvota, zatim 28% od ukupnog uvoza nalazilo se pod moguénos¢éu brzog
uvodenja kvota, a samo 24% od ukupnog uvoza bilo je slobodno i odnosilo se
uglavnom na uvoz iz RZ, ili ZUR koje su pri tom bile izvoznici bez velikog
znadaja na ukupnu spoljnotrgovinsku razmenu.32

Medunarodno trziSte tekstila i odece nije teSko osvojivo samo za ZUR. |
najrazvijenije zemlje se suoCavaju sa visokim carinskim stopama u ovom
sektoru. Tako EU smatra da su SAD najnepovoljnije izvozno trzidte za tekstilnu
industriju zemalja EU, upravo zbog primene visokih carinskih stopa, koje se
krecu od 32% za odecu, preko 25%, koliko iznose carinske stope za tekstilne
proizvode, pa sve do 13,2% za razli¢ita prediva. Evropska unija ne olekuje da
Ce se ovako visoke carinske stope uskoro promeniti i kao oteZavajuéu okolnost
u trgovini sa SAD navodi visoke carinske stope upravo za one proizvode za Ciji
je izvoz EU veoma zainteresovana. Radi se o proizvodima na bazi vune za
koje je carinska stopa 2002. godine iznosila ¢ak 27,6% plus specifi¢na carina
od 9,7 centi po kilogramu.33 Pregovori pod okriliem STO se nastavljaju kako bi
se smanijile carinske stope i u ovom sektoru, ¢ak i dovele do nule, pa je EU
tokom 2003. godine predloZila da se povecCa stepen snizavanja carinskih
stopa, kako bi se one $to pre svele na nulu.34

Opadanje uces¢a tekstilnih proizvoda i odece u strukturi robne trgovine je
nastavljeno do kraja XX veka, kao i poCetkom XXI veka, zapravo taj trend
gotovo da je nezaustavljiv. | dok poljoprivredni proizvodi, ili goriva sa
proizvodima rudarstva povremeno imaju i periode oporavka i samim tim i
povecanja ucescéa, tekstil i odeca kontinuirano beleze pad ucesca i u protekloj
deceniji.

32 prema: Dusko Lopandié, ,Urugvajska runda i trgovina tekstila i odeée sa osvrtom na polozaj
tekstilnog izvoza iz SRJ u Evropsku uniju®, u: Tomislav Popovi¢ (ur.), Jugoslavija i Svetska
trgovinska organizacija— uslovi i mogucénosti ukljuCivanja u svetski trgovinski sistem, Institut
ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 114.

33 Internet: http://www.trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2008/april/tradoc_138559.pdf (15. 11.
2009)

34 Dokument je podnet 31. 10. 2003. (TN/MA/W/11).
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Tabela 32: Vrednost i uCedce svetskog izvoza tekstila i odece
u ukupnom robnom izvozu

(u milijardama dolara i procentima)

Godina Vrednost Ucesce
Tekstila Odece Tekstila Odece

1999 148 186 2,7 3,4
2001 147 195 2,5 3,3
2003 169 226 2,3 3,1
2005 203 276 2,0 2,7
2006 219 311 1,9 2,6
2007 238,1 3453 1,7 2,5

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

lako je pad uc€edca tekstilnih proizvoda i odeée pra¢en porastom vrednosti
medunarodne trgovine ovim proizvodima, taj porast vrednosti beleze i mnoge
industrijske grane, kao na primer hemijski proizvodi, ali pritom, ostvaruju i
porast u¢esS¢a u medunarodnoj trgovini. OCigledno je i da je vec¢a vrednost
izvoza odece u odnosu na tekstil, kao i da brze raste vrednost izvoza odece
u odnosu na porast vrednosti izvoza tekstila. Zatim, pad uced¢a odece u
svetskoj trgovini je sporiji, sa 2,6% tokom 2006. godine, na 2,5% u 2007.
godini, u odnosu na pad ucesca tekstila, koje je sa 1,9% u 2006. godini palo
na 1,7% tokom 2007. godine.

Tabela 33: Svetski robni izvoz po osnovnim grupama, 2006. i 2007. godine
(u milijardama dolara i procentima)

Industrijski proizvodi

Gvosde| Hem. Oprema Auto. Tekstil Odeca
Ukupno| "« clik |proizvodi| 22 KaN¢:| "|nq
P i telek. * |Ukupno| U % |Ukupno| U%
Vrednost 2006. | 8257 | 374 | 1248 | 1451 | 1016 | 219 | 2,65 | 311 | 3,77
Ugedce 2006. | 70,1 3,2 10,6 123 | 86 | 1,9 - 2,6 -
Vrednost 2007.| 9500 | 474 | 1483 | 1514 | 1183 | 238 | 2,50 | 345 | 3,63
UBedce 2007. | 69,8 | 3,5 10,9 11 | 87 | 17 - 2,5 .

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008 and 2007, Geneva, 2007,

2008, p. 43.
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Za razliku od ostalih industrijskih grana, koje su u drugoj polovini XX veka,
kao i u prvoj deceniji XXI veka, ostvarivale odredene stope rasta, tekstil i
odeca su pocetkom osamdesetih godina, polovinom devedesetih, a i 2001.
godine beleZile ¢ak i periode pada izvoza u odnosu na prethodne godine,
narocito izvoz tekstila. Kao i u slu€aju u¢esca u svetskoj trgovini, odec¢a je i u
pogledu stopa procentualnih promena od osamdesetih pa nadalje, belezila
ako ne iste, onda nesto vise stope procentualnih promena u odnosu na tekstil.

Tabela 34: Svetska trgovina tekstilom i ode¢om
(procentualna promena)

Godine i periodi Tekstil Odeca
1980-85 -1 4
1985-90 15 18
1990-95 8 8
1995-00 0 5

2001 -5 -2
2002 4 4
2003 11 12
2005 4 6
2006 8 12
2007 9 12
2000-07 7 10

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

Prvih decenija XX veka, povecavala se vrednost trgovine izmedu samih
evropskih zemalja uopsteno, a i kada je re€ o tekstilnim proizvodima. Od
pocetka devedesetih doslo je do odredenih promena zemalja velikih izvoznica
tekstila. Zemlje Zapadne Evrope Cije je u€eSc¢e u svetskom izvozu tekstila
1990. godine prevazilazilo 50%, do kraja devedesetih su izgubile gotovo 10
procentnih poena, tako da je njihovo u¢esce opalo na 43% 1999. godine, a
region Azije je u istoj godini povecao svoje u¢eSée za 6 procentnih poena i
tako samo izvr§io zamenu sa Zapadnom Evropom, kada je u pitanju ucesée
na svetskom trzistu. Narocito je oCigledno da je poslednjih decenija najveci
deo izvoza evropskih zemalja, ¢lanica EU, usmeren upravo na ostale ¢lanice
Unije, odnosno visok je stepen intraindustrijske trgovine EU. Tekstilni
proizvodi i ode¢a se najviSe razmenjuju unutar same EU, manji deo
proizvodnje se izvozi van granica Unije, ali je ukupna vrednost izvoza tekstila
u 2007. godini bila gotovo duplo veca od vrednosti izvoza prvog narednog
velikog izvoznika, Kine, koja je 2007. godine izvezla vrednost tekstila od 55,97
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milijardi dolara. Razlika izmedu vrednosti izvoza tekstila EU, koja je 2007.
godine prevazisla iznos od 104 milijarde dolara i Kine, ublaZila bi se samo ako
se kineskom izvozu doda i vrednost izvoza Hong Konga od 13,42 milijarde
dolara. U oblasti trgovine tekstilom znac¢ajno u¢eSée se odnosi i na pojavu
reeksporta, Ciji je najveci nosilac treci veliki izvoznik, Hong Kong. Visoko
rangirane su i zemlje tradicionalni izvoznici sirovina za tekstilnu industriju, a
vremenom i veliki proizvodadi tekstila, kao $to su Indija i Turska.

Tabela 35: Najveci izvoznici tekstila, 2007. godine

(u r::findocj;ra) Ucesce u svetskom izvozu(u %)

2007 1980 1990 2000 2007

Evropska unija (27) 80,62 - - 36,2 33,9
-izvan EU (27) 23,72 - - 9,9 10,0
Kina a 55,97 4,6 6,9 10,3 23,5
Hong Kong, Kina 13,42 3,2 7,9 8,6 5,6
-izvoz 0,46 1,7 2,1 0,8 0,2
-reeksport 12,95 1,6 5,8 7,8 54
SAD 12,39 6,8 4,8 7,0 52
Koreja 10,37 4,0 5,8 8,1 4,4
Tajpej 9,72 3,2 5,9 7,6 41
Indija 9,45 2,4 2,1 3,6 4,0
Turska b 8,73 0,6 1,4 2,3 3,7
Pakistan 7,37 1,6 2,6 2,9 3,1
Japan 7,1 9,3 5,6 4,5 3,0
Ujed. Arap. Emirati b 4,02 0,1 0,0 2,0 1,7
Indonezija 3,83 0,1 1,2 2,2 1,6
Tajland 3,1 0,6 0,9 1,2 1,3
Kanada 2,32 0,6 0,7 1,4 1,0
Meksiko a 2,21 0,2 0,7 1,6 0,9
Ukupno (15) 217,67 - - 91,7 91,4

Napomena: a) uklju€uju¢u isporuke iz proizvodnih zona; b) ukljuCuju¢i predvidanja
Sekretarijata;

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 108.

Evropska unija se nalazi i na prvom mestu kao najveci uvoznik tekstila u
svetu, s tim $to je vrednost uvezenog tekstila u EU tokom 2007. godine bila
nesto viSa od vrednosti izvezenog tekstila iste godine, tako da zaklju€ujemo
da EU ostvaruje deficit u medunarodnoj trgovini tekstilom. Na drugom mestu
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su se kao veliki uvoznik nasle SAD, nekadadnji veliki izvoznik pamuka, zatim
i pored Velike Britanije, veliki nosilac industrijske revolucije, narocito u
tekstilnoj proizvodniji.

Razvijene zemlje uglavnom izvoze robu u pribliznoj vrednosti u odnosu na
vrednost robe koju uvoze, tako da se retko ostvaruje izrazen suficit ili deficit.
Zato je iznenadujuca razlika izmedu vrednosti izvezenog tekstila iz Kine 2007.
godine od 55,97 milijardi dolara i samo 16,64 milijarde dolare koliko je Kina
uvezla iste godine. U odnosu na listu izvoznika, na listi najvecCih uvoznika
tekstila, Hong Kong se i dalje visoko rangira, kao i Turska, samo medu vode¢im
uvoznicima nema Indije, koja je veliki izvoznik tekstila. U odnosu na
osamdesete uoCava se znacajan porast u¢eS¢a SAD u uvozu tekstila i to sa
4,5% na 9,6% u 2007. godini, kao i znaCajan porast u¢eS¢a Kine u uvozu i to
sa 1,9% ucesca iz 1980. godine, na ¢ak 6,7% u 2007. godini. Naravno, taj
porast u¢edca ne mozZe da se uporedi sa porastom u¢esc¢a koje je Kina ostvarila
kao izvoznik 2007. godine u odnosu na 1980. godinu. (Tabela 36)

Vrednost izvoza odece godinama je znatno ve¢a od vrednosti izvoza
tekstila. Zemlje najznacajniji svetski izvoznici, kao $to je Kina, izvoze gotovo
duplo vecu vrednost odece u odnosu na vrednost izvezenog tekstila. U
sluaju Kine, u 2007. godini vrednost izvoza tekstila je bila 55,97 milijardi
dolara, a vrednost izvoza odeée ¢ak 115,2 milijarde dolara. Sli¢éno kao i u
slu€aju tekstila, Kina je u proteklih tridesetak godina osvajala svetsko trziste i
od uceS¢a 4% koje je ostvarila 1980. godine, uspela da osvoji ¢ak 33,4%
svetskog trzista u 2007. godini. Tako visoko ucesce ostvaruje samo EU i to
zahvaljujuéi intra-industrijskoj trgovini, a ukoliko bi se posmatrao samo izvoz
odeée izvan granica EU, u€e$c¢e EU u svetskom izvozu odece, bilo bi
zanemarljivo. Na listi najvecih izvoznika odece gotovo da nema iznenadenja
u odnosu na listu najvecih izvoznika tekstila. Na obe liste, uz Kinu, visoko je
rangiran i Hong Kong i u ovom slu€aju, sa najve¢im uc¢es¢em reeksporta, iako
je devedesetih Hong Kong ostvarivao vece ucesce na svetskom trzistu. Medu
izvoznicima odece, daleko manju vrednost izvoza odece u odnosu na izvoz
tekstila ostvaruju SAD, koje se u ovom slu¢aju nalaze na ¢ak desetom mestu,
za razliku od liste izvoznika tekstila gde su bile Cetvrte. Izmedu 3% i 4%
ucesca u svetskom izvozu odece ostvaruju i Turska i Indija, sliéno kao i u
sluCaju izvoza tekstila, dakle kada je o ove dve zemlje re€, nema velikih
razlika u pogledu izvoza tekstila ili odeée, kao u slu¢aju SAD. (Tabela 37)
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Tabela 36: Najveci uvoznici tekstilnih proizvoda, 2007. godine

Vrednost
(u mird. Ucesce u svetskom uvozu(u %)
dolara)

2007 1980 1990 2000 2007

Evropska unija (27) 84.21 - - 34.4 33.7
-izvan EU (27) 27.31 - - 9.7 10.9
SAD 24.09 4.5 6.2 9.6 9.6
Kina a, c 16.64 1.9 49 7.7 6.7
Hong Kong 13.56 5.2 9.4 8.2 5.4
- zadrZan uvoz 0.60 3.7 3.8 0.9 0.2
Japan 6.30 3.0 3.8 3.0 25
Turska b 5.98 0.1 0.5 1.3 24
Meksiko a, d 5.66 0.2 0.9 3.5 23
Vijetnam b 4.94 - - 0.8 2.0
Kanada d 4.46 2.3 22 25 1.8
Ruska Federacija b, d 4.41 - - 0.8 1.8
Republ. Koreja 414 0.7 1.8 2.0 1.7
Ujed. Arapski Emirati b 4.10 0.8 0.9 1.2 1.6
Brazil 2.28 0.1 0.2 0.6 0.9
Maroko a 2.28 0.2 0.3 0.8 0.9
Tajland 2.16 0.3 0.8 1.0 0.9
Ukupno (15) 172.25 - - 70.0 68.9

Napomena:

a) uklju€ujucu isporuke u proizvodnim zonama;

b) uklju€ujuci predvidanja Sekretarijata;

¢) U 2007. godini Kina je prijavila uvoz tekstila iz Kine u vrednosti od 3.3 milijarde USD;

d) Uvoz se vrednuje prema klauzuli FOB;

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 108.
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Tabela 37: Najveci izvoznici odece, 2007. godine

(u n\:[fc:ndojtara) Ucesce u svetskom izvozu(u %)

2007 1980 1990 2000 2007

Kina a 115.2 4.0 8.9 18.2 334
Evropska unija (27) (27) 103.4 - - 28.4 29.9
-izvan EU 24.8 - - 6.5 7.2
Hong Kong, Kina 28.8 12.3 14.2 12.2 8.3
- domaciizvoz 5.0 11.5 8.6 5.0 1.4

- reeksport 23.8 0.8 5.7 7.2 6.9
Turska b 14.0 0.3 3.1 3.3 4.1
Banglade$ b 10.1 0.0 0.6 2.6 2.9
Indija 9.7 1.7 2.3 3.0 2.8
Vijetnam b 7.2 - - 0.9 21
Indonezija 5.9 0.2 1.5 2.4 1.7
Meksiko a 5.1 0.0 0.5 4.4 1.5
SAD 43 3.1 24 4.4 1.2
Tajland 4.1 0.7 2.6 1.9 1.2
Pakistan 3.8 0.3 0.9 1.1 1.1
Maroko a 3.6 0.3 0.7 1.2 1.0
Tunis 3.6 0.8 1.0 1.1 1.0
SriLanka b 3.3 0.3 0.6 1.4 1.0
Ukupno (15) 298.1 - - 79.2 86.3

Napomena: a) uklju€ujuci isporuke iz proizvodnih zona; b) uklju€ujuéi predvidanja Sekretarijata;
Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 114.

Tokom devedesetih, odnosno 1999. godine, moglo se zakljuciti da regioni
Zapadne Evrope, Severne Amerike i Japana zajedno sa Cetiri petine
ucestvuju u svetskom uvozu odece. Od 1995. godine pa do 1999. godine,
uvoz odece u regionu Severne Amerike povecao se i to priblizno sa 25% na
vise od 30%, dok su SAD samostalno ve¢ 2000. godine ucestvovale sa
32,1% u svetskom uvozu tekstila. Region Azije tokom devedesetih se moze
oceniti kao najveci dobavlja¢ odece sa udelom od 43% u 1999. godini, sto je
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nesto nize u odnosu na 48% koliko je ovaj region dostigao 1993. godine, iako
se ova decenija sa aspekta azijskih zemalja moze oceniti kao period
stabilnog uces¢a u izvozu odece. Najdinamicniji razvoj u ovoj deceniji su
ostvarile drZzave Latinske Amerike i to zahvaljujuéi velikom povecanju izvoza
u SAD, gde je bilo usmereno viSe od 90% njihovog izvoza odece i to na Stetu
Hong Konga, Tajpeja i Koreje. Koncentracija izvoza ode¢e samo na trZiste
SAD uslovila je i pad izvoza ode¢e u 1999. godini, kada je doSlo do
usporavanja privrednih aktivnosti u SAD. Slicno sa zemljama Latinske
Amerike i Zemlje u tranziciji su dominantno, sa vise od 90% orijentisane
samo ka regionu Zapadne Evrope u pogledu izvoza odec¢e. Naravno, tako
visoka zavisnost stvara i pogodno tlo za prenoSenje eventualne privredne
krize iz ovih Razvijenih zemalja ka zemljama izvoznicama odece, $to se i
dogodilo zemljama Latinske Amerike. Uzrok ovako stvorene visoke
zavisnosti mogli bi biti razli€iti preferencijali, koje su ove grupe zemalja
ugovorile prvenstveno na regionalnoj osnovi.3%

Evropska unija, SAD i Japan se nalaze na listi vodeéih zemalja
uvoznica odece, priblizno isto kao i u sluCaju liste zemalja uvoznica
tekstila. Ruska Federacija je u slu€aju uvoza odece, rangirana na znatno
viSoj poziciji, kao peti uvoznik, a vrednost uvoza je 2007. godine bila 14,5
milijardi dolara, $to je znatno vise u odnosu na samo 4,41 milijarde dolara
uvoza tekstila. Pored toga, 2007. godine u odnosu na 2000. godinu, Rusija
je ostvarila znacajan porast u¢esca i to sa 1,3% u 2000. godini, na ¢ak
4,1% samo sedam godina kanije, $to ukazuje na veliki uvozni potencijal
ruskog trzisSta. Na listi prvih petnaest uvoznica odele nalaze se i
Svajcarska, Australija i Norveska, kojih nema na prethodne tri liste.
SpecifiCnost je i Cinjenica da Kina, koja se nalazi na treCem mestu, sa
vrednosti uvoza tekstila u 2007. godini od ¢ak 16,64 milijarde dolara, uvozi
odecu u vrednosti od samo 2 milijarde dolara i sa u¢eS¢em od samo 0,6%
na svetskom trzistu. Pored toga, uCeS¢e Kine u svetskom uvozu odece
1990. godine je bilo neverovatnih 0,0%. (Tabela 38)

Za razliku od medunarodne trgovine nekim industrijskim proizvodima, kao
na primer hemijskim proizvodima, medunarodna trgovina tekstilom i ode¢om,
proteklih nekoliko decenija je beleZila stalni pad u¢eS¢a u medunarodnoj
robnoj trgovini, a i dinamiéno se menjalo pojedinacno ucesée nekih zemalja,
poput Kine, na listi uvoznika i izvoznika. Zatim, radi se o industrijskoj grani za
koju se vezuje duga tradicija, ¢ak i pojava ,industrijske revolucije® i razvoj dug
gotovo tri veka, pa je i moguce o€ekivati ovako izraZzene promene.

35 World Trade Organization, International Trade Statistics 2000, Geneva, 2000, pp. 3-4.
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Tabela 38: Najveci uvoznici odece, 2007. godine

Vrednost
(u mird. Uc€esée u svetskom uvozu(u %)
dolara)

2007 1980 1990 2000 2007

Evropska unija (27) 162.8 - - 39.7 45.5
-izvan EU (27) 84.2 - - 19.2 23.5
SAD 84.9 16.4 24.0 321 23.7
Japan 24.0 3.6 7.8 9.4 6.7
Hong Kong 19.1 1.6 6.2 7.6 5.4
Ruska Federacija b, c 14.5 - - 1.3 4.1
Kanada ¢ 7.6 1.7 21 1.8 21
Svajcarska 5.2 3.4 3.1 15 1.4
Ujed. Arapski Emirati 5.0 0.6 0.5 0.4 1.4
Republika Koreja 4.3 0.0 0.1 0.6 1.2
Australija ¢ 3.7 0.8 0.6 0.9 1.0
Meksiko a, ¢ 2.5 0.3 0.5 1.7 0.7
Singapur 24 0.3 0.8 0.9 0.7
- zadrzan uvoz 0.9 0.2 0.3 0.3 0.2
Norveska 23 1.7 1.1 0.6 0.6
Kina a 2.0 0.1 0.0 0.6 0.6
Saud. Arabija 1.9 1.6 0.7 0.4 0.5
Ukupno (15) 3231 - - 91.8 90.3

Napomena: a) ukljuujucu isporuke u proizvodnim zonama; b) ukljucujuéi predvidanja
Sekretarijata; ¢) Uvoz se vrednuje prema klauzuli FOB; d) Isklju¢en iz raCuna zadrzan uvoz iz

Hong Konga (retained imports)

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 114.

4.3. Kretanje cena tekstilnih proizvoda

Ako bismo 2000. godinu koristili kao baznu godinu, onda mozemo uoditi
da poslednjih nekoliko godina postoji tendencija porasta cena tekstila i odece
na medunarodnom trzistu i da se izvozne cene, nakon pada tokom
devedesetih, postepeno oporavljaju. Ne samo cene tekstilnih proizvoda, vec i
cene odecée, odnosno konfekcije. Ovakva tendencija je prisutna u sve tri
navedene, razvijene zemlje.

186




Savremena medunarodna trgovina

Tabela 39: Izvozne cene industrijskih proizvoda ukupno
i tekstilnih proizvoda i konfekcije Nemacke, SAD i Japana

(2000=100)

\ 1996 \ 1998 \ 2000 \ 2002 \ 2004 \ 2006
Industrijski proizvodi ukupno
-Nemacka 136 118 100 103 136 139
~Japan 12 96 100 87 95 93
-SAD 102 100 100 99 101 106
Tekstilni proizvodi
-Nematka 142 121 100 104 137 140
~Japan 98 88 100 91 103 105
-SAD 105 104 100 100 105 -
Konfekcija
-Nemagka 140 120 100 104 138 140
-SAD 104 107 100 98 97 -

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, 2007, p. 229.

Nakon izraZzenog privrednog rasta 2004. godine, koji je te godine dostigao
najvisu tacku u svom tridesetogodiSnjem periodu rasta, ukupna privredna
aktivnost je pocela da opada, upravo usled slabije aktivnosti velikih privrednih
sila kao §to su: SAD, EU i nekih od Novoindustrijalizovanih zemalja. To je
uslovilo i usporavanje rasta medunarodne trgovine robom i uslugama, iako je
2005. godine medunarodna trgovina robom dostigla stopu rasta od 6%, koja
je i dalje bila viSa od stope rasta svetske proizvodnje. Prestanak vaZenja
Sporazuma STO o tekstilu, kao i prestanak primene kvantitativnih ogranic¢enja
pocetkom, 2005. godine, najvise je uticalo na medunarodnu trgovinu tekstilom
i ode¢om, iako su uvedena nova ograniCenja, ali su primenjivana samo na
slu¢aj Kine. Taj uticaj nije se odnosio na porast trgovine tekstilom i ode¢om,
koliko na promenu vodecih izvoznika. Poslednje kvote koje su odobravale
Kanada, EU i SAD na tekstil i ode¢u bile su primenjivane u trgovanju sa
zemljama koje su im u to vreme i bile najvazniji snabdevadli tekstilom i
odeéom, tako da su Kina i Indija napravile zna¢ajan prodor na trzista ovih
zemalja, za razliku od nekih zemalja Centralne Amerike i Afrike, koje su na
ovaj nacin izgubile udeo na trziStu. Porast medunarodne trgovine tekstilom od
4% i odecom od 6% protumaceni su kao skroman porast, $to je pripisano
smanjenju traznje od strane EU, kao i procesu supstitucije. Pri tom se misli na
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uvoz tekstila i ode¢e u RZ iz Indije i Kine, koje su pri proizvodniji ovih proizvoda
koristile uglavhom domace sirovine, a ne uvozne sirovine, Cijom bi se
upotrebom uvecavao i obim medunarodne trgovine, kao Sto su Cinili
nekadasnji snabdevaci Razvijenih zemalja. To su bile zemlje Severne Afrike
koje su snabdevale EU i zemlje Karipske i Centralne Amerike, kao i
Subsaharske Afrike, koje su snabdevale SAD.36

Kada su u pitanju tekstilni proizvodi i odeca, joS jedna zemlja budi veliku
paznju. Radi se o Kini, koja je nakon ulaska u STO 2001. godine, svojim
izvozom tekstilnih proizvoda i odeée, ugrozila mnoge zemlje izvoznice. Ako se
ima u vidu da je stopa rasta vrednosti svetskog izvoza odece tokom 2007.
godine iznosila 12%, kao i prethodne 2006. godine, a ako se izuzme Kina kao
najveci izvoznik odece, onda je ta ista stopa iznosila samo 7%, jasno je koliki je
doprinos Kine svetskom trziStu ode¢e. Za samo sedam godina, u¢eSce odece
u ukupnom robnom izvozu je opalo od 3,2% koliko je iznosilo 2000. godine, na
2,5% tokom 2007. godine. lako su to bile nepovoljne godine za u¢edce odece
u svetskom izvozu, Kina je belezila velike uspehe, pa je tako uvecala vrednost
izvoza odeCe za 21% u 2007. godini i sa vrednosti od 115 milijardi dolara
ostvarila je tre¢inu u¢eS¢a u ukupnom izvozu odece. Prethodne, 2006. godine,
uvecala je vrednost izvoza odece jo$ izrazitije, odnosno za 29%.37

Za sektor tekstila i odece €esto se vezuje jo$ jedna pojava u svetu, a to su
~eksportne proizvodne zone", upravo zbog obilja radne snage u ZUR, a sektor
tekstila i odeée predstavija radno-intenzivhu delatnost. Za neke od ZUR
najznacajniji doprinos izvozu pruzaju upravo eksportne proizvodne zone —
EPZ. Takav je slu€aj i sa izvozom industrijskih proizvoda iz EPZ nekih ZUR,
kao Sto su Meksiko, Dominikanska Republika i neke Centralnoamericke
zemlje, u kojima je u periodu od 1997-2007. godine ostvaren veciizvoz iz EPZ
u odnosu na tradicionalan izvoz. To je bilo karakteristi€éno za prvu polovinu
navedenog perioda, ali ne i za drugu, iako je znacaj izvoza iz EPZ ostao veliki.
To se desilo upravo usled ulaska Kine u STO 2001. godine, kao i nakon
prestanka vazenja Sporazuma o tekstilu i odeci krajem 2004. godine, nakon
Cega je doslo do porasta konkurencije na svetskom trzistu, Sto se najviSe
odrazilo na izvoz tekstila iz EPZ. Nekim ZUR u tom trenutku donekle su
pomogli samo Sporazumi o preferencijalnoj trgovini, a i zastitne mere koje su
preduzimale EU i SAD prema uvozu odredenih grupa tekstilnih proizvoda i
odece iz Kine, kako bi ostvarile bar marginalni rast izvoza tekstila i odeée.38

36 World Trade Organization, International Trade Statistics 2006, Geneva, 2006, pp. 1-4.
37 Ibid., pp. 40-1.
38 bid., p. 42.
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4.4. Pregovori o tekstilu i odeci i uloga Svetske trgovinske organizacije

Sektor tekstila i ode¢e simbol je prvenstveno industrijske revolucije,
privrednog uspona mnogih zemalja tokom XVIII i XIX veka, a u XX veku, postao
je generator razvoja i strateSka privredna grana mnogih zemalja u razvoju.
Narocito u drugoj polovini XX veka, zemlje u razvoju, nakon deindustrijalizacije
razvijenih zemalja, postaju centri u kojima se podizu industrijski objekti. U ovim
zemljama sirovine su dostupne, a radna snaga jeftina, tako da one postaju
izvoznice i industrijskih proizvoda, poput tekstila i odece. Veliki broj
komparativnih prednosti u proizvodnii tekstila i ode¢e omogucio je Zemljama u
razvoju da nastupaju i na trzistima Razvijenih zemalja, koje paralelno sa ovom
saradnjom, jo$ od ranih Sezdesetih godina proslog veka, uoCavaju potrebu za
primenom spoljnotrgovinskih instrumenata kojima bi se ograni¢avao uvoz iz
ZUR. Sve je otpocelo poCetkom druge polovine XX veka, sa pronalazenjem
novih mogucnosti, na osnovu Clana 19 GATT-a, kojim je dozvoljeno da zemlja
koja se suoci sa naglim i neoCekivanim rastom uvoza odredenog proizvoda,
moze da primeni inaCe zabranjene kvantitativne restrikcije uvoza, ili moze da
poveca carine iznad nivoa na koji se obavezala GATT-om. Naravno da je ova
mera zastite vremenski ograniCena i da je bilo predvideno da kao mera
nediskriminatornog karaktera, ne bude usmerena samo na zemlju iz koje
povecani obim izvoza dolazi, ve¢ bi se primenjivala i na ostale izvoznice istog
proizvoda, koje bi onda trpele posledice, zbog Cega je predvideno da im se
odobre adekvatne kompenzacije. Proizvodnja tekstila i ode¢e u RZ pokazivala
je znake slabosti, 8to je zahtevalo strukturalna prilagodavanja ovog radno-
intenzivnog sektora, Sto bi svakako, uslovilo velike socijalne nemire. Iz tog
razloga razvijene zemlje su pristupile ,drugom najboliem reSenju’, pa je doslo
do primene velikog broja bilateralnih sporazuma RZ, sa jedne strane i ZUR
proizvodaca tekstila, sa druge strane. Ovi sporazumi bili su diskriminatornog
karaktera, jer su se njima ZUR obavezivale da ¢e dobrovoljno ograniciti svoj
izvoz proizvoda od tekstila i ode¢e, pa su tako i ovi sporazumi dobili naziv
»~Sporazumi o dobrovoljnom ogranicenju izvoza“. Mogucnost da sklapaju ovakve
bilateralne sporazume, RZ su dobile pozivajuci se na ve¢ pomenuti Clan 19,
tumaceci ga kao najavu eventualnih ,poremecaja trzista“, do kojih moze dodi
usled uvoza tekstila i odece iz ZUR, koje imaju niske proizvodne troSkove. Iz
globalnog koncepta GATT-a koji se odnosio na sve industrijske proizvode,
izdvojen je jedan, do tada nepostojeci koncept kojim bi se omogucila primena
bilateralnih sporazuma za oblast tekstila i odece, Sto se nije moglo sa ostalim
industrijskim proizvodima.

Prvi sporazum koji je to omogucio bio je globalni sporazum pod nazivom
Kratkoro¢ni dogovor o pamuku, koji je stupio na snagu 1961. godine, a koliko
je bilo oCekivano da ¢e ova ideja biti primenjivana samo kratkoro¢no, govori
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Cinjenica da je ovaj Sporazum ve¢ naredne, 1962. godine preinaCen u
Dugoro¢an aranZzman, a ve¢ od 1974. godine u Medunarodni sporazum o
tekstilu i odeci (Multifibre Arrangement — MFA), koji je bio na snazi do 1994.
godine. Ovaj Sporazum je utvrdio pravila o primeni samoogranienja izvoza
tekstila i ode¢e ZUR u Razvijene zemlje (RZ) i omogucio je zaklju€ivanje
bilateralnih sporazuma izmedu zemalja iz ove dve grupe. Pored ZUR, u istoj
grupi nalazile su se i Istoénoevropske zemlje, kao i Kina. Naravno, trgovina
tekstilom izmedu samih RZ nije bila obuhva¢ena ovim Sporazumom. Za
mnoge Istocnoevropske zemlje, pa i za prethodnu Jugoslaviju poslovi vezani
za tekstilnu industriju bili su od velikog znacaja i Cesto su se svodili na poslove
dorade i oplemenijivanja. Jugoslavija je zaklju€ila sporazume sa EEZ, SAD i
zemljama ¢&lanicama OECD, a ti sporazumi su podrazumevali ograniCenje
izvoza na godiSnjem nivou, na osnovu dobijenih kvota. Bilateralni MFA
aranzmani bili su motivisani potrebom RZ da ogranie uvoz tekstilnih
proizvoda iz ZUR, a sa druge strane ZUR koje nisu imale alternativu u
pogledu plasmana svojih tekstilnih proizvoda, pristajale su na potpisivanje.
Ove Sporazume su RZ potpisivale sa velikim brojem ZUR iz kojih im je
dolazio tekstil i odec¢a, tako da su najrazvijenije zemlje ujedno i potpisnice
najveceg broja MFA.39

Tabela 40: Broj bilateralnih MFA aranZmana koje su pojedine zemlje
uvoznice imale zaklju€ene 31. 12. 1993. godine

Zemlja uvoznica Broj zakljuéenih MFA aranzmana
SAD 28
EU 19
Kanada 22
Austrija 6
Finska 7
Norveska 16

Izvor: Dusko Lopandi¢, ,Urugvajska runda i trgovina tekstila i ode¢e sa osvrtom na polozaj
tekstilnog izvoza iz SRJ u Evropsku uniju, u: Tomislav Popovi¢ (ur.), Jugoslavija i Svetska
trgovinska organizacija — uslovi i mogucnosti ukljuc¢ivanja u svetski trgovinski sistem, Institut
ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 119.

39 Dugko Lopandi¢, ,Urugvajska runda i trgovina tekstila i odeée sa osvrtom na polozaj
tekstilnog izvoza iz SRJ u Evropsku uniju®, u: Tomislav Popovi¢ (ur.), Jugoslavija i Svetska
trgovinska organizacija — uslovi i mogucnosti ukljucivanja u svetski trgovinski sistem, Institut
ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 119.
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lako je MFA trebalo da funkcionie samo na kratak rok, koji bi bio dovoljan
da RZ izvr8e strukturalna prilagodavanja, njegova vaznost je produzavana
viSe puta, pa je tako trajao vise od 30 godina. Posledniji rok trajanja vaznosti
ovog Sporazuma istekao je 31. 12. 1994. godine. Od 01. 01. 1995. godine
ovaj Sporazum je zamenjen Sporazumom o tekstilu i odeéi Svetske
trgovinske organizacije, kojim je ustanovljen prelazni period za $to hitnije
uklanjanje kvota, odnosno ,dobrovolinog ograni¢avanja izvoza“40 Sama
Cinjenica da se u okviru primene GATT-a, vise od 30 godina primenjivao jedan
ovakav Sporazum Kkoji je omogucio velika odstupanja od osnovnih principa
GATT-a, naruSavajuéi najvise princip nediskriminacije i klauzulu
Lhajpovlaséenije nacije”, svakako da je derodirao ulogu GATT-a. Pored toga,
RZ su u sve vecoj meri uvodile i dodatne restrikcije, Sto je smisao celokupnog
GATT-a dovodilo pod sumnju.

Od svih rundi pregovora pod okriliem GATT-a, poslednja, Urugvajska
runda, dala je najvazniji doprinos odvijanju medunarodne trgovine tekstilom i
ode¢om. Naime, ova runda pregovora vodena od 1986-1994. godine
rezultirala je stvaranjem GATT-a 1994, koji je za razliku od GATT-a iz 1947.
godine omogucio zemljama potpisnicama da ga prilagode svojim novim,
savremenijim potrebama i da na taj nacin povrate ve¢ znacajno derodiran
ugled GATT-a. Veliki doprinos ove runde pregovora jeste zna€ajno smanjenje
carina za industrijske proizvode sa 6,4% na 4%, $to je smanjenje od oko 40%,
a uspeh bi se mogao smatrati jo§ ve¢im ako se ove carinske stope uporede
sa prosecnim carinskim opterecenjem od 35% iz perioda pre stvaranja GATT-
a, ili sa prose¢no 15% koliko su u proseku iznosile carinske stope za
industrijske proizvode u vremenu Dilon runde pregovora.#! Nov pristup je
ovom rundom pregovora dat za medunarodnu trgovinu robom, a &to se tiCe
medunarodne trgovine tekstilom i odecom, bitno je reé¢i da, za razliku od
prethodne, Tokijske runde pregovora (1973-1979. godine), tokom Ccijeg
odvijanja nije postignut nikakav relevantan dogovor o merama zastite
(safeguards) koji bi se odnosio na tekstil i odecu, u okviru Urugvajske runde
pregovora se dosta radilo na tome da se ve¢ uvedene mere zastite van GATT-
a uvedu pod njegovo okrilje, a to se posebno odnosilo i bilo veoma vazno za
tekstil gde je primenjivano ,dobrovoljno ograni€avanje izvoza“ na osnovu
bilateralnih dogovora. Deklaracija ministara prihvaéena 15. 04. 1994. godine,
kao najznacajnije uspehe Urugvajske runde pregovora istice:

40 nternet: WTO, www.wto.org/english/tratop_e/texti_e/texintro_e.htm (03. 11. 2009)

41 Bernard M. Hoekman and Michael M. Kostecki, The Political Economy of the World Trading
System — From GATT to WTO, Oxford University Press, Oxford, 1995, p. 20.
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* Ostvarenje jaCeg i jasnijeg pravnog okvira, neophodnog za obavljanje
medunarodne trgovine, kao i stvaranje efikasnijjeg mehanizma za
reSavanje sporova;

* Globalno smanjenje carina od 40%;

 Ustanovljavanje medunarodnog okvira za trgovinu uslugama i zastitu
trgovinskih aspekata prava intelektualne svojine i naravno, jacanje
trgovinskih odredaba u oblasti poljoprivrede i tekstila.42

Naravno, oblast tekstila se ne poklapa sa ovako znacajnim globalnim
smanjenjem carina od 40%, vec¢ se radi o skromnijem ucinku, bar kada su u
pitanju najrazvijenije zemlje, u kojima su se i nakon zavrSetka Urugvajske
runde pregovora, primenjivale visoke carine za tekstil i narocito za odecu.

Tabela 41: Prosec€na visina carina odabranih zemalja za tekstil
i odec¢u pre i nakon Urugvajske runde (u %)

Pre UR Posle UR % smanjenja
SAD 19,6 17,5 10,9
EZ 9,9 8,3 16,5
Japan 10,4 6,8 34,3
Juzna Koreja 28,1 19,9 29
Brazil 78,5 36,7 53,2

Izvor: UNCTAD: The Outcome of the Uruguay round: an initial assessment, NY 1994,
UNCTAD/TDR/14 (supplement), p. 128, preuzeto iz: Dusko Lopandi¢, ,Urugvajska runda i
trgovina tekstila i ode¢e sa osvrtom na polozaj tekstilnog izvoza iz SRJ u Evropsku uniju®, u:
Tomislav Popovi¢ (ur.), Jugoslavija i Svetska trgovinska organizacija — uslovi i mogucnosti
ukljucivanja u svetski trgovinski sistem, Institut ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 118.

Dakle, u Ministarskoj Deklaraciji je istaknuta vaznost povratka tekstila pod
okrilie GATT-a, i od svih napomenutih ciljeva, upravo ovaj rezultat i rezultat
pregovora o liberalizaciji medunarodne trgovine tropskim proizvodima,
predstavljali su najvaznije uspehe na strani Zemalja u razvoju. Njihovu
ukupnu pobedu u ovim pregovorima kvarila je samo Cinjenica da je Sporazum
o tekstilu i odec¢i Urugvajske runde pregovora predvidao fazno dovodenje
tekstila pod okrilie GATT-a. Jedan od najvaznijih rezultata Urugvajske runde
pregovora bilo je i stvaranje Svetske trgovinske organizacije, pa se i
Sporazum o tekstilu i odedi, Cije je stupanje na snagu otpocelo istog dana
kada je i Svetska trgovinska organizacija — STO, pocela sa radom, naziva

42 Predrag Bjeli¢, Svetska trgovinska organizacija, IGP Prometej, Beograd, 2002, str. 27.
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Sporazum o tekstilu i odeéi Svetske trgovinske organizacije (The WTO
Agreement on Textiles and Clothing — ATC). Stupio je na snagu 01. 01. 1995.
i utvrdio pravila kojih bi trebalo da se pridrzavaju sve ¢lanice STO, tokom
desetogodidnjeg trajanja ovog Sporazuma.

Sporazum je predvidao da se tokom Cetiri faze do 01. 01. 2005. godine
otklone restrikcije koje su davno uvedene i to pod okriliem Medunarodnog
sporazuma o tekstilu i odeci. U Sporazumu o tekstilu i odeci se naglaSava da
je aprila 1989. godine, odredeno Odlukom Komiteta za trgovinske pregovore
da ¢e proces integracije ovog sektora otpoCeti odmah nakon okoncanja
Urugvajske runde Multilateralnih trgovinskih pregovora, kao i da ¢e ovaj
proces integracije biti progresivan po svom karakteru.43 U Clanu 1
Sporazuma utvrduju se odredbe koje ¢e Clanice primenjivati za vreme
prelaznog perioda, sve do potpune integracije sektora tekstila i ode¢e u GATT
iz 1994. godine, nakon ¢ega vaznost Sporazuma nece biti produzavana. Uz
Sporazum je dat i Aneks u kom su tacno navedeni proizvodi od tekstila i
odece na koje ¢e se Sporazum odnositi.

Odredbe Sporazuma se odnose na sve postojece restrikcije uvoza
tekstilnih proizvoda i odec¢e koje su primenjivane na osnovu bilateralnih
sporazuma baziranih na MFA, a bile su primenjivane na dan stupanja na
snagu sporazuma o osnivanju STO. Pored ovih restrikcija, Sporazum je
obuhvatio i restrikcije koje su primenjivane od strane ¢lanica STO, a da ta
primena nije zasnovana na pravilima GATT-a. Pri tom se misli na restrikcije
uvoza tekstila i odece koje nisu na snazi na osnovu MFA, pa su nazvane ne
- MFA restrikcije, a Cine ih kontingenti, uvozne dozvole i Sporazumom je
odredeno da i ove mere moraju biti notifikovane i da one mere za koje se
utvrdi da nisu konzistentne sa GATT-om, moraju do 01. 01. 1996. godine biti
dovedene u sklad sa pravilima GATT-a.44 Sporazum se takode odnosi i na
one restrikcije uvoza koje €lanice STO primenjuju po osnovu ,prelaznog
mehanizma zastite*, a da se on odnosi na one proizvode koji su obuhvaceni
Aneksom. Radi se o mogucnosti primene selektivnih metoda zastite od
naglog i neoCekivanog uvoza, s tim da se ovakav zastitni mehanizam moze
primenjivati samo za vreme prelaznog desetogodi$njeg perioda. Primena ove
mere je dozvolijena samo ukoliko oStec¢ena zemlja dokaze da je doSlo do
prekomernog uvoza koji bi mogao da izazove Stete u domacoj industriji.

43 Tomislav Popovié (ur,), Rezultati Urugvajske runde multilateralnih trgovinskih pregovora —
prevod, Institut ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 81.

44 Radmila Milivojevi¢, ,Prikaz Sporazuma Finalnog akta Urugvajske runde o tekstilu i odeci,
u: Tomislav Popovi¢ (ur.), Jugoslavija i Svetska trgovinska organizacija — uslovi i
mogucnosti ukljucivanja u svetski trgovinski sistem, Institut ekonomskih nauka, Beograd,
1996, str. 101.
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Priznaje se pravo ostecenoj zemlji samo ukoliko je doSlo do prekomernog
uvoza u smislu povecanija koli€ine uvezenog proizvoda, ali joj se ne priznaje
pravo ukoliko je do povecanja uvoza doslo usled tehnoloskih poboljsanja ili
naglih i izrazenih promena u potroSackoj traznji. Clanom 2 zatraZeno je od
drzava Clanica da notifikuju sve primenjivane restrikcije u roku od 60 dana
nakon stupanja na snagu Sporazuma Nadzornom organu za tekstil. Sve
restrikcije koje ne budu prijavljene u ovom roku smatraée se nevazec¢im nakon
stupanja na snagu Sporazuma o tekstilu i odeci. Nakon stupanja na snagu
Sporazuma, svaka ¢lanica treba da izvrsi integraciju proizvoda u okvire GATT-
a iz 1994. godine, u vrednosti koja ne sme biti manja od 16% od ukupne
vrednosti obima uvoza proizvoda navedenih u Aneksu, koji je bio izvren
1990. godine po tarifnim stavovima i kategorijama Harmonizovanog sistema.
Za ostale proizvode koji nisu integrisani u okvire GATT-a prema navedenom
sistemu, odredeno je da ¢ée biti integrisani i to u tri faze. Obim svake od faza
integracije bice iskazan u procentu od ukupnog obima uvoza iz 1990. godine
i to svih proizvoda koji su obuhvaceni u Aneksu. U slucaju izbegavanja
obaveza, Clanom 5 je predvideno da €lanice, u skladu sa svojim domacéim
zakonodavstvom i procedurama u potpunosti saraduju, kako bi se lakSe
zajednicki suoCile sa problemima koji mogu nastati u slucaju da neka od
Clanica pribegava izbegavanju obaveza. Pored regulisanja restrikcija uvoza
tekstilnih proizvoda i odecée, ovaj Sporazum, radi kompletnog integrisanja
sektora tekstila i odece u okvire GATT-a iz 1994. godine, odreduje Clanicama
jo8 neke obaveze koje moraju ispuniti. Te obaveze su definisane Clanom 7:

* Obaveza omogucavanja poboljSanog pristupa trzistima proizvoda od
tekstila i ode¢e putem smanjenja carinskih stopa i ukidanja necarinskih
barijera;

» Obaveza primene pravila koja omogucuju postojanje pravi¢nih uslova
trgovine, kao 8&to su procedure o dampingu i antidampingu,
subvencijama, kompenzatornim merama i zastiti intelektualne svojine;

» Obaveza izbegavanja diskriminacije uvoza u sektoru tekstila i odece
prilikom preduzimanja opstih mera trgovinske politike.4°

Radi kontrole primene Sporazuma, Clanom 8 se osniva Nadzorni organ
za tekstil, Cije ¢e Clanstvo biti birano iz kruga Clanica STO i obezbedi¢e se
rotacija ¢lanova, kao i Siroka zastupljenost svih zemalja ¢lanica.

U periodu kada je donet ovaj Sporazum, oCekivalo se da ¢e njegova
primena doprineti povecanju dotadasnjeg obima medunarodne trgovine
tekstilom i odecom sa 310 mird. USD, na 759 mird. USD, koliko se oc¢ekivalo

45 Tomislav Popovi¢ (ur.), Rezultati Urugvajske runde multilateralnih trgovinskih pregovora —
prevod, Institut ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 94.
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da ¢e izneti obim medunarodne trgovine tekstilom i ode¢om do kraja perioda
integracije ovog sektora u okvire GATT-a iz 1994. godine, odnosno do 01. 01.
2005. godine.46 lako je doslo do porasta vrednosti medunarodne trgovine
tekstilom i odec¢om, ipak predvidanja nisu u potpunosti ostvarena, jer je
vrednost svetskog izvoza tekstila 2005. godine iznosila 203 mird. dolara, a
vrednost izvoza odece iste godine 276 mird. dolara, Sto je zajedno 479 mird
dolara.4” lako je primena ovog Sporazuma svakako doprinela integraciji
sektora tekstila i ode¢e u okvire GATT-a, tokom desetogodidnjeg perioda
fazne integracije, u prvim godinama je dolazilo do liberalizacije onih proizvoda
koji i nisu bili pod izrazenim restrikcijama, zatim, minimalno je primenjivana
liberalizacija na proizvode visoke novododate vrednosti, kao 3to je odeca, a i
Cinjenica da nije doslo do trenutne liberalizacije, ve¢ je ona primenjivana
fazno, svakako da je derodiralo rezultate koji su bili o€ekivani nakon
integrisanja ovog sektora.

46 Radmila Milivojevié, ,Prikaz Sporazuma Finalnog akta Urugvajske runde o tekstilu i odeci,
u: Tomislav Popovi¢ (ur.), Jugoslaviia i Svetska trgovinska organizacija — uslovi i
mogucnosti ukljuCivanja u svetski trgovinski sistem, Institut ekonomskih nauka, Beograd,
1996, str. 104.

47 \World Trade Organization, International Trade Statistics 2006, Geneva, 2006, pp. 203-276.
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USLUGAMA






1. Definisanje i klasifikacija kategorije usluga

Usluge je sa materijalnog aspekta teSko definisati i opisati. Prvenstveno
se radi o grupi heterogenih aktivnosti, za koje nije lako pronaci zajednicki
imenitelj. Zatim, to su i aktivnosti koje su pretezno neopipljivog karaktera,
kojima se reSavaju odredeni problemi korisnika usluga.

Za razliku od robe, usluge se ne mogu proizvesti i uskladistiti, ve¢ se
koriste u trenutku pruzanja usluge. Samo pruzanje usluge zahteva blizinu
pruzaoca usluga i korisnika, kao na primer u slucaju pruzanja usluge friziranja.
Usluge nemaju svoju materijalnu supstancu, zapravo, moze se rec¢i da su
neopipljive, a nakon stvaranja se ne mogu odvojiti od izvrSioca, odnosno svog
stvaraoca i potom skladistiti. Zato ne iznenaduje Cinjenica da je trgovina
uslugama pod veéim dejstvom ograni¢enja u odnosu na trgovinu robom,
dakle, dok se roba, odnosno proizvod koji je predmet trgovine moze
proizvesti, uskladistiti, pomeriti i koristiti u bilo koje vreme ili na bilo kom mestu,
sama isporuka, proizvodnja i koriSéenje usluge povezani su tako da se
zahteva blizina dobavljata i potroSata. U medunarodnoj trgovini robom,
usluge zaokruZuju proces kupovine i omogucuju neometano Kkoriséenje
kuplienog proizvoda. Na mikronivou, proizvoda¢ima koji nude proizvod,
usluge daju dodatnu mogucnost za diferenciranjem ponude u odnosu na
konkurentske firme.

O odvojenom posmatranju usluga u odnosu na medunarodnu robnu
trgovinu, pocelo se tek pre tridesetak godina, a da je to bilo opravdano govori
i podatak da sektor usluga danas ucestvuje sa preko 2/3 u svetskom
Drustvenom bruto proizvodu (World Gross Domestic Product — GDP). Ipak,
postoje razlike u tom doprinosu, odnosno, uoceno je da postoji tendencija
rasta udela usluga u GDP sa porastom nivoa dohotka u razli¢itim zemljama.
Ako bi se posmatralo u¢esce usluga u GDP u visokorazvijenim zemljama kao
8to je SAD, koje je iznosilo ¢ak 75%, $to ne vaZi za ostale zemlje iz ove
kategorije, jer je njihov prosek na nesto nizem nivou od 71%, onda je
navedeni primer najreprezentativniji dokaz. Zatim, dolaze na red zemlje
srednjeg nivoa dohotka u kojima je navedeno uceSée nesto manje, u skladu
sa smanjenjem nivoa dohotka i iznosi 55%, a u zemljama niskog nivoa
dohotka, kre¢e se do 47%. Ova poslednja grupa zemalja, Ciji je stepen
nerazvijenosti visok, ujedno je i veoma heterogena u pogledu ucesca, ali u
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svim ovim zemljama sektor usluga predstavlja osnovnu privrednu aktivnost,
kao i sektor na koji se najvide ratuna u pogledu privrednog rasta. Ni sve
nerazvijene zemlje nisu iste, tako da je doslo do najvecih razlika u pogledu
udela ovog sektora u stvaranju GDP-a upravo u ovoj grupi zemalja. Razlike
medu njima su najociglednije ako se uzme u obzir Indija, gde je udeo 49% i
Nigerija, gde je udeo samo 22%.

Iz problema definisanja i klasifikovanja usluga, proistekao je i problem
statistickog pracenja sektora usluga. U opticaju je nekoliko moguénosti
klasifikovanja roba i usluga. Sve one su nastale kao poku$aj da se prevazide
postojeci problem statistiCkog pracenja sektora usluga. Veliki broj klasifikacija
usluga samo je jo§ viSe produbio pitanje statistickog pracenja promena u
sektoru usluga. Statisticko pracenje usluga oteZava Citav niz faktora. Postoji
veliki broj klasifikacija usluga, koje obuhvataju, ili pak, ne obuhvataju sve vrste
usluga koje mogu nastati, narocito neke od specifiCnijih vrsta usluga. Zatim
neke od zemalja ¢lanica Medunarodnog monetarnog fonda — MMF, ne 3alju
Fondu podatke o razmeni usluga. Jedan deo usluga koji se pruza upravo u
medunarodnoj razmeni, odnosno u izvozu i uvozu robe, posto su neodvojive
od konkretne robe koja se uvozi i izvozi, deo su spoljnotrgovinskog poslovanja
i evidentiraju se ne kao samostalne usluge, veé ulaze u vrednost izvoza i
uvoza robe. To naravno povecava vrednost robe, ali se izvoz i uvoz ovako
vaznih usluga, ne evidentira kao medunarodna trgovina uslugama. Statistike
MMF-a i Svetske trgovinske organizacije — STO ne ukljuuju usluge po
osnovu kapitala, a veliki je zna€aj usluga koje nastaju kao rezultat direktnih
stranih investicija, kao ni usluge radne snage zaposlene u inostranstvu,
odnosno, registruju se samo ,nefaktorske usluge”.

Medunarodna klasifikacija roba i usluga izvrSena prema Osmom izdanju
Ni¢anske klasifikacije, takode predstavlja jedan od mogucih pregleda vrsta
usluga. Obuhvata dve grupe — prva je Lista roba sa objasnjenjima, a druga je
Lista usluga. Evidentirane su Klase roba, kojih je ukupno 34 i Klase usluga, kojih
je ukupno 11. Nabrojan je veliki broj usluga u Klasi usluga: oglaSavanje, vodenje
poslova, osiguranje, finansijski poslovi, transportne usluge, pakovanje i
skladi$tenje robe, organizovanje putovanija, obradivanje materijala, obrazovne
usluge, pripremanje obuke, nauc¢ne i tehnoloSke usluge i istraZzivanje i
projektovanje, medicinske usluge; veterinarske usluge; higijenska zastita i nega
lepote za ljude ili Zivotinje, poljoprivredne, hortikulturne i Sumarske usluge,
individualne i drustvene usluge koje pruzaju drugi, radi zadovoljavanja potreba
pojedinaca; usluge obezbedenja radi zastite imovine i lica.2

1 Mladen Kovagevi¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2002, str. 58-59.

2 Internet, Medunarodna klasifikacija roba i usluga, www.zupat.sv.gov.zu/pds/ser/propisi/
zigovi/nica.pdf, (30. Il 2007)
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Postoji grupa autora koja je pojmu usluga priSla tako Sto je definisala
poznate kategorije, a to su pojam poljoprivrede, rudarstva i industrije, pa sve
Sto je preostalo i nije moglo da se svrsta u neku od ove tri kategorije, definisali
su kao usluge. U tu grupu uSao je Sirok spektar aktivnosti koje obezbeduju
oshovnu privrednu infrastrukturu (komunikacije, transport, distribucija, usluge
koje se odnose na raspodelu energije, gradevinarstvo, distribucija vode),
finansijsku infrastrukturu (bankarstvo, osiguranje, finansijska trzista), podrsku
biznisu (reklame, marketing, kompjuterske usluge, profesionalne usluge), kao
i neophodnu socijalnu infrastrukturu (obrazovanje, zdravlje i socijalne usluge).3

Nekoliko vaznih institucija je pokuSalo da pruZi osnove za lak$e statisticko
pracenje sektora usluga, tako $to su predlozili svoje nacine za klasifikovanje
usluga. Svoje klasifikacije imaju i Svetska trgovinska organizacija — WTO i
Konferencija Ujedinjenih nacija o trgovini i razvoju — UNCTAD), kao i
Organizacija za ekonomsku saradnju i razvoj — OECD.

U zavisnosti od mesta na kom se nalazi pruZalac usluge, ili njen korisnik,
prema Opstem Sporazum o trgovini uslugama GATS-u, trgovina uslugama se
moze posmatrati kao trgovina uslugama u okviru Cetiri grupe. Trgovina
uslugama moze se odvijati:

—sa teritorije jedne zemlje Clanice na teritoriju neke druge Cclanice
(prekogranina trgovina, na primer usluge saobraéaja — cross-border
supply — Mode 1); Sa aspekta zemlje uvoznice ovih usluga, to bi znacilo
da Korisnici iz zemlje uvoza primaju usluge iz inostranstva preko svoje
telekomunikacione ili postanske infrastrukture. Ove usluge mogu u svom
sadrzaju imati konsultantske izvestaje ili rezultate istrazivanja trzista, tele-
medicinske savete, obuku na daljinu ili pak arhitektonske crteze.

—na teritoriji jedne zemlje Clanice korisniku usluga iz druge zemlje &lanice
(potroSnja u inostranstvu, na primer turizam — consumption abroad —
Mode 2); Ovaj aspekt pruzanja usluga podrazumeva da su stanovnici
zemlje uvoznice usluga konzumirali uslugu u inostranstvu, odnosno da su
otputovali u inostranstvo kao turisti, studenti ili pacijenti da bi koristili uslugu.

— putem komercijalnog prisustva subjekata jedne Clanice Cije se aktivnosti
odvijaju na teritoriji druge zemlje Clanice, odnosno, subjekti jedne Elanice
pruzaju uslugu na teritoriji druge Clanice (komercijalno prisustvo, na
primer u bankarstvu — commercial presence — Mode 3); Usluga iz ove
grupe se moze pruziti u zemlji uvoznici usluge i to u domaéim
ekspoziturama ili u prostorijama predstavnidtava stranih kompanija poput
banaka, grupa hotela, gradevinskih kompanija.

3 Juan A. Marchetti, Developing countries in WTO Services Negotiations, WTO, Economic
Research and Statistics Division, Geneve, 2004, p. 4.
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od strane fizi€kih lica jedne Clanice koji su prisutni na teritoriji neke druge
Clanice (prisustvo fizi¢kih lica, na primer gradevinski radovi ili konsalting —
presence of natural persons — Mode 4); Usluga se pruza u zemlji
uvoznici usluge, u koju se pruzalac usluge priviemeno preseli kako bi
pruzio uslugu. To strano fiziCko lice pruza slede¢u grupu usluga i pri tom
moze biti: nezavisni konsultant, zdravstveni radnik, arhitekta, zaposleni
pruzalac usluge odgovarajuce konsultantske firme, bolnice ili gradevinske
kompanije.#

Postoji detaljna klasifikacija koju €lanice STO najceSce koriste, a to je

klasifikacija usluga prema kojoj su usluge podeliene u 12 osnovnih celina,
koje su zatim razdeljene u priblizno 160 podsektora. Sistem klasifikovanja je
sledeéi:®

Poslovne usluge

Profesionalne usluge (usluge pravnog savetovanja, racunovodstvene
usluge, arhitektonske, gradevinske i inZzenjerske usluge, medicinske,
veterinarske i negovateljstvo);

Kompjuterske usluge (instaliranje hardvera, primena softvera, usluge rada
na bazi podataka);

Usluge istrazivanja i razvoja (u oblasti drustvenih nauka, prirodnih nauka
i interdisciplinarni pristup);

Usluge koje se odnose na imovinu;

Usluge ustupanja i lizinga (transportnih sredstava);

Ostale poslovne usluge (reklame, marketing istraZivanja i konsalting);

Komunikacione usluge
Postanske usluge;

Telekomunikacione usluge (telefon, telegraf, teleks, elektronska posta,
baze podataka);

— Audiovizuelne usluge (proizvodnja filmova i video-traka, radio i televizijski

servis);

Ostalo;

Gradevinske i inZenjering usluge

Opsti gradevinski radovi namenjeni izgradnji zgrada;

4 Internet, The General Agreement on trade in services, www.wto.org/english/tratop-e/serv-
e/gsintr-e.doc (17. 10. 2007)

5 Prema dokumentu MTN.GNS/W/120, Internet, WTO, The General Agreement on trade in
services, www.wto.org/english/tratop-e/serv-e/gsintr-e.doc, (17. 10. 2007)
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— Opésti gradevinski radovi namenjeni stambenoj izgradnji;
— Rad na instalacijama;
— Zavr8ni radovi na izgradnji zgrada;
— Ostalo;
Distributivne usluge
— Usluge komisione prodaje;
— Ukupne trgovinske usluge;
— Usluge odrzavanja;
— Fransizing;
— Ostalo;
Usluge obrazovanja
— Osnovno obrazovanije;
— Srednje obrazovanije;
— ViSe obrazovanje;
— Visoko obrazovanje;
— Ostalo;

Usluge ocCuvanja Zivotne sredine
— Komunalne usluge;
— Sanitarne i sli¢ne usluge;
— Ostalo;

Finansijske usluge
— Sve usluge osiguranja;
— Bankarstvo i ostale finansijske usluge (sve osim osiguranja);
— Ostalo;

Zdravstvene i socifalne usluge
— Bolni¢ke usluge;
— Ostale usluge koje se odnose na zdravlje ljudi;
— Socijalne usluge;
— Ostalo;

Turizam i usluge koje se odnose na putovanja
— Hoteli i restorani;
— TuristiCke agencije;
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— Usluge turistickih vodica;
— Ostalo;
Usluge koje se odnose na rekreativne, kulturne i sportske aktivnosti

— Aktivnosti zabavnog karaktera (pozoriSte, izvodacke aktivnosti, usluge
cirkusa);

— Novinske agencije;

— Biblioteke, arhive, muzeji i ostale usluge iz oblasti kulture;
— Sportske i ostale rekreativne usluge;

— Ostalo;

— Transport

— Usluge pomorskog transporta;

— Usluge unutradnjeg vodenog transporta;
— Usluge vazdusnog transporta;

— Kosmicki transport;

— Usluge Zelezni¢kog transporta;

— Usluge drumskog transporta;

— Gasovod;

— Prateée usluge,

— Ostalo;

Ostale usluge koje nisu klasifikovane u prethodnih 11 grupa;®

Pored ovako detaljne klasifikacije, STO je dala jo§ jednu mogucnost
sazetijeg evidentiranja usluga, odnosno, u svojim statistikama usluge
prikazuje kao Komercijalne usluge, koje se sastoje iz tri osnovne grupe:

— Transportne usluge,
— TuristiCke usluge,
— Ostale komercijalne usluge u koje spadaju:

1. Komunikacione usluge, koje obuhvataju: telekomunikacije, postu i
kurirske usluge;

2. Gradevinske usluge, podrazumevaju rad koji pruzaju zaposleni
odredene firme na lokaciji koja se nalazi van mati¢ne zemlje.

3. Usluge osiguranja, odnose se na pruzanje razliCitih vrsta osiguranja
nerezidentima od strane osiguravajuc¢e kuce, rezidenta i to usluga kao

6 Internet, WTO, Services sectoral classification list, www.wto.org/english/tratop-e/serv-e/mtn-
gns-w-120-e.doc (17. 10. 2007)
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Sto su: osiguranje robe u transportu, osiguranje Zivota, reosiguranje i
drugo;
. Finansijske usluge, odnose se na usluge posredovanja u oblasti
finansija, koje vrSe banke, menjacnice, faktoring institucije, preduzeéa
koja izdaju kreditne kartice i drugo;

. Kompjuterske i informacione usluge, odnose se na usluge koje se
odnose na hardver i softver i prenos podataka, kao i na prenos vesti,
fotografija i objavljivanje ¢lanaka u medijima;

. Tantijeme i licencne naknade, odnose se na primanja i placanja za
koriS¢enje nedodirljivih, nefinansijskih dobara, kao Sto su: patenti,
marka proizvoda, pravo kopiranja uz odobrenje autora, koris¢enje
industrijskog procesa i franSiza;

. Ostale poslovne usluge, obuhvataju heterogenu grupu usluga koje su
komplementarne sa obavljanjem trgovine, a odnose se na savetodavne
usluge, usluge vezane =za marketing, istraZivanje trzista,
racunovodstvene usluge, za odnose sa javnoScu, kao i na tehnicke,
inZenjerske i arhitektonske;

. Li¢ne, kulturne i rekreativne usluge, podeljene su u dve grupe, od kojih
su prvom obuhvaéene audiovizuelne usluge, odnosno usluge koje se
pruzaju radi snimanja filma, radio i televizijskog programa, kao i
muzi¢kih izdanja, a u drugoj grupi se nalaze usluge koje se odnose na
muzeje, arhive, biblioteke i ostale kulturne, sportske i rekreativne
aktivnosti.”

Medunarodni monetarni fond i Ujedinjene nacije dali su sledecu
klasifikaciju usluga, koja je po svojoj strukturi veoma sli€na prethodno
navedenoj, ali za razliku od STO koja usluge posmatra kao komercijalne
usluge, ova podela obuhvata i sektor drzavnih usluga.® Radi se o slede¢im

uslugama:
— Transportne usluge,
— TuristiCke usluge,
— Komunikacione usluge,
— Gradevinske usluge,
— Usluge osiguranja,
— Finansijske usluge,
— Kompjuterske i informacione usluge,

7 World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, 2007, p. 161.
8 Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2008, str. 195.
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— Tantijeme i licencne naknade,

— Ostale poslovne usluge,

— Li€ne, kulturne i rekreativne usluge,
— Drzavne usluge.

Klasifikacija koju koristi Organizacija za ekonomsku saradnju i razvoj
OECD (Organisation for Economic Cooperation and Development - OECD) je
manje detaljna i ona u sektor usluga ubraja sledece vrste:

— trgovina i ugostiteljstvo,
— transport,

— finansije i osiguranje,

— poslovne usluge,

— socijalne i liéne,

— drzavne usluge.®

Veliki broj smernica o merenju trgovine uslugama i stvaranju izvora
podataka, koje su usvojile medunarodne organizacije i naravno, Ujedinjene
nacije, zabeleZzene su u Priruéniku o statistici medunarodne trgovine
uslugama (Manual on Statistics of International Trade in Services — MSITS).
Postoje dva pristupa merenju trgovine uslugama, a to su:

1) Statistika platnog bilansa (Balance of Payments — BOP),

2) Statistika trgovine uslugama inostranih filijala (Foreign Affiliates Trade in
Services — FATS).

Statistika Platnog bilansa prati i podatke o robi i uslugama, kao i o prihodima
i tekuc¢im transferima. Za potrebe pracenja podataka o trgovini uslugama, mogu
se koristiti podaci platnog bilansa, jer su tu obuhvacene neke od kategorija
usluga. Izvoz i uvoz komercijalnih usluga prate se preko statistickih podataka
koji se odnose na statistiku medunarodnih transakcija usluga i uklju¢eni su u
statistiku platnog bilansa i to prema klasifikacijama i definicijama iz petog izdanja
Priru¢nika platnog bilansa iz 1993. godine (IMF Balance of Payments Manual
— BPMS5). U ovom izdanju tekuci raéun je podeljen u nekoliko grupa koje €ine:
roba, usluge (ukljuéujuéi i usluge vlade), prihod (investiciona dobit i nadoknade
zaposlenima) i tekuci transferi. Kategorija komercijalnih usluga, prema ovom
izdanju, jednaka je uslugama umanjenim za usluge vlade. Dalje je ova
kategorija podeljena na tri podgrupe koje €ine usluge transporta, putovanja i
ostale komercijalne usluge. Ipak, podaci Platnog bilansa ne omogucuju u

9 OECD, Manual on Statistic of International Trade in Services, OECD, Paris, 2002, p. 7.
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potpunosti merenje pruzenih usluga na osnovu modela tri i Cetiri. Zato se koristi
proSirena klasifikacija statistike Platnog bilansa (Extended Balance of Payments
Services Classification — EBOPS).

Od znacaja za statisticko pra¢enje medunarodne trgovine uslugama
jeste i Cinjenica da se znaajne usluge izvr8avaju u drugim nacionalnim
privredama i to od strane ogranaka transnacionalnih kompanija, pa se koristi
poseban obracun, kako bi se i trgovina uslugama stranih filijala pratila, a to
je koncept koji su razvile Ujedinjene nacije (Foreign Affiliates Trade in
Services — FATS). Bazira se na evidentiranju svih stranih filijala u kojima je
strani investitor jedini vlasnik, ili ostvaruje vise od 50% glasova, kada
govorimo o podruznici. Jedino se iskljuCuju zajednicke investicije iz
evidentiranja. Podaci se uzimaju u trenutku kada do pruzanja usluge dolazi,
a ne u momentu plaéanja. Pored ovih podataka vazno je uzeti u obzir i
varijable koje preporuCuje Priruénik o statistici medunarodne trgovine
uslugama. Potreba za ovom vrstom statistiCkog pracenja nastala je usled
¢injenice da je daleko viSe usluga pruzeno od strane filijala transnacionalnih
kompanija, nego $to je obuhvaceno od strane konvencionalnih statistika.
Ovaj koncept se primenjuje u zemljama OECD, kao i u malom broju zemalja
koje ne pripadaju ovoj grupaciji.

Svi navedeni poku$aji klasifikovanja usluga, predstavljaju znacajan
doprinos statistickom pracenju ove kategorije, iako i dalje postoje znacajne
dileme u pogledu eventualne potcenjenosti u¢esca usluga u medunarodnoj
trgovini.

2. Istorijski razvoj medunarodne trgovine uslugama

Tokom perioda dugog sedam decenija, nakon Drugog svetskog rata,
moZze se reci da se radilo o decenijama sa izrazenim rastom medunarodne
robne trgovine. Ali, pored ovog rasta, postoji joS brzi, dinamicniji rast
medunarodne trgovine uslugama, koji je uo€en i pracen kao posebna pojava
u proteklih tridesetak godina. Za razliku od medunarodne trgovine robom,
medunarodna trgovina uslugama u pogledu samostalnog statistickog
praéenja ima relativno kratku istoriju, pa se njen rast prati u protekle tri
decenije. Taj rast je naroCito ubrzan u protekle dve decenije, pa je
evidentirano da je u tom periodu medunarodna trgovina uslugama rasla po
godiSnjoj stopi od 7%, dok je robna trgovina ostvarivala proseénu godisnju
stopu rasta u istom periodu od oko 5%. Na prvi pogled neznatno brZi rast koji
je ostvarivala medunarodna trgovina uslugama u odnosu na medunarodnu
robnu trgovinu, doveo je do povecéanja udela usluga u ukupnoj medunarodnoj
trgovini od 15%, koliki je bio udeo usluga u trgovini 1980. godine, na skoro
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20% koliko je iznosio 2000. godine.10 Ostvarena vrednost izvoza usluga na
svetskom nivou za 2005. godinu bila je 2 415 milijardi dolara, a vrednost
robnog izvoza na medunarodnom nivou iste godine bila je 10 159 milijardi
dolara. Opsta je ocena da se medunarodna razmena usluga u poslednje tri
decenije, dinami¢nije povecavala od medunarodne razmene roba, a to
dokumentuju podaci iz naredne tabele, koji se mogu uporediti, a odnose se
na 1980. godinu i na 2000. godinu. Vrednost svetskog robnog izvoza 1980.
godine bila je 2074,4 milijardi USD, a vrednost svetskog izvoza usluga iste
godine — 365,7 milijardi USD. Podaci iz 2000. godine, pokazuju brzi rast
vrednosti svetskog izvoza usluga, jer je te godine iznosio 1435 milijardi USD,
u odnosu na vrednost svetskog robnog izvoza, koja je iste godine iznosila
6364 milijardi USD.

Tabela 1: Svetski izvoz proizvoda i usluga u periodu od 1980-2005. godine

Svetski izvoz|Svetski izvoz|Svetski izvoz Struktura (u %)
Godina |robai usluga| proizvoda usluga Proizvodi Usluge
(u mird. USD) | (u mird USD) | (u mird USD)
1980 24401 2074,4 365,7 85,0 15,0
1985 2351,5 1968,9 382,6 83,7 16,3
1990 4300,3 3516,0 784,3 81,8 18,2
1995 6291,0 5098,2 1192,8 81,0 19,0
1999 7035,9 5682,1 1353,8 80,8 19,2
2000 7799,0 6364,0 1435,0 81,6 18,4
2005 12574,0 10159,0 2415,0 80,8 19,2

Izvor: World Trade Organization, Trade in Services, Geneva, 1998. i International Trade
Statistics, 2001, Geneva, 2001, preuzeto iz: Mladen Kovacevi¢, Medunarodna trgovina,
Ekonomski fakultet, Beograd, 2002, str. 60. Podaci za 2005. godinu: WTO, International Trade
Statistics 2006.

Prose€na godiSnja stopa rasta trgovine uslugama na medunarodnom
nivou tokom devedesetih je bila narocito visoka, iznosila je priblizno 10%,
usled porasta u¢ed¢a u medunarodnoj trgovini uslugama odredenih ZUR
(Indija, Kina, Kuba, Barbados, Madarska, Mauricijus, Filipini). Ista stopa rasta
ostvarivana je u ovom sektoru i u periodu od 2000-2005. godine. Ipak, bez
obzira na Cinjenicu da ZUR ostvaruju visoke stope rasta u medunarodnoj
trgovini uslugama, joS uvek vise od 40% od ukupne trgovine uslugama se
realizuje izmedu malobrojne grupe zemalja, koju €ine: SAD, EU i Japan.

10 Miaden Kovadevi¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2002, str. 60.

208



Savremena medunarodna trgovina

lzvoz komercijalnih usluga u proteklih tridesetak godina, odnosno od
1980. godine, beleZi kontinuirane stope rasta, tako da je na svetskom nivou
dostigao vrednost od 2100 milijardi dolara 2004. godine, nakon prose¢nog
godiSnjeg rasta od 7,6%, racunato poCev od 1980. godine. Trgovina
komercijalnim uslugama rasla je brze od trgovine robom u pomenutom
periodu. Od 1980-2004. godine udeo usluga u svetskoj trgovini rastao je i
uvecan je za 3 procentna poena, tako da je 2004. godine udeo usluga u
svetskoj trgovini iznosio 19%.1

O porastu znacaja usluga nam govore i podaci o svetskom izvozu usluga,
ali mnogo su reprezentativniji podaci koji govore o udelu koji usluge imaju u
stvaranju GDP. Razlog tome nalazimo u ¢injenici da je u¢esce komercijalnih
usluga u svetskom izvozu znatno manje od njihovog uceSc¢a u GDP.
Objasnjenje ove pojave mozemo naci u samoj prirodi komercijalnih usluga,
odnosno u njihovoj vezanosti za domace trZidte. Tako, na primer, podaci
UNCTAD-a iz 1980. godine ukazuju na Cinjenicu da je uceSc¢e izvoza u
ukupnoj svetskoj industrijskoj proizvodniji bilo 55%, u svetskoj poljoprivrednoj
proizvodnji oko 45%, a ucesc¢e izvoza kod komercijalnih usluga bilo je samo
8%, dakle to govori o preteznoj orijentaciji sektora usluga na domace trziste,
odnosno da se u maloj vrednosti one izvoze. Jo§ jedan razlog mogao bi se
pronaci u Cinjenici da je do liberalizacije u medunarodnoj trgovini uslugama
doslo znatno kasnije u odnosu na liberalizaciju medunarodne trgovine robom,
odnosno, tek nakon stvaranja Svetske trgovinske organizacije, iako je potreba
za ovim procesom uocena i nesto ranije.

Pored doprinosa stvaranju GDP, sektor usluga doprinosi i zaposljavanju,
tako da statistika zapo$ljavanja ukazuje na €injenicu da je u vecini zemalja u
njemu zaposleno vise od polovine zaposlenih, dok je u SAD taj udeo ¢ak viSe
od 75%. O povezanosti doprinosa sektora usluga stvaranju GDP i
zaposlenosti govori i podatak da je u periodu od 1990-2001. godine uo¢eno
usporavanje rasta doprinosa ovog sektora stvaranju GDP, $to je statistika
zaposljavanja samo potvrdila time Sto je u istom periodu zabelezeno
usporavanje rasta doprinosa ovog sektora zapoSljavanju. U navedenom
desetogodiSnjem periodu u vecini zemalja sa visokim nivoom dohotka doslo
je do pomeranja zaposlenih iz sektora poljoprivrede i industrije ka sektoru
usluga. Do izrazenijeg prelaska ka sektoru usluga doSlo je u zemljama
srednjeg nivoa dohotka poput Poljske, iako se to objasSnjava Cinjenicom da su
to bile godine tranzicije Poljske ka trziSnoj privredi, tako da je porast udela
usluga bio o¢ekivan.

1 OECD, Manual on statistic of international trade in services, Paris, 2002, p. 9.
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3. Medunarodna trgovina komercijalnim uslugama

Trgovina uslugama ostvaruje kako direktan, tako i indirektan uticaj na
trgovinu i na ekonomski rast i razvoj. Direktan uticaj ostvaruje tako $to se u
ovom sektoru otvaraju nova radna mesta, viSe se investira, a i transfer
tehnologije je omogucéen ekspanzijom izvoza odredenih usluga. Indirektni uticaj
trgovine uslugama, kako izvoza, tako i uvoza, doprinosi podizanju stepena
ekonomske efikasnosti, kao i poboljSanju konkurentnosti robe i usluga. Deo
srazvojnog paketa“ kako Razvijenih, tako i Zemalja u razvoju, jesu narastajuca
konkurentnost, poboljSana efikasnost i smanjenje troSkova u pruzanju usluga.
Ukoliko ovaj paket primene ZUR, to je najefektivniji nagin izgradnje jedne
savremene trgovinske infrastrukture. Savremenu trgovinsku infrastrukturu treba
da sacinjavaju efikasan transport i telekomunikacije, kao i usluge koje se
baziraju na usvojenim znanjima (knowledge-based services). Da bi se stvorila
odgovarajuéa trgovinska infrastruktura, a to je uslov razvoja, potrebna su
finansijska sredstva. Statisti¢ki podaci koji ukazuju na porast znacaja usluga u
medunarodnoj trgovini, ohrabruju i na veca ulaganja u ovaj sektor.

Statisticka evidencija Svetske trgovinske organizacije sektor usluga
posmatra kao sektor komercijalnih usluga koje su klasifikovane u 12 grupa, ali
radi njihovog lakSeg praéenja napravljena je podela kojom se usluge mogu
klasifikovati u sledece tri grupe:

— transport (fransportation services),

— putovanja (travel services),

— ostale komercijalne usluge (other commercial services). Radi se o

Sirokom spektru usluga, kao $to su: komunikacije, gradevinske usluge,

usluge osiguranja, finansijske usluge, informaticke usluge, poslovne
usluge, usluge koje se odnose na kulturu i rekreaciju.

Vrednost izvoza sve tri komponente komercijalnih usluga u proteklih deset
godina, kontinuirano je rasla i sem putovanja, ostale dve komponente su ¢ak
u tom periodu uspele da viSe nego udvostruce vrednost izvoza.

Tabela 2: Vrednost svetskog izvoza komercijalnih usluga po kategorijama
(u milijardama dolara)

1999 | 2001 | 2003 | 2005 | 2006 | 2007
Komercijalne usluge 1350 | 1460 1795 | 2415 |2710 | 3290
- Transport 310 340 405 570 | 626 750
- Putovanja 440 465 525 685 | 737 855
- Ostale kom. usluge 600 655 865 | 1160 (1347 | 1685

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.
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Odnos ove tri kategorije u pogledu uced¢a u strukturi svetskog izvoza
komercijalnih usluga je uglavnom ujednacen u poslednjih desetak godina, s tim
Sto se lako uoCava znacajan porast u¢eSca ostalih komercijalnih usluga. Prema
podacima koji su dati u narednoj tabeli, u¢esSée transporta kao kategorije u
ukupnoj vrednosti komercijalnih usluga bilo je 23,6% — 2005. godine, a 22,8%
u 2007. godini. Od 1990. godine pa sve do 2000. godine postojao je pad u¢eSéa
kategorije transporta u komercijalnim uslugama, da bi usledile godine blagog
rasta u¢eS¢a, sve do 2007. godine, ali za ovu kategoriju moZemo konstatovati
da ipak od 2000. godine ostvaruje kontinuirano u¢esée od oko 23%. Kategorija
putovanja je imala hroni¢an pad ucCeS¢a poslednjih petnaestak godina, a
kategorija ostale komercijalne usluge je jedina beleZila stalni rast u¢esca i to
uglavnom zahvaljujuéi porastu izvoza informati¢kih usluga.

Tabela 3: Svetski izvoz komercijalnih usluga po kategorijama

Vrednost Godisnja procentualna
Udeo
(u mird. dolara) promena
Godine 2005 {2006 {2007 {2000 {2005 {2007 |2003 [2004 2005 |2006
Komercijalne usluge (2415 (2710|3290 | 100 | 100 | 100 14| 20 10 11
-Transport 570 | 626 | 750 |23,3|123,6228| 13| 24| 12 9
-Putovanja 685 | 737 | 855|32,1|28,4|26,0| 10 18 8 7
-Ostale kom. usluge |1160 |1347 (1685 | 44,6 | 48,1 | 51,2 18 18 11 13

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2006, Geneva, p. 109, a podaci
za 2006. godinu preuzeti iz WTO, World Trade Report 2007, p.5, a podaci za 2007. godinu
preuzeti iz WTO, International Trade Statistics 2008.

Pod kategorijom usluge transporta obuhvaéen je transport: morem,
vazduhom, kopnom, ukljuujuéi re€ni prevoz, kao i gasovod. Bitno je da se
usluge pruzaju od strane rezidenta prema nerezidentu i da obuhvataju prevoz
putnika, tovara, odnosno robe, iznajmljivanje prevoznog sredstva sa
posadom, kao i sve pratece usluge. GodiSnji porast vrednosti svetskog izvoza
transportnih usluga je narocito izrazen tokom poslednjih desetak godina. Ova
vrednost je 2007. godine iznosila 750 milijardi USD, S§to je viSe nego
dvostruko veca vrednost od vrednosti dostignute tokom 1998. godine, koja je
bila nesto visa od 310 milijardi dolara. Tokom devedesetih, naroCito tokom
prve polovine devedesetih, transport je ostvarivao sporiji rast od kategorije
putovanja, ali se stanje od 2000. godine promenilo u Korist transporta, €ije su
stope rasta u poslednjih sedam godina za nekoliko procentnih poena vise u
odnosu na ostvarene stope rasta kategorije putovanja.!2 Izvoz transportnih

12 World Trade Organization, World Trade Report 2007, Geneva, p. 10.
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usluga je 2007. godine iznosio 750 milijardi USD, dakle radilo se o rastu od
19% u odnosu na prethodnu, 2006. godinu, tokom koje je ostvaren porast od
samo 9% u odnosu na njoj prethodnu, 2005. godinu. Upravo 2007. godine
doslo je do porasta vrednosti pruZenih usluga transporta iz dva razloga.
Naime, skok cene nafte je izazvao poskupljenje transporta, a i smanjena je
ponuda pomorskog i re¢nog prevoza. Tokom te godine Kina je postala peti
svetski izvoznik usluga transporta i ostvarila je impresivan rast u odnosu na
2000. godinu, odnosno do 2007. godine ostvarivala je proseénu godisnju
stopu rasta od oko 36%, a najvidu stopu od 49% upravo 2007. godine.

Tokom 2006. godine najveci izvoz transportnih usluga ostvarila je Evropska
unija i to u vrednosti od 280 milijardi dolara i tako je postala vodeéi izvoznik
transportnih usluga. Polovinu od ove vrednosti EU je ostvarila kao izvoznik
transportnih usluga van granica EU (25). Od svih vrsta transportnih usluga, u
slu¢aju EU, najzastupljeniji je pomorski teretni saobracaj, a vrednost izvoza ove
vrste transportnih usluga 2005. godine je bila 62 milijarde dolara. U slu¢aju SAD
najvaznija kategorija transportnih usluga je vazdusni saobracaj i to putnicki
vazdu3ni saobracaj kojim je 2005. godine ostvarena 21 milijarda dolara.13

Tabela 4: Glavni izvoznici usluga transporta
(u mird. dolara i procentima)

Vrednost Udeo Godisnja procentualna
promena

2006 2000 2006 2004 2005 | 2006

Evropska unija 280.5 42.2 44.4 26 12 8
Izvoz izvan EU 141.6 - 22.4 31 12 9
SAD 70.3 14.5 111 19 12 11
Japan 37.6 7.3 6.0 21 11 5
Koreja 259 3.9 4.1 31 6 8
Hong Kong, Kina 223 3.7 3.5 25 17 10

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, p.111.

StatistiCki podaci koji se odnose na kategoriju putovanja obuhvataju i
proizvode i usluge koje putnici koriste tokom svog putovanja, tako da se ova
kategorija smatra specificnijom vrstom usluga. Radi se prvenstveno o: smestaju,
hrani, picu, zabavi, poklonima i suvenirima. Putovanja se obavljaju iz poslovnih
i liénih razloga. U poslovna se svrstavaju troSkovi sezonskih i granicnih radnika,
a u privatna, putovanja radi obrazovanja, ili zdravlja i ostalo. Sektor putovanja

13 World Trade Organization, World Trade Report 2007, Geneva, p. 11.
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ostvaruje stope rasta koje su nesto nize u odnosu na sektor transportnih usluga
i ostalih komercijalnih usluga, ali u proseku za period od 2000-2006. godine,
stopa rasta izvoza u sektoru putovanja je iznosila priblizno 8%. Ipak, udeo ove
kategorije usluga u ukupnom izvozu komercijalnih usluga je u istom periodu
opao sa 32% iz 2000. godine, na 27% — 2006. godine.

Tokom 2006. godine najvedi izvoznik usluga putovanja bila je EU, koja je
ostvarila vrednost izvoza od 313 milijardi dolara, iako je samo 30% od
ukupnog broja posetilaca doSlo iz zemalja izvan granica Unije. Na drugom
mestu se nalaze SAD sa ostvarenih 107 milijardi dolara. Tokom 2006. godine,
SAD su smanijile svoje u¢eS¢e u ukupnom izvozu u sektoru putovanja. Kina
je 2006. godine postala treci izvoznik usluga putovanja u svetu i to tako &to je
u periodu od 2000-2006. godine udvostrucila primanja.14

Tabela 5: Glavni izvoznici usluga putovanja
(u mird. dolara)

Vrednost Udeo

2006 2000 2006

Evropska unija (25) 312.5 411 41.8
-lzvoz izvan EU 95.9 - 12.8
SAD 106.7 20.5 14.3
Kina 33.9 4.4 4.5
Australija 17.9 1.9 24
Turska 16.9 1.6 23

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, p. 111.

| tokom 2007. godine putovanja su ostvarila porast vrednosti izvoza, iako
je doSlo do poskuplienja i smanjenja raspolozivog dohotka u mnogim
Razvijenim zemljama, tako da je prihod te godine iznosio ¢ak 855 milijardi
dolara, $to predstavlja porast od 14 procentnih poena u odnosu na prethodnu
2006. godinu. Vode¢i izvoznici ovih usluga ostaju EU i SAD, a najbrzi rast
izvoza i uvoza u 2007. godini su ostvarile Rusija i Australija. Putovanja su od
2000. godine postala glavna komponenta diversifikacije izvoza za mnoge
ZUR. Tako su 2007. godine prihodi po oshovu putovanja za ZUR iznosili 285
milijardi dolara, $to je ¢ak oko 33% uce$¢a u njihovom ukupnom izvozu
komercijalnih usluga.

14 World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, p. 111.
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Izvoz ostalih komercijalnih usluga tokom 2006. godine dostigao je 1347
milijardi dolara, a veé¢ naredne 2007. godine, ¢ak 1685 milijardi dolara.
Vrednost izvoza je viSe nego udvostruCena u poredenju sa vrednoScu
ostvarenom u 2000. godini. UCeS¢e vrednosti izvoza ostalih komercijalnih
usluga u ukupnom izvozu komercijalnih usluga 2007. godine bilo je 51,2%, $to
predstavlja zna€ajan porast u¢esc¢a u odnosu na 2000. godinu, kada je ovo
uceSée iznosilo 44,5%. Najvedi izvoznik ostalih komercijalnih usluga je EU sa
realizovanom vrednosti izvoza od 684 milijarde dolara, od ¢ega je gotovo
polovina izvan podru¢ja EU (25). Na drugom mestu nalaze se SAD sa
vredno$c¢u izvoza od 212 milijardi dolara, a koja je realizovana tokom 2006.
godine. U odnosu na 2000. godinu, ueSée izvoza ostalih komercijalnih
usluga SAD je na znatno niZzem nivou. Za razliku od SAD, u¢eSée Indije, Kine
i Rusije znatno se povecava.!®

Ostale komercijalne usluge podrazumevaju heterogenu grupu usluga,
medu kojima je prema vrednosti izvoza najzastupljenija grupa poslovnih
usluga, sa u¢eS¢em od 50% u vrednosti izvoza ostalih komercijalnih usluga.
Slede finansijske usluge sa ute$éem od 14%.16 Po prvi put su 2006. godine
ostale komercijalne usluge dale doprinos medunarodnoj trgovini
komercijalnim uslugama, koji se odnosio na gotovo polovinu u¢es¢a izvoza
ostalih komercijalnih usluga u ukupnom izvozu komercijalnih usluga, a ve¢
2007. godine, to ucesce je bilo 51,2%.

Tabela 6: Glavni izvoznici ostalih komercijalnih usluga
(u mird. USD i procentima)

Vrednost Udeo Godisnja procentualna promena
2006 | 2000 | 2006 2004 2005 2006
Evropska unija (25) 683.7 |45.7 | 496 20 10 13
-lzvoz izvan EU 317.9 - 23.1 16 11 14
SAD 2119 [195 | 154 12 10 12
Japan 69.0 5.9 5.0 27 16 16
Indija 58.3 - 42 - - 39
Hong Kong, Kina 39.0 3.3 2.8 13 15 18

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2007, Geneva, p. 111.

15 Ibid., str. 112, (01. 04. 2008)
16 Ibid., str. 113. (01. 04. 2008)
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Udeo komercijalnih usluga u ukupnoj trgovini je i tokom 2007. godine
iznosio 19%, iako je ostvarena visoka stopa rasta izvoza od 18%, uglavhom
zahvaljujuéi povecaniju vrsta usluga koje se pruzaju, kao i usled poskupljenja
transportnih usluga.

4. Regionalna struktura svetskog izvoza
i uvoza komercijalnih usluga

U periodu od 1980. godine, od kada se intenzivnije prati sektor usluga,
pa do 2000. godine, podaci koji se odnose na regionalnu strukturu svetskog
izvoza i uvoza komercijalnih usluga, ukazuju na promene uc¢e$éa odredenih
regiona. Naime, tokom tih dvadeset godina, doslo je do znatnog porasta
uceSca Severne Amerike i Azije u svetskom izvozu komercijalnih usluga,
kao i do pada uceS¢a Evropske unije. | kada je u pitanju svetski uvoz
komercijalnih usluga, promene su u istom smeru i intenzitetu. lako u prvoj
deceniji dvadesetprvog veka moZemo konstatovati da je sektor usluga
znaCajan razvojni faktor mnogih Zemalja u razvoju, tih osamdesetih i
devedesetih je za sektor usluga bilo karakteristi¢no visoko uceSée razvijenih
zemalja, da bi se 2000. godine gotovo 72% svetskog izvoza komercijalnih
usluga odnosilo na zemlje Evropske unije, Severne Amerike, Japana i
Australije, dakle na grupu Razvijenih zemalja. Ako se ovoj grupi doda i
spisak od Cetiri zemlje jugoistoéne Azije, nekada novoindustrijalizovane
zemlje, a danas tretirane kao razvijene (Republika Koreja, Tajvan, Hong
Kong i Singapur), sa uceS¢em od 8,2%, onda su sve napred navedene
zemlje u 2000. godini ucestvovale u svetskom izvozu komercijalnih usluga
sa 80,2%. U svetskom uvozu komercijalnih usluga ucestvovale su sa oko
76,5%.17

Posmatrano sa regionalnog stanovista, u¢eSée grupa zemalja u ukupnom
izvozu komercijalnih usluga je veoma raznoliko. Neke od zemalja IstoCne
Azije, Pacifika i Juzne Azije, ostvarile su za samo deset godina, dakle 2000.
godine u odnosu na 1990. godinu, ¢ak dva puta vedi izvoz komercijalnih
usluga. U istom periodu smanjenje u€eSéa je prisutno samo na podrucju
Subsaharske Afrike. Postoje i zemlje, poput Gréke ili Egipta kod kojih je
zabeleZzeno ucesée izvoza komercijalnih usluga u ukupnom izvozu roba i
usluga od preko 50% i to 64,9% za Gréku i 57,8% za Egipat.18

17 Mladen Kovagevi¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2002, str. 72.
18 |bid., str. 60.
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Tabela 7: Regionalna struktura izvoza i uvoza komercijalnih usluga u
periodu 1980-2000. godine

IZVOZ (u%) UVvVOZ (u%)

Godina 1980 1990 2000 1980 1990 2000
Svet 100,0 | 100,0 | 100,0 | 100,0 100,0 | 100,0
Sev. Amerika 12,4 19,3 21,7 9,8 15,3 16,8
Lat. Amerika 47 3,8 4,2 7.1 42 5,0
Zap. Evropa 58,5 53,0 45,0 47,6 47,9 42,8
EU 52,2 47,1 40,2 431 42,7 39,7
Afrika 3.4 2,4 2,1 6,8 3,3 2,7
Azija 13,9 16,8 21,1 10,9 7,5 6,3
Ostalo 7.1 5,7 4,9 10,9 7,5 6,3

Izvor: World Trade Organization, Trade in Services, Section of the Statistical Division, Geneva,
1999. i WTO, International Trade Statistics 2001, Geneva, 2001, p. 42, preuzeto iz: Mladen
Kovacevi¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2002, str. 71.

Sliéno kao i u slu¢aju medunarodne robne trgovine i kad je sektor
komercijalnih usluga u pitanju i dalje je karakteristicha dominacija razvijenih
zemalja, u pogledu regionalne strukture medunarodne trgovine uslugama.
Osamdesete i devedesete godine proslog veka su poznate kao godine
porasta uéeSéa zemalja Severne Amerike i pada uced¢a EU u svetskom
izvozu komercijalnih usluga. Ipak, od 2000. godine dolazi do odredenih
promena u regionalnoj strukturi izvoza i uvoza komercijalnih usluga. Naime,
njihove stope rasta izvoza i uvoza komercijalnih usluga su ve¢ od 2000.
godine bile ili jednake, ili nize u odnosu na prosecne stope rasta, odnosno
stope rasta na svetskom nivou. Dakle, druge grupe zemalja ostvaruju iznad
prosecne stope rasta izvoza i uvoza.

| medu zemljama €lanicama EU takode se mogu uociti razlike u stopama
rasta, pa se moze re¢i da su stope rasta izvoza komercijalnih usluga
Francuske i Finske u padu, dok su Luksemburg i Poljska ostvarili porast. U
sluCaju Francuske i Finske do pada je doSlo usled znaCajnog smanjenja
izvoza grupe ostalih komercijalnih usluga, a u slu€aju Luksemburga do
povecanja izvoza komercijalnih usluga je doSlo usled poveéanja aktivnosti
pruzanja finansijskih usluga. Najbrzi rast u navedenom periodu je ostvarivala
Zajednica nezavisnih drzava (Commonwealth of Independent States — CIS)
i to sa stopama rasta 29%, 20% i 21% u periodu od 2004-2006. godine.

U istom periodu i region Azije je ostvarivao stope rasta koje su
prevazilazile svetski prosek. | uvoz se povecavao, ali sporije od izvoza, pa je
to doprinelo smanjenju trgovinskog deficita u trgovini uslugama. U regionu
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Azije najupecatljiviii su primeri Japana i Indije. Naime, Japan je najvedi
izvoznik i uvoznik komercijalnih usluga u ovom regionu, koji je povec¢ao izvoz
za 12%, a uvoz za 8% tokom 2006. godine. Za razliku od Japana koji je
ostvario vece povecéanje izvoza u odnosu na povecanje uvoza, Indija je
ostvarila znacajan porast i izvoza i uvoza, ali je uvoz komercijalnih usluga
2006. godine rastao viSom stopom. Dakle, stopa rasta izvoza komercijalnih
usluga je 2006. godine iznosila 34%, a stopa rasta uvoza 2006. godine je
iznosila 40%. lako je stopa rasta uvoza premasila stopu rasta izvoza u Indiji
tokom 2006. godine, ta €injenica nije izazvala vecu zabrinutost, s obzirom da
je doslo do znaajnog porasta izvoza komercijalnih usluga u oblasti
informaticke tehnologije, a i razlika u ostvarenim stopama rasta nije velika.
Trgovina komercijalnim uslugama u Africi i na Srednjem Istoku je procenjena
kao uspesna, odnosno konstatovano je da odgovara proseku na svetskom
nivou za 2006. godinu.19

Tabela 8: Regionalna struktura izvoza i uvoza komercijalnih usluga
u periodu 2000-2006. godine (u mird. USD i procentima)

1zZvoz uvoz
Vrednost Godisnja procentualna Vrednost Godis$nja procentualna
promena promena

Region 2006 |2005|2000-06 | 2004 (2005|2006 | 2006 | 2005 |2000-06|2004 | 2005 | 2006
Ukupno 2710|2415 10| 20| 11| 11 |2620|2345 10| 19| 11| 10
Severna Amerika 460 | 422 6| 13| 10 9 | 401| 366 7| 15 9 9
Juzna i Cent. Amerika 77| 68 9| 16| 18| 14| 80| 70 71 14| 21| 14
Evropa 13821245 1] 20 9 9 (1223|1120 10| 17 8 8
Zajednica nezavisnih
drzava 51| 42 20| 29| 20| 21| 74| 62 21| 28| 19| 19
Afrika 64| 57 13| 21| 12| 12| 80| 69 13 23] 21| 12
Srednji Istok 63| 55 1] 16| 14 9| 96| 85 12 23] 19| 10
Azija 614 | 525 12| 27| 14| 15| 666| 573 10| 24| 12| 14

Izvor: World Trade Organization, World Trade Report 2007, Geneva, p. 12.

| uvoz i izvoz su od 2000. godine ostvarivali uravnotezene stope rasta i
vrednost i uvoza i izvoza u slu€aju svakog od navedenih regiona je bila veéa
u odnosu na prethodnu godinu. Sto se stepena koncentracije svetskog izvoza
i uvoza komercijalnih usluga ti€e i u ovom slu€aju je jedan mali broj zemalja

19 World Trade Organization, World Trade Report 2007, Geneva, pp. 5-12.
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dominantan po u¢eS¢u u svetskom izvozu i uvozu usluga. Naime, prvih 10
zemalja, koje su bile najvecée izvoznice tokom 2000. godine, ostvarile su ¢ak
59,3% svetskog izvoza ovih usluga. Ako se tom spisku po redosledu doda
narednih 15 zemalja velikih izvoznica usluga, u tom slu¢aju prvih 25 zemalja
ostvarilo je Cak 83% svetskog izvoza komercijalnih usluga, $to je podatak za
2000. godinu. Sli¢ni su i podaci za ukupan svetski uvoz komercijalnih usluga,
pa u skladu sa tim, mozemo reci da se na prvih 10 zemalja najvecih uvoznika
komercijalnih usluga 2000. godine odnosilo 56,7% svetskog uvoza
komercijalnih usluga, a na 25 najvecih uvoznika preko 80%.20

Grupa Najmanje razvijenih zemalja (Least-Developed Countries —LDC)
je znaCajnu priliku za razvoj pronasla upravo u sektoru usluga. Njihov udeo u
svetskoj robnoj trgovini rastao je kontinuirano od 2000. godine, tako da je
2007. godine iznosio 1% i to najvise zahvaljujuci porastu cena primarnih
proizvoda na svetskom trziStu. Sto se ti¢e usluga, njihov udeo je samo 0,4%,
ali sa tendencijom znacajne promene, s obzirom da ova grupa zemalja
ostvaruje visoke stope rasta izvoza upravo komercijalnih usluga. Transport je
u proseku u periodu od 2000-2006. godine imao ujednagenu stopu rasta od
oko 14%. Ostale komercijalne usluge su ¢ak od pada iz 2001. godine od 10%
ostvarile znagajan rast i to od 29% u 2006. godini, a putovanja su specifi¢na
za ovu grupu zemalja i imaju visoko u€esée od 51% kada je u pitanju struktura
izvoza komercijalnih usluga. U slu€aju Maldiva udeo putovanja u izvozu
komercijalnih usluga je ¢ak 90%.21

5. Pregovori o trgovini uslugama
i uloga Svetske trgovinske organizacije

Ideja multilateralnog regulisanja medunarodne trgovine uslugama
zasnovana je na porastu zna€aja usluga u privrednom razvoju mnogih
zemalja, $to je uoCeno Sezdesetih godina proslog veka.?2 To je bilo
najociglednije u slu€aju razvijenih zemalja, od kojih su prednjacile SAD, jer su
one ostvarivale najveéi udeo sektora usluga u druStvenom proizvodu i u
zaposlenosti. Prvi koraci u€injeni su jo$ Sezdesetih godina i to u okviru OECD,
ali su zvaniéni pregovori o trgovini uslugama pokrenuti tek u okviru
Urugvajske runde pregovora.

20 World Trade Organization, Interational Trade Statistics 2006, pp. 182-186.
21 World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008. p. 5.

22 Setvrto poglavije je napisano prema: Ivana Popovi¢ Petrovi¢, ,Medunarodna trgovina
uslugama — presek stanja i perspektive, u: Nevenka Jefti¢ (ur.) Aktuelna pitanja iz
medunarodnih odnosa, Institut za medunarodnu politiku i privredu, Beograd, 2008. str. 294-312.
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Za razliku od medunarodnog regulisanja trgovine robom, medunarodno
regulisanje trgovine uslugama nije moglo nastati u isto vreme, prvenstveno
usled razlika izmedu njihovih predmeta trgovine. Za razliku od trgovine
robom, gde se domaéa proizvodnja moZze S§tititi carinama i koliinskim
ogranic¢enjima, odnosno podleze carinskim barijerama, usluge nije moguce
stititi na takav nacin, ve¢ se uglavhom §&tite obavezom uce$éa stranih
pruzaoca usluga u domacoj industriji, a tu su otvorene moguénosti za
diskriminaciju. Da bi se to sprec€ilo, doSlo je do pokretanja pregovarackog
procesa radi uspostavljanja pravila koja ¢e se odnositi na sve potpisnice
multilateralnog trgovinskog sporazuma za sektor usluga.

S obzirom da je za regulisanje medunarodne trgovine robom ve¢ postojao
Opsti Sporazum o carinama i trgovini, odnosno GATT, a za oblast usluga nije
stvoreno nidta sli¢no, odlu¢eno je da se stvori prvi multilateralni ugovor koji bi
se odnosio na trgovinu uslugama. Realizacija ove ideje, posle gotovo pola
veka od nastanka GATT-a, predstavljala je jedno od najvecih dostignuéa
Urugvajske runde pregovora, koji su se odvijali u periodu od 1986-1993.
godine, a Ciji su rezultati stupili na snagu nakon 1. januara 1995. godine.

Postoji Citav niz razloga zasto se toliko kasnilo sa stvaranjem ovog
sporazuma. Naime, znacajan deo usluga, po€ev od hotela i restorana, pa do
licnih usluga, posmatran je tradicionalno kao domaca aktivnost, usled cega ih
nije bilo potrebno ukljucivati u trgovinske koncepte i instrumente. Zeleznica ili
telekomunikacije smatrane su predmetom klasi¢nog drzavnog vlasnistva i
kontrole, sa monopolskom pozicijom. Heterogena grupa koju su Cinili
zdravstvo, obrazovanije i osiguranje smatrani su odgovornoscu drzave, koja je
trebalo da omogudéi socijalnu integraciju i regionalno jedinstvo. Novonastale
promene su uslovile potrebu za drugacijim tretiranjem pojma usluga. U nekim
usluznim poslovima ve¢ je ostvarena liberalizacija, jer se radilo o uslugama
koje su pratile robnu trgovinu, zatim, neki od tradicionalno drzavnih sektora
dobili su i privatne vlasnike. Modernizacija oli¢ena u pojavi interneta, uticala je
na stvaranje niza novih usluga, poput elektronskog bankarstva, leCenja na
daljinu, ili studiranja na daljinu. Dakle, radilo se o brzoj modernizaciji koja je
donela potpuno novu vrstu usluga, do pre decenije, potpuno nepoznatih.
Kada su telekomunikacije u pitanju, vlade nekih od razvijenih zemalja su
odlucile da ih izloZe dejstvu konkurencije. Dakle, doslo je do bitne izmene u
pristupu sektoru usluga, tako da tradicionalni okvir javnih usluga nije vise
mogao da prati ovaj najdinamicniji segment privrede.23

Glavni inicijatori ovih pregovora bile su Razvijene zemlje, a to je bio
dovoljan uslov da Zemlje u razvoju postanu prilicno rezervisane, prvenstveno

23 Internet, The General Agreement on trade in services, www.wto.org/english/tratop-e/serv-
e/gsintr-e.doc (17. 10. 2007)
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zato $to su smatrale da je njihov sektor usluga na nizem stepenu razvijenosti
i pravne regulisanosti u odnosu na sektor usluga u RZ. Ipak, ZUR su pristupile
pregovorima, uz uslov da se pravno odvoje pregovori o trgovini uslugama od
pregovora o trgovini robom. Takav zahtev je upucen jer su ZUR Zelele da
izbegnu eventualno povezivanje sektora usluga sa koncesijama u trgovini
robom, upravo zbog ve¢ navedene Cinjenice da je sektor usluga bio znacajno
razvijeniji u grupi RZ.

Opsti sporazum o trgovini uslugama (General Agreement on Trade in
Services — GATS) je deo Aneksa 1 Sporazuma iz MarakeSa o osnivanju
Svetske trgovinske zajednice. Ovaj sporazum je prvi multilateralni sporazum
kojim se odreduju okvir i pravila koja ¢e se primenjivati u oblasti trgovine
uslugama. Donet je kao ,multilateralni okvir principa i pravila za trgovinu
uslugama sa ciliem ekspanzije ove trgovine pod uslovima transparentnosti i
progresivne liberalizacije, i kao sredstvo za pospeSivanje privrednog rasta
svih trgovinskih partnera i razvoja zemalja u razvoju“.24 Veé pomenuti Aneks
1 sastoji se od tri podaneksa, a za sektor usluga je najvazniji Aneks 1B:

— Aneks 1 A — Multilateralni sporazumi o trgovini robama
— Aneks 1 B — Opsti sporazum o trgovini uslugama

— Aneks 1 C — Sporazum o trgovinskim aspektima prava intelektualne

svojine;

Opéti sporazum o trgovini uslugama, poput ostalih sporazuma donetih
pod okriliem STO, sastoji se od nekoliko delova koje ¢ine: opSte obaveze i
disciplinske mere, specifi€ne obaveze, aneksi koji se odnose na specifi¢nosti
pojedinih sektora usluga, kao i nacionalne liste koncesija u kojima su
navedene preuzete obaveze koje ¢e biti predmet kontinuiranog procesa
liberalizacije.

Formiran je Savet za trgovinu uslugama, koji je bio nadleZan za primenu
sporazuma, a radi pruzanja pomo¢i u odredenim oblastima, ovaj Savet je
dobio moguc¢nost osnivanja komiteta.

Sporazum je predstavljao prvi vazan korak neophodan radi realizovanja
liberalizacije medunarodne trgovine uslugama, a planirano je da predmet
liberalizacije budu mere kojima se regulide trgovina uslugama na centralnom,
regionalnom i lokalnom nivou, kao i mere koje donose nevladina tela na koja
je drzavna uprava prenela izvrSnu funkciju.

Obaveze koje su sadrzane u GATS-u kategorizovane su u dve grupe. To
su Opste obaveze i Specificne. U delu 2 Sporazuma definisane su Opste

24 Tomislav Popovi¢ (redaktor), Rezultati Urugvajske runde multilateralnih trgovinskih
pregovora — prevod, Institut ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 298.
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obaveze i disciplinske mere, koje se primenjuju direktno i automatski na sve
Clanice i odnose se na sve vrste usluga. U Clanu 2 Sporazuma zahtevano je
ispunjenje opsteg zahteva za sve €lanice STO, a to je poStovanje i primena
klauzule ,najpoviascenije nacije“ kojom se nalaze svakoj zemlji ¢lanici da
odobri ,uslugama i pruzaocima usluga bilo koje druge c¢lanice, odmah i
bezuslovno, tretman ne manje povoljan od tretmana koji odobrava sli¢nim
uslugama i pruazocima usluga bilo koje druge zemlje*.2% Ipak, uo&eno je da
tretman najpovlascenije nacije nije mogu¢ u svim usluznim delatnostima, pa
je odobreno €lanicama da predvide odredene izuzetke. |z tog razloga sastavni
deo Sporazuma su i Aneksi, medu kojima je i Aneks o izuzecima od primene
klauzule najpovlaséenije nacije, a odnosi se na trajanje izuzetka od 10 godina,
nakon ¢ega ¢e potpadati pod opSte mere. U trenutku donosSenja Sporazuma
odlu¢eno je da se izvrdi revizija izuzetaka donetih pre stupanja STO, nakon
pet godina, a svi eventualni novi izuzeci prema Sporazumu o osnivanju STO
morali bi da produ odgovaraju¢u proceduru koja se odnosi na izuzetke,
odnosno da se usvoji izuzece na Ministarskoj konferenciji dvotrecinskom
vecinom svih €lanica, da se izuzeCe preispituje svake godine, nakon Cega
moze biti produzeno, izmenjeno ili ukinuto.26

Jedan od mogucih izuzetaka od klauzule najpovlaséenije nacije je Clan 5
opstih obaveza i disciplina, u kom se odredbom o ekonomskim integracijama
dozvoljava €lanicama da stupaju u medusobne sporazume o liberalizaciji
trgovine uslugama, a da pri tom nemaju obavezu da medusobno date
povlastice odobre i ostalim Clanicama. Pored ove pojave, s obzirom da je
uloga i znagaj ekonomskih integracija sve oc€igledniji, odredeno je da se,
odredbe vezane za klauzulu najpovlascenije nacije, pristup trzistu i nacionalni
tretman, neée primenjivati ni ,na zakone, propise ili zahteve kojima se reguliSe
pruzanje usluga za potrebe vlade, koje vrde vladine usluzne agencije, a bez
namere da se izvrSi komercijalna preprodaja ili da se koriste u pruzanju
usluga za komercijalnu prodaju‘.2?

U trenutku donoSenja Sporazuma, veliki broj zemalja se nalazio u procesu
ekonomske tranzicije, ili u fazi intenzivnog ekonomskog razvoja, pa je iz tih
razloga, Clanom 12 dozvoljeno da potpisnica Sporazuma moze da ,usvoji ili
zadrzi restrikcijle na trgovinu uslugama za koje je preuzela specificne

25 Tomislav Popovi¢ (redaktor), Rezultati Urugvajske runde multilateralnih trgovinskih
pregovora — prevod, Institut ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 299.

26 Snezana Zubi¢ Petrovié ,Analiza opsteg sporazuma o trgovini uslugama finalnog akta
Urugvajske runde®, u Jugoslavija i Svetska trgovinska organizacija, Tomislav Popovi¢
(redaktor), Institut ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 137.

27 Tomislav Popovi¢ (redaktor), Rezultati Urugvajske runde multilateralnih trgovinskih
pregovora — prevod, Institut ekonomskih nauka, Beograd, 1996, str. 308.
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obaveze, uklju€ujudi i restrikcije na placanja i transfere za transakcije vezane
za takve obaveze”.28 Pravo na restrikcije radi zastite platnog bilansa je moglo
da bude primenjeno uz uslov da restrikcije koje bi bile koris¢ene ne stvaraju
diskriminaciju medu potpisnicama, zatim da budu u saglasnosti sa
pravilnikom MMF-a, da se koriste samo u neophodnom obimu za
prevazilaZenje platnobilansnih tedkoca i da budu privremene sa progresivnim
ukidanjem. Kada je u pitanju razvojni program ZUR, Clanom 15 Sporazuma
dozvoljena je primena subvencija, bez obzira na €injenicu da subvencije u
odredenim okolnostima mogu da stvore poremecaj u trgovini uslugama, kao
i u trgovini robom.

Specifine obaveze koje obuhvataju pristup trzistu, nacionalni tretman i
dodatne obaveze, definisane su u delu 3, a dogovaraju se u procesu
pregovora i konsoliduju se u nacionalnim listama koncesija.

Pristup trzistu je odreden Clanom 16 Sporazuma i to tako $to je definisana
obaveza pruzanja pristupa trziStu kojom se podrazumeva da ée ,svaka
Clanica odobriti uslugama i pruzaocima usluga drugih ¢lanica ne manje
povoljan tretman od tretmana obezbedenog pod uslovima, ogranienjima i
mogucnostima dogovorenim i navedenim u njenoj listi koncesija“.29 Ova
odredba je i nastala kao rezultat reakcije na primenu razli¢itih vrsta
ograni¢enja, kojima se onemogucavao adekvatan pristup trzistu. Ta
ograni¢enja su se odnosila na odredivanje broja pruzalaca usluga, ukupne
vrednosti usluznih transakcija, ukupnog broja fizi¢kih lica koja mogu biti
zaposlena u konkretnom usluznom sektoru, maksimalnog uc¢esca stranih lica
u kapitalu zajedni¢kih preduzeca, kao i ograniCenja vezanih za propisivanje
forme pravnog lica koje ¢e vrsiti usluznu delatnost.

Nakon perioda od tri godine, ¢lanicama je data mogucnost da povuku ili
izmene obaveze preuzete u svojim listama koncesija, ali uz zahtev da stupe
u pregovore o kompenzacijama sa o$te¢enim stranama, ili da to prepuste
arbitrazi, ukoliko se ne dogovore.

Oblast usluga podleze kontinuiranoj progresivnoj liberalizaciji do koje ¢e
se doc¢i sukcesivnim rundama pregovora, usmerenih ka postepenom
povecéanju opsteg nivoa specifi¢nih obaveza koje se odnose na pristup trzistu,
nacionalni tretman i dodatne obaveze, koje su potpisnice ovog Sporazuma
preuzele na sebe.

Prema Sporazumu, bilo je predvideno i da ZUR mogu fleksibilnije da
sprovode liberalizaciju u odnosu na Razvijene zemlje, ili pak, da liberalizuju

28 |bid., str. 307.
29 |bid., str. 311.
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manji broj transakcija u sektoru usluga. Zemlje u razvoju najcesSée imaju
moguénost da izvre liberalizaciju sektora usluga postepeno, prema modelu
progresivne liberalizacije, kroz sukcesivne runde pregovora, prema
potrebama razvojne agende svake od zemalja pojedinacno.

Jedan od glavnih zaklju¢aka odrZanih Ministarskih konferencija, na temu
liberalizacije medunarodne trgovine uslugama je da se proces liberalizacije za
sve zemlje, odvija pod uslovima potpune transparentnosti, odnosno uz
publikovanje svih relevantnih zakona i propisa i medunarodnih ugovora.
Ukoliko dode do izmena postojeCih zakona i propisa, predvideno je
obavestavanje Saveta za usluge, kao i osnivanje informativnih punktova.

Nakon 5to je Urugvajska runda pregovora okon€ana, njeni rezultati su
ocenjeni kao znaajan prvi korak u multilateralnom ustanovljavanju
neophodnih pravila i otpo€injanju dugoro¢nog procesa liberalizacije
medunarodne trgovine uslugama. Ovo je bez sumnje bio pozitivno ocenjen
korak, ali su efekti liberalizacije bili priliéno skromni. Razlozi tome nalaze se u
nedovoljno obavezujuéim odredbama, kao i u iS¢ekivanju zemalja ¢lanica da
tek nakon primene Sporazuma, uo¢e nedostatke, pa da ih naknadno reguliSu,
kako se ne bi u samom startu previse obavezale i ograniCile. Pored toga,
oCekivalo se da ¢e administraciji biti potrebno dosta vremena kako bi primenile
postojeca pravila, standarde kvaliteta, licence i kvalifikacije. Clanom 19 GATS-
a, predvideno je da se organizuje nova runda pregovora o trgovini uslugama u
najduzem roku od 5 godina od dana stupanja Sporazuma. Prema ovom
zahtevu, nova runda pregovora je otpocela januara 2000. godine, sa ciliem da
se dostigne progresivno visi stepen liberalizacije u trgovini uslugama. Tokom
marta 2001. godine Savet za trgovinu uslugama je usvojio dokument Uputstvo
i procedure namenjene pregovorima o uslugama. Osnovni elementi se odnose
na: pravo da se upravlja i da se uvode nova pravila u oblasti pruzanja usluga,
postizanje veceg uceS¢a ZUR u trgovini uslugama i oCuvanje postojece
strukture i principa GATS-a u sektorima za koje su ve¢ preuzete obaveze i za
sva Cetiri oblika pruzanja usluga (Modes). Pored toga, uvedeni su i elementi
poput: definisanja zahteva za ve¢im uceS¢em malih i srednjih pruzalaca
usluga, preporuke za ostvarivanje novog oblika pregovaranja po sistemu
zahtev - ponuda (request-offer) i potvrden je nastavak pregovora prema
uslovima koje definiSe Clan 19, stavka 3, a prema kojoj se pregovori odvijaju
prema Smernicama koje odredi Savet za trgovinu uslugama.

Cetvrta Ministarska konferencija odrzana u Dohi, novembra 2001. godine,
pored toga Sto je bila veoma znaCajna za nastavak pregovora o trgovini
robom, za sektor usluga je imala takode veliki znacCaj, jer je potvrdila sadrzaj
Uputstva i procedure za pregovore o uslugama koji su izdati marta 2001.
godine. Ova uputstva su stavljena u radni raspored Razvojnog rasporeda iz
Dohe (Doha Development Agenda). Ipak, u narednih nekoliko godina
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delovalo je da se pregovori ne nastavljaju oCekivanim tempom. Razvojni
raspored iz Dohe, iako je zahtevao konkretne aktivnosti i delovao kao reSenje
za dotadasnje usporavanje pregovora, vremenom se samo razvodnjavao i
nakon velikih oCekivanja, nije doslo do odgovarajucih promena.

lako se dosta ocekivalo od Ministarske konferencije iz Hong Konga koja
je odrzana decembra 2005. godine, rezultat je bio samo detaljnije definisanje
cilieva, nego u bilo kojoj od prethodnih deklaracija. Tokom ove Konferencije
data je izjava da se ne oCekuje od grupe Najmanje razvijenih zemalja da
preuzima nove obaveze, preuzeta je obaveza da se razviju metode za
primenu pravila na grupu Najmanje razvijenih zemalja, dati su predlozi za
vodenje pregovora prema sistemu zahtev — ponuda i to na plurilateralnoj
osnovi, odnosno bilateralnoj. Najvise se oCekivalo od procesa pregovaranja
prema modelu zahtev - ponuda, iako se dosta razmatralo pitanje grupe
Najmanje razvijenih zemalja i ZUR uopS$teno, a Konferencija je okon¢ana tako
8to su se potpisnici Ministarske Deklaracije ponovo pozvali na ciljeve i
principe koji su definisani GATS-om, Ministarskom Deklaracijom iz Dohe i
Uputstvom i procedurama namenjenim pregovorima o uslugama, koje su
donete jo$ 2001. godine.30 Sedma Ministarska konferencija je odrzana
pocetkom decembra 2009. godine u Zenevi i zaklju¢ak Konferencije jeste da
je potrebno Sto pre, ukoliko je moguée i do kraja 2010. godine okonéati
pregovore, ve¢ osam godina stare Doha Runde, tako da se mozZe zakljuciti da
se ova Konferencija bavila najvise pitanjem buduc¢nosti razvojnih projekata.

Pregovori o liberalizaciji medunarodne trgovine uslugama i faze kroz koje
prolaze, mogu se okarakterisati kao jedno veliko oCekivanje, a upravo tako su
ocenjeni u okviru Ministarske deklaracije iz Hong Konga.

Dalja liberalizacija medunarodne trgovine uslugama trebalo bi najviSe da
motiviSe siromasnije zemlje koje nemaju savremenu infrastrukturu u sektoru
usluga, niti visokosofisticirano trZidte za pruzanje poslovnih usluga, da izvrSe
odgovaraju¢e reforme na domacéem planu. Takve reforme zahtevaju
dugoro¢na ulaganja vlada tih zemalja, a svakako da ¢e postojati i odredena
ogranienja u pogledu odsustva pravne regulative i finansijskih kapaciteta.

Liberalizacija medunarodne trgovine uslugama trebalo bi da se odvija tako
da se ostvare slededi ciljevi: zastita potroSaca i zivotne sredine, smanjenje
troSkova, ohrabrenje konkurencije, kao i da se obezbedi jednak tretman
domacih i stranih pruzaoca usluga.

Izgradnja fiziCke infrastrukture, koja bi bila tro8kovno efektivna je uslov za
sve zemlje, a naroCito za ZUR da bi u€estvovale u pruzanju usluga globalnoj

30 Internet, WTO, The General Agreement on trade in services, www.wto.org/english/tratop-
e/serv-e/gsintr-e.doc, (17. 10. 2007)
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proizvodnoj mrezi. Izmedu 38% i 50% proizvedenih i pruzenih usluga pruza
se u procesu proizvodnje robe (to su finansijske, telekomunikacione i usluge
pruzanja elektricne energije), ili se odnosi na transport tako proizvede robe od
jedne do druge destinacije. Ukoliko bi sektor usluga pokazao neefikasnost ili
bio veoma skup, onda bi se posledice osetile u celokupnoj privredi date
zemlje i to tako Sto bi se smanjivala i slabila konkurentnost izvoza kako robe,
tako i usluga. PreporuCuje se svim ZUR da izgradnju kapaciteta sektora
usluga otpoCnu sa bazi¢nim uslugama koje €ine: bankarstvo, osiguranje,
telekomunikacije, energija i transport.

Sto se polozaja ZUR ti¢e, mozemo zakljuiti da vecina ovih zemalja nije
izvrSila ekspertize regulativa koje postoje u ovim zemljama, niti su ispitale da
li se njihove usluge pruzaju efikasno i efektivno bar kad je re¢ o troSkovima.
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MEDUNARODNA TRGOVINA
INTELEKTUALNOM SVOJINOM






1. Definisanje intelektualne svojine

Intelektualna svojina je proizvod intelekta koji je vlasnistvo pojedinca ili
organizacije, i koji prema tome moZe da odabere da ga slobodno Koristi ili
da ga ustupi drugom licu, sa tim da kontroli8e njegovu dalju upotrebu.
Intelektualna svojina moze da se nade svuda — u knjigama, filmovima,
kompakt diskovima (CD), DVD diskovima, softveru, u svakom predmetu kao
Sto su automobili, racunari, lekovi, razne vrste biljaka, u svemu &to je nastalo
i razvilo se zahvaljujuéi ljudskoj kreativnosti, nauci i tehnologiji.! Posto
intelektualna svojina nastaje umnim radom Coveka i predstavlja proizvod
ljudskog duha ona, slicno kao i usluge, nema svoj materijalni oblik. Prema
tome ne treba mesati intelektualnu svojinu kao kreaciju ljudskog duha koja
je neopipljiva i nije materijalnog oblika sa nosiocima te intelektualne svojine,
koji su materijalni opipljivi predmeti. Zna&i veoma je bitno razlikovati
intelektualnu tvorevinu od njenog materijalnog oblika, kao na primer,
muzi¢ku kompoziciju od kompakt diska na kome je snimljena.

Pored ove opsteprihvac¢ene definicije postoiji i veliki broj drugih, od kojih
¢emo navesti samo nekoliko da bi ukazali na raznovrsnost, a ponekad i
razli€itost u definisanju i obuhvatnosti pojma intelektualne svojine.
Intelektualna svojina je kreacija intelekta koja ima komercijalnu vrednost,
uklju€ujuci autorsku svojinu, kao sto su literarna ili umetniCka dela, i idejnu
svojinu, kao $to su patenti, ime porekla, poslovhe metode, i industrijski
procesi.2 Intelektualna svojina se definiSe i kao opsti termin koji se Gesto
koristi za imovinska prava stvorena kroz intelektualni i / ili pronalazacki trud
stvaraoca koja se mogu zaédtititi pod patentnim pravom, pravom Ziga,
autorskim pravom, pravom trgovacke tajne i drugim pravima.3

1 Na engleskom jeziku skracenica CD oznacava - compact disc, dok se kod nas koriste izrazi
ce-de i kompakt disk. Na engleskom jeziku skra¢enica DVD prvobitno je oznaCavala ?
digital video disc i digital versatile disc, ali je danas DVD medunarodno usvojen naziv za tu
vrstu proizvoda.

2 | egal Definitions and Terms, Internet, www.sandiegobusinesslawfirm.com/legal_definition,
27/11/2003.

3 TechTransfer, University of Michigan, Internet, www.techtransfer.umich.edu/index/
glossary.html, 27/11/2003.
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Posto intelektualna svojina nema svoj materijalni oblik pojave i odnosi u
privredi i drustvu u vezi sa njom reguliSu se putem prava intelektualne svojine.
U medunarodnom i uporednom pravu termin pravo intelektualne svojine je
prihvaéen kao zajednicki naziv za pravo industrijske svojine i autorsko pravo.
U prilog prihvatanju jedinstvenog naziva nalaze se pragmaticni razlozi, ali i
shvatanje o postojanju bliskih veza izmedu industrijske svojine i autorskog
prava. ZajedniCke karakteristike autorskog prava i industrijske svojine
opravdavaju postojanje jedinstvene pravne discipline.4

Predmet zaétite prava intelektualne svojine su duhovne tvorevine i pravo
tvorca, autora, na rezultate svog intelektualnog stvaralastva, odakle i potice
naziv intelektualna svojina.® Intelektualna svojina predstavlja kreacije uma,
kao Sto su pronalasci, literalna i umetniCka dela, simboli, imena, slike, dizajn
u trgovini, i sli¢no.

Prava intelektualne svojine ustupaju se u skladu sa nacionalnim
zakonima i medunarodnim konvencijama. Medunarodne konvencije imaju
za zadatak da usklade razli€ite nacionalne sisteme zaStite, kako bi prava
intelektualne svojine mogla da se ostvare na osnovu jedne registracije u vise
zemalja istovremeno.

Sistem pravne zastite intelektualne svojine, kako u nacionalnim tako i u
medunarodnim okvirima, je projektovan da od njega imaju koristi i njegov
tvorac i drustvo u celini. On predstavlja jednu delikatnu ravnotezu koja
nastoji da obezbedi zadovoljavanje potreba obe strane. Zauzvrat pruzenoj
zastiti, drustvo ima viSestruke koristi od takvih prava, kao $to su odrzavanje
lojalne konkurencije i ohrabrivanje proizvodnje najraznovrsnijin roba i
usluga, unapredenje tehnoloskog i kulturnog razvoja i obogacivanje koli€ine
opsteg ljudskog znanja. Intelektualna svojina se &titi na taj nacin Sto se
pronalazacu, stvaraocu ili autoru, zavisno od vrste prava koje uziva, daje
ekskluzivno pravo da komercijalno koristi svoje ostvarenje u ogranic¢enom
vremenskom periodu. Nosilac prava moZe njime da raspolaze na razne
nacine, zavisno od vrste prava.t

4 Sanja Jelisavac, Intelektualna svojina — medunarodna trgovina pravima intelektualne
svojine, Institut za medunarodnu politiku i privredu, Beograd, 2006, str. 15.

5 Vesna Besarovié, Intelektualna svojina, industriiska svojina i autorsko pravo, Cigoja
Stampa, Beograd, 2000, str. 23.

6 Vesna Besarovi¢, Savetodavni izvestaj o razvoju pravne zastite intelektualne svojine u Srbiji
i Cmoj Gori u kontekstu zahteva EU procesa Stabilizacije i pridruzivanja i pristupa WTO,
AlA Izvestaj SCEPP-a, br. 1, Savetodavni centar za ekonomska i pravna pitanja i G17
institut, Beograd, 2003, str. 16.
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2. Podela intelektualne svojine

Intelektualnu svojinu najcesce delimo na dve kategorije: autorsko pravo
i pravo industrijske svojine. Ovo je osnovna podela.

Autorskom pravu se uobiCajeno pridruZuje kategorija poznata kao
srodna prava, odnosno prava srodna autorskom pravu. Dok autorsko pravo
Stiti autorsko delo, koje moze biti govorno delo, pozorisno, muzicko, filmsko,
delo likovnih i primenjenih umetnosti ili raéunarski program, srodna prava
Stite interpretetatore, proizvodace fonograma i videograma, proizvodace
emisija, baza podataka i dela emitovanih preko satelita.

Pravo industrijske svojine dalje moZzemo podeliti na:

« stvaralastvo u oblasti proizvodnje, u koje spadaju patentna prava, prava
srodna patentnom pravu, pravo uzoraka i modela (industrijski dizajn); i

* pravo znakova razlikovanja, gde ubrajamo pravo ziga i pravo
geografske oznake porekla.

Osnovni izvor medunarodnog prava intelektualne svojine je Konvencija
o osnivanju Svetske organizacije za intelektualnu svojinu.” U Konvenciji o
osnivanju Svetske organizacije za intelektualnu svojinu, u ¢lanu 2 stavu 8,
se navodi da izraz intelektualna svojina oznaCava prava koja se odnose na:

1) knjizevna, umetni¢ka i nau¢na dela;

2) interpretacije umetnika interpretatora i izvodenja umetnika izvodaca,
fonograme i radio-difuzne emisije;

3) pronalaske na svim poljima ljudske delatnosti;
4) znakove razlikovanja (zigovi, oznake porekla);
5) industrijsko oblikovanje odnosno dizajn (modeli, uzroci);
6) zastitu od nelojalne konkurencije;
7) naucna otkrica;
kao i ostala prava, koja proizilaze iz intelektualnog stvaralastva u
industriji, nauci, knjizevnosti i umetnosti.8
Uobic¢ajeno je da se sva navedena prava intelektualne svojine
sistematizuju na sledeci nacin:

7 Konvencija o osnivanju Svetske organizacije za intelektualnu svojinu“ je zakljuéena 14. jula
1967. godine u Stokholmu. Naziv organizacije na engleskom je WIPO — World Intellectual
Property Organization ili na francuskom OMPI — Organisation Mondiale de la Propriete
intelectuelle.

8 WIPO Publication No.476(E), WIPO, Internet, http://www.wipo.org/about-ip/en/iprm/
index.htm, 10/12/2002.

231



Predrag Bjeli¢, Sanja Jelisavac-TroSic i lvana Popovic¢-Petrovic¢

1) autorsko pravo — knjizevna, umetnicka i nauéna dela; interpretacije
umetnika interpretatora i izvodenja umetnika izvodaca, fonograme i
radio-difuzne emisije;

2) prava industrijske svojine — pronalasci na svim poljima ljudske delatnosti;
znakovi razlikovanja (zigovi, oznake porekla); industrijsko oblikovanje
odnosno dizajn (modeli, uzroci); zastita od nelojalne konkurencije.

Naucna otkri¢a nisu predmet ni jedne od dve navedene grane prava, jer
nacionalni zakoni ne predvidaju da se nad nau¢nim otkri¢ima mogu sticati
svojinska ovlascenja.

Pored Konvencije o osnivanju Svetske organizacije za intelektualnu
svojinu danas najznacajniji medunarodni ugovor iz materije intelektualne
svojine je Sporazum o trgovinskim aspektima prava intelektualne svojine
(TRIPS sporazum).® Prema TRIPS sporazumu pojam intelektualna svojina
obuhvata:

1) autorsko i srodna prava;

2) Zigove;

3) geografske oznake;

4) industrijske modele i uzorke;

5) patente;

6) Seme (topografije) integrisanih kola;

7) zastitu neotkrivenih informacija;

8) kontrolu prakse ograni¢avanja konkurencije u ugovorima o licenci.0

Prema tome u medunarodnom pravu nazivom intelektualna svojina
oznaCava se grana prava koja reguliSe zastitu patenata, uzoraka, modela,
Zigova, oznaka porekla, topografija integrisanih kola, biljnih sorti, korisnih
modela (pravo industrijske svojine) i autorskog prava, prava interpretatora,
proizvoda¢a fonograma, emisija i baza podataka (autorsko i srodna prava).1

9 Na engleskom jeziku: TRIPS Agreement — Agreement on Trade-Related Aspects of
Intellectual Property Rights.

10 Agreement on Trade-Related Aspects of Intellectual Property Rights, Geneva, 15 April
1994, Internet, http://www.projuris.org/konvencije_i_s.htm, 15/10/2002.

11 Vesna Besarovié, Intelektualna svojina, industrijska svojina i autorsko pravo, Cigoja
Stampa, Beograd, 2000, str. 24.
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3. Istorijat nastanka prava intelektualne svojine

Zastita prava intelektualne svojine ima dugu medunarodnu tradiciju.
Zajednicka i obavezujuéa pravila oduvek su bila neophodna da bi se
obezbedilo stabilno i poznato okruZenje kako za kreatore tako i za korisnike
intelektualnih dela. Ve¢ viSe od sto godina medunarodne konvencije su
pruzale medunarodno priznata pravila i standarde u poku$aju da stvore
balans izmedu prava kreatora i interesa korisnika.

Prema razvoju i nacinu zastite intelektualne svojine ceo svet mozemo
podeliti na dva dela. Prvi se odnosi na visoko razvijene zemlje, sa jakom
industrijom, koje su usmerile javne i privatne resurse na edukaciju,
istraZivanje i razvoj kreativnih dela. Na primer, tro8kovi produkcije pojedinih
holivudskih filmova su dostigli iznose od nekoliko desetina miliona americkih
dolara. Prema tome SAD, kao visoko industrijski razvijena zemlja,
neprestano unapreduje zastitu intelektualne svojine. Postepeno je uvedena
i zastita kompjuterskih programa, projektni nacrti za poluprovodnike su
zasticeni, proizvodadi, izvodaci i emitovanje fonograma i filmova su dobili
pojacane moguénosti spreCavanja trecih lica od nefer eksploatacije njihovih
ulaganja. Kod visokorazvijenih zemalja je dakle primetan trend jacanja nivoa
i obima zaétite intelektualne svojine.

Zastita intelektualne svojine u mnogim zemljama u razvoju imala je
sasvim drugadiji istorijski razvoj. Pojedine zemlje su jednostavno zadrzale
nivo zastite intelektualne svojine koji su nasledile od bivSih kolonijalnih sila.
Druge zemlje su smanijivale nivo zastite iz mnogih razloga, kao $to je na
primer uverenje da bilo koja vrsta svojine predstavlja nepozeljne ostatke
kapitalizma ili zato Sto je zaS$tita patenta smatrana preprekom brzoj
industrijalizaciji kojoj su teZile. Kada se pogleda na globalnom nivou rezultat
ovih ponekad i suprotnih delovanja je veoma razli€ita zastita intelektualne
svojine od zemlje do zemlje.

Velika razlika u nivou i obimu zastite dovela je do mnogih negativnih
posledica, posebno po medunarodnu trgovinu. DeSavalo se da dode do
prekida trgovine robom jer se, na primer, ¢ak 90 % inostranog repertoara
moze nabaviti od ,pirata” na jeftinim kompakt diskovima. Takode je tipic¢na i
situacija da, na primer, japanska farmaceutska kompanija uloZi nekoliko
hillada miliona dolara u razvoj odredenog leka, a neka druga kompanija
kopira ovaj lek i distribuira ga u drugom regionu sveta, &ineci tako
nepopravljivu Stetu japanskoj firmi i odsecajuéi je od prihoda sa tih trzista.

Ukupni ekonomski efekti, posebno efekti na trgovinu, svih ovakvih i
sliénih situacija se ogledaju u Cinjenici da se 3 do 6 % svetske trgovine
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odnosi na krivotvorenu ili piratizovanu robu, §to predstavlja oko 120 do 240
milijarde americkih dolara godignje.12

U industrijskim sektorima, gde znacajan faktor rasta predstavljaju
ulaganja u intelektualnu svojinu i Sirenje baze znanja, sve su viSe prisutne
strane direktne investicije. Pre svega iz razloga $to informacije (znanje) mogu
biti prenoSene preko granice jednostavno i sa veoma niskim troSkovima.
Zatim, znanje je sli¢no javnom dobru, posebno nova tehnologija ili poslovne
tajne mogu biti koriS¢eni u viSe proizvodnih kapaciteta, bez smanjenja njihove
korisnosti za svaki kapacitet pojedinacno, kao $to bi bilo u sluéaju kapitala i
radne snage. Takvo znanje je ,uneto” u nacrte, softver, hemijske formule,
organizaciona i menadzerska uputstva, i sliéno i moze se koristiti beskonacni
broj puta po niskim marginalnim troSkovima.'3 MoZemo, prema tome, i dalje
oCekivati rast znacCaja intelektualne svojine sada ve¢ kao novog oblika
medunarodne trgovine (pored trgovine robom i trgovine uslugama).

3.1. Autorsko pravo

Autorsko pravo se formiralo kao pravna disciplina u 19. veku pa se, sa
pravom industrijske svojine, mozZe svrstati u mlade grane prava. Nastanak
savremenog autorskog prava je rezultat dugog i upornog nastojanja autora
i korisnika autorskih dela za stvaranjem sistema zastite koji ¢e pocCivati na
zakonskim propisima.

Autorskim pravom se naziva grupa prava koja reguliSe prava stvaraoca
knjizevnih, nau€nih i umetni¢kih dela. Ovaj naziv ,pozajmljen” je od naziva
zakona kojima se reguliSu odnosi nastali u vezi sa duhovnim tvorevinama u
oblasti knjizevnosti, nauke i umetnosti. U vecini zemalja, uklju€ujuéi i nasu
zemlju, vazeci zakoni iz ove grane prava nazivaju se zakonima o autorskom
pravu, pa se i ova pravna disciplina naziva autorskim pravom.14

Medutim, u jednom manjem broju zemalja, zakoni koji sadrze autorsko-
pravne norme nazivaju se zakonima o knjizevnoj i umetni¢koj svojini (npr.

12 TRIPS Agreement, Enforcment of intellectual property rights, European Commission, Italy,
2000, d. 3.

13 Keith E. Maskus, The Role of Intellectual Property Rights in Encouraging Foreign Direct
Investment and Technology Transfer, Brisel, 1997, Internet, http://siteresources.world
bank.org/INTRANETTRADE/Resources/ maskus2.pdf, p. 9, 23/06/2003.

14 Zakon o autorskom pravu“ (AlZir, Argentina, Australija, Belgija, Bugarska, Japan, Kanada,
DR Nemacka, Madarska, Poljska, SAD, Velika Britanija, itd.); ,Zakon o autorskom pravu i
srodnim pravima“ (SR Nemacka, SR Jugoslavija); ,Zakon o zastiti autorskog prava“
(Egipat, Senegal); ,Zakon o pravima autora“ (Brazil); ,Zakon o autorskom pravu na
knjizevnim i umetni¢kim delima i srodnim pravima“ (Australija), itd.
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Francuska). Naziv knjizevna i umetniCka svojina pojavio se u 18. veku kao
posledica vladaju¢e pravne teorije o autorskom pravu kao pravu svojine.
Prema toj teoriji knjizevna i umetniCka dela su rezultat rada njihovih
stvaralaca, te oni na tim delima imaju pravo svojine sli¢no pravu svojine na
materijalnim delovima prirode. lako je ova teorija danas uglavnhom
napustena, termin je Siroko prihvacen i na medunarodnom planu kao
pogodan da izrazi intelektualni karakter objekta ove grane prava.!d

Anglosaksonsko pravo za autorsko pravo usvoijilo je termin copyright koiji
u prvobitnom etimoloSkom znacenju predstavija pravo na Stampanje i
umnoZavanje primeraka jednog autorskog dela. Vremenom, zna¢enje ovog
termina se promenilo, a naroCito posle donoSenja engleskog Zakona o
autorskom pravu 1911. godine. Pod terminom copyright se danas
podrazumevaju sva prava koja zakon priznaje autorima u pogledu njihovih
knjizevnih, dramskih, muzi¢kih i umetnickin dela.16

Termin copyright ima veliki broj definicija. Autorsko pravo (copyright) je
skup ekskluzivnih prava odobrenih od strane drzave za ogranieni
vremenski period da zastiti odredenu formu, nacin ili metod u kojem je ideja
ili informacija izrazena. Autorsko pravo moze postojati u velikom broju
kreativnih ili umetnickih formi odnosno dela, ukljuCujuci knjizevna dela,
filmove, muzi¢ka dela, zvuéne zapise, slike, fotografije, softver (software).
Autorsko pravo je zakonska zastita data autorima koja ih Stiti od
neautorizovanih kopija njihovog dela.!”

Pod pojmom autorsko pravo podrazumeva se objektivno autorsko pravo i
subjektivno autorsko pravo, ili drugim re€ima, autorsko pravo u objektivnom
smislu i autorsko pravo u subjektivnom smislu.'8 Objektivno autorsko pravo
predstavlja skup pravnih normi kojima se reguliSu drustveni odnosi i pojave u
vezi sa stvaranjem i koriS¢enjem autorskih dela iz oblasti knjizevnosti, nauke i
umetnosti. Osnovni zadatak objektivnog autorskog prava je pruZanje pravne
zastite autoru, kao intelektualnom tvorcu, i njegovom delu — autorskom delu.
Pod autorskim pravom u subjektivnom smislu podrazumeva se pravo priznato
tvorcu knjizevnog, umetnickog i naucnog dela u vezi sa duhovnom kreacijom.19

15 Sanja Jelisavac, Intelektualna svojina, Institut za medunarodnu politiku i privredu, Beograd,
20086, str. 19.

16 Walter Arthur Copinger, Skone James, On copyright, Sweet and Maxwelln, London, 1971, p. 5.

17 James Hardiman Library, Jargon explained, Internet, www.library.nuigalway.ie/help/jargon/,
25/11/2003.

18 \lesna Besarovi¢, Intelektualna svojina, industrijska svojina i autorsko pravo, Cigoja
Stampa, Beograd, 2000, str. 19.

19 Plaisant Rolind, Propriété litéraire et artistique, Paris, 1954, p. 2.
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Subjektivno autorsko pravo sastoji se od dve grupe ovlaséenja — moralnih i
imovinskih ovlasc¢enja, koje autor ima na svome delu. Autorsko subjektivho
pravo nastaje samim ¢inom nastanka autorskog dela kao proizvoda
intelektualnih napora autora. Autor je izvorni nosilac svih moralnih i imovinskih
ovlaséenja na delu &iji je tvorac.

Jedan broj zakona o autorskom pravu, uklju€ujuéi i na$ zakon, sadrzi i
odredbe o srodnim pravima. Pod srodnim pravima podrazumevaju se prava
interpretatora (umetnika, izvodaca), prava proizvodaca fonograma, prava
proizvodaca videograma, prava proizvodaca emisija (radio difuzija), prava
proizvodacCa baze podataka i prava prvog izdavaca slobodnog dela. Da bi
smo bolje razumeli sta to podrazumeva definisacemo sve ove pojavne
oblike. Interpretacija je duhovna tvorevina koja nastaje li¢nim angazovanjem
interpretatora radi zvuénog, odnosno vizuelnog ili zvuéno-vizuelnog
saopStavanja dela javnosti. Fonogram je zabelezeni zvuk, odnosno
odredeni niz zvukova na nosacu zvuka. Videogram je zabeleZeni odredeni
niz slika sa ili bez prate¢eg zvuka na nosacu slike, odnosno nosacu slike i
zvuka. Emisifa je elektronski, elektromagnetni ili drugi signal pretvoren u
zvuéni, vizuelni, odnosno zvuéno-vizuelni sadrzaj koji se emituje radi
saopS$tavanja javnosti. Baza podataka je zbirka elektronski uredenih i
zabeleZenih podataka kojima se elektronski pristupa (re¢nik, sakupljene i
sistematizovane informacije za odredenu svrhu itd.).

Srodna prava imaju mnogo zajednickih elemenata sa autorskim pravom,
pre svega zato Sto imaju isti predmet zastite — intelektualnu tvorevinu, a ne
materijalno dobro. Autorsko i srodna prava su po svom karakteru iskljuciva
prava, Ciji je rok trajanja pravne zastite vremenski i teritorijalno ogranicen.

3.2. Pravo industrijske svojine

Pravo industrijske svojine formiralo se sredinom 19. veka sa
dono$enjem prvih nacionalnih zakona o industrijskoj svojini i medunarodnih
konvencija koje su imale zadatak da obezbede zastitu industrijske svojine
izvan nacionalnih granica. Ozbiljnija teorijska prou€avanja ove grane prava
zapocinju krajem 19. veka, a posebno se razvijaju izmedu dva svetska rata.
Kao savremena pravna disciplina, pravo industrijske svojine prou¢ava se u
svim pravnim sistemima u svetu.

Pravo industrijske svojine predstavlja skup pravnih normi kojima se
regulidu tri grupe pojava i odnosa u drustvu.20

20 \iesna Besarovié, Intelektualna svojina, industrijska svojina i autorsko pravo, Cigoja
Stampa, Beograd, 2000, str. 13.
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— Prva grupa se odnosi na rezultate stvaralackog rada koji se u spoljnom
svetu pojavijuju kao pronalasci u najSirem smislu redi. Rezultati
stvaralatkog rada mogu dobiti pravnu zastitu na osnovu nacionalnih
propisa i medunarodnih konvencija u obliku patenta, malog patenta,
korisnog modela, tehniCkog unapredenja, know how-a, uzorka i modela,
bilinih sorti i topografija integrisanih kola. Pronalazak u uZzem smislu
predstavlja novo reSenje nekog tehni¢kog problema koje se moze
primeniti u nekoj od privrednih delatnosti. To je finalni rezultat
pronalaza¢kog rada koji se moze prakticno primeniti i iskoris¢avati.
Pronalazak koji ispunjava uslove predvidene pozitivnim propisima
odredene zemlje za dobijanje pravne zastite dobija pravnu zastitu u toj
zemlji u obliku patenta. Propise kojima se reguliSe pravna zastita
rezultata pronalazackog rada nazivamo pronalazackim pravom.

— Druga grupa pojava i odnosa koje reguliSe pravo industrijske svojine
odnosi se na znake Kkoji se nazivaju zajednickim imenom znaci
razlikovanja.21 Znaci razlikovanja obuhvataju dve vrste znakova: znake
koji sluze za razlikovanje jedne robe ili usluge od druge, iste ili slicne
vrste robe ili usluge — robni i usluzni Zigovi, i znake za obeleZzavanje
porekla proizvoda — geografske oznake porekla proizvoda. Propisi
kojima se reguliSe pravna zastita znakova razlikovanja nazivaju se
pravom znakova razlikovanja.

— Tre¢a grupa pojava i odnosa koje regulise pravo industrijske svojine
odnosi se na istupanja i odnose privrednih subjekata na trziStu povodom
obavljanja odredene privredne delatnosti. To je pravo konkurencije koje
ima za cilj da odgovaraju¢im merama spreci ponasanja na trzistu koja
imaju karakter nelojalnog istupanja i kojima se prouzrokuje Steta drugim
privrednim subjektima, potroSacima ili drustvenoj zajednici.

Pravo o suzbijanju nelojalne konkurencije, pronalazac¢ko pravo i pravo
znakova razlikovanja povezuju se u jedinstvenu granu prava — pravo
industrijske svaojine.

Prema Konvenciji o osnivanju Svetske organizacije za intelektualnu
svojinu prava industrijske svojine obuhvataju: pronalaske na svim poljima
ljudske delatnosti; znakove razlikovanja (Zigovi i oznake porekla);
industrijsko oblikovanje odnosno dizajn (modeli i uzroci); i zastitu od
nelojalne konkurencije.

21 1zraz ,znaci razlikovanja” preuzet je iz francuskog prava (signes distinctives). Znaci
razlikovanja se upotrebljavaju kao genericki naziv za zigove i oznake porekla.
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4. Regulisanje i ustupanje prava intelektualne svojine

Intelektualna svojina je prozimajuci faktor ubrzanog ekonomskog
napretka. Zemlje koje su znale da cene i da naplate intelektualnu svojinu
doZivele su razvoj sopstvene ekonomije, a uz to ostvarile snazan, nekad i
monopolski, poloZaj na medunarodnom trZistu. Danas se ne mogu odvojeno
posmatrati pravni od ekonomskih aspekata intelektualne svojine.

4.1. Autorsko i srodna prava

Autorsko pravo pruza pravnu zastitu autoru, kao intelektualnom tvorcu i
njegovom delu tj. autorskom delu. Autor je fizicko lice koje je stvorilo
autorsko delo. Pojam autor je vezan za jednu fizi¢ku li€nost, ali on moze da
obuhvata i vie fizi¢kih lica koje su zajednicki stvorile jedno delo. Autor dela
je nosilac autorskog prava. Autorsko pravo se sastoji od sledeéih prava:

1) Moralna prava autora. Pod moralnim pravima autora podrazumevamo:
pravo paterniteta, pravo na naznaéenje imena, pravo objavljivanja, pravo
na zastitu integriteta dela i pravo na suprotstavijanje nedostojnom
iskoriS¢avanju dela.

2) Imovinska prava autora. Kod imovinskih prava autora razlikujemo dva
oblika: a) prava na iskoriS¢avanje dela u telesnoj formi (snimanje i
umnozavanje, stavljanje primeraka dela u promet, davanje primeraka
dela u zakup); b) prava na iskori8¢avanje dela u bestelesnoj formi
(izvodenje, predstavljanje, prenoSenje izvodenja ili predstavljanja,
emitovanje, javno saopstavanje dela koje se emituje, javno saopstavanje
dela sa nosaca zvuka ili slike).

3) Prava autora prema vlasniku primerka autorskog dela. To su sledeca
prava: pravo na pristup primerku dela, pravo sledenja, pravo zabrane
izlaganja originalnog primerka dela likovne umetnosti i preCe pravo
autora na preradu primerka dela arhitekture.

4) Pravo autora na posebnu naknadu. Autori dela za koja se, s obzirom na
njihovu prirodu, moze ocekivati da ¢ée bez dozvole autora biti
umnozavana na nosace zvuka, slike i teksta, imaju pravo na posebnu
naknadu od prodaje tehnickih uredaja i nosaca zvuka, slike i teksta, koji
su podobni za takvo umnoZavanje.22

Za Zivota autora autorsko pravo se prenosi razli€itim ugovorima, zavisno
od vrste dela koje je predmet ugovora. S obzirom da je jedna ugovorna strana

22 7akon o autorskom i srodnim pravima*, Clanovi od 14 do 40, Sluzbeni list SCG, br. 61/04,
Beograd, 24. decembar 2004, str. 4-11.
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u vecini sluCajeva autor, ovi ugovori nazivaju se zajedni¢kim imenom autorski
ugovori. Posle autorove smirti, autorsko pravo prelazi na njegove naslednike.

Posto autor, po pravilu, nije u stanju da sam iskori§¢ava svoje delo, da ga
izdaje, prevodi, prikazuje, emituje i sli€no, on ustupa pravo na iskoriS¢avanje
dela drugim zainteresovanim licima putem ugovora. Naknada za koriS¢enje
autorskog dela, koja je bitan element svakog ugovora, je autorski honorar i
najvazniji je razlog za autora da ustupi delo na koris¢enje drugom licu. Ugovor
se javlja kao osnovni instrument prenosa autorskih imovinskih ovlaséenja.
Zakljucivanjem nekog od autorskih ugovora, lice koje je dobilo od autora pravo
na kori¢enje dela postaje nosilac autorskog prava na teritoriji i za vreme za
koje je ugovor zakljuéen. Prenos svojine na originalnom primerku autorskog
dela ne podrazumeva sticanje autorskog prava na delu.

Autor moZe ustupiti imovinska prava za delo koje jo$ nije stvoreno, pod
uslovom da odredi vrstu buduc¢eg dela i radnju iskoris¢avanja. Kod nekih
ugovora je to pravilo, na primer, kod ugovora o filmskom delu ili ugovora o
narudzbi. Autorski ugovori se moraju zaklju€ivati u odredenoj formi, tj. u
pisanom obliku. Jedino se ugovori o objavljivanju ¢lanaka, crteza i beleski u
novinama, €asopisima i drugoj periodicnoj Stampi ne moraju zaklju€ivati u
pismenom obliku, ve¢ kako se stranke dogovore. Autorskim ugovorom se
autorska prava mogu ustupati — licenca, ili prenositi — cesija.23

Kod knjizevnih, naucnih, dramskih i muzickih dela, dela koja se
umnoZzavaju Stampanjem i objavljivanjem u obliku knjiga, broSura, novina i
sliéno, najvazniji natin ekonomskog iskoriS¢avanja dela je zakljuivanje
izdavackog ugovora izmedu autora dela i izdavaca. lzdavackim ugovorom
se prenosi pravo na umnoZavanje autorskog dela Stampanjem i pravo na
stavljanje u promet tako umnozenih primeraka dela sa autora na izdavaca.
Izdavac se, sa druge strane, obavezuje da ¢e delo umnoZiti i staviti primerke
u promet kao i da ¢e platiti naknadu autoru.

U vedini zakona o autorskom pravu ne pravi se razlika izmedu ugovora
0 predstavljaju i ugovora o izvodenju, ve¢ se oni na jedinstven nacin
reguliSu. Pored velike sli¢nosti koja postoji izmedu ugovora o predstavljanju
i ugovora o izvodenju postoje i izvesne razlike. Osnovna razlika je u
predmetu ugovora, kod ugovora o predstavijanju predmet je dramsko,
dramsko-muzi€ko, koreografsko ili pantomimsko delo, tj. delo namenjeno
scenskom izvodenju (scensko delo), dok je kod ugovora o izvodenju
predmet muzi¢ko delo ili javna recitacija knjizevnog dela, delo koje nije
prevashodno namenjeno scenskom izvodenju (ne-scensko delo).

23 \lesna Besarovié, Intelektualna svojina, industriiska svojina i autorsko pravo, Cigoja
Stampa, Beograd, 2000, str. 304-310.
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Ugovor o snimanju je ugovor kojim filmski proizvodac (producent) stic¢e
od lica koja saraduju na ostvarenju filmskog dela, pravo da snimi njihove
doprinose na filmsku traku. Ovim ugovorom se reguliSu uzajamna prava i
obaveze producenta i tih lica u vezi sa filmskim delom nastalim koriS¢enjem
doprinosa tih lica. Specifiénost ugovora o filmskom delu, u odnosu na ostale
autorske ugovore, je u tome $to se taj ugovor obi¢no zakljuCuje pre nego sto
je delo na koje se odnosi nastalo. Imamo jo$ jednu vrstu ugovora kada se
radi o snimanju filma. To je ugovor o preradi autorskog dela radi snimanja
filmskog dela. Autor ovde daje drugom licu dozvolu za preradu dela radi
scenskog prikazivanja, izvodenja ili snimanja filmskog dela.24

Osnovni i najvazniji izvor medunarodne zastite autorskog prava
predstavlja Bernska konvencija o zastiti knjizevnih i umetnickih dela doneta jos
daleke 1886. godine. Mada je Bernska konvencija okupila veliki broj zemalja
Clanica, ona nije uspela da stvori sistem univerzalne pravne zastite autora i
njihovih dela koiji bi bio prihvacen u celom svetu. Tako je 1952. godine doneta
Univerzalna (Svetska) konvencija o autorskom pravu, gde je sistem autorsko-
pravne zastite paralelan i komplementaran sistemu Bernske konvencije.
Danas je veliki broj zemalja ¢lan obe konvencije o autorskom pravu.

Nakon osnivanja Svetske organizacije za intelektualnu svojinu, 1996.
godine u Zenevi je zaklju¢en WIPO Ugovor o autorskom pravu.25 Ugovorom
su reSena dva pitanja iz oblasti intelektualne svojine, koja do sada nisu bila
na zadovoljavaju¢i nacin regulisana, pitanje kompjuterskih programa i
pitanje baza podataka.

Pojedine vrste autorskih dela iskori§Cavaju se na posebne nacine, putem
prikazivanja odnosno izvodenja tih dela od strane umetnika izvodaéa ili
interpretatora, putem snimanja na sredstva za mehanic¢ku reprodukciju zvuka
(fonograma) i reprodukcije slike (videograma) i emitovanjem putem radio-
difuzne mreze. Tom prilikom dolazi do spornih situacija izmedu korisnika
autorskih dela i autora. PoSto pozitivno autorsko pravo nije regulisalo ove
posebne nacine iskoriS¢avanja autorskih dela, doslo je do stvaranja jedne nove
grane prava koja je dobila ime srodna prava. Srodna prava definiSu prava
interpretatora, proizvoda¢a fonograma, videograma, emisija i baza podataka.

Potreba za medunarodnopravnim regulisanjem srodnih prava doSla je do
izraZaja pedesetih godina 20. veka, da bi 1961. godine u Rimu bila doneta
Medunarodna konvencija za za$titu umetnika izvodaca, proizvodaca
fonograma i ustanova za radio-difuziju, nazvana Rimska konvencija. Konvenciji
mogu da pristupe samo zemlje Bernske i Svetske unije, $to se opravdava

24 |bidem, str. 310-323.
25 Na engleskom WIPO Copyright Treaty.
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sustinskim razlogom da se ne moZe pravilno zastititi interpretacija nekog
autorskog dela ako samo autorsko delo nije prethodno pravno zasticeno
odredbama Bernske konvencije odnosno Univerzalne (Svetske) konvencije.

Takode znac€ajna medunarodna konvencija iz oblasti zastite srodnih
prava je Konvencija o zastiti proizvodata fonograma od neovlas¢enog
umnozavanja njihovih fonograma nazvana Zenevska konvencija.26 Postoji
jo§ medunarodnih konvencija koje reguliSu pitanja srodnih prava, ali dve
navedene su najvaznije.

WIPO koncept razlikuje: prava umetnika izvodaca, prava proizvodaca
fonograma (zvucnih zapisa) i prava organizacija za radiodifuziju i oni su
zasticeni putem WIPO Ugovora o interpretacijama i fonogramima.2?

Moze se reci da danas preovladuje uverenje da, ukoliko jedna zemlja ne
omoguci zastitu intelektualnoj svojini, do¢i ¢e do usporavanja transfera i
opadanja kvaliteta uvezene tehnologije. Posledica toga je smanjenje
konkurentnosti domadih proizvoda na stranim trZistima, nedovoljna i
neodgovaraju¢a snabdevenost domaceg trzista i destimulativna atmosfera
za pronalazastvo. Stalno prisutan konflikt interesa izvoznika i uvoznika
intelektualnih dobara zahteva kompromisna resenja.

4.2. Patent

Patent je pravo koje se priznaje za pronalazak iz bilo koje oblasti tehnike,
koji je nov, koji ima inventivni nivo i koji je industrijski primenljiv.28 Patent je
univerzalno prihvaéen pravni oblik zastite pronalaska. Pronalazak je novo
reSenje tehniCkog problema, koje u odnosu na druga reSenja ima najvisi
stepen inventivnosti i novosti, a koje se moze primeniti u nekoj privrednoj
delatnosti. Patentom se S§titi pronalazak koji ispunjava zakonom predvidene
uslove. Patent je subjektivno pravo koje pripada fizickom ili pravnom licu,
ukoliko su ispunjeni zakonom predvideni materijalni i formalni uslovi. Patent
je jedan od prava industrijske svojine.

Predmet patentne zastite je pronalazak kao materijalizovan proizvod
pronalazackog rada pojedinca ili grupe ljudi. Pronalazak je finalni rezultat
pronalazackog rada, jer pravnu zastitu uziva samo onaj pronalazacki rad koji
je pruzio odredene rezultate. Predmet pronalaska koji se $titi patentom
moze biti proizvod, postupak, nova primena poznatog proizvoda i nova
primena poznatog postupka. Ovu podelu pronalazimo u veéini nacionalnih

26 \/lesna Besarovi¢, Intelektualna svojina, industrijska svojina i autorsko pravo, op. cit., str. 328.
27 Ne engleskom WIPO Performances and Phonograms Treaty.
28 7akon o patentima®, Clan 2, Sluzbeni list SCG, br. 32/2004, Beograd, 2. jul 2004, str. 1.
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zakona kao i u medunarodnim konvencijama. Svi ostali oblici pronalaza¢kog
rada, koji nisu doveli do nastajanja pronalaska, ne uzivaju pravnu zastitu u
smislu patentnog prava. Od pronalaska, takode treba razlikovati nau¢na
otkri¢a, razli¢ita teorijska saznanja i metode kojima se doslo do tih saznanja.

Pravo na zastitu pronalaska ima pronalaza¢. On je osnovni, izvorni
nosilac ovlas¢enja na prijavljeni i kasnije zasti¢eni pronalazak. To je lice koje
je stvorilo pronalazak i kome pronalazak pripada kao rezultat njegovog
duhovnog stvaralastva. Pronalaza nastoji da =zastiti pronalazak koji
namerava da koristi u proizvodnji ili koji ve¢ primenjuje, putem dobijanja
isklju€ivog prava upotrebe zasticenog pronalaska na odredenoj teritoriji, za
odredeno vreme. Pravo na pronalazak je prenosivo i pronalaza ga moze
ustupiti zainteresovanom fizickom ili pravnom licu.29 Dok traje pravna zastita
pronalazac ili lice kome je pronalaza¢ ustupio pronalazak, nosilac patenta,
uziva sva prava koja mu nacionalni propisi zemlje u pitanju priznaju. Nosilac
prava na patent ima isklju€ivo pravo da zastic¢eni pronalazak upotrebljava i
ostvaruje materijalna i moralna priznanja za vreme trajanja patentne zastite.

Tokom najnovije nau¢no-tehnoloske revolucije cela privreda i drustvo su
poceli da se svesno uklju€uju u pronalaza¢ku delatnost. Pronalazastvo je
pocelo da gubi obelezja individualnog rada i pocelo je da se pretvara u
organizovanu drustvenu delatnost. Rezultati pronalazackog rada postali su
znacajan faktor globalnog ekonomskog razvoja zemlje i njegova uloga je
postala presudna u odnosima konkurencije na trzistu. Prema tome,
primetno je da se tokom vremena izmenio odnos privrede prema inventivnoj
delatnosti. Savremena privreda je postala glavni inicijator, organizator i
potrosac rezultata inventivnog rada.

Zastita pronalazaka nastalih u radnom odnosu zadire u dve pravne oblasti
radno pravo i pravo industrijske svojine. Ove dve oblasti prava se veoma
razlikuju po svom pristupu. U radnom pravu princip je da poslodavac prisvaja
sve rezultate rada radnika koji za to dobija naknadu. U pravu industrijske
svojine vlada princip da je pronalazal izvorni nosilac prava na svom
pronalasku i da samo voljom pronalazaca pravo mozZe preci na drugo lice.
Materija pronalazaka u radnom odnosu se u nekim zemljama reguliSe u
zakonima o radnom odnosu. NaSe pravo reguliSe ovu materiju u propisima o
patentima. Primetna je pojava da $to jedna zemlja ima razvijeniju privredu to
su odredbe o pronalascima u radnom odnosu vise naklonjene poslodavcima
nego radnicima. Pravo reSenje ovog pitanja je u izbalansiranom kompromisu
izmedu zaposlenog pronalazaca i njegovog poslodavca. Tu razlikujemo dva
osnovna ovlaséenja, za poslodavca, pravo koriS¢enja pronalaska koji ima

29 \/esna Besarovi¢, Intelektualna svojina, industrijska svojina i autorsko pravo, op. cit., str. 71.
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status pronalaska nastalog u radnom odnosu, a za zaposlenog pravo na
naknadu nezavisnu od redovnih primanja.

Kada jedno lice postane nosilac ili titular patenta, ono ima odredena prava
na odredenoj teritoriji (princip teritorijalnog vaZenja zakona), za odredeno
vreme (ograni¢enost pravne zastite). SadrZaj prava na oshovu patenta
odreduju vazeci zakonski propisi u svakoj zemlji. Svojstvo nosioca prava na
patent dokazuje se pomocu patentne isprave, koja predstavlja formalni dokaz
0 postojanju patenta za odredeni pronalazak i prava odredenog lica na taj
patent. Patentnu ispravu izdaje u svakoj zemlji odredeni drzavni organ.30

Patenti su deo trenda globalizacije. Ako je patent za odredeni pronalazak
odobren u Nemackoj on ima nacionalni karakter, ali je njegov uticaj u celom
svetu i ista ideja moze da bude patentirana bilo gde. Broj odobrenih patenta
u svetu je u stalnom porastu, a osvrt na inostranu sudsku praksu pokazuje
da su sudovi sve viSe naklonjeni njihovoj jacoj zastiti. Primer je Microsoft
kompanija koja je jos 1999. godine platila na ime povrede tudih patenata 30
miliona USD.3! Osim toga, predmet patentne zastite se $iri iz godine u
godinu, primer je uvodenje zastite za bio-inzenjering.

Posle mnogo rasprava i dilema u doktrini i u zakonodavnoj praksi danas
preovladuje mislienje da kompjuterski programi predstavijaju autorsko delo
koje treba S&tititi odredbama autorskog prava.3? Iz tog razloga Zakon o
patentima iskljucuje kompjuterske programe iz patentne zastite. Sa druge
strane postoji tendencija, koja se manifestovala odgovaraju¢im medunarodnim
aktivnostima, da se odobri patentna zaStita za kompjuterske programe,
pozivajuci se na njihov tehnicki karakter. Pravi razlog leZi u Cinjenici da je
patentna zastita ,jaCa” od zastite koju pruza autorsko pravo, a da je re€ o
dobrima koja predstavljaju veliki investicioni kapital i koje kompanije hoce da
zastite od zloupotreba na najbolji moguci nacin. Od kako je u patentnom pravu
Sjedinjenih Ameri¢kih Drzava (SAD) mogucée dobiti patent za kompjuterski
program kompanije se utrkuju koja ¢ée prva da podnese prijavu. Primer je
kompanija IBM koja dobija 10 patenata svakog radnog dana. Ova pojava se
naziva ,stratesko patentiranje”, jer se ne trazi zastita za nastale pronalaske ve¢
za buduce, kako bi se monopolizovale ideje koje ¢e tek biti pretoCene u
pronalaske i time odstranila konkurencija. Na ovaj nacin se povecCavaju i

30 Ibidem, str. 69.

31 USD - U.S. Dollars, amerigki dolari.

32 JKonvencija o Evropskom patentu” u ¢lanu 52 stavu 3, predvida da se racunarski programi
iskljuCuju iz pojma pronalaska ako se trazi patentna zastita za sam program; ako program ima
pretezno tehnicki karakter, na primer, kada se algoritmom raCunarskog programa reSava neki

tehnicki problem vezan za funkcionisanje samog racunara, onda bi se moglo otvoriti pitanje,
ako na$ Zakon to ne predvida, da li bi se konkretan program mogao zastititi kao pronalazak.
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prihodi kompanija od ustupanja licenci. Tako je 1994. godine IBM ostvario od
ustupanja licenci 500 miliona USD, a 1999. godine 1,5 milijardi USD, $to €ini
jednu petinu ukupnog profita cele kompanije.

Najznacajnije konvencije koje reguliSu medunarodnu zastitu patenata su:
Ugovor o saradnji u oblasti patenata (PCT — Patent Cooperation Treaty),
Strazburski aranZman o medunarodnoj klasifikaciji patenata, Budimpes&tanski
sporazum o medunarodnom priznanju depozita mikroorganizama radi
postupka patentiranja i Konvencija o evropskom patentu.

Ugovorom o saradnji u oblasti patenata je ustanovljen sistem Ciji je cilj da,
u interesu korisnika patentnog sistema i nacionalnih patentnih administracija,
pojednostavi, pojeftini i u€ini efikasnijim obezbedivanje patentne zastite za isti
pronalazak u viSe zemalja. On ne predvida izdavanje medunarodnih
patenata. Naprotiv, obavezu i odgovornost za izdavanje patenata zadrzavaju
isklju€ivo nacionalni patentni zavodi.

Strazburski aranzman ustanovljava obavezan, jednoobrazan sistem
klasifikacije patenta, neophodan u postupku ispitivanja novosti prijavljenog
pronalaska. Nasa zemlja je tek nedavno ratifikovala ovaj aranzman.

Konvencija o evropskom patentu je medunarodni ugovor kojim je
ustanovljena Evropska organizacija za patente i sistem za izdavanje
evropskih patenata. Ona je u prednosti, u odnosu na PCT, jer je vodenje
celog postupka ispitivanja i donoSenja odluke o izdavanju evropskog
patenta u nadleznosti jednog organa.

Zastita intelektualne svojine stimuli8e inovacije i kreativnost, $to su
osnove konkurentnosti u savremenoj ekonomiji. Patentno pravo je
kompromis izmedu dve protivreCnosti, prava stvaraoca na rezultate svog
intelektualnog rada i prava drustvene zajednice da se tim rezultatima koristi.
Patent je nacionalno determinisan i zasnovan na principu teritorijaliteta.

Dobrovoljno ograniCavanje zakonskog suvereniteta i prevazilazenje
teritorijalnih i politickih granica u jednom izuzetno vaznom fenomenu kao sto
je inventivha delatnost, pokazuje spremnost zemalja da pomire svoje
nacionalne interese u korist rezultata ljudskog stvaralastva.

U ranim fazama kapitalizma, patent je bilo pismo suverena kojim je
trgovac sticao ekskluzivha prava na kontrolu odredenog proizvoda, a
izumitelj iskljucivo pravo kontrole koriS¢enja izuma. Medu prvim patentima
bila je ,Bruneleskijeva dizalica” kori8¢ena pri izgradnji Kupole u Firenci
(1421. godine). Danas se ne patentiraju samo nove tehnologije. Patentiranje
gena, lekovitih biljaka i softvera dobija sve Sire razmere.33

33 Sanja Jelisavac, Intelektualna svojina — medunarodna trgovina pravima intelektualne
svojine, Institut za medunarodnu politiku i privredu, Beograd, 2006, str. 73.
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Tabela 1: Ukupan broj patentnih familija prema zemlji (1990-2005)

Zemlja porekla Kod zemlje Godina
1990 1995 2000 2005
Ukupno 583.090 612.692 795.697 876.432
Australija AU 3.796 9.113 11.047 5.761
Austrija AT 1.180 1.454 1.760 1.966
Belgija BE 691 1.176 1.198 1.535
Brazil BR 2.342 2.712 3.210 3.973
Kanada CA 3.139 4.316 5.698 5.275
Kina CN 5.295 8.883 22.794 84.515
Ceska Republika cz 565 565 536 558
Danska DK 1.276 1.017 1.503 1.583
Finska Fl 2.064 2.237 3.239 2.476
Francuska FR 11.085 11.536 13.875 14.774
Nemacka DE 30.302 35.114 49.380 48.878
Madarska HU 2.709 1.117 829 720
Indija IN 721 1.372 800 1.585
Izrael IL 1.233 1.794 2.034 1.433
Italija IT 7.565 7.556 9.252 5.468
Japan JP 323.577 321.545 365.335 342.885
Holandija NL 2.454 3.118 5.023 5.958
Novi Zeland NZ 440 590 845 694
Norveska NO 970 1.120 1.375 1.241
Poljska PL 3.587 2.434 2.252 321
Republika Koreja KR 5.933 27.996 56.510 84.487
Rumunija RO 1.463 1.170 515 95
Ruska Federacija RU 5.483 8.350 16.989 22.437
Juzna Afrika ZA 1.306 1.379 1.270 588
Spanija ES 2.014 1.549 2.442 2.378
Svedska SE 3.405 4.584 5.574 3.510
Svajcarska CH 3.185 3.517 4.529 4.593
Ukrajina UA 851 315 667 1.623
Velika Britanija GB 18.865 18.423 22.931 18.785
SAD us 68.190 116.011 164.729 177.555
Drugi Drugi 67.404 10.629 17.556 28.782

Izvor: WIPO Statistics Database, juli 2008.

Napomena: Patentna familija je definisana kao set patentnih prijava interno povezanih sa ili
prioritetnim zahtevima ili PCT (Patent Cooperation Treaty — Ugovor o saradnji u oblasti
patenata) u nacionalnoj fazi, koje sadrze isti naziv subjekta. Statistika koja je bazirana na
podacima o patentnim familijama eliminiSe dupliranje u prebrojavanju patentnih prijava koje
su podnete u viSe ureda za isti izum. Prebrojavanje se vrsi prema prioritetu, tj. prvoj prijavi.
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U pokazanoj tabeli moZzemo videti da Japan ve¢ petnaest godina drZi
vodecu poziciju prema broju patentnih familija. Trend velikog broja patentnih
familija u Japanu je prili€no konstantan i on zadrZzava vodecu poziciju daleko
ispred drugoplasiranih Sjedinjenih Ameri€ih Drzava. Za razliku od Japana
SAD su medutim postigle viSe nego duplo povecéanije prijavljenih patentnih
familija u periodu 1990-2005. godine, sa pocetnih 68.190 na 177.555
patentnih familija. Nakon ove dve vodece drzave slede Nemacka, Velika
Britanija i Francuska. Svih pet vodecih zemalja u broju prijavljenih patentnih
familija su visoko razvijene zemlje. Na osnovu ovoga mozemo i zakljuciti da
se ulaganje u intelektualnu svojinu, koje je ovde konkretno rezultiralo
prijavom patenata, viSestruko vraca toj istoj zemlji u vidu ubrzanog
tehnoloskog i privrednog razvoja. Ovim zemljama se po broju prijavljenih
patentnih familija ubrzano priblizava Kina, koja sa respektabilnih 5.295
patentnih familja 1990. godine dolazi na fantasticnih 84.515 patentnih
familija 2005. godine izbijajuéi na trecu poziciju u svetu, odmah iza Japana
i SAD. Primer Kine, koja je poslednjih decenija zemlja sa visokim stopama
privrednog rasta, dokazuje povezanost izmedu razvoja intelektualne
svojine, tj. prijavljenih patenata, i ubrzanog privrednog rasta jedne zemlje.

U svetu se medusobna saradnja zemalja na polju zastite patenta
poveéava, a sama saradnja se proSiruje i u nove privredne oblasti. U
sledecoj tabeli moZemo videti u razvoju kojih tehnologija se najviSe
prijavljuje patenata. (Tabela 2)

Ako posmatramo patentne prijave prema polju tehnologije u kojima su
ostvarene vidimo da u periodu 2001-2005. godine vodece mesto zauzima
kompjuterska tehnologija sa brojem prijavijenih patenata koji se kre¢e od
111.675 do 144.594 godiSnje. Ovo nije iznenadujuéi rezultat, jer je
kompjuterska tehnologija poslednju deceniju pokretatka snaga privrede.
Kao Sto i sami primecujemo danas se obavljanje bilo kojeg posla teSko
moze zamisliti bez nekog vida kompjuterske tehnologije. Osim toga u ovoj
oblasti je i najveéa konkurencija na trzistu, tako da se proizvodaci utrkuju koji
¢e pre dodi do poboljSanja postojeceg i stvaranja novog proizvoda. Medutim,
iako je oCigledno da se u oblasti kompjuterske tehnologije trenutno ostvaruje
najbrzi napredak, deo ovako velikog broja prijavljenih patenata nastaje i
zbog pojave tzv. defanzivnih patenata. To su oni patenti koje firme prijavljuju
bez ozbiline namere da ih dalje razvijaju i primenjuju u proizvodnji, ali sa
ciliem da time onemoguée svoje konkurente da rade na istom. Osim
kompjuterske tehnologije visoko mesto prema broju prijavijenih patenata u
posmatranom periodu zauzimaju i elektricna masinerija i uredaji. U ovom
polju tehnologije 2005. godine je bilo prijavlieno &ak 121.350 patenata.
Ukupna svetska proizvodnja danas se ne moZe ni zamisliti bez postojanja
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Tabela 2: Prijave patenta prema polju tehnologije: 2001-2005.

Polje tehnologije [ 2001 | 2002 [ 2003 [ 2004 | 2005
| - Elektriéni inZenjering
Elektricna masinerija, uredaiji, energija 101.276 98.673 101.959 114.426 121.350
Audio-vizuelna tehnologija 90.401 84.928 91.405 106.765 109.253
Telekomunikacije 96.631 91.313 94.867 105.652 116.770
Digitalna komunikacija 44.017 42.977 45.076 48.995 50.069
Bazi¢ni komunikacioni procesi 21.889 20.651 20.653 21.691 21.671
Kompjuterska tehnologija 117.545 111.675 116.656 132.787 144.594
IT metode za menadZment 34.070 25.110 21.615 21.267 22.579
Poluprovodnici 78.398 78.729 81.411 89.548 95.107
Il - Instrumenti
Optika 85.113 84.236 86.565 94.868 103.390
Merenje 72.009 69.353 71.859 77.042 81.038
Analiza biolo$kih materija 18.518 17.878 16.861 15.789 14.416
Kontrola 38.100 34.937 35.351 37.883 37.921
Medicinska tehnologija 108.106 107.072 105.554 99.868 99.195
11l - Hemija
Cista organska hemija 64.170 64.026 59.622 59.835 63.317
Biotehnologija 45.573 47.576 44.632 41.993 40.861
Farmacija 69.355 69.160 66.050 68.650 74.254
Makromolekularna hemija, polimeri 41.842 38.615 36.656 36.108 38.137
Prehrana 21.296 23.535 24.850 23.110 24.653
Bazi¢ni materijali 51.058 48.418 46.106 45.508 48.040
Materijali, metalurgija 39.882 37.451 36.813 35.579 37.705
Povrsinska tehnologija, premazi 41.086 39.478 39.894 41.208 42.437
Mikro-strukturalna i nano-tehnologija 3.425 2.770 2.994 2.967 3.357
Hemijski inZzenjering 51.319 48.148 46.306 44.906 44.845
Ekolo$ka tehnologija 29.889 28.718 28.636 28.365 28.650
IV — Mehanicki inzenjering
Rukovanja 52.960 50.088 49.897 51.465 52.072
Masinske alatke 44.722 41.703 41.147 42.018 43.691
Motori, pumpe, turbine 45.462 45.213 46.531 47.896 48.725
Tekstilne i masine za papir 49.570 48.276 48.519 48.459 51.090
Druge specijalne masine 63.169 60.912 57.225 55.465 56.157
Toplotni procesi i aparature 27.958 27.856 28.203 29.526 30.314
Mehanicki elementi 54.363 51.874 52.268 53.861 55.277
Transport 70.698 69.533 75.362 78.067 82.031
V — Druga polja
Namestaj, igre 44.921 44.821 46.419 49.331 51.219
Druga potro$na dobra 38.596 36.850 38.305 40.254 40.741
Civilni inZenjering 56.701 54.694 56.680 57.450 60.245

Izvor: WIPO Statistics Database, July 2008.

Napomena: Medunarodna patentna klasifikacija (International Patent Classification — IPC) dodeljuje
simbole patentnim dokumentima prema polju tehnologije abecedno. PoSto patentnoj prijavi mogu biti
dodeljeni viSestruki IPC simboli, suma patentnih prijava prema polju tehnologije je ve¢a nego ukupan broj
patentnih prijava.
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elektricne mehanizacije niti uredaja, pa stoga ni ne Cudi &to je ljudsko
pronalazastvo usmereno na ovu oblast tehnologije.

Osim dva prethodno pomenuta polja tehnologije visoko mesto
zauzimaju i medicinska tehnologija, audio-vizuelna tehnologija i
telekomunikacije. Sva ova polja ljudske delatnosti imaju visoka ulaganja u
istraZivanje i razvoj i putem patentne zastite omoguceno je da se ta ulaganja
isplate i da se vrde buduc¢a napredovanja u posmatranim oblastima.

Naredna tabela nam pokazuje na primeru pojedinih nama interesantnih
zemalja koliko se pojavilo patenata u periodu od 2003—-2007. godine.

Tabela 3: Patenti na snazi u Patentnom uredu prema godini prijema
(2003-2007)

Patentni ured 2003 2004 2005 2006 2007
Australija 96.729 96.673 96.403 95.912

Bosna i Hercegovina 78 76 120 178

Brazil 32.571 31.223

Kanada 151.450 137.634 125.110 115.639 121.889
Kina 182.396

Hrvatska 1.752 1.076 1.094 1.163 1.326
Euroazijska patentna organizacija 2.909
Evropski patentni zavod 244.361 268.384

Francuska 366.017 388.379 343.512 377.755 390.341
Nemacka 384.497 411.671 434.663 460.657 492.604
Hong Kong, Kina 118.141 141.766 197.822
Irska 32.737 140.296
Meksiko 32.484 39.480 48.374 54.722 66.865
Monako 39.517 33.017 37.483 45.507 45.068
Holandija 128.294 14.078 14.091 14.084 16.532
Novi Zeland 34.524 34.182 34.291 34.468
Portugalija 31.597 36.793 4.502 37.848 38.894
Republika Koreja 331.437 420.906 465.988 566.965
Ruska Federacija 106.717 108.721 123.089 123.817 129.910
Srbija 1.274
Srbija i Crna Gora 1.030

Singapur 188.358 42.700 46.823

Spanija 108.976 137.515 242.292 155.621 160.368
Svedska 101.502 102.785 102.741 104.710 105.571
Velika Britanija 362.320 383.501

SAD 1.574.265 | 1.633.355 | 1.683.968 | 1.774.742 | 1.814.939

Izvor: WIPO Statistics Database, decembar 2008.
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NajviSe registrovanih patenata od posmatranih zemalja imaju Sjedinjene
Americke Drzave. Kod SAD broj patenata je u posmatranom periodu na
konstantno uzlaznom nivou i kre¢e se od 1.574.265 patenata 2003. godine
do 1.814.939 patenata 2007. godine. Posle Amerike vodece mesto
zauzimaju i Velika Britanija, Republika Koreja, Nemacka i Francuska.

Znakovi usporavanja u koris¢enju prava intelektualne svojine mogu
biti videni ve¢ u 2007. godini, kao posledica nastajanja sveukupne krize
u svetu. Uprkos usporavanju 760.000 patenata je bilo izdato i skoro 2,2
miliona trgovackih marki je bilo registrovano Sirom sveta u 2007. godini.
Preliminarni rezultati za 2008. godinu nagovestavaju da stope rasta u
broju aplikacija za nova prava intelektualne svojine imaju tendenciju ka
nuli, ili imaju opadaju¢u stopu, jer u toj godini recesija ve¢ ima potpun
zamah i osecaju se snazni efekti svetske krize. Medutim, istorija je
dokazala da kompanije i zemlje koje nastavljaju da investiraju u nove
proizvode i inovacije tokom vremena ekonomskih recesija su iste one
koje ¢e biti najbolje pozicionirane da poberu sve prednosti svetskog
oporavka onda kada on stigne.

Svetska organizacija za intelektualnu svojinu je objavila izveStaj o
padu od 4,5% u 2009. godini u medunarodnoj patentnoj evidenciji pod
Ugovorom o saradnji u oblasti patenata. Ova godina je prva u kojoj je
doSlo do pada od kada se vodi evidencija po PCT (u periodu od 32
godine). Medutim ¢&ak ni ovaj pad nije bio toliko velik kolika su bila
oCekivanja stru¢njaka u WIPO. Registrovano je 155.900 patenata u okviru
PCT u 2009. godini, sto je o€igledan pad u odnosu na 2008. godinu kada
je bilo registrovano 163.249 patenata.

Do ostrog pada je dosSlo u ve¢em broju industrijalizovanih zemalja, dok
je sa druge strane jedan broj Isto€no Azijskih zemalja ostvario patentni rast.
Japan, koiji je drugi po redu korisnik PCT registrovao je rast od 3,6%, dok je
Kina od svih ostvarila najveéi rast od neverovatnih 29,7%.

Prema oCekivanjima, Sjedinjene Americ¢ke Drzave su ostale na vode¢em
mestu kao zemlja porekla najveteg broja patenata sa 45.790 upisanih
patenata, samo nesto manje od treCine svih patenata. Uprkos ovoj Cinjenici,
stopa upisa u SAD je pala za 11,4%. Pored toga, Nemacka stopa upisa
patenata je ostro pala, Cak za 11,2% u odnosu na 2008. godinu. Ipak najveci
pad, posmatrajuci 15 zemalja koje su najvece izvoriste patenata, je doZiveo
Izrael &ija je stopa pala za 17,2%.

Uprkos cCinjenici da zemlje u razvoju €ine 78% Cclanstva Ugovora o
saradnji u oblasti patenata na njih otpada samo 14% od ukupnih patenata.
Od ovih 14 procentnih poena 10 se dele samo izmedu dve zemlje, Kine i
Juzne Koreje.34
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4.2.1. Prava srodna patentnom pravu
Znati kako (Know how)

Pored pronalazaka, rezultat pronalazackog rada mogu da budu i
odredena znanja i iskustva koja se primenjuju u industrijskoj ili zanatskoj
proizvodnji i privrednom zivotu uopste. Uobi¢ajeno je i opste prihvaceno, da
se skup ovih znanja i iskustava zajedni¢kim imenom naziva know how (znati
kako). Izraz know how) se uglavnom ne prevodi na druge jezike, vec¢ se
anglosaksonski termin upotrebljava u govornom i pisanom poslovhom i
pravnhom jeziku u celom svetu.

Nacionalni propisi o industrijskoj svojini i medunarodne konvencije iz ove
oblasti ne predvidaju pravnu zastitu za know how. Prema tome, know how
ne predstavlja pravni monopol kao ostala prava industrijske svojine, ali on
ima veliku praktiénu vrednost u postupku koriS¢enja prava industrijske
svojine kao i ostalih rezultata pronalazackog rada koji ne uZivaju pravnu
zastitu. Onaj koji poseduje know how poseduje i znanje i iskustvo koje mu
omogucava brzi i efikasniji razvoj u odnosu na konkurente koji ga ne
poseduju. Prema tome on uziva faktiCki monopol na trzistu. Bitni elementi
zbog kojih se know how smatra faktiCkim pravom industrijske svojine su
njegova tajnost i prenosivost, tj. sposobnost da se znanja i iskustva koja ga
sacinjavaju prenose od jednog korisnika na drugog.

Predmet know how mogu da budu znanja i iskustva potrebna za
industrijsku primenu jednog patenta, znanja i iskustva koja predstavljaju
neprijavljen (tajni) pronalazak i sva ostala tehni¢ka znanja i iskustva koja se
primenjuju u proizvodnji.35

U razvijenoj trzidnoj privredi stalno je prisutna utakmica izmedu ucesnika
na tom trZistu i ona daje impuls savremenom tehnoloSkom razvoju.
Proizvodaci neprestano usavr$avaju proizvodnju u cilju odrzanja svoje
konkurentske sposobnosti. Oni u€esnici u privrednom zivotu koji nemaju
sredstava ili ne Zele da ulazu sredstva u istrazivanje, nastoje da pribave
potreban know how od onih koji ga ve¢ imaju. Zbog toga prenos znanja, tj.
transfer tehnologije postaje isto toliko znacajan u svetu koliko i promet roba
i usluga. Vrednost know how je dokazivana ¢injenicom da se svake godine
milioni dolara plac¢aju da bi se steklo pravo njegovog kori§éenja. Know how

34 International Centre for Trade and Sustaniable Development, “International Patent
Filings Drop for First Time in 32 Years”, Internet, http://ictsd.org/iinews/bridges
weekly/70147/, 25/02/2010.

35 VVesna Besarovi¢, Intelektualna svojina, industriiska svojina i autorsko pravo, op.
cit., str. 122.
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se mozZe prenositi putem ugovora, najéeS¢e ugovora o licenci, samostalno
ili zajedno sa nekim zasti¢enim pravom (patentom, modelom ili Zigom).

Korisni model

Praksa je pokazala da postoji zna€ajan broj pronalazaka koji su rezultat
stvaralatkog rada pojedinca ili grupe ljudi, koji nemaju inventivan nivo
potreban za dobijanje patenta, ali koji predstavljaju realizaciju neke
pronalazacke ideje. Zbog toga se u nacionalnim zakonima razvijenih
zemalja (Nemacka, ltalija, Japan, itd.), pored patenta predvida jo$ jedan
oblik pravne zastite za pronalaske niZzeg inventivhog nivoa. To moze biti mali
patent, kao u nekad u jugoslovenskom pravu ili korisni model.36 Ovo pravo
je regulisano i medunarodnim konvencijama, i to u Pariskoj konvenciji, ¢lan
1. stav 2, Ugovoru o saradnji u oblasti patenata, ¢lan 2. tacka 1, i Konvenciji
o Evropskom patentu, ¢lan 40.

Prihvatanje korisnog modela i njegova zastita se zasniva na drustvenoj
opravdanosti da se stimuliSe investiranje u tehnoloSki napredak, a time i
njegova zastita na brzi, laksi i jeftiniji nadin. Osim toga zastita putem
korisnog modela spreCava da se patent devalvira ako se koristi za
pronalaske niZzeg inventivhog nivoa.

Predmet zastite korisnog modela moze biti: odredena prostorna forma
koja se odnosi na pronalazak, pronalazak koji se ispoljava u odredenoj
prostornoj formi i pronalazak koji se ne mora ispoljavati u odredenoj
prostornoj formi. Uslovi za sticanje patentne zastite korisnog modela su
sli¢ni uslovima za sticanje patenta, i to su novost, tehni¢ka priroda i
privredna primenljivost. Nosilac korisnog modela ima ista prava kao i nosilac
patenta, a to su iskljucivo pravo proizvodnje i prometa, sa jednom razlikom,
da je trajanje uglavnom skraéeno na polovinu trajanja patentne zastite.
Nosilac prava na korisni model sti¢e pravo da zabrani tre¢im licima
proizvodnju, komercijalizaciju i uvoz proizvoda koji je zasti¢en, odnosno
koris¢enje postupka i proizvodnju, komercijalizaciju i uvoz proizvoda koji se
direktno dobijaju zastiéenim proizvodom.37

Biline sorte

Pravo na za$titu biljnih sorti je priznato u mnogim zemljama i
medunarodnim konvencijama, te se ono ne moze zaobici kada se razmatraju

36 U engleskom pravu — utiltity model, u francuskom pravu — modele o’ utilite, u nemackom
pravu — Gebrauchmaster.

37 Sanja Jelisavac, Intelektualna svojina — medunarodna trgovina pravima intelektualne
svojine, Institut za medunarodnu politiku i privredu, Beograd, 2006, str. 36-7.
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prava srodna patentnom pravu. Istrazivatka delatnost u oblasti Zivih
organizama, biotehnologija, je doZivela neverovatnu ekspanziju i pitanje
pravne zastite njenih pronalazaka je jedno od najkontraverznijin pitanja u
oblasti patentnog prava. MakrobioloSki postupci i proizvodi dobijeni tim
postupcima su se u meduvremenu izborili za patentnu zastitu i to pre svega
zahvaljujuci velikim investicijama u farmaceutskoj i hemijskoj industriji.

Zbog velikog privrednog znacaja stvaranja novih biljnih sorti i teSkoc¢a
oko njihovog patentiranja stvoren je sistem sui generis zastite, tzv. sortna
zadtita, koja nije patentna zastita, ali je vid pravne zastite. Zivotinjske
pasmine su i dalie van patentne i bilo koje druge zastite u oblasti
intelektualne svojine. Sve brzim napretkom nauke stvorena je nova metoda
rada sa zivim organizmima, koja se zove genetski inZenjering. Genetskim
inZenjeringom se na nivou gena kreiraju Zeljene osobine Zivih organizama,
Sto je stvorilo nov problem patentiranja ovih rezultata, koji nacionalna
zakonodavstva upravo re$avaju.

Osnovni medunarodni izvor pravne zastite u ovoj oblasti je
Medunarodna konvencija o zastiti novih biljnih sorti (UPOV).38 Sto se tice
TRIPS sporazuma on obavezuje drzave potpisnice da pruze stvaraocima
novih biljnih sorti efektivhu pravnu zastitu u oblasti intelektualne svojine.
Zemlje ¢lanice Evropske unije imaju jedinstven sistem pravne zastite biljnih
sorti pod nazivom Pravilnik Saveta Evropske unije br. 2100. iz 1994. godine
0 komunitarnom pravu sortne zastite.

4.3. Zig

Zig je pravo kojim se $titi znak koji u prometu sluZi za razlikovanje robe
odnosno usluga jednog fizickog ili pravnog lica od iste ili slicne robe ili usluga
drugog fizi¢kog ili pravnog lica. Zig se moze sastojati od re€i, slogana, slova,
brojeva, slika, crteza, rasporeda boja, trodimenzionalnih oblika, kombinacija tih
znakova kao i od muzickih fraza koje se mogu graficki prikazati. On moze biti
ispisan na bilo koji nacin, u bilo kojoj boji. Zig pored grafickog reSenja moze da
obuhvata i telo u prostoru, npr. Mercedesova zvezda, boca Coca-cole, i sli¢no.
Svi elementi koji saginjavaju jedan Zig, zajedno uZivaju pravnu zastitu.39

Zig spada u pravo znakova razlikovanja, odnosno Zig je jedna od
kategorija prava industrijske svojine. Zigom se ne smatraju pecat, Stambilj,
znak za obelezavanje dragocenih metala i sli¢no.

38 Na engleskom jeziku: UPOV — International Convention for the Protection of New Varieties
of Plants.

39 Vesna Besarovi¢, Intelektualna svojina, industrijska svojina i autorsko pravo, op. cit., str. 145.
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Ukoliko dode do slucaja da se pojave ista firma i Zig, prednost ima firma,
tji. jaCe je pravo imaoca firme. Kada je slu€aj da postoje isti znakovi za
obelezavanje robe (usluga) u privrednom prometu nacionalna
zakonodavstva su se podelila po pitanju kome da se prizna jaCe pravo, da li
pravo prve upotrebe znaka u privrednom prometu ili pravo prve registracije
Ziga. Mada sistem prava upotrebe znaka u prometu izgleda pravicniji i u
skladu sa nacelima lojalne konkurencije, sistem registracije pruza daleko
veCu pravnu sigurnost, jer je pravo na Zig registrovano u javnim knjigama,
koje su svima dostupne, pa veéina novih zakona prihvata registraciju.
Sistem registracije, medutim ima ozbiljan nedostatak, a to je pojava tzv.
defanzivnih Zigova. To su Zigovi koji se registruju bez namere da se ikada
koriste, ve¢ da bi se konkurentima oduzela moguénost da koriste te Zigove
za obelezavanje svoje robe tj. usluga.

Pravo na zig se stiCe reSenjem nadleznog organa i upisom Ziga u
odgovarajudéi registar. Zig je monopolsko pravo koje svom nosiocu obezbeduje
isklju€ivo pravo da znak zasticen Zigom Koristi za obeleZavanje svoje robe ili
usluge, a da drugom licu zabrani da isti ili sliCan znak neovlasceno koristi za
obeleZavanje iste ili slicne vrste robe ili usluge. Zig je i apsolutno pravo, jer
njegov nosilac moze istaci prigovor prema svakom licu koje bi poku$alo da
upotrebi njegov Zig bez njegove saglasnosti. Pravom na Zig ne S§titi se
materijalno ili nematerijalno dobro kao takvo, ve¢ dejstvo, uticaj Ziga izrazen
kroz privrednu dobrobit koju Zig donosi svom nosiocu odnosno korisniku.

Zig ima nekoliko funkcija u priviednom Zivotu. Njegova primarna funkcija
je da oznadi poreklo robe odnosno ime proizvodaca ili u usluznoj delatnosti da
oznaci nosioca privredne delatnosti. Identifikacija proizvodaca je naro€ito
vazna za potroSale, koji imaju moguénost reklamacije u slu€aju
nezadovoljavajuceg kvaliteta ili mogucnost ponovne kupovine proizvoda
odredenog proizvodaca u slucaju da su njime zadovoljni. Druga funkcija Ziga
je da individualizira robu odnosno uslugu, da omoguéi da se jedna vrsta robe
ili usluge razlikuje od druge iste ili sli€ne vrste robe ili usluge. U uslovima
raznovrsne ponude na trZistu potroSacima je omoguéeno da razlikuju traZeni
proizvod od drugih istih ili sli¢nih proizvoda. Proizvod koji je obeleZzen Zigom
smatra se proizvodom odredenog kvaliteta, koji ne mora da bude
natprose€an, ali koji treba da bude konstantan kroz dugi niz godina. Ovo je
garantna funkcija Ziga i Sto je Zig poznatiji to je po pravilu ova garancija jaca.
Najzad, u uslovima savremenog trzista, Zig postaje mocéno sredstvo privredne
reklame i kao takav ima znac¢ajnu propagandnu funkciju. Atraktivha reklama
priviadi kupce, stvara utisak o uspednom preduzecu koje savremeno posluje,
a u svemu tome Zig proizvoda ili usluge ima klju¢nu ulogu.

Teorija, medunarodno pravo i nacionalni propisi poznaju vide vrsta
Zigova, zavisno od kriterijuma podele. Osnovna podela je na nacionalne i

253



Predrag Bjeli¢, Sanja Jelisavac-TroSic i lvana Popovic¢-Petrovic¢

nadnacionalne (medunarodne i druge) Zigove. Nacionalni Zig je znak koji je
dobio pravnu zastitu na teritoriji zemlje Ciji je nadleZzni organ odobrio Zig.
Medunarodni Zig je onaj koji se registruje sa vazenjem na teritoriji vise
drzava tj. koji ima nadnacionalni karakter. To su Zigovi koji se mogu
registrovati na osnovu Madridskog aranZmana o medunarodnom
registrovanju zigova. U okviru Evropske unije 1993. godine donesen je
Pravilnik o Zigu kojim je uspostavljen komunitarni Zig. Pravo na podnosenje
prijave za komunitarni Zig imaju pored zemalja €lanica Evropske unije (EU)
i pripadnici Pariske konvencije, Svetske trgovinske organizacije kao i
pripadnici svih drugih zemalja pod uslovom reciprociteta.40

Druga znacajna podela je na robne i usluzne zigove. U medunarodnim
konvencijama i u uporednom pravu razlikuje se fabricki i trgovacki zig. To je
razlika koja pociva na vrsti privredne delatnosti, dok je funkcija zZiga ista, pa
se u vecini savremenih zakona upotrebljava samo termin robni Zig. Usluzni
Zig je znak koji je u privrednom prometu namenjen razlikovanju usluga iste
ili slicne vrste. On se koristi u tercijalnoj delatnosti, tj. u osiguranju,
transportu, bankarstvu, turizmu i sl.

Naredna podela je na individualne i kolektivne Zigove, zatim razlikujemo
posebne vrste Zigova, a to su deskriptivni (opisni) Zigovi, nominativni Zigovi,
notorni (poznati) i renomirani (Cuveni) Zzigovi i Zigovi koje je donelo
kompjutersko pravo (internet adrese).

S obzirom da je zig znak kojim se obelezava roba odnosno usluge, a da
se savremena medunarodna trgovina ne moze zamisliti bez obeleZene robe
ili usluge, to u oblasti medunarodne zastite Ziga imamo najviSe pravnih
izvora. lzvori su slede¢i: Madridski aranZman o medunarodnom
registrovanju zigova (donet 1891. godine), Protokol uz Madridski aranZzman
(1989), Nicanski aranzman o medunarodnoj klasifikaciji proizvoda i usluga
radi registrovanja Zigova (1957) Becki sporazum o ustanovljenju
medunarodne klasifikacije figurativnih elemenata Zigova (1973) i Ugovor o
Zigovnom pravu (1994). NaSa zemlja nije ratifikovala samo Becki sporazum
iz 1973, dok su sve ostale konvencije inkorporirane u odgovarajuce
zakonske odredbe.

4.4. Industrijski dizajn

Uzorci predstavljaju oblik pravne zastite crteza i slika, dok su modeli
oblik pravne zastite geometrijskih tela, koji se primenjuju u industrijskoj ili
zanatskoj proizvodnji. U uporednom i medunarodnom pravu oni se

40 Evropska unija, na engleskom jeziku: EU — European Union.
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zajedniCkim imenom zovu industrijski dizajn i predstavljaju pravno zasticena
nova reSenja spoljnih oblika (dvodimenzionalnih i trodimenzionalnih)
proizvoda. Industrijski dizajn je stvaralacka aktivnost €iji je cilj da se odrede
formalni kvalitet proizvedenih industrijskih dobara. Ti formalni kvaliteti nisu
samo spoljne karakteristike, ve¢ pre svega strukturalni i funkcionalni odnosi
koji jedan sistem pretvaraju u koherentnu celinu kako sa stanovista
potro$aca tako i korisnika.#" Industrijski dizajn se uobi¢ajeno smatra pravom

industrijske svojine.

Uzorak je pravo kojim se $titi nova slika ili crtez koji moze da se prenese
na neki industrijski ili zanatski proizvod ili njegov deo. Predmet zastite je
grafiCko reSenje koje moZe da bude u boji, sa razli€itim sadrzajem. Uzorci
se koriste u proizvodnji tkanina, tepiha, tapeta i drugih proizvoda gde
povrsina ima znacaja. Uzorkom se ne mogu &tititi fotografska i kartografska
dela, tehnicki planovi i skice iako su oni dvodimenzionalnog karaktera.42

Model je pravo kojim se $&titi novi spoljni oblik odredenog industrijskog ili
zanatskog proizvoda ili njegovog dela. Predmet zastite je geometrijsko telo,
plasti¢na forma u prostoru koja predstavlja novi spoljni oblik, prototip ili nulta
serija buduceg industrijskog ili zanatskog proizvoda koji ¢e se po njemu
izradivati (npr. novi model automobila, namestaja, odece, itd.).

Industrijski dizajn doprinosi dobijanju proizvoda kojima se zadovoljavaju
odredene drustvene potrebe. U uslovima konkurentskog, razvijenog trzista
sve vise dolazi do izrazaja Covekova potreba za lepim, pa se od proizvoda
ne trazi samo da bude koristan i funkcionalan vec¢ i da bude privlac¢an, da
odgovara ukusu potroSaca kojima je namenjen. Spoljni izgled proizvoda
postaje tako sve znacajniji i to kod svih proizvoda Siroke potrosnje, od odece
i obuce do kuénih aparata. Posto industrijski dizajn postaje sve potrebnija
ljudska delatnost i njeni rezultati, u isto vreme postaju veoma vazan predmet
pravne zastite.

Autor industrijskog dizajna je fizi¢ko lice (ili grupa fizickih lica), a njegovo
reSenje po pravilu eksploatiSse pravno lice. Zbog tog razloga u mnogim
zemljama je predvidena dvostruka pravna zastita za uzorke i modele. Dizajn
koji se primenjuje u proizvodnji §titi se propisima iz oblasti industrijske
svojine, a rezultati stvaralastva koji se ne primenjuju u proizvodnji zastitu
ostvaruju u oblasti autorskog prava.

Autor modela ili uzorka ima moralna i imovinska prava. Moralno pravo
autora sastoji se u pravu da njegovo ime bude navedeno u prijavi, spisima i
ispravama koji se odnose na model ili uzorak koji je on stvorio. Imovinsko

41 Miaden Kovaéevi¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2002, str. 306.
42 \/esna Besarovi¢, Intelektualna svojina, industriiska svojina i autorsko pravo, op. cit., str. 134.
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pravo autora se sastoji u uZivanju ekonomske koristi od iskoris¢avanja
predmeta koji je prijavijen ili zasticen. Ako je autor u radnom odnosu
primenjuju se pravila iz oblasti patentnog prava, odnosno autoru se priznaju
moralno i pravo na naknadu, a poslodavac ima pravo na podno$enije prijave
i svojstvo nosioca prava. Pravo na ekonomsko iskoriS¢avanje obuhvata:
industrijsku ili zanatsku proizvodnju proizvoda za trziste, upotrebu tog
proizvoda u cilju obavljanja privredne delatnosti, skladiStenje radi stavljanja
u promet, ponudu tog proizvoda na trziStu, stavljanje u promet, uvoz
proizvoda i primena proizvoda u industrijskoj ili drugoj privrednoj delatnosti.

Dve medunarodne konvencije reguliSu oblast industrijskog dizajna, i to:
HaSki sporazum o medunarodnom prijavljivanju uzoraka i modela (donet
1925. godine) i Lokarinski aranzman o ustanovljenju medunarodne
klasifikacije industrijskih uzoraka i modela (1968).

4.5. Topografija integrisanih kola

Topografija je, na bilo koji nacin, prikazan trodimenzionalni raspored
elemenata, od kojih je najmanje jedan aktivan, i meduveza u integrisanom
kolu, ili trodimenzionalan raspored pripremljen za proizvodnju odredenog
integrisanog kola. Pod integrisanim kolom podrazumeva se gotov proizvod
ili meduproizvod u kome se ostvaruju odredena elekironska funkcija i u
kome su elementi, od kojih je najmanje jedan aktivan kao i meduveze
integralno formirani u ili na komadu materijala. Prema tome, re€ je o novom,
tehniCkom resenju, rezultatu pronalazackog rada jednog ili viSe ljudi koji ima
svoj materijalni oblik, podoban za pravnu zastitu. Proizvod mozZe da bude u
zavrSnom obliku ili meduproizvod.

Predmet pravne zastite je topografija integrisanih kola kao proizvod
intelektualnog stvaralastva pojedinca ili grupe ljudi. To je pravo intelektualne
svojine na koje se primenjuju opsta pravila koja vaze za ovu granu prava.
Predmet zastite nisu tehnologije koje se koriste u proizvodnji topografija,
informacije koje se Cuvaju u integrisanom kolu, kao ni ideje ni postupci,
metodi rada ili otkri¢a iz ove oblasti.

Autorsko-pravna zastita topografije integrisanih kola nije moguca, jer ako
bi se autor suprotstavio izmeni ili preradi svog dela, sto je jedno od njegovih
osnovnih prava, to bi dovelo do blokiranja daljeg razvoja topografije koje
upravo nastaju na osnovu nadogradnje jedne nove topografije nad pravno
zasticenom ranijom topografijom. Osim toga, s obzirom na privredni karakter
upotrebe topografije kao i na njena osnovna obelezja — novost (ili
originalnost) i primenljivost, ova materija je nesumnjivo deo prava
industrijske svojine, a ne autorskog prava.
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Subjekat zastite je stvaralac ili autor topografije. U slu€aju da topografiju
stvore zaposleni izvrSavaju¢i svoju redovnu radnu obavezu ona pripada
poslodavcu i on ima pravo da ostvari zastitu. Prema tome, pravo na zastitu
ima pre svega autor kao originalni nosilac, a zatim poslodavac (kod
topografija nastalih u radnom odnosu) i pravni sledbenik autora odnosno
poslodavca.

Originalnom topografijom se smatra ona koja je nastala kreativnim
radom samog stvaraoca i koja, u momentu svog nastanka nije bila opste
poznata medu stvaraocima topografija. Da bi se pravno zastitila topografija
mora biti originalna i mora imati komercijalnu upotrebu. Pri tome se pojam
komercijalne upotrebe Siroko tumaci, to mozZe biti bilo kakva distribucija
topografije, bilo samostalne ili sadrZzane u nekom proizvodu.

Nosilac prava na topografiju ima iskljuCiva prava da reprodukuje
zaSti¢enu topografiju, da proizvodi integrisana kola iz kojih se topografija
sastoji i da komercijalno upotrebljava zasti¢enu topografiju (uvozi i stavlja je
u promet). Ovo iskljuivo pravo nosioca topografije ograni¢eno je u slu€aju
reverzibilnog inZenjeringa.#3 To je slu¢aj kada neko na osnovu analize ili
istrazivanja zasticene topografije stvori novu topografiju, koja ispunjava
uslove originalnosti predvidene zakonom, onda to lice ima pravo da
reprodukuje, proizvodi i stavlja u promet svoju topografiju, a nosilac
zasti¢ene topografije to mora da tolerie.

Svetska trgovinska organizacija (WTO) u Sporazumu o trgovinskim
aspektima prava intelektualne svojine obavezuje sve zemlje &lanice da
obezbede zastitu topografija integrisanih kola na nacin na koji je to
regulisano u Konvenciji o zastiti intelektualne svojine na integrisanim kolima
iz 1989. godine.44 Ova Konvencija je doneta pod okriljem Svetske
organizacije za intelektualnu svojinu (WIPO), a potpisala ju je Savezna
Republika Jugoslavija (SRJ).#°

Obavezu pruzanja zaStite stvaraocima topografije integrisanih kola
propisala je i za svoje Clanice Evropska unija Direktivom br. 3295/94.

43 \/esna Besarovié, Blagota Zarkovié, Intelektualna svojina, industrijska svojina i autorsko
pravo, knjiga prva, jugoslovenski propisi sa komentarom, Cigoja Stampa, Beograd, 1998,
str. 145.

44 Na engleskom jeziku: World Trade Organization (WTO).
45 Na engleskom jeziku: World Intellectual Property Organization (WIPO).
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4.6. Geografska oznaka porekla

Geografska oznaka porekla predstavlja genericki (opsti) pojam za dve
svoje kategorije — oznaku porekla i geografsku oznaku kojima se
obelezavaju proizvodi koji se proizvode na odredenom geografskom
podrudju. Geografska oznaka porekla predstavija jedno kolektivnho pravo
svih lica, koji pripadaju odredenom geografskom podrucju, a koji mogu biti
fiziCka ili pravna lica koja se bave nekom privrednom delatnoScu.
Geografska oznaka porekla spada u prava industrijske svojine.

Predmet pravne zastite oznake porekla predstavlja geografski naziv
zemlje, regiona ili mesta kojim se ozna€ava proizvod koji iz njih potice, a Eiji
su kvalitet i posebna svojstva preteZzno uslovljena mestom odnosno
geografskom sredinom koja obuhvata prirodne i ljudske faktore.46 Prirodni
faktori mogu biti uticaj podneblja, klime, zemljista, vode i sli¢no, a narocito
su znacajni kod poljoprivrednih proizvoda. Ljudski faktor moze biti
tradicionalan nacin dobijanja ili pravljenja nekog proizvoda, na primer,
pirotski ¢ilimi, CeSki kristal, i slicno. Kod najveéeg broja proizvoda od znacaja
su oba faktora koji zajedno obezbeduju poseban ili izuzetan kvalitet
proizvodu, primer su alkoholna pi¢a i sirevi.

Geografska oznaka je geografski naziv koji se upotrebljava da oznaci da
odredeni proizvod potiCe iz jedne zemlje, regiona ili mesta. Geografska
oznaka ukazuje na geografski lokalitet sa koga roba poti€e, s tim da
Cinjenica da roba poti€e sa tog lokaliteta na koji oznaka ukazuje nije od
uticaja na kvalitet i svojstva robe. Po pravilu, u priviednom prometu
upotrebljavaju se geografske oznake, a samo izuzetno oznake porekla i to
kada je u pitanju poseban kvalitet i narocita svojstva jednog proizvoda.

Geografski naziv proizvoda dat je sam po sebi, njega odreduje mesto,
podrucje gde je nastao proizvod koji nosi zastiCenu oznaku. Za razliku od
ostalih prava industrijske svojine geografska oznaka porekla ne predstavija
rezultat ljudskog stvaralastva, jer je korisnik vezan geografskim podrucjem
sa koga proizvod poti¢e. Reputacija steCena zahvaljujuéi prirodnim uslovima
i vestini ljudi odredenog kraja utiCe na poveéanu traznju za ovim
proizvodima. Znaci oni stiCu odredenu prednost na trziStu u odnosu na istu
vrstu proizvoda koji nemaju ovu oznaku. ZastiCene oznake postaju tako
znacajno konkurentsko sredstvo i postizu snazan ekonomski ucinak.

46 Ovakva definicija postoji u veéini nacionalnih propisa o geografskim oznakama porekla,
uklju€ujudi i Lisabonski aranzman o medunarodnom registrovanju oznaka porekla, koji je
Jugoslavija ratifikovala 1998. godine, kao i u odredbama WTO i u Direktivi EU.
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Vrednost oznake geografskog porekla pociva na svesti i ubedenju
potroSaa da su proizvodi koji su njome obelezeni (pogotovo oznakom
porekla) posebnih svojstava i kvaliteta pa oznaka geografskog porekla ima
i garantnu funkciju.#’ Oznaka geografskog porekla moze da bude i snazno
sredstvo privredne propagande. Potrosaci se na osnovu nje obavestavaju o
poreklu robe i svojstvima koje ona ima zahvaljujuci regionu odakle potice.
Poseban znacaj ona ima za manje razvijene zemlje, jer glavninu njihovog
izvoza na medunarodno trziste €ine poljoprivredni proizvodi kod kojih ove
oznake igraju presudnu ulogu.

| pored funkcija koje geografske oznake porekla imaju u priviednom
prometu, jo§ uvek se u vecini zemalja pravna zastita ostvaruje posredno,
kroz odredbe prava o nelojalnoj konkurenciji ili prava o zigovima. S druge
strane, kod pojedinih zemalja, pravna zastita geografske oznake porekla
ima dugogodiSnju tradiciju. Danas u svetu postoje dva sistema zaStite
geografske oznake porekla, francuski i ¢esSki. Kod francuskog sistema
moguce je ostvariti sudsku (podnosi se tuzba sudu) i administrativnu zastitu
(donosi se redenje), dok se u ¢eSkom sistemu postupak zastite odvija pred
Zavodom. Svetska organizacija za intelektualnu svojinu je preporucila
sistem gde se postupak odvija iskljuivo pred nacionalnim zavodom, jer je
jednostavniji, pragmatiéniji i lak&i za usvajanje.

U medunarodnom pravu dve su konvencije donete iz ove oblasti:
Madridski sporazum o suzbijanju laznih i prevarnih oznaka porekla na
proizvodima (donet 1891. godine) i Lisabonski aranZman o zastiti oznaka
porekla i njihovom medunarodnom registrovanju (1958). Nasa zemlja je
ratifikovala Madridski sporazum maja 2000. godine, dok je sa druge strane,
pristupila Lisabonskom aranZmanu jo$ juna 1999. godine, $to je ujedno i
uslov za ¢lanstvo u Svetskoj trgovinskoj organizaciji.

5. Statisticko obuhvatanje izvoza
i uvoza intelektualne svojine

Istrazujuéi medunarodnu trgovinu intelektualnom svojinom suoavamo
se sa velikim problemima kod statistickog obuhvatanja, sli¢no kako i kod
analize trgovine uslugama. Proizvodi ljudskog duha, slicno kao i usluge,
nemaju materijalnu supstancu pa je teSko registrovati njihov prelazak preko
nacionalnih granica. Medunarodna trgovina intelektualnom svojinom se

47 Jean-Marie Auby, Robert Plaisant, Le droit des appellations d’origine: [l'appellation
Cognac, Librairies Techniques, Paris, 1974, p. 49.
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obavlja kao medunarodni transfer neopredmecene tehnologije (intangible
technology ili disembodied technology) i uklju€uje sva placanja i naplate
izmedu rezidenata i nerezidenata u vezi sa dozvolom za koriS¢enje
neopredmecenih, neproizvedenih, nefinansijskih dobara i vlasnickih prava,
kao Sto su patenti, autorska prava, Zigovi, franSizing i proizvodnih procesa,
ali i za koriS¢enje proizvedenih prototipova dogovorenim licencnim
ugovorima (npr. filmovi).

Predmet ovih dobara se, kao i kod usluga, procenjuje na osnovu
placanja koja se za kori§¢enje tih proizvoda naplaéuju iz inostranstva (izvoz
intelektualne svojine), odnosno na osnovu placanja koja se izvr8avaju
prema inostranstvu na osnovu koriS¢enje strane intelektualne svojine u
posmatranoj zemlji (uvoz intelektualne svojine). Ta placanja se obavljaju u
obliku tantijema i naknada za kori¢enje licenci (royality and licence fees),
posto se pravo koriS¢enja intelektualne svojine prenosi izdavanjem licence.

Podaci o pla¢anjima dobijaju se iz platnog bilansa svake nacionalne
privrede, kao pregleda svih pla¢anja i naplata u odnosima sa inostranstvom.
Medunarodni monetarni fond pla¢anja i naplate vezane za intelektualnu
svojinu registruje u tehnoloskom platnom bilnsu (Technology balance of
fayments — TBP), koji predstavlja jedan od podbilansa platnog bilansa, u
kome se registruju sve trgovinske transakcije vezane za medunarodne
transfere tehnologije i znanja.

Ukupna medunarodna trgovina neopredmecenom tehnologijom je,
prema podacima iz 2007. godine, iznosila oko 68 milijardi USD. Posto sve
zemlje u svetu i izvoze i uvoze proizvode intelektualne svojine da bi
sagledali njihov polozaj u ovoj grani medunarodne trgovine moramo gledati
neto tokove. Kada se od izvoza intelektualne svojine jedne zemlje oduzme
njen uvoz intelektualne svojine dobije se rezidual koji predstavlja neto
veli¢inu. Ako je taj rezidual pozitivan zemlja je neto izvoznik, a ako je rezidual
negativan zemalja je neto uvoznik intelektualne svojine. U svetu su samo
oko 18 nacionalnih privreda danas neto izvoznici intelektualne svojine i
njihov ukupan neto izvoz iznosi oko 30 milijardi USD. Podatke o tantiiemima
i naknadama od licenci objavljuju Medunarodni monetarni fond, Svetska
banka i OECD.48

48 predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2008, str. 209.
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Tabela 4: Promet tantijema i naknada od licenci (mird USD), 2005

lzvoz Uvoz Ukupno Bilans
Irska 1,0 27,8 28,8 -26,8
Japan 16,0 10,9 26,9 51
SAD 15,2 7.8 23,0 7.4
Holandija 11,1 10,2 21,3 0,9
Kanada 6,5 10,2 16,7 -3,7
G7 9,6 6,2 15,8 3,4
Madarska 6,5 9,2 15,7 2,7
EU 25 57 8,9 14,6 -3,2
Finska 71 7,4 14,5 -0,3
Velika Britanija 6,5 5,6 12,1 0,9
Rep. Koreja 4,2 7,8 12,0 -3,6
Svedska 7,8 4,2 12,0 3,6
OECD 6,8 3,5 10,3 3,3
Juzna Afrika 0,4 8,8 9,2 -8,4
Australija 1,8 6,6 8,4 -4,8
Francuska 5.1 3,0 8,1 2,1
Novi Zeland 1,1 6,7 7,8 -5,6
Nemacka 44 3,3 7,7 1,1
Poljska 0,4 7,2 7,6 -6,8
Kina 0,2 6,4 6,6 -,6,2
Danska 3,5 3,0 6,5 0,5
Brazil 0,6 5,8 6,4 -5,2
Rusija 1,1 4,0 51 -2,9
Spanija 0,6 4,0 4.6 -3,4
Belgija 2,0 2,2 4,2 -0,2
Slovacka 1,7 2,3 4,0 -0,5
Turska 3,9 3,9
Portugalija 0,4 3,2 3,6 -2,8
Austrija 0,4 3,0 34 -2,6
Norveska 1,8 1,6 3,4 0,2
Italija 1,2 2.1 3,3 -0,9
Gréka 0,2 3,0 3,2 -2,8
Ceska Republike 0,6 2,2 2,8 -1,6
Indija 0,1 1,6 1,7 -1,5
Luksemburg 0,7 0,5 1,2 -0,2
Meksiko 0,4 0,5 0,9 -0,1
Island 0,0 0,1 0,1 -0,1

Izvor: Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2008, str. 210.
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Prema podacima koje vidimo u tabeli mozemo primetiti da Irska, kao
jedna mala zemlja ima najveéi promet proizvoda ljudskog duha. Medutim
ona je veliki neto uvoznik dok je njen izvoz ovih proizvoda beznacajan.
Proizvodi ljudskog duha se u Irsku uvoze najviSe za potrebe tehnoloSkog
razvoja u filijalama stranih transnacionalnih kompanija.

Najznacajniji neto izvoznik neopredmecene tehnologije, prema tabeli, su
Sjedinjene Ameri¢ke Drzave, diji je neto izvoz 2005. godine iznosio preko 7
milijardi USD. Sektor proizvoda intelektualne svojine je sektor sa najve¢im
rastom u SAD i u 2005. godini je njegov doprinos americkom drustvenom
proizvodu bio 6,5% (oko 819 milijardi USD), doprinos rastu privrede oko
13% i uestvovao je u zaposlenosti sa 4% od ukupne zaposlenosti u SAD.

Drugi najveci neto izvoznik neopredmecéene tehnologije je Japan koiji je
2005. godine imao neto izvoz oko 5 milijardi USD, dok je na tre¢em mestu
Svedska, &iji je neto izvoz iste godine iznosio 3,6 milijardi USD.49 Kada
posmatramo razvijene zemlje videCemo da one nisu samo veliki neto
izvoznici neopredmecene tehnologije, vec i neto uvoznici, kao na primer

Evropska unija, €iji je neto uvoz iznosio 3,2 milijarde USD 2005. godine.

5.1. Savremeni tokovi na polju intelektualne svojine

Kraj Hladnog rata i globalizacija isli su zajedno sa novom industrijskom
revolucijom. Racunar i porast informacija, nastanak i Sirenje Interneta i
zajedno sa njima razvoj ekonomske nauke, preobratili su svaki aspekt
poslovanja. Informaciona tehnologija i mo¢ raCunara daju podsticaj svetskoj
ekonomiji, kao $to je to nekada €inila mo¢ parne masine, elektri¢ne energije
i nafte. Energija pare je zamenjena naftnom i elektriénom energijom, nakon
8to je industrijska revolucija, zasnovana na parnoj energiji izgubila svoj
impuls poslednjih decenija 19. veka. Podsticaj koji je proizveden nafthom
epohom, istroSio se poslednjih decenija 20. veka i brzina ekonomskog rasta
i produktivnosti je opala, naro€ito u Sjedinjenim Ameri¢kim Drzavama i
Zapadnoj Evropi. Sa ovim ekonomskim prelazima, od doba nafte do doba
informacije, skorije promene stvorile su novi ekonomski model zasnovan na
racunarima, ali pre svega ekonomskoj globalizaciji i ponovnoj izgradnji
velikih korporacija.

Ostvarene promene imaju veoma znacajan uticaj na svetsku ekonomiju.
Dolazi do uveéane stope tehnolo$ke inovacije, do poplave novih naucnih i
tehnoloskih dostignué¢a na Sirokom broju polja, kao Sto su biotehnologija,
telekomunikacije i nove materije. Znacajna napredovanja u oshovnim

49 predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2008, str. 211.
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naukama i redukovanje cene manipulacije znanjem usled upotrebe
kompijutera, vazni su Cinioci koji doprinose ubrzanju pronalazaka i inovacija.
Cena prenoSenja i posebno skladiStenja znanja opada. Intenzivirana
medunarodna konkurencija stimulisala je nau¢ne i tehnoloske inovacije, kao
i ubrzanje tempa tehnolo3kih promena. Inovacije, znanje, kreacije ljudskog
uma i tehnologija su postale najpresudniji faktor ekonomskog razvoja i
medunarodne konkurentnosti.

Osim toga, jak uticaj na svetsku ekonomiju ima i Siroka primenljivost
novih proizvoda intelektualne svojine. Prava intelektualne svojine, naro€ito u
raCunarstvu i elektronici, relevantna su za Siroki dijapazon ekonomskih
procesa i aktivhosti. Ona nalaze svoju primenu u mnogim sektorima
privrede. Procesi automatizacije, kontrole i automatska obrada podataka su
revolucionarni i za manufakturu i za usluge. U svim ovim podrudjima, zahtev
za manje vestim i nevestim radom je umanjen.

Zivotni ciklusi i proizvoda i proizvodnih procesa, dramatiéno su skraceni
— manje vremena prode izmedu inovacije novog proizvoda ili procesa,
komercijalizacije tog proizvoda ili procesa, i difuzije tehnologije prema, koliko
domacim, toliko i stranim konkurentima. Ovo smanjenje vremena je za
uzvrat dovelo do vece internacionalizacije inovacionih i tehnoloskih kretanja
i do novih konkurentskih strategija.

6. Ekonomska opravdanost zastite intelektualne svojine

Za svog zivota ¢ovek koristi plodove svoga rada. Medutim, u stvaranju
jednog intelektualnog dobra obi¢no ne ucestvuje samo pojedinac koji time
stiCe monopolska prava. U novostvorenom dobru izraZzena je akumulacija
opsteljudske mudrosti i znanja, pa se postavlja pitanje da li je opravdano da
pojedinac lisava prava iskoris¢avanja sve ostale ljude. Ovo nije jedina
dilema razmatranja ekonomske opravdanosti zastite intelektualne svojine.
Osim toga, potpuno isti rezultat intelektualnog stvaraladtva, moze da ima
razli¢itu trziSnu vrednost, zavisno od vremena kada je nastao i teritorije na
kojoj je nastao.

Prema tome, osnovni kriterjum za odobravanje zastite intelektualne
svojine treba da bude uloZeni trud u ostvarenje cilia kome je tvorac tezio,
kao i stepen zasluznosti za stvaranje jednog intelektualnog dobra. Kriterijum
drustvene korisnosti, koliko je neko pravo intelektualne svojine zaista
drustveno korisno, pruza mogucu osnovu za opravdanost njegove zastite.
Naime, ako drustvo ne bi nagradivalo stvaraoce, izostao bi optimalni
drustveni output. Ovo bi se desilo pogotovo ako se ne bi zabranila
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nedozvoljena upotreba intelektualnin dobara, piraterija i krivotvorenje.
Ovakva loSa politika jedne zemlje bi destimulisala inovatore, $to bi
prouzrokovalo, na duzi rok i opadanje drustvenog proizvoda te zemilje.

Racionalna ekonomska politika jedne zemlje proSiruje zastitu
intelektualne svojine sve dok marginalni dobici ne budu jednaki marginalnim
troSkovima. Poznato je da monopolska prava omogucavaju proizvodacu da
ostvari zaradu koja je iznad uobiajene zarade za odredeni proizvod, $to
jedna drzava ne bi smela da dozvoli. Sa druge strane, ukoliko je zastita slaba,
inovacije bi bile predmet slobodnog kopiranja, a privatan sektor ne bi imao
motivaciju da ulaze u razvoj, pa bi se priliv inovacija sve viSe smanijivao.
NajteZe je naéi pravu meru, odnosno visinu zastite intelektualne svojine.50

Zastita koja nije dobro odmerena sa stanovista drustvenog i privatnog
interesa donosi troSkove drzavi. Ekonomski troSkovi neodgovarajuée zastite
intelektualne svojine su: gubljenje interesa stranih firmi da unose inovacije u
zemlju gde postoji neodgovaraju¢a zastita; potencijalni neto gubitak
inicijative za svaki pronalazacki rad; odbijanje stranih firmi da transferiSu
vrhunsku tehnologiju; opadanje stranih direktnih investicija, i drugo.?

Dodatni troSak za povredu intelektualne svojine je pretnja od razli€itih
represivnih reakcija stranih zemalja u oblasti trgovine. Tehnolo$ki razvijene
zemlje su shvatile da njihove postojece i budu¢e komparativhe prednosti
zavise od sposobnosti da dominiraju industrijskim granama sa visokim
uceScem inovacija, Sto ih je navelo da preduzmu represivne mere protiv
onih zemalja koje toleriSu na domacéem trzistu nepostovanje principa zastite
intelektualne svojine.

Naijbolji primer su Sjedinjene Ameri¢ke Drzave (SAD), koje su preduzele
konkretne mere zastite. Clan 133. Carinskog zakona Sjedinjenih Ameri¢kih
Drzava $&titi domace firme od nedozvoljenog uvoza i to tako $to se ne trazi
da domaca firma dokazZe da je pretrpela Stetu od firme iz zemlje u kojoj je
patentna zastita neodgovarajuc¢a, ve¢ na osnovu same €injenice da zastita
ne odgovara ameriCkim standardima pravne zastite. Dalje, ¢lan 301.
Trgovinskog zakona pogada zemlje sa nedovoljnom zastitom intelektualne
svojine, Cije su firme priCinile Stetu americkim firmama na americkom ili
stranom trzidtu, ne uslovljavajuci pri tome da je proizvod u pitanju predmet
nelojalne konkurencije. Kada sud utvrdi postojanje povrede, moze se zemlji
u pitanju oduzeti ili smanjiti prednost trgovinskih preferencijala i povecati

50 Sanja Jelisavac, Intelektualna svojina — medunarodna trgovina pravima intelektualne
svgjine, Institut za medunarodnu politiku i privredu, Beograd, 2006, str. 51.

51 Moris Bincley, Intellectual Property Rights: a Strategic Instrument of Developing Nations,
Toronto, 1991, p. 5.
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carinska tarifa za bilo koji proizvod iz te zemlje, pozivajuéi se na pomenuti
¢lan 301. Trgovinskog zakona.52

Zastita intelektualne svojine ne obezbeduje obavezno razvoj i zdravu
konkurenciju. Opravdanost jate u odnosu na slabiju zastitu je pitanje koje je
potrebno stalno iznova postavijati i preispitivati. Mogucée redenje bi bilo u
skracivanju trajanja zastite, ali ne ispod minimuma koji stimuliSe stvaralastvo
i u revidiranju obima ograni¢enja koje odobravanje prava implicira, $to bi
neminovno vodilo ka menjanju postoje¢eg koncepta pravne iskljucivosti.53

Preko dobro organizovanog sistema zastite intelektualne svojine
moguce je obezbediti da se inovacija ili kreacija pripiSe pravom autoru, da
on na taj nacin obezbedi ,vlasnidtvo” nad njom i da, kao rezultat toga, ima
ekonomsku Kkorist. Zastitom intelektualne svojine, drustvo obezbeduje
podsticaj ljudima koji ulazu vreme i novac u razvoj novih ideja.

Sistem intelektualne svojine prema tome trebao bi biti osmisljen tako da
od nje imaju koristi i njen autor i drudtvo kao celina. Prava intelektualne
svojine dozvoljavaju autoru da koristi svoj rad u komercijalne svrhe, na
ograni€eni vremenski period. Za uzvrat $to odobrava takva prava drustvo ima
koristi na razne nacine. Prava intelektualne svojine doprinose drustvu su:

» Odrzavanjem korektne konkurencije i podsticanjem proizvodnje
Sirokog spektra kvalitetnih roba i usluga;

+ JaCanjem privrednog razvoja i zaposlenosti;

» Davanjem podrske inovacijama i kreacijama;

* Promovisanjem tehnoloSkog i kulturnog napretka;
» Obogacivanjem opsteg znanja drustva, itd.

7. Intelektualna svojina u medunarodnim okvirima

Nesumnijivo je da razvijenim zemljama odgovara relativno visok stepen
pravne zastite intelektualne svojine, $to nije uvek slu€aj sa zemljama u
razvoju. Zemljama u razvoju, na prvi pogled, odgovara nizi stepen zastite,
dozvoljavanje pojedinih povreda, nepruzanje zastite stranim nosiocima
prava, i slicno. Medutim, buduéi da razvijene zemlje traze iste standarde
pravne zastite intelektualne svojine i u zemljama u razvoju, to bi ovim

52 \lesna Besarovié, Intelektualna svojina, industrijska svojina i autorsko pravo, Cigoja
Stampa, Beograd, 2000, str. 31.

53 Edwin Hettinger, Justifying Intellectual Property, Public Affairs, vol.v18/1989, Prinston,
1989, p. 3.

265



Predrag Bjeli¢, Sanja Jelisavac-TroSic i lvana Popovic¢-Petrovic¢

zemljama odgovaralo da u multilateralnim pregovorima, prihvatanjem normi
koje traze razvijene zemlje u pogledu zastite intelektualne svojine, dobijaju
koncesije u oblasti trgovine. Ove prednosti bi im nadoknadile razliku u
tro8kovima izmedu nivoa zastite koji odgovara njihovoj nacionalnoj ekonomiji
i nivoa koji zahteva razvijeni svet. Na taj nacCin intelektualna svojina bi
posluzila kao ulog u pregovorima za dobijanje povlastica u oblasti trgovine.

Medunarodne inicijative za Siru liberalizaciju medunarodne trgovine,
doveli su do pregovora i o oblasti intelektualne svojine tokom Urugvajske
runde GATT (Opsti sporazum o carinama i trgovini).5* Posebno je
razgovarano o liberalizaciji takozvanih ,novih” oblasti, to su trgovina
uslugama, direktne investicije i trgovina pravima intelektualne svojine. Tako
je doslo do prihvatanja TRIPS sporazuma aprila 1994. godine, koji je stupio
na snagu januara 1995. godine. On danas predstavlja najznacajniji
medunarodni ugovor iz oblasti intelektualne svojine i obavezan je za sve
zemlje Clanice WTO. DonoSenje TRIPS sporazuma u okviru WTO (koja je
zamenila GATT) imalo je za zadatak da omoguci efikasan sistem zastite
prava intelektualne svojine uvodenjem kaznenih mera i povlacenjem
carinskih povlastica na medudrzavnom nivou.

Posebnu teSkoCu za zemlje u razvoju u okviru Urugvajske runde
pregovora predstavijao je zahtev razvijenih zemalja za veéom zastitom
prava industrijske svojine. To posebno vazi za zahteve da se postojeca
medunarodna regulativa proSiri po sadrzini zastite i produzi po trajanju
zastite. Na primer, trazi se zastita za pronalaske iz oblasti genetskog
inZenjeringa, digitalne tehnologije i slicno §to nesumnjivo usporava i
ograni¢ava razvojne napore zemalja u razvoju.

Moze se reci da danas preovladuje uverenje da, ukoliko jedna zemlja ne
omoguci zastitu intelektualnoj svojini, do¢i ¢e do usporavanja transfera i
opadanja kvaliteta uvezene tehnologije. Posledica toga je smanjenje
konkurentnosti domadih proizvoda na stranim trzistima, nedovoljna i
neodgovaraju¢a snabdevenost domaceg trzista i destimulativna atmosfera
za pronalazastvo. Stalno prisutan konflikt interesa izvoznika i uvoznika
intelektualnih dobara zahteva kompromisna resenja.

54 Na engleskom jeziku: General Agreement on Tariffs and Trade (GATT).
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Medunarodnu trgovinu kao dinami¢nu privrednu aktivnost zadesile su
znacajne promene na pocetku 21. veka. Neke od njih éemo obraditi u ovom
delu knjige.

1. Transnacionalizacija svetske trgovine
i novi koncept analize medunarodne trgovine

1.1. Transnacionalizacija medunarodne trgovine

Od druge polovine 19. veka prisutna je tendencija sve znacajnijeg kretanja
privatnog kapitala u okviru svetske privrede. Taj kapital se kretao u obliku
stranih direktnih investicija tako Sto su velika preduzec¢a pocela da osnivaju
svoja zavisna preduzeca u drugim nacionalnim privredama, kao svoje strane
filijale. Ovo je bila potreba za proSirenjem trzista, jer je poslovanje pojedinih
velikih kompanija postalo vec¢e od potreba lokalnog trzista. Osnivanje stranih
filjala je bila znaCajna mogucnost za zaobilazenje brojnih ograni¢enja u
poslovanju na inostranom trzistu, a u to vreme najveca prepreka su bile jo3
uvek visoke carinske stope. U ovom periodu najznacajnija izvoriSta stranih
direktnih investicija bile su razvijene evropske zemlje, kao Nemacka, Velika
Britanija i druge i te investicije su uglavnom iSle u te druge razvijene zemlje, za
razliku od drzavnog kapitala koji se uglavhom ulagao u kolonijama.

U toku svetskih ratova i privatni kapital je trpeo opstrukciju u njegovom
globalnom kretanju, jer su neke zemlje blokirale priliv i konfiskovale kapital
drzavljana druge zaracene strane, kao to je to bio slu¢aj sa ,nemackim”
kapitalom u Velikoj Britaniji. To je znacilo da je aktivnost tih stranih filijala bila
onemogucéena u domacoj privredi ili je ona morala da radi za domace vojne
napore.

Najznacajniji period za strane direkine investicije doSao je posle kraja
Drugog svetskog rata, od 1945. godine, kada je Evropi opustoSenoj ratom
trebalo dosta kapitala za obnovu i uspostavljanje posleratne industrije. Najvise
privatnog kapitala u Evropu je doSlo iz SAD koje od ovog perioda preuzimaju
mesto glavnog izvorista stranih direktnih investicija. Tek kasnije njihovu
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dominaciju ¢e ugroziti Japan i neke od zemalja EU, pa u drugoj polovini 20. veka
govorimo o veliko trijadi kao izvorima privatnog kapitala za globalnu privredu.

Svi ovi tokovi privatnog kapitala, u obliku stranih direktnih investicija bili su
moguéi samo u zemljama tzv. zapadnog bloka, dok socijalistiCke zemlje, iz tzv.
Istoénog bloka nisu dopustale priliv privatnog stranog kapitala. | mnoge zemlje
u razvoju, uplaSene od potencijalne eksploatacije su ograni¢avale prilive
stranog privatnog kapitala. Uglavnom su dopustale njegov ograniceni priliv
putem ,zajedniCkih ulaganja” koja su podrazumevala da stranac u domacéim
preduzeéima ne moze imati udeo veci od 49%, tako da nije imao kontrolu nad
tim preduzec¢ima. Ovo u punom smislu i nisu bile strane direktne investicije, jer
one po svojoj definiciji bas podrazumevaju da preduzecée investitor ima
potpunu kontrolu nad preduze¢em u inostranstvu koje osnova svojom stranom
direktnom investicijom. U nekim zemljama u razvoju je dolazilo i do znacajnih
nacionalizacija imovine privatnih kompanija, pa su u ovom periodu strane
direktne investicije iz razvijenih zemalja uglavnom zaobilazile zemlje u razvoju
i najviSe iSle ka drugim razvijenim zemljama.

lako su transnacionalna preduzeca poslovala samo u Zapadnom bloku ona
su do kraja 20. veka ostvarila znaCajan uticaj u svetskoj privredi. Prema
podacima UNCTAD-a iz devedesetih godina 20. veka ona su kontrolisala oko
25% od ukupne svetske proizvodnje i 66% od ukupne svetske trgovine. Cak
jedna trecina svetske trgovine u tom periodu je otpadala na tzv. interfirmsku
razmenu transnacionalnih kompanija, dok je druga tre¢ina svetske trgovine bila
trgovina transnacionalnih kompanija sa drugim preduze¢ima u svetu.
Transnacionalne kompanije su dominirale i joS uvek dominiraju u trgovini
velikog broja primarnih proizvoda. Transfer tehnologije u globalnim razmerama
je u potpunosti pod kontrolom transnacionalnih kompanija, koje jedine danas
imaju sredstava da ulazu i istraZivanje i razvoj novih proizvoda i usavrSavanje
postojeéih proizvoda.! Na taj nacin one stiéu monopol nad novom tehnologijom
koja je pod zastitom prava na intelektualnu svojinu, putem patenata.

Ali potpuno globalna razmena stranih direktnih investicija uspostavljena je
1990. godine sa padom Isto¢nog bloka i prelaskom socijalistiCkih zemalja sa
plansko-direktivne na trzisni sistem privredivanja. Buduéi da je ovim zemljama,
takode, nedostajao kapital one su se brzo otvorile za priliv stranog privatnog
kapitala kroz priliv stranih direktnih investicija. Na taj nacin, prvi put u ljudskoj
istoriji, transnacionalne kompanije su poslovale globalno — u ¢itavom svetu. Za
bivS§im socijalistiCkim zemljama i mnoge zemlje u razvoju su se otvorile za priliv
stranog privatnog kapitala. Kao $to vidimo, na prikazanoj slici, od 1991. godine

1 Detaljnije pogledati u: Predrag Bjeli¢ ,Medunarodna trgovina” Centra za izdavacku
delatnost Ekonomskog fakulteta, Beograd, 2002, str.113-120.
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prilivi stranih direktnih investicija dinami¢no rastu, moZemo reéi i
eksponencijalno, sve do 2000. godine. Te 2000. godine ostvaren je rekordni
nivo priliva stranih direktnih investicija od oko 1.400 milijardi USD u
posmatranoj godini. Jedan od razloga za ovakvo stanje je otvaranje Rusije i
drugih bivsih socijalistiCkin zemalja za strane investicije, ali mi vidimo da je
najveci priliv ostvaren upravo u razvijenim zemljama, a ne u zemljama u
tranziciji ili zemljama u razvoju. Transnacionalne kompanije su Zelele da
proSire svoja trzidta, a u tom periodu dolazi do opste liberalizacije uslova za
ulazak stranog kapitala u razne nacionalne privrede. Najveéi napredak u
liberalizaciji investicionih reZima je postignut upravo u razvijenim zemljama
usvajanjem Multilateralnog sporazuma o investicijama (Multilateral Agreement
on Investments) od strane ove grupe zemalja. Buduéi da je ovaj sporazum,
izmedu ostalog, podrazumevao i primenu nacionalnog tretmana za strane
investicije vecina zemalja u razvoju nije htela da prihvati ovakav sporazum pa
je on skloplien pod okriliem Organizacije za ekonomsku saradnju i razvoj
(Organization for Economic Co-operation and Development — OECD).

Slika 1: Kretanje stranih direktnih investicija u svetu 1980-2008. godine
(milijarde USD)

Svet ukupno

o
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Izvor: UNCTAD “World Investment Report 2009: Transnational Corporations, Agricultural
Production and Development” Geneva, 2009, Figure 1.1, p.4.

Posle 2000. godine dolazi do naglog pada priliva stranih direktnih
investicija, sve do 2003. godine kada se ponovo belezZi rast ove vrste investicija
u svetu. Vec 2006. godine se dostize nivo priliva iz 2000. godine i nastavlja se
dalji rast priliva stranih direktnih investicija. U 2007. godini globalni prilivi stranih
direktnih investicija iznosili su 2.000 milijardi USD. Posle te godine dolazi
ponovo do pada priliva, ispod ovog nivoa. Tokovi stranih direktnih investicija u
svetu kao da su predvideli svetsku ekonomsku krizu iz 2008. godine.
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Danas u svetu, prema podacima UNCTAD-a, posluje oko 82.000 mati¢nih
preduzeca transnacionalnih kompanija sa preko 800.000 stranih filijala, a prilivi
stranih direktnih investicija u 2008. godini su iznosili preko 1.300 milijardi USD.
Globalni stok stranih direktnih investicija u 2008. godini je tako dosegao iznos od
16.205,6 milijardi USD. NajviSe stranih direktnih investicija i dalje odlazi u
razvijene zemlje, oko 74% u 2007. godini. U zemlje u razvoju odlazi samo oko
24% priliva stranih direktnih investicija u 2007. godini, dok je taj procenat za zemlje
u tranziciji samo oko 2% u istoj godini. Kao $to vidimo dominacija razvijenih
zemalja i kao izvorista, ali i destinacija stranih direktnih investicija se nastavija.

Slika 2: Geografska struktura priliva stranih direktnih investicija
u svetu 2007. godine (procenti)

Zemlje u tranziciji

Zemlje u razvoju 1,89

24,31

~ Razvijene zemlje
73,79

Izvor: Prema podacima UNCTAD-a iz: UNCTAD “World Investment Report 2009: Transnational
Corporations, Agricultural Production and Development” Geneva, 2009, p.218.

Glavni sektor u kojem se ostvaruje najveci priliv stranih direktnih investicija,
u globalnim razmerama, su usluge. U sektor usluga otiSlo je oko 64% od
ukupnog priliva stranih direktnih investicija u svetu 2007. godine. Na drugom
mestu je sektor industrijske proizvodnje koji ima u¢es¢e od 27% u globalnim
prilivima stranih direktnih investicija 2007. godine, dok je sektor primarne
proizvodnje te godine ostvario u¢edc¢e od samo 7,47%. (Slika 3)

Prisetimo se nase dileme sa pocetka ove knjige kada smo se pitali kako je
moguce da usluge imaju uceSée od oko 20% u svetskom izvozu iako
dominiraju u kreiranju drustvenog proizvoda u svetu. Stvar je da se izvoz
usluga obavlja posredno, preko izvoza privatnog kapitala u inostranstvo,
odnosno usluge se u inostranstvu pruzaju posredstvom stranih filijala. Ovi
podaci o sektorskoj strukturi priliva stranih direktnih investicija nam ovo samo
ukazuju, a detaljnije to pokazuju i dokazuju podaci dobijeni iz statistike trgovine
uslugama stranih filijala (Foreign Affiliates Trade in Services Statistics —
FATSS), koja je sastavni deo statistile tragovine stranih filijala (FATS) o kojoj
Ce biti re¢i u nastavku ovoga rada.
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Slika 3: Sektorska struktura priliva stranih direktnih investicija
u svetu 2007. godine (procenti)

Primarna
proizvodnja
7,47

Usluge 63,84

Industrijska
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27,05

Izvor: Prema podacima UNCTAD-a iz: UNCTAD “World Investment Report 2009: Transnational
Corporations, Agricultural Production and Development” Geneva, 2009, p.218.

Da je stvarno moguce da se znacajan izvoz usluga ostvaruje preko stranih
filjala svedodi i €injenica da u svetu danas postoji preko 82.000 razli€itih
sistema transnacionalnih kompanija, brojano prema broju mati¢nih kompanija
kao njihovih centara. Prema podacima UNCTAD-a, gde su zemlje dostavljale
podatke za poslednju raspolozivu godinu, vidimo da je najvedi broj mati¢nih
kompanija jo$ uvek u razvijenim zemljama i to oko 72%. Ovo je i logi¢no kada
se zna da ove zemlje obiluju kapitalom, a da se smanjuju investicione
mogucnosti u njihovim priviedama. Od razvijenih zemalja privrede koje su
sedista najvecéeg broja mati¢nih kompanija su zemlje Evropske unije, Japan pa
évajcarska, dok su SAD tek na trecem mestu. Ove podatke treba uzeti sa
rezervom, jer se u ovoj statistici ne primenjuje pravilo poslednjeg dominantnog
investitora, Sto znaCi da neke od ovih evropskih kompanija mogu biti
finansirane privatnim kapitalom iz drugih drzava. Nerealno je da je uceSce
SAD u broju mati¢nih kompanija u svetu ispod 3%. (Tabela 1)

Danas i u zemljama u razvoju postoji znac¢ajan broj mati¢nih kompanija, ¢ak
preko 26% od ukupnog broja mati¢nih kompanija u svetu. Najvece izvoriste
mati¢nih kompanija iz grupe razvijenih zemalja je Republika Koreja u kojoj ima
sediSte 9% svetskih transnacionalnih kompanija, pa nije ni ¢udo Sto owvu
privredu Medunarodni monetarni fond klasifikuje u napredne privrede. Znacajna
izvorista transnacionalnih kompanija, od zemalja u razvoju, su i Kina i Turska, u
kojima sediste ima 4% odnosno 2% transnacionalnih kompanija, respektivno.

Vazan podatak je da preko 2% transnacionalnih kompanija ima sedite na
Britanskim devi¢anskim ostrvima, kao i da 442 velike globalne kompanije imaju
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Tabela 1: Mati¢na preduzeca i filijale u svetu i odabranim privredama
(podaci su iz poslednje raspolozive godine)

Mati¢na preduzeca Filijale
broj Udeo u svetu (%) broj Udeo u svetu (%)
Razvijene zemlje 58.783 71,64 366.881 45,44
Evropska unija 43.492 53,00 335.577 41,56
SAD 2418 2,95 5.664 0,70
Japan 4.663 5,68 4.500 0,55
Svaijcarska 2.616 3,19 6.852 0,85
Kanada 1.439 1,75 3.725 0,46
Zemlje u razvoju 21.425 26,11 425.258 52,67
Kina 3.429 4,18 286.232 35,45
Indija 815 1,00 2.242 0,27
Koreja, Rep. 7.460 9,09 16.953 2,10
Turska 2.871 3,50 21.079 2,61
Brazil 226 0,28 4172 0,52
Argentina 106 0,13 1.826 0,23
Britanska devi¢anska ostrva 1.754 2,14 1.169 0,14
Kajmanska ostrva 442 0,54 778 0,10
Zemlje u tranziciji 1.845 2,25 15.224 1,89
Moldavija 951 1,16 2.670 0,33
Srbija 97 0,12 466 0,06
SVET 82.053 100,00 807.363 100,00

Prema podacima UNCTAD-a izz. UNCTAD “World Investment Report 2009: Transnational
Corporations, Agricultural Production and Development” Geneva, 2009, p. 223.

svoje sediSte na Kajmanskim ostrvima. Ove male ostrvske privrede iz Kariba
imaju specifine poreske i carinske rezime, pa ih Cesto u literaturama nazivaju
poreskim rajevima, $to omogucava kompanijama koje globalno posluju da
placaju male poreze na svoje profite, iako vecinu svojih poslovnih aktivnosti
obavljaju van ovih privreda. Ovakvo poslovanje je na granici izmedu
dozvoljenog izbegavanja poreza (fax awoidance) i nedozvoljene poreske utaje
(tax evasion). Zbog toga mnoge razvijene privrede Zele da ograniCe
izbegavanje poreza na ovaj nacin. Vecina kompanija sa sediStem na ovim
ostrvima je osnovana kapitalom drugacije “nacionalnosti” ali buduéi da podaci
nisu prikupljani po sistemu poslednjeg dominantnog investitora mi nismo sigurni
odakle ovaj kapital potiCe, ali pretpostavljamo da je veéinom iz SAD i Kanade.

274



Savremena medunarodna trgovina

Zemlje u tranziciji imaju samo oko 2% mati¢nih kompanija i one su
uglavnom grupa zemalja kojima nedostaje kapital, ali i u kojima principi trziSnog
privredivanja nisu razvijeni do kraja. lznenaduje da je zemlje sa najveéim
brojem matic¢nih kompanija, u okviru zemalja u tranziciji, Moldavija kao mala i
nerazvijena privreda. Ali ovo je privreda koja ima povoljne poreske propise pa
je sli¢na situacija kao kod karipskih ostrva a verovatno se kompanije manje
obuhvatno definiSu kao transnacionalne. U Srbiji, prema poslednjim
raspolozivim podacima iz 2008. godine, vidimo da posluje 97 mati¢nih
kompanija koje imaju svoje filijale u inostranstvu. Ovo je znagajan podatak, ali
je broj ovih preduzeé¢a mali, u skladu sa stepenom razvoja nade privrede. Za
ocCekivati je da ¢e broj ovih kompanija zna€ajno porasti u buduénosti.

Medutim, u pogledu broja stranih filjala koje posluju u jednoj privredi
moramo istaéi da je situacija obrnuta, jer se preko 52% od svih filijala u svetu
nalazi u zemljama u razvoju. Najznacajnije privrede domacini stranih filijala su
Kina, u kojoj se nalazi preko 35% od ukupnog broja filijala u svetu, Turska i
republika Koreja, obe sa oko 2% od svetskih filijala. Ovo je i za oCekivati, jer je
Kina privreda u usponu sa znac€ajnim ljudskim i prirodnim resursima koji se
ovde nalaze u izobilju, pa su i jevtiniji, a ova privreda ima i znacajno trziste za
prodaju raznih proizvoda. Znacajna destinacija stranih direktnih investicija i
privreda domacin stranih filijala je Evropska unija, na koju otpada ¢ak 41,5%
od ukupnog broja stranih filjala u svetu. Razlog ovakvog interesovanja je
ogromno i bogato trZiSte na kome se nalazi gotovo pola milijarde potroSaca sa
visokim dohotkom per capita.

Imajuéi u vidu €injenice o rasporedu mati¢nih kompanija i filijala u svetu, a
imaju¢i u vidu novi koncept u analizi medunarodne trgovine, mozemo
pretpostaviti da je izvoz dobijen primenom klasiCne statistike za razvijene
zemlje potcenjen, a za zemlje u razvoju precenjen. Naime razvijene zemlje
mnogo Vide izvoze putem izvoza svog kapitala, medunarodnom proizvodnjom
i prodajom preko svojih filijala u inostranstvu nego Sto direktno izvoze samu
robu na strana trzista. Kod zemalja u razvoju je obrnuta situacija. Ovo ¢emo
detaljno elaborirati u narednom delu ovoga rada.

1.2. Novi koncept u analizi medunarodne trgovine

Medunarodna trgovina se vekovima sastojala u razmeni manje ili viSe
finalizovanih proizvoda koji su se proizvodili u odredenim privredama sa
lokalnim resursima i prodavali u inostranstvu. Privreda koja obiluje odredenim
faktorima bila je konkurentnija u proizvodniji tih proizvoda pa samim tim je bila
i konkurentna u njihovoj prodaji na svetskom trzistu. Polazna pretpostavka
vecine teorija medunarodne trgovine je da su faktori proizvodnje mobilni u
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okviru zemlje, ali ne i izmedu zemalja. Zbog toga su se faktorski sadrZaji
razmenjivali kroz gotove proizvode.

Ali od 20. veka pretpostavka o nemobilnosti faktora proizvodnje izmedu
zemalja nije realna, jer se faktori razmenjuju. Najmobilniji je kapital, dok i rad
postaje sve mobilniji u globalnim razmerama. lako su prirodni resursi najmanje
mobilni, mobilnost kapitala u zna€ajnoj meri moze da nadomesti nemobilnost
prirodnih resursa. Prirodni resursi se koriste na mestima na kojima se prirodno
nalaze od strane filijala kompanija osnovanih mobilnim privatnim kapitalom.

O mobilnosti kapitala i znacaju transnacionalnih kompanija je veé bilo
dosta reCi u ovoj knjizi, ali pogledajmo jo$ jednom najznacajnije indikatore
poslovanja transnacionalnih kompanija krajem 20. i poCetkom 21. veka,
prikazanih u narednoj tabeli. Vidimo da je svetski drustveni proizvod 2008.
godine dostigao iznos od oko 60.000 milijardi USD, dok je svetski izvoz te
godine iznosio oko 20.000 milijardi i time ostvario udeo od 1/3 u svetskom
drustvenom proizvodu (svetski izvozni koeficijent). Ovo je znacajan pokazatelj
globalizovanosti svetske privrede. U okviru svetskog izvoza od oko 20.000
milijardi USD 1/3 predstavlja izvoz transnacionalnih kompanija. Ali ako
pogledamo da su prodaje stranih filijala malo preko 30.000 milijardi USD 2008.
godine vidimo da te prodaje imaju veci znacaj od ukupnog svetskog izvoza.

Tabela 2. Pokazatelji aktivnosti transnacionalnih kompanija
u svetskoj privredi (milijarde USD)

1982 1990 2007 2008
Domaci bruto proizvod sveta 11.963 22.121 55.114 60.780
Izvoz proizvoda i usluga 2.395 4.414 17.321 19.990
Tantijeme i naknade od licenci 9 29 163 177
SDI prilivi 58 207 1.979 1.697
SDI odlivi 27 239 2.147 1.858
Prodaje stranih filijala 2.530 6.026 31.764 30.311
Izvoz stranih filijala 635 1.498 5.775 6.664
Zaposljavanje u stranim filijalama (000) | 19.864 24476 80.396 77.388

Izvor: UNCTAD “World Investment Report 2009: Transnational Corporations, Agricultural
Production and Development” Geneva, 2009, table 1.6, p.18.

Kada od ukupnih prodaja stranih filijala oduzmemao njihov izvoz dobijamo
podatak o domaéim prodajama filijala odnosno o prodajama stranih filijala u
zemljama domacinima tih filijala. Taj podatak u 2008. godini je iznosio oko
23.000 milijardi i za 18% bio ve¢i od ukupnog svetskog izvoza. Mozemo
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zakljuciti da se vecina prodaje proizvoda u inostranstvu ostvaruje preko filijala
nego preko direktnog izvoza. Zbog toga bi prodaju preko filijala mogli oznaditi
kao indirektni izvoz.

Osim znacajne aktivnosti transnacionalnih kompanija u svetu je porasla i
mobilnost radne snage, kao drugog znacajnog faktora proizvodnje. Ujedinjene
nacije procenjuju da se danas u svetu nalazi negde oko 200 miliona stranih
radnika, koji u pojedinim zemljama ucestvuju i sa 10% u ukupnoj aktivnoj
radnoj snazi. Kretanje radne snage je zna€ajno kao kanal pruZanja usluga u
inostranstvu. Za zemlje u koje radnici pristizu, a to su ve€inom razvijene
zemlje, ovo je pozitivan ishod jer one danas sve viSe pate od nedostatka radne
snage, zbog niskog prirastaja i loSe kvalifikacione strukture radne snage. Ali i
zemlje iz koje radnici poti¢u, a to su uglavhom zemlje u razvoju, osecaju
znacajne pozitivne efekte ovakvog kretanja radne snage, koja nije mogla da
bude angazovana lokalno, pa se njenim angazovanjem stvaraju zarade koje
se vec¢im delom, u obliku doznaka, slivaju u zemlje porekla radne snage.

Ali od 1990. godine kada smo videli da je naglo dodatno porasla aktivnost
transnacionalnih kompanija beleZimo i promene u njihovoj poslovnoj filozofiji.
Ove kompanije svetsko trziSte sve viSe sagledavaju jedinstveno i njihovo
poslovanje i u smislu poslovne organizacije postaje globalno. Kapital se ulaze
tamo gde su sirovine najjevtinije, te sirovine se na tim lokacijama pretvaraju u
poluproizvode i Salju u druge filjale u okviru sistema iste transnacionalne
kompanije. U tim filijalama se ti proizvodi kombinuju i finalizuju, i finalni proizvodi
se prodaju na razvijenim trzistima. Na ovaj nacin poslovanije se sve viSe zatvara
u sisteme transnacionalnih kompanije koje postaju vertikalno organizovane kroz
vertikalnu specijalizaciju filijala koje posluju u sistemu jedne transnacionalne
kompanije. Tako na primer jedna filijala preraduje prirodne sirovine, u drugoj se
vr$i obrada tako nastalih poluproizvoda dodavanjem vrednosti kroz rad, a u
nekoj trecoj filijali se proizvod finalizuje, Cetvrta vrsi prodaju proizvoda i bavi se
marketinSkim aktivnostima. Transnacionalne kompanije koje su svoju
proizvodnju prenosile u inostranstvo (tzv. medunarodna proizvodnja) se sada
segmentira i odvija po odredenim segmentima u odredenim zemljama i tako se
kreiraju tzv. globalni proizvodni lanci.

Ovako poslovanije transnacionalnih kompanija ima veliki uticaj na strukturu
i tokove medunarodne trgovine, jer se ona sve viSe pretvara u trgovinu u kojoj
dominiraju poluproizvodi i delovi, a ne finalni industrijski proizvodi. U svetskoj
robnoj trgovini, iz koje su iskljuCeni tokovi trgovine energentima, poluproizvodi
su, prema podacima iz 2008. godini, uestvovali sa oko 40%. Najveée uceSce
poluproizvoda zabelezeno je u izvozu Tajvana €ak 71%, dok je uesce u uvozu
ove zemlje 65%. U izvozu Hong Konga znacajno je uceSée poluproizvoda,
preko 50%, dok sve druge posmatrane zemlje imaju znaCajno ucesce
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poluproizvoda naro€ito u uvozu. | Kina, kao najveci svetski proizvoda¢ ima
uceSce poluproizvoda u izvozu i uvozu koje je iznad svetskog proseka.

Slika 4: Udeo poluproizvoda u svetskoj robnoj trgovini
i spoljnoj trgovini odabranih zemalja, 2008 (procenti)
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Izvor: World Trade Organization "International Trade Statistics 2009” Geneva, 2009, chart |.3, p. 2.

Klasi¢na statistika spoljne trgovine ne belezi prodaje koje strane filijale
izvrSe kao izvoz ve¢ ona registruje samo izvoz roba i usluga koji se vrsi izmedu
zemalja i gde ti proizvodi prolaze kroz carinsku proceduru odnosno registruju
se u platnom bilansu zemlje. Zbog toga nam je neophodan novi statisti¢ki okvir
obuhvatanja medunarodne trgovine koji bi u obzir uzeo i ovaj indirektni izvoz,
koji je omogucen mobilno$c¢u kapitala izmedu zemalja.

U okviru analize medunarodne trgovine uslugama Svetska trgovinska
organizacija je definisala 4 nacina (modes) izvrSenja usluga u inostranstvu, od
kojih je za nas zanimljiv tre¢i modalitet koji se naziva trgovinsko prisustvo (eng.
Commercial presence) i podrazumeva pruzanje usluga u jednoj nacionalnoj
privredi od strane filijala stranih kompanija koje posluju u toj zemlji.2 Kao plod
saradnje najznacajnijih medunarodnih ekonomskih organizacija (Ujedinjenih
nacija i njenih specijalizovanih agencija, Svetske trgovinske organizacije,
Evropske unije i Organizacije za ekonomsku saradnju i razvoj) izraden je 2002.

2Vise u: Predrag Bjeli¢ “Medunarodna trgovina” Centra za izdavacku delatnost
Ekonomskog fakulteta, Beograd, 2002, str. 197.
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godine Prirucnik o statistici medunarodne trgovine uslugama u kome se po prvi
put na medunarodnom nivou pominje novi statisticki koncept obuhvatanja
medunarodne trgovine usluga koji uzima u obzir znacajnu aktivnost
transnacionalnih kompanija u ovoj oblasti, a koji se naziva Statistika trgovine
uslugama stranih filijala (Foreign Affiliates Trade in Services Statistics —
FATSS).3 Par godina od usvajanja Priru¢nika najrazvijenije zemlje su pocele
da prikupljaju statistiku o aktivnosti filijala koje ne ukljuéuje samo ulazne i
izlazne tokove stranih direktnih investicija ve¢ i podatke o poslovanju stranih
filijala. Sada se radi i na primeni ovakvog koncepta i na trgovinu robom pa se
novi statsitiCki koncept, i za robe i za usluge, naziva Statistika trgovine stranih
filijala (Foreign Affiliates Trade Statistics — FATS).

Statistika medunarodne trgovine po FATS konceptu podrazumeva da se
prate tokovi privatnog kapitala i da se po “nacionalnosti” tog kapitala pripisuju
podaci o izvozu zemlji porekla kapitala, a ne zemlji iz koje se izvoz ostvaruje, u
slu€aju poslovanja stranih filjala. To podrazumeva da se izvoz obavlja i
indirektno preko stranih filijala domacih mati¢nih kompanija u dva osnovna toka:

1. prodaje strane filijale na trzistu zemlje domacina filijale;
2. izvoz te strane filijale na treéa trzista.

Pre nego predemo na razmatranje tehnickih postavki statistike trgovine
stranih filijala hteli bi ukazemo na osnovno razlikovanje klasicne statistike
spoline trgovine i statistike medunarodne trgovine po FATS konceptu.
Pretpostavimo da postoji situacija, kao na prikazanom grafikonu, da mati¢éno
preduzece iz SAD izvozi proizvode u Francusku u vrednosti od 100 USD (tok
1). Klasi¢na statistika spoljne trgovine bi nam dala informaciju da izvoz SAD
iznosi 100 USD, a da izvoza Francuske nema, a iste podatke bi dobili i ako
primenimo FATS koncept. (Slika 5)

Pretpostavimo sada da mati¢no preduzeée iz SAD ulozZi kapital u osnivanje
svoje filijale u Francuskoj od 100.000 USD (tok 2) i da ta filjala prodaje na
domacéem (francuskom) trzistu robe u vrednosti od 75 EUR. Kurs dolara i evra
je 1 USD = 0,75 EUR $§to zna€i da su prodaje americke filijale na francuskom
trzistu 100 USD. Pretpostavimo i da je ovim domacéim prodajama filijale
supstituisan izvoz americke mati¢ne kompanije, znaci prodaja se obavlja preko
filijale, a ne direktnim izvozom iz mati¢ne kompanije u SAD, kao i da filijala u
francuskoj izvozi i na italijansko trziste u vrednosti od 50 EUR. U ovom slucaju

3 United Nations, European Commission, International Monetary Fund, Organisation
for Economic Co-operation and Development, United Nations Conference on Trade
and Development and World Trade Organization "Manual on Statistics of
International Trade in Services” Geneva, Luxembourg, New York, Paris,
Washington, D.C., 2002.
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Slika 5: HipotetiCki tokovi robe i kapitala
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Izvor: Preuzeto i preradeno iz: Predrag Bjeli¢ “Foundations of the New Concept of International
Trade” in: Internatonal Conference of School of Economics and Business in Sarajevo (ICES
2008), Proceedings, School of Economics and Business, University of Sarajevo, Bosnia and
Herzegovina, 2008, p. 3.

klasi¢na statistika spoljne trgovine nam daje informaciju da SAD viSe ne
izvoze, njen izvoz je 0, dok Francuska izvozi 50 EUR na trzZiste Italije. Ali
primenom FATS koncepta koji posmatra nacionalnost ulozenog kapitala i
njemu pripisuje prodaju i izvoz pa vidimo da je izvoz SAD zapravo 125 EUR,
Sto Cini prodaja americke filijale na francuskom trzistu od 75 EUR i izvoz te
filijale na trziste Italije od 50 EUR. Taj izvoz SAD u dolarima iznosi 166,67 USD
pa mozemo zakljuciti da se on povecao za 66% u odnosu na prethodnu
situaciju, a ne smanjio kako sugeri$e klasi¢na statistika spoljne trgovine.

Ako pretpostavimo da francuska filijala ameriCke kompanije sama investira
kapital u iznosu od 50.000 EUR i otvori svoju filijalu u Italiji (tok 5), a da ta filijala
izvozi svoje proizvode na trziste SAD u iznosu od 50 USD, i da osnivanje ove
filjale ne supstituise izvoz filjale u Francuskoj na trziste Italije, klasi¢na
statistika spoljne trgovine bi nam pokazala da SAD nemaju izvoza, dok
Francuska izvozi 50 EUR, a Italija 50 USD. Statistika po FATS konceptu nam
pokazuje da celokupni izvoz ostvaruju samo SAD u iznosu od 125 EUR i 50
USD, Sto preracunato iznosi 233,34 USD, jer ovaj izvoz predstavlja poslavanje
kompanije poreklom iz SAD.
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Tabela 3: Poredenje dva statistiCka koncepta obuhvatanja podataka

iz primera
Izvoz po klasi¢noj statistici spoljne Izvoz po statistici zasnovanoj na FATS
trgovine konceptu
SAD FRA ITA SAD FRA ITA
Tok 1 100 USD 0 0 100 USD 0 0
Tok 2 0 50 EUR 0 75 + 50 EUR 0 0
Tok 5 0 50 EUR 50 USD | 125 EUR + 50 USD 0 0

Kada govorimo o aktivnosti transnacionalnih kompanija obi¢no se iznose
podaci o ulaznim i izlaznim tokovima stranih direktnih investicija. Ali ovi podaci,
deo statistike stranih investicija, pokazuju samo monetarni aspekt investiranja,
dok ne pokazuju poslovnu aktivnost transnacionalnih kompanija, posebno ne
onaj segment poslovanja stranih filijala. Primena FATS koncepta u statistici
medunarodne trgovine upravo daje informacije o poslovanju transnacionalnih
kompanija, kroz poslovanje njihovih stranih filijala. Informacije po FATS
statistici se mogu dobijati geografski, po posmatranim zemljama, ili sektorski,
po odredenim sektorima privrede u kojima se ostvaruju tokovi stranih direktnih
investicija. Obiéno se podaci po FATS konceptu iskazuju za pojedinatne
nacionalne privrede. U tom sluCaju se postavlja pitanje da li se radi o ulaznim
FATS tokovima ili izlaznim FATS tokovima.

Ulazni FATS tokovi (Inward FATS) pokazuju aktivnost stranih filijala koje
one ostvaruju na teritoriji jedne posmatrane zemlje. Tako, na primer, u SAD se
sastavlja statistika o poslovanju stranih filijala na trzistu SAD, a koje su pod
kontrolom preduzeca sa sediStem van SAD. Ovo je izuzetno vazna statistika,
jer zemlja mora da prati koliko je njena privreda pod uticajem poslovanja
stranih transnacionalnih kompanija, kako u pogledu zapoSljavanja, tako i
povlacenja kapitala, repatrijacije profita i sli€¢no. Sve ove informacije kreatori
spoljnoekonomske politike moraju uzeti u obzir.

Kada se sastavlja statistika o ulaznim FATS tokovima postavlja se pitanje
kako se definiSe zemlja porekla kapitala? Da li je to zemlja iz koje kapital stize
i gde se nalazi za domace preduzece mati¢na kompanija (first foreign parent)
iako i ta kompanija ima svoju mati€nu kompaniju u nekoj trecoj zemlji?
Medunarodne ekonomske organizacije su se odlucile da se pronade krajnji
investitor (ultimate investor), a ne kao u ovom navedenom slu¢aju posredni
investitor (immediate investor). Krajnji investitor moze biti krajnja karika na
dugom nizu stranih filijala (Ultimate beneficial owner — UBO ili Unit of ultimate
control) i treba teziti da se utvrdi, kada god je to moguce, ko je krajnji investitor.
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Krajnji investitor se obicne definiSe kao prvo pravno ili fizi€ko lice koje u nizu
kompanija direktno ili indirektno kontroliSe sve kompanije u nizu a on sam nije
pod kontrolom drugih lica.4

Na sledecoj slici naveli smo dva primera da bi se lakSe shvatio princip
krajnjeg investitora. Lanac kontrole ide od vrha ka dnu. U prvom slu€aju vidimo
da je kompanija G mati¢na kompanija za kompaniju H, jer u njoj ima udeo
kapitala od 60%, ali krajnji investitor je kompanija F, koja je mati¢na kompanija
za kompaniju G, jer u njoj ima udeo od 70% kapitala, a preko nje posredno ima
i udeo u kompaniji H od 42%. U slu€aju dva vidimo da je kompanija J mati¢no
preduzeée za kompaniju K, jer u njoj ima udeo od 80% kapitala. | kompanija |
ima udeo u kompaniji J, ali je taj udeo mali da bi kompanija | ostvarila kontrolu
nad kompanijom J, pa je u ovom slu€aju kompanija J prvi i krajnji investitor za
kompaniju K.

Slika 6: Primer odredivanja krajnjeg investitora

Sluéaj 1 Sluéaj 2
Kompanija F Kompanija |
70I% 30|%
Komp;nija G Komp!’anija J
0% 0%
Komp;nija H Komp:lmija K

Izvor: Preuzeto iz: Predrag Bijeli¢ and Sandra Stojadinovi¢ Jovanovic "New Concept of
International Trade Statistics” in: Irena Kikerkova and Danijela Mamucevska (editors) Proceedings
from the Third International Conference "Regional Cooperation and Economic Integration:
Challenges and Opportunities” October 15-17, 2009, Skopje, Macedonia, pp. 181-192.

Ali u nekim slu¢ajevima je veoma tesko utvrditi krajnjeg investitora, jer
jedna zemlja koja stastavlja statistiku po FATS konceptu ne moze dobijati
direktno podatke od kompanija koje ne posluju na njenoj teritoriji. Nekada se
kao izvor informacija o kontroli nad filijalama koriste podaci o prilivu stranih
direktnih investicija u razliCite zemlje, koji se mogu naéi u platnim bilansima
zemalja, ali je pitanje koliko su ti podaci detaljni. Zbog toga mnoge zemlje
informacije po FATS konceptu prikupljaju po tzv. Prvom investitoru, jer nisu
sigurni ko je krajnji investitor za filijale koje posluju na njihovoj teritoriji. Ovaj

4 Uttimate beneficial owner — UBO: prema Priruéniku o statistici medunarodne
trgovine uslugama. Unit of ultimate control: prema OECD-u.
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princip je prihvatio i OECD i preporuCuje svojim zemljama ¢&lanicama da
prikupljaju statistiku po FATS konceptu i na ovaj nacin.

Izlazni FATS tokovi (Outward FATS) pokazuju aktivnost stranih filijala koje
su pod kontrolom mati¢nih kompanija iz posmatrane zemlje, a koje posluju u
ostatku sveta. Tako, na primer, u Nemackoj se sastavlja statistika o aktivnosti
stranih filijala nemackih transnacionalnih kompanija. Ovaj vid FATS tokova je
mnogo znacajniji za zemlje, jer su u njemu sadrzani podaci o indirektnom
izvozu koji zemlja ostvaruje putem stranih filijala svojih kompanija. Zbog toga
se mnoge razvijene zemlje koje jo§ nemaju resursa da razviju u potpunosti
statistiku medunarodne trgovine po FATS konceptu opredeljuju da analiziraju
upravo izlazne FATS tokove, dok ulazne FATS tokove ostavljaju za razvijanje
u nekom buducem periodu.

lako se Cini da kod izlaznih FATS tokova nema problema sa lociranjem
nacionalnosti kapitala, jer se posmatra poslovanje stranih filijala u jednoj
privredi, moze doé¢i do zabuna zbog registracije kompanija na raznim
“egzotiCnim” lokacijama kao $to su slobodne poslovne zone. Tako, na primer,
ako imamo mati¢énu kompaniju iz Velike Britanije koja registruje svoju filijalu na
Bermudima, radi smanjenja poreza koji na poslovanje placa, a ta filijala veéinu
svojih poslovnih aktivnosti obavlja u privredi SAD onda se postavlja pitanje gde
tu aktivnost treba registrovati u privredi Bermuda ili SAD. Opste nacelo je da
se poslovna aktivnost stranih filjala registruje tamo gde se dominantno
obavlja, znaci u navedenom primeru u privredi SAD.

Kada se posmatraju tokovi medunarodne trgovine po FATS konceptu onda
se razmatra poslovanje stranih filijala koje su u veéinskom vlasnistvu pojedinih
transnacionalnin kompanija (Majority Owned Foreign Affiliates — MOFA).
Vecina transnacionalnih kompanija, kako mati¢nih kompanija tako i njihovih
stranih filijala, osnovane su kao akcionarska drustva. Ovo je rezultat ubrzanog
razvoja medunarodne trgovine i potrebe za sve vec¢im kapitalom kako bi se kao
trgovac kompanija mogla angazovati u globalnim poslovnim tokovima. Ali kada
je reC o akcionarskim drustvima onda moramo znati da je teSko ustanoviti
nacionalnost njihovog kapitala, jer se radi o drustvima koji svoj kapital
pribavljaju izdavanjem akcija i mogu imati veliki broj akcionara sa sitnim
udelima. Zbog toga se u romanskoj pravnoj praksi ovaj oblik pravne
organizacije preduzeca naziva anonimno drustvo (fra. Société Anonyme).

5 Predrag Bjeli¢ and Sandra Stojadinovi¢ Jovanovié "New Concept of International
Trade Statistics” in: Irena Kikerkova and Danijela Mamucevska (editors)
Proceedings from the Third International Conference "Regional Cooperation and
Economic Integration: Challenges and Opportunities” October 15-17, 2009, Skopje,
Macedonia, p. 190.
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Drzave koje sastavljaju statistiku medunarodne trgovine po FATS konceptu
treba da urade sve $to je u njihovoj moci da na najbolji moguéi nacin izvrSe
klasifikaciju aktivnosti filjala po poreklu njihovog kapitala. Ako nisu u
mogucnosti da potpuno precizno odrede poreklo nekih stranih investicija onda
je dozvoljeno da izvrse klasifikaciju na osnovu informacija kojima raspolazu.

Za neke manje zemlje je veoma skupo i komplikovano da za svaku godinu
vrse sastavljanje statistike medunarodne trgovine po FATS konceptu, odnosno
oni to ne mogu uciniti za sve strane kompanije koje posluju u njihovoj privredi
i za sve svoje kompanije koje posluju u inostranstvu, pa zbog tih finansijskih i
resursnih ograni¢enja, ove zemlje Cesto pribegavaju metodi uzorka i
sakupljanju statistike po FATS konceptu svake druge ili trece godine.

U narednoj tabeli smo dali do sada poznate podatke za statistiku
medunarodne trgovine po FATS konceptu koju su zemlje prijavile Svetskoj
trgovinskoj organizaciji. Vidimo da su uglavnom to razviene zemlje koje
primenjuju i FATS koncept u svojoj statistici medunarodne trgovine. Veliki broj
zemalja sakuplja podatke o ulaznim FATS tokovima, njih oko 30 u svetu, ali
mnogo maniji broj prikuplja i podatke o izlaznim FATS tokovima. To znadi da su
zemlje vecinom zainteresovane za poslovanje stranih filijala na svojoj teritoriji,
Sto je i razumljivo. Zemlje su statistiku medunarodne trgovine pocele da iskazuju
od 2003. godine, buduc¢i da su prvi metodoloSki dokumenti usvojeni tek
pocCetkom 21. veka. Treba imati u vidu da se vecina ovih podataka odnosi
prvenstveno na medunarodnu trgovinu uslugama, dok statistika o medunarodnoj
robnoj trgovini po FATS konceptu jo$ nije razvijena u potpunosti. (Tabela 3)

Mozemo uociti da neke manje privrede i ne iskazuju podatke po FATS
konceptu za svaku godinu, kao $to je slu€aj sa Austrijom, Danskom, Novim
Zelandom i drugim sliénim privredama. Vidimo da se podaci o aktivnosti filijala
u manjim privredama mere desetinama milijardi USD dok se kod razvijenih i
velikih privreda te cifre kre¢u u stotinama milijardi USD. Jedino u slu€aju SAD,
najrazvijenije svetske privrede, ti se podaci kre¢u oko pola biliona USD.

Pravilo je da najrazvijenije privrede imaju vece izlazne FATS tokove nego
ulazne FATS tokove, kao Sto je to sluaj kod SAD, Nemacke, Japana i
Francuske, $to znaci da se njihov kapital viSe plasira u svetu, gde filijale
njihovih kompanija vecinski posluju, nego Sto imaju prijem stranog kapitala.
Kod manijih, a razvijenih privreda, situacija je obratna, jer one imaju vece
ulazne FATS tokove nego izlazne FATS tokove, $to znali da mnogo viSe
strane filijale posluju u njihovoj privredi nego Sto je poslovanje filijala njihovih
kompanija u svetu.

Najozbiljniju analizu statistike medunarodne trgovine po FATS konceptu
sprovodi Evropska unifa. Ova integracija je donela i posebne propise, kao $to
je Uredba broj 716/2007 Evropskog Parlamenta i Saveta od 20. juna 2007,
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Tabela 3: Statistika medunarodne trgovine razvijenih zemalja
po FATS konceptu, 2003-2006 (milijarde USD)

Ulazni FATS tokovi

Izlazni FATS tokovi

2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006
Australija 24,6
Austrija 249 29,6
Belgija 249 31,7 | 41,8 | 478
Bugarska 25 29
Ceska Republika 18,6 23,0 285 | 30,6 0,3 04 1,0 1,3
Danska 4,9
Estonija 1,6 2,1 2,4
Finska 11,8 13,6 13,3 13,0 | 124 18,7
Francuska 102,6 | 128,8 | 148,0 | 161,4 | 1456
Grcka 4,5 3.5
Holandija 33,2 55,9
Hong Kong 83,1 91,6 | 114,0
Izrael 4,0 4,2 5,9 2,6 2,9
Italija 60,4 71,9 77,8 115,3 | 1253
Irska 16,6 18,7 26,7 | 33,2
Japan 14,8 20,8 333 | 271 40,3 | 445 | 535 57,3
Kanada 70,6 748 | 818 98,0
Kipar 0,9 0,9 11
Letonija 0,9 1,3 1,8 2,3 0,2
Litvanija 1,9 23
Madarska 9,5 11,8 12,9 17,5 04
Nemacka 187,8 | 199,6 400,1 | 429,7
Novi Zeland 11,9
Norveska 17,2 18,6 240 | 264
Poljska 6,9 9,0 11,3 19,3
Portugalija 10,4 7.5 10,0 13,0 5,6 7.1 9,9 12,8
Rumunija 2,6 54 10,1
Slovacka 48 6,4 6,6 0,0 0,0
Slovenija 0,8 1,2
Spanija 40,6 52,3 52,5 | 69,3
Svedska 36,4 43,5 46,0 | 52,9
Trinidad i Tobago 0,2
Velika Britanija 174,8 | 222,1 | 253,3 | 283,6
SAD 416,0 | 425,7 | 460,5 | 563,5 | 521,8 | 583,5 | 668,7 | 761,5

Izvor: World Trade Organization "International Trade Statistics 2009” Geneva, 2009, table 1.25

and table 1.26, pp. 31-32.
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kojom se ustanovljava zajednicki okvir u Uniji za sistematsko prikupljanje
statistiCkin podataka o strukturi i aktivnosti filijala stranih kompanija, i time
razraduju medunarodne preporuke u vezi sa ovom statistikom.® Uredbom
Komisije (EZ) broj 364/2008 od 23 aprila 2008 se primenjuje Uredba doneta
2007. godine, tako Sto se propisuje tehnicki format prikupljanja statistickih
podataka o aktivnostima filijala stranih kompanija koje posluju na internom
trzistu EU.

Predvideno je da nadlezni organi u drzavama Clanicama EU elektronski
dostavljaju podatke Evropskoj komisiji odnosno Eurostatu. Podaci koji se
prikupljaju o aktivnostima filijala stranih kompanija su broj preduzeca, promet,
vrednost proizvodnje, novododata vrednost, nabavke dobara i usluga, troskovi
radne snage, broj zaposlenih, izdaci za istrazivanje i razvoj. Podaci se
prikupljaju na principu kona¢nog investitora (u Evropskoj uniji se koristi termin
ultimate controlling institutional unit).

UcCeS¢e zemalja ¢lanica EU u prikuplianju ovih statistiCkih podataka o
poslovanju filijala stranih kompanije je dobrovoljno i u poslednjem istrazivanju Ciji
rezultati su objavljeni marta 2008. godine na oshovu podataka iz 2005. godine je
ucestvovalo 17 drzava ¢lanica Unije. Podaci obuhvataju i filijale kontrolisane od
preduzeéa u drugim drzavama ¢lanicama EU. Ovo istraZivanje je pokazalo da
filijale pod kontrolom stranih kompanija u¢estvuju ¢ak 18%, skoro 1/5, od ukupne
novostvorene vrednosti u posmatranim drzavama clanicama EU. Ali po
zemljama c¢lanicama Unije postoji velika razlika kada govorimo o znacaju
poslovanja transnacionalnih kompanija za pojedinacne privrede. Tako je najvece
uceSce transnacionalnih kompanija u novododatoj vrednosti ostvareno u
Slovackoj, preko 40%, a iza nje su Estonija i Madarska. Ako pogledamo u¢esée
transnacionalnin kompanija u zaposlenim po pojedinanim clanicama Unije,
vidimo da je ono najvece u Estoniji, preko 30%, a iza nje su Slovacka i Svedska.
Zemlje Clanice EU u kojima je zabelezena najmanja aktivnost transnacionalnih
kompanija su Spanija, ltalija i Kipar. (Slika 7)

Na prikazanoj slici vidimo strukturu porekla kapitala koji je ulozen u strane
filijale na teritoriji EU. Preduze¢a pod stranom kontrolom koja posluju u Uniji,
kako se zvani¢no u Uniji nazivaju filijale stranih kompanija, kao §to smo videli
uCestvuju sa 18,1% u ukupnoj novostvorenoj vrednosti ostvarenoj u EU u
2005. godini. Kompanije koje imaju kontrolu nad tim filjalama u EU najvise
poti€u upravo iz drugih drzava Unije. UCeSCe preduzeca koja kontroliSu svoje
filijale u drugim drzavama EU je preko 60% od ukupne novostvorene vrednosti

6 Detaljnije pogledati u: Predrag Bjeli¢ "Statistika o aktivnosti filijala transnacionalnih
kompanija u Evropskoj uniji” Evropsko zakonodavstvo, God. VIII, br. 27-28/09, str.
56-64.
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Slika 7: Udeo u novododatoj vrednosti 2005. godine
nacionalno kontrolisanih preduzeca i preduzec¢a pod stranom kontrolom,
sa geografskom strukturom preduzeca pod stranom kontrolom

Francuska o
1.,4% Britanija
’. 21%

Holandija
1,5%

Svajcarska
1,2%

STRANA
KONTROLA
18,1%

ostalo intra EU 25
3,6%"

Japan
0,4%

Kanada
0,2%

SAD
4,1%

ostalo extra EU 25
0,6%

Izvor: Eurostat "Foreign-controlled enterprises in the EU” Eurostat Statistics in Focus, 30/2008,
Office for Official Publication of the European Communities, 13.02.2008, p.5, navedeno prema:
Predrag Bijeli¢ "Statistika o aktivnosti filijala transnacionalnih kompanija u Evropskoj uniji”
Evropsko zakonodavstvo, God. VIII, br. 27-28/09, str. 56-64.

nastale u filjalama stranih kompanija u EU. Ta mati¢na preduze¢a imaju
naj¢esce svoje sediSte u razvijenim drzavama Clanicama Unije, i to: Nemacko;,
Velikoj Britaniji, Holandiji i Francuskoj. Mati¢na preduzeca sa sediStem u
Nemackoj kontrolisu preko svojih filijala u drugim drzavama EU 3%
novostvorene vrednosti u EU.

Od zemalja van EU koje se izdvajaju kao najznacajnije kao sediste
mati¢nih preduzeca koja kontrolidu filijale na trziStu EU su SAD, na koje otpada
23% od ukupne novostvorene vrednosti nastale u filijalama stranih kompanija
u EU ili 4,1% od ukupne novostvorene vrednosti u EU 2005. godine. Osim
SAD kao znacajne zemlje sedista maticnih preduzeca koja imaju filijale u EU
istiCu se i Svajcarska, a u manjoj meri i Japan.

Od pojedinacnih privreda u svetu SAD raspolazu sa najobuhvatnijim
podacima o aktivnosti transnacionalnih kompanija, kako njihovih tako i stranih
koje posluju na teritoriji SAD. U SAD su prikupljali podatke o aktivnosti stranih
kompanija koje posluju u SAD joS od pocCetka 20. veka, ali se potpuna
evidencija vodi od osamdesetih godina 20. veka, kada je poslovanje stranih
transnacionalnih kompanija u americ¢koj privredi dobilo na zna€aju. U okviru
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Vlade SAD glavni fokusni organ za prikupljanje statistike medunarodne
trgovine po FATS konceptu je Biro za ekonomske analize (Bureau of
Economic Analysis — BEA).

Prema poslednjim raspolozivim podacima iz americkih izvora, za 2007.
godinu, vidimo da je ukupna aktivnost transnacionalnih kompanija, mereno
stvorenom novododatom vredno$¢u u toj godini, dosegla nivo od 3.700
milijardi USD. U prethodnoj godini transnacionalne kompanije su ostvarile
novododatu vrednost u iznosu od oko 3.500 milijardi USD, tako da je samo za
jednu godinu zabeleZeno povecanje od 4,5%. Najve¢a novododata vrednost
generisana je od strane americkin maticnih kompanija, ¢ak oko 70% od
ukupno stvorene novododate vrednosti 2007. godine od strane americkih
transnacionalnih kompanija, dok je ostatak stvoren od strane filijala tih mati¢nih
kompanija poslovanjem u inostranstvu. Da bi se stekao utisak o redu veliCina
napomenucemo da je drustveni proizvod SAD u 2006. godini iznosio 13.386,9
milijardi USD, Sto znaci da su americke transnacionalne kompanije stvorile
novododatu vrednost te iste godine koja je bila ekvivalentna iznosu od 26,43%
ameri¢kog drustvenog proizvoda.’

Tabela 4: Aktivnost ameriCkih transnacionalnih kompanija
2006 i 2007. godine
Ukupno Mati¢éne kompanije Filijale
2006 2007 2006 2007 2006 2007
Novododata vrednost

3.538,1 | 3.706,4 | 2.536,9 | 2.588,8 | 1.001,2 | 1.117,6
(mird USD)
Broj zaposlenih (000) 32.765,7 | 33.740,6 | 21.615,8 | 22.003,1 | 11.149,9 | 11.737,5

Kapitalni rashodi
(mird USD) 600,4 651,6 445,3 482,5 155,1 169,1

Izvor: Kevin B. Barefoot and Raymond J. Mataloni Jr. “U.S. Multinational Companies:
Operations in the United States and Abroad in 2007” BEA, Washington, Internet, www.bea.gov,
August 2009, p. 64.

Takode je interesantan podatak da su ameriCke transnacionalne kompanije
zapoSljavale “armiju” od preko 33.700.000 zaposlenih. Ovo je impresivna cifra,
a njoj treba i pridodati i one osobe koje egzistencijalno zavise od rada ovih
zaposlenih, kao $to su ¢lanovi porodice, Sto je negde oko 100 miliona ljudi (ako
prosecna porodica broji tri ¢lana).

7 podatak Svetske banke, po GNI metodu, iz World Development Indicators 2008,
str. 16.

288



Savremena medunarodna trgovina

Sto se tite uticaja ameri¢kih transnacionalnih kompanija na spoljnu
trgovinu SAD mozemo oceniti da je on znacajan, jer su ove kompanije, prema
podacima iz 2007. godine ucestvovale sa 48,65% u izvozu SAD.8 Znadi skoro
polovina ameri¢kog izvoza je bila pod uticajem transnacionalnih kompanija. U
okviru ovih spoljnotrgovinskih tokova SAD koji su pod uticajem njihovih
transnacionalnih kompanija najznaéajniji tok je trgovina transnacionalnih
kompanija sa ostalim kompanijama, koja ucestvuje sa 61,61% u ovom toku,
dok je uceSce intrafirmske trgovine u izvozu SAD koji je pod uticajem
transnacionalnih kompanija 38,39%. Ako znamo da je polovina izvoza SAD
pod uticajem transnacionalnih kompanija onda mozemo proceniti da je u¢eScée
intrafirmske trgovine SAD u ukupnom izvozu SAD u 2007. godini oko 20%.
Napominjemo samo da je u€esce intrafirmske trgovine u svetskoj trgovini oko
33%. Ali mi sada ne raspolazemo sa podacima koliko transnacionalne
kompanije drugih zemalja u€estvuju u izvozu SAD.

Slika 8: Struktura izvoza SAD pod uticajem transnacionalnih kompanija

Trgovina sa filijalom
u veé¢inskom
vlasnistvu
36%

Trgovina TNK
sa ostalim
kompanijama
61%

Trgovina sa ostalim
filijalama
2%

Izvor: Autorovo grafi¢ko predstavljanje podataka iz izvora: Kevin B. Barefoot and Raymond J.
Mataloni Jr. “U.S. Multinational Companies: Operations in the United States and Abroad in 2007”
BEA, Washington, Internet, www.bea.gov, August 2009, p. 68.

Intrafirmska trgovina americkih transnacionalnih kompanija se dominantno
sastoji iz trgovine mati¢nih kompanija sa filjalama u njihovom vecinskom
vlasnistvu (MOFA) odnosno i izmedu tih filijala, jer je €inila 2007. godine skoro
96% od ukupne intrafirmske trgovine, odnosno 36% od izvoza SAD koji je pod
uticajem njihovih transnacionalnih kompanija. Ostatak od oko 4% predstavlja

8 Kevin B. Barefoot and Raymond J. Mataloni Jr. “U.S. Multinational Companies:
Operations in the United States and Abroad in 2007” BEA, Washington, Internet,
www.bea.gov, August 2009, p. 68.
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tok trgovine ameri¢kih mati¢nih kompanija sa njihovim filijalama koje nisu u
njihovom vecinskom vlasnistvu.

U pogledu ukupnih prodaja americke kompanije su 2004. godine dosegle
nivo od preko 10.000 milijardi USD, &to se jasno vidi u narednoj tabeli u kojoj
su uporedo date prodaje mati¢nih kompanija i filijala. U ukupnim prodajama jo$
uvek dominiraju maticne kompanije nad filijalama. | kod mati¢nih kompanija i
kod filijala joS uvek je dominantan tok prodaja robe, koja u strukturi ukupnih
prodaja mati¢nih kompanija u€estvuje sa 66% dok u ukupnim prodajama filijala
ona postize u¢eSée od 80%. Znaci vidimo da su matiCne kompanije i po
apsolutnim i po relativnim pokazateljima znac€ajnije u prodaji usluga od filijala.

Tabela 9: Prodaje americkih transnacionalnih kompanija, 2004

Mati¢éne kompanije Filijale
mird USD % mird USD %
Ukupne prodaje 6.949,0 100,0 3.238,5 100,0
Prodaje roba 4.586,5 66,0 2.618,3 80,85
Prodaje usluga 21254 34,0 525,2 19,15

Izvor: Raymond J. Mataloni Jr. and Daniel R. Yorgason “Operations of U.S. Multinational
Companies: Survey of Current Business” BEA, Internet, www.bea.gov, 22/12/2009, p. 49.

Americke transnacionalne kompanije su najznacajniji investitori u svetskoj
privredi i njihova aktivnost je zabeleZzena u veéini drzava sveta. Ali ipak
mozemo definisati neke lokacije koje su veoma znacajne kao zemlje domacini
filijala ameriCkih transnacionalnih kompanija, kao Sto je Velika Britanija, NR
Kina, Kanada, Svajcarska i veliki broj zemalja iz latinske Amerike, prvenstveno
Honduras, Kostarika, Meksiko i druge. Znac¢ajno pitanje koje treba razmotriti je
pitanje potencijalnog uticaja ovih ameri¢kih kompanija na privredu zemalja
domacina njihovih filjala. Na sledecoj slici su prikazani podaci o uceSéu
americkih transnacionalnih kompanija, iz nefinansijske sfere, u drustvenom
proizvodu dvanaest drzava domacina njihovih filijala sa najve¢im uceséem.
Vidimo da su americke transnacionalne kompanije u 2007. godini ostvarile
ucesce od preko 20% drutvenog proizvoda Irske, u Singapuru je to u¢eSée
iste godine bilo 13%, a u Kanadi isto visokih 8,8%. (Slika 5)

Znacajno uceS¢e ameriCke transnacionalne kompanije su ostvarile i u
Nigeriji 8,4% njenog drustvenog proizvoda 2007. godine, Svajcarskoj 6,8% i
Velikoj Britaniji 6,2%. Kao $to vidimo ameriCke kompanije ostvaruju zna¢ajan
uticaj ne samo u manije razvijenim vec i u privredama koje svrstavamo u visoko
razvijene privrede, kao $to su Kanada, Svajcarska i Velika Britanija. Uticaj SAD
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Slika 5: Udeo americkih nefinansijskih transnacionalnih kompanija
u drustvenom proizvodu zemalja domacina njihovih filijala, 2007 (procenti)
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Izvor: Autorovo graficko predstavljanje podataka iz izvora: Kevin B. Barefoot and Raymond J.
Mataloni Jr. “U.S. Multinational Companies: Operations in the United States and Abroad in 2007”
BEA, Washington, Internet, www.bea.gov, August 2009, p. 75.

na privredu Evropske unije uopSte je znatan. Uticaj koje ova ameriCka
predzec¢a ostvaruju manifestuje se preko zaposljavanja lokalnih radnika,
placanja poreza drzavama domacinima njihovih filijala, angaZzovanja lokalnih
dobavlja¢a i sliCno. Interesantno je da transnacionalne kompanije poreklom iz
SAD u NR Kini, kao jednoj od najznacajnijih investicionih destinacija ostvaruju
uceSce od samo 0,7% kineskog drustvenog proizvoda 2007. godine. Sli¢na
situacija je sa Indijom, Japanom i Rusijom. Ali uopSteno mozemo konstatovati
da privreda SAD, ako najrazvijenija privreda u svetu, ako i njena preduzecéa
koja globano posluju ostvaruju znacajan uticaj u svetskoj privredi.

Ovom prilikom se neéemo baviti i uticajem stranih transnacionalnih
kompanija na privredu SAD iako i o tome raspolazemo sa detaljnim podacima
iz zvanicnih izvora SAD. Ali razmotrimo kako primena novog koncepta u analizi
medunarodne trgovine uz primenu statistickog koncepta po FATS metodu
moZze da nas navede na potpuno suprotne zakljucke.

Od 1990. godine otkada ameri¢ke kompanije po€inju znatnije da ulazu u
kinesku privredu dolazi do znac¢ajnog rasta medunarodne trgovinske razmene
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izmedu dve zemlje. Medutim, kako Kinski izvoz u SAD veoma dinami¢no raste
dok kineski uvoz iz SAD ima mnogo manju dinamiku dolazi do pojave stalnog,
rastuceg i ogromnog spoljnotrgovinskog deficita na strani SAD (suficita za Kinu)
u njihovim bilateralnim spoljnotrgovinskim odnosima. Od momenta naSeg
posmatranja spoljnotrgovinskog bilansa bilateralne trgovinske razmene dve
zemlje, prikazanog na narednom grafikonu, 1985. godine nije bilo deficita u
razmeni SAD sa Kinom da bi on 1990. godine narastao na 10 milijardi USD. U
narednih deset godina, do pocetka novog veka, 2000. godine deficit je narastao
na 83 milijarde USD godidnje. Ovako dinami€an rast deficita od godine do
godine doveo je do situacije da je u 2008. godini deficit spoljnotrgovinske
razmene SAD sa Kinom zabeleZio rekordan nivo od 268 milijardi USD. U 2009.
godini americki deficit u spoljnotrgovinskoj razmeni sa Kinom je pao na nivo od
188 milijarde USD usled svetske ekonomske krize. Postavlja se pitanje kako je
ovako stalan i rastuéi deficit odrziv u ovako dugom roku.

Slika 6: Dinamika ameri¢kog spoljnotrgovinskog deficita
u odnosima sa Kinom, mird. USD

0 7\
0 4

Izvor: podaci U.S. Census Bureau, Foreign Trade Division, Data Dissemination Branch,
Washington, D.C. 20233, Internet, www.cenzus.gov.

Podaci koje smo prezentovali gore su rezultat klasiCne statistike spoljne
trgovine. Ali ako imamo u vidu da preduzeca iz SAD imaju znacajne investicije
u Kini gde ostvaruju veci deo svoje proizvodnije, koju su premestili zbog znatno
nizih troSkova poslovanja, mozemo pretpostaviti da one imaju zna¢ajan udeo
u kineskom izvozu u SAD. Vecina transnacionalnih kompanija proizvodnju u
Kini obavlja u slobodnim proizvodnim zonama. Ako znamo da je izvoz iz ovih
zona ucestvovao sa oko 50% u ukupnom izvozu Kine 2007. godine mozemo
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pretpostaviti da od onoga &to se po klasi¢noj statistici spoljne trgovine vodi kao
izvoz Kine nije njen “autohton” izvoz vec izvoz koji vrSe transnacionalne
kompanije iz svojih filijala u Kini. Po FATS konceptu taj izvoz treba pripisati
zemlji krajnjeg investitora, a ne Kini.® U velikom procentu izvoznici iz Kine su
americke kompanije, pa bi to znacilo da se pola kineskog izvoza roba pripisuje
SAD, $to je u 2007. godini iznosilo oko 608 milijardi USD. Ako ovaj iznos
unesemo u obracun spoljnotrgovinskog deficita u 2007. godini, ¢ak iako sva
polovina ne pripada SAD, vide¢emo da SAD i nemaju deficit u spoljnoj trgovini
sa Kinom po statistici medunarodne trgovine po FATS konceptu.

Kao $to smo videli statistika medunarodne trgovine po FATS konceptu
nam je mocéno istrazivatko oruzje koje u potpunosti uzima u obzir tokove
privatnog kapitala u medunarodnoj trgovini i baca novu svetlost na
spoljnotrgovinske odnose razli¢itih nacionalnih privreda. U mnogim
sluCajevima plasiranje kapitala u inostranstvo moze da supstituiSe klasi¢an
izvoz roba i usluga prodajama koje se ostvaruju preko stranih filijala. lako u
primeni FATS koncepta ima jo§ uvek mnogo problema, posebno u manje
razvijenim zemaljama, koje ne raspolaZzu potrebnim znanjem i finansijskim
resursima za sprovodenje ovog koncepta drzavni organi treba da teze
njegovoj primeni ¢ak i u periodima od nekoliko godina. Kada se ima jasnija
slika spoljnotrgovinskih odnosa koji se uspostavljaju sa ostalim zemljama u
svetu moze se voditi mnogo pravilnija spoljnotrgovinska politika.

Na osnovu svega izlozenog o ovom konceptu, imajuéi u vidu da su
razviene zemlje znacajno izvoriSte privatnog kapitala i u procesu
deindustrijalizacije sele svoje proizvodne pogone u manje razvije zemlje,
mozemo zakljuciti da vecina razvijenih zemlja ima potcenjen izvoz koji je
iskazan po klasi¢noj statistici u odnosu na izvoz izraCunat po FATS konceptu,
dok je kod vecine zemlja u razvoju obrnuta situacija pa je njihov izvoz
precenjen. Kazemo kod vecine zemalja posto ovaj iskaz vazi uglavhom za
velike privrede, jer Cesto velike i moéne razvijene zemlje dosta svog kapitala
ulazu u manje zemlje koje isto smatramo razvijenim. lako smo ovu tvrdnju
doneli da bazi znacajnog prethodnog istrazivanja, kako u ovoj knjizi tako i u
nizu Clanaka, ona jos$ ostaje hipoteza koju treba u potpunosti dokazati u nekim
buducim istraZivanjima.

Pitanje koje ¢e biti zna¢ajno u istraZivanju medunarodne trgovine uz
pomo¢ statistike po FATS konceptu su: koristi koje imaju zemlje domacini
stranih filijala. Kada se obavlja proizvodnja u filijalama u inostranstvu koriste se
mnoge lokalne sirovine, kao prirodni resursi, radna snaga, usluge i sli¢no. U

9 Prema: World Trade Organization “International Trade Statistics 2008” Geneva,
2008, p. 42.
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zavisnosti od cena ovih resursa dobar deo novododate vrednosti ugraden u
zemlji domacinu i ostaje u toj zemlji tako da celokupni izvoz stranih filijala ne
mozemo u potpunosti pripisati zemlji krajnjeg investitora. Ostaje klju¢no pitanje
koliki procenat “ostaje” zemlji domacinu. Ove zemlje ¢e morati da kroz
unapredenje svojih resursa teze da veci deo tih Koristi zadrZze. U ovom pogledu
treba preispitati primenu FATS koncepta u statistici medunarodne trgovine.

2. Medunarodna trgovina u uslovima nove svetske
ekonomske krize

Medunarodna trgovina je najznacajnija aktivnost u okviru svetske privrede
koja podrazumeva sve ekonomske veze koje se izmedu nacionalnih privreda
u svetu uspostavljaju. Kao medunarodna privredna aktivhost medunarodna
trgovina je veoma dinami¢na i “otporna” na mnoge krizne situacije u svetskoj
privredi. Ali u istoriji je dolazilo do velikih privrednih svetskih kriza koje su
pogubno delovale na tokove medunarodne trgovine. Prva takva kriza,
zabelezena 1929. godine, poznata kao velika ekonomska kriza, je pocela u
SAD, ali se kasnije proSirila i na druge krajeve sveta. Medunarodna trgovina
Cesto predstavlja zna€ajan transmisioni kanal preno$enja krize. Ako kriza
zahvati jednu zemlju, ovu krizu ¢e osetiti i zemlje spoljnotrgovinski partneri te
zemlje kroz smanjenje izvoza na trziSte zemlje zahvacene krizom. lako
stepen globalizovanosti svetske privrede poCetkom 20. veka nije bio
znaCajan, Sto merimo intenzitetom privrednih veza izmedu nacionalnih
privreda u svetu, kao $to je danas ipak je doSlo do Sirenja ove krize nastale u
SAD i na druge zemlje, posebno razvijene evropske zemlje, pa je ova kriza
bila poznata i kao svetska kriza.

Medunarodna trgovina se zna¢ajno smanjuje i u periodu ratnih operacija,
ali nikada ne dolazi do njenog potpunog prekida. Nekada Cesto i zaracene
strane same medusobno trguju, ili se ta trgovina odvija preko privreda
posrednika. Ali dva velika ratna sukoba u svetu, poznatija kao Prvi i Drugi
svetski rat, koja su se desila tokom 20. veka, imala su poguban uticaj na
odvijanje medunarodne trgovine u svetu. Ova dva vojna sukoba su imala
globalni uticaj pa je doSlo i do prekida medunarodne trgovine na svetskom
nivou. Sporadi¢na trgovina manjeg obima obavljala se uglavnhom sa
savezniCkim i neutralnim zemljama, dok su Cesto neutralne zemlje bili i
posrednici u razmeni gde je roba zavrSavala i na suparnickoj strani. Ovi svetski
ratovi su ipak zna€ajno unazadili medunarodnu trgovinu kako po obimu tako i
po svojoj strukturi.

Posle Velike ekonomske krize iz 1929. godine, koja se desila u periodu
izmedu dva svetska rata, i posle Drugog svetskog rata usledio je period
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najdinamicnijeg razvoja medunarodne trgovine ikada zabeleZen u ljudskoj
istoriji, period koji nazivamo zlatno doba svetske trgovine. U periodu 1945.
godine pa sve do danas medunarodna trgovina je rasla po stopama koje su
prevazilazile rast drustvenog proizvoda u svetu. Cak i naftne krize tokom
sedamdesetih godina 20. veka su uspele da uspore rast medunarodne
trgovine, ali ne i da ga ukinu.

Tokom dvadesetog veka dolazilo je do finansijskih kriza u pojedinim
nacionalnim privredama, kao $to su Brazil, Argentina, Rusija, pa ¢ak i do
regionalnih privrednih kriza, kao $to je kriza u Jugoisto¢noj Aziji, ali je svetska
privreda ipak funkcionisala nesmetano bez obzira na pojave ovih kriza. Ali u
drugoj polovini 20. veka svetska privreda je postala veoma razvijena, a
nacionalne privrede u njoj medupovezane, kako trgovinski tako i finansijski. To
je veoma bilo znagajno zbog brzeg Sirenja efekata krize na ceo svet. U
savremenoj medunarodnoj trgovini zna€ajnu ulogu kao nosioci poslovne
aktivnosti imaju velika globalna preduzec¢a, poznata kao transnacionalne
kompanije, koje su svoju aktivnost prosirile po Citavom svetu, posebno posle
1990. godine, kao $to smo i videli.

Ali 2008. godine dolazi ponovo do pojave jedne velike, svetske, finansijske
krize. Ona je, kao i ona kriza iz 1929. godine, zapocela nepovoljnim
deSavanjima na finansijskim berzama u SAD. Na narednom grafikonu vidimo
eksponencijalni rast terminskih ugovora na robnim berzama, po¢ev od 2005.
godine. Terminski ugovori podrazumevaju da se izvrSenje ugovora deSava u
nekom buduéem periodu, pa sa Sto kasnijim buduéim dogadajem raste i
neizvesnost izvrSenja ugovora. Terminsko trgovanje primarnim proizvodima
podrazumeva ugovaranje kupovine u jednom periodu a isporuku robe u
nekom daljem vremenskom periodu. Cesto firme nastoje da se obezbede od
rasta cena sirovina ovakvim ugovorima.

Robne berze u SAD su postale mesta na kojima se danas vecinski trguje
finansijskim instrumentima vezanim za buduce realizacije robe, koji su
podlozni velikim Spekulacijama. Tokom druge polovine 20. veka jedna od
dominantnih crta ameriCke ekonomske politike je bila i deregulacija privrede,
kako bi se iskljucilo bilo kakvo meSanje drzave u privredne tokove. To je
podrazumevalo i slabljenje nadzora nad funkcionisanjem same berze, ¢ime se
izgubila sigurnost u njenom poslovanju i omoguceno je poslovanje sve do
samog sloma trgovanja. (Slika 10)

| ova kriza iz 2008. godine je pocela kao finansijska, a brzo je uticala i na
zaustavljanje privredne aktivnosti i u nefinansijskim sektorima, najpre u SAD. Iz
SAD kriza se brzo Sirila u druge zemlje zbog povezanosti americke privrede sa
svetskom privredom. Kriza se preliva na druge zemlje kroz spoljnotrgovinske i
investicione tokove SAD sa tim zemljama. Kriza u SAD je uticala na smanjenje
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Slika 10: Terminski ugovori (Fju€ersi i Opcije)
na robnim berzama 1993-2008 (milioni)
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Izvor: Bank for International Settlements, Quarterly Review, March 2009, table 23B, navedeno
prema: UNCTAD "The Global Economic Crisis: Systemic Failures and Multilateral Remedies’
Geneva, 2009, p. 26.

uvoza u SAD iz drugih zemalja, Sto znali da se izvoz tih zemalja znacajno
smanjuje, ali se smanjuje i priliv ameri¢kih investicija u te zemlje, Sto sve znacajno
uti®e na smanjenje privredne aktivnosti u zemljama najzna€ajnijim privrednim
partnerima SAD. Bili smo svedoci da je ubrzo posle propasti investicionih banaka
u SAD, usledio i propast takvih banaka u Velikoj Britaniji, zbog tradicionalne
vezanosti britanske privrede za ameri¢ku i sli¢nog tipa organizacije privredne
aktivnosti sa berzama kao centralnim trzidnim instituciama. Ali do propasti
investicionih banka doslo je i u zemljama kontinentalne Evrope, Kini pa i Indiji,
zbog kupovine americkih finansijskih derivata.

U drugom talasu kriza se prenosi i na partnere zemalja koji su pogodeni
krizom u prvom talasu i tako dalje. Kriza se Siri u viSe talasa, ali su sve zemlje
njom pogodene, u manjoj ili viSoj meri, jer sve one ucestvuju u svetskoj privredi,
a ona je danas u velikoj meri globalizovana, $to se ogleda u visokom stepenu
ekonomske medupovezanosti nacionalnih privreda. Neke manje zemlje, kao sto
su Madarska, Island i slicne su imale velike probleme da odrze sveukupnu
finansijsku stabilnost u zemlji. Sve ovo se veoma negativno odrazilo i na tokove
medunarodne trgovine. Po prvi put posle Velike ekonomske krize iz 1929.
godine, izuzimajuci periode ratova, doslo je do pada ukupnog obima svetskog
izvoza i pojave negativnih stopa rasta (odnosno pada) izvoza.
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Slika 11: Svetski robni izvoz - kvartalni podaci 2005-2009 u teku¢im USD
(prvi kvartal 2005 = 100)
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Izvor: podaci Svetske trgovinske organizacije.

Kvartalni podaci Svetske trgovinske organizacije koji prate kretanje
svetskog izvoza u periodu 2005. do 2009. godine pokazuju da se svetski izvoz
znacajno povecavao sve do drugog kvartala 2008. godine, kada je dostigao
nivo od 180% vrednosti svetskog izvoza zabelezenog pocetkom 2005. godine,
Sto znaci da je u tri godine zabeleZen rast svetskog izvoza od 80%. Ali od
polovine 2008. godine dolazi prvo do stagnacije a zatim i do strmoglavog pada
svetskog izvoza. Samo u dva posmatrana kvartala, poslednji kvartal 2008.
godine i prvi kvartal 2009. godine, svetski izvoz je pao na nivo na kom je bio
krajem 2005. godine. Tek u drugom kvartalu 2009. godine se belezi blagi
oporavak i prvi skromni rast svetskog izvoza.

Izvoz razvijenih privreda je odmah pretrpeo zna€ajan pad pod uticajem
svetske ekonomske krize. Sto se ti¢e kretanja izvoza u pojedinim zemljama u
razvoju mozemo reci da je vecina njih pretrpela znacajan pad izvoza, koji je bio
i preko 30% u odnosu na raniji izvoz. Ovo se posebno odnosi na one zemlje
Cija privreda je u znagajnoj meri povezana sa privredama razvijenijih zemalja i
imaju manji autonomni razvoj.10 Druge zemlje u razvoju, posebno one sa
priviedama u usponu, kao $to su Kina i Indija, su zabeleZile blagi pad izvoza
koji nije iSao daleko ispod nulte stope. Ovim je demonstrirano da su privrede

10 Detaljnije u: Predrag Bjelic "Uticaj svetske ekonomske krize na medunarodnu
trgovinu” u: Nauéno drustvo ekonomista "Ekonomsko-finansijski odnosi Srbije sa
inostranstvom: Nuznost nove strategije” Kragujevac, 15. oktobar 2009, str. 215-225.
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ovih drugih zemalja u razvoju vitalnije. Slicna slika se dobija i ako se posmatra
kretanje drustvenog proizvoda zemalja u razvoju u uslovima krize.

Konstatovali smo da je mehanizam krize iz SAD, kao primarnog zarista, u
druge zemlje sveta prenoSen preko dva kanala: medunarodnih trgovinskih
tokova i preko tokova kretanja privatnog kapitala. Prvi tok transmisije krize,
kroz medunarodne trgovinske tokove, smo ve¢ objasnili isticanjem da ako se
smanji uvoz u zemlju gde se rasplamsala kriza to za zemlje spoljnotrgovinske
partnere te zemlje znadi trenutno smanjenje izvoza u tu zemlju. Na ovaj nacin
efekti krize se brzo prenose u zemlje znacajne trgovinske partnere, u roku od
samo nekoliko nedelja.

Ali danas je svetska privreda isprepletena brojnim vezama, izmedu ostalog
i investicione prirode, $to intenzitet tih veza €ini znac€ajnim. Transnacionalne
kompanije su postale dominantni nosioci medunarodne privredne aktivnosti,
koje pod kontrolom drze oko 2/3 trgovinskih tokova, u potpunosti kontrolisu
kretanje privatnog kapitala i transfer tehnologije. Ove kompanije posluju
globalno osnivanjem filijala u brojnim nacionalnim privredama, i ove filijale su
pod poslovnom dominacijom matiéne kompanije. Poslovnu filozofija koju su
usvojile transnacionalne kompanije po¢etkom 21. veka, a koja podrazumeva
globalnu proizvodnju i stvaranje svetskih proizvodnih lanaca uslovljava da
dominantni tok u medunarodnj trgovini postane medunarodna trgovina
opremom i delovima. U jednoj filijali se sirovine preraduju u primarne proizvode
koji se Salju u drugu filijalu radi obrade, a onda se u jednoj od filijala svi ti
poluproizvodi i delovi kombinuju u filani proizvod. To znaci da su filijale u
malom stepenu samostalne u finalizaciji svojih proizvoda i ne mogu poslovati
van ovih svetskih proizvodnih lanaca. Ova praksa poslovanja transnacionalnih
kompanija podrazumeva da se bilo koji poremecaj u sistemu transnacionalne
kompanije kada nastane brzo prenosi i na ostale delove tog sistema.

Kapital se u obliku stranih direktnih investicija ulaze u zemlje domacine gde
se osnivaju filijale radi kori¢enja jevtinih prirodnih resursa i proizvodnje
poluproizvoda, radi koriS¢enja jevtine radne snage ili radi osvajanja znac¢ajnog
trzista te zemlje gde ima dosta potroSaca. Medutim, tokovi stranih direktnih
investicija Cesto imaju svoje padove koji i nisu vezani za svetske krize. Tako
posle naglog uspona u obimu plasiranih stranih direktnih investicija, prema
podacima UNCTAD-a, od 1990. godine, kada je nestao isto¢ni blok i svetsko
trziste postalo jedinstveno, 2000. godine je zabelezen nagli pad u ulaznim
tokovima stranih direktnih investicija. Ovaj pad je produzen sve do 2003.
godine kada ulazni tokovi stranih direktnih investicija poCinju da se povecavaju
opet, sve do 2007. godine kada ponovo pocinje pad.

Na taj naCin pad tokova u stranom direktnom investiranju je na neki nacin
prethodio pojavi svetske finansijske krize. Ono $to je pojava svetske ekonomske
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krize pokazala je da transnacionalna preduzeéa koja su pogodena krizom u
svojim mati¢nim zemljama vrSe trenutno povlacenje kapitala iz svojih filijala u
mati¢ne kompanije, kako bi finansirale ostanak centrale. Ovo je suprotno
ekonomskoj logici, jer je bolje plasirati kapital u privrede koje jos nisu zahvacene
krizom i gde se on bolje moZe oploditi, a to je upravo bilo u zemljama gde su se
uglavnom nalazile filijale transnacionalnih kompanija. Ali izgleda da je klju¢no
povuéi se sa stranih trZista i obezbediti opstanak mati¢ne kompanije, pa kada
kriza prode doci ¢e do nove ekspanzije investicija u zemlje u razvoju.

Ovako masovna razmena privatnog kapitala, u obliku stranih direktnih
investicija, u globalnim razmerama, znacajno je uticala i promenila tokove
medunarodne trgovine. Cesto se plasiranjem stranih direktnih investicija i
oshivanjem filijale u inostranstvu prenosi proizvodnja u tu filijalu i izvoz iz
matine drzave u zemlju domacina filijale supstituiSe prodajom filijale na
lokalnom trziStu, Sto znaCi da kretanje kapitala deluje supstitutivno na
medunarodne trgovinske tokove. Ali ako ta filijala izvozi i na treca trziSta onda
strana direktna investicija moZe da deluje i komplementarno i promotivno na
medunarodne trgovinske tokove. Da bi se ovi efekti razjasnili medunarodne
ekonomske organizacije rade na kreiranju novog statistickog okvira, poznatog
kao Statistika trgovine stranih filijala (FATS), koji je osnova za novi pristup u
analizi medunarodne trgovine. Ovaj koncept je razmatran detaljnije na drugim
mestima u ovoj knijizi.

Efekti svetske ekonomske krize najbolje se mogu sagledati posmatranjem
drustvenog proizvoda i njegovih stopa rasta. lako je svetska ekonomska kriza
otpoCela u drugoj polovini 2008. godine neke zemlje su vec te iste godine
zabeleZile negativne stope rasta drustvenog proizvoda, kao $to su Japan ili
ltalija, dok su druge zemlje zabeleZile stope koje su teZile nuli. Udar krize se
najvise osetio u razvijenim zemljama tokom 2009. godine, kada su sve
razvijene zemlje imale negativne stope rasta, koje su u Japanu i Nemackoj iSle
i do 6% prosecno godisnje. Moramo naglasiti da su najznacajnije zemlje u
razvoju, kao sto su Kina i Indija, ostvarivale jo$ uvek pozitivne i znacajne stope
privrednog razvoja, 5,5% i 7,5% prose¢no godisnje, respektivno. | zemlje u
tranziciji su zabelezile znatan pad drustvenog proizvoda tokom 2009. godine.
U zemljama Centralne i Istoéne Evrope zabeleZena je negativna stopa od 5%
prose¢no godisnje, a u zemljama Zajednice nezavisnih drZzava ona je bila
takode negativna i to 5,8% prosec¢no godisnje. Za vecinu zemalja se predvida
privredni oporavak tokom naredne, 2010. godine. "

11 Podaci Medunarodnog monetarnog fonda i predvidanja sadrzava u: Michael Mussa
"Global Economic Prospects as of September 2009: Onward to Global Recovery”
Peterson Institute for International Economics, Paper presented at the sixteenth
semiannual meeting on Global Economic Prospects, September 17, 2009.
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Vecina zemalja u svetu je pribegla raznim merama kako bi ublaZile efekte
krize i pokuSale zaustaviti pad drudtvenog proizvoda koje nazivaju paketi
pomodi i stimulativni paketi, a namenjeni su privredi. Mnogi od ovih mera, u
poredenju sa rezimom medunarodne trgovine Kkoji administrira Svetska
trgovinska organizacija, se mogu svrstati u kategoriju protekcionisti¢kih mera.
Ovo je bila i prva reakcija zemalja i u doba velike privredne krize 1929. godine
i smatra se da je taj ostri protekcionizam i uslovio tako dugotrajan oporavak od
te krize.

Ako zelite detaljnije informacije o pojedinatnim merama koje drzave uvode
da bi ublazile efekte krize mozZete ih nadi u lzvestaju generalnog direktora
WTO koji je on uputio Telu za reviziju spoljnotrgovinskih politika. 12 Ali za razliku
od mera koje su primenjivane u razdoblju 1929-1933. godine ove danasnje
mere su mnogo suptilnije i teze se prepoznaju, ali takode imaju
protekcionistiCki karakter. Jedna od najprimenjivanijih mera otkada je kriza
zapocela su antidamping mere, koje spadaju u grupu necarinskih barijera i €ija
je upotreba strogo propisana pravilima Svetske trgovinske organizacije.!® Od
pocetka krize ne samo da je otpocela istraga u mnogim slucajevima dampinga
nego je povecan i broj izricanja antidamping carina. Osim ovih mera mnoge
drzave koriste i direktne izvozne subvencije, koje su strikino zabranjene
pravilima Svetske trgovinske organizacije, da zastite svoju poljoprivredu (EU)
ili autoindustriju (EU i Rusija). Zabelezeni su i slucajevi povecanja carinskih
stopa u pojedinim sektorima (Indija). Cak i one mere koje li¢e na instrumente
promocije u spoljnoj trgovini i koje uobiCajeno nemaju regulatorni karakter kriju
necarinske barijere kao 8to su zahtevi za lokalnim sadrZajem proizvoda ili
uvodenje marze tolerancije za domace nabavljaCe u nabavkama.

Tipi€an primer je uvodenje zakona u SAD kojim se stimuliSe nabavka
americkih proizvoda (Buy Amarican provisions) koji predvida uvodenje marze
tolerancije od 25% za domace snabdevale u nabavkama celika, iako
pomenuti zakon zahteva da mere budu primenjene u skladu sa
medunarodnim obavezama SAD. Kasnijim razmatranjem u Svetskoj
trgovinskoj organizaciji utvrdeno je da ove mere SAD nisu u suprotnosti sa
pravilima ove Organizacije. Sve ove protekcionisticke mere u znacajnoj meri
¢e usporiti izlazak iz svetske krize, a ublazavanje efekata mogu osetiti samo
razvijene i velike privrede u svetu.

12 viidi anekse Izvestaja - WTO, Report to the TPRB From the Director-General on the
Financial and Economic Crisis and Trade-Related Developments, Job(09)/3, 26
March 2009, p.28.

13 Richard Baldwin and Simon Evenett (editors) " The collapse of global trade, murky
protectionism, and the crisis: Recommendations for the G20 A VoxEU.org
publication, Centre for Economic Policy Research (CEPR), 2009.
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3. Najznacajnije regionalne ekonomske integracije u 21. veku

Tokom trajanja Urugvajske runde pregovora, u ocekivanju rezultata
multilateralne liberalizacije medunarodne trgovine, kao i usled pojave prvih
sumnji u ishod tog procesa, mnoge zemlje uCesnice pregovora odlucile su se
na medusobno odobravanje preferencijalnog tretmana u medunarodnoj
trgovini, tako da je tokom devedesetih godina proslog veka, doslo do naglog
povecanja broja regionalnih trgovinskih sporazuma. Tokom gotovo 50 godina
postojanja GATT-a, registrovana su 124 Regionalna trgovinska sporazuma
(RTS), a do 2005. godine, na snazi je ostalo samo 38 od njihovog ukupnog
broja. Razlog nestanka sa scene ovako velikog broja integracija, moze se
pronaci u prelasku ovih sporazuma u oblike dublje integracije, ili u uklju€ivanju
zemalja potpisnica u Sire ekonomske integracije. 14

Proces potpisivanja novih RTS naglo je porastao i nakon osnivanja STO. U
periodu od 1995-2005. godine ¢ak 196 novih RTS je prijavlieno STO, da bi do
2005. godine 132 RTS ostala u funkciji.'®> Moglo bi se pretpostaviti da je uzrok
tome sumnja da ¢e se do visokog stepena multilateralne liberalizacije uopste i
stiéi i pitanje vremena kada Ce se to dogoditi. Te sumnje su prili¢no aktuelne jo$
od pete Ministarske konferencije, odrzane u Kankunu, kada je postalo ocigledno
da se ciljevi definisani u Razvojnom planu iz Dohe, ne mogu ostvariti dovoljno
brzo. Cinjenica da su na toj Konferenciji odbadene Cetiri vazne teme, tzv.
»Singapurske teme®, od kojih je danas najaktuelnija tema ,OlakSavanje trgovine*
(Trade Facilitation), koje su veoma vazne za obavljanje medunarodne trgovine,
onda je jedan broj Clanica STO poc¢eo da unosi njihove elemente u
preferencijalne sporazume koje su potpisivale. Dakle, kad ve¢ STO nije putem
Ministarskih konferencija, reSavala ovo pitanje, onda su ¢&lanice upravo putem
sporazuma preuzele brigu o ,Singapurskim temama®.16 Podatak da je od januara
2004. godine, do februara 2005. godine, €ak 43 RTS stupilo na snagu, govori u
prilog tome.!” Pored traZenja boljih re$enja, u iSGekivanju multilateralne

14 vige o regionalnim ekonomskim integracijama do 2000. godine videti u Ivana
Popovi¢ ,Regionalne ekonomske integracije®,Predrag Bjeli¢, Dejan Gaji¢, Dejan
Baki¢, Ivana Popovi¢, Miroslav Gnjatovi¢, Svetska privreda u informatickoj eri,
Institut za medunarodnu politiku i privredu, Beograd, 2002, str. 51-84.

15 World Trade Organization, Jo-Ann Crawford, Roberto V. Fiorentino, “The Changing
Landscape of Regional Trade Agreements”, Discussion Paper No. 8, 2005, p. 3.
16 Singapurske teme“ su: olak$avanje trgovine, investicije, vladine nabavke,

konkurencija (Trade Facilitation, Investment, Government Procurement, Competition).

17 World Trade Organization, Jo-Ann Crawford, Roberto V. Fiorentino, “The Changing
Landscape of Regional Trade Agreements”, Discussion Paper No. 8, 2005, p. 1.
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liberalizacije, jo$ jedan uzrok prijavijivanja velikog broja RTS, nakon osnivanja
STO, moglo bi biti i povecanje broja ¢lanica STO, kao i obima obaveza, koje se
odnose na obaveze prijavijivanja svih nastalih Sporazuma o ekonomskoj
integraciji. Veliki je broj razlicitih oblika integrisanja u svetu, a razlikuju se po Siri-
ni i dubini integracije. (ViSe videti u: Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, CID
Ekonomskog fakulteta, 2008, Beograd, str. 349-55).

Regionalni trgovinski sporazumi su potpisivani na bilateralnoj, ili
plurilateralnoj osnovi, s tim da je veliki broj sporazuma na bilateralnoj osnovi, u
slu¢aju priklju¢enja nekoj veéoj regionalnoj trgovinskoj integraciji ostajao van
snage. Tako je u maju 2004. godine, 10 zemalja kandidata primljeno u €lanstvo
u EU i tom prilikom prestalo je vazenje €ak 65 regionalnih trgovinskih
sporazuma, koje su ove zemlje potpisivale ili medusobno, ili sa EU na
bilateralnoj osnovi, kao i oni sporazumi koje su ovih 10 kandidata potpisivale sa
tre¢im zemljama sa kojima EU veé ima sporazume o preferencijalnoj trgovini.8

Vecina RTS, oko 85% se odnosi na formiranje zone slobodne trgovine, a
manji, gotovo deseti deo se odnosi na formiranje carinske unije. Preostalih
nekoliko procenata u¢esc¢a odnosi se na parcijalne sporazume. Razlog daleko
vece zastuplienosti Sporazuma o slobodnoj trgovini u odnosu na carinsku
uniju, bio bi svakako, veci stepen samostalnosti u vodenju spoljnotrgovinske
politike, kao i jednostavniji i kraéi pregovori koji se tom prilikom vode.

Sto se regionalnih grupisanja ti¢e, uglavnom su svi RTS potpisani izmedu
tzv. ,prirodnih® trgovinskih partnera, odnosno prve sporazume svaka zemlja ¢e
najpre potpisati sa zemljama susedima, ili pak sa zemljama koje pripadaju
istom geografskom regionu. Vecina najpoznatijih REl zasnovana je upravo na
ovom principu, kao na primer Evropska unija, NAFTA, CEFTA, EFTA. Ako se
iscrpe sve moguénosti i preferencije koje nude ovakvi sporazumi, mnoge
zemlje teze da pronadu jo§ zemalja potencijalnih partnera. Jedna od takvih
pojava jeste APEC.

Jedan broj ¢lanica STO je tokom Cetvrte Ministarske konferencije, odrzane
u Dohi, zaklju€io da RTS mogu imati zna¢ajnu ulogu u promovisanju procesa
liberalizacije na medunarodnom nivou. Jo§ 1996. godine je osnovan Komitet
za regionalne trgovinske sporazume — Committee on Regional Trade
Agreements (CRTA), kako bi u okviru jedinstvenog okvira pratio rad RTS, kao
i razmatrao posledice potpisivanja ovakvih sporazuma na trgovinski sistem sa
multilateralnog aspekta. Ipak, drugi deo ¢lanica STO smatra da je ostvarenje
trgovinske liberalizacije pod okriliem RTS, samo ,drugo najbolje redenje”, koje

18 World Trade Organization, Jo-Ann Crawford, Roberto V. Fiorentino, “The Changing
Landscape of Regional Trade Agreements”, Discussion Paper No. 8, 2005, p. 8.
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¢e svojim postojanjem usporiti stupanje na snagu multilaterine liberalizacije i
da ¢e najslabije privrede u svetu biti oStecene.

3.1. Evropska unija

Nakon 2000. godine na teritoriji Evrope izdvajaju se tri velike ekonomske
integracije, Evropska unija, Evropsko udruzenje slobodne trgovine i
Centralnoevropski sporazum o slobodnoj trgovini. Razlozi nastanka, kao i
perspektive ovih integracija sasvim su razliite. DanasSnja Evropska unija
nastala je kao oblik integrisanja nekih zemalja Zapadne Evrope kako bi bile u
mogucnosti da prime i raspodele ekonomsku pomoé, pristiglu iz SAD na
osnhovu MarSalovog plana, nakon Drugog svetskog rata. Evropsko udruzenje
slobodne trgovine nastalo je kao pokusaj prvenstveno Velike Britanije da stvori
protivtezu tadasnjoj EEZ u Cije Clanstvo, usled protivljenja Francuske, nije
mogla biti primljena, a Centralnoevropski sporazum o slobodnoj trgovini nastao
je kao neka vrsta predvorja za ulazak u EU, oshovan od strane zemalja
Centralne Evrope, a zatim proSiren i na Balkan. Clanstvo EFTA se gotovo
sasvim osulo i vecina njenih ¢lanica danas su Clanice EU, a CEFTA ima vrlo
ogranicen rok trajanja, sve dok njena i poslednja ¢lanica ne postane Clanica EU.

Evropska unija u dvadesetprvom veku prvenstveno se razlikuje od prve
zajednice, Evropske zajednice za ugalj i Celik, stvorene 1951. godine, prema
broju €lanica. Prvu zajednicu stvorilo je Sest zemalja, a danasnju Evropsku uniju
Cini 27 Clanica. Ne samo da je EU model za ostale integracije, s obzirom da se
radi o najznacajnijoj i najdubljoj integraciji koja postoji u svetu, ve¢ je EU postala
i najveci svetski izvoznik. Prema odredbama Mar$alovog plana, da Evropa, kao
primalac finansijske pomo¢i, mora biti ujedinjena, a koji se smatra odlucujuéim
motivom za integrisanje evropskog prostora, zemlje Evrope su razumele i
primenile poruku SAD. Rezultat je najoCigledniji poCetkom dvadesetprvog veka,
kada se EU smatra najveéim svetskim izvoznikom i samim tim vaznim faktorom
odlucivanja u medunarodnim ekonomskim odnosima.

Odreduju¢i momenti u istoriji danasnje EU dogodili su se u prethodnom
veku, a poCetak ovog novog obelezio je jak talas integrisanja preostalih
evropskih zemalja u ovu veliku zajednicu. ProSirenje Unije koje je joS uvek u
toku, aktuelizovano je nakon ujedinjenja IstoCne i Zapadne Nemacke, kao i
nestanka sa politicke scene nekoliko velikin drzava: Cehoslovacke, SSSR-a i
SFR Jugoslavije. Od marta 1998. godine EU je otpocela pregovore o prijemu
sa zemljama koje su nastale nakon ovih promena. Od tog velikog broja, jedino
su Slovacka i Ceska ispunjavale zahtevane kriterijume, koji su se odnosili na
funkcionalnu trziSnu privredu, demokratski politi¢ki sistem, kao i mogucnosti za
primenu zakona i politika obuhvacenih u nazivu acquis communataire.
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ProSirenje Unije je zahtevalo odredene izmene originalnog Rimskog ugovora,
tako da je prva znacajnija izmena nastala stupanjem na shagu Ugovora iz
Amsterdama 1. januara 1999. godine, a glavna novina koja se odnosila na
zemlje neclanice jeste Sengenski sporazum, kojim su uvedene vize za
gradane iz zemalja neclanica. Ugovorom iz Nice donetim februara 2001.
godine, razmatrano je proSirenje Unije na centralno i isto€noevropske zemlje,
sa posebnim osvrtom na raspodelu moc¢i i promene u glasanju i procesu
odlucivanja do kojih ¢e prosirenje Unije dovesti. Evropska komisija je odlucila
da 1. maja 2004. godine primi u svoje Clanstvo veliki broj zemalja: Kipar,
Cesku, Slovacku, Sloveniju, Estoniju, Litvaniju, Letoniju, Madarsku, Maltu i
Poljsku. Samo je prilem Bugarske i Rumunije odloZen za 1. januar 2007.
godine, kada su i postale €lanice. Sve upravo navedene Clanice su dobile
naziv ,nove clanice®, kako bi se njihovo priklju¢enje Uniji razlikovalo od statusa
na koji ima pravo prvih 15 ¢lanica, a taj status podrazumeva nekoliko znacajnih
prednosti u vidu koriS¢enja subvencija i pristupa fondovima EU, kao i u
mogucnostima ostvarenja slobode kretanja radne snage na ukupnoj teritoriji
EU. Razlike su ocigledne ako se uzme u obzir privredni preporod u ne tako
snaznim privredama poput Grcke, Portugalije, Irske i Spanije u vreme kada su
pristupale EU i imale pravo na kori¢enje zna€ajnih finansijskih sredstava radi
povecanja zivotnog standarda, u odnosu na bitno drugaciji tretman prema
novim Clanicama. U procesu stabilizacije i pridruzivanja, nalaze se zemlje
Zapadnog Balkana: Bosna i Hercegovina, Hrvatska, Srbija, Crna Gora,
Makedonija i Albanija. Predvideno je da se nakon zaklju¢enja Sporazuma o
pridruzivanju i stabilizaciji, ove zemlje ekonomski i politicki oporave i pripreme
za Clanstvo u Uniji. Ekonomski znacaj ovakvog statusa za zemlje koje Zele da
pristupe Uniji, nalazi se u jednostranom odobravanju trgovinskih preferencijala,
odnosno Autonomnih trgovinskih mera, ovim zemljama od strane Unije, bez
primene reciprociteta.

U periodu od 2000-2008. godine, vrednost ostvarenog izvoza je viSe nego
duplirana, $to se moze reéi i za uvoz, a ako se sabere vrednost intra-izvoza i
ekstra-izvoza, odnosno izvoza koji se obavlja u okviru integracije i izvoza koji
se realizuje sa zemljama koje se nalaze izvan integracije, onda je EU
definitivno najveca izvozna sila u svetu. (Tabela 6)

Na osnhovu podataka naredne tabele, uoCavamo da je EU, viSe nego bilo
koja REI ostvarila visok stepen u¢eS¢a intra-izvoza u ukupnom izvozu, kao i da
je taj udeo kontinuiran i u periodu od 2000-2008. godine je iznosio gotovo
nepromenjenih 67%. (Tabela 7)

I EU, poput svih ostalih REI, osetila je posledice ekonomske krize, koje se
mogu sagledati na osnovu znatno nizih stopa rasta izvoza i uvoza tokom 2008.
godine, u odnosu na kontinuirano rastué¢e stope od 2000. godine, pa sve do
krize 2008. godine.
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Tabela 6: Robna trgovina Evropske unije (27) u periodu 2000-2008. godine
(u milijardama USD)

2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008
Ukupni izvoz 2453 | 2469 | 2638 | 3149 | 3762 | 4066 | 4591 | 5320 | 5898
-intra-izvoz 1668 | 1677 | 1794 | 2166 | 2577 | 2756 | 3136 | 3638 | 3974
-ekstra-izvoz 785 | 792 | 843 | 983 | 1185 | 1310 | 1456 | 1701 | 1925
Ukupni uvoz 2580 | 2549 | 2672 | 3214 | 3855 | 4222 | 4830 | 5603 | 6256
-intra-uvoz 1663 | 1673 | 1786 | 2156 | 2576 | 2754 | 3133 | 3638 | 3974
-ekstra-uvoz 917 | 877 | 886 | 1058 | 1278 | 1468 | 1697 | 1965 | 2282

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008 , Geneva, 2008, p. 178.

Tabela 7: Robna trgovina Evropske unije u periodu 2000-2008. godine —
ucesce u izvozu i uvozu i godiSnja procentualna promena

(u %)
Udeo u izvozu i uvozu Godisnja procentualna promena
2000 | 2005 | 2006 | 2008 | 2000-05| 2005 | 2006 | 2007 | 2008
Ukupni izvoz 100 | 100 | 100 | 100 10 8 13 16 10
-intra-izvoz 67,5 | 66,8 | 67,3 | 67,4 10 7 13 16 9
-ekstra-izvoz 32,5 | 332 | 32,7 | 326 11 10 - - -
Ukupni uvoz 100 | 100 | 100 | 100 10 9 14 16 12
-intra-uvoz 64,1 | 646 | 64,2 | 63,5 10 7 13 16 9
-ekstra-uvoz 359 | 354 | 358 | 36,5 10 14 - - -

Napomena: Do 2007. godine, podaci se odnose na EU-25, a od 2007. godine na EU-27;
Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

3.2. Centralnoevropski sporazum o slobodnoj trgovini

Ovaj Sporazum zavreduje posebnu paznju, s obzirom na ne tako dugu
istoriju, ali na znalajne rezultate do kojih je njegova primena dovela u
poslednjih dvadesetak godina, kao i zbog uloge koju ovaj Sporazum ima za
Srbiju, odnosno saradnju Srbije sa zemljama iz regiona Balkana i u svetlu
buduceg pristupanja Evropskoj uniji. Radi se o najznacajnijoj subregionalnoj
integraciji u Evropi, pored EFTA, Cije je trajanje privremenog karaktera, sve do
trenutka kada sve njene Clanice postanu clanice Evropske unije, koja je
dominantna regionalna integracija u Evropi. Sadasnje ¢lanice CEFTA su
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zemlje Zapadnog Balkana i Moldavija, sve na putu ka Evropskoj integraciji, a
u meduvremenu koriste prednosti stvorene zone slobodne trgovine.

Za nastanak Centralnoevropskog sporazuma o slobodnoj trgovini —
CEFTA, od najveéeg znacaja jesu okolnosti tokom devedesetih godina proslog
veka. Naime, pored zZelje prvih potpisnica Deklaracije o saradnji na putu
napretka ka EU, potpisane od strane Madarske, Poljske i Cehoslovacke u
madarskom gradu Visegradu, 15. februara 1991. godine, da proSire stepen
medusobne saradnje, od vaznosti je bio i plan zemalja ¢lanica EU da na ovaj
nacin pripreme jo$ uvek za priklju¢enje Uniji, nespremne zemlje, kako bi se
nakon izvrSenja odredenih reformi, lakSe uklopile u evropski politiCki, pravni i
ekonomski prostor. Sporazum o formiranju zone slobodne trgovine je potpisan
21. decembra 1992. godine u Krakovu, a stupio je na snagu 1. marta 1993.
godine. Vec tada je bilo jasno da Sporazum ima ograni¢eno vreme frajanja,
odnosno da predstavlja samo jedan korak do pristupanja Evropskoj uniji.

Cilj potpisivanja Sporazuma bio je da pored jaanja saradnje medu
Clanicama, one usvoje i evropske standarde, koji su se naro€ito odnosili na
trgovinsko povezivanje. Kako bi se ojaCale njihove trgovinske relacije,
uspostavljanjem zone slobodne trgovine, izvrSene su prve znacajnije
liberalizacije. Tako je odmah nakon stupanja Sporazuma na snagu doslo do
eliminisanja carinskih stopa za 40% industrijskih proizvoda, a ostali industrijski
proizvodi, podeljeni u dve grupe, kao normalni i osetljivi proizvodi, potpadali su
pod faznu liberalizaciju, kojom se podrazumevalo smanjenje carina, sve do
njihovog ukidanja, koje je trebalo da nastupi 2001. godine za osetljive
proizvode. Ipak, doslo je do ubrzanja procesa ukidanja carina i za osetljive
proizvode, tako da je zona slobodne trgovine za industrijske proizvode
kompletirana 1998. godine.

Kada su poljoprivredni proizvodi u pitanju, zemlje ¢lanice tadasnje CEFTA
su bile i veliki proizvodaci poljoprivrednih proizvoda, pa je samim tim
liberalizacija trgovine ovim proizvodima predstavljala osetljivo pitanje, tako da
je u periodu od 5 godina nakon stupanja Sporazuma do$lo do smanjenja
carinskih stopa za poljoprivredne proizvode za 50%. Nije se ni insistiralo na
znacCajnijem stepenu liberalizacije trgovine poljoprivrednim proizvodima, jer je
postojala vremenska odrednica trajanja ovog Sporazuma, sve do momenta
prikljuéenja EU.19 Evropska unija je svakako ohrabrivala njihovu saradnju, pa
je Citav niz zemalja, narocito iz jugoistoCne Evrope, zainteresovanih za
priklju€enje Uniji, shvativsi da je ¢lanstvo u CEFTA vazan korak ka ¢lanstvu u
EU, zatrazio prijem u ¢lanstvo. Prva je primliena Slovenija 1996. godine, a

19 Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Centar za izdavacku delatnost Ekonomskog
fakulteta u Beogradu, Beograd, 2008, str. 376.

306



Savremena medunarodna trgovina

zatim Rumunija 1997. godine i Bugarska 1999. godine. Hrvatska je postala
Clanica 2003. godine, ali je smisao CEFTA doveden u pitanje kada su zemlje
osnivaci u jednom koraku primljene u EU. Nakon 1. maja 2004. godine kada
su se Madarska, Poljska, Ceska, Slovacka i Slovenija pridruZile Evropskoj
uniji, ¢lanstvo CEFTA se svelo samo na tri slova, odnosno na Hrvatsku,
Rumuniju i Bugarsku. Makedonija im se pridruzuje 2006. godine, ali ve¢ 1.
januara 2007. godine, Rumunija i Bugarska postaju ¢lanice Evropske unije.

S obzirom da se broj €lanica iz godine u godinu, dinami¢no menjao,
svakako da su te promene uticale i na promene u odnosima preostalih ¢lanica,
kao i na promene znacaja intra-trgovine u okviru ove integracije. U periodu do
2004. godine, odnosno neposredno pred priklju€enje velikog broja Elanica ove
integracije Evropskoj uniji, uoCava se dupliranje vrednosti izvoza u periodu od
2000-2003. godine, narocito vrednosti intra-izvoza. Ipak, u¢esce intra-izvoza u
ukupnom izvozu ovih zemalja, u istom periodu bilo je priliéno skromno i kretalo
se izmedu 13 i 16%, Sto ukazuje na slabu medusobnu povezanost
neposredno pred ulazak u EU.

Tabela 8: Robna trgovina CEFTA-8 u periodu 2000-2004. godine
(u milijardama USD)

Vrednost robne Ucesce u izvozu Godisnja procentualna
trgovine i uvozu promena
2000 | 2001 | 2003 | 1995 | 2000 | 2003 | 1995-00 | 2002 | 2003
Ukupni izvoz | 117 138 211 100 100 | 100 7 14 29
-intra-izvoz 13 17 29 16,2 13,0 | 13,6 3 12 34
-ekstra-izvoz | 103 | 121 182 | 83,8 87 86,4 8 14 28
Ukupniuvoz | 149 | 168 | 252 100 100 100 8 11 28
-intra-uvoz 14 17 29 123 | 10,2 | 11,3 4 13 34
-ekstra-uvoz | 135 | 151 223 | 87,7 | 89,8 | 88,7 9 11 27

Napomena: Podaci za 2000. godinu odnose se na CEFTA-6, podaci za 2001. godinu, na
CEFTA-7, a podaci za 2003. godinu na CEFTA-8.

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

Vec¢ od 2000. godine, paralelno sa priblizavanjem ovih zemalja Evropskoj
uniji, teku i procesi bilateralnog povezivanja zemalja jugoisto¢ne Evrope,
odnosno, na inicijativu Pakta stabilnosti 2001. godine, potpisan je Memorandum
0 razumevanju, liberalizaciji i olakSavanju spoljnotrgovinskih tokova, a potpisnice
su sedam zemalja Balkana: Albanija, Bosna i Hercegovina, Bugarska, Hrvatska,
Makedonija, Rumunija i SR Jugoslavija. Cilj je bio potpisivanje Citave mreze
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bilateralnih trgovinskih sporazuma, kako bi se uspostavila slobodna trgovina u
regionu, za preko 90% proizvoda i kroz ukidanje 90% carinskih stopa, kao i
kvantitativnih ograni€enja, a posebna paznja se pridaje ukidanju necarinskih
barijera.20 Sli¢no kao i kada su prve ¢lanice CEFTA bile u pitanju, Evropska unija
je i u pogledu balkanskih zemalja podsticala njihovu medusobnu saradnju, koja
bi svakako ubrzavala i njihovo priklju¢enje Uniji. Ovo je zajedni¢ki momenat za
zemlje Balkana i za zemlje prvobitne Clanice CEFTA.

U sklopu tih podsticaja, najznacajnije je uvodenje Autonomnih trgovinskih
mera, koje je poCev od 2000. godine, Evropska unija odobravala u formi
unilateralnih, asimetriénih trgovinskih koncesija namenjenih zemljama Balkana.
Prvo je bilo predvideno njihovo vazenje do 2005. godine, ali je produzeno do
kraja 2010. godine, jer je trebalo da se ove mere primenjuju sve dok zemlja iz
regiona ne potpiSe Sporazum o stabilizaciji i pridruzivanju sa Evropskom unijom,
koji predvida uspostavljanje zone slobodne trgovine, u okviru procesa
stabilizacije i pridruZivanja zemalja jugoisto¢ne Evrope Evropskoj uniji. Pored
navedenih zemalja jugoistoCne Evrope, radi dalje liberalizacije trgovine u
regionu, potpisivanju bilateralnih sporazuma, pridruzuju se i Moldavija i UNMIK,
koji je zastupao carinsku teritoriju Kosova. Kako se ¢lanstvo CEFTA znacajno
osulo nakon 2004. godine, a da bi se zadrZala i primenila iskustva i celokupan
model saradnje koji je postojao medu Elanicama, predloZeno je da se mreza
potpisanih bilateralnih trgovinskih sporazuma zameni jednim sporazumom koji bi
se odnosio na slobodnu trgovinu u regionu Jugoistone Evrope, a da se samo
preuzmu veé ustanovljene trgovinske koncesije koje su se odnosile na
medusobnu robnu trgovinu zemalja iz regiona i 0 kojima se ve¢ pregovaralo pre
potpisivanja bilateralnih trgovinskih sporazuma.

Predlog Hrvatske je bio da se taj sporazum uklju¢i u ve¢ postojedi,
dokazano uspe8an Centralnoevropski sporazum o slobodnoj trgovini —
CEFTA. Usled nemogucnosti da vecina zainteresovanih zemalja ispuni
zahteve Deklaracije donete u poljskom gradu Poznanu, usvojena je nova,
Zagrebacka deklaracija, koja je odredila nesto liberalnije uslove za prijem u
Clanstvo CEFTA. Pored toga, originalni sporazum CEFTA je pretrpeo jo$ neke
izmene, pa je nazvan CEFTA 2006, jer je potpisan u decembru 2006. godine,
od strane devet zemalja iz regiona Jugoistocne Evrope, a primenjuje se od
sredine 2007. godine, na sedam teritorija, jer su Bugarska i Rumunija pristupile
Evropskoj uniji od januara 2007. godine.

Za zemlje Balkana, pristupanje CEFTA donosi Citav niz prednosti.
Prvenstveno, jednim, jedinstvenim sporazumom zamenjen je veliki broj

20 Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Centar za izdavacku delatnost
Ekonomskog fakulteta u Beogradu, Beograd, 2008, str. 378-9.
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bilateralnih sporazuma, a samim tim doneta je i ve¢a pravna sigurnost,
naroCito u slu€aju reSavanja sporova. Pored toga, veliki je zna¢aj CEFTA 2006
u pogledu primene pravila o poreklu robe, jer ne samo da je ovim sporazumom
omoguceno kumuliranje regionalnog porekla, odnosno da proizvodi koji su
proizvedeni u viSe zemalja u regionu mogu ostvariti bescarinski tretman pri
uvozu u Evropsku uniju, ve¢ je omoguceno i dijagonalno kumuliranje porekla,
odnosno priznavanje kombinovanog i regionalnog i evropskog porekla robe pri
bescarinskom uvozu robe iz regiona u zemlje Evropske unije.

3.3. Evropsko udruZenje slobodne trgovine

Evropsko udruzZenje slobodne trgovine — EFTA osnovano je 1960. godine,
Ugovorom iz Stokholma. Nastalo je kao odgovor prvenstveno Velike Britanije,
na stvaranje Evropske ekonomske zajednice, a Cinile su ga zemlje koje poput
Vel. Britanije, u tom trenutku nisu mogle da postanu Clanice EEZ, ili to
eventualno, nisu zelele. Radi se o slede¢im zemljama: Danska, Norveska,
Austrija, Svedska, Svajcarska, Portugalija. Prvobitna ideja je bilo stvaranje
zone slobodne trgovine, ali samo za industrijske proizvode, $to je iskljucivalo
poljoprivredne proizvode. Sve carine izmedu zemalja €lanica su ukinute do
1966. godine, ali su carinske tarife prema tre¢im zemljama ostale razliCite.
Finska i Island su se pridruzili 1968, odnosno 1970. godine. Struktura ¢lanstva
EFTA je u velikoj meri promenjena prikljucenjem Velike Britanije Evropskoj
ekonomskoj zajednici 1972. godine, jer je Velika Britanija bila stub ovog
Sporazuma. | Danska, neSto kasnije i Portugalija napustaju Clanstvo da bi
postale Clanice EEZ.

Stvaranjem EFTA bilo je o€igledno razvijanje rivalskih odnosa sa EEZ, da bi
u vise pokusaja bilo naglaseno da ih treba zaustaviti i da se na regionalnoj
osnovi udruze sve zemlje Evrope. Prvi ovakav poku$aj predstavlja Haska
konferencija odrzana 1969. godine, a zatim potpisivanje bilateralnih sporazuma
izmedu Clanica EEZ i Clanica EFTA 1972. godine u Briselu. Kada su nakon
godinu dana i NorveSka i Finska potpisale bilateralni sporazum sa EEZ,
formirana je zona slobodne trgovine izmedu ove dve velike integracije, ali samo
za industrijske proizvode. Krajem osamdesetih, odnosno 1989. godine otpocCeti
su pregovori 0 stvaranju Evropskog ekonomskog prostora, a rezultat ovih
pregovora bilo je potpisivanje Ugovora o evropskom ekonomskom prostoru 1.
januara 1993. godine, izmedu EU i EFTA.21 Nakon prikljuenja Austrije, Finske
i Svedske Evropskoj uniji 1995. godine, ovaj Sporazum je preostalim &lanicama

21 European Economic Area — EEA, Evropski ekonomski prostor, prevodi se i kao
Evropska ekonomska zona.
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EFTA, Norveskoj, Islandu i Lihten&tajnu, omogucio da ucestvuju na
zajednickom trzistu, koje podrazumeva slobodno kretanje robe, usluga, kapitala
i radne snage, a da pritom ne moraju pristupiti Evropskoj uniji.22 Pored toga,
data im je i moguénost da odaberu sporazume na osnovu kojih ¢e se obavljati
medusobna saradnja, s tim da ne ucestvuju u zajedniCkoj poljoprivednoj politici
(Common Agricultural Policy — CAP), politici koja se primenjuje u oblasti
ribarstva, kao i da nemaju obavezu da primenjuju zajedni¢ku eksternu carinsku
tarifu sa EU. Norvesdkoj i Islandu je naro€ito odgovaralo da primenjuju
sopstvene carinske tarife, kao i da ne moraju primenjivati odredbe CAP, jer su
mogle odobravati veée subvencije u poljoprivredi u odnosu na zemlje EU. Sto
se tise Svajcarske, koja je ¢lanica EFTA, vezu sa Evropskom unijom nije
ostvarila potpisivanjem Ugovora o evropskom ekonomskom prostoru, ve¢ na
bazi bilateralnih trgovinskih ugovora.

Konvencija iz Stokholma kojom je 1960. godine ustanovljena EFTA,
morala je po¢etkom novog veka, tacnije 2001. godine, biti prilagodena novim
potrebama Udruzenja. Naime, primeCeno je da intraregionalna trgovina
izmedu c¢lanica EFTA-e, ne ostvaruje dovoljno visok obim, u odnosu na obim
trgovine koji Clanice EFTA-e ostvaruju sa nec¢lanicama. Zato je Konvencija iz
Vaduza 2001. godine ponovila cilieve Konvencije iz Stokholma, odnosno
postojanje zone slobodne trgovine za industrijske proizvode, ali je proSirila
trgovinsku saradnju i na usluge, slobodno kretanje kapitala, radne snage,
transport, zastitu intelektualne svojine, javne nabavke. Pored toga, unete su i
odredbe sporazuma zakljuenih izmedu €lanica EU i Clanica EFTA, koje se
odnose na formiranje Evropskog ekonomskog prostora i na bilateralni
sporazum izmedu Svajcarske i EU iz 1999. godine.23

Tokom 2009. godine i Island je zatrazio prijem u ¢lanstvo EU, tako da
postoji dalja mogucnost osipanja ¢lanstva EFTA. Postaje ocigledno da jedino
jezgro sa dovoljno snage da okupi heterogenu kategoriju zemalja Evrope, kao
jedinstvenu integraciju, prvenstveno sa trgovinskog aspekta, predstavlja
Evropska unija. U slu€aju dva rivala, prilicno ujednacenih kapaciteta, Sto su i
EU i EFTA predstavljale Sezdesetih godina proslog veka, prva decenija novog
veka, donosi reSenje u formi prevage Evropske unije. Evropski ekonomski
prostor je preostalim c&lanicama EFTA pruzio moguc¢nost da odaberu
sporazume na osnovu kojih ¢e obavljati ekonomsku saradnju, a ujedno
predstavlja i predvorje za prijem u Clanstvo EU preostalih zemalja.

22 | ihtenstajn je postao punopravna &lanica EFTA-e 1991. godine.

23 Sajt EFTA, Internet: www.efta.int/content/legal-texts/efta-convention/eftaconvention
-texts/convention-texts/?searchterm=Vaduz%20Convention (30.12.2009).

310



Savremena medunarodna trgovina

3.4. Severnoameri¢ka zona slobodne trgovine

Sporazum kojim je osnovana Severnoamericka zona slobodne trgovine
(NAFTA), ratifikovan je u Kongresu SAD 1993. godine, ali je na snagu stupio 1.
januara 1994. godine. Tim Sporazumom su SAD, Meksiko i Kanada postali zona
slobodne trgovine, a predvideno je ukidanje carinskih barijera, podsticanje
investicija u narednih 15 godina. Svaka od zemalja potpisnica zadrzala je svoje
carinske tarife prema treéim zemljama. Sve preostale carinske i kvantitativne
barijere su ukinute prema planu, 1. januara 2008. godine. Ovaj Sporazum je
omogucio povezivanje zemalja severnoameri¢kog kontinenta, u kojima Zivi oko
444 miliona stanovnika, a proizvodi se vrednost robe i usluga od 17000 mird.
USD. U medusobnoj, dakle intra-trgovini, SAD sa preostalim zemljama NAFTA
su 2008. godine ostvarile trgovinski deficit od 143 mird. USD.24

Vrednost realizovanog izvoza NAFTA-e kontinuirano raste, kako izvoza
ostvarenog u trgovini u okviru same integracije, odnosno intra-izvoza, tako i
izvoza u zemlje koje nisu Clanice integracije, odnosno ekstra-izvoz. Sli¢na
situacija postoji i u slu€aju uvoza.

Tabela 9: Robna trgovina NAFTA —e
u periodu 2000-2008. godine — vrednost

(u milijardama USD)
2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008
Ukupniizvoz | 1225 | 1148 | 1106 | 1163 | 1320 | 1476 | 1664 | 1840 | 2036
-intra-izvoz 680 633 621 650 739 824 901 950 | 1013
-ekstra-izvoz 544 515 486 513 581 651 763 890 | 1022
Ukupniuvoz | 1687 | 1583 | 1604 | 1727 | 2012 | 2287 | 2545 | 2706 | 2911
-intra-uvoz 671 629 620 642 718 793 867 918 968
-ekstra-uvoz 1016 954 984 1085 | 1294 | 1494 | 1678 | 1788 | 1943
Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008 , Geneva, 2008, p. 178.

Za razliku od 2000. godine, kada je stopa rasta intra-izvoza iznosila 18%,
a stopa izvoza izvan integracije samo 9%, tokom prve decenije novog veka
doslo je do obrnute pojave, a to je da intra-izvoz raste sporije od ekstra-izvoza
i to po stopi od samo 7% u 2008. godini, za razliku od ¢ak 15% kada je u
pitanju ekstra-izvoz. Ocigledno je da je 2001. godina bila krizna i za izvoz i za

24 |nternet: Saijt Trgovinskog predstavnika SAD, www.ustr.gov/trade-agreements/free-
trade-agreements/north-american-free-trade-agreement-nafta (12.01.2010)
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uvoz, predstavljala je prekretnicu i za odnos izmedu intra-uvoza i ekstra-uvoza.
Od te godine prati se sporiji rast i intra-uvoza u odnosu na ekstra-uvoz,
odnosno uvoz iz zemalja van integracije.

Tabela 10: Robna trgovina NAFTA—e u periodu 2000-2008. godine —
procentualne promene (u%)

2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008
Ukupni izvoz 14 -6 -4 5 14 12 13 1 1
-intra-izvoz 18 -6 -2 4 13 1 9 5 7
-ekstra-izvoz 9 -6 -6 6 14 12 18 17 15
UKkupni uvoz 18 -6 1 8 16 14 - 6 8
-intra-uvoz 18 -7 -2 4 12 1 - 6 5
-ekstra-uvoz 18 -6 4 10 19 15 - 7 9

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

Ucesce intra-izvoza, odnosno izvoza koji se obavlja sa zemljama u okviru
integracije je gotovo nepromenjeno u poslednjin dvadesetak godina i iznosi
priblizno 50%. Ipak, uoCava se da je 2000. godina bila najznacajnija za razvoj
intra-trgovine ove integracije, jer je intra-izvoz imao u¢eSée u ukupnom izvozu
od ¢ak 56%, Sto se do 2008. godine nije ponovilo, a s obzirom na tendenciju
pada uceSca i ne moze se ocekivati u skorijem roku. Prema podacima koji
govore o uceScu intra-trgovine, uoCavamo da su zemlje NAFTA daleko viSe
medusobno usmerene kada je u pitanju izvoz unutar integracije, u odnosu na
uvoz u okviru integracije, jer je 2008. godine u¢esce intra-izvoza bilo 49,7%, a
ucesce intra-uvoza u 2008. godine samo 33,3%.

Tabela 11: Robna trgovina NAFTA—e u periodu 1990-2008. godine
— uceSée u ukupnom izvozu i uvozu (u%)

1990 1995 2000 2005 2008
Ukupni izvoz 100 100 100 100 100
-intra-izvoz 426 46,1 56,0 55,8 4977
-ekstra-izvoz 57,4 53,9 44,0 442 50,2
Ukupni uvoz 100 100 100 100 100
-intra-uvoz 34,4 37,7 40,3 34,5 33,3
-ekstra-uvoz 65,6 62,3 59,7 65,5 66,7

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.
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Na Samitu u Majamiju je krajem 1994. godine doneta odluka, da se NAFTA
prosSiri i okupi sve drzave ameri¢kog kontinenta i to od Aljaske, do Ognjene
zemlje, osim Kube, ¢ime bi bila stvorena zona slobodne trgovine sa oko 850
miliona stanovnika, koji bi Ziveli na toj teritoriji. Predvideno je da se stvori
Panameri¢ka zona slobodne trgovine — Free Trade American Association
(FTAA). lako je ideja stvaranja sporazuma koji bi obuhvatao ne samo
severnoamericki kontinent, ve¢ &itavu zapadnu hemisferu, starija od jednog
veka, ipak se njena realizacija pokazala znatno kompleksnijim pitanjem. | kad
je samo Severna Amerika u pitanju, jasno je da heterogenost tri danasnje
¢lanice ove grupacije, SAD, Kanade i Meksika, predstavlja dovoljnu barijeru
panamerickoj integraciji, a naroCito ako bi se tome dodale i latinoamericke
zemlje. Na Samitu koji je 2003. godine odrzan u Majamiju, tokom kog je trebalo
ustanoviti osnove buduce zone slobodne trgovine, doslo je do razli€itih stavova
zemalja potencijalnih potpisnica, oko istih pitanja koja se postavljaju i veoma
sporo reSavaju u okvirima STO, a to su razlike izmedu Razvijenih zemalja i
Zemalja u razvoju, u pogledu zahteva koje postavljaju u pregovorima. Tako RZ,
koje predstavijaju SAD, traze proSirenje trgovine uslugama i primenu sve
detaljnije definisanih prava za zastitu intelektualne svojine, a ZUR, koje
predstavlja Brazil, zalazu se za slobodnu trgovinu poljoprivrednim proizvodima
i ukidanje subvencija u poljoprivredi. Ni poslednji samit odrzan novembra
2005. godine u Mar del Plata u Argentini nije doneo bitnije izmene, niti je
potpisan sporazum FTAA. Od predstavnika 34 zainteresovane zemlje, ¢ak su
se predstavnici iz 26 zemalja izjasnili da se opet okupe ve¢ naredne 2006.
godine, kako bi razmotrili i ubrzali pregovore, ali sastanak nije odrzan.

| u ovom primeru istiCe se postojanje jedne zna€ajne integracije kakva je
NAFTA, koja bi mogla predstavljati okosnicu joS vece integracije koja bi
obuhvatala ¢itav americki kontinent, ali heterogenost privreda ovih zemalja i u
skladu sa tim, njihovih cilieva i zahteva, jo§ uvek ovu ideju nije dovela u
realnost. Jo$ jednom se uo¢avaju problemi eventualnog proSirenja integracije,
a naredni problem bi svakako predstavljalo i produbljivanje iste.

3.5. Zajednicko trziste juga

Zajedni¢ko trziste juga (MERCOSUR) je osnovano 1991. godine
Ugovorom iz Asunsiona, a od strane Brazila, Urugvaja, Paragvaja i Argentine.
Prvi korak nacinjen pre nastanka ove integracije bilo je formiranje Zajednic¢kog
trziSta Argentine i Brazila iz 1985. godine. AmeriCki kontinent karakteriSe veliki
broj pokuSaja da se stvori trajna i zna€ajna integracija, tako da ovo Zajedni¢ko
trziste ima Citav niz prethodnika, a to su: Andski pakt, Centralnoamericko
zajednicko trziste i Latinoameri¢ko udruZenje slobodne trgovine.

313



Predrag Bjeli¢, Sanja Jelisavac-TroSic i lvana Popovic¢-Petrovic¢

Nakon potpisivanja ugovora, do znacajnijeg pomaka je doSlo 1995.
godine, kada je uspostavljena zona slobodne trgovine i uvedena zajedni¢ka
carinska tarifa, 8to bi bio uslov za formiranje carinske unije, ali se ove odredbe
ne primenjuju na robe od strateSkog znaCaja. Postoje i bitni elementi
zajedniCkog trzista, a oni su oli€eni u liberalizaciji trgovine uslugama i kretanju
radne snage.2°

PocCetak novog veka je ova integracija doCekala sa vrlo slabim porastom
vrednosti izvoza, kao i sa padom uvoza, da bi, kao i u slu€aju ostalih
integracija, 2004. godina donela pomak, odnosno dinamicniji rast izvoza, a i
uvoza. Za samo osam godina vrednost izvoza je viSe nego utrostruena, a
vrednost uvoza gotovo da je utrostru€ena. S obzirom da je za svaku integraciju
od velikog znalaja povecanje intra-trgovine, iznenaduje Cinjenica da je
vrednost intra-izvoza u periodu od 2000-08. godine samo udvostruena, a
vrednost izvoza u zemlje izvan integracije je gotovo ucetvorostruena.

Tabela 12: Robna trgovina MERCOSUR-a u periodu 2000-2008. godine
(u milijardama USD)

2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008
Ukupni izvoz 85 88 89 106 136 164 190 | 224 | 278
-intra-izvoz 18 15 10 13 17 21 26 32 42
-ekstra-izvoz 67 73 79 93 119 143 164 191 237
Ukupni uvoz 90 84 62 69 95 114 141 184 | 259
-intra-uvoz 18 16 11 13 18 22 26 34 45
-ekstra-uvoz 72 68 52 56 77 91 114 150 214

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 178.

GodiSnje procentualne promene izvoza i uvoza, ukazuju na postojanje
krize po¢etkom novog veka, koja je i uslovila i pad intra-izvoza i intra-uvoza, da
bi tek 2003. godine i 2004. godine doslo do visokih stopa rasta obe kategorije.
Jedino je u godinama krize, 2001. godine i 2002. godine, izvoz izvan
integracije ostvario stope rasta od 9% i 8%. (Tabela 13)

Iznenaduje Cinjenica da je najveci deo izvoza ove integracije orijentisan ka
zemljama koje se nalaze van integracije, kao i da se od 2000. godine, u¢esée
intra-izvoza smanjuje u korist izvoza u zemlje izvan integracije. To govori o
povecanju zavisnosti od trzista koja su udaljena od zemalja €lanica integracije,

25 Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet, Beograd, 2008, str. 408.
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Tabela 13: Robna trgovina MERCOSUR-a u periodu 2000-2008. godine —
procentualne promene

(u%)
2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008
Ukupni izvoz 14 4 1 19 28 21 16 18 24
-intra-izvoz 17 -14 -33 24 35 23 22 26 28
-ekstra-izvoz 13 9 8 19 27 20 15 16 24
Ukupni uvoz 8 -6 -26 10 38 20 23 31 41
-intra-uvoz 12 -11 -33 22 34 25 20 30 30
-ekstra-uvoz 8 -5 -24 8 40 17 24 31 43

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

kao i o slabljenju trgovinskih tokova unutar integracije. Kada je uvoz u pitanju,
u proteklih dvadesetak godina nije dolazilo do vecih izmena u odnosu uceSca
intra-uvoza i uvoza iz zemalja van integracije, naime, taj odnos je uvek takav
da se peti deo uvoza ostvaruje iz zemalja Clanica integracije, a preostale Cetiri
petine iz zemalja koje se nalaze izvan integracije.

Tabela 14: Robna trgovina MERCOSUR-a u periodu 1990-2008. godine —
ucesce u ukupnom izvozu i uvozu (u%)

1990 1995 2000 2005 2008
Ukupni izvoz 100 100 100 100 100
-intra-izvoz 8,9 20,5 21,0 12,9 14,95
-ekstra-izvoz 91,1 79,5 79,0 87,1 85,05
Ukupni uvoz 100 100 100 100 1 00
-intra-uvoz 14,5 18,1 19,8 19,7 17,2
-ekstra-uvoz 85,5 81,9 80,2 80,3 82,8

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

Od spoljnotrgovinskih partnera ove integracije, najveci zna€aj imaju
Evropska unija i SAD, ka kojima je pojedinaéno usmereno preko 20% izvoza,
Sto je viSe od izvoza koji se ostvari u okvirima Citave integracije. Narocito ako
se uzme u obzir da se i SAD i EU nalaze na drugim kontinentima, dakle postoji
geografska udaljenost, a zemlje MERCOSUR-a pritom, predstavljaju
jedinstveno podrucgje na kom se govore dva jezika, Spanski i portugalski, a i
broj potencijalnih potroSaca je veliki, preko 200 miliona.
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3.6. Andska zajednica

Clanice Andske zajednice (ANCOM) su &etiri zemlje, iako ih je u podetku
bilo viSe: Bolivija, Kolumbija, Ekvador, Peru.26 Naime, stvorena je 1969.
godine, Andskim sporazumom, kada je pored navedene &etiri zemlje i Cile
potpisao sporazum. Venecuela se pridruzila nesto kasnije 1973. godine i
povukla iz Clanstva 2006. godine. Cilj prvobitne Andske zajednice bilo je
stvaranje carinske unije, ali je rad zajednice gotovo zaustavljen usled
sveprisutne teSke privredne situacije i krize dugova ovih zemalja. Andska
zajednica je obnovila svoj rad 1989. godine, sa idejom stvaranja zajednickog
trzista, a 1992. godine je pocela sa radom Andska zona slobodne trgovine, da
bi ve¢ 1995. godine pocela da se primenjuje zajedni¢ka carinska tarifa prema
tre¢éim zemljama, kao i zajednic¢ko vodenje spoljne politike od 1996. godine,
kada je osnovana Andska zajednica naroda.

Ipak, o Sirini i dubini svake regionalne integracije najviSe govore pokazatelji
koji se odnose na obim robne trgovine izmedu zemalja ¢lanica, kao i u¢esce
intra-izvoza i intra-uvoza u ukupnom izvozu i uvozu zemalja koje Cine
integraciju. U slu€aju Andske zajednice, ukupni izvoz je od 2000. godine, do
2008. godine gotovo ucetvorostrucen, slicno je i sa intra-izvozom, koji je
takode gotovo ucetvorostrucen, iako je iznenaduju¢a skromna vrednost od
samo 7 milijardi USD, koliko je iznosio izvoz u zemlje &lanice integracije u
2008. godini.

Tabela 15: Robna trgovina Andske zajednice u periodu 2000-2008. godine
(u milijardama USD)

2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008
Ukupni izvoz | 26 25 26 30 39 51 65 77 94
- intra-izvoz 2 2 3 3 3 5 5 6 7
- ekstra-izvoz | 24 23 23 27 36 47 60 71 87
Ukupni uvoz 25 27 28 31 37 46 56 71 93
- intra-uvoz 2 3 3 3 4 5 6 7 9
- ekstra-uvoz 22 25 25 27 33 41 50 64 85

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008 , Geneva, 2008, p. 178.

PocCetak novog veka, zatekao je zemlje Andske zajednice nedovoljno
spremnim za pad privrednih aktivnosti, do kog je doSlo 2001. godine i u

26 World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 158.
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mnogim integracijama se reflektovao u vidu smanjenja kako intra-izvoza, tako
i izvoza izvan integracija. Tokom 2001. godine doslo je samo do smanjenja
izvoza izvan integracije, a ve¢ 2002. godine doSlo je do pojave negativnih
stopa u slu€aju obe vrste i izvoza i uvoza. Tek 2004. godine uo€avaju se prvi
pomaci i povecanje stopa rasta i izvoza i uvoza, s tim &to su vide stope rasta
ekstra-izvoza i ekstra-uvoza, dakle trgovine koja se odvijala sa zemljama van
integracije, u odnosu na intra-trgovinu, odnosno na izvoz i uvoz iz zemalja u
okviru ove integracije.

Tabela 16: Robna trgovina Andske zajednice u periodu 2000-2008. godine —
procentualne promene (u%)

2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008
Ukupni izvoz 34 -9 -4 5 29 32 26 18 23
- intra-izvoz 30 14 -8 -7 15 33 14 15 18
- ekstra-izvoz | 34 -12 -4 6 31 32 27 19 23
Ukupni uvoz 9 12 -8 -3 21 26 21 25 32
- intra-uvoz 29 8 -5 4 20 20 20 16 20
- ekstra-uvoz 7 12 -9 -4 21 26 22 27 33

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

UceScCe intra-trgovine, dakle kako izvoza, tako i uvoza unutar integracije,
bilo je najveCe u periodu od 1995-2005. godine, mada je iznosilo najvise
desetak procenata, $to je neoCekivano malo, s obzirom na brojne karakteristike
ove integracije. Iz podataka uoCavamo da je ucesce intra-izvoza, kao i intra-
uvoza u 2008. godini, smanjeno u odnosu na 2005. godinu. (Tabela 17)

U buduénosti bi se moglo oCekivati da ¢e talas integracija zapljusnuti Citav
kontinent Juzne Amerike, §to ¢e se verovatno reflektovati u povecanju obima
trgovine unutar neke od vecih integracija, Cije je formiranje najavljeno, poput
Saveza juznoamerickih drzava — UNASUR .27

3.7. Udruzenje jugoisto¢nih azijskih zemalja

Udruzenje jugoistoCnih azijskih zemalja (ASEAN) je primer jedne
regionalne ekonomske integracije, koja svoj rad nije zapoc¢ela sa ekonomskim

27 Vige o tome, videti u: Predrag Bjeli¢, Medunarodna trgovina, Ekonomski fakultet,
Beograd, 2008, str. 407.
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Tabela 17: Robna trgovina Andske zajednice u periodu 1990-2008. godine —
uceSc¢e u ukupnom izvozu i uvozu (U%)

1990 1995 2000 2005 2008
Ukupni izvoz 100 100 100 100 100
- intra-izvoz 4,0 8,6 7,7 8,7 7,44
- ekstra-izvoz 95,9 914 92,3 91,3 92,56
Ukupni uvoz 100 100 100 100 100
- intra-uvoz 5,1 6,7 8,8 10,2 9,3
- ekstra-uvoz 94,9 93,3 91,2 89,8 90,7

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

cilievima kao osnovnim, ve¢ se radi o grupi zemalja koje su Cinili Tajland,
Filipini i Malezija i koja je 1961. godine formirala ovo udruzenje kako bi sprecila
Sirenje komunizma u regionu, dakle, primarni motiv je bio politicke prirode.
Zatim je ovo udruzenje pocelo da predstavlja okosnicu dinami¢nog razvoja
jugoistoCne Azije, pa je proSireno nizom zemalja i danas su Clanice ove
integracije slede¢e zemlje: Filipini, Malezija, Tajland, Vijetnam, Singapur,
Mijanmar, Indonezija, Bruneji, Kambodza i Laos.28 Pored Kine, Japana, Rusije
i Indije, ovo je jos jedan veliki centar privrednih aktivnosti u Aziji.

Tokom devedesetih godina proslog veka, formiran je stav drzava €lanica
da je potrebno stvoriti zonu slobodne trgovine, kojom bi se ukinule sve carine
i sva kvantitativna ograni¢enja i necarinske barijere u medusobnoj trgovini
zemalja €lanica i dat je rok do 2007. godine, ali je, u meduvremenu skracen na
2002. godinu.

lako je joS od 1997. godine postojala ideja stvaranja zajedni¢kog trzista
ASEAN-a, ova integracija je otiSla korak dalje i u novom veku, 2003. godine je
odrzan Deveti Samit ASEAN-a, na kom je odlu¢eno da se ustanovi Zajednica
ASEAN. Taj stav je ponovljen tokom Dvanaestog Samita ASEAN-a, odrZzanog
u januaru 2007. godine i odluCeno je da se sa ovim procesom ubrza, kako bi
Zajednica bila oformljena do 2015. godine. Planirano je da se Zajednica bazira
na tri stuba: prvi bi bio Politicko-bezbednosna zajednica ASEAN-a, drugi,
Drustvena i kulturna zajednica i tre¢i stub Ekonomska zajednica ASEAN-a.
Povelja ASEAN-a je stupila na snagu 15. 12. 2008. godine i predstavlja pravni
i institucionalni okvir neophodan za stvaranje Zajednice ASEAN-a, kao i

28 World Trade Organization, International Trade Statistics 2008 , Geneva, 2008, p. 158.
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dokument koji definiSe pravila i sistem vrednosti, kao i ciljeve ASEAN-a i
obavezujudi je sporazum za 10 zemalja potpisnica Sporazuma.29

Jo$ od sedamdesetih godina proSlog veka, zakljuéno sa devedesetim,
glavni cilj ove integracije bilo je povecanje medusobne trgovine zemalja
Clanica integracije. U novom veku, ovaj cilj je samo proSiren grupom vec
navedenih novih cilieva, mada ostaje okosnica funkcionisanja jedne ovakve
integracije. Na osnovu podataka, uoCavamo da je i trgovinu ovog regiona
pogodila ekonomska kriza, koja se izmedu ostalog, reflektovala i u smanjenju
vrednosti izvoza iz zemalja Clanica ove integracije tokom 2001. godine i 2002.
godine, da bi do prvih naznaka oporavka doslo 2003. godine. Od tada, pa do
2008. godine vrednost izvoza i uvoza kontinuirano se uvecava.

Tabela 18: Robna trgovina ASEAN-a u periodu 2000-2008. godine
(u milijardama USD)

2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008
Ukupniizvoz | 432 | 388 | 407 | 475 | 569 | 656 | 770 | 864 | 990
- intra-izvoz 99 87 92 117 | 142 | 165 | 192 | 218 | 252
- ekstra-izvoz | 333 | 301 | 315 | 358 | 427 | 491 | 578 | 645 | 738
Ukupniuvoz | 381 | 347 | 367 | 412 | 514 | 603 | 688 | 775 | 937
- intra-uvoz 86 77 84 101 125 | 151 174 | 194 | 229
- ekstra-uvoz | 294 | 270 | 282 | 310 | 387 | 452 | 514 | 582 | 708

****. Nije uraCunata trgovina Singapura sa Indonezijom u periodu 2000-2001. godine;
Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics 2008 , Geneva, 2008, p. 178.

| podaci koji se odnose na stope rasta izvoza i uvoza u prvoj deceniji novog
veka, ukazuju na smanjenje trgovine tokom 2001. godine, da bi ve¢ od 2003.
godine stope rasta postale i dvocifrene, kako u pogledu izvoza, tako i uvoza.
U godinama smanjenja trgovine, uoCava se da je do izrazenijeg pada vrednosti
izvoza i uvoza doSlo u slu€aju izvoza i uvoza unutar integracije, nego u
pogledu trgovine sa zemljama koje se nalaze izvan integracije. (Tabela 19)

Da je tokom devedesetih godina, u okviru ove integracije, doSlo do
intenziviranja intra-regionalne trgovine, ukazuju podaci naredne tabele, na
osnovu kojih je o€igledno da je udeo intra-izvoza 1990. godine bio 20,1%, a
ve¢ 1995. godine, dostigao je 25,5%, Sto je u¢esce koje intra-izvoz ima i tokom

29 |nternet: Sajt ASEAN-a,www.aseansec.org/64.htm (31.12.2009.)
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Tabela 19: Robna trgovina ASEAN-a u periodu 2000-2008. godine —
procentualne promene (u%)

2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008
Ukupni izvoz 19 | -10 5 11 20 15 18 12 15
- intra-izvoz 28 | 12 8 8 21 15 16 14 16
- ekstra-izvoz 16 -9 4 12 19 15 18 12 14
Ukupni uvoz 22 -8 4 10 25 16 14 13 21
- intra-uvoz 28 -12 9 9 24 20 15 1 18
- ekstra-uvoz 21 -7 3 10 25 15 14 13 22

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

Citave prve decenije novog veka. U¢eS¢e intra-uvoza je povecano jo$ izrazitije,
odnosno od 16,2% koliko je iznosilo 1990. godine, raslo je kontinuirano, da bi
2008. godine bilo 24,46%.

Tabela 20: Robna trgovina ASEAN-a u periodu 1990-2008. godine

— ucesce u ukupnom izvozu i uvozu (u%)

1990 1995 2000 2005 2008
Ukupni izvoz 100 100 100 100 100
- intra-izvoz 20,1 25,5 24,0 249 25,47
- ekstra-izvoz 79,9 74,5 76,0 75,1 74,53
Ukupni uvoz 100 100 100 100 100
- intra-uvoz 16,2 18,8 23,5 24,3 24,46
- ekstra-uvoz 83,8 81,2 76,5 75,7 75,53

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, podaci za viSe godina.

Dinami¢no povecanje stepena integracije, po kom je ova integracija
poznata, svakako nece biti i poslednji korak. Naime, ASEAN je jedna od
Clanica Azijsko pacifickog foruma za ekonomsku saradnju — APEC, koja se
prostire na viSe kontinenata.
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3.8. Regionalni trgovinski tokovi posle 2000. godine

Tokom 2000. godine doslo je do znac€ajnih promena koje su se odnosile na
trgovinu i robom i uslugama najvecih regionalnih ekonomskih integracija.
Njihova intra-trgovina zajedno posmatrana, Cinila je samo 36% od svetskog
izvoza, Sto je manji udeo u odnosu na bilo koji podatak iz perioda od poCetka
devedesetih godina, pa do 2000. godine. Smatra se da je razlog pada u¢esca
intra-trgovine u svetskom izvozu, posledica pada uceSca intra-trgovine u
Evropskoj uniji, s obzirom da je u pitanju najznacajnija integracija i ujedno
integracija sa najve¢im uceS¢em u svetskoj trgovini.

Za razliku od EU, integracija NAFTA je te 2000. godine beleZila znacajniji
rast intra-trgovine u odnosu na ekstra-trgovinu. U istom periodu i integracije
poput MERCOSUR-a i ASEAN-a zabelezile su znacajno brzi porast intra-
trgovine u odnosu na trgovinu koju su obavljale sa zemljama i regionima van
ovih integracija. U 2000. godini je intra-trgovina MERCOSUR-a dostigla oko
20% ukupne trgovine koju je zabeleZila ova integracija, ali je to u¢es¢e ostalo
na nizem nivou u odnosu na uces¢e postignuto tokom 1998. godine, koja je
predstavljala najuspesniju godinu posmatrano u odnosu na dostignut obim
intra-trgovine. U 2000. godini ASEAN je dostigao u¢esce intra-trgovine od oko
25% svoje ukupne trgovine, odnosno ostvaren je dotadasnji rekord, koji ¢e ova
integracija zadrZati do 2008. godine. | CEFTA, kao i Andska grupa su ostvarile
odredeni udeo intra-trgovine u ukupnoj trgovini koju su obavljale, negde oko
10%, ali je rast njihove intra-trgovine bio znatno sporiji od rasta trgovine koju
su obavljale sa zemljama van svojih integracija. Kada se govori o trgovini
komercijalnim uslugama 2000. godine ili 2001. godine, moglo se uociti da
postoji intra-trgovina komercijalnim uslugama u integraciama poput EU i
NAFTA, mada je u oba slucaja veci udeo intra-trgovine robom, u odnosu na
udeo intra-trgovine komercijalnim uslugama. U slu¢aju EU udeo intra-trgovine
komercijalnim uslugama je 2000. godine bio 55% od ukupne trgovine
komercijalnim uslugama, $to je znatno manje uceS¢e u odnosu na intra-
trgovinu robom. A u¢e$ce intra-trgovine robom EU ostalo je uglavnom isto kao
Sto je bilo i poCetkom devedesetih.

Ukupna ocena porasta uceSc¢a intra-trgovine komercijalnim uslugama
2000. godine u najznacajnijim REI poput EU i NAFTA-e, bila bi da je brZe rasla
trgovina komercijalnim uslugama ovih integracija sa zemljama koje se nalaze
van integracije, u odnosu na trgovinu komercijalnim uslugama u okviru same
integracije.30

Veliki pad obima medunarodne trgovine dogodio se 2001. godine sa
stopom od 1,5%, nakon samo godinu dana od godine znacajnog porasta

30 World Trade Organization, International Trade Statistics 2001, Geneva, 2001, p. 5.
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obima medunarodne trgovine od ¢ak 11%. Tako je prvi put jo$ od 1982. godine,
medunarodna trgovina imala negativnu stopu. Uzroci ovako iznenadnog pada
aktivnosti pripisani su opadanju trgovine na velikim trzistima razvijenih
zemalja. Naravno da se to odrazilo i na intra-trgovinu €lanica najvecih REI.
lako je ovaj pad bio izrazen, ipak je bio slabijeg intenziteta, kada je
medunarodna trgovina u pitanju, u odnosu na pad koji se dogodio 1975. ili
1982. godine.31

Tokom poslednje decenije proteklog veka dinami¢no je rastao broj REI, da
bi 2001. godine bilo evidentirano 159 REI ustanovljenih izmedu zemalja
¢lanica STO. Te godine je trgovina koja se obavljala izmedu ¢lanica integracija
predstavljala oko 43% svetske robne trgovine. Ukupan intra-izvoz koji se 2001.
godine obavljao izmedu Ccetiri najvece REl (EU, NAFTA, ASEAN,
MERCOSUR) ostvario je u¢eS¢e od 36% u svetskoj trgovini. Ipak, te godine
zabelezen je pad vrednosti medunarodne robne trgovine, $to se odrazilo i na
smanjenje trgovanja izmedu zemalja ¢lanica REI. U sve Cetiri velike REI,
zabelezeno je smanjenje intra-trgovine, ali sa razli¢itim stopama. Smanjenje
se dogodilo u intra-trgovini EU za 2%, skoro za 7% za NAFTAi za vise od 10%
kako u slu¢aju ASEAN-a, tako i MERCOSUR-a. U slu¢aju EU to smanjenje je
nastavijeno drugu godinu zaredom, a 2001. godine, udeo intra-trgovine u
ukupnom izvozu EU, dostigao je najniZi nivo u odnosu na 1997. godinu.
Clanice NAFTA su 2001. godine ostvarile pad i intra-trgovine, a i trgovine izvan
podrucja integracije, mada je veéi pad zabelezen u okvirima intra-trgovine, sto
je predstavljalo najveci pad jo§ od 1990. godine.

Neobi¢no u slucaju integracije NAFTA jeste, da znacaj intra-trgovine varira
izmedu Clanica. Naime, Kanada i Meksiko obavljaju preko 90% medunarodne
robne trgovine upravo sa zemljama koje se nalaze u okviru integracije, a SAD
samo jednu trecinu svoje robne trgovine. Velika finansijska kriza koja je region
ASEAN-a pogodila jo5 devedesetih, ostavila je posledice i na odvijanje
trgovinskih tokova, tako da se trgovina tek 2000. godine dinami€nije odvijala.
Intra-izvoz je te godine iznosio 23,5% od ukupnog robnog izvoza, ali ni 2001.
godine nije dostigao vrh od 25,5%, koliki je 1996. godine bio udeo intra-izvoza
u ukupnom robnom izvozu ASEAN-a. Tokom 2001. godine i MERCOSUR je
belezio znaCajan pad ucesc¢a kako intra-izvoza, tako i intra-uvoza, odnosno
intra-trgovina kada je u pitanju izvoz u zemlje iz regiona, opala je na samo
17,3%, §to je najnize ueSce izvoza u okviru integracije od 1992. godine.

Za razliku od ove Cetiri integracije, samo je Andska grupa uspela da ostvari
povecanje intra-trgovine, najvise zahvaljuju¢i povecéanju intra-uvoza

31 IMF, WEO, april 2002, str. 10, preuzeto iz: World Trade Organization, International
Trade Statistics 2002, Geneva, 2002, p. 5.
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Venecuele i Ekvadora. Povecanju intra-trgovine doprinelo je i povecanje
izvoza unutar integracije, naroéito kolumbijskog izvoza.32 Na osnovu ovih
podataka, gde se udeo intra-trgovine krece od 10%, pa do preko 60%,
zakljuCujemo da je znacCaj integracije, u sluCaju ovih nekoliko najpoznatijih
integracija u svetu, izuzetno razli€it za njihove €lanice. Pored toga, ocigledno
je da godine koje su obeleZile globalne ekonomske krize, predstavijale su i
godine pada intra-trgovine, dakle integracije su delile sudbinu sa ostatkom
sveta, u zavisnosti od opSteg privrednog stanja.

Pocetkom devedesetih doslo je do znadajnog povecanja intra-trgovine u
najvaznijim REIl, ali je to znacajno povecanje zaustavljeno tokom druge
polovine devedesetih. Upravo pocetkom devedesetih, intra-trgovina REI rasla
je po vecoj stopi od trgovine koja se obavljala sa zemljama van integracije. U
drugoj polovini devedesetih primetan je kombinovan rast intra-trgovine. Naime,
u periodu od 1995-2003. godine, udeo intra-REIl trgovine kada je izvoz u
pitanju povecano je samo u slu¢aju NAFTA, a u slu€aju uvoza, intra-trgovina
REI je imala smer opadanja kod EU, NAFTA i CEFTA, a rasta kod ASEAN-a,
MERCOSUR-a i Andske grupe. Na porast trgovine van zemalja Clanica
integracija, uticao je porast cena goriva, s obzirom da su ve¢inom ove zemlje,
zapravo EU, NAFTA i CEFTA, velike uvoznice goriva. Kada se, poCetkom
novog veka, nekoliko zemalja CEFTA priklju€ilo Evropskoj uniji, proSirenje
Unije novim ¢lanicama uticalo je na neznatan porast intra-regionalne trgovine.

Kako je stopa rasta robne trgovine 2006. godine iznosila 8,5%, a naredne
2007. godine 6%, bilo je ocigledno da se radi o usporavanju rasta
medunarodne trgovine. Uzrok tome je bilo smanjenje uvozne traznje od
uglavnom razvijenih zemalja SAD, EU i Japana. | dok EU tokom Citave prve
decenije novog veka gotovo dve tre€ine transakcija vezanih za trgovinu
obavlja u okviru integracije, NAFTA u datoj deceniji beleZi izvestan pad u¢eséa
intra-trgovine u ukupnoj trgovini. Tako je 2000. godine u okviru ove integracije
bar kad je izvoz u pitanju, evidentirano u¢esée od 56%, da bi ve¢ 2007. godine
opalo na 51%. S obzirom da se radi o viSegodiSnjem padu uceSca,
zakljuéujemo da NAFTA povecava obavljanje trgovinskih tokova sa zemljama
van integracije, Sto utiCe na smanjenje intra-trgovine, tako da u ovom slucaju,
opada znacaj integracije.

U sluéaju ostalih vecih integracija poput ASEAN-a, MERCOSUR-a i
Andske zajednice, ne moze se reci da opada znacaj integracije, s obzirom da
uceSce intra-trgovine u ukupnoj trgovini ovih integracija nikada nije bilo
dominantno kao u slu¢aju EU i NAFTA. Tako je 2007. godine MERCOSUR sa
ostalim ¢lanicama integracije realizovao samo 14% od ukupne trgovine,

32 World Trade Organization, International Trade Statistics 2002, Geneva, 2002, p. 8.
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Andska zajednica 8%, dok je u sluCaju ASEAN-a to uceSce nesto vece i
iznosilo je priblizno 25%.33

Na primerima nekoliko najve¢ih REI uoCavamo da ostvaruju razli€ito
ucesce intra-trgovine u medunarodnoj trgovini i to od oko 60% u EU, pa do
samo jedne osmine koliko u¢eSée ostvaruje Andska zajednica. Dakle, ni sve
integracije nisu iste i ne moZe se reci da svima podjednako znaci obavljanje
intra-trgovine. Znacaj koji REI imaju za svoje Clanice, Cesto je vezan i za
ostvaren stepen integrisanja. Odnosno, zemlje koje su dostigle visok stepen
integrisanja, uglavnom obavljaju i trgovinu unutar integracije u ve¢oj meri u
odnosu na zemlje koje se nalaze na nizem stepenu integrisanja. Visok nivo u
obavljanju intra-regionalne trgovine beleZe i integracije koje pokrivaju veéa
trziSta, okupljaju drzave sa vecim prihodima, a i ostvaruju visoko uces¢e u
medunarodnoj trgovini uopsteno. Najbolji primer predstavljaju dve najvece REI
kao Sto su EU i NAFTA, koje ostvaruju visok stepen integrisanja, naroCito ako
se uzmu u obzir Andska zajednica i MERCOSUR, zatim, okupljaju zemlje u
kojima postoji viSi nivo prihoda, kao i velika trZiSta pojedinacnih zemalja, a
imaju i visoko u¢esce u medunarodnoj trgovini.

33 World Trade Organization, International Trade Statistics 2008, Geneva, 2008, p. 3.
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Medunarodna trgovina je najdinamicnija aktivnost u svetskoj privredi.
Tokom vekova ljudske istorije doSlo je do znac€ajnih promena u obimu i strukturi
medunarodne trgovine. Ali najznacajnije promene u odvijanju medunarodne
trgovine desile su se u drugoj polovini 20. veka i po¢etkom 21. veka usled
procesa globalizacije svetske privrede.

Obim medunarodne trgovine se drasti¢no povec¢ao i na pocetku 21. veka
iznosi preko 15 biliona USD. lako je medunarodna trgovina bila znacajno
pogodena svetskom ekonomskom krizom iz 2008. godine njena vitalnost je
dokazana brzim oporavkom svetskog izvoza tokom 2010. godine. U pogledu
predmetne strukture medunarodne trgovine roba je i dalie dominantan
proizvod u medunarodnoj razmeni. Njen udeo je oko 80% u ukupnoj
medunarodnoj trgovini krajem prve decenije 20. veka.

Ali sve znacCajniji segment medunarodnog poslovanja €ini medunarodna
razmena usluga. Zbog svoje prirode usluge su ograni¢ene u uceScu u
medunarodnoj trgovini, u prvom redu zbog njihove nestalnosti i vezanosti za
osobu izvrsioca usluga, iako su dominantne u stvaranju drustvenog proizvoda
u vedini drzava sveta. Usluge se Cesto pripisuju i medunarodnoj robnoj trgovi-
ni jer su potporna aktivnost izvozu robe. Ali usled sve znacajnijih procesa glob-
alizacije i porasta tehnoloSke intenzivnosti savremene medunarodne trgovine
za oCekivati je povecéanje udela usluga u svetskom izvozu u buduéem periodu.

Najnoviji proizvodi sa kojima se susrecemo u medunarodnoj trgovini su
proizvodi intelektualne svojine. lako je njihovo uceSée sada negde oko 1% u
svetskom izvozu oni postaju znacajan segment medunarodnog transfera znanja
i tehnologije. Na medunarodnu trgovinu proizvodima ljudskog duha znacajno
utiCe rezim zastite ovih proizvoda, koji je u vedini drzava sveta slab ili nepostojeci.

Vazna savremena tendencija je i promena strukture robnog izvoza bududi
da sada dominiraju industrijski proizvodi, a ne primarni proizvodi koji su bili
dominantni do Sezdesetih godina 20. veka. Industrijski proizvodi uestvuju sa
oko 56% u svetskom izvozu, prema podacima iz 2007. godine. Primarni
proizvodi predstavljaju proizvode sa niskom novododatom vrednos$éu, ulaze
se onoliko rada koliko je potrebno da se ovi proizvodi pribave iz prirode i u bitho
nepromenjenom obliku plasiraju na svetsko trziste. Primarni proizvodi su dugo
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bili dominantni proizvodi u medunarodnoj trgovini. Primarni proizvodi se dele u
dve znacajne grupe: poljoprivredne proizvode i proizvode rudarstva.

Poljoprivredni proizvodi su veoma znaCajan segment savremene
medunarodne trgovine. Oni zauzimaju posebno mesto u proizvodnoj i trgovin-
skoj strukturi svake zemlje. Razlog tome nalazi se u dalekoj istoriji, u periodi-
ma nastanka drzava kao institucija, pa i ranije, u vreme postojanja gradova-
drzava, koji su medusobno trgovali upravo poljoprivrednim proizvodima, tako
da su poljoprivredni proizvodi obeleZili pocetke medunarodne trgovine. Razvoj
medunarodne trgovine mozZe se paralelno posmatrati sa razvojem
medunarodne trgovine poljoprivrednim proizvodima. Vekovima se trgovalo
Zitaricama, zacinima, $eéerom, duvanom, kafom, ¢ajem. Organizovane su
prve aukcije i osnivane prve berze, a na njima su prodavani upravo
poljoprivredni proizvodi. U dvadesetom veku doSlo je do promene u strukturi
spoljne trgovine u korist industrijskih proizvoda, to je posebno izrazeno u dru-
goj polovini dvadesetog veka, kada je doslo do znacajnog pada ucesc¢a svih
primarnih proizvoda. U izvoznoj strukturi mnogih zemalja nasli su se
poljoprivredni proizvodi i njihova ponuda na medunarodnom trzistu koja je pre-
vazilazila potrebe, uslovila je jo$ polovinom pro$log veka izraZen pad cena, a
vecina zemalja izvoznica poljoprivrednih proizvoda zaostajala je u daljem
priviednom razvoju. Do po€etka novog veka i u¢esce poljoprivrednih proizvo-
da u strukturi svetskog izvoza znac¢ajno je smanjeno. Od pocetka novog veka,
uoCava se porast cena poljoprivrednih proizvoda, odnosno raste vrednost
izvoza, ali u¢eSce izvoza poljoprivrednih proizvoda u strukturi svetskog robnog
izvoza karakteriSe stalno opadanje. Najvazniji u€esnici u medunarodnoj trgovi-
ni poljoprivrednim proizvodima su: SAD, EU, Kanada, Brazil, Kina, Argentina.

O regulisanju medunarodne trgovine poljoprivrednim proizvodima bilo je re€i
i za vreme gotovo pedesetogodiSnje primene OpSteg sporazuma o
medunarodnoj trgovini i carinama, ali je najznacajniji momenat donoSenje
Sporazuma o poljoprivredi, kao rezultata Urugvajske runde pregovora i stvaran-
je Svetske trgovinske organizacije. Sporazumom o poljoprivredi odreden je
dugorocan cilj, a to je uspostavljanje trzidno orijentisanog sistema trgovine
poljoprivrednim proizvodima. Od posebnog interesa su i dalje aktuelni pregovori
koji se vode upravo pod okriliem Svetske trgovinske organizacije. Neizvesnost
ovih pregovora svakako da je uslovliena posebnim karakterom poljoprivrede,
odnosno njenim strateSkim znacajem za sve zemlje sveta, koje su, da bi zastitile
domacu poljoprivrednu proizvodnju, u proteklim decenijama koristile veliki broj
mera, koje su samo prilagodavale zahtevima i novousvojenim pravilima na
medunarodnom nivou, pa je zato veoma teSko okoncati ovaj proces.

Proizvodi rudarstva ukljuCuju sve proizvode pribavljene iz prirode i koji sluze
kao sirovine za dalju preradu. Ove proizvode delimo u dve velike grupe proizvo-
da: rude i metale i goriva (energente). Rude i metali predstavljaju mineralne
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sirovine koji se ekonomski i tehnolo$ki mogu dobijati iz zemnih lezista i koristiti u
industrijskoj preradi. Njihov udeo u medunarodnoj trgovini se krece oko 3% ali je
znacajno porastao na 6%, sa porastom cena ovih proizvoda na svetskom trzistu
na pocCetku 21. veka. Glavni proizvod ruda su metali koji su osnova razvoja
savremene industrije. Od metala su najznacajniji gvozde, odnosno celik, i Sest
najvaznijih obojenih metala — bakar, nikl, aluminijum, olovo, cink i kalaj. Celik i
gvozde se uvek posmatraju odvojeno, u sklopu industrijskih proizvoda.

Ako posmatramo kontinentalnu strukturu svetskog izvoza ruda i obojenih
metala moZemo zapaziti da je najznacajniji izvoznik obe grupe proizvoda,
prema podacima iz 2007. godine, Evropa koja je daleko ispred svih ostalih
regiona sveta. Znacajni izvoznici ruda su i Azija i Latinska Amerika, dok su
znacajni izvoznici obojenih metala Azija i Severna Amerika. U uvozu ruda u
svetu se istiCu Azija pa zatim Evropa. U uvozu obojenih metala u svetu
znacajni subjekti su bili Evropa, Azija pa Severna Amerika, tri najznacajnija
industrijska regiona sveta.

Vazno je napomenuti da je proizvodnja najznacajnijin metala danas kon-
centrisana u malom broju zemalja. Za vec¢inu metala prve tri zemlje u njihovom
izvozu ostvaruju kumulativno u¢eS¢e od preko 50%. Ali zna€ajni nosioci ove
trgovine su transnacionalne kompanije koje u punoj meri kontroliSu
medunarodna trzista ruda i obojenih metala. Cene ovih proizvoda tokom celog
19 i 20. veka su imale opadajuéi trend, ali je doslo do znaCajnog porasta
njihovih cena pocetkom 21. veka, kao rezultat uspona mnogih velikih privreda.

Goriva obuhvataju sve sirovine koje sluze kao energenti, kao $to su ugalj,
nafta i gas. Najvaznija osobina goriva koje je korisno za proizvodnju i poseb-
no za trgovinu je da se ono moze uskladistiti za buducu upotrebu. Goriva su
osnova energetskog sektora privrede bez koga se ne moze zamisliti razvoj bilo
koje grane industrije. Osim toga, energenti su, pored hrane i Celika, uvek
spadali u kategoriju strateskih proizvoda.

UcCesSce energenata u medunarodnoj robnoj trgovini tokom druge polovine
dvadesetog veka je variralo, ali su bili jedini proizvodi iz grupe primarnih
proizvoda koji su beleZili rast svog uces¢a. To dokazuje njihov veliki znacaj i
ukazuje na neophodnost njihovog ucesc¢a u industrijskoj proizvodniji. UcesSc¢e
goriva u medunarodnoj robnoj trgovini se sa 10,3% u 1955. godini popelo na
Cak 17,2%, prema podacima iz 1978. godine, da bi njihovo u¢eSée prema
podacima iz 2005. godine iznosilo 13,8% od ukupne svetske robne trgovine.
Ovaj skok u u¢eScu se moze objasniti ne samo pove¢anom potroSnjom ener-
genata u posmatranom periodu, posebno nafte, ve¢ i znacajnim porastom
cena ovog energenta, posebno tokom sedamdesetih godina dvadesetog veka
Sto je vrednosno posmatrano povecalo njihovo ukupno ucesce.
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Trgovina gorivima u svetu €ini viSe od polovine ukupne trgovine primarnim
proizvodima. U tome se moZe sagledati veliki znacaj i uticaj koji imaju promene
na trziStu goriva na celokupnu svetsku trgovinu, kao i podatak da udeo goriva
u ukupnoj robnoj trgovini u svetu u 2007. godini iznosi 15%. Ovo je veoma
visoka stopa udela za samo jednu grupu proizvoda u robnoj trgovini.

Prema predvidanjima Medunarodne agencije za energiju, traznja za
primarnom energijom ¢e se povecati za skoro 60% od 2002. do 2030. godine,
po prose€noj stopi rasta od 1,7% godiSnje. Fosilna goriva ¢e da nastave sa
dominacijom u ukupnom koriS¢enju energije, a nafta ¢e ostati i dalje najtrazeniji
izvor energije, iako ¢e njen udeo u ukupnoj traznji opasti. Traznja za gorivom ¢e
biti najveca u transportnom sektoru, gde ¢e iznositi dve trecine ukupne traznje
za naftom. Do 2030. godine predvida se da ¢e gas konaéno da prestigne ugalj
kao drugi po redu svetski izvor energije. Traznja u sektoru energije ¢e najviSe
zavisiti od tempa kojim ¢e energetska efikasnost nastaviti da se poboljSava,
posebno u sektoru transporta. Aktivnija zastita Zivotne sredine mogla bi da
ubrza tempo u kome ce alternativni izvori energije postati ekonomski isplativi i
na taj nacin smanji oekivani rast traznje za fosilnim gorivima.

Industrijski proizvodi su proizvodi sa ve¢im sadrzajem novododate vred-
nosti i predstavljaju proizvode koji su znacajnije finalizovani, u odnosu na
primarne proizvode. Znacajni izvoznici ovih proizvoda su bile razvijene zemlje,
ali usled procesa globalizacije i transnacionalizacije, koji su doveli do pojave
deindustrijalizacije razvijenih zemalja, kao sve znacajniji izvoznici industrijskih
proizvoda namecu se zemlje u razvoju. PojedinaCno posmatrano najznacajniji
izvoznici industrijskih proizvoda su Evropska unija, NR Kina i SAD.

Industrijski proizvodi se uglavnom Klasifikuju prema sektoru industrije iz
koga vode poreklo. Kao najznacajniji segment industrijskin proizvoda u
medunarodnoj trgovini izdvojili bi masine i transportna sredstva. U ovoj grupi
pojedinacno najznacajnije grupe proizvoda su kancelarijska i telekomunika-
ciona oprema i automobili. Osim masina i transportnih sredstava znacajno
uceSce u medunarodnoj trgovini ostvaruju i hemijski proizvodi.

U strukturi svetske trgovine sve veci udeo imaju industrijski proizvodi koji su
visoko-tehnoloski intenzivni. To su proizvodi koji u svojoj vrednosti sadrze visok
nivo troSkova istraZivanja i razvoja. Ali tekovina savremene svetske trgovine je i
rastuéi znacaj transnacionalnih kompanija, koje prema procenama UNCTAD-a,
utiCu na 2/3 svetske trgovine. Veliki deo medunarodne trgovine se danas odvija
kao intrafirmska trgovina, Sto znacajno uti¢e na strukturu medunarodne trgovine
jer se sve viSe izvoze delovi i poluproizvodi a manje finalni proizvodi.

Gvozde i Celik su osnovni inputi velikog broja industrijskih grana, pa dobro
organizovana proizvodnja ovih osnovnih metala ima znaCajan uticaj na
celokupni privredni razvoj zemalja. Gvozde je metal koji je najjeftiniji i koji se
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najvi$e koristi u svetu i ono je nezamenljiv konstrukcioni materijal. Celik je
legura gvozda i ugljenika.

Kada posmatramo period od 1980. godine do danas izvoz gvozda i Celika
je varirao. Medutim, izvoz gvoZda i Celika doziveo je najvedi rast u periodu od
2000-2007. godine, kada je rastao godidnje u proseku za 22%. Na taj nacin se
vrednost izvoza gvozda i Celika popela na 474 milijarde USD u 2007. godini,
8to Cini 3,5% udela u svetskoj robnoj trgovini, §to nije zanemarljiv procenat
naroCito kada imamo u vidu da se radi o sirovinama. Ukoliko umesto ukupne
robne trgovine posmatramo udeo u trgovini industrijskim proizvodima na
gvozde i Celik otpada 5% udela od ukupne trgovine industrijskim proizvodima.

Ako svet posmatramo po regijama najveci svetski izvoznik gvozda i Celika
je Zajednica nezavisnih drzava, ali je ujedno i veliki uvoznik ovih materijala.
Region koji najviSe uvozi gvozde i Celik je Bliski Istok koji ujedno ima i ubedlji-
VO hajmanji udeo izvoza u ukupnoj robnoj trgovini. Od pocetka dvadeset prvog
veka pa do danas Evropa je zadrzala skoro isti udeo u svetkom izvozu gvozda
i Celika i to skoro polovinu posmatrano u odnosu na sve druge regije u svetu.
Sli¢na je situacija i u Aziji gde je doSlo do manjeg rasta udela izvoza gvozda i
Celika u svetskom izvozu od pocCetka dvadeset prvog veka.

Vodedi izvoznik, a ujedno i uvoznik gvozda i Celika poslednjih godina je
Evropska unija. Posle EU najveci izvoz ostvaruje Kina, koja je ujedno i neto
izvoznik gvozda i Celika, dok je priblizno istu vrednost neto izvoza ostvario
Japan, Sto svrstava ove dve zemlje u vodece neto izvoznike gvozda i Celika.
Sa druge strane Sjedinjene AmeriCke Drzave su zauzele prvo mesto medu
neto uvoznicama gvozda i Celika.

Najvedi rast u izvozu gvozda i Celika tokom perioda 2000-2007 imala je
Kina sa prose¢nom godiSnjom procentualnom promenom od 42%. Na strani
uvoza u istom periodu najveci rast u svom uvozu su ostvarile Indija, Ujedinjeni
Arapski Emirati i Saudijska Arabija.

Medunarodna trgovina hemijskim proizvodima, je novijeg datuma u
odnosu na medunarodnu trgovinu poljoprivrednim i tekstilnim proizvodima. Do
perioda tehniCkog progresa i industrijske revolucije, ovom grupom proizvoda
gotovo da se samo sporadi¢no trgovalo. U pogledu obima trgovine, tokom
proteklih vekova, uce$ce hemijskih proizvoda gotovo da je zanemarljivo.
Hemijski proizvodi tokom dvadesetog veka, dele sudbinu svih ostalih industri-
jskih proizvoda, bar kad je u pitanju porast u¢esS¢a u medunarodnoj trgovini,
sto je evidentno za industrijske proizvode u odnosu na primarne u datom peri-
odu. Od zavrSetka Drugog svetskog rata, pa sve do osamdesetih godina
proslog veka, ucedce hemijskih proizvoda u strukturi svetskog izvoza kon-
tinuirano raste, sa periodom stagnacije tokom devedesetih.
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Razlika u odnosu na vecinu drugih industrijskih proizvoda jeste €injenica da
je do procvata medunarodne trgovine hemijskim proizvodima doslo tek u
dvadesetom veku. Ova grupa proizvoda veé¢ decenijama belezi stope
uravnoteZenog rasta, gotovo bez oscilacija. | dok je u¢es¢e hemijskih proizvoda
u strukturi medunarodne trgovine gotovo jednako iz godine u godinu, vrednost
izvoza hemijskih proizvoda je viSe nego duplirana, u kratkom periodu, od
podetka do kraja prve decenije dvadesetprvog veka. Cak i tokom godina kada
je izvoz ostalih industrijskih proizvoda bio u padu, izvoz hemijskih proizvoda je
belezio stope rasta. To se deSavalo najviSe zahvaljujuéi samo jednoj grupi hemi-
jskih proizvoda, odnosno, farmaceutskim proizvodima. U pogledu regionalne
strukture izvoza i hemijskih proizvoda nema vecih odstupanja, odnosno, najveci
izvoznici su i u ovom slu€aju: EU, SAD, Japan, Kina i Svajcarska.

U protekloj deceniji, znaCajan je porast udela farmaceutskih proizvoda u
medunarodnoj trgovini hemijskim proizvodima. Ovaj rast je toliko izrazen da je
u istom periodu doprineo odrzanju udela hemijskih proizvoda u strukturi svet-
skog izvoza, koji bi opao, da nije bilo farmaceutskih proizvoda. Podaci koji se
odnose na prvu deceniju 21. veka mogu samo da ohrabre oCekivanja daljeg
porasta ues¢a farmaceutskih proizvoda u svetskoj trgovini.

Masina je svaki uredaj koji koristi energiju da bi izvrSio odredenu aktivnost,
dok se oprema definiSe kao orude ili sredstvo koje je neophodno za poduhvat
ili za obavljanje neke usluge. Transportna oprema se sastoji od opreme za
pomeranje ljudi i objekata sa jednog mesta na drugo, izuzimajuci sli¢nu
opremu koja se koristi u domacinstvima za finalnu potrodnju. Ovi pojmovi
obuhvataju veoma raznovrsne grupe aparata i proizvoda i najbolje ih je
sagledati kroz Standardnu medunarodnu trgovinsku klasifikaciju.

Masine i transportna oprema su proizvodi koji imaju najvece ucesce u svet-
skoj robnoj trgovini od svih industrijskih proizvoda, kako 1955. godine (21%)
tako i 2005. godine (oko 38% svetske robne trgovine). Kod posmatranja
trgovine ovim proizvodima istiCe se da je najvisa godiSnja procentualna prom-
ena ostvarena (1985-90. god) u izvozu kancelarijske i telekomunikacione
opreme, a slede je po uspehu automobilski proizvodi. Tom procentu doprinela
je Azija kao region koji je ostvario najvisi i izvoz i uvoz kancelarijske i teleko-
munikacione opreme, dok je slede Severna Amerika i Evropa. Sa druge strane
udeo automobilske industrije u trgovini industrijskih proizvoda je ¢ak 12,5%.
Kada vidimo kako se odvijala medunarodna trgovina posmatrano po regijama
istiCe se regija Australije, Japana i Novog Zelanda sa visokim udelom proizvo-
da automobilske industrije u ukupnom izvozu robe te regije. Ovako visokim
procentima je najviSe doprineo izvoz Japana kao vodece drzave te regije.
Tokom dvadeset prvog veka uopste dolazi do uzlaznog trenda trgovine masi-
nama i transportnom opremom u svetu.
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Od istorijskog znaCaja za razvoj medunarodne trgovine, odmah iza
poljoprivrednih proizvoda, nalaze se tekstilni proizvodi, kojima se takode
veoma mnogo trgovalo u prethodnim vekovima. Najznacajniji momenti tokom
industrijske revolucije vezuju se upravo za tekstilne proizvode. Prve industri-
jske sile formirane su upravo na osnovu povecanja proizvodnje tekstilnih
proizvoda, &to je dalje uslovilo veliki porast medunarodne trgovine pocetkom
dvadesetog veka. Sli¢no kao i u slu€aju poljoprivrednih proizvoda, dvadeseti
vek donosi smanjenje proizvodnje i izvoza tekstilnih proizvoda. To je naro€ito
oCigledno u drugoj polovini dvadesetog veka, kada dolazi do primene
spoljnotrgovinskih ograni¢enja upravo u trgovini tekstilnim proizvodima, a
najviSe ih primenjuju Razvijene zemlje, kako bi usporile i onemogucile izvoz
tekstilnih proizvoda iz ZUR. Medunarodno trziste tekstila svakako da je nedos-
tupno za ZUR, ali i za RZ, upravo zbog postojanja visokih carinskih stopa i
usled primene razli€itih spoljnotrgovinskih ograni¢enja.

PocCetkom 21. veka tekstilni proizvodi i ode¢a beleze kontinuiran pad
uceSc¢a u strukturi medunarodne trgovine, iako je primecen porast vrednosti
medunarodne trgovine ovim proizvodima. S obzirom da je pad uceSce tekstila
u strukturi svetskog izvoza kontinuiran u proteklih desetak godina, oCekuje se
dalji nastavak ovakve tendencije. Odeca se nalazi u nesto povoljnijem poloza-
ju u odnosu na tekstilne proizvode, odnosno ostvarena je veca vrednost izvoza
odec¢e od vrednosti izvoza tekstila. Najveci izvoznici tekstila su: EU, Kina,
Hong Kong, SAD, Koreja. Sli¢na je i regionalna struktura kada je izvoz odeée
u pitanju: Kina, EU, Hong Kong, Turska. Pocletak dvadesetprvog veka
obelezen je prestankom vazenja Sporazuma STO o tekstilu, kao i prestankom
primene kvantitativnih ogranienja, mada su uvedena nova ograniCenja, koja
se primenjuju samo u slu¢aju Kine. Kina je nakon uclanjenja u STO, u pogle-
du tekstila ugrozila mnoge druge zemlje izvoznice i zna€ajno doprinela poras-
tu vrednosti svetskog izvoza odece.

Medunarodna trgovina uslugama je pracena statisticki izdvojeno od robe
tek u poslednjih tridesetak godina. Pored toga $to se mozZe reéi da je u
celokupnom posleratnom periodu svetska trgovina rasla brze od svetske
proizvodnije, trgovina uslugama je rasla jo$ brze. Statistika Svetske trgovinske
organizacije, sektor usluga posmatra kao sektor komercijalnih usluga koji se
sastoji od usluga transporta, putovanja i ostalih usluga. Sve tri vrste komerci-
jalnih usluga u poslednjih desetak godina su ostvarile porast vrednosti izvoza,
koja se u tom periodu ¢ak i udvostrucila.

Najvazniji izvoznici komercijalnih usluga su: Evropska unija, SAD, Japan i
Kina. | grupa ZUR je upravo u sektoru usluga pronasla svoju priliku za brzi
razvoj. Na multilateralnom nivou, trgovina uslugama je regulisana Opstim spo-
razumom o trgovini uslugama, koji sadrzi opSte i specificne mere. Za sektor
usluga i nastavak pregovora o liberalizaciji medunarodne trgovine uslugama,
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nakon zavrSetka Urugvajske runde pregovora, od najveceg znacaja je Cetvrta
Ministarska konferencija odrzana u Dohi, u ¢ijem Razvojnom planu se nalaze
i Uputstva i procedure za pregovore o uslugama. Nakon Dohe, umesto zahte-
vane konkretizacije planiranih aktivnosti, doslo je do usporavanja pregovora. |
sama Doha runda nije okon€ana, ni posle devet godina od zapocinjanja, a u
isto vreme zemljama kandidatima za ¢lanstvo u STO postavljaju se sve ostriji
zahtevi koje moraju da ispune kako bi postale ¢lanice.

Intelektualna svojina je proizvod intelekta koji je vlasnistvo pojedinca ili
organizacije, i koji prema tome moZe da odabere da ga slobodno koristi ili da
ga ustupi drugom licu, sa tim da kontroliSe njegovu dalju upotrebu. Posto
intelektualna svojina nema svoj materijalni oblik pojave i odnosi u privredi i
drustvu u vezi sa njom reguliSu se putem prava intelektualne svojine. Sistem
pravne zastite intelektualne svojine, kako u nacionalnim tako i u
medunarodnim okvirima, je projektovan da od njega imaju koristi i njegov tvo-
rac i drustvo u celini. Zauzvrat pruzenoj zastiti, drustvo ima viSestruke Koristi
od takvih prava, kao $to su stimulacija inovacija i kreativnosti, odrzavanje
lojalne konkurencije i ohrabrivanje proizvodnje najraznovrsnijih roba i usluga,
unapredenje tehnoloskog i kulturnog razvoja i sli¢no.

Intelektualna svojina je prozimajuci faktor ubrzanog ekonomskog napretka
pa su zemlje koje su znale da naplate intelektualnu svojinu dozivele razvoj
sopstvene privrede i ostvarile snazan, nekad i monopolski, polozaj na
medunarodnom trzistu. U industrijskim sektorima, gde znacajan faktor rasta
predstavljaju ulaganja u intelektualnu svojinu i Sirenje baze znanja, sve su viSe
prisutne strane direktne investicije. Mozemo i dalje ocekivati rast znacaja
intelektualne svojine sada ve¢ kao novog oblika medunarodne trgovine (pored
trgovine robom i trgovine uslugama).

Istrazujuéi medunarodnu trgovinu intelektualnom svojinom suo€avamo se sa
velikim problemima kod statistiCkog obuhvatanja. Proizvodi ljudskog duha, sli¢no
kao i usluge, nemaju materijalnu supstancu pa je teSko registrovati njihov
prelazak preko nacionalnih granica. Medunarodna trgovina intelektualnom
svojinom se obavlja kao medunarodni transfer neopredmecéene tehnologije i
ukljuCuje sva plac¢anja i naplate izmedu rezidenata i nerezidenata u vezi sa
dozvolom za koriS¢enje neopredmecenih, neproizvedenih, nefinansijskih dobara
i vlasnickih prava, kao Sto su patenti, autorska prava, Zigovi, franizing i
proizvodnih procesa, ali i za koriS¢enje proizvedenih prototipova dogovorenim
licencnim ugovorima. SAD je vodec¢a zemlja, a Japan i Svedska slede kao
najveéi neto izvoznici neopredmecene tehnologije.

Intenzivirana medunarodna konkurencija stimulisala je naucCne i
tehnoloSke inovacije, kao i ubrzanje tempa tehnoloskih promena. Japan veé
petnaest godina (1990-2005) drzi vodeéu poziciju prema broju patentnih
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familija. Sledi ga SAD, Nemacka, Ujedinjeno Kraljevstvo i Francuska, dok im
se priblizava ubrzano i Kina. Ako posmatramo patentne prijave prema polju
tehnologije u kojima su ostvarene vidimo da vodeée mesto zauzima kom-
pjuterska tehnologija, a u ovoj oblasti je i najveca konkurencija na trzistu. Posle
kompjutera slede elektricna masinerija i uredaji, medicinska tehnologija, audio-
vizuelna tehnologija i telekomunikacije. Sva ova polja ljudske delatnosti imaju
visoka ulaganja u istraZivanje i razvoj.

Znakovi usporavanja u koricenju prava intelektualne svojine zbog svetske
ekonomske krize mogu biti videni ve¢ u 2007. godini. Medutim, istorija je dokaza-
la da su kompanije i zemlje koje nastavljaju da investiraju u nove proizvode i ino-
vacije tokom vremena ekonomskih recesija iste one koje ¢e biti najbolje pozi-
cionirane da poberu sve prednosti svetskog oporavka onda kada on stigne.

Analiza medunarodne trgovine je uvek uzimala drzavu kao klju¢nog sub-
jekta i ugao posmatranja. Ali usled procesa transnacionalizacije svetske
privrede transnacionalne kompanije su uspele da postanu ne samo nosilac
medunarodnog poslovanja ve¢ i subjekt medunarodne trgovine. Ove
kompanije danas dominiraju u medunarodnoj trgovini, kontroliSu znacajan
udeo u svetskoj proizvodniji i monopolisale su medunarodni transfer tehnologi-
je i znanja. Transnacionalne kompanije putem stranih direktnih investicija, kao
oblika kretanja privatnog kapitala preko medunarodnih granica, osnivaju svoje
filjale u inostranstvu i preko njih organizuju distribuciju proizvoda ali i
proizvodnju (medunarodna proizvodnja). Velika aktivhost ovih kompanija se
belezi u slobodnim proizvodnim zonama, kao delovima carinske teritorije
odredene zemlje u kojima vaze preferencijalni carinski i poreski rezim.

KlasiCna statistika spoljne trgovine samo registruje sve prodaje u
inostranstvo sa odredene carinske teritorije kao njen izvoz, i sve kupovine kao
uvoz. Ali buduéi da se znacajan deo ovih poslovnih transakcija odvija kao
intrafirmska trgovina zvani€na statistika spoljne trgovine o ovome ne pruza
pouzdane podatke. Zbog toga se sada razvija novi koncept statistickog
obuhvatanja medunarodne trgovine koji obuhvata i poslovanje
transnacionalnih kompanija — statistika medunarodne trgovine stranih filijala
(FATS). Ona prodaje iz odredene zemlje, ukoliko su u€injene iz neke od stranih
filijala, pripisuje zemlji krajnjeg investitora a ne zemlje izvoza po klasic¢noj sta-
tistici spoljne trgovine. Podaci dobijeni primenom ovog novog statistickog okvi-
ra nam prikazuju jasniju sliku o znacaju transnacionalnih kompanija i
najznacajnijih razvijenih zemalja kao glavnih izvorita mati¢nih kompanija.

Kada govorimo o aktivnosti transnacionalnih kompanija obi¢no se iznose
podaci o ulaznim i izlaznim tokovima stranih direktnih investicija. Ali ovi podaci,
deo statistike stranih investicija, pokazuju samo monetarni aspekt investiranja,
dok ne pokazuju poslovnu aktivnost transnacionalnih kompanija, posebno ne

333



Predrag Bjeli¢, Sanja Jelisavac-TroSic i lvana Popovic¢-Petrovic¢

onaj segment poslovanja stranih filijala. Primena FATS koncepta u statistici
medunarodne trgovine upravo daje informacije o poslovanju transnacionalnih
kompanija, kroz poslovanje njihovih stranih filijala. Ulazni FATS tokovi (Inward
FATS) pokazuju aktivnost stranih filijala koje one ostvaruju na teritoriji jedne
posmatrane zemlje. 1zlazni FATS tokovi (Outward FATS) pokazuju aktivnost
stranih filijala koje su pod kontrolom mati¢nih kompanija iz posmatrane zeml-
je, a koje posluju u ostatku sveta.

Pravilo je da najrazvijenije privrede imaju vece izlazne FATS tokove nego
ulazne FATS tokove, kao Sto je to sluCaj kod SAD, Nemacke, Japana i
Francuske, $to znaci da se njihov kapital viSe plasira u svetu, gde filijale njihovih
kompanija vecinski posluju, nego $to imaju prijem stranog kapitala. Kod manijih,
a razvijenih privreda, situacija je obratna, jer one imaju vece ulazne FATS tokove
nego izlazne FATS tokove, Sto znaci da mnogo viSe strane filijale posluju u nji-
hovoj privredi nego $to je poslovanie filijala njihovih kompanija u svetu.

Imajuci u vidu da su razvijene zemlje znacajno izvoriste privatnog kapitala i
u procesu deindustrijalizacije sele svoje proizvodne pogone u manje razvijene
zemlje, mozemo zakljuciti da vecina razvijenih zemlja ima potcenjen izvoz koji je
iskazan po klasi¢noj statistici u odnosu na izvoz izracunat po FATS konceptu,
dok je kod vecine zemlja u razvoju obrnuta situacija pa je njihov izvoz precenjen.
Pitanje koje ostaje otvoreno je kako se raspodeljuje korist koja se stvara
medunarodnom trgovinom izmedu zemlje domacina filijale i mati¢ne zemlje.

Kao medunarodna privredna aktivhost medunarodna trgovina je veoma
dinamicna i “otporna” na mnoge krizne situacije u svetskoj privredi. Ali u istori-
ji je dolazilo do velikih privrednih svetskih kriza koje su pogubno delovale na
tokove medunarodne trgovine. Prva takva kriza, zabelezena 1929. godine,
poznata kao velika ekonomska kriza, je poc¢ela u SAD, ali se kasnije proSirila i
na druge krajeve sveta. Posle period veoma dinami¢nog rasta medunarodne
trgovine tokom druge polovine 20. veka, znacajna svetska ekonomska kriza se
ponovila tokom 2008. godine.

U uslovima globalizacije svetske privrede i zna¢ajnog intenziteta privrednih
veza izmedu zemalja u svetu efekti krize se brzo Sire iz zemlje ZariSta u ostale
zemlje. Ekonomska kriza se izmedu zemalja prenosi preko dva kanala:
medunarodnih trgovinskih tokova i preko tokova kretanja privatnog kapitala.
Prvi tok transmisije krize, kroz medunarodne trgovinske tokove, podrazumeva
smanjenje uvoza u zemlju gde se rasplamsala kriza, $to za zemlje njene
spoljnotrgovinske partnere znaci trenutno smanjenje izvoza u tu zemlju.

U iSCekivanju ostvarenja multilateralne liberalizacije, tokom prve decenije
novog veka potpisan je veliki broj novih regionalnih trgovinskih sporazuma.
Kao $to su, u nekoliko poslednjih decenija dvadesetog veka, mnoge zemlje
postale Clanice regionalnih ekonomskih integracija, usled postojanja oprav-
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danih sumniji u izvesnost pregovora o liberalizaciji vodenih u okviru Urugvajske
runde pregovora, tako je i tokom prve decenije novog veka, doslo do potpisi-
vanja novih regionalnih sporazuma. Iznenadujuca je Cinjenica da je broj ovih
sporazuma povecan &ak i nakon osnivanja Svetske trgovinske organizacije,
Sto se moze protumacditi kao konkretizacija sumnji da ¢e do ostvarenja multi-
lateralne liberalizacije uopste i doci, Sto je posebno o€igledno nakon pete
Ministarske konferencije odrZzane u Kankunu, sa zakljuécima koji se odnose na
novo odlaganje ostvarenja cilieva definisanih u Razvojnom planu iz Dohe.

Regionalni trgovinski sporazumi obuhvataju razli¢ite nivoe saradnje, ali je
svima zajedniCka trgovinska saradnja. Vecina se odnosi na formiranje zone
slobodne trgovine. Zaklju€uju ih bar tri drzave iz jednog regiona, pa se zato
nazivaju regionalni trgovinski sporazumi, a primenom ovih ugovora nastaju
regionalne trgovinske integracije. Ukoliko dode i do proSirenja saradnje zema-
lja potpisnica na oblasti poput investicione, ili monetarne politike, tada govo-
rimo o regionalnoj ekonomskoj integraciji. Regionalne ekonomske integracije
svoj razvoj zapoc€inju prvenstveno potpisivanjem regionalnih preferencijalnih
trgovinskih sporazuma, kojima se omogucuje odvijanje trgovinskih tokova na
teritorijama zemalja ¢lanica, prema povoljnijim uslovima, kao $to su snizene
carine, ili ukinute necarinske barijere u trgovini izmedu zemalja Clanica.

Povecanije broja regionalnih trgovinskih sporazuma i produbljivanje sarad-
nje, koja bi se vremenom mogla preneti i na saradnju u oblasti politike i
bezbednosti, svakako da je i izazov, ali i prilika za dvadesetprvi vek koji je
postavljen pred mnoge €lanice STO i pred multilateralni trgovinski sistem. Sa
jedne strane, obavljanje trgovine prema preferencijalnom tretmanu, moze
pomoci Zemljama u razvoju koje su &lanice ovih integracija, u procesu primene
reformi na domaéem planu, kako bi se lak$e i brze prilagodile zahtevima svet-
skog trzZista. To bi dalje, na multilateralnom nivou, trebalo da poja¢a sveopstu
otvorenost i konkurentnost u medunarodnoj trgovini. Sa druge strane, stvara-
nje veceg broja regionalnih integracija, Cije se oblasti delovanja doti€u i oblasti
koje su regulisane multilateralnim sporazumima, moglo bi usloviti nedostatak
transparentnosti i predvidivosti u medunarodnim trgovinskim odnosima, $to i
¢ini sistem Svetske trgovinske organizacije.

Medunarodna trgovina je aktivnost koja ¢e se dinamitno razvijati i u
buducnosti. Zna€ajan napredak je sve ¢eS¢e obavljanje medunarodne trgovine
uz primenu informaciono-komunikacionih tehnologija. Ali sigurno je da ¢e doci do
jos vecih strukturnih promena u medunarodnoj trgovini u buduénosti.
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CONTEMPORARY
INTERNATIONAL TRADE

SUMMARY

International trade is the most dynamic activity in the world economy.
During the centuries of human history there have been significant changes in
the scope and structure of international trade. But the most significant changes
in the development of international trade occurred in the second half of the 20t
century and beginning of 21st century due to the process of globalization of
world economy.

Volume of international trade has increased dramatically and at the begin-
ning of the 218t century it reached the level of 15 trilion USD. Although interna-
tional trade was significantly affected by the global economic crisis in 2008 the
rapid recovery of world exports during the 2010 had prooven its vitalty. In terms
of the product structure of international trade the trade in goods is still the dom-
inant frow in international trade. Its share is about 80% of the total internation-
al trade at the end of the first decade of the 21t century.

But increasingly important segment of international business is internation-
al trade in services. Due to its nature the participation of services in internation-
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al trade is very limited, primarily because of their impermanence and attach-
ment to the person who is the provider of particula service, although the serv-
ices are today dominant in the creation of gross domestic product in most
countries of the world. Services are often statisticly attributed to the internation-
al commodity trade as a supportive activity in goods exports. But due to the
significant increase in process of economic globalization and technological
intensity of modern international trade it is expected that services will increase
its share in world exports in the future.

Latest products which are traded internationaly are products that contain
high degree of intellectual property rights in its substance. We refer to them as
intelectual property products. Although their share is now around 1% of world
exports, they are becoming an important segment of the international transfer
of knowledge and technology. The international trade in intellectual property
products is greatly impacted by the protection regime of these products in
countries of export. In most countries of the world this regime of protection of
intellectual property is weak or nonexistent.

An important contemporary trend in international trade is change in struc-
ture of commodity exports, since industrial products are now dominant in inter-
national trade as primary products were dominant before the 1960s. Industrial
products have a share of about 56% in world exports, according to 2007 data.
The primary products are products with low value addaed. A low quantity of
labour is used just to extract primary products from nature and to supply these
products in unaltered form to world market. The primary products have been
the dominant products in international trade for a long time. This products can
be classified into two major groups - agricultural products and mining products.

Agricultural products are an important part of contemporary international
trade. They have a special place in the production and trade structure of each
country. Agricultural products are te oldest products traded internationaly. The
development of international trade can be observed in parallel with the devel-
opment of international trade in agricultural products. For centuries, grains,
spices, sugar, tobacco, coffee, tea were traded accross international borders.
First auction and first stock exchanges were established for the trade in agri-
cultural products. In the 20th century there was a change in the structure of
international trade, when industrial products become dominant in world export
structure. The agricultural products expirianced significant drop in its share in
world exports. The export of agricultural products which exceeded demand for
this products at international market caused a drop in world prices of this prod-
ucts, causing fall in economic development of many countries. At the beginning
of a 218t century the share of agricultural products in world exports has been
significantly reduced. But at the beginning of 21st century the rise in prices of
agricultural products and increase their export value had been recorded. But
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the share of exports of agricultural products in world commaodity export is in
continuous decline. The most important actors in international trade in agricul-
tural products include USA, EU, Canada, Brasil, China and Argentine.

The regulation of international trade in agricultural products at multilateral
level was disscused during the imprementation of General Agreement on tar-
iffs and trade but the most important moment was the adoption of the
Agreement on Agriculture, as a result of the Uruguay Round of multilateral
trade negotiations, which is a part of legal foundation of the World Trade
Organization. The agreement on agriculture set the long-term goal and that is
to establish a market-oriented trading system in agricultural products. Of par-
ticular interest are the ongoing negotiations under auspices of the World Trade
Organization. Uncertainty of these negotiations is due to the special character
of agriculture and its strategic importance for all countries in the world, which
in order to protect domestic agricultural production in recent decades had been
using a number of measures.

Mining products include all products obtained from nature and which serve
as raw materials for further processing. These products consists of two major
groups of products - ores and metals and fuel (energy). Ores and metals are
minerals that can economically and technologically be estracted from nature
deposits and used in industrial processes. Their share of world exports is
approximately 3% but a significant increase in their prices on world market in
the beginning of the 21st century have influence the rise of their market share,
which now stands at at 6%. The main products are metal ores that are the
basis for the development of modern industry. The most important metals are
iron and steel but also six major non-ferrous metals, like copper, nickel, alu-
minum, lead, zinc and tin. Steel and iron are always considered separately, as
part of industrial products.

If we observe the continental structure of world exports of ores and nonfer-
rous metals we can see that the most important exporter of both groups of
products, according to 2007 data, is Europe and far before all other continents.
Significant ore exporters are also Asia and Latin America, while major
exporters of non-ferrous metal are Asia and North America. In the world ore
imports significant acters are Asia and Europe. The import actors of world non-
ferrous metals imports are Europe, Asia and North America, the three most
important industrial regions of the world.

It is important to stress that the metal production today is concentrated in
a small number of countries. For most metals the first three countries exporters
have a cumulative export share of over 50%. But the major subjects involved
in international trade of ores and non-ferrous metals are transnational compa-
nies which fully controlle the international markets for these products. The
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prices of these products throughout the 19 and 20 century have had a down-
ward trend but there was a significant increase in their prices in the early 21st
century, as a result of the development of many emerging economies.

Fuels include all materials that serve as energy sources, such as coal, oil
and gas. The most important feature of fuels is that they are storable for future
use in production and commerce. Fuels are the basis of the energy sector with-
out we can not imagine the development of any industry. In addition, fuels,
apart from food and steel, is considered to be a strategic products.

Participation of fuels in international goods trade during the second half of
the 20t century was variable but they were the only primary products which
recorded the rise of their share in global goods trade. This manifests their
importance as inputs for industrial production. Participation of fuel in interna-
tional goods trade from 10.3% in 1955 have risen to its share of 17.2% in 1978.
Their share at present, calculated on the basis of 2005 data, is 13.8% of total
world merchandise trade. The rise of fuels in total world goods trade can be
explained not only by increased energy consumption in the observed period,
especially for oil, but also with a significant increase in price of fuels, especial-
ly during the 1970s. World trade in fuels constitutes more than a half of total
global trade in primary products.

According to the forecasts of the International Energy Agency, the demand
for primary energy will increase by almost 60% in the period 2002 to 2030, at
average growth rate of 1.7% per annum. Fossil fuels will continue to dominate
in the total energy use, and oil will remain main energy source, although its
share in total demand will fall. The demand for fuel will be the largest in the
transportation sector, which will amount to two-thirds of the total demand for oil.
By the 2030 it is predicted that gas will eventually overtake coal as the second
source of energy worldwide. Demand for fuels will depend on the pace at
which energy efficiency will continue to improve, especially in the transporta-
tion sector. Active protection of the environment could accelerate the pace at
which alternative energy sources will become economically profitable and this
will result in reduction of the expected growth in demand for fossil fuels.

Industrial products are products with a higher content of new added value
and represent the products that are more finalized, compared to primary prod-
ucts. Important exporters of these products were developed countries, but due
to the process of globalization and transnationalization, which led to the emer-
gence of de-industrialization in developed countries, as more and more impor-
tant exporters of industrial products emerged developing countries. Singles
seen the most important exporters of industrial products are the European
Union, China and the United States of America.
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Industrial products are mainly classified by sector of industry from who are
descended. As the most important segment of industrial products in interna-
tional trade we would single out machinery and transport equipment. In this
group the most important single group of products are office and telecommu-
nications equipment and cars. Except machinery and transport equipment the
significant participation in international trade have chemicals too.

In the structure of world trade there has been increasing share of industrial
products that are high-tech intensive. These are products that in its values con-
tain a high level of research and development costs. But the achievements of
modern world trade are also growing importance of transnational companies,
which according to UNCTAD estimates, affecting two thirds of world trade. A
large part of international trade is now conducted as intrafirm trade, which sig-
nificantly affects the structure of international trade as more and more parts
which are exported are parts and semi products rather than finished products.

Iron and steel are the basic inputs of a large number of industries, and well-
organized production of base metals has a significant impact on overall eco-
nomic development of countries. Iron is a metal that is the cheapest and the
most used in the world and it is an indispensable structural material. Steel is
an alloy of iron and carbon.

When we look at the period since 1980 until present export of iron and steel
is varied. However, exports of iron and steel saw the largest growth in the peri-
od 2000-2007 when he grew annually by an average of 22%. In this way the
value of exports of iron and steel production climbed to 474 billion USD in year
2007, which is 3.5% share of world commaodity trade, which is not negligible
percentage, especially when we bear in mind that these are raw materials. If
instead at the total merchandise trade we look at the iron and steel share in
trade of industrial products their share is 5% of total trade in industrial products.

If you are observing the regions of the world, the world’s largest exporter
of iron and steel is the Commonwealth of Independent States, but it is also a
large importer of these materials. Region that most imported iron and steel is
the Middle East, which also has by far the smallest share of exports in total
commodity trade. Since the beginning of the twenty-first century until today
Europe has retained almost the same share of world exports of iron and steel
that is almost half compared to the other regions in the world. Similar is the sit-
uation in Asia where there has been a small share of export growth of iron and
steel in world exports since the beginning of the 21st century.

Leading exporter and also importer of iron and steel in recent years is the
European Union. After the EU the biggest export is realized by China, which is
also a net exporter of iron and steel, while approximately the same value of net
exports has Japan, which puts the two countries in major net exporters of iron
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and steel. On the other hand, the United States took first place among the net
importers of iron and steel.

The largest growth in exports of iron and steel during the period 2000-2007
had China with an average annual percentage change of 42%. On the import
side in the same period one of the greatest growths in its imports has made
India, United Arab Emirates and Saudi Arabia.

International trade in chemical products is much more recent date in rela-
tion to international trade in agricultural and textile products. By the time of
technical progress and industrial revolution, this group of products is almost
the only sporadically traded. In terms of volume of trade over the past cen-
turies, the share of chemical products is almost negligible. Chemical products,
during the twentieth century, share the fate of all other manufactured products,
at least when it comes to increase participation in international trade, which is
evident for industrial products in relation to the primary in a given period. Since
the end of World War Il until the eighties of last century the share of chemical
products in the structure of world exports is continuously growing, with a peri-
od of stagnation during the nineties.

The difference, compared to most other industrial products, is the fact that
the boom in international trade of chemical products occurred only in the twen-
tieth century. This group of products for decades recorded the rate of balanced
growth, almost no oscillation. While the share of chemical products in the struc-
ture of international trade is almost equal from year to year, the value of exports
of chemical products has more than doubled in a short period, from the begin-
ning to the end of the first decade of the twenty-first century. Even during years
when the export of other industrial products was declining an export of chemi-
cal products has recorded growth rates. It happened mainly due to only one
group of chemical products, namely pharmaceutical products. In terms of
regional structure of exports of chemical products have no major discrepancies,
and most exporters in this case are: EU, U.S., Japan, China and Switzerland.

In the past decade, there has been a significant increase in the share of
pharmaceutical products in the international trade in chemical products. This
growth is so pronounced that in the same period contributed to the mainte-
nance of the share of chemical products in the structure of world exports,
which would fell if there were no pharmaceutical products. The data relating to
the first decade of the 21st century can only encourage the expectation of fur-
ther increase in the participation of pharmaceutical products in world trade.

The machine is any device that uses energy to perform a particular activi-
ty, while the equipment is defined as an instrument or tool that is necessary for
the undertaking or to perform certain services. Transport equipment consists
of equipment for moving people and objects from one place to another, with
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the exception of similar equipment used in households for final consumption.
These terms include a diverse group of devices and products and the best they
were seen is by the Standard International Trade Classification.

Machinery and transport equipment are products that have the largest
share of world commodity trade of all manufactured products, as 1955th year
(21%) and 2005th year (about 38% of world merchandise trade). By monitoring
the trade of these products, there has been the highest annual percentage
change achieved (1985-90) in exports of office and telecommunications equip-
ment, followed by the success of automotive products. To this percentage con-
tributed Asia as a region which has achieved the highest export and import of
office and telecommunications equipment. After Asia the following are North
America and Europe. On the other hand, the share of automobile industry in the
trade of industrial products is even 12.5%. When we see how international trade
took place viewed by region, highlights the regions of Australia, Japan and New
Zealand with a high proportion of automotive products in total exports of goods
of the region. Such a high percentages contributed Japan as the leading export
country of the region. During the twenty-first century there is a general ascend-
ing trend of trade in machinery and transport equipment in the world.

Of historic importance for the development of international trade, after the
agricultural products are textile products, which are also very much traded in
the previous centuries. The most important moments during the industrial rev-
olution are linked for textile products. The first industrial powers were formed
on the basis of increased production of textile products, which caused a large
increase in international trade early last century. Similarly as in the case of agri-
cultural products, the twentieth century brings reduction of production and
export of textile products. This is particularly evident in the second half of the
twentieth century, when it comes to applying restrictions on foreign trade exact-
ly to trade in textile products, and most of restrictions were applied by the
developed countries, in order to slow down and prevented export of textile
products from developing countries. International textile market is certainly out
of reach for developing countries, but also for developed countries, because of
the existence of high tariffs and due to the implementation of various foreign
trade restrictions.

The early 21st century textile products and clothing recorded a continuous
decline in participation in the structure of international trade, although it has
been observed increase in the value of international trade in these products.
Given that the decline in participation in the structure of world textile exports
continued during the past ten years, it is expected to further continue this trend.
Clothing is located in a somewhat more favourable position in relation to tex-
tile products, meaning that clothing achieved a higher value of exports from the
value of exports of textiles. The largest exporters of textiles are the EU, China,
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Hong Kong, USA, and Korea. A similar regional structure is when the export of
clothing is in question: China, EU, Hong Kong, Turkey. The beginning of the
twenty-first century marked the cessation of validity of the WTO Agreement on
Textile and the end of use of quantitative restrictions, although they introduced
new restrictions which apply only in the case of China. China, after joining the
WTO, as a textile exporting country endangered many other countries and sig-
nificantly contributed to increased value of world exports of clothing.

International trade in services statistically is tracked separately from the
goods only in the last thirty years. In addition, in the whole post war period,
world trade grew faster than world production, and trade in service has grown
even faster. Statistics of the World Trade Organization, the service sector con-
siders as a commercial service sector consists of transport services, travel and
other services. All three types of commercial services in the last ten years have
made increase in the value of exports, which in this period, even doubled.

The most important exporters of commercial services are the European
Union, the United States, Japan and China. Even the group of Developing
countries has found its opportunity for faster development in the service sec-
tor. At the multilateral level, trade in services is regulated under the General
Agreement on Trade in Services, which defines general and specific meas-
ures. For the service sector and the continuation of negotiations of the interna-
tional trade in services liberalization, after the Uruguay Round was finished,
the most important was the fourth Ministerial Conference held in Doha. The
main result of Doha negotiations was Development Agenda which includes
instructions and procedures for negotiations on services. After Doha, instead
of further planned activities concretization, there was a slowdown in negotia-
tions. The Doha round itself is not ended, even after nine years from its start
and at the same time the candidate countries for membership in the WTO are
all confronted with very ambitious requirements they have to fill out in order to
become members.

Intellectual property is the product of the intellect, which is owned by an
individual or organization, and who therefore may choose to use it freely or to
give it to another person, on condition that controls its further use. As intellec-
tual property has no physical form, all relations considering it, in the economy
and society, should be regulated by intellectual property rights. System of legal
protection of intellectual property rights, both in national and in international
terms, is designed that his creator and the whole society could have some ben-
efits from it. In return to the given protection, the whole society has multiple
benefits from such rights, such as simulation of innovation and creativity, main-
taining fair competition and encouraging the production of various goods and
services, technological advancement and cultural development.
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Intellectual property is a pervasive factor in the rapid economic progress
and all countries that knew to repay intellectual property, have experienced the
development of its own economies and achieved strong, sometimes even
monopolistic, position in the international market. In the industrial sector, where
significant growth factors are investments in intellectual property and dissemi-
nation of knowledge base, foreign direct investments are more present. We
could expect further growth in importance of intellectual property, but as a new
form of international trade (in addition to trade in goods and trade in services).

Exploring the international trade in intellectual property, we are facing
major problems concerning the statistical evidence. The products of the human
spirit exist without material substance, similar as services, and that is the rea-
son why it is so difficult to register their move across national borders.
International trade in intellectual property functions as an international transfer
of technology and non-materialised technology and it includes all payments
between residents and non-residents concerning the permission to use, non-
materialised, no-produced, no- financial assets and proprietary rights such as
patents, copyrights, trademarks, franchising and manufacturing process, but
also for the use of manufactured prototypes agreed by licensing agreements.
USA is the leading country, while Japan and Sweden are the next biggest net
exporters of the non-materialised technology. When we look at developed
countries, we can see that they are not only large net exporters of the non-
materialised technology, but also net importers.

Intensified international competition stimulated scientific and technological
innovation, and accelerated the pace of technological change. Japan already fif-
teen years (1990-2005) has been holding the leading position of the number of
patented families. USA, Germany, United Kingdom and France are following,
while China is approaching them rapidly. If we look at a patent applications by
the field of technology where they have been realised, we can see that comput-
er technology is leading, and that in this area exists the largest competition in the
market. After the computer, electrical machinery and apparatus, medical technol-
ogy, audio-visual technology and telecommunications, are following. All these
fields of human activity have a high investment in research and development.

Signs of slowdown in the use of intellectual property, because of the glob-
al economic crisis, could have been already seen in the 2007. However, histo-
ry has proven that the companies and countries that continue to invest in new
products and innovation during times of economic recession are the same
ones that will be best positioned to take all the benefits of the world’s recovery
when it arrives.

Analysis of international trade has always taken the state as a key subject
and angle of monitoring. But due to the process of transnationalization of the
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world economy, transnational companies have managed to become not only a
carrier of international business, but also the subject of international trade. These
companies now dominate in the international trade, control a significant share in
world production and they have monopolised international transfer of technology
and knowledge. Transnational companies through foreign direct investment, as
a form of movement of private capital across international borders, established
their branches abroad and through them, they organize the distribution of prod-
ucts and production (international production). High activity of these companies
is recorded in the free production zones, which represent one part of the certain
countries customs territory with preferential tariff and tax regime.

Classical statistics of external trade registers all sales abroad from one
customs territory to another, as its export, and all purchases as import. But, as
an important part of these business transactions is realizing as intrafirm trade,
official statistics of foreign trade of this does not provide reliable data about it.
As a result, a new concept of international trade statistics is now developing
and this concept covers the operations of transnational companies — Foreign
Affiliates Trade Statistics (FATS). By this statistics, all sells, if they are realised
from any foreign affiliates, attributes to the country end-investors and not the
country of export, as classical statistics of external trade did. Data obtained
using this new statistical framework show to us a clearer view to the impor-
tance of transnational companies and the most important developed countries
as the main sources of parent companies.

When we talk about the activities of transnational companies, we often
present the data on input and output flows of foreign direct investment. But
these data, the part of foreign investment statistics, show only the monetary
aspect of investing, but do not show the business activity of transnational com-
panies, especially the segment of foreign affiliates. The application of the con-
cept of FATS statistics of international trade just provides information on oper-
ations of transnational companies, through operations of their foreign affiliates.
FATS input flows show the activity of foreign affiliates that they realise in the
territory of the observed countries. FATS output flows show the activity of for-
eign affiliates which is controlled by parent companies from the observed coun-
try, which operate in the rest of the world.

There is a rule that developed economies have higher output than input
FATS flows, as in the case of the USA, Germany, Japan and France, which
means more investments of their capital all over the world, where their affiliates
operate, than they receive foreign capital. For the smaller, and the developed
economies, the situation is reverse, because they have more input than output
FATS flows, which means that many more foreign affiliates operate in their
economies, than their affiliates in the world.
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Bearing in mind that the developed countries represent a significant source
of private capital and that they move their production capacities in less devel-
oped countries in the process of de-industrialization, we can conclude that the
great part of the developed country exports is underestimated if it is expressed
by classical statistics comparing with exports calculated by FATS concept,
while the situation for most developing country is reversed with their export
which is overestimated. The question that remains open is how to redistribute
the benefits of international trade between the host country of affiliates and
home country.

As an international economic activity, international trade is very dynamic
and ‘resisting’ to the many crises in the world economy. But the history regis-
tered serious world economic crisis that seemed devastating at the internation-
al trade flows. The first one was recorded in the year 1929 and is known as the
great economic crisis, began in the USA, but later spread to other parts of the
world. After a period of very dynamic growth of international trade, during the
second half of the 20th century, a significant global economic crisis was repeat-
ed in the 2008.

The globalization of world economy and a significant intensity of econom-
ic relations between countries in the world, effects of the crisis quickly spread
from the land of hot spots in other countries. The economic crisis is transmit-
ted across countries through two channels: international trade flows and flows
through the movement of private capital. The first course of transmission of the
crisis through international trade flows, involves the reduction of imports to the
country where it sparked, but for its foreign trade partner countries, that means
current reduction of exports to that country.

Anticipating the achievements of multilateral liberalization, during the first
decade of the new century, a great number of new regional trade agreements
was signed. Such as, in the last few decades of the twentieth century, many
countries have become members of regional economic integration, due to the
existence of reasonable doubt in the certainty of negotiations on liberalization
under the auspices of Uruguay Round negotiations, during the first decade of
the new century, new regional agreements have been signed. Surprising is the
fact that the number of these agreements increased even after the establish-
ment of the WTO, and that could be interpreted as a concretization of doubt
that the achievements of multilateral liberalization in general would be
obtained, which is especially evident after the fifth Ministerial Conference held
in Cancun, with conclusions that are related to the new delay to achieve the
objectives defined in the Doha Development Agenda.

Regional trade agreements include various levels of cooperation, but the
common to all of them is trade cooperation. Most of RTA is related to the forma-
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tion of a free trade zone. They could be signed by at least three countries in one
region, and that is the reason why they are called regional trade agreements
and their implementation results in regional trade integration. If member coun-
tries expand cooperation in areas such as investment, or monetary policy, then
we talk about regional economic integration. Regional economic integration first
began its development by signing the regional preferential trade agreements,
which allows trade flows in the territories of member countries, using more
favourable conditions, such as reduced customs duties, or the realisation of
trade flows between member countries without using non-customs barriers.

Increase in regional trade agreements and deepening of cooperation,
which could eventually become a cooperation in the fields of politics and secu-
rity, certainly is a challenge and an opportunity for the twenty-first century,
which was placed in front of many members of the WTO and the multilateral
trade system. On the one hand, the realisation of trade under preferential con-
ditions, could help developing countries, member countries of the integration,
in implementing reforms at the domestic level, in order to easier and more
quickly adapt themselves to the demands of world markets. At the multilateral
level, it would increase the overall transparency and competitiveness in inter-
national trade. On the other hand, creating a network of regional integrations,
whose field of action and working areas are regulated by multilateral agree-
ments, could cause a lack of transparency and predictability in international
trade relations, which is the system of the World Trade Organization.

International trade is an activity that will dynamically develop in the future.
Significant progress has been realised as increased international trade with the
application of information and communication technologies. But it is certain that
there will be more major structural changes in international trade in the future.
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je nauéne radove i prisustvovala nau¢nim skupovima u zemlji i inostranstvu.
Koautor je knjige “Svetska privreda u informati¢koj eri” i autor “Medunarodne
trgovine poljoprivrednim proizvodima”. Saradivala je na projektima koji si rade-
ni u Institutu za medunarodnu politiku i privredu i bila Sef organizacionog tima
velikog broja Konferencija koje su se odrzavale pod pokroviteljstvom IMPP.

Od 2008. godine zaposlena je na Ekonomskom fakultetu u Beogradu, gde
u zvanju asistenta drzi asove vezbi na predmetima Spoljnotrgovinsko poslo-
vanje, Medunarodno poslovno finansiranje i Ekonomika Evropske unije.

. Govori engleski i francuski jezik koje aktivno koristi u procesu istrazivanja.
Clan je Nauc€nog drustva ekonomista Srbije i Medunarodnog nau¢nog foruma
“Dunav — reka saradnje”.

E-mail: ivanapp@ekof.bg.ac.rs
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Savremena medunarodna trgovina =
Contemporary International Trade / Predrag
Bjeli¢, Sanja Jelisavac TroSi¢, lvana Popovi¢
Petrovic. - Beograd : Institut za medunarodnu
politiku i privredu, 2010 (Beograd : Zelnid).

- 360 str. : graf. prikazi, tabele ; 25 cm

"Ova knjiga predstavlja rezultat rada na
projektu 'Srbija i savremeni svet:
Perspektive i putevi u¢vrdcivanja
spoljnopolitickog, bezbedonosnog i
spoljnoekonomskog polozaja Srbije u
savremenim procesima u medunarodnoj
zajednici' Instituta za medunarodnu politiku
i privredu..." --> kolofon. - Tiraz 300. -
Napomene i bibliografske reference uz tekst.
- Bibliografija: str. 349-354. - Summary:
Contemporary International Trade.

ISBN 978-86-7067-142-3
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Savremena medunarodna trgovina je knji-
ga u kojoj su detaljno po oblastima i sek-
torima medunarodne trgovine istrazene
pojave u savremenom dobu i u kojoj je
ukazano na znac¢ajne strukturne promene u
medunarodnoj trgovini tokom 20. i po-
cetkom 21. veka. Knjiga obraduje i nag-
lasava nove pojave, kao sto su meduna-
rodna trgovina proizvodima intelektualne
svojine i transnacionalizacija svetske tr-
govine. Posebno je znacajno sto ova knjiga
ukazuje na najnoviji pristup u analizi
medunarodne trgovine.
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